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Documentos negociables 

•  Régimen  basado  en  la  posesión  (documentos 
negociables  o  Ntulos  valores  emi=dos 
individualmente) 

•  Necesidad de  reconocimiento expreso  (no basta 
con  las  normas  generales  sobre  contratación 
electrónica) 

•  Empleo  frecuente  en  operaciones  comerciales, 
con finalidad financiera en muchos casos 



Norma=va existente 

•  Escasos ejemplos en la legislación 

•  Esquema más reciente: basado en el “control” del 
documento como equivalente de la posesión 

•  “control”  del  documento:  prueba  suficientemente 
fiable de =tularidad 
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Elementos comunes a todos los 
sistemas existentes 
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El control del documento queda establecido en todos sus aspectos a través de: 
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Acción legisla=va y polí=ca jurídica 
•  Esquema  armonizado  que  permita  la  emisión  de 
documentos negociables en soporte electrónico 

•  Iden=ficación  de  materias  relevantes  (únicamente 
cues=ones adje=vas o formales): 
–  Equivalencia  funcional  (posesión  y  control):  =tularidad, 
transmisión 

–  Papel de  los  terceros de confianza y posible polí=ca  jurídica 
respecto de ellos (acreditación, responsabilidad civil, seguro). 

–  Condiciones de reconocimiento transfronterizo 

•  Estrategia: Ley Modelo 



Posibles beneficios 

•  Impacto en el mercado nacional e internacional 

•  Eliminación de trabas para el uso de instrumentos o 
documentos negociables 

•  Desarrollo de entornos de contratación electrónicos 
dependientes  de,  o  basados  (al  menos 
parcialmente)  en,  el  uso  de  este  =po  de 
documentos  (comercio  internacional,  sector 
bancario) 



Nueva York, 15 de febrero de 2011 


