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INTRODUCCION

El presente es el 19.° volumen de Ia serie de Anuarios de la Comisién de las
Naciones Unidas para ¢l Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI)'.

Este volumen consta de tres partes. La primera parte contiene el informe de la
Comisién sobre la labor realizada en su 21.° periodo de sesiones, que se celebré en
Nueva York del 11 al 20 de abril de 1988, y las observaciones y decisiones al respecto

de la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD) y
de la Asamblea General,

La segunda parte reproduce la mayoria de los documentos examinados por la
Comisién en su 21.° periodo de sesiones, Entre estos documentos figuran los informes
de los grupos de trabajo de la Comisidén que se ocupan, respectivamente, de los pagos
internacionales y de la responsabilidad de los empresarios de terminales de
transporte, asi como informes ¥ notas del Secretario General y de la Secretaria. Se
han incluido asismismo en esta parte algunos documentos de trabajo presentados a
los grupos de trabajo.

La tercera parte contiene la Convenciéon de las Nactones Unidas sobre Letras de
Cambio Internacionales y Pagarés Internacionales, los documentos de la Asamblea
General relativos a la aprobacidn de esta Convencidn, una bibliografia de trabajos
recientes relativos a la labor de la Comisidn, una lista de los documentos presentados
a la Comisidn en su 21.° periodo de sesiones, asf como de otros documentos
mencionados en el presente volumen y que han sido reproducidos en éste o en
anteriores volimenes del dnuario.

Secretaria de a CNUDMI
Centro Internacional de Viena
P.OQ. Box 500, A-1400 Viena, Ausiria
Télex: 135612 Telefax: 232156

Yos volimenes del Anuario de la Comistdn de las Nacienes Unidas para el Derecho Mercantil
Internacionatl (denominado en adelante Anuario [afio]) que se han publicado hasta la fecha son los
siguientes:

Publicacion de las

MNacienes Unidas
Velumen Afios MNidm, de venra
I 1968-1970 8.71.V.1
1} 1971 snv4
1t 1972 S.73V.6
11 supl. 1972 5.71LvV9
v 1973 S.4V.3
v 1974 §.75.V.2
Vi 1975 5.76.¥.5
vix 1976 8TV
YIH 1977 S.18.V.Y
3.4 1978 S.80.V.8
X 1979 S8LV.2
X 1980 S.8LV.8
XII 1981 S.82.V.6
XHI 1982 S.84.V.5
X1¥ 1983 §.85v.3
XV - 1984 5.86.V.2
XVI 1985 S.87.V4
xvu 1986 5.88.V.4

XVHI 1987 s.89.vVE
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INTRODUCCION

1. El presente informe de la Comisién de las Naciones
Unidas para el Derecho Mercantili Internacional se
refiere al 21.° periodo de sesiones de la Comisién,
celebrado en Nueva York del 11 al 20 de abril de 1988.

2. En cumplimiento de la resolucién 2205 (XXI) de ta
Asamblea General, de 17 de diciembre de 1966, este
informe se presenta a la Asamblea y se envia asimismo
a la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comer-
cio y Desarrolio para que formule sus observaciones,

Capitulo 1. Organizacién del periodo de sesiones

A. Apertura

3. La Comisién de las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI) inicié su
21.° periodo de secsiones el i1 de abril de 1988. El
Sr. Eric E. Bergsten, Secretario de la Comisién, abrié el
periodo de sesiones.

B. Compaosicién y asistencia

4, La Comisibén se cred en virtud de la resolucién 2205
{XXI) de la Asamblea General con una composicion de
29 Estados, elegidos por la Asamblea. En su resolu-
cién 3108 (XXVIII), la Asamblea General aumentd de
29 a 36 el nimero de miembros de la Comisién. Los
actuales miembros de la Comisién, elegidos el 15 de
noviembre de 1982 y el 10 de diciembre de 1985, son los
siguientes Estados, cuyo mandato expira el dia anterior
a la aperiura del periodo de sesiones anual de la
Comisién del afio indicadot;

'En virtud de la resolucién 2205 (XXI) de la Asamblea General, los
miembros de la Comisidn se eligen por un petiodo de seis afios, De los
miembros actuales, la Asamblea eligié 17 en su trigésimo séptimo
periodo de sesiones, el 15 de noviembre de 1982 {decision 37/308), y 19
en su cuadragésimo periodo de sesiones, el 10 de diciembre de 1985
(decisién 40/313). De conformidad con la resolucién 31/99, de 15 de
diciembre de 1976, el mandato de los miembros elegidos por la
Asamblea en sv trigésimo séptimo periodo de sesiones expirard el dia
anterior a la apertura del 22.° pericdo ordinario de sesiones de la
Comisién, en 1982, y el mandato de los miembros elegidos por la
Asamblea en su cuadragésimo periodo de sesiones expiratd ef dia
anterior a la apertura del 25.° periodo ordinario de sesiones de la
Comisién, en 1992,

Argelia (1989), Argentina (1992), Australia (1989),
Austria (1989), Brasil (1989), Cuba (1992), Checos-
lovaquia {1992), Chile {1992), China (1989), Chipre
(1992), Egipto (1989), Espaiia (1992), Estados Unidos
de América (1992), Francia (1989), Hungria (1992),
India (1992), Irdn (Repiblica Isldmica del) (1992),
Iraq (1992), Italia (1992), Jamahiriya Arabe Libia
(1992), Japén (1989), Kenya (1992), Lesotho (1992),
México (1989), Nigeria (1989), Paises Bajos (1992),
Reino Unido de Gran Bretafia e Irlanda del Norte
(1989), Repiiblica Centroafricana (1989), Republica
Democritica Alemana (1989), Republica Unida de
Tanzania (1989), Sierra Leona (1992), Singapur
(1989), Suecia (1989), Unién de Reptiblicas Socia-
listas Soviéticas (1989), Uruguay (1992) v Yugoslavia
(1992).

5. Con excepcion de Ja Jamahiriya Arabe Libia, todos
los miembros de la Comtisién estuvieron representados
en el periodo de sesiones.

6. También asistieron al periodo de sesiones observa-
dores de los siguientes Estados: Alemania, Repiblica
Federal de, Bangladesh, Birmania, Bulgaria, Canad4,
Dinamarca, El Salvador, Filipinas, Finlandia, Gabén,
Honduras, Indonesia, Marruecos, Paraguay, Perd,
Polonia, Pertugal, Repiblica Arabe Siria, Republica de
Corea, Rwanda, Santa Lucia, Santa Sede, Suiza,
Tailandia, Trinidad y Tabago, Turquia, Vanuatu,
Venezuela ¥ Yemen Democritico,

7. Estuvieron representados por observadores los
siguientes organos de las Naciones Unidas, organismos
especializados, organizaciones intergubernamentales y
organizaciones no gubernamentales internacionales:

a) Organos de las Naciones Unidas
Centro de Comercio Internacional (UNCTAD/
GATT)
b} Organismos especializados
Organizacién de las Naciones Unidas para el
Desarrollo Industrial
¢) Organizaciones intergubernamentales

Comité Juridico Consultivo Asidtico-Africano

Conferencia de La Haya de Derecho Internacio-
nal Privado

Instituto Internacional para la Unificacién del
Derecho Privado
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d} Ortras organizaciones internacionales

Asociacién Interamericana de Abogados

Camara de Comercio Internacional

Comisién Interamericana para el Arbitraje
"~ Comercial

Federacién Latinoamericana de Bancos

C. Eleccidn de la Mesa?

8. La Comisién eligié a los siguientes miembros de la
Mesa:

Presidente: Sr. Henry M. Joko-Smart (Sierra

Leona)

Vicepresidentes; Sr. Michael Joachim Bonell (Ftalia)
' Sr. Rafael Eyzaguirre (Chile)
_8r. Kuchibhotla Venkataramiah
{India)

Relator: Sr. Ivin Szasz (Hungria)

D. Programa

9. El programa del periodo de sesiones, aprobado por
la Comisién en su 389a. sesién, celebrada el 11 de abril
de 1988, fue el siguiente:

1. Apertura del periodo de sesiones.
Eleccién de la Mesa.
Aprobacién del programa.
Pagos internacionales.
Empresarios de terminales de transporte.
Procedimientos de adquisicién internacional.
Comercio de compensacién.
Futuro programa de trabajo.
Coordinacién de la labor.

Situacién y promocién de los textos de la
CNUDMI.

11. Capacitacién y asistencia.
12. Interpretacidn de las convenciones.
13. Métodos de trabajo de la Comisidn.

14. Resoluciones de la Asamblea General sobre la
labor de la Comisién.

15. Otros asuntos.

16. Fecha y lugar de los futuros periodos de
sesiones.

17, Aprobacién del informe de la Comisién.

© PO R W N

...
e

Las elecciones tuvieron lugar en las sesiones 389a., 3%0a, y 396a.,
celebradas 1os dias 11 y 14 de abril de 1988, De conformidad con una
decision adeptada por ta Comisidn en su primer periodo de sesiones, la
Comisién tiene tres Vicepresidentes, ademas del Presidente y del
Relator, a fin de que cada unc de los cinco grupos de Estados
enumerados en el parrafo 1 de la seccidn II de la resolucidn 2205 (XXI)
de la Asamblea General esté representado en la Mesa de la Comisién
(véase ¢l informe de la Comisién de Jas Naciones Unidas para ¢l
Derecho Mercantil Internacional sobre la Jabor realizada en su primer
periodo de sesiones, Documentos Oficiales de la Asomblea General,
vigésimo tercer perfode de sesiones, Suplemenio No. 16 (A/7216),
patr. 14; Anuario de la Comisién de las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Interngcional, vol. I 19681970 (publicacién de las
Naciones Unidas, mimero de venta: $.71,V.1}, segunda parte, 1, A,
pérr. 1)

E. Aprobacién del informe

10. La Comisién aprobé por consenso el presente
informe en su 401a. sesién, celebrada el 20 de abril de
1988,

Capitule Il.  Pagos internacionales
A. Transferencias electronicas de fondos

11. En su 19.° perfodo de sesiones, celebrado en 1986,
la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional (CNUDMI) decidié iniciar la
elaboracién de Normas Modelo sobre las transferencias
electronicas de fondos y confiar dicha labor al Grupo de
Trabajo sobre Pagos Internacionales®. En el periodo de
sesiones en curso, la CNUDMI tuvo a la vista el informe
del Grupo de Trabajo sobre la labor realizada en'su 16,°
periodo de sesiones {A/CN.9/297), en el cual habia
iniciado la preparacién de las Normas Modelo.

12. El Grupo de Trabajo comenzé su labor exami-
nando una lista de cuestiones juridicas cuya inclusién en
las Normas Modele cabia considerar y que figuraba enun
informe preparado por la Secretaria (A/CN.9/WG.IV/
WP.35). Al finalizar sl perfodo de sesiones, el Grupo de
Trabajo pidi6 a la Secretaria que preparase un proyecto
de normas basado en las deliberaciones del grupo, a fin
de examinarlas en ¢l perfodo de sesiones siguiente
(A/CN.9/297, pérr. 98).

13.  La CNUDMI debatié la cuestion de si las Normas
Modelo que habria de elaborar el Grupo de Trabajo
debian limitarse a las transferencias internacionales de
fondos o st debian ser también aplicables a las
transferencias nacionales, Tras el debate, la CNUDMI
coincidié con la opinién predominante en ¢l Grupo de
Trabajo de que las Normas Modelo debian centrarse en
los problémas que suscitaban las transferencias inter-
nacionales de fondos, aungue tendria que considerar los
aspectos tanto nacionales como internacionales de esas
transacciones, y de que més adelante habria que decidir
en qué medida las normas podian considerarse
aplicables a las transferencias nacionales de fondos.

B. Proyecto de Convencion sobre letras de cambio
internacionales y pagarés internacionales

14. La CNUDMI tomé nota de la resolucion 42/153 de
la Asamblea General, de 7 de diciembre de 1987, en la
cual ésta habia pedido al Secretarioc General que
solicitara de todos los Estados que presentasen las
observaciones y propuestas que quisieran formular en
relacion con el proyecto de Convencién antes del 30 de
abril de 1988 y habia decidido examinar en su
cuadragésimo tercer periodo de sesiones el proyecto de
Convencidén, con miras a aprobarlo en ese periodo de
sesiones, asi como crear a esos efectos, en ¢l marco de la
Sexta Comisién de la Asamblea General, un grupo de

‘Dacumentos Qficigles de la Asamblea Generdl, cuadragésimo primer
perlodo de sesiones, Suplemento No. 17 (A/41/17), pérr. 230,
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trabajo que se reuniria al principio del periodo de
sesiones durante no mas de dos semanas, a fin de
examinar las observacmnes y propuestas formuladas por
los Estados,

15. La CNUDMI examind ciertos aspectos de pro-
cedimiento relativos a la aplicacién de esa resolucién,
Por ejemplo, varios representantes dijeron que les
preocupaba que quizd sus respectivos gobiernos no
pudiesen cumplir ¢! plazo fijado para la presentacion de
observaciones y propuestas. No obstante, sefialaron que
sus gobiernos. procurarian presentar dichas observa-
ciones a la brevedad posible, a fin de que la Secretaria
pudiese traducirlas y distribuirlas antes del 30 de j junio
de 1988, como se disponia en la resolucién.

16. Ea cuanto al grupo de trabajo que habria de
convocarse en ¢l marco de la Sexta Comisién, hubo
acuerdo general en el sentido de que los gobiernos
tendrian que saber pronto. las fechas exactas en que el
grupo de trabajo celebraria su periodo de sesiones para
que pudieran adoptar las providencias necesarias, entre
ellas la inclusién en sus delegaciones ante la Sexta
Comisién de expertos en la disciplina especializada del
derecho de los titulos negociables. Se llegé a la
conclusion de que le incumbia exclusivamente a la Sexta
Comisién fijar esas fechas y que, por lo tanto, sélo
podria adoptarse una decisién definitiva al respecto
después de que la Sexta Comisioén hubiese comenzado su
labor, No obstante, la CNUDMI estimé conveniente,
habida cuenta de la necesidad antes expresada, dar a
conocer sus preferencias en la materia e invitar a la Sexta
Comisién a que las tuviese en cuenta cuando fijara las
fechas del periodo de sesiones del grupo de trabajo.
Teniendo presente la decisién de la Asamblea General de
que el grupo de irabajo se reuniera -al principio del
cuadragésimo tercer periodo de sesiones durante no mds
de dos semanas, la CNUDMI manifesté que preferia que
el grupo de trabajo se reuniera en el periodo
comprendido entre el 26 de septiembre y ¢l 7 de octubre
de 1988. .

17. Se sefials que la Asamblea General habia decidido
examinar ¢l proyecto de Convencién en su cuadragésimo
tercer periodo de sesiones, con miras a aprobarlo en ese
mismo periodo. Teniendo en cuenta que ¢l proyecto
habfa sido preparado en un periodo de 16 afios, se
manifest6 que la CNUDMI debia recomendar a la
Asamblea General que se diese forma definitiva al
proyecto én su proximo periodo de sesiones. Segiin otra
opini6n, era inoportuno que la CNUDMI formulase una
recomendacién de esa naturaleza, especialmente tenien-
do presente que la Asamblea General estaba de todos
modos en antecedentes de la recomendacién formulada
por la CNUDMI en su 20.° periodo de sesiones®.

C. Cartas de crédito contingente y gavantias

18. La CNUDMI examind el informe del Secretario
General sobre cartas de crédito contingente y garantias
{A/CN.9/301) y, en particular, las counclusiones y

HIbid., cuadragésimo segundo perfoda a’e sesiohes, Suplemente No. 17
(A/42/17), pérr. 304,

sugerencias respecto de la posible labor futura de la
Comisién en esa esfera. En la primera parte del informe,
se describfan las funciones y caracteristicas de las cartas
de crédito contingente y de las garantias auténomas, En
la segunda parte, se proporcionaba un panorama del
marco juridico, que abarcaba las disposiciones de
instrumentos’ juridicos, Ia jurisprudencia y las normas
uniformes. En la tercera parte del informe, se
examinaban algunas cuestiones juridicas que podian
plantearse en el contexto de las cartas de crédito
contingente y de las garantias, En el informe, se llegaba a
la conclusién de que habia considerable disparidad e
incertidumbre respecto de las normas juridicas' que
regian en los dos tipos de instrumentos,

19. La Comisién estuvo de acuerdo con la conclusidn
del informe en el sentido de que seria conveniente que
hubiera un mayor grado de certidambre y uniformidad.
La Comisién tomd nota con aprobacién de la sugerencia
que s¢ hacia en ¢l informe de realizar el trabajo futuro en
dos etapas, la primera relativa a reglas contractuales o
cldusulas modelo y la segunda a instrumentos juridicos.

20. En cuanto a la primera etapa, la Comision acogié
con satisfaccion la labor realizada por la Camara de
Comercio Internacional respecto de la preparacién de un
proyecto de normas uniformes relativas a las garantias,
La Comisién convino en que unas normas uniformes
aceptables en todo el mundo contribuirian positiva-
mente a superar las actuales incertidumbres y dispari-
dades en esta esfera de considerable importancia
prictica. Se convino también en que las observaciones y
las posibles recomendaciones de los Estados miembros
de la Comisién, en la que hay una representacién
equilibrada de todas las regiones y los diversos sistemas
juridicos y econémicos, contribuirian a que.las normas
obtuvieran mayor aceptacién a nivel mundial. A este
respecto, el observador de la Cdmara de Comercio
Internacional dijo que dicha institucién recibiria con
interés el apovo y las aportaciones de la CNUDMI, que
se inscribirian en ¢l marco de una prolongada y fecunda
cooperacién entre las dos organizaciones,

21. La sugerencia que figura en el informe de dedicar
un periodo de sesiones del Grupo de Trabajo sobre
Précticas Contractuales Internacionales, que se cele-
braria en noviembre del corriente afio, a un examen del
proyecto de normas uniformes relativas a las garantias
de la CCI recibié amplio apoyo. Dicho examen
contribuiria a evaluar la aceptacién a nivel mundial del
proyecio de normas y a formular comentarios y posibles
sugerencias que la CCI podria tener en cuenta antes de
terminar el proyecto. Sin embargo, como seria la
primera vez que un grupo de trabajo de la Comisién
examinaria un texto preparado por otra.organizacion, se
expresé la opinién de que esta instancia debia constituir
una excepcién y no sentar precedente. También se dijo
que, prescindiendo de consideraciones de procedirniento
y de carécter financiero, no convenia reunir un grupo de
trabajo para examinar un texto no legislativo que estaba
preparando otra organizacidén. Con espiritu de coopera-
cién, corresponderia que se formulasen comentarios y
posibles sugerencias por los conductos tradicionales de
comunicacidn usados respecto de otros textos de la CCI,
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por ¢jemplo, comunicaciones directas a la CCI de los
distintos gobiernos o circulos comerciales 0 comunica-
ciones por medio de los comités nacionales de la CCI,

22. Después de estas deliberaciones, la opinidén
predominante en la Comisidn era que debia recomendar
a su- Grupo de Trabajo sobre Prdcticas Contractuales
Internacionales que efectuara, en un periodo de sesiones
que se celebraria en noviembre de 1988, un examen del
proyecto de normas de la CCI y que considerara la
conveniencia y viabilidad de realizar en el futuro
trabajos relativos a la segunda etapa.

23. En la segunda ctapa, seglin se proponia en las
conclusiones del informe, se consideraria la conveniencia
de tratar de lograr una mayor uniformidad en los
instrumentos que contienen normas obligatorias. Se
sugeria que se intentara preparar una ley uniforme, una
convencién o una ley modelo que se refiriera a las
cuestiones que no podian regularse efectivamente
mediante un acuerdo entre las partes, incluidas las
normas uniformes. Entre los ejemplos consignados en el
informe, se incluia el reconocimiento de la autonomia de
las partes y del cardcter auténomo de las garantias,
Tendria especial importancia una reglamentacion ctara
de las objeciones a una demanda de pago que no
dimanen del acnerdo de garantia, sino que se basen en
instancias como el fraude o ¢l abuso manifiesto.

24, Aunque se expresarcn algunas dudas respecto de la
necesidad préctica 'y la utilidad de esa ley uniforme,
recibid amplio apoyo la opinién de que convenia realizar
un trabajo satisfactorio en este sentido, habida cuenta de
los problemas préicticos que s6lo podian tratarse en un
instrumento de esa indole. La Comisién era consciente
de las dificultades inherentes al proyecto que se referian
a conceptos fundamentales de derecho, como el fraude u
otras causales similares de impugnacién, y a cuestiones
de procedimiento, Sin embargo, se considerd que, en
vista de la conveniencia de que existiera cierta
uniformidad y certidumbre, debia realizarse un intento
serio.

25. Se convino en que la decision definitiva sobre este
punto sélo podria adoptarse después de celebradas las
deliberaciones del Grupo de Trabajo y sobre la base de
sus conclusiones y recomendaciones respecto de la
conveniencia y la viabilidad de tratar de elaborar una ley
uniforme. La Comisién pidi6 a la Secretaria que le
informara en su 22.° periodo de sesiones de las novedades
pertinentes que se hubieran producido en la CCI y que
preparara un estudio sobre las posibles caracteristicas de
una ley uniforme y las cuestiones que convendria que
incluyera.

26. Sobre la base de toda esa informacién, incluidos los
resultados de las consultas que realicen los gobiernos
con los grupos interesados de sus paises, la Comisién
estaria en condiciones de adoptar, en su 22.° periodo de
sesiones, una decisién definitiva respecto de si deberia
prepararse una ley uniforme y, ¢n tal caso, cuél serfa su
alcance y contenido, incluida la cuestién de si, ademds de
las garantias y las cartas de crédito contingentes,
también debian incluirse las cartas de crédito documen-
tarias tradicionales.

Capitulo IT1. Responsabilidad de los empresarios
de terminales de transporte

27.  Ensu 16.° periodo de sesiones, celebrado en 1983,
la CNUDMI decidié incluir <l tema de la responsablll-
dad de los empresarios de terminales de transporte en su
programa de trabajo y asignar la tarea de formular
normas juridicas uniformes sobre esa cuestién 2 un
grupo de trabajo®. En su 17.° periodo de sesiones,
celebrado en 1984, la Comisién decidi6 asignar esa labor

a su Grupo de Trabajo sobre Préacticas Contractuales
Internacionales®.

28, En el periodo de sesiones en curso, la Comisién
tuvo ante s el informe del Grupo de Trabajo sobre
Practicas Contractuales Internacionales sobre la labor
realizada en su 11.° perfodo de sesiones (A/CN.9/298).
La Comisién tomé nota de que el Grupo de Trabajo
habia completado la tarea de preparar un proyecto de
texto de normas uniformes sobre la responsabilidad de
los empresarios de terminales de transporte y habia
recomendado la aprobacidn de sus normas uniformes en
la forma de una convencién. La Comisién expresé su
agradecimiento al Grupo de Trabajo y a su Presidente,
el Sr. Michael Joachim Bonell, de Italia, por la labor
realizada.

29. La Comisién decidié examinar en su 22.° periodo de
sesiones, con miras a su aprobacién, el provecto de
convencién sobre la responsabilidad de los empresarios
de terminales de transporte en ¢l comercio internacional,
en la forma preparada por el Grupo de Trabajo. La
Comisién pidid al Secretario General que transmitiera el
proyecto de convencién a todos los Estados y las
organhizaciones internacionales interesadas para que
formularan sus observaciones al respecto. Se pidié 2 la
Secretarfa que preparara y distribuyera una recopilacién
de los comentarios lo antes posible antes del 22.° periodo
de sesiones de la Comisién. La Comisién pidid también
al Secretario General que preparara para ese periodo de
sesiones un proyecto de cliusulas finales para el proyec-
to de convencidn,

30, Se sefialé que la Comisién, al aprobar el proyecto
de convencidn, podria decidir recomendar a la Asamblea
General la convocacién de una conferencia diplomatica
pata la aprobacién de una convencién sobre la
responsabilidad de los empresarios de terminales de
transporte en el comercio internacional. En relacién con
esto, se sugirié que esa conferencia diplomética podria
brindar una buena oportunidad para considerar una
posible revisién de los limites de la responsabilidad y de
las disposiciones relacionadas con las unidades de cuenta
conténidas en ¢l Convenio de tas Naciones Unidas sobre
el Transporte Maritimo de Mercancias, 1978 {en
adelante denominade “Reglas de Hamburgo™) y en el
Convenio de las Naciones Unidas sobre ¢l Transporte
Multimodal Internacionat de Mercaderias, En apoyo de
esta sugerencia, se sefialé que ese esfuerzo podria

SIbid., irigésimo octave perfodo de sestones, Suplemento No. I7
(A/38/17), parr. 115,

SIbid., trigésimo noveno perfodo de sesiones, Sup!ememo No. I7
(A739/71T), pérr, 113,
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constituir un primer paso que podria llevar en su
momente a un mayor grado de armonizacién de esas
cldusulas también en otras convenciones de transporte.

31. En respuesta a esa sugerencia, se expresé
preocupacién por el hecho de que la posibilidad de que
una convencién pudiera revisarse podria Hevar a algunos
Estados que estaban considerando la posibilidad de
pasar a ser partes en ¢lla a que aplazaran su decisién de
ratificarla o de adherirse a ella. Se convino en que no
habia actualmente ninguna necesidad de adoptar una
decision sobre esa sugerencia, que podria estudiarse en
una etapa posterior. Dado que se considerd que la
informacién detallada sobre los limites de la responsa-
bilidad y las unidades de cuenta utilizadas en las
distintas convenciones sobre transporte podrian ser
GOtiles para la Comisién, se pidié a la Secretaria que
preparase una recopilacidn analitica de esas disposi-
ciones para el 22.° perfodo de sesiones.

Capitulo IV. FEl comercio compensatorio internacional

32. Ea su 19.° periodo de sesiones, celebrado en 1986,
en el contexto de su examen de una nota de la Secretaria
titulada “Labor futura en el esfera del nuevo orden
econdmico internacional’” (A/CN.9/277), ia CNUDMI
considerd su labor futura sobre el tema del comercio de
compensacidn. Recibié considerable apoye en la
Comisién la posibilidad de empezar los trabajos sobre
ese tema y se pidié a la Secretaria que preparase un
estudio preliminar sobre ¢l tema’, En el actual periodo
de sesiones la Comisién tendrd ante si un informe
titulado “Estudio preliminar de las cuestiones juridicas
del comercio compensatorio internacional” (A/CN.9/
302). E! estudio contiene una descripcién de los enfoques
contractuales del comercio de compensacién y se
identifican en él algunas de las cuestiones juridicas mds
importantes que entrafia este tipo de comercio.

33, Se expresaron opiniones divergentes en cuanto a si
debian continuar los trabajos en esta esfera. Por una
parte, habia amplio apoyo a favor de continuar los
trabajos. Se sefialé que una parte considerable del
comercio internacional se llevaba a cabo mediante el uso
de arreglos de compensacién y que esos arreglos daban
-lugar a problemas juridicos para los cuales a menudo las
partes no encontraban soluciones contractuales éptimas.
Se considerd que el enfoque mds apropiado seria
elaborar una guia juridica en que s¢ analizaran los
problemas juridicos tipicos de los contratos de comercio
compensatorio y se proporcionara asistencia para la
elaboracién de esos contratos. Por ejemplo, podria
asesorarse sobre las formas contractuales apropiadas
para las transacciones del comercio compensatorio o
sobre las relaciones entre los contratos que forman parte
de esas transacciones.

34, Por otra parte, se eXpresaron reservas con respecto
a la utilidad de la preparacién de esa guia juridica, Se

Ibid., cuadragésimo privier periodo de sesiones, Suplemento No. 17
(A/41/17), phers. 241 y 243,

sefiald que esos trabajos podrian repetir la labor
realizada por otras organizaciones, en particular la
Comisién Econémica para Europa y la Asociacién de
Organizaciones Mercantiles Estatales de los Palses en
Desarrollo. Algunos de los representantes que habian
cxpresado esas reservas sugirieron que se suspendieran
los trabajos en esa esfera. Otros opinaron que la
Comisi6én debfa analizar el alcance y el concepto de los
trabajos de otras organizaciones en esa esfera y, en
conexién con ese examen, adoptar una decisién sobre el
alcance y el concepto de los trabajos de la Comisién. Sin
embargo, en respuesta a esa opinién, se dijo que la labor
de la Comisién tendria un mérito particular en vista de
su representacién mundial y de la amplia distribucién de
los resultados de sus trabajos.

35. Tras un debate, la Comisién decidié que seria
conveniente preparar una guia juridica sobre la
elaboracidn de contratos de comercio compensatorio.
Sin embargo, se considerd que esa guia no debia repetir
los trabajos de otras organizaciones. La Comisién pidié
a la Secretaria que preparase para el préximo periodo de
sesiones de la Comisién un esbozo del posible contenido
y la estructura de una guia juridica para la preparacion
de contratos de comercio compensatorio, a fin de decidir
qué medida podia adoptarse,

Capftulo V. Procedimientos de adquisicién

36. Ensu 19.° periodo de sesiones, celebrado en 1986,
la Comisidn decidié ocuparse del tema de los
procedimientos de adquisicién, encomendédndolo al
Grupo de Trabajo sobre el Nuevo Orden Econémico
Internacional®. El Grupo de Trabajo ha programado
la celebracién de su décimo periodo de sesiones en
Viena, del 17 al 28 de octubre de 1988, momento en que
iniciard la labor sobre ese tema.

37. El Secretario de la Comistén informé a é&sta que
la Secretaria habia convocado en Viena, del 7 al 11 de
diciembre de 1987, una reunién de un grupo de expertos
para asesorarla sobre la preparacién de la documenta-
cion del Grupo de Trabajo. Cabe esperar que el Grupo
de Trabajo defina en su préximo periodo de sesiones el
caricter de la labor a realizar en-esa esfera. Una posible
recomendacion es que la Comisién prepare y apruebe un
conjunto de principios sobre adquisiciones piblicas y
que se exhorte a los Estados a ajustarse a ellas: al
formular sus cédigos o reglamentos nacionales sobre
procedimientos de adquisicidn. El Grupo de Trabajo
podria esperar también que, una vez que se estableciese
un conjunto comvenido de principios, la Comisién
preparara un cédigo modelo sobre procedimientos de
adquisicién basado en esos principios.

38. La Comisién tomo6 nota con aprecio de la labor
preparatoria realizada hasta ahora por la Secretaria y
pidi6 al Grupo de Trabajo que continuase su labot con
rapidez.

3Ibid., pdrr. 243,
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Capitulo V1. Futuro programa de trabajo

39. En su 20.° periodo de sesiones, celebrado en 1987,
la CNUDMI decidié que en su 21.° periodo de sesiones
celebraria un debate general sobre la labor a realizar a
mediano plazo®. En respuesta a una peticibn de la
Comisién, se presentd una nota de la Secretaria que
habia de servir de base para ese debate. La nota exponia
los temas sobre los que la Comisidén estaba preparando
un proyecto de texto juridico con un calendario
proyectado para su finalizacién. Indicaba también los
temas que la Comisién podria examinar en el perfodo de
sesiones en curso con miras a determinar si habia que
incluirlos en el programa de trabajo (A/CN.9/300). Para
facilitar el debate en el periodo de sesiones, los temas de
las cartas de crédito contingente y garantias y del
comercic de compensacién, respecto de los cuales la
Comisién habia pedidc anteriormente un estudio
preliminar, se examinaron sustantivamente en el marco
de temas separados del programa, y también en el del
tema relativo a la planificacién de la labor futura.

40. En la nota de la Secretaria, se sugerfa que tal vez
desease la Comisién considerar la conveniencia de
efectuar en su 22.° perfodo de sesiones un examen
general del tema de los documentos de transporte,
habida cuenta de los cambios que habian tenido lugar en
las técnicas de transporte y la documentacién para el
transporte, v de que el Comité Maritimo Internacional
(CMI) estaba preparando un proyecto de normas sobre
cartas de porte maritimo y cartas de porte electrénicas,
que podria quedar terminado en el préximo afio. Como
parte de ese examen, se podria efectuar un estudio del
texto del CMI. El examen podria efectuarse también con
miras a determinar si la Comisién podia aportar una
nueva contribucién en la esfera de los documentos de
transporte,

41. En relacién con esa sugerencia, se expresaron
opiniones diferentes, Con arreglo a una opinién, la
Comisién estaba interesada a largo plazo en los
documentos de transporte, ¥y un examen del tema en
1989 seria apropiade. Como el tema principal del
programa se referiria al examen del proyecto de
convencién sobre la responsabilidad de los empresarios
de terminales de transporte en el comercio internacional,
las delegaciones enviadas al periodo de sesiones de la
Comisién contendrian expertos en derecho de trans-
porte. Segin otra opinién, el programa del 22.° periodo
de sesiones no deberia incluir temas que absorbiesen
mucho tiempo, debido al peligro de que no hubiese
tiempo suficiente para examinar debidamente el
proyecto de convencion.

42. Tras un debate, la Comisién decidié pedir al
Secretario General que preparase para el 22.° perfodo de
sesiones un informe sobre los problemas actuales del
derecho que regula los documentos de transporte
teniendo en cuenta los cambios que han tenido lugar en
las técnicas de transporte y la documentacién para el
transporte. Las medidas que habrian de adoptarse con

$Ibid., cuadragésimo segundo perfodo de sesiones, Suplemento No. 17
()_\/42/ 17), parr, 339,

respecto al informe dependerian de su contenido y del
tiempo disponible en el periodo de sesiones. La
Comisién convino en que la presentacién del informe y
su posible examen en el 22.° periodo de sesiones no

debfan interferir con la aprobacién del proyecto de
convencidn,

43. El Secretario de la Comisién recordd a ésta que
habia desempefiado una funcién importante en Ia
preparacion de la revisién efectuada en 1974 por la CCI
de los Usos y pricticas uniformes en materia de créditos
documentarios y una funcién inferior, pero también
importante, en la preparacién de la revisién de 1983,
Seflalé que cabia esperar que la CCI aprobase otra
revision hacia 1993, En consecuencia, en prevision de la
iniciacién de esa revisidn, la Secretaria tenia la intencién
de presentar a la Comisién en su 22.° perfodo de sesiones
un informe sobre las cuestiones juridicas que se habian
planteado en relacién con la actual versién (la de 1983).

44. Segiin lo previsto en el informe sobre el programa
de trabajo de la Comision (A/CN.9/300, parr. 22), ésta
examiné los temas adicionales que podrian incluirse en
su programa de trabajo para el préximo periodode 5 a
10 afios. Se estim6é que un debate general sobre los
posibles temas podia suministrar una indicacién de la
futura direccién de las actividades de la Comisién como
organismo encargade de formular normas, aparte de sus
funciones de coordinacién, promocién, capacitacién y
asistencia. Se subrayé que la cuestién de planificar la
futura labor de la Comisidn era asunto de la mayor
importancia para la funcién del érgano como principal
entidad de formulacién de normas en la esfera del
derecho mercantil internacional.

45. Se sugirieron varios temas para su estudio por la
Secretarfa y su posible inclusién en el futuro programa
de trabajo. Se convino en que toda decisién ulterior
sobre esainclusién deberia tener en cuenta factores tales
como el volumen det trabajo actual de la Comisién, la
limitacién de los recursos a disposicién de la Secretaria y
la necesidad de evitar la repeticién de la labor de otras
organizaciones.

46. Una propuesta fue que se examinase la necesidad
de elaborar principios juridicos aplicables a la formacién
de contratos mercantiles internacionales con medios
electronicos, particnlarmente mediante pantallas de
exposicién visual. Tal estudio podria incluir la
formaciéh de contratos para transacciones cspeciales
relativas, por ejemplo, a titulos valores, con inclusién de
bonos, acciones y otros instrumentos, asi como a
mercaderias y a monedas extranjeras.

47. La propuesta recibio amplio apoyo. Se observd
particularmente que no habia actualmente una estruc-
tura juridica refinada para el importante y rapidamente
creciente campo de la formaci6on de contratos con
medios electrénicos. La labor futura en esa esfera podria
contribuir a colmar una laguna juridica y a reducir la
incettidumbre v las dificultades con que se tropezaba en
la practica. Un esfuerzo de esa indole podria beneficiarse
de los conocimientos generales y técnicos adquiridos por
la Comisidén y su secretaria en la esfera conexa de las
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transferencias electrénicas de fondos. La Comisién pidid
ala Secretaria que preparase un estudio preliminar sobre
el tema,

48. Otra propuesta fue que la Comisién examinase la
conveniencia y la posibilidad de preparar una ley modelo
sobre la promocién y la proteccién de las inversiones
extranjeras. Se seflalé que este tema tenia particular
importancia para los paises en desarrollo. Sin embargo,
hubo oposicién a la propuesta basada en la idea de que
una ley modelo tendria limitada utilidad debido a que la
legislacién de un Estado en materia de inversiones
dependia de su situacién econdmica particular y de
politicas que frecuentemente cambiaban en un breve
periodo de tiempo.

49, Otras propuestas se refirieron a temas que podrian
ser objeto de uno o varios protocolos que complemen-
tasen la Convencién de las Naciones Unidas sobre
Contratos de Compraventa Internacional de Merca-
derias (Viena, 1980) (denominada en adelante Conven-
cién sobre la Compraventa). Un tema de esa indole era
la reglamentacién de las cldusulas de liquidacidén de
dafios y perjuicios y las cldusulas punitivas en Ia
compraventa internacional de mercaderias. Se estimé
que una reglamentacién uniforme seria conveniente en
esa esfera. Hubo oposicién a la propuesta, alegdndose
que no era realista esperar que un nuevo intento tuviese
éxito, habida cuenta de las dificultades con que la
Comisién habia tropezado al preparar las Normas
Uniformes sobre Cldusulas Contractuales para ¢l Pago
de una Suma Convenida en Caso de Incumplimiento
(1983).

50.. Otro tema relacionado con la compraventa
internacional de mercaderias era la retencién de la
propiedad mediante el uso de cldusulas de reserva de
dominio. La propuesta se limité a la relaciéon entre
comprador y vendedor, excluyéndose asi el campo de los
derechos de terceros. Hubo oposicién a la propuesta
basada en qQue el campo fundamental en que la
uniformidad era conveniente era precisamente el de los
derechos de terceros, particularmente en ¢l case de
quiebra. Se hizo referencia a la labor hecha anterior-
mente por el Consejo de Europa, y se indicé que habian
surgido problemas insuperables por las disparidades
existentes entre las leyes nacionales en materia de
quiebra y los cambios que habian tenido lugar en esas
leyes, Otro tema relacionado con la compraventa
internacional de mercaderias era un régimen juridico
optativo para las garantias de calidad otorgadas por el
vendedor.

51. Otra sugerencia fue que la Comisién examinase la
elaboracion de condiciones generales para la coopera-
cién en la produccién o coproduccidn y para los
convenios de cooperacién comercial relativos a cues-
tiones cientificas y tecnoldgicas. Otra sugerencia fue que
la Comisién examinase la preparacién de una conven-
cién sobre cooperacidn judicial y asistencia en cuestiones
de arbitraje, que abarcara, por ejemplo, el servicio de
documentos v la recepcién de pruebas,

52. Hubo apoyo a las tres esferas siguientes que, en
uno u otro momento, habjan sido sugeridas o estudiadas
por la Comisién: operaciones conjuntas, responsabilidad
por los productos y competencia desleal.

Capitule YII. Coordinacién de la labor

53, La CNUDMI tuvo a la vista un informe del
Secreiario General que incluia un registro de organiza-
ciones internacionales que realizaban actividades en la
esfera del derecho mercantil internacional (A/CN.9/
303). El informe se centraba en las organizaciones que
actuaban como organismos de formulacién de normas,
aunque incluja a algunas organizaciones que eran
especialmente importantes por otras razones para el
desarrollo del derecho mercantil internacional., El
estudio no tenia pretensién de ser exhaustivo, especial-
mente con respecto a las asociaciones comerciales. Sin
embargo, se habia intentado incluir la labor de aquelias
asociaciones comerciales que elaboraban textos norma-
tivos, inclusive condiciones generales y contratos
modelo, destinados a un uso relativamente amplio. La
informacién incluida en el informe se referia a la
composicién de las organizaciones, su naturaleza y
funcién general y a un panorama de sus actividades
relacionadas con ¢l derecho mercantil internacional,
especialmente aquellas que eran pertinentes a los
trabajos de la Comisién,

54. La Comisién acogi6é con benepldcito el informe y
consideré que el tipo de informacién en él contenida era
Gtil para el cumplimiento de su mandato de coordinar la
labor de otras organizaciones internacionales. Se sugirié
que la Comisién debia dedicar, en cada uno de sus
periodos de sesiones, suficiente atencidn a esta funcién
de coordinacién, a fin de evitar la repeticién de esfuerzos
entre las organizaciones internacionales, ademés de los
posibles conflictos entre los resultados de su labor. Se
hize observar que la coordinacién entre las organiza-
ciones internacionales dependia en gran medida de la
coordinacién impuesta por los gobiernos. entre sus
diferentes ministerios y subdivisiones gubernamentales
que patrticipaban en las distintas organizaciones inter-
nacionales,

55. El observador del Instituto Internacional para la
Unificacién del Derecho Privado (UNIDROIT) expresd
su satisfaccién por la labor realizada por el Grupe de
Trabajo sobre Pricticas Contractuales Internacionales
en relacién con el proyecto de convencién sobre la
responsabilidad de los empresarios de terminales de
transporte en el comercio internacional, labor que habia
sido iniciada por un grupc de estudio especial del
UNIDROIT y subsiguientemente adoptada por la
Comisién, Sefiald que el proyecto de convencién habia
recibido muchos comentarios favorables, También hizo
observar que, en vista de la diferencia de estructura y
métodos de trabajo de la Comisién y del UNIDROIT,

podrian existir otros temas en los que la labor de ambos:
6rganos fuera complementaria, En especial, tal vez fuera.

conveniente cooperar en la labor de difusion y
promocidn de textos juridicos internacionales, al igual
que en cl fomento de la interpretacién uniforme de
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dichos textos. En el documento A/CN.9/312, relativo a
la reunién y la difusién de informacién sobre la
interpretacién de los textos juridicos de la CNUDMI,
figuraban sugerencias tiles a este respecto. Afiadié que
un congreso titulado “El derecho uniforme en la
préactica”, celebrado en septiembre de 1987 en Roma,
habfa proporcionado pruebas evidentes de la necesidad
de la reunibn y la difusién de textos juridicos
internacionales, as{ como de decisiones judiciales y
laudos interpretativos de dichos textos.

56. En cuanto a la labor actual del UNIDROIT, ¢!
observador se refirié al proyecto sobre los principios
generales que rigen los contratos comerciales inter-
nacionales. Informé a la Comisién acerca de los
preparativos para la conferencia diplomdtica, que se
celebraria en mayo de 1988 en Ottawa por invitacién del
Gobierno del Canad4; a la que se habia confiado la
¢laboracién de una convencién sobre el arriendo
internacional con opcién de compra y una convencién
sobre la facturacién internacional,

57. ElSecretario General de la Conferenciade La Haya
de Derecho Internacional Privado recordé la excelente
cooperacién entre las Naciones Unidas y la Conferencia
de La Haya en los preparativos de la conferencia
diplomatica sobre el derecho aplicable a los contratos de
compraventa internacional de mercaderias, celebrada en
octubre de 1985. Tras la finalizacién de la conferencia
diplomatica, la Secretaria de las Naciones Unidas habia
proporcionado la traduccién de la Convencién al arabe,
¢l chino, el espaiiol y el ruso, por lo que deseaba expresar
una vez més su agradecimiento. :

58, Informé a la Comisién que una comisidén especial
de la Conferencia de La Haya, que se habia reunido en
enero de 1988, habia formulado varias recomendaciones
sobre futuros temas de trabajo al 16,° periodo ordinario
de sesiones de la Conferencia, que se reuniria en octubre
de 1988. Entre los temas que debian tener prioridad
figuraban el derecho aplicable a los contratos de
licencias y conocimientos técnicos y el derecho aplicable
a ciertos aspectos de la competencia desleal, y a ese
respecto hizo observar la labor realizada en esa esfera
por la Conferencia de las Naciones Unidas sobre
Comercio y Desarrollo. (UNCTAD)., Otros posibles
temas de trabajo futiro eran los siguientes: el derecho
aplicable a los instrumentos negociables, tema relacio-
nado con la labor realizada por las Naciones Unidas en
relacién con el proyecto de Convencion sobre letras de
cambio. internacionales y pagarés internacionales; el
derecho aplicable al contrato de transporte; cuestiones
de conflictos de leyes en la esfera de la transmision
transfronteriza de datos comerciales, entre las que
figuraban cuestiones relativas a la transferencia. elecird-
nica de fondos; y el derecho aplicable a las obligaciones
contractuales en general. También indicé que se
examinarian las cuestiones relativas a los conflictos de
leyes en relacién con los casos de responsabilidad por los
productos, con miras a establecer si la convencidn sobre
este tema, que habia sido elaborada por la Conferencia
de La Haya en 1973 y que habia entrado-en vigor en
cinco Estados, debia modificarse o.complementarse,

59. El observador del Comité Juridico Consultivo
Asidtico-Africano se refirié a la importancia que tenfa la
labor de la Comisién, como érgano juridico basico del
sistema de las Naciones Unidas en la esfera del derecho
mercantil internacional, para los paises en desarrollo.
Destacé que las estrechas relaciones de trabajo entre
ambas organizaciones habjan resultado en la inclusién
de temas de interés mutuo en sus respectivos programas
de trabajo. Ademds, se habia concedido una importancia
especial a la labor de la Comisién, incluyendo como uno
de los temas regulares de los periodos de sesiones del
Comité el informe sobre los trabajos de la Comisién.

60. El observador del CCJAA ofrecid una descnpclén
detallada de la fructifera cooperacién entre la Comisidén
y ¢l Comité en la esfera del arbitraje comercial
internacional. Se refiri6 a los debates en el CCJAA en
1976 sobre ciertos aspectos de la Convencién sobre el
Reconocimiento y Ejecucion de las Sentencias Arbitrales
Extranjeras (Nueva York, 1958) y una recomendacién
subsiguiente del Comité a la Comisién que habia hecho
que ésta comenzara sus trabajos de preparacién de la
Ley Modelo de la CNUDMI sobre Arbitraje Comercial
Internacional. La Ley Modelo de la CNUDMI
proporcionaba una base 1til en que debian inspirarse las
futuras legislaciones nacionales sobre arbitraje, a fin de
eliminar las distintas dificultades que surgian ¢n la esfera
del arbitraje comercial internacional. El CCJAA seguia
fomentando la aceptacién de la Ley Modelo de la
CNUDMI en los Estados miembros del Comité, En su
periodo de. sesiones de 1986, celebrade en Arusha,
Republica Unida de Tanzania, el Comité recordé a sus
Estados miembros que rara vez habian servido de sede
para arbitrajes internacionales debido -a que sus leyes
relativas al arbitraje contenian a menudo normas que
resultaban inadecuadas para casos internacionales y que,
si deseaban fomeéntar la celebracidn de dichos arbitrajes
en sus territorios, debian examinar y revisar su
legislacién, inspirdndose en la Ley. Modelo. - Varios
Estados de las regiones de Asia y Africa. habian
promulgado legislacién basada en la Ley Modelo de la
CNUDMI, o iniciado la toma de medidas para
promulgarla, :

61. Se ofrecié informacidén sobre las actividades del
Consejo de Ayuda Mutua Econdmica (CAME) en
relacién con sus esfuerzos para a armonizacién de las
normas juridicas. Una Comisién Permanente del CAME
sobre cuestiones juridicas estaba revisando algunos
textos juridicos actuales o estaba preparando nuevos
textos juridicos, tales como condiciones generales, guias
juridicas y contratos modelo. La Comisién Permanente
estaba revisando normas vinculantes en forma. de
condiciones generales establecidas en el CAME para la
entrega de mer;:aderias gervicios técnicos, montaje,
especializacién y cooperacién, y estaba preparando
nuevas normas sobre cooperacidn cientifica y técnica. La
Comisién Permanente habia empreadido también un
estudio comparativo entre la. Convencion sobre los
Contratos de Compraventa Internacional de Merca-
derias, de 1980, y los textos juridicos comparables
promulgados en ¢l CAME, .
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62. El observador del Centro de Comercio Internacio-
nal (CCI), de UNCTAD/GATT, indicé que las
actividades del CCI relativas a la cooperacién técnica
entrafiaban, o debian tener en cuenta, aspectos juridicos
de comercio internacional. En consecuencia, el CCI
habia iniciado un subprograma titulado “Aspectos
juridicos del comercio exterior”, cuyo objetivo era
colmar un vacio de informacion y fomentar la toma de
conciencia, principalmente mediante actividades de
capacitacién, sobre la necesidad de que Ias organiza-
ciones de fomento del comercic mejoraran sus servicios
juridicos. A tal fin, el CCI habia publicade un manual
sobre los efectos juridicos del comercio exterior,

63. Se informé a la Comisién que la Asociacién de
Derecho Internacional celebraria su préxima conferen-
cia internacionat en Varsovia, del 21 al 28 de agosto de
1988, La Conferencia examinaria, entre otros temas, un
informe relativo a las cuestiones del endeudamiento de
los paises en desarrollo, preparado por su grupo de
trabajo sobre el nuevo orden econdmico internacional,

64. El observador de la Federacién Latinoamericana
de Bancos (FELABAN) dijo que ésta continuaria
difundiendo en América Latina las ideas y los
documentos de la Comisién y participando en sus
actividades. Menciond la naturaleza de las contribu-
ciones de los representantes de la FELABAN a la labor
de ia Comisién y de su Grupo de Trabajo sobre Titulos
Negociables Internacionales. También informé a la
Comision de los debates acerca del proyecto de
convencién sobre letras de cambio internacionales y
pagarés internacionales que se habian desarrollado en la
sexta reunidén de abogados de bancos latinoamericanos,
celebrada en Santiago de Chile a fines de 1986, Informd
sobre un simposic organizado por la secretaria de la
Comisién, la FELABAN y la Asociacién de Bancos
de México, que habia tenido lugar del | al 3 de junio de
1987 en México, D.F., en el que abogados de bancos
de América Latina habian debatido el proyecto de
convencién sobre letras de cambio internacionales v
pagarés internacionales, asi como cuestiones juridicas
relacionadas con la transferencia electronica de fondos.
También informé acerca de un seminario sobre arbitraje
comercial internacional organizado por ¢l Colegio de
Abogados de Costa Rica y la Universidad de Columbia,
Nueva York, que habia tenido lugar del 3 al 5 de marzo
de 1988 en San José, en cuyo temario figuraba la Ley
Modelo de la CNUDMI sobre Arbitraje Comercial
Internacional. Anuncid que la FELABAN celebraria su
séptima reunién de abogados de bancos latino-
americanos del 30 de mayo al 1 de junio de 1988 en
Costa Rica. Entre los temas examinados en esa reunién
figurarian los pagos inteérnacionales y el arbitraje
comercial internacional.

Capitulo VIIL. Situacién y promocién de los textos
: de 1a Comisién

A. Sitnacién de las convenciones

65. La CNUDMI examind la situacién de las ﬁrmas,
ratificaciones, adhesiones y aprobaciones de las conven-

ciones elaboradas como resultado de su labor, a saber, la
Convencién sobre la Prescripcién en Materia de
Compraventa Internacional de Mercaderias (Nueva
York, 1974) (denominada en adelante Convencidn sobre
la Prescripcién), el Protocolo por el que se enmienda
la Convencitén sobre la Prescripcion (Viena, 1980), las
Reglas de Hamburgo y la Convencién sobre la Compra-
venta. La Comisién examind igualmente la situacién
de la Convencién sobre el Reconocimiento y Ejecucidn
de las Sentencias Arbitrales Extranjeras (Nueva York,
1958), que, a pesar de no ser fruto de la labor de la
Comisidn, revestia interés especial para ella en
relacién con sus trabajos en la esfera del arbitraje
comercial internacional. Ademds, la Comisidén tomé
nota de los cuerpos legislativos que habian sancionado
leyes basadas en la Ley Modelo de la CNUDMI sobre
Arbitraje Comercial Internacional. La Comisién tuvo
ante si una nota de la Secretaria sobre la situacion de
es0s instrumentos juridicos y de la Ley Modelo hasta el
19 de febrero de 1988 {A/CN.9/304). Recibié también
informacién oral sobre acontecimientos ocurridos
después de esa fecha.

66. La Comisién tomd nota con satisfaccién de que,
con posterioridad a su mds reciente periodo de sesiones,
la Convencién de las Naciones Unidas sobre la
Compraventa, que entrd en vigor el 1 de enero de 1988,
habia sido objete de cinco nuevas ratificaciones o
adhesiones {Austria, Finlandia, México y Suecia, como
se indicaba en el documento A/CN.9/304, asi como
Australia, que la habia ratificado ¢n marzo de {988), con
lo que ¢l namero total de Estados partes era de 16. El
representante de los Paises Bajos informé de que, en la
rennién de los Estados partes en las dos Convenciones
de La Haya de 1964 (Convencién relativa a una Ley
uniforme sobre la compravenia internacional de
mercaderias y Convencidn relativa a una Ley uniforme
sobre la formacién de contratos para la compraventa
internacional de mercaderias) celebrada en Viena en
agosto de 1987 con ocasién del 20.° periodo de sesiones
de la Comisidn, la actitud de los Estados representados
habia sido tan alentadora con respecto a la Convencién
de las Naciones Unidas sobre la Compraventa que el
Gobierno de los Paises Bajos decidié iniciar el proceso
legislativo que condujo a la ratificaciébn de ese
instrumento. El observador de la Republica Federal de
Alemania anuncié que su Gobierno habia empezado la
preparacion de una ley destinada a autorizar la
ratificacién de la Convencién, Los representantes y
observadores de otros Estados comunicaron que en sus
respectivos paises se estudiaba activamente la Conven-
cién, Habida cuenta de esas novedades, se expreso la
esperanza de que dentro de pocos afios por lo menos 40
& 50 Estados fueran partes en la Convencidn.

67. La Comisién expresé su gran satisfaccién por el
hecho de que, con la adhesion de México a la
Convencion sobre la Prescripcién y a su protocolo de
enmienda, esa Convencién entraria en vigor el 1 de
agosto de 1988, en su forma enmendada entre la
Argentina, Egipto, Hungria, México y Zambia, y en su
forma original entre esos cinco Estados y Checoslo-
vaquia, Ghana, Noruega, la Repiblica Dominicana y
Yugoslavia. Los representantes de varios Estados
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informaron igualmente de que la Convencidn era objeto
de estudio en sus paises,

68. La Comisién celebré vn prolongade debate sobre
lo que cabia esperar con respecto a las Reglas de
Hamburgo. Se hizo notar que, con la adhesién de
Botswana, se habian reunido 12 de los 20 Estados
necesarios para que las Reglas de Hamburgo entraran en
vigor. Los representantes de Nigeria y Sierra Leona
anunciaron que sus respectivos Gobiernos confiaban en
ratificar 1as Reglas de Hamburgo o adherirse a ellas para
fines de 1988. Los representantes de Francia e Italia
informaron a la Comisién de que en ambos Estados se
habia dado la aprobacidén parlamentaria para la
ratificacién o la adhesién y de que los ministerios
competentes estudiaban la posibilidad de ratificar las
Reglas de Hamburgo o adherirse a ellas, Varios
representantes sefialaron que, a raiz de nuevos
acontecimientos, se reconsideraban en sus paises las
decisiones anteriores de no ser partes en las Reglas, El
Secretario de la Comisidn dijo que la Secretaria esperaba
que, para fines de 1989, por lo menos 20 Estados
ratificasen las Reglas de Hamburgo o se adhiriesen a
ellas, lo que darfa lugar a que el instrumento entrase en
vigor. A ese respecto, hizo notar que se podia observar
claramente el movimiento desde las Reglas de La Haya
de 1924 hacia las Reglas de' Hamburgo. Durante los
10 afios transcurridos desde la conferencia diplomética
¢n que se aprobaron las Reglas de Hamburgo, sélo dos
Estados se hicieron partes en las Reglas de La Haya y
uno de ellos se adhirid mds tarde a las Reglas de
Hamburgoe. En cambio, 12 Estados ya se han hecho
partes en las Reglas de Hamburgo y, como también se ha
anunciado, otros podrian hacerlo en breve,

69, Se recordé a la Comisién gue las Reglas de
Hamburgo se habian preparado a solicitud expresa de
los paises en desarrollo. Se considerd que el régimen
juridico actual de tas Reglas de La Haya era injusto para
los propietarios de la carga y que era més probable que
los paises en desarrollo representaran esos intereses y
no los de los propietarios de buques de transporte. Se
record6 ademds a la Comisién que, al redactar las Reglas
de Hamburgo, sc habia prestado mucha atencién al
logro de un cuidadoso equilibrio de intereses. Aun
cuando la aprobacién de las Reglas de Hamburgo
beneficiase a los propietarios de la carga, en contraste
con la situacién actual, lo haria mediante la incorpora-
ci6én de un régimen de responsabilidad justo y equitativo,
en consonancia con la tecnologia moderna en materia de
transporte Yy con otras convenciones sobre transporte.
También se hizo notar que las Reglas de Hamburgo
incorporaban muchos cambios técnicos en ¢l derecho,
que serian beneficiosos para los propietarios y
armaderes de buques de transporte.

70. Se sefialdé que la oposicibn a las Reglas de
Hamburgo se centraba en el argumento de que ¢l paso de
la responsabilidad del propietarioc de la carga al
transportista daria lugar a un aumento de costos para
éste y, en consecuencia, a fletes mas altos, sin la certeza
de que hubiese una disminucién correspondiente cn el
seguro de la carga. A ese respecto, se hizo referencia a un
estudio reciente llevado a cabo por la UNCTAD sobre

las consecuencias econémicas y comerciales de la
entrada en vigor de las Reglas de Hamburgo, en que se
habia llegado a la conclusién de que la aprobacién de ese
instrumento tendria consecuencias econémicas y comer-
ciales minimas'®. Se sefialé también en la Comisién que,
una vez que entrasen en vigor, las Reglas de Hamburgo
regularian la actividad de los transportistas de todos los
paises, puesto que eran aplicables a todos los contratos
de transporte maritimo de mercancias entre dos Estados
siempre que el puerto de carga, el puerto de descarga, el
puerto facultativo de descarga o el lugar de emision del
documento del contrato estuviese situado en un Estado
contratante o que en el contrato de transporte se
estipulase la aplicabilidad de las Reglas. La nacionalidad
del transportista no tenia nada que ver con la aplicacién
de tas Reglas. En consecuencia, una vez que entrasen en
vigor las Reglas de Hamburgo, los transportistas de
todos los paises tendrian que contratar el seguro y
efectuar los demés ajustes necesarios respecto de parte -
de la carga que transportasen. A raiz de ello, habria
menos motivos para que deseasen seguir siendo regidos
por las Reglas de La Haya con respecto al resto de la
carga que {ransportasen.

71. Se informé a la Comisién que, con posterioridad
a la publicacion del documento A/CN.9/304, Nigeria
habia promulgado una ley basada en la Ley Modelo de
la CNUDMI sobre Arbitraje Comercial Internacional,
con lo que se habia elevado a tres el nimero total de
Estados que hablan aprobado leyes basadas en la Ley
Modelo. Los representantes de algunos Estados infor-
maron 2 la Comisién que en sus respectivos paises se
estudiaban proyectos de ley basados en la Ley Modelo.

72. La Comisién toméd nota de que el documento
A/CN.9/304 indicaba que dos Estados mds, el Camerin
y Costa Rica, habian ratificado la Convencién sobre ¢l
Reconocimiento y Ejecucion de las Sentencias Arbitrales
Extranjeras o se habian adherido a ella. Se informd
ademéas a la Comisién de que, con posterioridad a la
publicacién del documento, Bahrein se habia adherido a
fa Convencidn, con lo que el nimero total de Estados
partes llegaba a 76. La Comisién expresé su satisfaccidn
por ¢l constante aumento del nimero de Estados partes
en la Convencidn, seflalando que en cada uno de los 30
afios transcurridos desde que se ratificé por primera vez
ia Convencién en 1959, con la fnica excepcién de 1963,
por lo menos un Estado la habfa ratificado o se habia
adherido a clla. La Comisién expresé la esperanza de
que los Estados que aiin no lo hubiesen hecho
examinaran la posibilidad de ratificar la Convencidén o
de adherirse a ella.

B. Promocién de textos de la Comision

73. La Comisién, en su 20.° periodo de sesiones,
“convino en que deberia darse mayor prioridad a las
gestiones de la Secretaria para impulsar la aprobacién y
aplicacién de los textos emanados de la labor de la
Comisién™!!, En el periodo de sesiones en curso, la

“TD/B/C.4/315 (Part 1), parr. 99,
“Documentos Oficiales de la Asamblea General, cuadragésimo
segundo periodo de sesiones, Supiemento No, 17 (A/42/17), pérr. 340.
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Comisién tuvo ante si un informe del Secretario General
sobre la promocion de textos resultantes de lalabor de la
Comisién (A/CN.9/305).

74. En ese informe se¢ examinaron algunos de los
factores que habian afeciado la aprobacién por los
Estados de los textos de la CNUDMI y se sugirié que
muchos de ellos eran comunes a todas las convenciones
sobre materias de derecho privado. Se indicaba en un
cuadro del informe la estrecha correlacién existente
entre la composicién anterior o actual de la Comisién y
la aprobacién de uno o més de los textos resuitantes de
su labor; también se apuntaban los motivos que podrian
haber dado lugar a esa correlacién, En el informe se
sefialaban ademads las medidas adoptadas o previstas por
la Secretaria para promover los textos de la CNUDMTI,

75. Una de las medidas adoptadas por la Secretaria
consistié en la preparacién con fines de promocién, de
cuatro notas explicatorias breves, respecto de las Reglas
de Hamburgo (A/CN.9/306), la Convencién de las
Naciones Unidas sobre la Compraventa (A/CN.9/307),
la Convencidn sobre la Prescripcién (A/CN.9/308) y la
Ley Medelo (A/CN.9/309). Esas notas, de aproxi-
madamente 10 pAginas cada una, contenian la historia
de los textos vy una breve descnpclén de sus carac-
teristlcas bésicas.

76. En general, la Comisién convinc en que, en
cualquier Estado; las actividades primarias necesarias
para promover la aprobacion de los textos resultantes de
la labor de la Comisidn- incumbian a - personas y
organizaciones de ese Estado.

77. A ese respecto, s¢ menciond la importancia del
papel que desempefiaban los representantes en la
Comisidn, que estaban en las mejores condiciones para
sefialar a la atencidn dé sus gobiernos las ventajas que
podrian resultar de la aprobacidn de los textos de la
CNUDMI. Se sugirié ademas que los representantes
estaban en situacién favorable para alentar a otros
Estados, y en particular a los de la misma regién o a
aquellos con quienes sus respectivos paises mantuviesen
un comercio considerable, a que aprobasen los textos de
la CNUDMIL.

78. Con respecto a las actividades de promocién que
podria emprender la Secretaria, se convino en que en su
mayor parte estaban enunciadas en el informe. Se dijo
que las cuatro notas preparadas por la Secretaria sobre
los textos de'la CNUDMI (A/CN.9/306 a 309).eran de
gran ayuda para la promocién de los textos. Esos
documentos ofrecian una explicacién de los textos
suficientemente detallada como para ser itil y, al mismo
tiempo, suficientemente concisa como para posibilitar su
lectura por funcionarios que estuviesen muy ocupados.
Constituian igualmente un recuiso provechoso para la
preparacién de informes oficiales relatwos a lostextos de
la CNUDMI.

79, S‘e indicé6 que era muy importante que los
miembros de la Secrctaria aprovechasen cualquier
oportunidad posible para comunicarse con los funcio-
narios ministeriales pertinentes de los distintos paises.

80. La Comisién acepté la sugerencia de que una de las
formas mds Wtiles de promover la aprobacién de los
textos de la CNUDMI consistia en organizar seminarios
anélogos al que se preveia celebrar en Lesotho en 1988,
Se aplaz6 un nuevo debate sobre la materia hasta que se
examinase ¢l tema del programa relativo a capacitacién
y asistencia (véase infra, parrs. 87 a 97).

81. Sesugirid que la Secretaria preparase una revista o
boletin con ¢l objeto de informar a los expertos juridicos
y a personas de significacién en el comercio sobre la
labor de la Comisién. Sin embargo, la opinién
dominante fue que esta sugerencia no era realizable en
estos momentos,

82. Sereconocié que la actual situacidn financiera de la
Organizacién dificultaba la dedicacidn de la Secretaria a
todas las actividades de promocién aconsejables. Hubo
acuerdo general con la conclusidén a que se llegaba en el
informe del Secretario General de que las actividades de
promocién de la Secretaria debian planificarse de modo
tal que lograsen los maximos resultados con el minimo
desembolse de recursos (A/CN.9/305, pérr. 51). Sin
embargo, se seiialé también que la utilizacién de una
cantidad relativamente pequefia de recursos. adicionales
para la promocidn de textos ya elaborados por la
Comisién con un costo considerable para la Organiza-
cién seria un medio especialmente eficaz de aprovechar
al miximo la labor y los gastos ya realizados.

C. Promocién de la Guia Jurldica

83. Ensu 20.° periodo de sesiones, celebrado en 1987, 1a
Comisién aprobé la Guia Juridica de la CNUDMI para la
redaccidn de contratos internacionales de construccion de
instalaciones Industriales’. Al hacerlo, la Comisién pidio
al Secretaric General que adoptase medidas eficaces
encaminadas a lograr una mayor distribucién de la -Guia
Juridica y promover su utilizacién.

84, En su periodo de sesiones en curso, la Comisién
tuvo ante si una nota de la Secretaria én que se daba
cuenta de las actividades de la Secretaria para distribuir
la Guia Juridica y fomentar su conocimiento (A/CN.9/
310). Se indicd en la nota que la versién inglesa de la
Guia Juridlca habia sido publicada el 5 de febrero de
1988 y que pronto aparecerian las versiones en los otros
cinco idiomas'’.

85. Ademas de 1a distribucion oficial y de otro tipo de
distribucién aufomdética a los gobiernos, bibliotecas
depositarias 'y entidades andlogas, se habian enviado
ejemplares de la Guia Juridica a los representantes
residentes del Programa de las Naciones Unidas para el
Desarrolto {PNUD), asi como al Banco Mundial y otras
instituciones financieras de desarrollo, invitindoles a
que la seftalasen a la atencién de los funcionarios
competentes de los paises en que desarrollaban sus
actividades. Dado que la Guia Juridica era una

2pid., pérr 315,

ULa Guia Juridica ha sido publicada con la signatura A/CN.9/
SER.B/2 y también como publicacién de las Naciones Umdas con ¢l
niimero de vents $.87.V.10.
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publicacién en venta, también se encontraba disponible
en la Seccién de Ventas de la Organizacién, que
participaria igualmente en su promocién.

86. Se sefialé que debla trazarse una distincién entre
las actividades que conducian a la distribucién material
de la Guia Juridica y las que podrian inducir a las
personas dedicadas a la elaboracién de contratos
internacionales para la construccién de instalaciones
industriales a estudiar la Guia Juridica para darse cuenta
del valor que tenfa para ellas. A ese respecto, se hizo
notar que las resefias de la Guia Juridica en
publicaciones especializadas v las conferencias sobre elia
en seminarios y simposios en que participasen pro-
fesionales en la materia serian medios excelentes para
despertar ese interés. La Comisién reiteré el parecer
expresado en su 20.° periodo de sesiones de que, ademas
de cualquier otra actividad que pudiera emprender la
Secretaria, los gobiernos, en particular los de los Estados
miembros de la Comisién, debian adoptar medidas para
que se conociesen en los circulos pertinentes de sus
paises la existencia y el valor de la Guia Juridica,

Capitule IX. Formacibn y asistencia

87. La CNUDMI tuvo ante sf una nota de la Secretaria
en que se proponfan ciertas medidas que la Comisioén
habria de tomar en el futuro respecto del programa de
formacién y asistencia (A/CN.9/311). Con objete de
colocar las medidas propuestas en ¢l contexto adecvado,
en la nota se examinaba brevemente lo que se habia
hecho anteriormente en esa materia.

88. Seseftalaba en la nota que, desde ¢l primer periodo
de sesiones de [a Comisidn, tanto ésta como la Asamblea
General habian sefialado la importancia de las
actividades de formacidn y asistencia de la Comisién. No
obstante, se habfa hecho relativamente poco en ese
aspecto,

89. La actividad mds importante realizada por la
Comision habia sido el patrocinio de dos seminarios
realizados en Ginebra y Viena, con ocasién de la
celebracidn de los periodos de sesiones octave y 14.% dela
Comisién en 1975 y 1981, respectivamente. En ambas
ocasiones, los pgastos de viaje de aproximadamente
15 participantes en los seminarios habian sido sufra-
gados mediante contribuciones de Estados donantes.
Aunque no se habia realizado una evaluacién oficial en
su oportunidad, todo parecia indicar que los partici-
pantes consideraban que los simposios habfan sido un
éxito.

90. No obstante, a pesar del éxito evidente de los
simposios una vez celebrados, la Secretarfa habia
experimentado graves problemas administrativos para
organizarlos. La principal dificultad habia residido en
que, como no se habia dispuesto de una fuente segura de
financiacién para los simposios, habia sido prictica-
mente imposible planificarlos de manera adecuada.
Muchas promesas de contribuciones se habian recibido
con retraso y algunas de las que habian sido recibidas a
tiempo se habijan pagado tardiamente, como resultado

de lo cual la concesidn de varias becas previstas habia
quedado sin efecto. Como consecuencia de esas
dificultades, no se¢ habian vuelto a organizar nuevos
simposios de ese tipo, y a partir de 1981 las actividades
de la Secretarfa en esa materia habian consistido
principaimente en el copatrocinio de simposios y
seminarios organizados por otras organizaciones y la
participacién en ellos.

91. En la nota de la Secretaria se indicaba que, de
conformidad con la decisién adoptada por 1a Comisién
en 1987, en su 20.° periodo de sesiones, en el sentido de
que se diera mayor prioridad a las actividades de
informacién y asistencia, la Secretaria habfa organizado
un seminario que se celebraria en 1988 ¢n Lesotho para
los paises de Africa meridional y oriental, y se proponia
realizar un seminario en Viena para joévenes abogados y
estudiosos de paises en desarrollo, en relacién con el
22.° periodo de sesiones de la Comisién, que se
celebraria en 1989. El seminario de Lesotho seria
patrocinado por el Gobierno de ese pais y copatrocinado
por la Zona de comercio preferencial para los Estados
del Africa oriental y meridional. Se informé a la
Comisién de que se¢ habian recibide promesas de
contribuciones de los Gobiernos de Dinamarca,
Finlandia, los Paises Bajos v Suecia para el seminario
que se celebraria en Lesotho. Aunque se necesitarian
fondos adicionales para financiar el seminario, la
Secretarfa confiaba en que éstos estuvieran pronto a su
disposicién,

92. La Comisidn estuvo de acuerdo con la idea de
celebrar un simposio en 1988 en Lesotho para los paises
de [a subregidn v un simposio en Viena en relacion con el
22.° periodo de sesiones de la Comision en 1989. Expresé
la esperanza de que se aportaran fondos suficientes para
que los dos simposios se realizaran en la forma prevista
por la Secretaria.

93, En general se estuvo de acuerde con la conclusién,
expresada en la nota de la Secretaria, de que, para que la
Comisién y su secretaria realizaran un programa viable
de formacién y asistencia, era necesario contar con una
fuente de financiacion adecuada y segura, La Comisién
observd que se experimentaban dificultades para
planificar un seminario o simposio si no se disponia de
fondos con la antelacién suficiente para contraer los
compromisos necesarios o ¢l volumen de contribuciones
era insuficiente,

94, A continvacion, se realizd un debate sobre la
sugerencia de Ia Secretaria de que la Comisién
recomendara a los gobiernos, a los 6rganos pertinentes
de las Naciones Unidas y a organizaciones, instituciones
y particulares que aportaran anualmente contribuciones
al fondo fiduciario existente para financiar los simposios
organizados por la Comisién. Si bien se reconocid que la
sugerencia era esencialmente la misma que figuraba en el
apartado d) del parrafo 5 de la resolucién 42/152 de la
Asamblea General, se dijo que, si la Comisién
formulaba esa recomendacién después de haber deba-
tido el tema, cabia esperar que obtuviera una acogida
favorable. Se dijo ademas que, al formular esa
recomendacién, debia dejarse en claro que las contribu-
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ciones al fondo fiduciario o cualquier otro tipo de
contribuciones serfan puramente voluntarias. Cualquier
cifra tope que se fijara para las contribuciones anuales
totales, tal como la cantidad de 150.000 délares sugerida
por la Secretaria, sdlo debia servir de guia y no
constituiria una meta fija. Ademas, se seflalé que el
hecho de que un gobierno adoptara la decisién de
efectuar contribuciones anuales no constituiria un
compromiso de su parte de seguir contribuyendo al
fondo fiduciario en el futuro, como tampoco de hacerlo
por la misma cantidad.

95. Varios representantes expresaron su apoyo a la
sugerencia y declararon que sus gobiernos considerarian
seriamente la posibilidad de contribuir anualmente al
fondo fiduciario. Otros representantes dijeron que,
aunque se daban cuenta del propésito que habia tras esa
sugerencia, para sus gobiernos era mas ficil contribuir
un simposio determinado 0 a otro objetive especifico
que al fondo fiduciario en general. No obstante, en vista
de que algunos gobiernos se mostraban dispuestos a
considerar la posibilidad de contribuir anuvalmente,
pondrian la sugerencia en conocimiento de sus
respectivos gobiernos,

96. Se sugirié que la Secretaria preparase un informe
para el 22.° periodo de sesiones de la Comisidn sobre las
razones, aparte de las financieras, que los Estados
pudieran tener para dejar de contribuir al programa de
formacidn y asistencia de la Comisién. Esta sugerencia
no merecié la aceptacion general.

97. Luego de finalizado el debate, la Comisién decidio
invitar a los gobiernos, a los drganos pertinentes de las
Naciones Unidas y a organizaciones, instituciones y
particulares a que aportaran contribuciones voluntarias
anuales al fondo fiduciario existente para los simposios
de la CNUDMI.

Capitulo X. Recopilacién y difusién de informacién
sobre la jurisprudencia relativa a textos juridicos
de la Comisién

98. Basandose ¢n una nota de la Secretaria (A/CN.9/
312), la CNUDMI examiné la necesidad de recopilar y
difundir las decisiones judiciales y arbitrales con-
cernientes a textos juridicos elaborados por ella y los
medios disponibles al efecto, como se habia sugerido en
anteriores periodos de sesiones (A/CN.9/312, pérrs. 1 y
2). El debate se centrd en las decisiones relativas a la
Convencién de las Naciones Unidas sobre la Compra-
venta, que habia entrado en vigor el | de enero de 1988,
Se dio por supuesto, sin embargo, que cnalquier método
en que se conviniera para la recopilacién y la difusién se
utilizaria también con respecto a los demds textos
juridicos ya promulgados o que pronto entrarian en
vigor, como la Ley Modelo de la CNUDMI sobre
Arbitraje Comercial Internacional, ia Convencién sobre
la Prescripcién, asi como otros textos juridicos una vez
que entraran en vigor, en particular las Reglas de
Hamburgo.

93. La Comisién aceptd las conclusiones de la nota
respecto a la necesidad de recopilar y difundir las
decisiones judiciales y arbitrales pertinentes. La juris-
prudencia relativa a la aplicacién y la interpretacién del
texto internacional ayudaria a fomentar la uniformidad
deseada en la aplicacién y proporcionaria una informa-
cién general 1itil a los jueces, los 4rbitros, los abogados ¥
las partes en las transacciones comerciales.

100. La Comisién acepté las sugerencias gue figuraban
en la nota respecto al procedimiento para recopilar la
jurisprudencia (A/CN.9/312, parrs. 15 a 18). En
resumen, el plan de recopilacién seria el siguiente. Si
bien la secretaria de la Comisién funcionaria como
centro de reunidn, tendria que basarse en la cooperacién
de los Estados partes en la convencién de que se tratara.
Se pediria a esos Estados miembros que ayudaran a
reunir decisiones judiciales y arbitrales o que designaran
4 una persona o un Organo o entidad como
*corresponsal nacional™, Se sefialé que existia una gran
variedad de entidades o personas a las que un Estado
podia confiar esa tarea (v. g., un funcionario o una
seccién del Ministerio de Justicia, el Departamento del
Procurador General u otro ministerio, un miembro de la
comisién encargada de recopilar la jurisprudencia, una
camara de comercio exterior, un instituto de investiga-
cion o un profesor de derecho mercantil).

101. Se sefialé que ¢l método sélo funcionaria
eficazmente con una infraestructura de organizacién
apropiada para obtener las decisiones pertinentes de los
tribunales del pais. Consideraciones especiales merecian
los laudos arbitrales, que constituian una fuente
igualmente importante de jurisprudencia sobre la
aplicacién e interpretacién de una convencién de
derecho mercantil. Su disponibilidad quedaba limitada
por la necesidad de mantener su cardcter confidencial y
por el hecho de que los arbitrajes eran realizados por una
gran variedad de instituciones arbitrales y a menudo con
arreglo a procedimientos especiales para el caso, sin
ningin vinculo administrativo con una institucién. Se
pidié a la Secretaria que elaborara, en cooperacidn con
los corresponsales nacionales, medidas adecuadas para
obtener los laudos arbitrales pertinentes (o extractos
andnimos de los mismos),

102. Los textos integros de los fallos y laudos asi
recopilados serian transmitidos en su idioma oficial a la
Secretaria, que se ocuparia de su conservacidén y de
ponerlos a disposicién de cualquier persona interesada
que lo solicitara, Al menos inicialmente, esa tarea seria
efectuada por la propia Secretaria, En una etapa
posterior, podria considerarse la conveniencia de
encomendar a otra organizacion la tarea de mantener un
centro de documentacién, incluida la posibilidad de
conservacién y acceso computadorizados.

103, En cuanto a la difusién de las decisiones
pertinentes, la Comisién convino en que la publicacién
del texto integro de las decisiones en los seis idiomas
oficiales de las Naciones Unidas rebasaria con mucho los
recursos de que disponia la Secretaria. Como se sugeria
en la nota (A/CN.9/312, parr. 20), cabia que una
editorial comercial asumiera la publicacién de reper-




Primera parte. Tnforme de la Comisién sobre su periodo de sesiones anual; observaciones y decisiones sobre el mismo 17

torios jurisprudenciales completos, al menos en un
tdioma. Seria conveniente que editoriales comerciales de
varios paises estuvieran dispuestas a publicar los textos
integros originales de las decisiones, aunque no fuera en
une de los idiomas oficiales de las Naciones Unidas. A
ese respecto, se destacd la importancia del libre acceso a
los materiales recopilados, sin restricciones debidas a la
proteccion del derecho de autor,

104. En cuanto a la informacién de Ambito mds
modesto que la Secretaria estaria en condiciones de
difundir, Ia Comisién acepté las siguientes sugerencias
que figuraban en la nota (A/CN.9/312, pdrrs. 21 a 26),
Los corresponsales nacionales designados por los
Estados prepararian, en uno de los idiomas oficiales,
resefias o resiimenes de todas las decisiones nacionales
que implicaran la interpretacién de una disposicién de la
convencidn. Los corresponsales nacionales acordarian la
estructura y ¢l formato precisos de las resefias en una
reunidén que podria celebrarse conjuntamente con el
22.° perfodo de sesiones de la Comisién, y la reunién se
dedicarta también a la preparacién de un indice por
materias o un sistema de referencia similar y a debatir
cuestiones de organizacién relativas a la colaboracién
entre los corresponsales nacionales y la Secretaria,

§05. Las reseflas preparadas por los corresponsales
nacionales, junto con cualesquiera referencias a la
publicacion de las decisiones, serian traducidas a los
demds idiomas oficiales por Ja Secretaria y publicadas
como parte de la documentacién regular de la Comisién,
Inicialmente, las resefias podrian incluirse en un informe
anual, y mds tarde en informes més frecuentes, segiin el
volumen de las decisiones.

106. Se sugirid que sélo se publicasen las decisiones
que no hubieran sido apeladas ante un tribunal superior.

197. La Comisién examind una propuesta méis
ambiciosa, la de que se estableciera un consejo editorial
permanente. Ademds de efectuar las tareas anterior-
mente mencionadas y confiadas a los corresponsales
nacionales, el consejo editorial realizaria un andlisis
comparativo de las decisiones recopiladas e informaria
periddicamente a la Comisidn, en sus periodos de
sesiones anuales, del estado de aplicacién de la
convencién. En los informes, se mostraria en particular
la existencia de uniformidad o divergencia en la
interpretacion de las disposiciones concretas de la
convencidn, asi como la existencia de lagunas en sus
disposiciones que pudiera revelar la jurisprudencia. En
apoyo de la propuesta, se sefialé que el establecimiento
de ese consejo compuesto por representantes de Estac}qs
partes en la convencién garantizaria que, en el analisis
comparative del material recogido y los informes
periddicos sobre la aplicacién de la convencién, se
prestase la misma atencion a la experiencia nacional ',je
todos los Esiados, sin dar trato preferente a ningun
Estado ni regién por razones politicas, econémicas o
meramente lingiiisticas.

108. En relacién con ¢sa propuesta, se expresaron
varias preocupaciones. En el plano técnico o de
organizacién, se dijo que el establecimiento de un

consejo editorial permanente tendriz un cardcter
demasiado formal y que su funcionamiento parecia
engorroso, debido al gran niimero de Estados partesen
la convencidn que se esperaba que quisieran tener un
representante en el consejo. En el plano sustantivo, se
dijo que la propuesta era demasiado ambiciosa, o al
menos prematura. En particular, existia el riesgo de que
la interpretacién dada a la convencidn en las decisiones
analizadas de una jurisdiccién determinada’ pareciera
representar la opinién autorizada de un Estado
miembro, aunque no fuera probable que la recopilacion
de fallos judiciales y laudos arbitrales fuese completa y la
condicion juridica y el valor de la jurisprudencia difirieran
considerablemente de un sisterna juridico a otro. Debia
evitarse esa impresién, y los informes. sobre la
interpretacién de las convenciones debian hacerse
unicamente con fines de informacién.

109. Tras un debate, la Comisién decidié, por el

momento, no esiablecer un consejo editorial perma-

nente. Quedé entendido que se reconsideraria la
propuesta a la luz de la experiencia adquirida en la
recopilacién de decisiones y en la difusién de
informacién con arreglo.a las directrices sugeridas en la
nota y aprobadas por la Comisién. Se admitié en general
que cualesquiera medidas adoptadas respecto a esa
nueva tarea habrian de ser examinadas y posiblemente
ajustadas ala luz de dicha experiencia. '

Capitulo XI. Métodos de trabajo de la Comisién

110, Ensu 20.° periodo de sesiones, celebrado en 1987,
la CNUDMI decidié examinar varias cuestiones
relacionadas con sus métodos de trabajo y, en particular,
con la composicidn de la Comision y de sus grupos de
trabajo'. A fin de facilitar los debates, la Secretaria
presentd una resefia de los antecedentes de la cuestién en
una nota titulada “Métodos de trabajo de la Comisién”
(A/CN.9/299).

A. Aumento de los miembros de la Comisién

111. En su primera parte, la nota se ocupaba de
la cuestién de un posible aumento de los miembros de la
Comision. Se recordaban en ella las conversaciones y la
decisién adoptada en 1973 de aumentar el iiimero de
Estados de los 29 originales a los 36 actuales (résolucién
3108 (XXVIH) de la Asamblea General). Se recordaba
también la decisién adoptada en 1977 por la que se
permitia a los Estados no miembros participar como
observadores en los periodos de sesiones de la Comisidn
o de sus grupos de trabajo. En la nota se sugeria que, en
vista de esta Gltima decisién y de la practica
consiguiente, habia habido poca diferencia en la practica
entre la asistencia de un Estado en calidad de miembro o
de observador. La consecuencia fundamental de la
calidad de miembro parecia ser que los Estados
miembros tenian més probabilidades de estar repre-

YMDocumentos Oficiales de la Asamblea General, cuadragésimo
segundo perlodo de sesiones, Suplemento No. 17 (A/42/17), pérr. 344
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sentados en las reuniones de la Comisién y de sus grupos
de trabajo que los Estados no miembros, y de estar
Tepresentados  por expertos. e¢n - derecho mercantil
internacional. Por filtimo, en la nota se sugeria que el
aumento del nimero de Estados miembros de la
Comisi6én no tendria consecuencias financieras para las
Naciones Unidas. :

112.  Durante ¢l debate realizado en la Comisioén, se
expresaron opiniones divergentes sobre la conveniencia
de recomendar a la Asamblea General que aumentara el
nimero de miembros de la- Comisién. Segin una
opinién, habia buenas razones para sugerir un aumento
considerable del ntimero de miembros Yy, en caso de que
la Asamblea lo aprobara en su cuadragésimo tercer
periodo de sesiones, ese aumento podria ya tenerse en
cuenta en las elecciones que habrian de celebrarse en el
préximo perfodo de sesiones. Una razén importante era
que la calidad de miembro de la Comisién aumentaria la
conciencia de la labor de la Comisién y el interés en sus
logros. La participacién activa de los Estados miembros
tenderia también a fomentar una actitud favorable hacia
la aceptacién de los textos juridicos emanados de jos
trabajos de la Comisién y hacia la asistencia con
respecto a otras funciones importantes, tales como la
capacitacién y la prestacién de asistencia. Se apoyd
asimismo la propuesta en razdn de que era mds probable
que un Estado estuviera representado en jos periodos de
sesiones de la Comisién en calidad de miembro gue en
calidad de observador.

113. Ademds, el gran nitmero de Estados que habian
participado como observadores y habtan hecho contri-
buciones valiosas indicaba que existia un interés
considerable més alld de los 36 Estados que eran
actualmente miembros. Con referencia al aumento de
1973, se sefials que desde ese momento el nimero de
Miembros de las Naciones Unidas habia aumentado en
27 Estados, de los cuales nueve pertenecian a la regién de
América Latina. Los partidarios del aumento del
mimero de miembros de 1a Comisién no proponian un
nimero determinado, dado que correspondia a la
Asamblea General convenir en un nimero equitativo y
politicamente aceptable.

114. Con arreglo a otra opinién, no era conveniente
recomendar un aumento det nimero de miembros en el
actual periodo de sesiones. La valiosa participacion y las
contribuciones de los Estados no miembros habian
demostrado que los Estados que tenian interés en la
labor de la Comisién tenian plena oportunidad de
participar activamente en e¢lla y parecian haber
aprovechado esa oportunidad. La diferencia restante
entre la calidad de Estado miembro y de Estado no
miembro era la cuestién interna de la probabilidad de
estar representado en los periodos de sesiones.

115. Ademads, no se habia determinado claramente st
todos los grupos regionales deseaban por igual que se
aumentara ¢l ntimero de miembros ni tampoco si el
aumento del mimero de miembros aumentaria en
realidad la participacién activa de los Estados que hasta
el momento no participaban activamente. Por otra
parte, seria dificil convenir en un nimero que fuera

poli_ticamcnte aceptable y reflejara una distribucion
equitativa. Por dltimo, no era oportuno recomendar un
aumento del ndmero de miembros en este momento,
cuando las Naciones Unidas estaban en un proceso de
examen de una posible reestructuracion.

116. Tras algin debate, la Comisién convino en no
adoptar una decisién en el actual periodo de sesiones y
vol}rer a considerar la cuestién en su 23.° periodo de
sesiones, que se cetebraria en 1990,

B. Tamafio y funcidn de los grupos de trabajo

[17. En la segunda parte de Ia nota de la Secretaria
(A/CN.9/299) se resefiaba el desarrollo histérico de los
grupos de trabajo. Se indicaba, en particular, que los
grupos de trabajo eran pequefios en los primeros afios y
habian crecide gradualmente hasta su tamafio actual, en
que todos los Estados miembros de la Comisién estaban
representados en los tres grupos de trabajo. Se sefialaba
también que inicialimente se asignaba a los grupos de
trabajo una tarea determinada y esos grupos se disolvian
al completar esa tarea, en tanto que més recientemente
los grupos de trabajo se consideraban como 6rganos
permanentes y se les asignaba una nueva tarea una vez
que completaban la anterior.

118. Enla nota se describia también el papel cambiante
de los grupos de trabajo en relacién con la Comision
como Organo principal. En los ultimos afios, las
diferencias entre un perfodo de sesiones de la Comision y
un periodo de sesiones de un grupo de trabajo eran
fundamentalmente de naturaleza procesal. Por \iltimo,
en la nota se indicaban algunas consideraciones de
politica que la Comisién podria tener en cuenta en sus
deliberaciones sobre el tamailo apropiado de un grupo
de trabajo.

119. En el actual periodo de sesiones, la Comisién no
realizé ningin intercambic de opiniones sobre la
cuestion del tamafio y la funcién de los grupos de
trabajo. Se consideré que ese tema se relacionaba con el
de un posible aumento del niimero de miembros de la
Comisién y que, en consecuencia, su examen debia
aplazarse hasta el 23.° periodo de sesiones de la
Comision,

Capitulo XII. Resoluciones pertinentes de la Asamiblea
General y otros asuntos -

A. Resoluciones de la Asamblea General sobre la labor
_de la Comisidn

120. La Comisién tomé nota con reconocimiento de la
resolucién 42/152 de la Asamblea General, de 7 de
diciembre de 1987, sobre la labor realizada por la
Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional en su 20.° periodo de sesiones, y
de la resolucién 42/153, de 7 de diciembre de 1987,
relativa al proyecto de convencién sobre letras de
cambio internacionales ¥ pagarés internacionales. -
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B. Fecha y lugar del 22.° perfodo de sesiones
de la Comisidén

121, Se decidié que la Comisién celebrara. su
22.° periodo de sesiones en Viena del 16 de mayo al 2 de
junio de 1989,

C. | Perfodos de sesiones de los grupos de trabajo

122.  Se decidié que el Grupo de Trabajo sobre Pagos
Internacionales celebrara su 17.° periodo de sesiones en
Nueva York del 5 af 15 de julio de 1988, Se decidié que el
Grupo de Trabajo podria celebrar su 18.° periodo de
sesiones en Viena del § al 16 de diciembre de 1988, su
19.° periodo de sesiones en Nueva York del 10 al 21 de
julio de 1989 y su 20.° periodo de sesiones en ¢l segundo
semestre de. 1989 en fechas que  determinaria la
Secretaria si, a juicio del Grupo.de Trabajo, esas
reuniones estuvieran justificadas por los progresos
efectuados en la preparacién de las Normas Modelo
sobre transferencias electrénicas de fondos.

123. La Comisién decidié que ¢l décimo periodo de
sesiones del Grupo de Trabajo sobre el Nuevo Orden
Econdmico Internacional se celebrara en Viena del 17 al

28 de octubre de 1988 y que ¢l 11.° periodo de sesiones
podria celebrarse en Nueva York del 17 al 28 de abiil de
1989. Se convino en que el Grupo de Trabajo podria
celebrar su 12.° perfodo de sesiones en el segundo
semestre de 1989, en las fechas que determinara la
Secretaria,

124, Se decididé que el Grupo de Trabajo sobre
Practicas Contractuales Internacionales celebrara su
12.° periodo de sesiones en Viena del 21 de noviembre al
2 de diciembre de 1988. Aunque no se previé la
celebracién de un periodo de sesiones del Grupo de
Trabajo en 1989 antes del 22.¢ periodo de sesiones de la
Comision, la Comisién decidié autorizar la celebracién
del 13.° periodo de sesiones del Grupo de Trabajo en el
segundo semestre de 1989 si ¢l programa de trabajo lo
jJustificaba. .

ANEXO

Llsta de los documentos presentados a la Comisién
en su-21.° perfodo de sesiones

[Este anexo se reproduce en ¢l presente volumen -
en la tercera parte, IV, AL}

B. Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD) pasajes del mforme
de la Junta de Comercio y Desarrollo sobre la primera parte de su 35.° perlodo de sesiones, TD/B/1193

“B. Desarrollo progresivo del derecho mercantil
internacional: 21.° informe anual de la
Comision de las Naciones Unidas para

el Derecho Mercantil Internacional
(Tema 6 b) del programa)

287. En la 734a. sesién, el 20 de septiembre de 1988 el
representante de China dijo que, habida cuenta de la
importancia de la labor de la CNUDMI, debfan
adoptarse medidas para facilitar la aprobacién y la
aplicacién de los diversos instrumentos juridicos que
elaboraba. Destacé la necesidad de fortalecer la labor de
la CNUDMI en las esferas' de la capacitacién y la
asistencia, especialmente la capacitacidon de profesio-
nales de los paises en desarrollo y el servicio de
asesoramiento sobre legislacién. Respecto del programa
de trabajo de la CNUDMI, debia hacerse un examen

equilibrado de las necesidades "de los paises que se
encuentran en distintos niveles de desarrollo econémico.
La UNCTAD podia cumplir su funcién apoyando la
labor de la CNUDMI especialmente en la capacitacidn
de personal en el sector del derecho mercantﬂ
internacional de los pafses en desarrollo.

Decisidn de Ia Junta

288. En la misma sesién, la Junta tomdé nota del
informe de la Comisién de-las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional sobre su 21.° periodo
de sesiones (A/43/17, distribuido con la nota de acom-
pafiamiento TD/B/1179) y de las observaciones
formuladas al respecto,”

C. Asamblea General: informe de la Sexta Comision (A/43/820)

I. INTRODUCCION

1. El tema titulado “Informe de la Comision de las
Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacio-
nal sobre la labor realizada en su 21.° periodo de
sesiones” fue incluido en el programa provisional del
cuadragésimo tercer periodo de sesiones de la Asamblea

General de conformidad con el péarrafo i1 de su
resolucion 42/152, de 7 dc diciembre de 1987.

2. La Asamblea General ptevia recomendacién de la
Mesa, decidi6 e su tercera sesién plenaria, celebrada el
23 de septiembre de 1988, incluir el tema en su programa
y asignarlo a la Sexta Comisidn,
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3. Enrelacién con el tema, la Sexta Comisién tuvo ante
si el informe de la CNUDMI', presentado por el
Presidente de ésta en la cuarta sesidn de la Sexta
Comisién, celebrada ¢l 27 de septiembre de 1988. La
Sexta Comisién tuvo también ante si el informe- del
Secretario General en el que figuraban las observaciones
¥ propuestas de los gobiernos en relacién con el proyecto
de Convencién sobre letras de cambio internacionales ¥
pagarés internacionales (A/43/405 y Add. 1 a 3).
Ademds, en relacién con el tema se distribuyé una carta
de fecha 6 de octubre de 1988 dirigida al Secretario
General por ¢l Representante Permanente de Zimbabwe
ante las Naciones Unidas (A/43/709). Por dltimo, el
Grupo de Trabajo sobre ¢l proyecto de convencidn,
creado al principio del periodo de sesiones de
conformidad con ef parrafo.3 de la resolucidn 427153 de
la Asambliea General, presentd su informe a la Sexta
Comisién (A/C.6/43/L.2).

4, La Sexta Comisién examind el tema en sus sesiones
4a. a 6a., 10a. y 2la., celebradas del 27 al 30 de
septiembre y el 7 y el 24 de octubre de 1988. En las actas
resumidas de esas sesiones (A/C.6/43/SR.4a 6, 10y 2])
se consignan las opiniones de los representantes que se
refirieron al tema,

II. EXAMEN DE LOS PROYECTOS
DE RESOLUCION A/C.6/43/L.3 Y A/C.6/43/L.4

5. En la 10a. sesién, celebrada el 7 de octubre, el
representante de México presentd un proyecto de
resolucién titulade “Proyecto de Convencién sobre
letras de cambio internacionales. y pagarés internacio-
pales™ (A/C.6/43/L.3).

6. Enlamisma sesion la Comision aprobd sin proceder
a votacion el proyecto de resolucion A/C.6/43/L.3,
{véase ¢l parrafo 9 infra, proyecto de resolucién I).

Documentos Oficiales de la Asambiea General, cuadragésimo tercer
perivdo de sesiones, Suplemento No. 17 (A/43/17).

D. Resolucion 437165 de la Asamblea

43/165. CONVENCION
DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE LETRAS
DE CAMBIO INTERNACIONALES
Y PAGARES INTERNACIONALES

La Asamblea General, _

Recordando su resolucién 2205 (XXI), de 17 de
diciembre de 1966, por la que creé la Comisién de !as
Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacio-
nal con ¢l mandato -de promover la.armon-izaqén y
unificacién progresivas del derecho mercantil inter-
nacional, para lo cual habia de temer presentes los
intereses de todos los pueblos, y particularmente ‘los de
los paises en desarrollo, en el progreso amplio del
comercio internacional,

7. En la 2la. sesién, celebrada el 24 de octubre, el

representante de Austria present6 un proyecto de .

resolucion titulado “Informe de la Comisién de las
Naciones Unidas para el Derecho Mercanti] Inter-
nacional sobre la labor realizada en su 21° periodo de
sesiones” (A/C.6/43/L.4) y dijo que la India habia
dejado de patrocinarlo. El proyecto de resolucién, en
consecuencia, fue patrocinado por: Alemania, Repiblica
Federal de, Argentina, Australia, Austria, Brasil,
Canada, Checoslovaquia, Chipre, Dinamarca, Egipto,
Finlandia, Francia, Grecia, Guyana, Hungria, Ttalia,
Jamahiriya Arabe Libia, Japén, Paises Bajos, Reino
Unido de Gran Bretaiia ¢ Irlanda del Norte, Repiblica
Democratica Alemana, Sierra Leona, Suecia, Turquia y
Yugoslavia, a los que posteriormente se sumaron
Espafia, Kenya vy Lesotho.

8. En la misma sesién la Comisién aprobé el proyecto
de resolucidén A/C.6/43/L.4 sin proceder a votacién
(véase el parrafo 9 infra, proyecto de resolucién IT).

HI. RECOMENDACIONES DE LA
SEXTA COMISION

9. La Sexta Comisién recomienda a la Asamblea
General que apruebe los siguientes proyectos de
resolucién:

[Su texto no se reproduce en la presente seccién. Los
proyectos de resolucién fueron aprobados, con algunos
cambios de edicién, como resoluciones 43/165 y 43/166
de la Asamblea General (véase primera parte, secciones
D y E, infra). En la tercera parte, 11, A, se reproduce el
informe del Grupo de Trabajo de la Sexta Comisién que
examind ¢l proyecto de Convencidén sobre Letras de
Cambio Internacionales y Pagarés Internacionales
(A/C.6/43/L.2). En la tercera parte, II, B, se repreducen
las observaciones de los gobiernos sobre ese proyecto de
Convencion (A/43/405 y Add. 1 a 3). En la tercera
parte, II, C, se reproducen los pasajes de las actas
resumidas de la Sexta Comisidn relativos al examen del
proyecto de Convencién.]

General de 9 de diciembre de 1988

Consciente de que la libre circulacién de pagarés y
letras de cambio facilita el comercio y las finanzas
internacionales,

Convencida de que la aprobacién de una convencié’n
sobre letras de cambio internacionales y pagares
internacionales facilitard el uso de esos instrumentos,

Tomando nota con satisfaccién de la decisién adoptada
por la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional en su 20.° periodo de sesiones’
de transmitir el texto del proyecto de Convencién sobre
letras de cambio internacionales y pagarés inter-
nacionales? a la Asamblea General para su examen,

' Documentos Oficiales de la Asamblea General, cuadragésimo
segundo periode de sesiones, Suplemento No. 17 (A/42/ 17), parr. 304,

7bid., anexo 1.
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Recordando su resolucién 42/143, de 7 de diciembre de
1987, en la que pidi6 al Secretario General que sefialara
el proyecto de Convencién a la atencién de todos los
Estados, que les solicitara que presentaran las observa-
ciones y propuestas que quisieran formular en relacién
con el proyecto de Convencién y que distribuyera esas

observaciones y propuestas a todos los Estados
Miembros,

Recordando también que en la misma resolucién
decidié examinar, en su cuadragésimo tercer perfodo de
sesiones, el proyecto de Convencién con miras a
aprobarlo en ese periodo de sesiones, y crear a esos
efectos, en el marco de la Sexta Comisién, un grupo de
trabajo a fin de examinar las observaciones y propuestas
formuladas por los Estados,

Manifestando su satisfaccién por las modificaciones del
proyecto de Convencidn propuestas por ¢l Grupo de
Trabajo de composiciéon abierta sobre el proyecto de
Convencién sobre letras de cambio internacionales y
pagarés internacionales®, y expresando su reconoci-
miento por los esfuerzos del Grupo de Trabajo,

*Véase A/C.6/43/L.2.

l." Expresa su réconocimiento a la Comisién de las
Nac_lones Unidas para el Derecho Mercantil Inter-
nacional por haber preparado el texto del proyecto de
Convencién sobre letras de cambio internacionales y
pagarés internacionales;

2. Apruebay abre a la firma o adhesién la Convencién
de las Naciones Unidas sobre letras de cambio
internacionales y pagarés internacionales que figura
como anexo a la presente resolucién;

3 ‘{E‘xhorta a todos los gobiernos a que consideren la
posibilidad de pasar a ser partes en la Convencién,

76a. sesibn plenaria
9 diciembre 1988

ANEXO

Convencidén de las Naciones Unidas
sobre Letras de Camblo Internacionales
¥ Pagarés Internacionales '

E! texto de este anexo figura en el presente volumen,
tercera parte, I.]

E. Resolucion 43/166 de la Asamblea General de 9 de diciembre de 1988

43/166. INFORME DE LA COMISION
DE LAS NACIONES UNIDAS PARA
'EL DERECHO MERCANTIL
INTERNACIONAL SOBRE LA LABOR
REALIZADA EN SU 21.° PERIODO DE SESIONES

La Asamblea General,

Recordande su resolucién 2205 (XXI), de 17 de
diciembre de 1966, por la cual establecié la Comisién
de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional con el mandato de fomentar la armeni-
zacién y la unificacidn progresivas del derecho mercantil
internacional y de tener presente, a ese respecto, el
interés de todos los pueblos, en particuiar el de los paises
en desarrollo, en el amplio desarrollo del comercio
internacional,

Recordando también sus resoluciones 3201 (S-VI), de
i de mayo de 1974, 3281 (XXIX), de 12 dé diciembre de
1974, y 3362 (8-VII), de 16 de septiembre de 1975,

Reafirmando su conviccion de que la armonizacién y la
unificacion progresivas del derecho mercantil inter-
nacional, al reducir o eliminar Jos obstaculos de cardcter
juridico que se oponen a la corriente del comercio
internacional, en especial los que afectan a los paises en
desarrolle, contribuirian notablemente a la cooperacién
econémica universal entre todos los Estados sobre una
base de igualdad, equidad e interés comin y 2 la
eliminacién de la discriminacién en el comercio
internacional y, por lo tanto, al bienestar de todos los
pueblos, :

Consciente de la necesidad de tener en cuenta los
diferentes sistemas sociales y furidicos al armonizar y
unificar el derecho mercantil internacional,

Destacando la importancia de que en el proceso de
armonizacién y unificacién del derechc mercantil
internacional participen Estados de todos los niveles de
desarrollo econdmico, incluidos los paises en desarrollo,

Habiendo examinado el informe de la Comisién de las

Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacio-
nal sobre la labor realizada en su 21.° periodo de
sesiones!,

Reconociendo el éxito del seminario sobre ¢l derecho
mercantil internacional, celebrado en Maseru del 25 al
30 de julio de 1988, en colaboracién con la Zona de
comercio preferencial para los Estados del Africa
oriental y meridional, :

Reconociendo que es necesario que la Comisidn tenga
fuentes de financiacién suficientes para su programa de
formacién y asistencia en derecho mercantil inter-
nacional,

Observando que la Convencién sobre la prescripeidn
en materia de compraventa internacional de merca-
derias, de 14 de junio de 19742, entrd en vigor el 1 de
agosto de 1988,

\Dacumentos Oficiales de la Asamblea General, cuadragésimo tercer
perfodo de sesiones, Suplemento No. 17 (A/43/17).

Documentos Oficinles de la Conferencia de las Naciones Unidas sobre
Ia Prescripcion en la Compraventa Internacional de Mercaderias, Nueva
York, 20 de maye a 14 de junio de 1974 (publicacién de las Naciones
Unidas, mimero de venta: 5.74.V.8), pag. 107.
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Consciente de que el Convenio de las Naciones Unidas
sobre el Transporte Maritimo de Mercancias, de 31 de
marzo de 1978, fue preparado a peticién de los paises en
desarrollo y probablemente entrara en vigor en el futuro
cercano,

Convencida de que una amplia adhesién a las
convenciones dimanadas de la labor de la Comisién
redundaria en beneficio de los pueblos de todos los
Estados,

1. Toma nota con reconocimiento del informe de la
Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su
21.° perfodo de sesiones;

2. Encomia a la Comisibn por los progresos
realizados en su labor, ¥y por haber adoptado sus
decisiones por consenso;

3. Exhorta a la Comisién a que siga teniendo en
cuenta las disposiciones pertinentes de las resoluciones
relativas al nuevo orden econdmico internacional,
aprobadas por la Asamblea General en sus periodos
extraordinarios de sesiones sexto* y séptimo®;

4, Reafirma el mandato conferido a la Comisién
para que, en su cardcter de érgano juridico central del
sistema de las Naciones Unidas en la esfera del derecho
mercantil internacional, coordine las actividades jurfdi-
cas en la materia con el fin de evitar la duplicacién de
esfuerzos y fomentar la eficacia, la correspondencia y la
coherencia en la unificacién y la armonizacién del
derecho ‘mercantil internacional y, a ese respecto,
recomienda que la Comisién siga manteniendo, por
medio de su secretaria, una estrecha colabotracién con
los demas érganos y organizaciones internacionales,
incluidas ‘las organizaciones regionales, que realizan
actividades en la esfera del derecho mercantil mter—
nacional;

5. Reafirma 1ambién la importancia, en particular
para los paises en desarrollo, de la labor de la Comisién
relativa a la capacitacién y la asistencia en materia de
derecho mercantil internacional, asi como la convenien-
cia que la Comisién patrocine seminarios y simposios,
en especial de cardcter regional, para fomentar esa
capacntaclén y asistencia y, a ese respecto:

a) Expresa su reconocimiento al Reino de Lesotho y
a la Zona de comercio preferencial para los Estados del
Africa oriental y meridional por su colaboracién con la
secretarfa de la Comisién en la organizacién del
seminario sobre derecho ‘mercantil internacional, cele-
brado en Masery, asi como a los gobiernos cuyas
contribuciones posibilitaron la celebracion del semi-
nario;

b) Acoge con benepl&icuo las iniciativas de la
Comisién y su secretarfa para colaborar con otras

*Documentos Oﬂcfa.i’es de fa Conferencia de las Naciones Unidas sobre
el Transporte Marftime de Mercancias, Hamburgo, 6 a 31 de marzo de
1978 (publicacién de las Naciones Unidas, mimero de venta:
5.80.VIIL1}, documento A/CONF.89/13, anexc L.

‘Resoluciones 3201 (S-VI) y 3202 (S-V1).

*Resolucién 3362 (S-VII).

organizaciones e instituciones en la organizacién de
seminarios regionales;

¢) Invita a los gobiernos, a los 6rganos competentes
de las Naciones Unidas vy a organizaciones, instituciones
y particulares a que aporten contribuciones voluntarias
para los simposios de la Comisién de las Naciones
Unidas para el Derecho Mercantil Internacional, cuando
fuere pertinente, para financiar proyectos especiales o
ayudar de alguna otra manera a la secretaria de la
Comisién a financiar y orgamzar seminarios y
simposios, en particular en paises en desarrollo, y para
conceder becas a candidatos de paises en desarrollo a fin
de que puedan participar en esos seminarios y simposios;

6. Invita nuevamente a los Estados que avin no lo
hayan hecho a que consideren la posibilidad de ratificar
las siguientes convenciones o de adherirse a ellas;

a) Convencién sobre la prescripcién en materia de
compraventa internacional de mercaderias, de 14 de
junio de 1974%

b) Protocolo por el que se enmienda la Convenclén
sobre la presctipcién en materia de compraventa
internacional de mercaderias, de 11 de abril de.1980%;

¢) Convenio de las Naciones Unidas sobre el
Transporte Maritimo de Mercancias, de 31 de marzo de
19783

d) Convencidén de las Naciones Unidas sobre los
Contratos de Compraventa Internacional de Merca-
derias, de 11 de abril de 19807;

7. Acoge con benepldcito la decisién de la Comisién
de recopilar y difundir las decisiones judiciales y
arbitrales concernientes a textos juridicos dimanados de
su labor a fin de promover la uniformidad de su
aplicacidn en la prictica;

8. Pide nuevamente al Secretario General que
redoble sus esfuerzos por promover la aprobacién y
utilizacién de los textos dimanados de la labor de la
Cotnision;

9. Recomienda que la Comisién continle sus
trabajos respecto de los temas incluidos en su programa
de trabajo;

10. Expresa su reconocimiento por la importanie
funcién que desempefia la Subdivision de Derecho
Mercantil Internacional de la Oficina de Asuntos
Juridicos de la Secretaria, en su cardcter de secretaria
técnica de la Comisién, en la prestacion de asistencia
para la preparacién y ejecucién del programa de trabajo
de la Comision, e invita al Secretario General a que
considere la posibilidad de adoptar las medidas que
resulten necesarias, en ¢l marco de los recursos
existentes, para proporcionar a la Comisién apoyo
técnico adecuado de secretaria.

76a. sesidn p_lenaria
9 diciembre 1988

$Documentos Oficiales de la Conferencia de Ias Naciones Unidas sobre
Ios Coniratos de Compraventa Internaciona! de Mercaderias, Viena, 10
de marzo a 11 de abril de 1980 (publicacion de las Naciones Umdas,
ntmero de venta: S$.82,V.5), pag. 207,

Ibid., phg. 193.




I. PAGOS INTERNACIONALES

A. Transferencias electrénicas de fondos

1. Informe del Grupo de Trabajo sobre Pagos Internacionales acerca de la labor realizada en su 16.° periddo de sesiones
(Viena, 2 a 13 de noviembre de 1987) (A/CN.9/297) [Original; inglés]

1. Ensu 19.° perfodo de sesiones celebrado en 1986, la
Comisién decidié iniciar la preparacion de unas Normas
‘Modelo sobre transferencias electrénicas de fondos y
confiar esa labor al Grupo de Trabajo sobre Titulos
Negociables Internacionales, al que volvié a llamar
Grupo de Trabajo sobre Pagos Internacionales!.
También decidié que la primera reunién que se dedicaria
a esie tema (16.° periodo de sesiones del Grupo de
Trabajo) se celebraria en 1987, después del 20.° periodo
de sesiones de la Comision?,

2. La Comisidn decidié que las Normas Modelo debian
ser flexibles vy estar redactadas de forma que no
dependieran de una determinada tecnologia. Cuando
procediera, esas Normas presentarian soluciones alter-
nativas a fin de tener en cuenta las diferencias entre los
sistemas bancarios. Ademas, las Normas Modelo se
ocuparian no sélo de las relaciones entre los bancos sino
también de las relaciones de éstos con sus clientes®.

3. Sesugiri6 que el Grupo de Trabajo iniciara su labor
con el examen de las cuestiones juridicas expuestas en el
ultimo capitule de la Guéa Jurldica de la CNUDM1 sobre
transferencias  electrénicas de  fondes® {en adelante
denominada Gufa Juridica de la CNUDMI), asi como de
cualesquiera otras cuestiones que la Secretaria consi-
derara conveniente presentar al Grupo de Trabajo.

4, El Grupo de Trabajo celebré en Viena su
16,° periodo de sesiones del 2 al 13 de noviembre de
1987. El Grupo de Trabajo estd formado por todos los
Estados miembros de la Comisién. Asistieron a este
periodo de sesiones representantes de los siguientes
Estados miembros del Grupo de Trabajo: Argentina,
Australia, Austria, Brasil, Checoslovaquia, Egipto,
Espafia, Estados Unidos de América, Francia, Hungria,
Italia, Japén, Kenya, México, Nigeria, Paises Bajos,
Reino Unido de Gran Bretafia ¢ Irlanda del Norte,
Suecia, Uruguay y Yugoslavia.

nforme de la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su 19.° perioda de
sesiones, Documentos Qficiales de ln Asambiea General, cuadragésimo
primer peripdo de sesiones, Suplemento No. 17 (A/41/17), parr. 230,

2Ibid,, pare. 273,

3Jbid., pArr. 231,

4A/CN.9/SER.B/1L. La lista de problemas Juridncos figura asimismo
sin modificaciones de fondo en el proyecto de Gula Jurfdica de la
CNUDMIE, A/CN.9/266/Add.2.

Y

5. Asistieron a este petiodo de sesiones observadores
de los siguientes Estados: Alemania, Repiblica Federal
de, Arabia Saudita, Bolivia, Canad4, Colombia,
Indonesia, Marruecos, Polonia, Repiiblica de Corea,
Repiblica Popular Democratica de Corea, Tailandia.

6. Asistieron a este periodo de sesiones observadores
de las siguientes otganizaciones internacionales: Fondo
Monetario Internacienal, Conferencia de La Haya sobre
Derecho Internacional Privado, Instituto Internacional
para' la Unificacién del Derecho Privado, Federacién
Latinoamericana de Bancos, Federacién Bancaria de la
Comunidad Europea, Cimara de Comercio Inter-
nacional,

7. 'El Grupo de Trabajo eligié a los siguientes
miembros de la Mesa:

Sr. José Marfa Abascal Zamora (México)
Sr. Mervyn Alan Keehn (Australia)

Presidente:
Relator:

8. El Grupo de Trabajo tuvo ante si los siguientes
documentos:

q) Programa provisional (A/CN,9/WG.,IV/WP,34)

b) Transferencias electrénicas de fondos, Nota de la
Secretarfa (A/CN.9/WG.IV/WP.35)

¢) Guia Jurldica de la CNUDMI sobre transferencias
electrénicas de fondos, publicacién de las Naciones
Unidas, ntim. de venta: S.87.V.9

9. El Grupo de Trabajo aprobé el siguiente programa:
a} EBleccion de la Mesa
#) Aprobacidn del programa

¢) Preparacién de unas Normas Modelo sobre
transferencias electrénicas de fondos
d} Otros asuntos

e) Aprobacién del informe.

DELIBERACIONES Y DECISIONES

10. El Grupo de Trabajo decidié iniciar su labor en el
actual periodo de sesiones por el examen de una lista de
cuestiones juridicas que cabria contemplar incluir en las
Normas Modelo, lista que figuraba en el informe
preparado por la Sccretaria (A/CN.9/WG.IV/WP.335),
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I1. Los pdrrafos siguientes reflejan el contenido del
debate con respecto a cada una de las cuestiones
juridicas examinadas por el Grupo de Trabajo.

I. Ambito de aplicacién

1.1 ;Deberlan las Normas Modelo ser sélo
aplicables a las transferencias -
internacionales de fondos o deberian
esas Normas aplicarse también a
las transferencias nacionales?

12. Se expresaron opiniones sobre el cardcter general
de las Normas Modelo que debian prepararse. Se sugirid
que -unas Normas Modelo redactadas con criterio
restrictivo, de modo que contemplaran solamente unos
pocos puntos precisos, serfan bien acogidas por la
comunidad bancaria v tendrian probabilidades de ser
ampliamente aceptadas. Predomind la opinién de que
las Normas Modelo debian redactarse de modo que
contemplaran una gama mdis amplia de situaciones
bancarias y problemas juridicos. Aunque esas normas
tendrian menos probabilidades de recibir una amplia
aceptacion, cumplirian una funcién diddctica v, de ese
modo, favorecerian la armonizacion del derecho en esta
esfera.

13. Se expresé la opinién de que las Normas Modelo
deberian ser aplicables a las transferencias de fondos
tanto internacionales como nacionales. En apoyo de esta
opinién se indicd que las transferencias internacionales
de fondos contenian necesariamente elementos nacio-
nales. En consecuencia, a fin de reducir las discrepancias
entre la ley aplicable a las transféerencias de fondos
¢xclusivamente nacionales y los elementos nacionales de
las transferencias internacionales de fondos seria
conveniente que las Normas Modelo contemplaran
ambas.

14, Conforme a otra opinién, las Normas Modelo
deberian contemplar solamente las transferencias inter-
nacionales de fondos. Se sugirié que de otra manera no
se podria terminar la labor en un plazo viable. Adem4s,
era m4s probable que se aceptaran unas Normas Modelo
que se limitaran a las transferencias internacionales de
fondos que unas normas que podrian entrar en conflicto
con la ley nacional. A fin de facilitar la restriccion de las
Normas Modelo a los aspectos internacionales de las
transferencias de fondos, se sugirié que debian limitarse
a las relaciones interbancarias. En oposicién a esto se
declaré que las relaciones interbancarias podrian regirse
de forma adecuada mediante fos contratos celebrados
entre los bancos; ¢l interés de las Normas Modelo residia
en la posibilidad que ofrecian de establecer normas que
contemplaran los derechos de los clientes.

15. Predominé la opinion de que las Normas Modelo
deberian concentrarse en 10s problemas dimanantes de
las transferencias internacionales de fondos, aunque
deberian considerar los aspectos tanto nacionales como
internacionales de estas operaciones, debiéndose decidir
en una etapa ulterior en qué medida las Normas serian
aplicables a las transferencias nacionales de fondos.

L2 Deberian las Normas Modelo ser sélo
aplicables a las transferencias
electrénicas de fondos o deberfan
esas Normas aplicarse también
a las transferencias documentadas?

16. Hubo acuerdo general en que las Normas Modelo
no deberian aplicarse al truncamiento de titulos valores
aun coando en esos casos los datos esenciales se
enviaban al librado por medios electrénicos. Los titulos
valores presentaban demasiados problemas especiales
que ya se regian por normas juridicas e instrumentos
internacionales. Ademas, al menos por el momento,

‘parecia que no se practicaba el truncamiento de los

titulos valores que circulaban internacionalmente.

17. Conforme a una opinién las Normas Modelo
solamente debian aplicarse a los aspectos electronicos de
las transferencias de fondos. Conforme a otra opinién
seria preferible que las Normas Modelo abarcaran tanto
las transferencias electrénicas de fondos como las
transferencias documentadas. En apoyo de esa opinién
se sugirid que, dado que en muchas transferencias de
fondos se aplicaban técnicas tanto electrénicas como
documentadas, seria dificil considerar unas sin consi-
derar las otras. Ademds, aunque los problemas
especiales planteados por los aspectos electrénicos de las
transferencias de fondos eran los que habian llevado aia
decision de preparar las Normas Modelo, éstas, de todos
modos, debian basarse en la medida necesaria en las
normas que regian las transferencias documentadas de
fondos.: : :

1.3 jDeberian las Normas Moedelo ser aplicables
tanto a las transferencias de crédito
como a las transferencias de débiro?

18. En respuesta a una pregunta acerca de si se
empleaba actualmente alguna forma de transferencia
electrénica internacional de débitos, se sefialé que el
empleo de ciertas tarjetas de crédito ocasionaba una
transferencia de débito. Se creaba otra forma de
transferencia electrénica internacional de débito cuando
los eurobonos que se tenian en forma électrénica se
vendian y la compensacién se efectuaba mediante el
asiento de un crédito en una cuenta. Se diria, sin
embargo, que aun no existian, en el plano internacional,
transferencias de débito comerciales ordinarias que
cumpliesen las funciones de pago dé una letra de cambio,

19, Predominé la opinién de que la Comisién deberia
concentrarse en las transferencias de crédito pero que las
Normas Modelo deberian redactarse, en lo posible, de
modo que mds adelante pudieran adaptarse a las
transferencias de débito si ello se consideraba conve-
niente. '

L4 i Deberfan las Normas Modelo ser sélo aplicables
aq las transferencias de fondos en las que se debite
¥ acredite cuentas bancarias o deberfan esas
Normas aplicarse también cuando hayan de debitarse y
acreditarse cuentas en otras instituciones financieras?

20. Conforme a una opinion deberian contemplarse
s6lo las cuentas bancarias. Se indicé que en la mayoria
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de los paises se definia en la ley lo que constitnia un
banco y que la actividad bancaria se reglamentaba
estrictamente. Conforme a otra opinién muchas
instituciones financieras ademas de los bancos se
ocupaban de las transferencias electrénicas de fondos.
Las Normas Modelo serian aplicables a una actividad
por lo que deberian aplicarse a todas las instituciones
financieras que se ocupaban de esa actividad. No
obstante, las Normas Modelo debian permanecer
neutrales en cuanto a los tipos de instituciones
financieras que debian contemplarse.

1.5 (Convendria excluir del dmbito de aplicacion
de las Normas Modelo a las transferencias
_electrénicas de fondos de los consumidores?

21. Se expresd la opinién de que las Normas Modelo
no deberian ocuparse de las transferencias electrénicas
de fondos de los consumidores. En apoyo de esa opinién
se sefiald que en varios paises existian ya leyes relativas a
las transferencias de fondos de los consumidores ¥ que
otras organizaciones internacionales, tales como la
Organizacién de Cooperacidon y Desarrello Econémicos
y las Comunidades Europeas, estaban ya estudiando
estas cuestiones en el marco juridico de sus Estados
miembros. Se sugirié que las cuestiones relativas a los
consumidores serian mejor  tratadas en un dmbito
nacional o regional, ya que en su solucidn se habria de
optar por una politica que tal vez no habria
inconveniente que variase de una parte a otra del
mundo.

22. Segin otra de las opiniones expresadas las

transferencias elecirénicas de fondos de los consumi-
dores no deberian ser excluidas como tales del dmbito de
aplicacién de las Normas Modelo. Se sefialé que, aunque
habia diferentes arreglos interbancarios en los que se
preveian distintas técnicas para la transferencia elec-
tronica de fondos, esas diferencias no dependian de que
la transferencia de fondos se efectuase por ¢l propio
consumidor o al servicio de un consumidor. Por lo
general, serfa dificil preparar una definicidn de las
transferencias de fondos de fos consumidores gue

resultase adecuada para todas las situaciones que podian

darse a escala mundial.

23.  Se sugirid que, a los fines de las Normas Modelo,
tal vez convendria que en vez del término “consumidor”,
tan cargado de significado en muchos paises, se emplease
el término “usuario” o “cliente”. Se sugirié ademés que
en muchos casos los problemas juridicos serfan los
mismos respecto a todos los posibles tipos de usuarios.
Esto se veria mejor al ir examinando cada uno de los
problemas juridicos a medida que se fuesen planteando.
Se sugirié también que si las Normas Modelo habian de
ofrecer soluciones con un criterio de generalidad
aceptable, tal vez fuese posible que los paises
promulgasen Jeyes de proteccién de los consumidores,
respecto a ciertas categorias de operaciones o de partes

¢én las mismas, que resultasen, no obstante, compatibles

con las Normas Modelo, En respuesta a una sugerencia
de que en las Normas Modelo tal vez podria establecerse

una distincion entre las transferencias de fondos de
elevado valor y de escaso valor, se dijo que el valor de la
suma transferida no alteraba la indoie de los problemas
Juridicos considerados. Se expres6 también una oplmén
de que seria prematuro examinar la cuestién de si las
Normas Modelo deberian ocuparse de las transferen-
cias de fondos que planteasen problemas relativos a los
derechos de los consumidores, en tanto que no se
hubiese decidido hasta qué punto las Normas Modelo se
ocuparian de cuestiones que no estuviesen de por si
conectadas ¢on la indole internacional de ia transfercn-
cia de fondos.

II. Definiciones y regias generales

IL1 ;Cudles son los términos que se definirian
en ias Normas Modelo y cudl seria la orientacion
de la defmrc:dn dada?

24. El Grupo de Trabajo examind los siguientes tipos
de términos que cabria definir;

a) Partes en una transferencia de fondos;
&) Banco;
¢} Orden de transferencia de fondos;

d) Fechas de la transferencia de fondos: fecha de
asiento; fecha de intereses; fecha de pago y fecha de
disponibilidad.

25. Se seflald gue no se habia normalizado atn la
terminclogia utilizada én esta esfera. El Comité sobre
Banca y Servicios Financieros Conexos de la Organiza-
cién Internacional de Normalizacién (ISO TC68) habia
emprendido el proceso de normalizar la terminologia
que se estaba utilizando en sus diversos subcomités para
la formulacién dé normas internacionales y se tenia
previsto que en esta labor de normalizacidn se tendria en
cuenta la terminologia utilizada por la Cdmara de
Comercio Internacional ‘eén su proyecto de reglas de
compcnsamén interbancarias.

26, - Se observo que la terminologia del documento ISO
TC68 estaba centrada en-la operacién propiamente
interbancaria, debido en parte a la circunstancia de que
las normas internacionales formuladas por ese comité se
ocupaban primordialmente del mensaje cursado entre
dos bancos para una transferencia de crédito. La
terminologia utilizada en la Gufa Juridica de la
CNUDMI reflejaba la circunstancia de que la  Gufa
Juridica contemplase la transferencia de fondos primor-
dialmente desde 1a perspectiva del cliente de un banco
que estuviese transfiriendo fondos.a la cuenta que otro
cliente de un banco tuviese en ese mismo banco o én otro
diferente. Reflejaba asimismo el deseo de utilizar, 2n lo
posible, la misma terminologia para describir tanto las
transferencias de crédlto como ias transferencias deé
débito. . :

27. Seexpresé la opinion de que en las Normas Modeilo
deberian. emplearse los términos propuestos ‘en el
documento ISO TC68. En apoyo de esa opinidén se
indicé gue era importante armonizar la terminologia
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empleada por los banqueros y la que se utilizaba en las
normas juridicas que regian las transferencias de fondos
a fin de evitar confusiones, Conforme a otra opinién la
terminologia empleada en la Gula Jurfdice era mds
adecuada para las normas juridicas que se referian a los
derechos del cliente. También se indicé que, como el
Grupo de Trabajo habia decidido que las Normas
Modelo debian redactarse en un estilo que permitiera su
aplicacién a las transferencias de débito, era preciso
emplear la terminologia de la Guia Jurfdica pues
resultaba més ficilmente adaptable a las transferencias
de débito que la terminologia del documento ISO TC68.

28. Predomind la opinién de que debia procurarse
emplear la terminologia del documento 1SO TC68, pero
s6lo en la medida en que fuese compatible con las
finalidades y neceésidades de las Normas Modelo. Se
sefiald que, de cualquier modo, habria que proceder con
mucha cautela con respecto a los problemas de
terminologia en otros idiomas que no fueran el inglés y et
francés (los dos idiomas del documento ISO TC68) y que
seria importante que se consultaran expertos en esos
idiomas cuando se prepararan las Normas Modelo.

IL.2  ;Convendria incluir en las Normas Modelo
alguna disposicion reiativa a la eficacia
de los contratos sobre los asuntos
que se rigen por ellas?

29. Conforme a una opinién no tenia sentido examinar
la eficacia de los contratos sobre los asuntos que se
regian por las Normas Modelo, ya que las Normas
Modelo no tendrian necgsariamente cardcter normativo,
Conforme a otra opinidn, incluso st las Normas Modelo
no tenfan cardcter normativo, podrian indicar la opinién
de la Comisién sobre cudl seria la norma de derecho
sustantivo adecuada y sobre la medida en que ¢l contrato
podria desviarse de esa norma.

30. Hubo acuerdo general en que muchos aspectos del
proceso interbancario de transferencia de fondos y de la
relacién entre los bancos y sus clientes seguirian
rigiéndose por los contratos, Conforme a otra opinion,
esos contratos debjan prevalecer frente a cualquier
disposicion en contrario de las Normas Modelo. En
apoyo de ello se indicd que las disposiciones de las
Normas Modelo seguirian siendo itiles pues se
aplicarian a las cuestiones no contempladas por €sos
contratos o cuando no hubiera contrato. Conforme a
otra opinién, al menos algunos aspectos de las Normas
tendrian que ser obligatorios para ser eficaces. En caso
contrario, los bancos podrian modificarlos a su favor
valiéndose de contratos de adhesién. Ademds, tal vez en
algunos casos seria necesario contar con normas
obligatorias para lograr la uniformidad de resultados
deseable. Se sugiri6-que sblo seria posible decidir sobre
la conveniencia de que las Normas Modelo fueran
obligatorias a medida que se examinara cada uno de los
problemas.

31, En cuanto a la cuestién de si el cliente tendria
derecho a atenerse a las disposiciones de un contrato
interbancario, conforme a una opinidn, esos contratos

podian conferir derechos s6lo a las partes en los mismos.
Conforme a otra opinién, si los clientes no podian
confiar en esos contratos, por ejemplo, en lo relativo al
plazo dentro del que el banco receptor debia notificar al
banco expedidor que no daria curso a la orden de
transferencia de fondos, las Normas Modelo tendrian
que contener disposiciones sobre esos asuntos que
podrian duplicar una norma interbancaria o establecer
una norma distinta,

1.3 ;Deberian lus Normas Modelo contener regias
para su interpretacion?

32. Se expresé la opinién de que en esta pregunta se
planteaban dos cuestiones, la de saber si las Normas
Modelo debian contener reglas para su propia interpre-
tacién y la de saber si las Normas Modelo debian
contener reglas de interpretacién de las érdenes de
transferencia de fondos. Se expresé la opinién de que las
Normas Modelo no debian contener reglas para su
propia interpretacién. En apoyo de esa opinién se indicé
que las reglas de interpretacién ocasionaban més
problemas que las normas que intentaban interpretar.
Predominé la opinidn partidaria de que se incluyeran
reglas para la interpretacién de las Normas Modelo, En
apoyc de esa opinién se indicé que las reglas de
interpretacién eran Gtiles en los textos internacionales y
que habia modelos de ese tipo de reglas en los textos de
la CNUDMI, que resultarian adecuados en el presente
contexto,

33. E! Grupo de Trabajo consideré la sugerencia de
que se estableciera una regla de interpretacion en las
Normas Modelo para seifalar, en el caso de que la cuenta
que habia de debitarse o acreditarse se indicara por un
nombre y un niimero y éstos fueran incompatibles, cuil
habia de prevalecer. Se expresaron opiniones en el
sentido de que los bancos generalmente hacian caso
omiso de los nombres dado que muchas personas tenian
el mismo nombre. También se sefialé que las
computadoras no transmitian nombres y que incluso
podian plantearse problemas técnicos al hacerlo.
Ademis, la comparacién de los nimeros y nombres
correspondientes a las cuentas ocasionaria demoras.
Conforme a otra opinién, la orden debia seguirse
estrictamente tal como habia sido dada. En caso
contraric, el banco habria incumplido su obligacion
frente al cliente. Si ia cuenta se designaba mediante un
nombre y un nimero, ¢l banco debia investigar ia causa
de cualquier discrepancia. Se expresd una opinién en el
sentido de que la disposicién destinada a solucionar este
asunto no serfa una regla de interpretacién sino una
norma de fondo que tendria que determinarse en
relacidn con las cuestiones relativas a la responsabilidad.

11.4 Deberfan las Normas Modelo contener
disposiciones sobre conflictos de leyes?

34, Se informé al Grupo de Trabajo que en enero de
1988 la Conferencia de La Haya de Derecho Internacio-
nal Privado tendria ante si un informe donde se
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consideraba si la Conferencia debia iniciar la labor sobre
conflictos de leyes conn respecto a la transmisién
transfronteriza de datos. Uno de los aspectos de ese

informe examinaria las transferencias electrénicas de
fondos.

35, Se expresd la opinidn de que las Normas Modelo
no deberian contener disposiciones sobre conflictos de
leyes. En apoyo de esa opinién se indicé que no habia
leyes nacionales sobre transferencias electrénicas de
fondos. En consecuencia, seria imitil establecer normas
de conflicto cuando adn no existian leyes internas al
respecto. Ademds, se indicé que los problemas de
conflictos de leyes que se planteaban en esa esfera no
diferian de los que se planteaban en cualquier otra esfera
de actividad y que, por lo tanto, no era necesario
establecer normas especiales salvo que hubiera proble-
mas concretos relacionados con las transferencias
electronicas de fondos.

36. Seconvino en la gran importancia de las cuestiones
sobre conflictos de leyes en esta esfera v se expresé la
opinién de que las Normas Modelo deberian contener
reglas al respecto, ya que la falta de acuerdo sobre 1a ley
aplicable a diversos aspectos de las transferencias de
fondos constituia un problema para los banqueros y sus
abogados. Se indicé que las normas sobre conflictos de
leyes deberian ser compatibles con las normas de
derecho sustantivo gue se hubiesen promulgado respecto
de las diversas cuestiones y que debia aprovecharse en lo
posible la experiencia adquirida con las normas sobre
transferencias documentadas. El Grupo de Trabajo
expresé la esperanza de que resultaria posible colaborar
con la Conferencia de La Haya en este terreno.

HI. Obligaciones de las partes
A. Forma de la orden

1111 ;Convendria incluir en las Normas Modelo
una disposicién sobre la forma y el
contenido minimo de la orden de
transferencia de fondos?

37. Conforme a una opinién no era necesario que las
Normas Modelo prescribieran la forma o el contenido
minimo de las 6rdenes de transferencias de fondos. Se
indicé que ni las computadoras del banco expedidor ni
las del banco receptor procesarian una orden que no
contuviera los datos requeridos por el sistema de
transferencia de fondos en uso. En respuesta a ello se
indicé que la orden podria enviarse por télex, en cuyo
caso era bastante posible que fuera incompleta.

38. Conforme a otra opinidn, las disposiciones de
derecho sustantivo de las Normas Modelo se basarian en
hipétesis sobre el contenido de los distintos mensajes;
era importante que esas hipotesis se formularan con
claridad. El Grupo de Trabajo observé que deberia
exigirse el menor mimero posible de datos a fin de evitar
que se quedaran anticuados por el rdpido adelanto de la
tecnologia y asegurarse de que no se darfa una ventaja
competitiva a un sistema frente a otro.

II1.2  ;Convendria exigir en las Normas Modelo
que las drdenes de transferencia de fondos
Sean autenticadas? En caso afirmative,
Jconvendria prescribir formas obligatorias
o aceptables de autenticacion? ,Convendria
indicar en las Normas cudles serian
las consecuencias de adoptar la forma
de autenticacidn convenida para el tipo
de orden empleado?

39. Se opiné que el motivo de que se exigiera la
autenticacién en la mayoria de los sistemas era
garantizar la proteccién del banco de la parte a la que
se debia efectuar el adeudo. En apoyo de esa opinidn se
manifesté que en la mayoria de los casos la cuestién se
habia planteado al tener que decidir quién deberia
soportar la pérdida cuando se habia falsificado una
firma con tal perfeccion que la falsificacién no pudiera
descubrirse con facilidad. Muchas legislaciones nacio-
nales imputaban la pérdida al banco, puesto que éste
solo estaba autorizado a actuar conforme a una orden
emanada del cliente. En el caso de una firma falsificada o
de otro tipo de drdenes no autorizadas, el cliente no
tendria nada que ver con [a orden,

40. Segin otra opinién, tanto la proteccién del cliente
como la del banco exigian una autenticacién. Por lo
general, una vez que el banco haya demostrado que ha
recibido una orden con apariencia de autenticidad, sdlo
volveria a acreditar la cuenta del cliente si éste prueba
que Ia autenticacién era falsa. En consecuencia, era
importante para el cliente que el sistema estuviera
concebido de forma que redujese al minimo la
posibilidad de que se hiciese uso de una firma faisificada
o de otro tipo de autenticacién no autorizada. Ese
aspecto revestia especial importancia en el caso de las
transferencias electrénicas de fondos, en el que
normalmente seria muy dificill demostrar que una
autenticacién aparentemente correcta era en realidad
falsa.

41. A juicio de algunos las Normas Modelo no
deberian contener reglas que exigieran la autenticacién
de las transferencias de fondos o prescribieran las formas
de autentificacién aceptables. En apoyo de esa opinién
se manifesté que los métodos de autenticacion
dependian del sistema utilizado. Se sefiald que esos
métodos cambiaban continuamente al compds de la
evolucién tecnoldgica. Se afirmé que correspondia al
banco establecer una forma adecuada de autenticacidn,
ya que éste seria responsable en caso de que la
autenticacidén resultara falsa. Por otra parte, habida
cuenta de que la forma de la autenticacién se regularia
por un contrato celebrado entre el expedidor y el
receptor de la orden, para resolver el problema de la
autenticacién <¢ra imprescindible resolver antes el
problema de la relacién entre las Normas Modelo y los
contratos. Quienes mantenian esa opinién hicieron
también suya la idea de que a ese respecto las Normas
Modelo deberian ocuparse de la imputacién de la
responsabilidad por las pérdidas derivadas de una
autenticacidn falsa,

42. Predomind la opinién de que las Normas Modelo
deberian exigir - que se identificase la orden de
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transferencia de fondos antes de que un banco debitara
una cuenta, perc que no deberfan prescribir un método
ni un grado de autenticacién determinados. Habida
cuenta de que a los diversos tipes de transferencia de
fondos correspondian diversos niveles de seguridad
adecuados, seria conveniente que los diversos tipos de
transmitentes de fondos, los bancos y sus clientes,
incluidos otros bancos, pudieran estipular de comun
acuerdo el nivel de seguridad deseado,

43. El Grupo de Trabajo examiné a continuacién las
consecuencias que deberian derivarse del hecho de haber
actuado el banco conforme a una orden cuya
autenticacion fuese falsa. Se convino en general en que
incumbia al banco justificar cualquier asiento de débito
en la cuenta de un cliente. Se sugirié que en
determinadas circunstancias un banco podria justificar
un asiento de débito en una cuenta, aunque se
demostrara que la orden era falsa, por ejemplo, si la falsa
autenticacidn era imputable a negligencia del cliente o si
éste habia elegido un método poco seguro de
autenticaciéon por ser menos costoso. Se manifestS la
opinién de qite esas cuestiones sélo se podrian debatir en
el marco de un examen completo de la imputacién de la
pérdida derivada de fraude o error.

44. Se sugirié ademds que a los usuarios experimenta-
dos y a los no experimentados podrian caberles niveles
diferentes de responsabilidad. Respecto de los sistemas
de transferencia de fondos destinados a clientes
particulares, podria acordérsele al banco un nivel
inferior de seguridad a fin de ahorrarle dinero tanto al
banco como a los clientes. Respecto de los sistemas de
transferencia de fondos destinados a usuarios més
experimentados, cabria dar al usnario la posibilidad de
elegir el nivel de seguridad deseado. En las operaciones
interbancarias ¢l nivel de seguridad de la autenticacion
podria convenirse entre todos los bancos del sistema. Se
expresé la opinién de que habria que prestar especial
consideracién a la posibilidad de facultar a las partes, en
mayor o menor medida, a asignar por coatraio las
pérdidas dimanantes de una autenticacién falsa..

45, El Grupo de Trabajo observé también que en
cierto niimero de casos era imposible determinar si la
autenticacién de una orden era o no falsa, Segin una
opinion seria el banco quien debiera soportar las
posibles pérdidas, pero seglin otra opinién la cuestién de
si era el banco quien habria de probar la legitimidad de
una autenticacidén aparentemente legitima, o de si era el
cliente quien habria de probar su falsedad, seria ¢l factor
determinante para saber quién asumiria el riesgo de las
pérdidas,

B. Obligaciones dimanantes de ld transferencia
de fondos

111.3 iDeberia considerarse que el receptor
de und orden de transferencia de fondos estd
obligado a cumplir la orden recibida?

46, Hubo acuerde general de que un banco no gst;tba
siempre obligado a cumplir una orden que ha recibido.
De acuerdo a una opinidn, el banco receptor no tiene

obligacién alguna de cumplir una orden hasta que no
haya aceptado 1a orden. A lo sumo, i dejar de cumplir
una orden que no haya sido aceptada podria dar lugar.a
un incumplimiento de contrato. Segiin otra opini6n,
cuando haya un contrato previo entre el expedidor v el
banco receptor, al recibirse una orden ajustada al
contrato, le cabria al banco receptor la responsabilidad,
desde ¢l momento de recibirse la orden,

47. Se observé que si se decidia que el banco receptor
no estaba nunca obligado, a tenor de la legislacién
bancaria, a cumplir una orden hasta que ésta hubiese
sido ‘aceptada, no seria necesario determinar las
circunstancias que justificarian la negativa del banco a
cumplir la orden, Toda determinacién de ese tipo podia
dejarsc al contrato entre las partes. Por otro lado, si se
decidia que el'banco receptor estaria obligado a cumplir
las 6rdenes que hubiese recibido, 1a lista de situaciones
en las que el banco estaria exonerado de esa obligacién,
que figura en el parrafo 62 del documento de trabajo,
constituiria el niicleo de cualquier lista de ese tipo que
hubiese de incluirse en las Normas Modelo.

48. El Grupo de Trabajo observé que, si el banco
receptor quedaba obligado a cumplir la’ orden sélo
cuando la aceptaba, tendria que definirse el concepto de
aceptaciébn a este efecto en particular, La idea de
aceptacién se empleaba ampliamente en el derecho, por
ejemplo, la aceptacién de una oferta o la aceptacién de
una letra de cambio, y estas definiciones ya existentes
probablemente causarian confusién en lugar de aclarar.
Se dijo que la definicién de aceptacién en el proyecto de
legislacién de los Estados Unidos ocupaba més de una
pigina. '

49. Se expresé la opinidén de que, si un banco habia
decidido no ejecutar una orden, deberia estar obligado a
notificArselo al expedidor. En caso contrario, el
expedidor podria razonablemente contar con que su
orden se estaba tramitando y se estaba efectuando la
transferencia de fondos. Conforme a una opinién, esta
obligacion sélo deberia existir cuando el expedidor era
un banco. Se sugirid también que una obligacidn de ese
tipo no deberia existir si el banco receptor no tenia
relaciones contractuales previas con ¢l banco expedidor.
Prevaleci6 la opinidn de que el banco receptor deberia
estar obligado a notificar al expedidor cuando decidiese
no cumplir su orden, hubiera o no un contrato entre ¢l
expedidor y el banco receptor.

50. Se sefiald que la obligacién del banco receptor de
notificar al expedidor en caso de que no fuera a ejecutar
la orden suponia la existencia de un plazo, Esto
planteaba dos cuestiones: la duracién del plazo y la
consecuencia del incumplimiento del mismo. El Grupo
de Trabajo no considerd qué plazo seria apropiado. En
lo concerniente a las consecuencias de la falta de
notificacién oportuna de que no ejecutaria la orden, se
sugirid que deberia considerarse que el banco receptor
habia aceptado la orden por el mero transcurso- del
plazo. Las consecuencias de su incumplimiento serian
entonces las mismas que en cualquier otro caso de
incumplimiento de una orden que hubiera aceptado.
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51. Se expresaron diferentes opiniones en cuanto a si
deberia exigirse al banco que expedia la notificacidn de
que no ejecutaria la orden de transferencia de fondos que
indicara las razones de esa falta de ejecucién. Por una
parte se indicd que, desde el punto de vista del
transmitente y del banco expedidor, era importante
saber qué era preciso hacer para modificar la orden o de
alguna otra manera lograr que el banco receptor la
ejecutara, Si el banco receptor en ningin caso ejecutaria
la orden, habria que recurrir a otro banco intermediario,
Por otra parte, se indicé que era peligroso exigir al banco
receptor que diera razones de su negativa a ejecutar la
orden, especialmente si resultaba que la razén dada por
un empieado ocupado era incorrecta, También se indicd
que si se trataba de una dificultad de cardcter técnico, la
computadora del banco receptor podria rechazar la
orden sin ninguna intervencién humana, 8i la computa-
dora del banco receptor estaba programada para
hacerlo, podria indicar al expedidor la razén que tenia
para rechazar la orden. 8i la razén, por ejemplo, era que
el banco receptor sospechaba actividades ilicitas, seria
inadecuado exigir al banco receptor que notificara al
banco expedidor sus sospechas,

TI1.4  Silas Normas Modelo exigen que el banco
receptor cumpla la orden,
qué medidas se exigirian?

'52.  Se expresaron distintas opiniones con respecto a si
las Normas Modelo deberian indicar las medidas
concretas que tendria que adoptar el banco receptor,
tales como las sefialadas en el parrafo 51 del documento
de trabajo, o si bastaria establecer en general la
obligacién de hacer lo que fuera necesario. Se sugirid
que en todo caso, las Normas Modelo no deberian
mencionar las medidas concretas, tales como la de
verificar una autenticacién, que el banco adoptaria para
su propia proteccién., Serfa suficiente sefialar las
consecuencias de haber procedido sobre la base de una
falsa autenticacién y permitir al banco que decidiera en
algunas circunstancias no verificar la autenticacion y
correr el riesgo de soportar las pérdidas, si asi lo preferia.

53. La opinién general fue que las Normas Modelo
deberian describir en términos generales las medidas que
tendria que adoptar ¢l banco al que se le requeria gue
ejecutara una orden, Se sugiri6, por ejemplo, ¢que ef
banco receptor que hubiera aceptado una orden deberia
quedar obligado a ejecutar la orden recibida, sin que se
le indicara detalladamente la forma en que habria de
hacerlo.

54, Se preguntd si se estimaria que ¢l banco
intermediario que daba curso a una orden garantizaba la
autenticacién de la orden recibida por su banco
expedidor. Seglin una opinién, si la autenticacién del
transmitente era falsa, todos los bancos de la cadena de
transmisién desde el banco transmitente hasta el banco
adquirente en el gue estaba la cuenta de la parte
fraudulenta debian estimarse responsables frente a la
parte defraudada. De acuerdo a otra opinién, un banco
podia verificar unicamente la autenticacién del mensaje
que habia recibido; no podia ser responsable de los
fraudes o errores ocurridos con anterioridad al mensaje

recibido. Por otro lado, si el banco estaba atn en
posesién del producto del fraude o error, deberia
disponerse de un procedimiento adecuado que le
permitiera a la parte defraudada recuperar esos fondos.

LS  (Deberian las Normas Modelo estipular
" gue la obligacidn del banceo transmitente
se limitard a lg ejecucion de ciertos
actos especificados, como se ha sugeride antes,
o convendria, por el contrario, que
la obligacion del banco rransmitente
consistiese en encargarse de que la orden
del transmitente se cumpla?

35. El debate sobre esta cuestibn se limité a los
problemas que surgian con anterioridad al momento de
la llegada al banco adquirente de una orden correcta de
transferencia de fondos. En todos los casos, salvo
escasas excepciones, ¢l adquirente habria designado a su
propio banco, y el banco transmitente no habria tenido
influencia alguna en esa elecciodn,

36. Seexpresd la opinidn de que el banco transmitente
se obliga frente a su cliente a lograr un resultado, es
decir, a ocuparse de que se verifique efectivamente la
transferencia de fondos. En consecuencia, debe ser
responsable frente a su cliente por las consecuencias
dimanantes de cualguier faila en la realizacién de la
transferencia ordenada, dondequiera que ia falla haya
tenido lugar. Si la falla ocurrié en un banco
intermediario, el banco transmitente deberia tener
derecho a ser indemnizado por ese banco, A juicio de
algunes participantes que sostuvieron esta opinién, la
situacién podia compararse apropiadamente a la que se
presentaba cuando las mercaderias habfan de ser
transportadas por transportistas sucesivos. Si las
mercaderias eran dafladas, el expedidor o el consigna-
tario, segiin fuese el caso, podia ser indemnizadoe por el
transportista con ¢l cual habfa tratado. Se expresé que
este resuliado era particularmente importante en las
transferencias electrénicas de fondos internacionales ya
que a menudo no estaba claro qué es lo gue habia fallado
o dénde v, en todo caso, un banco intermediario estaria
ubicado generalmente en un pais extranjero en el que
seria dificil para el transmitente hacer valer su accién,

57. Seglin otra opinién, un banco deberia ser
responsable Unicamente de sus propios actos. Uno de
estos actos seria [a eleccidn de un sistema de transmisiéon
y de un banco intermediario apropiados, pero si la
eleccidn habia sido adecuada, el banco transmitente no
deberia ser responsable de las fallas del sistema de
transmisién o del banco intermediario. Se dije que,
contrariamente a lo que se daba a entender en el pArrafo
anterior, un banco se comprometia Gnicamente a obrar
con la mayor diligencia posible. Ademas, dado que las
comisiones bancarias por la realizacion de transferencias
de fondos eran bastante bajas y no eran proporcionadas
al riesgo que entrafiaria ¢l tener que responder de los
incumplimientos de otros bancos, se elevaria el costo de
esas transferencias si se les impusiera a los bancos esta
responsabilidad,

58. Sesugiri6é que gran parte de la preocupacion acerca

- del mayor riesgo derivaba en realidad de la preocupa-
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¢ion acerca de los posibles dafios consecuenciales, Se
sugirié que esta cuestién deberia examinarse en el
contexto de las transferencias de fondos que se hubiesen
extraviado, en casos en los que la accién del cliente se
limitase a pedir la devolucidn de los fondos que no
hubiesen sido acreditados segiin la orden en la cuenta del
adquirente, con los intereses que fuesen del caso, o a
pedir dnicamente ¢l pago de intereses por razdn de la
demora en la transferencia de los fondos. M4s adelante
podria examinarse la cuestién de en qué casos, y de
quién, cabria reclamar dafios consecuenciales por el no
cumplimiento de una orden de transferencia de fondos
con arreglo a lo en ella ordenado.

59. Se sugirié también que el examen de la cuestién de
si el banco transmitente deberia ser responsable frente al
transmitente de incumplimientos que se hubieran
producido en otros bancos se estaba confundiendo con
la cuestién, ciertamente distinta, del fundamento de la
responsabilidad del banco transmitente o del banco
intermediario, es decir, con la cuestién de si el banco
deberia responder en todo caso del resultado, deberia
responder salvo que probara que las pérdidas no le eran
imputables, o deberia responder Ginicamente en el caso
de que ¢l transmitente probara que las pérdidas se
habian producido por negligencia v otro tipo de culpa
imputable al banco.

60. Predomind la opinién de que el banco transmitente
deberia ser responsable de la pérdida a no ser que
probara que ésta no le era imputable. El debate sc centréd
sobre la forma en que ¢l banco transmitente podia
demostrar que ¢l problema no le era imputable. Se
seflald que seria necesario que probara quién habia
incurrido en culpa. Se planteé la cuestién de si el
transmitente habria de dirigir su accién en ese caso
contra la parte que hubiera incurrido en culpa. Habida
cuenta de que no habia ningin vinculo contractual
directo entre el transmitente y ¢l banco intermediario, se
sugirieron varias teorfas por las que el transmitente
adquiriria o bien una accién directa o bien una accién
derivada de la del banco transmitente, Se planted
también la cuestién de si la responsabilidad revertiria al
banco transmitente en el supuesto de que un tribunal
dictaminara que el banco intermediario no habia
incurrido en culpa. Se planted también la cuestién de
quién deberia soportar las pérdidas en caso de que éstas
fueran imputables a una entidad de responsabilidad
limitada, como una empresa de telecomunicaciones. Se
sugirié la posibilidad de tomar un seguro que
reembolsara ese tipo de pérdidas.

1.6 ;Deberfan las Normas Modelo indicar
la medida en que los bancos intermediarios
y el banco adquirente serdn responsables
del correcto cumplimiento del cometido
gue les corresponda en la transferencia de fondos
frente al banco que les envié la orden
de transferencia de fondos, frente a otras paries
anteriores, especialmente el iransmitente, y,
en el caso del banco adquirente, frente al adquirente?

61. Se sefiald que en gran parte esta cuestion se habia
examinado en el contexto de la responsabilidad del
banco transmitente frente al transmitente. Sin embargo,

no se habia examinado la situacién del banco
adquirente.

62. Se sefialé que en algin momento el banco
adquirente responderia solamente frente al adquirente.
No era tan evidente cudndo llegaria ese momento ni cugl
seria la naturaleza de la responsabilidad del banco
adquirente con anterioridad a ese momento. Se indicé
que una regla que estableciera que el banco adquirente
sblo era responsable frente a la parte que le habia
elegido, es decir el adquirente en casi todos los casos,
tendria como consecuencia préctica que la obligacién del
transmitente en relacién tanto con la transferencia de
fondos como con la deuda subyacente quedaria
satisfecha cuando llegara al banco adquirente una orden
correcta de transferencia de fondos. El subsiguniente
asiento de crédito en la cuenta del adquirente seria
importante para éste, pero no para el transmitente, De
otro lado, una regla que estableciera que la transferencia
de fondos no era completa hasta que se “pagara” al
adquirente mediante un asiento de crédito en su cuenta o
de otra forma tendrfa como consecuencia que el banco
adquirente serfa responsable tanto frente al transmi-
tente como frente al banco transmitente o al tltimo
banco intermediario.

63, Habida cuenta de la estrecha interrelacion entre
¢sos problemas y las normas sobre la transferencia
definitiva, cuyo examen estaba aiin pendiente, el Grupo
de Trabajo decidié aplazar el examen de esta cuestién.

IIL7  }Deberian las Normas Modelo indicar
los casos en los que el banco receptor
no estard obligado a cumplir la orden?

64, En vista del acuerdo alcanzado en el sentido de que
el derecho bancario no deberia exigir a un banco
receptor que cumpliera la orden hasta que la hubiera
aceptado, no se considerd necesario examinar la
cuestion, Se reconocid que al elaborar ulteriormente las
Normas Modelo serta necesario examinar qué hechos
exonerarian a un banco que hubiera aceptado una orden
del incumplimiento de dicha orden.

1118 ;Deberian las Normas Modelo fijar
los plazos dentro de los que se deberdn
efectuar las transferencias de fondos?

65. Segin una de las opiniones expresadas, los plazos
dentro de los que los bancos cumplen una orden de
transferencia electrénica de fondos varian tanto de un
pais a otro y de una a otra técnica de transmisiéon que no
seria posible fijar plazos concretos para las transferen-
cias de fondos. Otra opinién era que la fijacién de plazos
concretos beneficiaria tanto a los clientes como a los
bancos ¥ que, con la tecnologia actual, seria posible
establecer plazos utiles que no resultaran demasiado
dificiles de cumplir para los bancos. Se indicé que seria
itil incluso establecer una norma en la que el plazo se
dejara abierto para que lo fijara cada pais. Podria ser
también necesario fijar una serie de plazos diferentes
para diversos casos, o bien hacer referencia a un plazo
razonable o a que se efectuase “lo antes posible”. A lo
largo del debate se hizo patente que algunos partici-
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pantes estaban pensando en plazes de 24 horas o menos
en tanto que otros estaban pensando en plazos
superiores a un mes, segin la indole de la operacidn.

66. Se sugiridé también que bastaria con exigir a cada
banco de la cadena que actuara dentro de un plazo
concreto. El transmitente podria conocer el plazo
mAaximo necesario para la transferencia de los fondos
sumando los plazos correspondientes a cada segmento
de la cadena. :

67. Seafirmé que el transmitente que necesitara fondos
disponibles en un lugar y en un momento concretos
podia convenir una fecha de pago concreta con su
banco. Si el banco no deseaba asumir esa obligacién,
podria negarse a aceptar la orden, o aceptarla con una
cléusula de exoneracidén en cuanto a su capacidad de
garantizar la fecha de pago. Se indicé también que, en
caso de que las Normas Modelo establecieran plazos
méximos para las transferencias de fondos, convendria
que esos plazos pudieran reducirse, pero no ampliarse,
por acuerdo entre las partes.

68. Todos convinieron en que el proyecto de normas
deberia establecer que en caso de que un transmitente
solicitara una fecha de pago concreto, el banco
transmitente deberia manifestar si estaba en condiciones
de ajustarse a ella. Las Normas Modelo podrian fijar un
plazo miximo en el que deberfa completarse la
transferencia de fondos en aquellos casos en los que el
transmitente no pidiera que el pago se verificara en una
fecha concreta. Se sefialé que algunas delegaciones
preferirian que se indicara un plazo en términos menos
concretos. :

L.10  Deberian las Normas Modelo prever
las obligaciones de aquellas partes en el proceso
de transferencia de fondos que no sean bancos?

69. Aunque el Grupo de Trabajo convino en que el
expedidor de la orden estaba obligado a dar informacidn
exacta y a reembolsar al banco receptor, no se estimé
necesario estipularlo en las Normas Modelo.

I11.10; Deberian las Normas Modelo prever las obliga-
ciones de aquellas partes en el proceso de transferencia
de fondos que no sean bancos?

70. Se indicé que las Normas Modelo deberian
establecer la responsabilidad de las cAmaras de
compensacién y otras entidades distintas de los bancos
que fueran partes en el proceso de transferencia de
fondos, como empresas de telecomunicaciones, cuando
la pérdida fuera imputable a ellas.

71. Sin embargo, se sefialé que en las Normas Modele
no podrian establecerse de hecho reglas sobre la
responsabilidad de empresas piblicas de telecomunica-
ciones, debide a que en la mayoria de los paises las
normas del derecho administrativo exoneraban a esas
empresas de responsabilidad por los dafios originados
por la pérdida o retraso de los mensajes o por la
modificacién de su contenido. Se manifesté la opinién
de que, a pesar de ello, muchas érdenes de transferencia

electrénica internacional de fondos eran ejecutadas por
redes a las que el derecho administrativo no exoneraba
de responsabilidad. Algunas de esas redes eran
propiedad de bancos. En algunos casos, determinados
bancos manejaban sistemas de transmisidén de informa-
cién mediante los que transmitian érdenes de transferen-
cia nacional e internacional de fondos. Se indicé que las
Normas Modelo deberian ocuparse de las consecuen-
cias de las pérdidas imputables a esos sistemas de
transmisién,

72. Predominé la opinién de que, aunque las Normas
Modelo no deberian intentar regular la responsabilidad
de las empresas de telecomunicaciones con responsabili-
dad limitada, deberia haber normas para la distribucién
de cualquier pérdida imputable a esas entidades entre las
partes en el proceso de transferencia de fondos. A este
respecto se sefialé que se habia decidido ya que el banco
transmitente deberia, en términos generales, ser respon-
sable ante el transmitente de la ejecucidn correcta de
la orden de transferencia de fondos, sin perjuicio de Ia
indemnizacién a cargo de los bancos siguientes en la
cadena ni de las excepciones que estaban adn por
determinar. Seria necesario establecer, en el marco de ese
sistema de responsabilidad, cudl de las partes deberia
asumir la pérdida ocasionada por una empresa de
telecomunicaciones u otra entidad andloga que fuese
parte en la operacién.

C. Obligaciones posteriores a la transferencia
' de fondos

NI.11 ;Deberign las Normas Modelo estipular
que los bancos deberdn poner a disposicién
de sus clientes un estado detallado de los débitos
y créditos de sus respectivas cuentas, asf como
la frecuencia con que se deberdn enviar esos
estados de cuenta?

II1.12  ;Convendria que las Normas Modelo
estipulasen que el estado presentado por
un banco de los débitos y créditos
que ha asentado en la cuenta gdquirird
cardcter definitivo si el cliente
ne lo impugna dentro de determinado plazo?
(Deberia ese plazo ser mds breve
que el plazo de prescripcion de la correspondiente
accion judicial? En case afirmative, jqué duracién
deberia rener y cudndo empezarfa a correr?

73.  El Grupo de Trabajo decidi6 examinar conjunta-
mente los problemas TI1.11 y ITI1.12 pues planteaban
cuestiones afines.

74. Se expresé la opinién de que la frecuencia y la
forma en que los bancos disiribuian los avisos de débitos
y créditos en las cuentas de fos clientes era un asunto que
se telacionaba con la indole de la cuenta y que no
correspondia que se considerara en las Normas Modelo.
Las practicas diferian ampliamente de un pais a otro y de
un tipo de cuenta a otro.
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75. Conforme a otra opinién no se trataba principal-
mente del estado de la cuenta sino de la notificacion de
una transferencia de fondos que se habia reflejado en un
asiento en la cuenta. Con el aumento del mimero y el
valor de las transferencias de fondos, la posibilidad
constante de operaciones fraudulentas y la velocidad con
que podian completarse, en combinacién con el creciente
uso de las transferencias electrénicas de fondos, tanto los
clientes como los bancos se beneficiarian si los clientes
tuvieran que sefialar lo antes posible las operaciones
dudosas a sus bancos. Esto suponia que los clientes
deberian contar sélo con un piazo determinado para
comunicar las discrepancias manifiestas. Una vez
transcurrido el plazo, el cliente no podria plantear la
discrepancia, o bien se le asignaria la carga de la prueba
de que habia habido error o fraude. Si fuera asi, los
bancos deberian notificar de alguna forma las opera-.
ciones dentro de un plazo razonable, -

76. Se sugirié que podrian aplicarse normas diferentes
con respecto a los particulares y a los clientes
comerciales, También se sugirié que los clientes
comerciales importantes que enviaban y recibian un gran
namero de Srdenes de transferencias de fondos a
menudo sélo podian enterarse de las discrepancias
después de mucho tiempo. Se preguntd si debia
considerarse que el aviso habia sido dado en caso de que
el cliente tuviera acceso a la informacién con respecto a
las operaciones de su cuenta mediante una conexién
electrdnica en linea. Se expresd la opinidén de que las
Normas Modelo podrian contener una disposicidon sobre
el valor que debia atribuirse a los registros del banco
coma prueba del pago del transmitente al adquirente,

77. Predomind la opinién de que las Normas Modelo
deberian contener disposiciones sobre la obligacién del
banco de poner a disposicién de los clientes un estado
ilustrativo de las transferencias electrénicas internacio-
nales de fondos, v sobre el plazo previsto para gue el
cliente pudiese impugnar los asientos en las cuentas
supuestamente no autorizados o incorrectos.

IV. Error, fraude y responsabilidad consiguiente

IV.1 (Deberian las Normas Modelo indicar
las consecuencias y los procedimientos
para rectificar un error cuande

— el importe de lg transferencia de fondos se acreditd
en una cuenta en una sucursal equivocada o en un
banco equivecado,;

- elimporte se acredild en una cuenta equivocada en el
banco correcto;

— se acreditd en lo cueniq del fransmitente un
cantidad insuficienie; '

— se acreditéd en la cuenta del transmitente und
cantidad excesiva?

78. Se indicé que los errores en las transferencias
internacionales electrénicas de fondos eran frecuentes
(teniendo en cuenta el gran niimero de operaciones) y
por lo general se corregian facilmente, sin que hubiera
ningin procedimiento determinado para la correccién

de errores. Se sefialé que muchos aspectos de ese tipo de
procedimiento se desprenderian autométicamente de la
decisién del Grupo de Trabajo de que el banco
transmitente seria responsable frente al transmitente de
la ejecucidn correcta de la orden de transferencia de
fondos a menos que demostrara que habia una razén por
la que deberia quedar exonerado. El derecho de cada
banco a ser indemnizado por ¢l banco al que hubiera
enviado una orden correcta aseguraria que las pérdidas

corrieran a cargo del banco donde se hubiese cometido el
error.

79. El Grupo de Trabajo consideré si el banco podia
efectuar correcciones en una cuenta asentdndole un
débito sin el consentimiento del cliente. Se sefialé que los
bancos 10 hacian regularmente cuando el error era de
tipo contable o era de otra manera manifiesto y, se
sugiri6, que la facultad del banco de corregir un error de
esa indole constituia una condicién tdcita del contrato
entre ¢l banco y su cliente y debia considerarse
aceptable. También se sugirié6 que deberia comunicarse
al cliente la medida adoptada por el banco y que deberia
dérsele la oportunidad de oponer objeciones. Se convino
en que cuando hubiera un conflicto con. respecto al
asiento, el banco no deberia estar facultado a corregir el
asiento con una medida unilateral. Se expresé la opinién
de que en algunas jurisdicciones el banco no estaba
facultado a corregir ningin tipo de asiento debitando la
cuenta del cliente sin su consentimiento v que ese acto
del banco podia muy bien resultar inconstitucional pues
significaba tomar bienes ajenos en forma ilegitima.
También se indic6 que en algunos paises se consideraba
que esta cuestidén se regla por las normas sobre el
cardcter definitivo de la transferencia de fondos,.

80. El Grupo de Trabajo considerd si los bancos y los
clientes deberian estar obligados a pagar los intereses
devengados por fondos que habian side acreditados
incorrectamente en su cuenta. Se sefiald que ¢l proyecto
de reglas de compensacién interbancaria que estaba
preparando la Caimara de Comercio Internacional
contenia una obligacién de ese tipo pues el banco al que
se le acreditaban fondos incorrectamente no debia
enriquecerse injustamente en esa situacion.

81. Se expresé la opinién general de que el cliente no
deberia tener ningilin tipo de responsabilidad por los
intereses devengados por el dinero acreditado incorrec-
tamente en su cuenta, pero qu¢ cuando el banco
recuperase los fondos deberia estar facultado a recuperar
todos los intereses que podria haber acreditado al cliente
como consecuencia de haber asentado un crédito
excesivo en la cuenta, En apoyo de ¢sa opinidn se sefiald
que los clientes del banco no se encontraban en la misma
situacién que los bancos. Mientras que los bancos
administraban activamente todos los fondos a su
disposicién, era posible que los clientes del banco ne
hubieran obtenido ninglin interés por los fondos
depositados y ni siquiera estuvieran al tanto del crédito
en su cuenta. Se expresé la opinién de que cuando el
cliente utilizara fondos sabiendo que habian sido
acreditados errébneamente y se pudiera demostrar que se
habia beneficiado con ello, el cliente deberia reembolsar
al banco los intereses. Se expresd otra opinién de que el
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cliente deberiz pagar los intereses sélo cuando se le
hubiera solicitado que devolviera los fondos v no lo
hubiera hecho o cuando los hubiera recibido de mala fe.

IV.2 Deberfan las Normas Modelo contener
disposiciones gue establezcan la jurisdiccidn
competente si se plantea una controversia
con respecto a una transferencia electronica
internacional de fondos?

82. El Grupo de Trabajo decidié aplazar el examen de
esta cuestlén

IV3, IV4y1V.S

83. El Grupo de Trabajo decidié que no examinaria las
cuestiones IV.3, IV4 y IV.5 dado que las habia
contemplado al examinar la cuestién IV.1.

IV.6 (Deberfan lus Normas Modelo estipular
gue podria imputarse al banco la responsabilidad
. por los danios consecuenciales que ha ocasionado
al no efectuar correctamente una
transferencia de fondos?

84, Se observéd que ¢l término ““dafios consecuenciales™
no expresaba adecuadamente en todos los idiomas el
concepto considerado. En el contexto actual, se estaba
utilizando este término para designar cualquier tipo de
pérdida que no sean la pérdida de los fondos o de
intereses o pérdidas atribuibles a fluctuaciones de los
tipos de cambio.

85. Hubo opiniones divergentes sobre esta cuestién.
Conforme a una opinién los bancos s6lo deberian
responder por los dafios consecuenciales si hubieran
podido preverlos. Se dijo que ésta era la norma cortriente
en el derecho contractual y que establécia un jusio
equilibrio entre los intereses del transmitente y del banco
transmitente, Se indicé que sobre todo resultaba una
norma adecuada en vista del sistema de responsabilidad
convenido por el Grupo de Trabajo, pues correspon-
deria al banco transmitente incluir en la orden de
transferencia de fondos que enviaba al banco receptor la
informacién gracias a la que los posibles dafios
consecuenciales serian previsibles, a fin de que pudiera
obtener una indemnizacién por esos dafios de ese banco
receptor.

86. Conforme a otra opinién, el criterio de la
previsibilidad aplicado a las transferencias de fondos
daba lugar a menudo a dificiles especulaciones en cuanto
al conocimiento de los distintos funcionarios del banco
en lo tocante a la posibilidad de los dafios consecuen-
ciales. Se sugirié que el banco sélo deberia responder si
habia contraido especialmente esa responsabilidad.
Conforme a una tercera opinién el banco deberia
responder por los dafios consecuenciales sélo si hubiera
sido negligente, 0 conforme a otra opinién, si hubiera
procedido de mala fe, o si hubiera deliberadamente
descuidade los intereses del transmitente. Se sugirié

también que el asunto, que se planteaba en primer lugar
entre el transmitente y ¢l banco transmitente, podia
quedar librado a la legislacién nacional.

IV.7  (Debertan las Normas Modelo contener
disposiciones por las que se determine
si el transmitente ha de ser responsable
de algunos actos fraudulentos o de todo
acte fraudulento de sus familiares,
empleados o terceros por los que se haga
llegar una orden de 1ransferencia
de fondos al banco transmitente?

87. El Grupo de Trabajo no examiné deta]ladamente
la cuestidén IV. 7

V. Transferencia definitiva

88, En vez de examinar una por una las diversas
preguntas formuladas en el documento de trabajo, como
habia hecho con las demds cuestiones principales, el
Grupo de Trabajo decidié que su primera tarea consistia
en aclarar el concepto de transferencia definitiva. Se
sefiald que, a pesar de que todos los sistemas juridicos se
enfrentaban con problemas practicos andlogos, las
diferencias en cuanto a la organizacion del sistema
bancario v los diversos conceptos juridicos utitizados
para resolver los problemas hacian especialmente dificil
el examen de esta cuestion.

89. . El Grupo de Trabajo decidié examinar en primer
lugar dos cuestiones relacionadas entre si: si deberia
haber un Gnico momento en €l que una orden de
transferencia de fondos deberfa considerarse definitiva a
todos los efectos juridicos, y silos problemas del caracter
definitive deberian examinarse dnicamente en el
contexto de la transferencia de fondos en su conjunto, o,
por el contrario, en los casos en los que la transfercna:la
de fondos estuviera compuesta por varias operaciones,
deberia haber reglas independientes sobre el cardcter
definitivo de cada una de las operaciones.

90. Se expresé la opinion de que deberia hacerse un
esfuerzo para elaborar una norma que estableciera un
tnico momento en ¢l que una transferencia de fondos se
convertiria en definitiva a todos los efectos. Esa norma
reflejaria el hecho de la modificacién de las relaciones
juridicas entre el transmitente y el adquirente, el
transmitente y el banco transmitente y el adquirente y el
bance adquirente, Habida cuenta de que la modificacién
de esas relaciones juridicas se produciria en un momento
determinado, deberfa reconocerse también que las
consecuencias de esa modificacién de las relaciones
juridicas se habian producido en dicho momento. Los
bancos deberfan organizar sus operaciones de transferen-
cia- de fondos de tal forma que puedan cumplir
eficazmente las obligaciones que dimanan de esas
rélaciones juridicas, teniendo en cuenta la titularidad
juridica de esos fondos en las chstmtas fases de la
operamén :

91. Seghin otra opinién, no seria viable establecer un
finico momento en el que la transferencia de fondos se
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convertirfa en definitiva en todos sus aspectos, En
especial, se seflaldé que cada operacion de una
transferencia de fondos implicaria la expedicion v la
recepcién de una orden de transferencia de fondos entre
dos bancos y la liquidacién correspondiente entre eflos.
El hecho de que todos los sistemas de transferencia de
sumas importantes en funcionamiento que prevén una
liquidacién cuenten con reglas sobre dos importantes
aspectos del cardcter definitive (a saber la revocabilidad
de la orden por el banco expedidor y la posibilidad de
cancelar la operacion en caso de falta de liquidacién)
ponia de manifiesto que existian ya normas sobre el
caracter definitivo de cada una de las operaciones. Se
sugirié6 que, st bien las normas sobre el caracter
definitivo previstas en esos sistemas de transferencia de
fondos se aplicaban expresamente sdlo a los propios
bancos, seria necesario tenerlas en cuenta al examinar las
normas sobre el cardcter definitivo de la transferencia de
fondos entre el transmitente y el adquirente.

92. En lo que respecta al derecho del transmitente a
revecar la orden de transferencia de fondos, se manifestd
la opinidén de que deberia estar facultado a hacerlo hasta
el iltimo momento, es decir hasta el momento en el que
el bance adquirente hubiera adoptado la medida
pertinente, y que se suponia era el momento en que se
acreditaba la cuenta del adquirente. Hasta ese momento
el transmitente podia hacer lo que quisiera con su orden,
La orden que revoca la orden precedente podria seguir el
mismo curso que la orden inicial de transferencia de
fondos o, segiin otra sugerencia, el transmitente podria
expedir directamente la orden de revocacién a un banco
intermediario ¢ al banco adquirente. Se sugirié que la
revocacion sélo deberta surtir efecto si llegaba antes de
que la orden de transferencia de fondos se hubiera
cumplido. Se afirmé también que la revocacioén deberia
ser por cuenta y riesgo del transmitente,

93, Seghin otro parecer, el transmitente deberia perder
el derecho a revocar la orden de transferencia de fondos
en un momento anterior, que podria ser aquel en que el
banco transmitente la hubiera aceptado, normalmente
mediante el asiento de un débito en la cuenta del
transmitente ¢ mediante la expedicién de la orden a un
banco intermediario o al banco. adquirente. Se indicé
que permitir 2l transmitente que revocara la orden enun
momento posterior podria entrafiar riesgos para el
sistema bancario. En réplica a esa opinién, se indicé que
el derecho del transmitente a revocar la orden no ponia
necesariamente en entredicho el caracter definitivo de
cada una de las operaciones de la transferencia de
fondos.

94. Durante el debate se reconocié que en algunos
paises se habia otorgado al transmitente en una
transferencia de fondos del consumidor, en ¢l sentido
definido por la legislacion nacional, un derecho mas
amplio a revocar transferencias de fondos. Habida
cuenta de las cuestiones normativas especiales a que
respondian esas reglas, el Grupo de Trabajo no las tuvo
en cuenta como base al examinar las cuestiones
relacionadas con el cardcter definitivo de las transferen-
cias internacionales de fondos.

95. El Grupo de Trabajo sefialé que debia distinguirse
entre la revocacién de la orden de transferencia de
fondos a iniciativa del transmitente y la posibilidad de
cancelar la medida adoptada por el bance en
cumplimiento de esa orden en caso de que el banco
receptor no recibiera la liquidacién correspondiente a
esa orden. El Grupo de Trabajo sefialé que en algunos
ordenamientos juridicos el banco estaba autorizado a
cancelar el crédito que habia asentado cuando no recibia
la liquidacién, mientras que en otros ordenamientos
juridicos las normas sobre el caricter definitivo
impedian esa cancelacién. Se sefialé que en las
transferencias internacionales de fondos era posible que
¢l adquirente descubriera que en un pais se habia
cancelado un crédito en su cuenta porgue el banco de
otro pais no habia recibido la liquidacién,

96. El Grupo de Trabajo inicié un examen preliminar
de las cuestiones que se planteaban en caso de quiebra
del transmitente, del adquirente o de uno de los bancos
pertinentes durante el curso de la transferencia de
fondos. Se observo que el hecho de que hubiera normas
sobre el cardcter definitivo de cada una de las
operaciones de la cadena de transferencia de fondos
podria llevar a imponer el riesgo del incumplimiento de
uno de los bancos intermediarios a los demds bancos y
no al transmitente,

97. El Grupo de Trabajo también intercambid
opiniones con respecto al momento en que el crédito en
la cuenta del transmitente dejaria de estar sujeto a
embargo o a otro procedimiento juridico v al momento a
partir del cual el crédito en la cuenta del adquirente
quedaria suieto a esos procedimientos. Se sefiald la
dificultad de saber en qué momento la cuenta habia sido
debitada o acreditada asi como la cuestidn de si el
asiento del débito o del crédito en la cuenta debia
considerarse como un acto juridico pertinente dado que
el banco podia programar sus operaciones de procesa-
miento de datos fuera de linea en el momento del dia que
le resultara mds conveniente. Se expresd la opinién de
que no deberia haber normas distintas sobre el caricter
definitivo para las operaciones de procesamiento de
datos en linea y fuera de linea en una transferencia de
fondos. Conforme a otra opinién, cualquier norma
sobre el cardcter definitivo deberia tener en-cuenta las
innovaciones tecnolégicas que habian tenido lugar y
debia definirse en términos practicos de modo que
pudiera ser aplicada por los bancos.

LABOR FUTURA

98. El Grupo. de Trabajo pidié a la Secretaria que
preparara proyectos de disposiciones, basdndose en las
deliberaciones que habian tenido lugar durante el
periodo de sesiones, a fin de examinarlos en su préximo
periodo de sesiones. Cuando lo considerara adecuado, la
Secretaria debia preparar disposiciones alternativas,

99. El Grupo de Trabajo recomendé que su 17.° perio-
do de sesiones se celebrara en Nueva York, del 5 al
15 de julio de 1988.
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2. Transferencias electrénicas de fondos: nota de la Secretaria (A/CN.9/WG.IV/WP.35)

1. La Comision, en su 19.° periodo de sesiones
celebrado en 1986, decidio iniciar la preparacién de
Normas Modelo sobre las transferencias electrénicas de
fondos y confiar esa labor al Grupo de Trabajo sobre
Titulos Negociables Internacionales, que volvid a llamar
Grupo de Trabajo sobre Pagos Internacionales!.
También decidié que el primer periodo de sesiones que
se dedicaria a este tema se celebraria en 1987
(16.° periodo de sesiones del Grupo de Trabajo), después
del 20.° periodo de sesiones de la Comisién®. Se ha
previsto que el periodo de sesiones del Grupo de Trabajo
se celebrard en Viena, del 2 al 13 de noviembre de 1987,

2. La Comisién decidid que las Normas Modelo debian
ser flexibles y estar redactadas de forma que no
dependieran de una tecnologia concreta. Cuando
procediera, las normas debian presentar soluciones
alternativas a fin de tener en cuenta las diferencias entre
los sistemas bancarios. Ademds, las Normas Modelo
debian ocuparse de la relacion entre los bancos asi como
de la relacién entre los bancos y sus clientes®.

3. Sesugirié que e] Grupo de Trabajo iniciara su labor
con el examen de los problemas juridicos expuestos en el
ultimo capitulo de la Guia Juridica de la CNUDMI sobre
transferencias  electranicas de fondos* (en adelante
denominada Guia Juridica de la CNUDMTI) asi ccmo de
cualesquiera otros problemas que la Secretaria consi-
derara conveniente presentar al Grupo de Trabajo.

4. El presente informe plantea problemas que podrian
examinarse para abordarlos en las Normas Modelo.
Dado que la lista de problemas juridicos que figuran en
la Guia Juridica de la CNUDMI y los comentarios sobre
esos problemas no fueron preparados con el fin de
elaborar un texto juridico especifico y que en las Normas
Modelo podrian considerarse otros problemas, se estimé
que era preferible preparar un nuevo informe que
estuviera orientado hacia la elaboracion de estas
Normas. La lista de problemas expuestos en el presente
informe se basa en la lista de problemas juridicos de la
Guifa de la CNUDMI. En muchos casos se repite la misma
pregunta pero formulada de otra manera y en otros se
hace remision al comentario o se repite una parte del
mismo. Debe observarse que este informe emplea la
misma terminologia quc la Guia Juridica de la CNUDMI.

5. Puede que el Grupo de Trabajo considere conve-
niente examinar los distintos problemas sin adoptar
ninguna decisién definitiva al respecto y, cuando termine
ese examen, decidir las medidas que deben adoptarse a
continuacién.

'"Informe de la Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su 19.° periodo de
sesiones, Documentos Qficiales de la Asamblea General, cuadragésimo
primer perfodo de sesiones, Suplementa No. 17 (A/741/17), parrafo 230,

fbid., parrafo 273,

hid,, parrafo 231,

*A/CN.9/Ser.B/1. La lista de problemas juridicos también figura
sin ninguna modificaci6n de fondo en el proyecto de Guia Jurfdica de la
CNUDMI, A/CN.9/266/Add.2.

I. Ambito de aplicacién

L1 ;(Las Normas Modelo deben aplicarse sélo a
las transferencias internacionales de fondos
o también a las transferencias nacionales?

6. El principal motivo por el que la Comisioén decidid
emprender la preparacion de las Normas Modelo es el
deseo de reducir los conflictos de las normas juridicas en
los casos de transferencias internacionales de fondos.
Una forma corriente de reducir los conflictos entre las
normas juridicas que rigen el comercio internacional es
la adopcidn de un régimen juridico especial cuyo dmbito
de aplicacidn se limita a las operaciones internacionales
del tipo de que se trate. Esta medida resulta mds eficaz
cuando las operaciones internacionales pusden distin-
guirse claramente de las operaciones nacionales. En
algunos casos, no pueden pasarse por alto algunos
aspectos nacionales de una operacién internacional. Si
no obstante se desea un régimen juridico internacional
especial, ese régimen tendrd que contemplar esos
aspectos internos de la operacién que no pueden pasarse
por alto. Otra posibilidad es adoptar normas armoniza-
das o unificadas que rijan todas las operaciones del tipo
de que se trate, sean nacionales o internacionales.

7. En el caso de transferencias internacionales de
fondos no seria posible construir un régimen juridico
que contemple la relacién entre el cliente vy el banco,
como lo pidié la Comisidn, sin incluir algunos elementos
nacionales. Sin duda alguna es en gran parte por esta
razon que el Convenio de Ginebra de 1930 que establece
una Ley uniforme referente a las letras de cambio y
pagarés a la orden y el Convenio de 1931 que establece
una Ley uniforme en materia de cheques estaban
destinados a unificar tanto el derecho que regia las
operaciones nacionales como el que regia las operaciones
internacionales.

8. En consecuencia, tal vez se considere conveniente
que la elaboracién de las Normas Modelo proceda
partiendo de la premisa de que se aplicardn tanto a las
transferencias de fondos nacionales como a las
internacionales.

1.2 jLas Normas Modelo deben aplicarse solamente
a las transferencias electrénicas de fondos o
también a las transferencias documentadas?

9. El aumento de las transferencias internacionales de
fondos, que estimula el interés en preparar estas Normas
Modelo, se debe al creciente empleo de las técnicas
electronicas de transferencias de fondos. Estas técnicas
se aplican a la transmisién de las &rdenes de
transferencias de fondos del cliente entre los bancos y a
la transmision de las 6rdenes entre el cliente y el banco.
Los problemas juridicos comerciales que se plantean en
el contexto de las transferencias electrénicas de fondos
pueden clasificarse en tres categorias: problemas
comunes a todas las formas de transmision electronica
de datos (por ejemplo, la prueba de las operaciones),
problemas juridicos bancarios que sélo se plantean en
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las transferencias electrénicas de fondos y, como se
indica en la Gufa Juridica de la CNUDMI, problemas
juridicos bancarios generales que estdn en juego tanto en
las transferencias documentadas de fondos como en las
transferencias electrénicas. Esto indica la conveniencia
de que las Normas Modelo se apliquen tanto a las
transferencias electronicas de fondos como a las
transferencias documentadas, con la probable excepcidn
de que no deberian aplicarse a los titulos valores,
incluidos los cheques.

10, Si se decidiera que las Normas Modelo deben
aplicarse s6lo a las transferencias electrénicas de fondos,
seria necesario definir esa expresién para determinar el
dmbito de aplicacién. La definicion que da la Guia
Juridica de la CNUDMI:

“Por transferencia electronica de fondos se en-
tiende, . . . la transferencia de fondos en la que una o
mas de las operaciones del proceso que antes se
desarrollaban sobre la base de técnicas documentales,
se efectiian ahora mediante técnicas electronicas’™.

cumple una funcién en el contexto de la Guia Juridica,
pues proporciona una base para analizar la repercusion
de los distintos tipos de técnicas electrénicas sobre las
normas juridicas ya vigentes que rigen las transferencias
documentadas. Pero la definicién no resultaria tan atil
para definir el dmbito de aplicacién de las Normas
Modelo o de otro texto juridico.

11. La definicién de la transferencia electrénica de
fondos y, en consecuencia, del &mbito de aplicacion de
las Normas Modelo, podria limitarse a las transferencias
de fondos en las que el cliente inicie la operacidn dando
su orden por medios electréonicos. Esa definicion se
utilizé en la Ley sobre transferencias electrénicas de
fondos de 1978, de los Estados Unidos de América, cuyo
objetivo era proteger a los clientes. Sin embargo, una
definicion semejante excluiria del ambito de aplicacién
de las Normas Modelo a todas las transferencias de
fondos, incluso a las transferencias internacionales
comerciales de sumas importantes ejecutadas por medios
electrénicos, en las que la orden del cliente de transferir
los fondos se diera sobre papel o en forma oral.

12. La definicién y, en consecuencia, €l dmbito de
aplicacién podrian limitarse a las transferencias de
fondos en las que la orden interbancaria se enviara por
medios electrénicos. Pero de esa manera la aplicacién de
las Normas Modelo a la relacidn banco-cliente
dependeria del método empleado por el banco para
tramitar la orden, método que a menudo estd fuera del
control del cliente, y que éste tal vez ni siquiera conoce.
Ademds, es posible que para ejecutar la orden del cliente
se envien ordenes entre varios bancos. Algunas de esas
4rdenes podrian ser documentadas y otras electrénicas.

1.3 ;Las Normas Modelo deben aplicarse tanto a
las transferencias de crédito como
a las transferencias de débito?

13. Las transferencias interbancarias de fondos, sean
transferencias de débito o de crédito, se efecttian

*Capitulo I, parrafo 6.

mediante el asiento de un débito o de un crédito en las
cuentas bancarias. Como consecuencia de esta analogia
basica, algunos de los problemas juridicos podrian
abordarse de manera idéntica o, al menos, de manera
considerablemente andloga. Pero hay varias diferencias
en las pricticas bancarias entre las transferencias de
débito y las transferencias de crédito gue requieren
normas juridicas completamente diversas.

14. Cabe pensar que seria preferible comenzar la
preparacién de las Normas Modelo solamente para las
transferencias de crédito, pues éstas son en la préactica
menos complicadas que las de débito. En una etapa
posterior podria determinarse si también convendria
incluir a las transferencias de débito, v las modifica-
ciones o adiciones que serian necesarias para ello. Si se
adoptara este criterio, al preparar las Normas Modelo
para transferencias de crédito habria que tratar de no
adoptar decisiones que m4s adelante harian més dificil la
incorporacion de las transferencias de débito.

15, Cabe observar que algunos de los problemas que
plantea este informe son aplicables sélo a las
transferencias de crédito. Si se decide que las Normas
Modelo también se aplicardn a las transferencias de
débito habrd que examinar varias otras cuestiones.

16. De cualquier modo, cabe pensar que las transferen-
cias de fondos efectuadas mediante titulos valores,
incluidos los cheques, deberian excluirse de las Normas
Modelo. Los problemas que se plantean por el
truncamiento en el proceso de cobro de esos titulos o por
otros usos que pueden darse a las técnicas electronicas
podrian resolverse mejor introduciende modificaciones
a la legisiacion vigente que rige esos titulos.

1.4 Las Normas Modelo jdeben aplicarse solamente
a las transferencias de fondos en las que deben debitarse
y acreditarse cuentas bancarias o también deben aplicarse
cuando han de debitarse y acreditarse cuentas
en otfras instituciones financieras?

17. Tal vez se estime innecesario contemplar este
problema al preparar las Normas Modelo, aun cuando
puede revestir importancia en algunos paises. La palabra
“banco” podria emplearse durante la preparacién de las
Normas Modelo sin perjuicio de que sea definida en una
etapa ulterior o por los mismos destinatarios de las
Normas.

18. Cabe pensar que las Normas Modelo se deben
aplicar cuando ha de asentarse un débito en la cuenta del
transmitente aunque al adquirente se le pague en
efectivo, o cuando el transmitente paga en efectivo al
banco para que se asiente un crédito en la cuenta del
adquirente en el mismo banco o en otro banco, pero que
las Normas Modelo no deben aplicarse si el transmitente
deposita los fondos y éstos han de pagarse en efectivo al
adquirente.
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L5 ;Es preciso excluir del ambito de aplicacidn
de las Normas Modelo a las transferencias electrénicas
de fondos de los consumidores?

19. Todos los tipos de transferencias electronicas de
fondos, incluso aquellos que podrian clasificarse como
transferencias de los consumidores, se examinaron en la
Guia Juridica de la CNUDMI. En la mayoria de los casos,
se descubriod que los problemas juridicos que se plantean
en las transferencias de fondos de los consumidores y en
las demds transferencias de fondos son los mismos.
También se sefialaron los casos en que se planteaban
problemas juridicos diferentes, o aquellos mds frecuentes
en los que se planteaban los mismos problemas juridicos
pero podian preverse distintas normas juridicas para las
transferencias de fondos de los consumidores. Para ello
no era necesario definir la transferencia de fondos de los
consumidores.

20. Silas transferencias de fondos de los consumidores
quedaran excluidas del ambito de aplicacion de las
Normas Modelo, habria que dar una definicién de las
mismas. Esta podria basarse en la caracterizacién del
transmitente o del adquirente de los fondos, por
ejemplo, una parte que no ha sido descrita como parte
comercial ni como organismo del Estado podria
considerarse que efectiia transferencias de fondos de los
consumidores. Pero esa definicién no podria basarse en
el objetivo de la transferencia de fondos, como lo hace la
Convencién de las Naciones Unidas sobre los Contratos
de Compraventa Internacional de Mercaderias, de la que
se excluyen las compraventas de mercaderias para uso
personal, familiar o doméstico. Otras bases para
distinguir las transferencias de fondos de los consumi-
dores podrian ser la suma de dinero que se transfiere
(distincién generalmente insatisfactoria) o la técnica de
transferencia de fondos empleada. Cabe suponer, por
ejemplo, que las transferencias de fondos ejecutadas
mediante el empleo de la tecnologia de la tarjeta plastica
constituyen hoy dia normalmente transferencias de
fondos de los consumidores, mientras que algunos
sisternas de sumas importanies en general no se emplean
con fines de consumo.

21. No obstante, si bien en la tecnologia actual y sus
posibles usos pueden encontrarse algunos elementos
para distinguir las iransferencias de fondos dg los
consumidores de las que no lo son, esa distincién no
depende de la tecnologia. Es posible que la tecnologia de
la tarjeta plastica evolucione de tal manera que llegue a
servir de base para la mayoria de las autenticaciones de
transferencias electrénicas de fondos, tanto las de los
consumidores como las otras. Asimismo, los medios que
actualmente se utilizan para las 6rdenes de transferencias
de fondos en linea de sumas importantes también
pueden emplearse para transmitir por lotes las Grdenes
de transferencias de fondos de bajo importe. En
consecuencia, si los criterios para distinguir las
transferencias de fondos de los consumidares de las que
no lo son se basan en la tecnologia empleada para la
transferencia, es posible que mdas adelante haya que
adoptar otros criterios distintos.

22, Dado que la Comisién ha decidido que las Normas
Modelo deben presentar soluciones alternativas a fin de
tener en cuenta las diferencias entre los sistemas
bancarios, el Grupo de Trabajo podria considerar la
posibilidad de indicar las cuestiones con respecto a las
que tal vez algunos paises deseen adoptar normas
distintas para las transferencias de fondos de los
consumidores. El cardcter que tendrian esas normas
juridicas, si el Grupo de Trabajo desea ocuparse del
tema, se consideraria por separado.

II, Definiciones y disposiciones generales
A. Definiciones

II.1 [ Qué expresiones debertan definirse en las Normas
Modela y qué arientacidn debe tener la definicidn?

23. Serd necesario definir algunas expresiones, sobre
todo porque hay una gran discrepancia en las
expresiones utilizadas en distintos paises tanto con fines
Jjuridicos como bancarios. A menudo en las expresiones
elegidas y en las definiciones de esas expresiones se
reflejan importantes decisiones de politica. Las si-
guientes son expresiones y tipos de expresiones que
podrian definirsc:

a. Partes en una transferencia de fondos

24. Hay tres variables principales que han de
examinarse al elegir las expresiones que deben utilizarse
para describir las partes en una transferencia de fondos:
1) si las partes han de describirse en funcién de la
corriente de fondos (por ejemplo, transmitente, banco
del transmitente, adquirente, banco del adquirente,
como lo hace la Guia Juridica de la CNUDMI) o en
funcion de la corriente de las ordenes (por ejemplo,
banco iniciador, banco destinatario, banco que efectia
el reembolso); 2) si puede emplearse la misma
terminologia para las transferencias de débito y las
transferencias de crédito, en caso de que las Normas
Modelo contemplen a ambas; y 3) si las partes han de
describirse en funcién de toda la transferencia de fondos,
como lo sugieren las expresiones utilizadas en la Guia
Juridica de la CNUDMI, o en funcién de determinada
parte de la transferencia de fondos (por ejemplo, banco
expedidor, banco receptor), como en la terminologia
propuesta por ¢l Comité Técnico Bancario de la
Orpganizacién Internacional de Normalizacidén (ISO,
TC 68) para sus normas internacionales, por ejemplo, la
ISO DIS/7982.

25. El ntimero de expresiones empleadas debe mante-
nerse siempre en un minimo que permita la claridad. La
proliferacién de expresiones podria dar lugar a que una
misma parte se describa con varias expresiones distintas
segiin el punto de vista (por ejemplo, el primer banco en
una transferencia de crédito podria ser el “banco del
transmitente”, el ““banco iniciador”, el “‘banco receptor”
de la orden del cliente y el “banco expedidor” de la
otrden enviada al segundo banca), De esa manera seria
mas dificil saber a cudl de las partes se estd haciendo
referencia. Pero se facilitaria la estipulacién de normas
juridicas relativas a todas las partes que actien de
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manera andloga. Por ejemplo, podria exigirse que la
“parte expedidora™ tome algunas precauciones ya se
trate de un cliente que no es un banco, de un banco del
transmitente o de un banco intermediario.

b. Banco

26. Si se define la palabra “banco”, la definicién serd
un factor importante para determinar el dmbito de
aplicacion de las Normas Modelo. Véase el problema I1.4.

c. Orden de transferencia de fondos

27. Esta expresion se empled en toda la Guia Juridica
de la CNUDMI para indicar todos los tipos de 6rdenes de
los clientes al banco y de un banco a otro banco, tanto
para transferencias de débito como de crédito.

d. Fechas importantes para la transferencia de fondos

28. Una fuente importante de confusién en las transfe-
rencias internacionales de fondos ha sido el empleo
incoherente de expresiones que designan fechas impor-
tantes para las transferencias de fondos. Las siguientes
son las fechas definidas en la Guia Juridica de la
CNUDMTI y las definiciones que de ellas se dan:

Fecha de asiento: Fecha en la que se efectiia el asiento
en los registros de una cuenta.

Fecha de intereses: Fecha a partir de la cual comienzan
a devengar intereses los fondos acreditades en una
cuenta o cesan de devengar intereses los fondos
asentados al débito de una cuenta.

Fecha de pago: Fecha en la que se han de poner los
fondos a la libre disposicion del adquirente para su
retira en efectivo.

29. Ademiés de estas definiciones ISO DIS/7982
también define la fecha siguiente:

Fecha de disponibilidad — (Value date): Fecha en la
que los fondos han de ponerse a disposicién del banco
receptor.

30, La expresién *‘value date” no fue definida en la
Guia Juridica de la CNUDMI porque también se utiliza
ampliamente en algunos paises para denotar la fecha en
la que los fondos han de ponerse a disposicién del
adquirente (véase “fecha de pago™). o la fecha en la que
los fondos comienzan a devengar intereses o cesan de
devengar intereses segin estén acreditados o asentados
al débito de una cuenta (véase *‘fecha de intereses™).

B. Disposiciones generales

31. En esta seccidén se sugieren varias disposiciones
generales que seria muy conveniente que figuraran en las
Normas Modelo. Estas disposiciones se sugieren
solamente con el objetivo de establecer un posible marco
para un examen ulterior y es probable que a medida que
adelante la labor en esta materia se estime conveniente
incluir también otras disposiciones.

I1.2  ;Deben contener las Normas Modelo una disposicién
relativa a la eficacia de los contratos sobre
los asuntos que se rigen por ellas?

32. Por més detalladas que sean las Normas Modelo o
algunas leyes nacionales, muchas cuestiones que se
plantean en las transferencias de fondos se rigen y
seguirdn rigiéndose por los contratos celebrados entre
los bancos y sus clientes, entre los bancos y las cdmaras
de compensacién y entre los propios bancos, La
existencia de estos contratos plantea varias cuestiones
que podrian contemplarse en las Normas Modelo. Las
Normas Modelo podrian indicar hasta qué punto
tendrdn cardcter obligatorio (si las adopta un Estado) y

hasta qué punto podran ser modificadas mediante
contrato.

33. Dado que los contratos entre los bancos y sus
clientes casi siempre son preparados por los bancos y
que, salvo raras excepciones, cuando intervienen clientes
importantes, los bancos no negocian con sus clientes
condiciones especiales, estos contratos constituyen un
ejemplo tipico de contratos de adhesién. En consecuen-
cia, las Normas Modelo podrian prever algunos medios
para cerciorarse de la equidad de las cldusulas
contractuales y de la medida en que se podria exigir su
cumplimiento. Esos medios podrian ser especificos de las
Normas Modelo o compartir algunas caracteristicas de
los medios mds generales que se emplean para supervisar
los contratos de adhesion.

34. Los procedimientos de transferencias de fondos
entre bancos casi siempre son objeto de acuerdos
bilaterales o multilaterales, incluso acuerdos que tienen
el cardcter de normas de cdmaras de compensacion.
Conforme a la teoria contractual cldsica, estos acuerdos
vinculan solamente a las partes y no crean derechos ni
obligaciones para terceros. No obstante, en la medida en
que establecen el marco en el que debe cumplirse la
orden de transferencia de fondos del cliente, tienen
importantes consecuencias practicas para esos terceros.
Podria considerarse, en consecuencia, la posibilidad de
que las Normas Modelo determinaran hasta qué punto
esos acuerdos creardn derechos e impondran obliga-
ciones a terceros.

11.3  ;Deben las Normas Modelo contener reglas
para su interpretacion?

35. Puede haber diferentes tipos de reglas de interpre-
tacion. Una disposicion tipo que figura en convenciones
de derecho mercantil internacional adoptadas reciente-
mente exige que se tenga en cuenta el cardcter
internacional de la convencién y la necesidad de
promover la uniformidad en su aplicacién. Las Normas
Modelo pueden contener una regla para interpretar la
intencion de las partes. Podria tener especial importan-
cia para las transferencias de fondos una norma que
estipulara si ha de prevalecer la cantidad expresada en
letras o la cantidad expresada en cifras, en caso de que
no fueran idénticas. Una norma anéloga podria indicar
en el caso de que la cuenta que ha de debitarse o
acreditarse se indique por un nombre y un namero y
éstos sean incompatibles cudl ha de prevalecer.
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11.4 ;Las Normas Modelo deben contener disposiciones
sobre conflictos de leyes?

36. La Guia Juridica de la CNUDMTI, en el Problema 6,
obscrva que los conflictos de leyes plantean dificultades
graves en los casos de transferencias internacionales de
fondos. Las transferencias de fondos pueden atravesar
bancos de varios paises, incluso en la moneda de un
tercer pais para el cumplimiento de una obligacién que
se rige por la ley de otro pais. Es esta dimension
transnacional de las transferencias internacionales de
fondos la que exige la preparacion de estas Normas
Modelo con el objetivo de armonizar la legislacién de
fondo y las practicas bancarias,

37. Ademads, seria til convenir normas sobre conflictos
de leyes para determinar la ley aplicable a los asuntos
que no contemplen las Normas Modelo. Esas normas
sobre conflictos de leyes podrian figurar en las mismas
Normas Modelo o ser elaboradas como un instrumento
distinto por una organizacién internacional competente.

IIl. Obligaciones de las partes
A. Forma de la orden

III.I  ;Deben las Normas Modelo incluir una dispesicion
sobre la forma y el contenido minimo de la orden
de transferencia de fondos?

38. Lo més importante para el funcionamiento regular
de los sistemas de transferencia de fondos es determinar
claramente los derechos y obligaciones de las partes. En
el capitulo IV se examinan las cuestiones relativas a los
recursos en caso de incumplimiento de esas obligaciones.

39. Ademds de las obligaciones que prevean las
Normas Modelo, tal vez sea necesario que las normas de
las cdmaras de compensacidén o de otro sistema de
transferencia de fondos establezcan otras obligaciones o
bien obligaciones mas precisas.

40, Hay una reglamentacién legal estricta de la forma y
el contenido de los titulos valores, entre ellos los
cheques. Ello se debe, al menos en parte, a que los titulos
valores crean derechos para su tenedat que pueden ser
mas importantes que los derechos de quien le transmite
el titulo, No obstante, cabe pensar que no se requiere
una reglamentacion analoga para otros tipos de érdenes
de transferencia de fondos que no crean tales derechos.

41. Sin embargo, no puede efectuarse la transferencia
de crédito de un cliente salvo que la orden del
transmitente contenga, por lo menos, determinados
datos, esto es: 1) la cantidad que ha de transferirse,
incluso la denominacién de la moneda cuando no sea
obvia, 2) la cuenta que ha de debitarse, 3) la
identificacién del banco, incluso la sucursal, en su caso,
donde se encuentra la cuenta que ha de acreditarse, y 4)
la cuenta que ha de acreditarse. Ademds, la orden debe
estar fechada y autenticada de manera adecuada (véase
el problema 1.7). Mientras en las érdenes de transferencia
de fondos documentadas todos estos datos pueden

constar en palabras, en una orden de transferencia
electrénica de fondos, pueden figurar en cifras o incluso
en clave.

42. Otra importante informacidén para el proceso
mismo de transferencia de fondos seria la fecha en la que
ha de iniciarse la transferencia o la fecha en la que debe
acreditarse la cuenta del adquirente, o para la que debe
estar acreditada, siempre que la transferencia no consista
en un proceso inmediato. Ademds, debe haber algunos
elementos para identificar Ja operacién, gue podrian
consistir en un niimero de orden de la operacidn o, en el
caso de un distribuidor automético de billetes o de una
operacién en el punto de venta, en la indicacion de la
ubicacién de la maquina o del carécter de la operacién.
En algunas transferencias de fondos, debe indicarse el
objetivo de la transferencia, tal vez haciendo referencia a
un nimero de factura.

43. Con prescindencia de que las Normas Modelo
exijan determinados datos, las partes convendrdn en
utilizar los modelos establecidos para las transferencias
electrénicas de fondos en caso de que el banco receptor
deba procesar las ordenes por computadora. Los
acuerdos interbancarios pueden asumir la forma de una
adhesion a las normas de una cdmara de compensacién o
de un servicio de telecomunicaciones. Los requisitos en
cuanto a la disposicion de los datos podrian incluir datos
no exigidos por las Normas Modelo.

1.2 ;Las Normas Modelo deben exigir gue {as drdenes
de transferencia de fondos sean autenticadas? En caso
afirmativo, jdeben prescribir formas obligatorias o
aceptables de autenticacion? jDeben indicar
las consecuencias de adoptar la forma de autenticacion
convenida para el tipe de orden empleado?

44. Cabe prever quc las ordenes enviadas por los
clientes a los bancos y las que se envien entre bancos
deban ser autenticadas. En general se autenticara cada
orden individualmente pero, si las érdenes se transmiten
en lote, la autenticacién puede referirse a todo ¢l lote. La
autenticacion puede efectuarse sobre papel, normalmente
mediante firma, sello o facsimil, o bien, en una forma
electronica adecuada al tipo de sistema electrénico que
se utilice. La forma de autenticacién empleada al
transmitir las drdenes del cliente al banca, asi como sus
caracteristicas relativas a la seguridad, suelen ser
establecidas por el banco y no por el cliente. No
obstante, es posible que el cliente pueda elegir entre
distintas tecnolcgias en linea o fuera de linea para enviar
sus ordenes de transferencia de fondos, con diversos
grados de seguridad, conveniencia y costo. En general,
los requisitos relativos a la autenticacidén entre los
bancos se estipulan de comin acuerdo, o bien se
aplican los fijados por la cimara de compensacion o el
sistema de transmision que se utilice.

45, Aunque tal vez se estime conveniente exigir por ley
la autenticacion de las 6rdenes de los clientes y entre los
bancos, cabe pensar que no seria tan apropiado estipular
la forma de esa autenticacién, como en el pasado a
menudo se ha estipulado la firma, dado que hay tantas
formas posibles de autenticar una orden de transferencia
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electronica de fondos y que en el futuro surgirdn otras.
También puede considerarse si seria viable y conveniente
estipular criterios para evaluar la conveniencia de la
forma de autenticacién empleada. Otra posibilidad seria
estipular que cada pais determinard los tipos de
autenticacién requeridos o permitidos, o los criterios
para evaluar la conveniencia de cada tipo de autentica-
cién de 6rdenes de transferencia electrénica de fondos en
uso en ese pais en particular.

46. El requisito, o el empleo, de la autenticacién
plantea la cuestién de las consecuencias para el
expedidor y el receptor de una orden que en apariencia
ha sido autenticada correctamente pero que, en realidad,
es falsa. Este aspecto de la cuestiéon se examina mds
adelante.

47. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDMTI, Problema 12.

B. Odbligaciones dimanantes de la transferencia
de fondos

II1.3  (El recepror de la orden de transferencia de fondos
debe estar obligado a cumplir la orden que ha recibido?

48. Los receptores de las 6rdenes de transferencia de
fondos siempre son bancos. Estos bancos pueden
clasificarse en tres categorias: bancos del transmitente
(esto es, el banco cuyo cliente ha iniciado la transferencia
de fondos), bances intermediarios (esto es, bancos que
han recibido la orden de un banco y deben pasarla a otro
banco) y bancos del adquirente. Los que expiden las
6rdenes de transferencia de fondos son los transmitentes
(especialmente los clientes que no son bancos), los
bancos del transmitente y los bancos intermediarios.

49. Normalmente hay un acuerdo previo entre el
expedidor y el receptor de que el receptor ejecutard las
6rdenes que reciba. En algunos casos, el expedidor
puede enviar una orden a un banco con el que no ha
convenido nada previamente. Pero en esos casos, suele
haber algin motivo por el que ¢l expedidor prevé que ¢l
receptor cumplird la orden.

50. Si se ha acordado previamente que el receptor
cumplird la orden, el incumplimiento significard un
incumplimiento de contrato. Se plantea la cuestion de si
el receptor también queda obligado por el solo hecho de
haber recibido 1a orden. La respuesta negativa
significaria que el banco que reciba la orden de una
fuente con la que no haya concertado ningun acuerdo
previo estaria facultado para retener la orden sin
cumplirla ni notificar al expedidor que no la cumplira. Si
bien cabe esperar que esto sea relativamente raro, la
decision en cuanto a la fuente de la obligacidn del banco
de cumplir la orden de transferencia de fondos que ha
recibido puede revestir especial importancia en el caso de
un banco intermediario o del banco del adquirente, pues
esos bancos tienen una relacién contractual con el banco
que les expide la orden y no con el transmitente.

1I1.4  Silas Normas Modelo exigen que el banco receptor
cumpla la orden, jqué medidas se exigirian?

51. En el caso de una transferencia de crédito las
medidas que podria seguir el banco receptor serian las
sigulentes:

— verificar la autenticaciéon de la orden;

— verificar la integridad de la orden desde el punto
de vista formal y la ausencia de errores
manifiestos;

— verificar si se ha cerciorado de que recibird el
reembolso del expedidor;

— debitar la cuenta del expedidor y, si la cuenta que
debe acrcditarse se encuentra en el mismo banco,
acreditar esa cuenta;

— sila cuenta que ha de acreditarse se encuentra en
otro banco, elegir el medio adecuado para enviar
la orden a ese banco, incluso un medio adecuado
de transmisién y un banco intermediario apro-
piado en su caso, enviar al banco intermediario o
al banco del adquirente su propia orden de
transferencia de fondos en la que se transcribirdn
exactamente los datos pertinentes que figuran en
la orden que ha recibido y los datos adicionales
necesarios para volver 4 transmitirla; y prever los
medios por los que el banco al que le transmita
esta orden interbancaria recibira el reembolso de
la suma correspondiente;

— notificar a la parte deudora el débito, y cuando el
banco receptor sea el banco del adquirente,
notificar al adquirente el crédito;

— notificar al expedidor que la orden no se
cumplir4, si ése es el caso, y el motivo por el que
no se cumplira.

52. Podria considerarse si las Normas Modelo deben
exigir que se adopten algunas de estas medidas, o todas
ellas, o si seria suficiente enunciar en general la
obligacién.

53. La verificacion de la autenticacion de la orden
consistiria en examinar la firma o la autenticacion
electronica empleada.

54. Es posible reembolsar al banco receptor de varias
maneras. Algunas pueden depender totalmente de él, por
ejemplo asentar el débito en la cuenta de la parte
expedidora. En otros casos, podria efectuarse la
liquidacion mediante una cdmara de compensacion o la
recepcion del crédito del banco que efectiia el reembolso
siguiendo la orden del expedidor. Cualquiera sea la
forma de reembolso, cabe prever que normalmente el
banco receptor se cerciorara de que ha sido o de que serd
reembolsado antes de acreditar la cuenta de su parte
acreedora y enviar una nueva orden de transferencia de
fondos, en su caso. En algunos paises, los bancos
receptores se cercioran expresa o tdcitamente del
reembolso con respecto a la mayoria o a todas las
transferencias de fondos antes de proceder de cualquier
manera que los comprometa. En otros paises, el
reembolso por las transferencias de fondos internas es lo
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suficientemente seguro y no se requiere ninguna medida
especial. Incluso en esos paises, normalmente el banco se
cerciora antes de que serd reembolsado si se trata de
transferencias internacionales de fondos.

55. En algunos casos, los bancos pueden cumplir la
orden, acreditando una cuenta, enviando una nueva
orden de transferencia de fondos a otro banco o
adoptando medidas analogas, antes de cerciorarse de
que se adoptaron las disposiciones necesarias para el
reembolso. En esos casos, se plantea la cuestion de si el
banco lo hace a su propio riesgo o si puede anular las
medidas que ha adoptado en caso de falta de reembolso.

56. En algunas transferencias electrdnicas de fondos,
como en las transferencias documentadas, el banco
receptor puede expedir la orden que ha recibido sin
ninguna modificacion. Incluso en esos casos, debe existir
algin acuerdo para la liquidacién de la segunda
transferencia interbancaria. En muchas transferencias
electronicas de fondos puede crearse una nueva orden, y
el banco receptor pasa a ser el banco expedidor de esa
orden. La nueva orden incorporard algunos datos
recibidos, pero no necesariamente todos, y otros se
encontraran en un campo diferente. Por ejemplo, el
nombre del banco receptor pasa a ser el nombre del
banca expedidor. Es posible que se requieran algunos
datos nuevos. El banco como banco expedidor debe
crear la nueva orden con exactitud, a fin de que contenga
todos los datos necesarios,

57. Salvo raros casos, ni el transmitente ni el banco del
transmitente pueden elegir al banco del adquirente. Pero
a menudo se pueden elegir los medios para expedir la
orden a ese banco, por ejemplo, una transferencia
documentada de débito a de crédito, el intercambio de la
cinta magnética, télex, transmisién de datos. También
pueden elegirse el itinerario entre los dos bancos y la
forma de reembolsar al banco del adquirente. Con
frecuencia, el transmitente elige expresa o ticitamente el
medio por el que debe expedirse la orden al banco del
adquirente, o al menos estd al tanto del que ha de
emplear su banco. Pero casi siempre es el banco del
transmitente el que elige la via y la forma para
reembolsar a su banco receptor. Esa eleccién puede
revestir importancia para el transmitente, no solo por los
costos que entraiia, sino también por factores tales como
la velocidad de la transmision, el momento en que
adquicrc cardcter definitivo (y el cumplimiento de su
obligacién), y la seguridad de la transmusidn. El
enunciado corriente en las normas juridicas, formulado
antes de que haya tan amplia variedad de medios de
transmisidn con diversas caracteristicas, se limita
simplemente a indicar que cuando se requiere un banco
corresponsal para completar la transferencia de fondos,
el banco debe elegir un banco corresponsal apropiado.

58. El banco receptor puede cumplir su obligacion
notificando a la parte expedidora que no cumplird la
orden, de manera gue esa parte pueda adoptar las
medidas adecuadas. Podria tal vez exigirse que la
notificacion indique el motivo por el que no se cumplird
la orden.

IILS ;Las Normas Modelo deben estipular que
la obligacidn del banco del transmitente se limita
a la ejecucion de algunos actos determinados, como
se ha sugerido antes, o debe considerarse que la obligacidn
del banco del transmitente debe consistir en encargarse
de que la orden del transmitente se cumpla?

59. El alcance de la obligacién del banco del
transmitente reviste especial importancia en las transfe-
rencias internacionales de fondos y en las transferencias
nacionales en aquellos sistemas donde la transferencia
puede pasar por varios bancos, sistemas de comunica-
ciones o cdmaras de compensacién entre el banco del
transmitente y el banco del adquirente. Para un examen
general, véase la Guia Juridica de la CNUDMI,
Prohlema 16.

II1.6 (Las Normas Modele deben estipular si y en
qué medida los bancos intermediarios y el banco
del adquirente son responsables del correcto cumplimienio
de la parte que les corresponde de la transferencia
de fondos frente al banco que les envid la orden
de transferencia de fondos, frente a las partes anteriores,
especialmente el transmitente y, en el caso del banco
del adguirente, frente al adquirente?

60. El alcance de la obligacion de los bancos
intermediarios y del banco del adquirente frente al
transmitente se relaciona con el alcance de la obligacion
del banco del transmitente frente al transmitente. Si la
obligacién del banco del transmitente se limita a sus
propios actos, los bancos intermediarios y el banco del
adquirente deben estar directamente obligados frente al
transmitente, incluso aunque no tengan una relacion
contractual directa con él. De otra manera, el
transmitente no tendria ningin derecho a resarcirse por
las pérdidas causadas por un banco intermediario o por
el banco del adquirente. La diferencia entre las normas
sobre este punto que contienen distintos ordenamientos
juridicos es fuente de peligro para muchas transferencias
internacionales de fondos.

61. Para un examen general de la situacion del banco
del adquirente, véase la Guia Juridica de la CNUDMI,
Problema 17.

[11.7 ;Deben las Normas Modelo indicar los casos en los
que el banco recepter no estard obligado a cumplir la
orden?

62. Esos casos podrian ser los siguientes:
— la autenticacién no pudo verificarse;
— la orden aparentemente contenia un error;

— el banco receptor no estaba seguro del reembolso
ofrecido por el expedidor de la orden.

63. Entre esas situaciones podrian figurar también
impedimentos exonerantes tales como:

— falla de la computadora, falla del sistema de
transmisién, interrupcién de la corriente eléctrica,
etc., cuando las causas de la falla estuvieran fuera
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del control del banco, y las consecuencias de la
misma no pudieran evitarse ni superarse;

— una medida adoptada por el Gobierno, tal como
la imposicidn de controles de cambio,

64. Incluso si podria dispensarse al banco receptor de
cumplir la orden por cualquiera de los motivos
sugeridos, seguiria estando obligado ante ¢l expedidor o
ante el transmitente a notificar al expedidor rapidamente
que no cumplird o no podra cumplir la orden, salvo que
el impedimento también haga imposible la notificacién.

65. Dado que es posible prever que se producirin fallas
en la computadora, en el sistema de transmisién o en el
suministro de energia, cabe esperar que los bancos, los
sistemas de transmisién de fondos y el sistema bancario
en general adopten medidas preventivas a fin de
minimizar las probabilidades de que se produzcan esas
fallas y evitar o superar sus consecuencias. Algunas de
las medidas que se podrian adoptar sirven para todo tipo
de computadoras y actividades de transmisidn de datos,
por ejemplo, equipo adicional, registros subsidiarios y
planes de recuperacién en caso de emergencia. Otros
tipos de medidas preventivas son propios del sistema
bancario, tales como la posibilidad de modificar las
fechas limite para la liquidacién bajo determinadas
circunstancias. Cabe pensar de que a fin de determinar si
la falla de la computadora, del sistema de transmision o
del suministro de energia constituirdn un impedimento
exonerante, debe determinarse si podia haber sido
evitado, o si sus consecuencias podian haber sido
evitadas o superadas, con las medidas preventivas
adecuadas.

66. Véase también el examen que contiene la Guia
Juridica de la CNUDM]I, Problema 19,

111.8 ;Las Normas Modelo deben fijar los plazos dentro
de los que se deben ejecutar las transferencias de fondos?

67. Aunque los distintos tipos de transferencias
electrénicas de fondos requieren distintos plazos para
que cada uno de los bancos que participa cumpla sus
obligaciones y para que se complete toda la transferencia
de fondos, comparten la caracteristica comin de que
permiten calcular el tiempo necesario mejor que los
sistemas de transferencia de fondos documentales.
Precisamente esta posibilidad ha inducido a los clientes
de los bancos a medificar su comportamiento, confiando
en la capacidad de los bancos de ejecutar dentro del
plazo requerido transferencias de fondos en las que el
tiempo es un factor importante. Los ejemplos més
natables son las importantes financiaciones inter-
nacionales en las que los fondos deben estar disponibles
en determinada cuenta en determinada hora, pero
también abundan los casos mas corrientes, cuando
deben pagarse salarios o subsidios de seguridad social en
dias prefijados.

68. El plazo para la ejecucién de la transferencia de
fondos que reviste interés para el cliente del banco es el
necesario para que se acredite la cuenta del adquirente
después de que el transmitente ha dado la orden al banco

del transmitente. Si las Normas Modzlo prevén la
responsabilidad del banco del transmitente por la
ejecucion de toda la transferencia de fondos, convendria
también incluir una disposicién sobre el plazo dentro del
que debe completarse la transferencia de fondos.

69. Si el banco del transmitente responde sélo de sus
propios actos, seria conveniente incluir una disposicién
relativa al plazo dentro del que debe completarlos o
notificar a la parte expedidora que no pudo cumplir la
orden o que no la cumplira. Tal vez también convendria
una disposicién andloga con respecto a los bancos
intermediarios y al banco del adquirente. Ademas, puede
que convenga considerar si seria necesario incluir otras
disposiciones para el caso en que los transmitentes hayan
sido informados del tiempo que se rtequiere para
completar transferencias de fondos en las que el tiempo
es un factor importante y deseen indicar la fecha de pago
(esto es, el momento en que el crédito ha de ponerse a
disposicién del adquirente) en la misma orden.

70. Para completar el examen, véase la Guia Jurfdica
de la CNUDMI, Problema 23,

II1.9  (Las Normas Modelo deben estipular
las obligaciones del expedidor de una orden
de transferencia de fondos?

71. La obligacién principal del expedidor es reembolsar
al banco receptor en el momenio y en la forma que
hayan convenido.

72. El expedidor también debe dar al banco receptor
informacion exacta sobre su orden de transferencia de
fondos. Si la orden es incorrecta con respecto a la suma,
incluida 1a moneda, el nombre de la parte o la indicaciéon
de la cuenta que ha de acreditarse, comprendida la
sucursal adecuada del banco del adquirente, las Normas
Modelo podrian estipular que las consecuencias del error
recaerdn sobre el expedidor, aunque el banco receptor
tal vez esté obligado a ayudar al expedidor a recuperar
los fondos.

11.10 ;Las Normas Modelo deben prever las obligaciones
de partes en el proceso de transferencia
de fondos que no sean bancos?

73. Céimaras de compensacién de distintos tipos ¥
empresas que se ocupan especialmente de transmitir
ordenes de transferencia de fondos integran el proceso
de transferencia de fondos. Estas entidades a menudo
pertenecen al sector bancario o prestan servicios a este
sector. Tal vez se considere conveniente indicar en las
Normas Modelo sus obligaciones frente a los bancos
expedidores v receptores, y frente a los transmitentes y
adquirentes.

74. Hay otras entidades que transmiten Ordenes de
transferencias de fondos pero que no se dedican
especialmente a ello. Desde empresas publicas que
prestan servicios de transmision de datos o de télex hasta
redes de valor afiadido que, entre otros servicios, estdn
preparadas para transmitir 6rdenes de transferencias de
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fondos, con determinados modelos de disposicién de
datos y registros. También puede considerarse que
algunas de estas entidades integran de tal manera el
proceso de transferencia de fondos que deben incluirse
en el &mbito de aplicacidn de las Normas Modelo.

75. En la medida en que las obligaciones de las
cdmaras de compensacién y de esas entidades no se
indiquen en las Normas Modelo, puede que sea
canveniente prever la distribucidn entre los bancos v los
clientes de las pérdidas que ocasionan esas entidades.

76. Para completar el examen, véase la Guia Juridica
de la CNUDMI, Problema I8.

C. Obligaciones posteriores a la transferencia
de fondos

.11 (Las Normas Modelo deben estipular gue
los bancos estan obligados a poner a disposicion
de sus clientes un estada detallada de los débitos
Y créditos de sus respectivas cuentas y fijar
la frecuencia con que se deben enviar
esos estados de cuenta?

77. Al parecer, no cabe duda de que los bancos deben
estar dispuestos a proporcionar a sus clientes el estado
de los débitos y créditos asentados en sus cuentas. Las
principales cuestiones se plantean con respecto a la
forma y la frecuencia del estado de cuenta y con respecto
a si el banco debe enviarlo al cliente o si el cliente debe
solicitarlo al banco. Suele haber normas distintas para
los clientes comerciales. Con el aumento del volumen de
las transferencias de fondos durante los Gltimos 40 afios
y el aumento atin mayor de los fondos transferidos esos
estados de cuentas se distribuyen con més frecuencia.

78. En algunos paises estas cuestiones se rigen por
normas juridicas y en otros por los usos bancarios o por
el contrato celebrado entre las partes.

79. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDMI, Problema 24.

I11.12  ;Las Normas Modelo deben estipular que el estado
que confecciona el banco de los débitos y créditos que
ha asentado en la cuenta adquiere cardcter definitivo

si el cliente no opone objeciones dentro de determinado
plazo? (Este plazo debe ser mds breve que
la prescripcién para entablar la accidn judicial?

En caso afirmativo, ;qué duracion debe tener y a partir de

qué momento debe calcularse?

80. La distribucién del estado de cuenta al cliente
permite a este Ultimo comparar sus registros con las del
banco. También puede considerarse que las Normas
Modelo deben contener una disposicién por la que el
cliente, al tener esa oportunidad, deber4d comunicar las
discrepancias dentro de determinado plazo. 5i se udopta
este criterio, quizd no tenga tanta importancia que el
plazo exacto dentrc del que deben comunicarse las
discrepancias sea uniforme,

81. También podria considerarse si el incumplimiento
del cliente de su obligacion de comunicar las
discrepancias convierte automdticamente al estado de
cuenta en obligatorio tanto para el banco como para el
cliente, o si s6lo serd obligatorio en la medida en que la
otra parte haya sufrido pérdidas como consecuencia de
la demora en la notificacion.

82. Para completar el examen, véase la Guia Juridica
de la CNUDMI, Problema 25. El Problema 26 también
es pertinente.

IV. Error, fraude y responsabilidad consiguiente

1V.1  jLas Normas Modelo deben indicar
las consecuencias y los procedimientos para
rectificar un error cuando

— el importe de la transferencia de fondos se
acredito em una cuenta en una sucursal equivocada
o en un banco equivocado;

— el importe se acreditd en una cuenta equivocada
en el banco correcto;

— se acredits en la cuenia del adguirente una
cantidad insuficicnte;

— se acredito en la cuenta del adguirente una
cantidad excesiva?

83. El error puede haber sido cometido por el
transmitente, el banco del transmitente, un banco
intermediario o el banco del adquirente. Si debido al
error del transmitente o del banco del transmitente se
asienta como débito en la cuenta del transmitente una
suma incorrecta, o la informacién proporcionada para
identificar la operacion indica que se acredité una cuenta
equivocada, cabe esperar quc el transmitente, una vez
que reciba el aviso del débito, se entere del error y exija
que sea corregido (véase el Problema II1.12). En todos
los demads casos, salvo que el transmitente solicite la
confirmacién del crédito en todos sus particulares, sdlo
se enterara de que se ha producido un error cuando el
adquirente reclame la suma que no ha recibido.

84. Si el banco ha cometido un error en el importe,
descubriré el error al conciliar sus operaciones. Gracias
a los procedimientos de conciliacion disponibles para las
transferencias electronicas de fondos, este proceso
resulta mas rapido, mds facil y menos costoso que en las
transferencias documentadas. El banco o la sucursal que
reciben la orden pero que no pueden encontrar la cuenta
podran descubrir un error en la identificacién del banco
del adquirente © de la sucursal, pero si la cuenta se
identifica slo por un niimero v el tinico error consiste ¢n
la identificacién del banco, el banco receptor o la
sucursal podria acreditar una cuenta sin saber que se
trata de una cuenta equivocada. En ambos casos el error
se descubrird sdlo cuando el adquirente reclame los
fondos que no ha recibido o cuando la parte que ha sido
incorrectamente acreditada lo notifique.

85. El Problema V.5 plantea la cuestién relativa al
momento en que se cumple la obligacién principal
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mediante la transferencia de fondos. Una cuestién
relacionada con ésta es la relativa a las consecuencias
que tiene para la obligacién principal que no se asiente el
crédito en la cuenta del adquirente, segin las
instrucciones, o que se acredite una suma inferior. La
norma que se adopte con respecto a las consecuencias
para la obligacién principal puede tener repercusiones
para la obligacién del banco de corregir el error.

86, En la mayoria de los casos, se reconocerd la
existencia del error y todas las partes colaborardn para
corregirlo. En estos casos, el unico problema serd
determinar quién sufragard los gastos de la operacién y
si se deberdn efectuar reajustes por concepto de
intereses.

87. Sise acredita una cuenta equivocada o se acredita
la cuenta correcta con una suma demasiado elevada, es
posible que la parte acreditada no esté dispuesta a que se
debite su cuenta para corregir el error. En la ley debe
dejarse bien claro que el dinero debe reembolsarse, si es
necesario mediante accidon judicial. Resulta mas dificil
determinar si el banco de la persona que fue
incorrectamente acreditada estara facultado para debitar
la cuenta sin el consentimiento de esa persona cuando no
haya ninguna duda del error, o si se le podria exigir que
lo haga. El bance no deberd debitar la cuenta cuando
haya una controversia con respecto a la titularidad del
crédito.

88. Siel banco no estd facultado para debitar la cuenta
a fin de corregir el error, o decide no hacerlo, las Normas
Modelo podrian indicar si el transmitente debe soportar
las consecuencias del error, incluso cuando lo haya
cometido el banco, y debe entablar una accién contra la
parte erréneamente acreditada, o si es el banco que
cometid el error el que debe entablar la accién. Ello a su
vez determinard el mecanismo para los ajustes
interbancarios. Podria haber una diferencia en el
resultado si el banco del transmitente, un banco
intermediario o el banco del adquirente hubiesen
cometido un error.

89. Para completar el examen véase la Guia Juridica de
la CNUDMI, Problema 41.

1V.2 ;Las Normas Modelo deben contener disposiciones
que establezcan la jurisdiccidn competente si se plantea
una controversia con respecto a una transferencia
electrénica internacional de fondos?

90. Es comun que los textos juridicos que rigen las
operaciones internacionales contengan disposiciones
sobre la jurisdiccién competente para resolver las
controversias que surjan con respecto a sus normas.

91, En el caso de transferencias de fondos, la necesidad
de esas disposiciones, o su conveniencia, puede depender
de las decisiones gue se adopten con respecto a las
normas de fondo sobre responsabilidad. Por ejemplo, si
se decidié que el banco del transmitente responde solo
por sus propios actos, de modo que el transmitente
tendra que averiguar cudl fue el banco que cometio el
error y demandar el reembolso a ese banco, tal vez se

estime adecuado facultar al transmitente a entablar la
accion ante sus propios tribunales asi como ante los
tribunales del lugar donde se planteé el problema.

IV.3  (Las Normas Modelo deben establecer reglas sobre
la carga de la prueba de que el transmitente ha aurorizado
la transferencia de fondos y de que ésta se ha
cumplido segun las instrucciones?

92. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDM]I, Problemas 21 y 22,

IV.4  ;Las Normas Modelo deben estipular que el

transmitente o el adquirente estardn facultadas a

cobrar intereses por la demora de la transferencia
de fondos?

93. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDMTI, Problema 27.

94. En el proyecto de normas de compensacién inter-
bancaria para casos de demora o incorreccién de las
transferencias de fondos, que esta preparando la Cdmara
de Comercio Internacional, se estipula que el banco que
tiene fondos por error debe pagar intereses al otro
banco, incluso cuando el error sea imputable al otro
banco.

IV.5 jLas Normas Modelo deben estipular que
el transmitente o el adquirente pueden resarcirse de
las pérdidas debidas a las diferencias en los tipos
de cambio resultantes de la demora o del incumplimiento
de la transferencia de fondos?

95. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDMI, Problema 28,

96. Incluso si las Normas Modelo no contienen
disposiciones con respecto a las pérdidas por diferencias
en los tipos de cambio sufridas por el transmitente o el
adquirente, seria conveniente que contuvieran una
disposicion que estableciera la fecha en la que se deben
calcular los tipos de cambio cuando la transferencia
internacional de fondos no se ejecuta segiin lo previsto y
los fondos se devuelven al transmitente.

IV.6 ;Las Normas Modelo deben estipular que podria
imputarse al banco la responsabilidad por los dafios
indirectos y los derivados del lucro cesante que
ha ocasionadoe al no ejecutar correctamente
una transferencia de fondos?

97. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDMI, Problema 29.

IV.7 (Las Normas Modelo deben contener disposiciones
con respecto a la responsabilidad del transmitente por
determinado acto fraudulento, o cualquier acto
[fraudulento, de sus familiares, empleados o terceros
debido al cual se envie una orden de transferencia
de fondos al banco del transmitente?

98. Este problema supone que se ha comprobado la
existencia y el cardcter del fraude.
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99. El fraude pudo haber sido cometido por un
empleado en el ejercicio de sus funciones. También pudo
haber sido cometido por un empleado u otra persona
que, gracias a su empleo o relacidn, tuvo conocimiento
del codigo secreto (NIP o contrasefia) y tuvo acceso a
cualquier dispositivo necesario para enviar érdenes de
transferencia de fondos. O bien, el fraude pudo haber
sido cometido por un tercero con el que el transmitente
no tenia ninguna relaciébn previa. En este ultimo caso,
puede haber varios grados de negligencia de parte del
transmitente que facilitaron la pérdida.

V. Cardcter definitivo

V.l ;Las Normas Madelo deben contener una sola
dispasicidn sabre el cardcter definitive de la transferencia
de fondos del cliente que rija varias cuestiones
o deben contener distintas disposiciones con
respecto al momento en que

— el débito en la cuenta del transmitente reduce, o el
crédito en la cuenta del adguirente aumenta, el
importe contra el que puede efectuarse un embargo
o que integra el patrimonio del transmitente en el
procedimiento de insolvencia;

— la muerte del transmitente, el fin de la existencia
Juridica de una persona juridica o un acontecimiento
andlogo hace cesar la facultad de los bancos de
cumplir la orden de transferencia de fondos;

— el transmitente pierde el dereche a retirar o
cancelar la orden de transferencia de fondos.

100. A los bancos les resultard mas facil aplicar una
sola norma sobre ‘‘el cardcter definitivo™ que distintas
normas sobre cada una de las distintas cuestiones. No
obstante, en una sola norma no pueden preverse
necesariamente todas las consecuencias que suelen
relacionarse con el cardcter definitivo de la transferencia
de fondos.

101. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDMI, Problema 31.

V.2 (A qué acontecimiento o momento las Normas
Modelo deben vincular la adquisicidn del cardeter
definitivo de la transferencia de fondos para algunos
o todos los efectos que se indicaron antes?

102, La Guig Juridica de la CNUDMI, capitulo 1V,
parrafos 4 a 19 sugiere varios momentos distintos en los
que podria considerarse que la transferencia de fondos
adquiere caracter definitivo. La mayoria de esos
acontecimientos se relaciona con un acto del banco del
adquirente con respecto a la orden de transferencia de
fondos o a la cuenta del adquirente.

103. Un acto que corrientemente se considera para
indicar el caricter definitivo de una transferencia de
fondos es el asiento de un crédito o un débito en la
cuenta correcta. Pero al emplearse técnicas electronicas

de transferencia de fondos, y especialmente cuando los
asientos se efectian mediante la tramitacion por lotes o
en una cuenta provisional, puede resultar dificil
determinar cudndo se efectud el asiento. En consecuen-
cia, si el asiento de un débito o crédito en una cuenta ha
de dar caracter definitivo a la transferencia de fondos o,
de alguna otra manera, ha de afectar derechos y
obligaciones juridicos, podria considerarse la posibilidad
de determinar en qué consiste el asiento del débito o del
crédito mediante diferentes técnicas electronicas de
transferencia de fondos.

104. Hay otra cuestién que plantea el hecho de que
aquellos actos de los bancos que podrian considerarse
que son los que convierten en definitiva la transferencia
de fondus, tales como el asiento de un débito o crédito
en la cuenta o el envio de una notificacién, pueden ser
ejecutados por el banco seglin una orden u otro por
motivos de indole administrativa y no por motivos
relacionados con la propia transferencia de fondos.
Sobre todo, las transferencias de fondos tramitadas por
lotes podrian tramitarse la noche anterior a la fecha del
asiento © durante la noche siguiente. En consecuencia,
puede haber una diferencia de hasta 24 horas entre los
momentos en que se tramiten distintas partidas y, a
pesar de ello, éstas llevarian la misma fecha de asiento.
Podria considerarse de qué manera esas cuestioncs
deben influir en las disposiciones sobre el caricter
definitivo.

105. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDM]I, Problemas 32, 39 y 40.

V.3 (Deben las Normas Modelo contener disposicienes
sobre el momento en que la transferencia de fondos entre
bancos adquiere cardcter definitivo? Si se adopta
una disposicidn de esa Indole, jdebe fijar el mismo
montento u otro momento distinto a aquel en que adquiere
cardcter definitivo la transferencia de fondos del cliente?
L Qué efecto debe tener en la transferencia de fondos
del cliente el hecho de que una transferencia de fondos
entre dos bancos haya adquirido cardcter definitive?

107. Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDM]I, Problema 33.

V.4 ;Dehen las Normas Medelo contener disposiciones
sobre la distribucion del riesgo de pérdidas entre las partes
en una transferencia de fondos en caso de insolvencia
del banco antes de la liquidacidn de
la transferencia de fondos?

108, Con respecto a la suma representada por la
transferencia de fondos, antes de que se inicie la
transferencia, el transmitente corre el riesgo de que el
banco del transmitente resulte insolvente. Una vez que la
transferencia de fondos haya adquirido cardcter defini-
tivo, el adquirente corre el riesgo de que el banco del
adquirente resulte insolvente. No es claro quién soporta
el riesgo de la insolvencia de cualquiera de estos bancos
o de uno de los bancos intermediarios durante la
transferencia de fondos y antes de la liquidacién.
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109. La transferencia de fondos puede efectuarse a
través de una cadena de bancos de la siguiente manera:

Banco del Banco
Transmitente — transmitente — intermediario
A B
Banco Banco del
intermediario — adquirente — Adquirente
C D

110. Hay muchas situaciones posibles en caso de
insolvencia de uno de los bancos. Supongamos que el
banco A debita la cuenta del transmitente y envia la
orden al banco B. La liquidacién se produce mediante el
débito de la cuenta que el banco A tiene en el banco B.
Antes de que el banco B envie la orden al banco C, es
declarado insolvente. En este caso, el transmitente no ha
pagado al adquirente pero se ha asentado un débito en
su cuenta en el banco A. Asimismo, el banco A ha
efectuado la liquidacién con el banco B, ;Debe exigirse
al banco A que encuentre otro camino hacia el banco D?
;Quién soporta el riesgo de pérdidas resultantes de la
insolvencia del banco B, el transmitente o el banco A?

111. Se plantea un problema distinto cuando el banco
D ha acreditado la cuenta del adquirente antes de que
el banco B haya liquidado con el banco C y antes de que
el banco C haya liquidado con el banco D. Si entonces el
banco C resulta insolvente, ;debe exigirse al banco B que
liquide con el bance C? ;Debe exigirse al banco C que
liquide con el banco D a pesar de la insolvencia del
banco C? O bien, ;debe exigirse al banco B que liquide
directamente con el banco D, con lo que se eliminaria al
banco C de la cadena de liquidaciones?

112. ;La norma seria diferente si se tratara del
incumplimiento del banco C de su obligacién de liquidar
en la camara de compensacion?

113, ;Qué consecuencia debe tener ese incumplimiento
de la obligacion de liquidar en la transferencia de fondos
entre el transmitente y el adquirente?

114, Con prescindencia de que sea o no necesario que
todos los paises prevean normas especiales sobre la
distribucién del riesgo de pérdidas resultantes de la
insolvencia de uno de sus bancos, cabe pensar que esas
normas revestirian especial importancia para las
transferencias internacionales de fondos.

115. Para un examen general, véase la Guig Juridica de
la CNUDMI, Problema 37,

V.5 ;Las Normas Modelo deben contener una disposicidn
sobre el momento en que se cumple la ebligacion principal?

116. En la mayoria de los paises, la ley que rige las
transferencias de fondos no contiene ninguna disposicién
sobre el cumplimiento de la obligacién principal
mediante la transferencia de fondos. En cambio, esas
normas figuran en la ley que rige la obligacién principal.
No obstante, los dos conjuntos de normas deben estar en
armonia. En consecuencia, sin perjuicio de que mads
adelante se decida que las Normas Modclo se transformen
en una convencién, una ley modelo o asuman otra forma
de norma juridica obligatoria, tal vez convenga
considerar en el contexto de las Normas Modelo el
momento adecuado con respecto al cumplimiento de la
obligacion principal cuando se efecttia el pago mediante
una transferencia electrénica de fondos.

117, Para un examen general, véase la Guia Juridica de
la CNUDMI, Problema 36.

B. Cartas de crédito contingente y garantias: informe del Secretario General
(A/CN.9/301) [Original: inglés]
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INTRODUCCION

1. La Comisién en su 15.° periodo de sesiones, en 1982,
decidi6 pedir al Secretario General que le presentara en
un futuro periodo de sesiones un estudio sobre las cartas
de crédito y su funcionamiento a fin de determinar los
problemas juridicos que planteaba su utilizacién,
especialmente en relacién con contratos que no fuesen de
compraventa de mercaderias (A/37/17, parr. 112)". La
propuesta de este estudio se hizo con ocasién del examen
por la Comision de los trabajos que realizaba en ese
momento la Camara de Comercio Internacional (ICC)
para revisar la version de 1974 de los Usos y Précticas
Uniformes en materia de Crédito Documentario (UPU).

2. Enapoyo de la propuesta, se sefialé que las cartas de
crédito estaban destinadas originalmente a utilizarse en
relacidn con la compraventa de mercaderias con créditos
documentarios. En la actualidad se utilizan para fines
diversos, por ejemplo, en relacién con acuerdos de fianza
de licitacién y de recompra. Se sugirié que las normas

nforme de la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su 15.° periodo de
sesiones, Documentos Ojiciales de la Asamblea General, trigésimo
séptimo periodo de sesiones, Suplemento No, 17 (A/37/17). Los
informes del periodo anual de sesiones de la Comision se reimprimen
en el Anuario de la Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional correspondientes al afio de que se trate.

juridicas elaboradas para una situacién tal vez no fueran
apropiadas para los demds fines a que se destinaban
actualmente las cartas de crédito (A/37/17, parr. 109).

Alcance y estructura del informe

3. Como se examinard detalladamente mas adelante
(Parte I, A), estos otros usos de las cartas de crédito
consisten, salvo en el caso de los créditos de aceptacion o
de las cartas de facilidad, esencialmente en cartas de
crédito contingente. En tanto que el crédito docu-
mentario tradicional ofrece al vendedor (u otra
parte similar que ejecute una obligacién) un mecanismo
para asegurar el pago por el comprador, la carta de
crédito contingente es un instrumento que cubre el riesgo
de incumplimiento o cumplimiento imperfecto por un
coniratista, abastecedor u otro deudor,

4. Las cartas de crédito contingente, que son emitidas
primordialmente por bancos en los Estados Unidos de
América y, con menos frecuencia, en algunos otros
paises, cumplen pues la misma finalidad que las
cauciones o fianzas utilizadas en la mayoria de los
paises. Estos otros instrumentos de indemnidad,
emitidos por bancos e instituciones similares, se incluyen
pues en el presente informe. Sus caracteristicas y usos se
describen mas adelante en la Parte 1, B.
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5. Las cartas de crédito contingente y las fianzas (o
cauciones), si bien operan de manera equivalente, o al
menos similar, difieren en cuanto a su tratamiento
juridico, por la razén formal de que la carta de crédito
contingente es una carta de crédito. Asi pues,
generalmente se aplicardn a las cartas de crédito
contingente las leyes y reglamentos que regulan las
cartas del crédito documentario. Segiin se analiza més
adelante (Parte 11, A), se plantea la cuestidn de si estas
leves o reglamentos son adecuados, o en qué medida,
para la carta de crédito contingente, en vista de su
diferente finalidad. Por lo que respecta a las fianzas y
cauciones, el marco juridico es diferente. Segiin se
examina mds adelante (Parte II, B) este marco juridico se
caracteriza por la evolucién més o menos marcada de las
legislaciones nacionales, y especialmente de la juris-
prudencia, hacia el reconocimiento de la naturaleza
juridica independiente (no accesoria) de la fianza, asi
como por las tentativas de elaborar unas reglas
uniformes.

6. Pese al entorno juridico diferente de las cartas de
crédito contingente y de las fianzas, en ambos contextos
pueden plantearse muchos de los mismos problemas
juridicos. El examen de estos problemas (por ejemplo,
reclamaciéon abusiva de  instrumentos a la primera
solicitud) se refiri6 conjuntamente a las cartas de crédito
contingente y a las fianzas (Parte I1I),

7. En la dltima parte de este informe se sugerirdn
algunas conclusiones en cuanto a la conveniencia y
posibilidad de proceder al establecimiento de normas
juridicas o cldusulas uniformes. Se formulardn algunas
recomendaciones en cuanto a los futuros trabajos de la
Comisidn, incluida la cooperacién con la CCL

Actividades previas de la Comisién

8. Eltema del presente informe, tal como se describe en
los péarrafos anteriores, ha sido objeto de estudio en la
Comisién desde los origenes de ésta, aunque con
diferente alcance y énfasis, en primer lugar en relacion
con las fianzas bancarias o contractuales y posterior-
mente con respecto a las cartas de crédito contingente.
De conformidad con la solicitud hecha por la Comisién
en su primer periodo de sesiones, celebrado en 1968
(A/7216, parr. 29), la secretaria presenté en €l segundo
periodo de sesiones un estudio preliminar de las fianzas y
garantias referente a los pagos internacionales (A/CN.9/
20 v Add.1). Diez aiios mas tarde, la secretaria presenté
un estudio preliminar sobre las cartas de crédito
contingente (A/CN.9/163), a raiz de una decisién
adoptada por la Comision en su 11.° periodo de sesiones,
celebrado en 1978, de incluir en su programa de trabajo,
con caricter prioritario el tema “Cartas de crédito
contingente que se han de estudiar conjuntamente con la
Cémara de Comercio Internacional™ (A/33/17, parrs.
67 c) ii) a., 68 y 69). El enunciado del tema indica que se
trata de un aspecto que se repite de las actividades de la
Comisién, a saber la cooperacién con la CCL.

9. Esta cooperacion ha revestido diversas formas. En
lo referente a la secretaria, ha consistido en contactos y
consultas oficiosas, incluida la participacién en diversas
reuniones de las comisiones y grupos de trabajo
pertinentes de la CCI, En apoyo de los esfuerzos de la
CCI para obtener informacién completa sobre las
practicas y necesidades en esta esfera, los informes y
proyectos de normas preparados por la CCI y enviados a
sus comités nacionales se han transmitido a los
gobiernos y a las instituciones bancarias y comerciales
no representadas en la CCI para que hicieran sus
observaciones. Las respuestas se remitian seguidamente
a la CCI, en algunos casos, con un anilisis de la
secretaria. Este tipo de asistencia se presté en relacion
con los esfuerzos de la CCI por preparar normas
uniformes sobre las garantias contractuales y también
con los trabajos preparatorios para revisar los Usos v
Practicas Uniformes en materia de Crédito Documen-
tario (UPU) llevados a cabo en 1974 v 1983,

10. Durante varios afios, a partir de su tercer periodo
de sesiones celebrado en 1970, la Comisién examind los
informes sobre la marcha de los trabajos preparatorios
de la CClI en la esfera de las garantias contractuales. Al
comentar estos trabajos, se hicieron sugerencias, por
ejemplo, sobre el alcance de los trabajos y sobre los
intereses y necesidades que debian tenerse en cuenta. La
Comisién alentod a que se continuasen los trabajos y, en
una ocasidn, expresd la esperanza de que la CCI le
presentase todo proyecto de normas antes de su
adopcidn definitiva por los drganos competentes de la
CCI.

11. En 1978, la CCI adopté y publicé sus “Normas
Uniformes para Garantias Contractuales” (publicacién
No. 325 de la CCI), que no reconocen las flanzas a la
primera solicitud?®. El afio siguiente, la Comisién alenté a
la CCI a que prosiguiese sus trabajos sobre las cartas de
crédito contingente en cooperacién con la secretaria y
reiteré la esperanza de que la CCI le presentase los
resultados de sus trabajos antes de su adopcién final
(A/34/17, parr. 48).

12, Lo que cabe calificar de forma Optima de
cooperacion entre organismos es el hecho de que una
organizacién haga suyo el texto final aprobado por otra,
generalmente en forma de recomendacién de que dicho
texto se utilice en las operaciones del tipo en cuestién. En
materia de fianzas v cartas de crédito, la Comisién lo
hizo asf tinicamente con respecto a los UPU (con
respecto a las revisiones de 1962, 1974 y 1983).

13. Segun se indica con mds detalle a continuacién
(parrs. 68 a 70), la CCI se ocupa actualmente de preparar
reglas uniformes aplicables a las fianzas, garantias de
indemnidad, cauciones y compromisos similares, En el
anexo del presente informe se incluye un primer
proyecto de las “Reglas uniformes de la CCI relativas a
las parantias’,

?Acerca de este punto y scbre el éxito limitado de estas Reglas
Uniformes véase infra, pérrs, 62 a 67.
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I. Funciones y caracteristicas de las cartas
de crédito contingente y de las fianzas

A. La carta de crédito contingente como distinta
del crédito documentario tradicional

1. Crédito comercial o documeniario

14. El uso tradicional y mds corriente de la carta de
crédito en las transacciones internacionales es el del
crédito comercial o documentario. La forma primaria y
principal es la prevista en los UPU que lo definen en su
articulo 2 en los siguientes términos:

“tado convenio, cualquiera que sea su denominacidn
o designacidn, por medio del cual un banco (banco
emisor), obrando por solicitud y de conformidad con
las instrucciones de un cliente (el ordenante del
crédito):

i) debe hacer un pago a un tercero (el beneficiario)
o a su orden, o pagar, o aceptar letras de
cambio giradas por el beneficiario,

(4]

ii) autoriza a otro banco para que efecttie el pago
O para que pague, acepte o negocie dichas letras
de cambio,

contra la entrega de los documentos exigidos,
siempre y cuando se cumplan los términos y las
condiciones del crédito.” (Revisién de 1983,
publicacion No. 400 de la CCI; reproducida en el
anexo II al documento A/CN.9/251.)

15. Las cartas de crédito comercial se utilizan para
efectuar o facilitar el pago de sumas adeudadas en virtud
de operaciones internacionales, especialmente de contra-
tos de compraventa. De conformidad con lo estipulado
en el contrato, el comprador da instrucciones a su banco
para que abra una carta de crédito en favor del
vendedor. El banco emisor lo notifica al vendedor,
generalmente a través de un banco corresponsal en el
pais del vendedor. El banco corresponsal puede recibir
instrucciones de actuar como mero intermediario que
transmite la informacién (““banco notificante™) o afiadir
su propio compromiso, en calidad de “banco confir-
mante”, al del banco emisor.

16. La carta de crédito puede ser revocable o, si asi se
hace constar en ella, irrevocable. En el primer caso, €l
banco emisor puede, sin comunicarlo al beneficiario
(vendedor) cancelarla o modificarla antes de aceptar los
documentos. En el segundo caso, el banco emisor queda
obligado por el contrato con el vendedor y necesitaria su
consentimiento para cualquier modificacion o revoca-
cion.

17. La carta de crédito establece los términos. y
condiciones de pago, en particular los documentos que
han de presentarse, salvo en el caso excepcional de un
crédito comercial “sin reservas”. Entre los documentos
especificados generalmente figuran los conocimientos de
embarque u otros documentos de transporte emitidos

por el porteador, una factura comercial, una péliza de
seguro y, con frecuencia, otros documentos tales como
los certificados de inspeccién o los certificados de origen.

18. El banco puede comprometerse a cumplir su
promesa contra la presentacién de los documentos en
tres formas distintas. Puede obligarse: 1) a hacerlo en
efectivo o acreditarlo en cuenta del beneficiario, 0 2) a
aceptar una letra de cambio girada contra el banco por el
vendedor por la cuantia del precio de compra, o0 3) a
negociar una letra de cambio girada por el vendedor
contra el comprador. Al parecer?, el primer tipo es el
que prevalece en Europa continental y América del Sur,
el segundo tipo es el mas corriente en el Reino Unido, en
muchos paises del Commonwealth y en los Estados
Unidos, y el tercer tipo es corriente en el Asia
sudoriental,

19. El valor del crédito documentario, que se aprecia
especialmente en las operaciones de compraventa que
implican el transporte maritimo de mercancias, estriba
en su doble objetiva, a saber obtener un crédito y
garantizar el pago del precio de compra. El crédito
satisface el interés comiin de ambas partes en no
inmovilizar fondos durante el transporte de las
mercancias. Lo que es aun mds importante, protege los
diferentes intereses del comprador y del vendedor. El
comprador se asegura de que el pago s6lo se realizara
contra la presentacién de unos documentos que le
confieren el titulo sobre las mercancias o, al menos,
constituyen una prueba de su envio y de ciertas
cualidades (por ejemplo, certificados de inspeccion, de
examen o de origen). Al desprenderse de la posesion de
las mercancias, el vendedor tiene como garantia del
pago, o de que las letras de cambio que desee presentar
para su descuento serdn atendidas, a un tercero de gran
solvencia, con frecuencia un banco confirmante del
propio pais. Asi pues, queda protegido contra el riesgo
de incapacidad o renuencia a pagar del comprador.

20. Sise tienen en cuenta los objetivos conseguidos con
el crédito documentario, se comprende que sus
posibilidades y utilizacién rebasan las simples opera-
ciones de compraventa. Puede utilizarse en el contexto
de los contratos de obras, de suministro de servicios o en
cualquier otra transaccién en que el cumplimiento de
una obligacién por la que se deba un pago pueda
demostrarse mediante ciertos documentos, como los
certificados de aceptacion o terminacién u otros
certificados, de preferencia emitidos por un tercero.

21. Del mismo modo que el uso del crédito
documentario tradicional o de la carta de crédito
comercial no se limita a las operaciones de compraventa,
se observard que otros tipos de cartas de crédito, tales
como los créditos de aceptacién y, en particular, los
créditos contingentes, no se limitan a su utilizacién en
operaciones distintas de la compraventa.

‘Ellinger, Letters of Credit, en: The Transnational Law of
International Commercial Transactions, vol. 2 de Studies in
Transnational Economic Law (editores Horn and Schmitthoff,
Deventer 1982) 241, 244, .



52 Anuario de la Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional — Vol. XIX: 1988

2. Otros usos de la carta de crédito, en especial
de lg carta de crédito contingente

a) Crédito de aceptacion o carta de facilidad

22. La idea de facilitar la obtencién de créditos es el
principal objetivo del “crédito de aceptacién™ o “carta
de facilidad”. El banco emisor no financia las
operaciones del cliente con sus propios fondos, sino que
le ayuda a obtener crédito de otras fuentes, autorizdndole
a que gire letras de cambio hasta un cierto limite. Con
esta garantia, estas denominadas “letras comerciales™
pueden ser descontadas facilmente, en tanto que el
cliente s6lo necesita disponer de los fondos necesarios
poco antes del vencimiento. Con frecuencia, los fondos
necesarios se obtienen del producto de descontar un
segundo juego de nuevas letras (proceso denominado de
“refinanciacién™).

23. El crédito de aceptacidn puede concederse con
respecto a cualquier tipo de actividad comercial del
cliente. Por ejemplo, puede ayudar a financiar los
proyectos de construccién u otras obras, el suministro de
servicios o la fabricacién de articulos para la venta.
Aunque es posible que haya un vinculo internacional,
por ejemplo cuando las mercancias se destinan a la
exportacidn, el crédito de aceptacion es esencialmente
una facilidad interna, utilizada a veces en vez de un
préstamo, por razones relacionadas con la legislacion
nacional especial. Sobre todo, solo intervienen en el
crédito dos partes, con sus establecimientos comerciales
generalmente en el mismo pafs, a saber el banco emisor y
su cliente, que es al mismo tiempo el solicitante y el
beneficiario del crédito. Asi pues no es necesario seguir
examinando aqui este tipo de carta de crédito®,

b) Use de la carta de crédito contingente en operaciones
de compraventa y distintas de ésta

24. La carta de crédito contingente surgié en los
Estados Unidos de Ameérica porque alli la concesion de
crédito en calidad de fiador y el otorgamiento de fianzas
rebasa las facultades de los bancos segin lo prescrito
en las leyes, los instrumentos constitutivos y los prece-
dentes. En los 30 ultimos afios se ha utilizado alli
corrientemente en lugar de fianzas o cauciones que en
otros sitios pueden otorgar los bancos,

25, En otros paises las cartas de crédito contingente se
utilizan, si acaso, mucho menos. A menudo esto se debe
a que en la relacion bancaria o comercial de que se trata
interviene una parte estadounidense. En otras cir-
cunstancias, su uso, al parecer cada vez més frecuente,
obedece probablemente a la familiaridad de los circulos
mercantiles y bancarios con la carta de crédito
tradicional v a la idea de su certidumbre juridica en
contraste con un régimen de la fianza tal vez impreciso,
en particular en lo que respecta a la independencia del
compromiso del banco frente a la operacién subyacente
(véase infra, parrs. 57 a 61).

“Para mayores detalles véase, por ejemplo, Ellinger (nota 3) 246, y
Securitibank’s collapse and the commercial bills market of New
Zealand, 20 Malaysia Law Review (1978) 84.

26, A diferencia del crédito documentario, que asegura
el pago debido al beneficiario por su cumplimiento
regular de una obligacién mercantil, la carta de crédito
contingente tiene por fin asegurar o resarcir al
beneficiario frente a la contingencia improbable del
incumplimiento de la otra parte. Esa contingencia, y la
necesidad de protegerse contra ella, puede suscitarse
respecto de gran variedad de obligaciones comerciales o
financieras. Las cartas de crédito contingente pueden,
pues, utilizarse para garantizar compromisos en diversos
contextos, como ocurre con las fianzas v cauciones
bancarias.

27. Por ejemplo, la carta de crédito contingente puede
proteger al empleador o al propietario de un proyecto de
construccion o un contrato de obras andlogo contra el
incumplimiento, el cumplimiento tardio o defectuoso del
contratista que, a su vez, puede beneficiarse de las cartas
de crédito contingente que lo resguardan del incumpli-
miento de sus subcontratistas. En diferentes fases de esos
proyectos, pueden utilizarse diversos tipos de letras de
crédito contingente que son mds conocidos por las
fianzas y cauciones bancarias (por ejemplo, fianzas de
oferta, fianzas de reembolso, fianzas de buena ejecucion
y de derechos aduaneros, fianzas de retencion de dinero,
fianzas de mantenimiento; véase infra, péarrs. 42 a 44).
De los otros usos comerciales, cabe mencionar sélo dos
mas, a saber, la proteccién en caso de que un fletador no
cumpla sus obligaciones de mantenimiento y el
resarcimiento por pérdidas resultantes de que un
propietario de inmueble no obtenga un permiso de
construccion’.

28, En el sector financiero, las cartas de crédito
contingente pueden, por ejemplo, estimular emisiones de
efectos comerciales por las empresas (es decir, apro-
vechar la solvencia reconocida al banco que concede el
crédito contingente) o respaldar emisiones de obliga-
ciones de empresas en el mercado a largo plazo. Entre
otros usos corrientes figuran la garantia de obligaciones
municipales y obligaciones industriales pagaderas con
ingresos, operaciones conjugadas de sociedades en
comandita, reaseguro, fusiones y adquisiciones®,

29. La variedad de usos recientes confirma las
previsiones hechas hace mds de diez afios, esto es, que
“la carta de crédito se utilizarfa para lograr resultados
previamente obtenidos con las fianzas de buena
ejecucion o los acuerdos de retrocompra™’, y que “la
propagacion de la carta de crédito a esferas distintas de
la compraventa sélo ha empezado, por lo que la tinica
limitacién pareceria residir en el grado de capacidad
creadora de empresarios, banqueros y abogados y en las
restricciones econdmicas inherentes a la ampliacion del
crédito financiero por los bancos™®,

SPara otros casos, véase, por ejemplo, Elfinger, Standby Letters of
Credit and Bank Guarantees in the Insurance Industry, 6 Int, Bus,
Lawy. (1978) 612 a 614, Recent extensions in the use of commercial
letters of credit (comment) 66 Yale L. J. (1957) 903 a 909, y Murray,
Letters of Credit in Nonsale of Goods Transactions. 30 Bus. Lawy.
(1975) 1103 a 1105.

*Rowe, Guarantees—Stand-by letters of credit and other securities
(Euromoney, Londres 1987) 110.

?Harfieid, Code, Customs and Conscience In Letter-of-Credit Law,
4 U.C.C.L.L (1971) 14.

S Murray (nota 5) 1123,
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30. Cabe agregar que las cartas de crédito contingentes
se utilizan también en las operaciones de compraventa y
con frecuenia en este caso ademds de la carta de crédito
tradicional en la misma operacién. Podrian extenderse
para proteger al comprador a efectos de cubrir, en caso
de incumplimiento del vendedor, gastos o pérdidas que
podrian suscitarse al adoptar medidas de importacién o
de otra indole presumiendo el cumplimiento del
vendedor. Con mas frecuencia, el beneficiario es el
vendedor y la carta de crédito contingente opera como
un pago subsidiario si falla el modo de pago primario
(por ejemplo, pagarés que no se solventan).

31. En esta ultima situacién las funciones del
comprador y el vendedor y sus respectivos bancos
tratdndose de la carta de crédito contingente son al
parecer las mismas que en el caso del crédito
documentario. El banco del comprador, a peticién y por
cuenta de su cliente, puede extender directamente la
carta de crédito contingente o dar instrucciones a un
banco en el pais del vendedor para que la expida,
otorgando a ese banco una contragarantia (sea onoenla
forma de una carta de crédito contingente) por la que le
promete el reembolso si la carta de crédito contingente se
hace exigible segiin sus estipulaciones. Sin embargo, la
similaridad de estructura no debe hacer perder de vista el
hecho de que aun en esa situacién la carta de crédito
contingente difiere fundamentalmente del crédito docu-
mentario en cuanto a la naturaleza y el propésito del
compromiso y los riesgos consiguientes.

32. Si bien el crédito documentario se emplea
presumiendo el cumplimiento del vendedor, la carta de
crédito contingente prevé la eventualidad del incumpli-
miento, que es mucho menos probable que ocurra, No
obstante, si asi sucede, la carta de crédito contingente
tiende a entrafiar mayores riesgos.

33. El compromiso, casi siempre irrevocable por
razones obvias, es independiente de la operacién
subyacente en cuanto que el beneficiario no necesita
probar el incumplimiento, como tendria que hacerlo
tratdndose de una fianza accesoria o de un instrumento
de fianza. Aunque entre los requisitos formales para una
reclamacion segtin lo estipulado en la carta de crédito
contingente pueden figurar documentos dimanados de
un tercero independiente relativos a la cuestion del
incumplimiento (por ejemplo, certificado de ingeniero o
decision de tribunal judicial o arbitral), es mucho més
corriente exigir tan s6lo una declaraci6n por escrito del
propio beneficiario en el sentido de que la otra parte no
ha cumplido su obligacién. Asi, el pago podria exigirse y
obtenerse aun cuando en realidad no se haya dado la
contingencia.

34. El riesgo consiguiente lo asume en definitiva el
cliente del banco, pues ademds de cumplir su obligacion
con arreglo a la operacidon subyacente, tendria que
reembolsar al banco que hizo el pago de conformidad
con lo estipulado en la carta de crédito contingente, En
el caso de un pago correcto, haya ocurrido o no la
contingencia, el riesgo podria tener que soportarlo el
banco si el cliente fue declarado en quiebra o insolvente.
Sin embargo, los bancos normalmente se precaven

exigiendo suficientes garantias o fianzas antes de
conceder el crédito.

35. La carta de crédito contingente en su modalidad
mds usual entrafia, pues, mucho mas riesgo que el
crédito documentario tradicional, que prevé un alto
grado de seguridad al exigir documentos que acreditan la
propiedad o al menos prueban el envio de mercancias al
parecer en regla. Aunque reviste la forma de una carta de
crédito normal, el crédito contingente representa por sus
funciones, y en su esencia constituye, una fianza
bancaria o garantia de indemnidad aniloga.

B. Fianzas, cauciones y gavantias de indemnidad
bancarias andlogas

36, Al abordar la esfera de las fianzas, cauciones y
garantias de indemnidad andlogas emitidas por los
bancos u otras instituciones, se advierte una termino-
logia confusa, una incertidumbre conceptual y una serie
desconcertante de clasificaciones. Por ejemplo, las
denominaciones tradicionales (a saber, “fianza™, “cau-
cion”, “cautionnement”) se utilizan también para tipos
mds recientes de garantias con diferente contenido
juridice. Las clasificaciones sugeridas juxtaponen cate-
gorias como primaria/secundaria, auténoma/auxiliar,
independiente/accesoria, automatica/documentaria, in-
condicional/condicional, o abstracta/causal. En tér-
minos generales, este estado de cosas refleja las mutables
fases y tendencias del desarrollo juridico (como se
analiza infra, Parte II).

\. Independencia de la operacidn subyacente

37. A los efectos de identificar esas fianzas, cauciones y
otras garantias andlogas cuyo equivalente funcional es la
carta de crédito contingente, el criterio mds adecuado es
independizar el compromiso del fiador de la relacion
subyacente entre deudor principal y beneficiario. El
ejemplo mds patente lo constituye la garantia a la vista
(también denominada fianza a la primera solicitud o a
simple solicitud), que puede ser pagadera bien previa
declaracién por escrito del beneficiario acerca del
incumplimiento del deudor principal (en términos
generales o especificos) o bien a simple solicitud de la
que se deducirfa el incumplimiento del segundo.

38, Como en el caso de las cartas de crédito
contingente, la promesa de pagar la garantia puede estar
subordinada a otras condiciones como la presentacién
de un certificado de incumplimiento expedido por un
tercero. Aun ese requisito estipulado en los términos de
la propia garantia no afecta la independencia juridica de
ésta, no obstante establecer un nexo préactico con la
relacién subvacente de conformidad con la finalidad
comercial de la garantia. En el caso opuesto de una
garantia accesoria (por ejemplo, la “carta de fianza”
(letter of guarantee) o “‘contrato de fianza” (contract of
guarantee) tradicionales del derecho anglosajon, la
existencia y el alcance de la obligacion del fiador
dependen legalmente del incumplimiento efectivo del
deudor principal que, a su vez, presume la existencia de
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una obligacién vélida de su parte. El derecho del
beneficiario al pago esta supeditado a las restricciones u
objeciones previstas en el derecho general de fianzas,
independientemente de si se enuncian o no en el
afianzamiento.

39. La tarea indispensable de distinguir claramente
entre garantias independientes y accesorias se dificulta
porque ambos tipos obedecen fundamentalmente al
mismo propdsito comercial y pueden tener idéntica
denominacién. Esto ocurre también tratdndose de, por
ejemplo, la expresion “fianza de buena ejecucién”, Puede
referirse a una garantia independiente para proteger el
interés del beneficiario en el cumplimiento del obligado
principal 0 a un compromiso accesorio, usualmente de
una empresa de caucién o seguros (por ejemplo, en el
Canadd y los Estados Unidos), a intervenir por un
deudor que no cumple, a disponer la terminacién por
oiros o a resarcit al beneficiario de sus pastos o
pérdidas’. El pago al beneficiario es, pues, sélo una de
las diversas opciones del fiador que, en nuevo contraste
con la garantia independiente, abarca unicamente los
dafios precisos que sufre el beneficiario como resultado
de la infraccidon concreta del deudor principal. La
determinacién del incumplimiento del obligado principal
tiende a implicar al fiador en investigaciones y
controversias sobre cuestiones de hecho entre el
obligado principal y el beneficiario, cuestiones todas que
tratan de evitar quienes expiden fianzas independientes
en dinero. Los bancos, en particular, estin en
condiciones y deseosos de operar con documentos, como
lo hacen tratdndose de cartas de crédito, pero no con
mercancias o proyectos de construccién,

2. Tipos y usos

40. En los contextos comerciales en que se utilizan
fianzas o cauciones independientes, se observa funda-
mentalmente la misma gran variedad que en el caso de
las letras de crédito contingente. En definitiva, la funcion
y el propésito son idénticos, incluido el deseo de no
inmovilizar capital como garantia para una contingencia
improbable, como ocurriria si se hiciera un depésito al
beneficiario o se entregaran a un tercero fondos en
depésito. Las fianzas o cauciones pueden utilizarse para
asegurar toda clase de obligacién o responsabilidad
comercial. Para citar tan sélo algunos ejemplos, pueden
asegurar el reembolso de un préstamo bancario,
garantizar medidas provisionales o pagos diferidos, o
facilitar la buena marcha de actividades comerciales, a
saber, asegurando el cumplimiento de obligaciones
mutuas en empresas conjuntas o removiendo obstéculos
temporales como la falta de un documento en una
operacion de crédito documentario.

41, Las fianzas o cauciones son particularmente ttiles
y suelen usarse en relaciones complejas a largo plazo

"Para mayores detalles, véase, por ejemplo, Graham and Maiejek,
The law and practice relating to the use of letters of credit and
performance bonds in securing contractual performance in Canada
and the United States, en: Les garanties bancaires dans les contrats
internationaux, Collogue de Tours des 19 et 20 juin 1980 (feduci, Paris)
49 a 66.

como acuerdos de cooperacién, contratos de ingenieria
civil y, en especial, contratos de construccién o de obras.
Atendiendo a las diversas fases de un proyecto y las
respectivas necesidades, se utilizan diferentes tipos de
fianza, segin se describe en la Gufa Juridica de Ja
CNUDMI para la redaccion de contratos inter-
nacionales de construccién de instalaciones industriales
(Capitulo XVIII. Garantias de buena ejecucién, parrs. 1
a 13, 17 a 24, 40)'°,

42. En la fase inicial, las fianzas de oferta (o cauciones
del oferente) se emplean para reforzar el compromiso del
postor al proteger al beneficiario contra el desistimiento
del primero o la no aceptacién de éste cuando se le
adjudica ¢l contrato. Siel comprador tiene gue hacer un
pago anticipado para financiar la primera etapa de las
operaciones, cualgquier obligacion de reembolsar total o
parcialmente la cantidad puede asegurarse mediante una
fianza de reembolso (o caucidon de anticipos). Los
anticipos al contratista con el objeto especifico de
transportar bienes de capital o materiales al emplaza-
miento de la construccidn pueden cubrirse con fianzas de
transporte. Si el propio comprador aporta equipo o
magquinaria, en lugar de un anticipo, pueden expedirse a
su favor fianzas de equipo.

43. Las fianzas de buena ejecucién tienden a asegurar
la complecion del proyecto por el contratista de
conformidad con sus obligaciones contractuales. Si el
precio del contrato ha de pagarse escalonadamente
conforme progresa la obra, cabe prestar fianza de
retencion de dinero en vez de retener de algtin otro modo
un porcentaje del pago parcial. Con abjeto de asegurar
la reexportacion de equipo importado para un uso
transitorio, pueden darse fianzas de derechos aduaneros
a4 las autoridades. Por 1ltimo, para cualesquiera
obligaciones relativas al periodo de garantia posterior a
la terminacién, pueden obtenerse garantias mediante
fianzas de mantenimiento. Como en el caso de
cualquiera otra obligacion financiera, la obligacion del
comprador de pagar el precio del contrato puede estar
respaldada por una fianza de pago.

44. Ademas de estos tipos principales de fianzas,
pueden convenirse otros entre contratista y comprador
para finalidades méas precisas. A su vez, el contratista
puede tratar de descargar en parte sus riesgos en sus
subcontratistas mediante fianzas proporcionadamente
concebidas a la luz de las garantias principales del
contrato.

45. En los proyectos de construccion asi como en
cualquier otro sector comercial, se determinard mediante
negociaciones si para un determinado proposito se
recurrird a una fianza o a otra modalidad. El poder
econdémico relativo de las partes ¥ la situacién especial
del mercado, asi como sus practicas influirdn en las
estipulaciones fundamentales de la fianza, en particular
si se pagard a simple solicitud o previa determinacién
por un tercero del incumplimiento del mandante.

A /CN.9/SER.B/2; Nueva York 1988, Publicacian de fas Naciones
Tnidas, niim, de venta S.87.V.10.
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II. El marco juridico

A. Leyesy reglamentos relativos a
los créditos contingentes

1. Algunas disposiciones juridicas

46. No hay leyes especiales sobre créditos contingentes
que rijan las cartas de crédito contingente, salvo algunas
reglamentaciones oficiales, por ejemplo, que establecen
las facultades y trdmites de los bancos, En cambio, se
regirdn de acuérdo a su forma, por cualquier ley general
sobre cartas de crédito. No obstante, la mayoria de los
Estados no tienen una legislacion especial sobre cartas
de crédito; y cuando la tienen, en general, consiste sélo
en algunas disposiciones, a menudo, de cardcter general.

47. En los Estados Unidos de América, donde naci6 la
carta de crédito contingente, hay un conjunto mds
general de disposiciones al respecto. Es posible conocer
la serie de cuestiones regidas por el articulo 5 del Codigo
de Comercio Uniforme (UCC), promulgado con
variaciones insignificantes en los 50 Estados, a través de
los epigrafes de cada seccién: Requisitos formales,
Firma (5-104), Contraprestacion (5-105), Momento y
consecuencias del establecimiento del crédito (5-106),
Aviso de erédito; Confirmacién; Error en la indicacién
de las condiciones (5-107), “Notation Credit'; Agota-
miento del crédito (5-108), Obligacién del emitente
frente a su cliente (5-109). Disponibilidad del crédito en
partes; Reserva de derecho de retencidn, embargo o de
accion del presentante (5-110), Condiciones resolutivas
con respecto a la transmisién v a la presentacién (5-111),
Momento para la atencién o la desatencidn; Retencion
de la atencion o la desatencién mediante consentimiento;
“Presentante” (5-112), Indemnidades (5-113), Obliga-
cién y privilegio de atencién del emisor; Derecho al
reembolso (5-114), Accién en caso de desatencion
indebida o repudio anticipado (5-115); Transmision y
cesién (5-116), Insolvencia del Banco que detenta los
fondos del crédito documentario (5-117),

48. El articulo 5 del UCC, tal como se indica en la
seccién 5-102(3), se refiere a algunas pero no a todas las
normas y los conceptos relativos a las cartas de crédito,
pues esas normas o conceptos se han desarrollado antes
de esta ley o pueden desarrollarse después de ella, v, de
conformidad con el Comentario oficial sobre esa
seccidn, las normas comprendidas en el articulo pueden
considerarse como las normas que expresan las teorias
fundamentales en las que se basan las cartas de crédito.
" En consecuencia, aun quedan, incluso aqui, muchos
aspectos que pueden y deben desarrollarse y perfec-
cionarse con soluciones juridicas basadas en los usos
comerciales. Ademads, hay una clara diferencia entre las
practicas comerciales de tres Estados (Alabama,
Missouri y Nueva York) donde el articulo 5 no se aplica
a los créditos documentarios sujetos a los UPU,

49, Dada la falia de un marco juridicamente estable-
cido en la mayoria de los paises o su caricter
fragmentario en otros, en general, los tribunales pueden
reconocer como vdlidas las practicas relativas a las
cartas de crédito seguidas en los ambientes comerciales

Yy, con respecto a las cartas de crédito contingente, tener
en cuenta su. finalidad y caracteristicas diferentes. En
algunos ordenamientos juridicos, las restricciones
pueden basarse en disposiciones legales imperativas,
incluso cuando esas disposiciones no se refieran
expresamente a las cartas de crédito contingente. Por
ejemplo, es probable que las disposiciones que rigen las
cuestiones de validez o de expiracidn de las fianzas
bancarias se apliquen también al crédito contingente,
que funciona en forma equivalente, sobre todo si esas
disposiciones se consideran normas de orden piiblico.

2. Reglamentaciones internacionales uniformes

50. Las cartas de crédito contingente podrian, de
conformidad con su finalidad y a pesar de su nombre,
regirse por las normas uniformes para las garantias
contractuales (Publicacién de la CCI No. 325) que se
aplican a toda fianza, caucién, garantia de indemnidad,
afianzamiento u obligacién andloga, cualquiera sea su
denominacién o descripciéon (articulo 1 (1)). No
obstante, estas normas para licitaciones, fianzas de
buena ejecucion y de reembolso tienen escasa utilidad
practica pues no reconocen el tipo més comun de crédito
contingente, esto es, un crédito pagadero a la
declaracion del beneficiario del incumplimiento del
mandante (véase infra, parrs. 64 a 67).

51. La reglamentacién internacional a la que se hace
mas corrientemente referencia en las cartas de crédito
contingente son los Usos y Practicas Uniformes en
materia de créditos documentarios. Si bien esta préctica
se desarrollo conforme a las versiones anteriores de los
UPU, la revision de 1983 (Publicacién de la CCI N.° 400,
reproducida en-el anexo II al documento A/CN.9/251)
rige ahora en concreto las cartas de crédito contingente,

52. En su articulo 2, citado supra (parrafo 14) define
no sélo el crédito documentario o la carta de crédito
tradicional sino también, v en los mismos términos, la
carta de crédito contingente. Aun mis explicito, y
aparentemente sensible al distinto cardcter y finalidad de
los dos tipos de carta de crédito, es el articulo I,
conforme al que estas normas se aplican a todos los
créditos documentarios, entre ellos, en la medida que
resulten aplicables, a las cartas de crédito contingente.

53. No hay ninguna norma o directiva para decidir
cuales de los articulos de los UPU son en realidad
aplicables a las cartas de crédito contingente vy, si lo son,
en qué medida. La respuesta debe buscarse examinando
la finalidad y el Ambito de aplicacion de cada una de las
disposiciones, y juzgar asi su idoneidad para este tipo de
crédito funcionalmente distinto. Si bien las cuestiones de
la aplicabilidad podrian resolverse facilmente en un
plano general, queda todavia una gran incertidumbre
cuando se trata de cuestiones concretas.

54, Por ejemplo, resultan generalmente aplicables las
disposiciones y definiciones generales contenidas en los
articulos 1 a 6, las normas sobre la forma y la
notificaciéon de los créditos (articulos 7 a 14) y la
imposicidn o exencién de responsabilidades y obliga-
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ciones a los bancos (articulos 15 a 2I). De estas
disposiciones, los articulos 3 y 6 tienen especial
importancia para los créditos contingentes pues estable-
cen y subrayan la independencia o autonomfa de la carta
de crédito. Como un complemento importante, el
articulo 4 estipula que todas las partes interesadas
negocian en documentos, no en bienes servicios y/u
otras prestaciones a las que los documentos puedan
referirse; la referencia a los servicios y prestaciones asi
como a los bienes refleja el amplio d&mbito de aplicacion
de los UPU, incluso su aplicacion a los créditos
contingentes.

55. En general, entre las disposiciones que no serian
aplicables figuran aquellas sobre documentos de
transporte v de seguro y facturas comerciales (articulos
22 a 42), que se relacionan con el crédito documentario
tradicional en una operacion de compraventa. No
obstante, esas disposiciones pueden revestir importancia
para una carta de crédito contingente que funcione como
pago subsidiario (véase supra, parr. 30).

56. En las disposiciones diversas de los UPU (articulos
43 a 53) se combinan normas aplicables y no aplicables.
Ello puede suceder incluso dentro de un mismo articulo;
por ejemplo, el articulo 44, se refiere a giros parciales
que pueden efectuarse en operaciones contingentes y a
expediciones parciales, que es dificil que se produzcan en
estas operaciones. Con respecto a varios de estos
articulos, no es seguro que resulten aplicables a las cartas
de crédito contingente, Para mencionar sélo un ejemplo,
se ha planteado la cuestién (que estd examinando la
Comision de Técnica y Practica Bancaria de la CCI) de si
el inciso g) del articulo 47, que rige el plazo para la
presentacidn de documentos y su rechazo tras la fecha de
expiracidn, resulta aplicable a la carta de crédito
contingente.

B. Leyes y reglamentos relativos a las garantias
bancarias y garantias de indemnidad andlogas

1.  Evolucidn del derecho hacia el reconocimiento
de las garantias independientes

57, Como en el caso de las cartas de crédito
contingente, en la mayoria de los Estados, las garantias
bancarias y promesas de indemnidad andlogas no han
sido objeto de legislacién especial, salvo leyes especifi-
cas, por ejemplo, sobre procedimientos de adquisicién,
obras publicas u operaciones bancarias, que prescriben o
prohiben algunos tipos de fianza o fijan determinados
requisitos. Las disposiciones generales de derecho sobre
fianzas bancarias son raras (por ejemplo, la seccién 665
a 674 del Cédigo de Comercio Internacional de 1964 de
Checoslovaquia y la seccién 252 a 255 de la Ley de
contratos comerciales internacionales de la Republica
Democréitica Alemana). Incluso més rara es la inclusion
de una disposicion obligatoria que se refiera expresa-
mente a la fianza pagadera a la vista y sin objeciones, tal
como la prevista en la seccién 1087 de la Ley de
obligaciones de 1978 de Yugoslavia.

58. En casitodos los ordenamientos juridicos, incumbe
a los tribunales judiciales responder a la aparicién de la
fianza independiente, que fue fundamentalmente una
creaci6n de la prictica bancaria y comercial!’. La
evolucion del derecho, si bien difiere segiin los paises, se
enfrent6 a menudo con el mismo tipo de dificultad. Por
una parte, partié de la ley tradicional, escrita o no, que
regia la fianza accesoria; por otra parte, al advertirse que
la nueva fianza tenia caricter independiente fue
necesario desprenderse de las bases del derecho
tradicional, esto es, la vinculacién entre la fianza vy la
operacion subyacente, y desarrollar un tipo verdadera-
mente distinto de fianza. El proceso de diferenciacién y
separacion ha resultado mas fécil y rdpido en algunas
jurisdicciones que en otras. En varios paises, el proceso
se vio facilitado por la aplicacién por analogia del
derecho relativo a las cartas de crédito, con su principio
bien arraigado de independencia, o mediante el recurso
general al principio de la libertad contractual,

59. Frente a la situacion juridica de ocho afios atréds,
como se describié en una relacién sobre distintas
regiones del mundo'?, se han hecho nuevos progresos
hacia el amplio reconocimiento de la fianza indepen-
diente en los ordenamientos juridicos nacionales. No
obstante, el principio aun no se ha establecido
firmemente en todos los ordenamientos juridicos; vy no
hay uniformidad con respecto al alcance que tiene su
reconocimiento. Existe incertidumbre o divergencia de
opiniones, por ejemplo, con respecto a los efectos
juridicos que tiene para la fianza cualquier nulidad
inicial, modificacion o resolucién convenida de la
operacion subyacente, o con respecto a la importancia
del incumplimiento del beneficiario que ha provocado el
incumplimiento del obligado principal.

60. Incluso con respecto a una norma generalmente
aceptada como la relativa a la excepciéon de dolo
(examinada infra, parrs. 85-88), las posiciones adoptadas
en las distintas jurisdicciones varian considerablemente
cuando sc trata de determinar el dmbito de aplicacion
exacto de la norma y las medidas procesales disponibles
para aplicaria. En términos tebricos, la regla del dolo no
contradice ni limita la independencia de la fianza. Como
en cualquier otro contexto en el que se aplican principios
tales como el abuso de derecho (abus de droit) o la
exceptio doli (excepcidén de dolo), se presupone la
existencia de un derecho formal a exigir la fianza. La
regla del dolo constituye una excepcién a la norma
general de que la obligacién de pagar la fianza depende
solamente de las condiciones estipuladas en ésta, e indica
que incluso una fianza incondicional que se denomina
“pagadera a la vista y sin objeciones” queda sujeta a
algunas objeciones.

UL esguillons, Histoire, signification et pratique des garanties, en:
Les garanties bancaires . . . (supra, nota 9) 1 a 10.

»Véanse las contribuciones en Les garanties bancaires . . . (supra,
nota 9), especialmente: Fasseur, Rapport de synthése; le droit des
garanties bancaires dans les contrats internationaux en Fraunce et dans
les pays de I'Europe de I'Ouest (319-364); Floresew, Pays socialistes
Européens (367-381); Ef Hakim, Les pays du Proche-Orient (383-406);
Cremades/ Valluis/Zivy, Droit et pratique des garanties en Amérigue
Latine (R1-99).
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61. Como el cardcter de la fianza y los derechos y
obligaciones derivados de ella se fundan en la voluntad
de las partes, estdn determinados por las cldusulas y
condiciones establecidas en el acuerdo de fianza. Los
textos de los acuerdos de fianza, en general, son
complejos, en parte debido a que han sido redactados
por los bancos o comerciantes sirviéndose de un marco
juridico fragmentario y una jurisprudencia a menudo
contradictoria. La préctica contractual en esta esfera no
se ha normalizado ampliamente y se ha observado que
los textos de los acuerdos de fianza no siempre estin
exentos de incertidumbres, ambigiiedades o incoheren-
cias. Sobre todo, incluso el texto més complejo y
coherente no podria responder a todos los problemas
que pueden plantearse durante el periodo de validez de
la fianza. En consecuencia, pareceria necesario un
conjunto de normas uniformes al que pudieran remitirse,
segtin correspondieran, los acuerdos de fianza.

2. Reglamentaciones internacionales uniformes

a) Normas Uniformes para las Garantias Contractuales
(1978)

62, Con el fin de satisfacer esa necesidad, la CCI
procedio a elaborar en el curso de un periodo de doce
afios las Normas Uniformes para las Garantias
Contractuales de 1978 a que antes se ha hecho referencia
(publicacion No, 325 de la CCI). Esas Normas regulan
las fianzas de licitacién, de buena ejecucion y de
reembolso otorgadas por bancos u otras instituciones (lo
que explica el empleo de la expresion “‘garantias
contractuales” en vez de “garantias bancarias).

63. Entre las cuestiones reguladas en las normas
figuran el compromiso del fiador, la fecha limite de
presentaciéon de la demanda, de extincion y de
devolucién de la fianza, las modificaciones de los
contratos y de las fianzas, 1a presentacién de la demanda
y de los documentos para apoyarla, la ley aplicable y la
solucion de controversias. Las normas no se ocupan
detenidamente de la relacién entre fiador y obligado
principal ni de las relaciones entre los bancos.

64. Un aspecto atin mas importante estriba en que no
se establece de forma inequivoca la naturaleza
independiente de la fianza. Cabe incluso inferir que en su
4mbito de aplicacién estdn incluidas las garantias
derivadas o accesorias a juzgar, por ejemplo, por la
inclusién en el articulo 1 del término “afianzamiento”:
“Las presentes normas se aplican a toda fianza, caucién,
garantfa de indemnidad, afianzamiento o compromiso
andlogo, cualquiera que sea su denominacién o
definicién . . .. Y sobre todo, sin declararle expresa-
mente, las normas reconocen exclusivamente garantias
condicionales.

65, Como se aclara en la Introduccién de las Normas
“no se ha estimado conveniente establecer normas
especiales aplicables a las denominadas fianzas pagaderas
a simple o a la primera solicitud, en virtud de las cuales
deben satisfacerse las demandas sin una prueba
independiente de su validez”. Para ello se alega la

necesidad de ““dotar de contenido moral al otorgamiento
de fianzas”. La necesidad de pruebas independientes se
establece en el articulo 9, en el que, prescindiendo de sn
apartado gj, relativo a las fianzas de licitacién, se
dispone que:

“Si la fianza no estipula los documentos que deben
presentarse para apoyar la demanda o se limita a
indicar que el beneficiario debe presentar una
declaracion en la que se haga valer la demanda, ¢l
beneficiario deberd presentar:

a) s

b) sise trata de una fianza de buena ejecucién o de
una fianza de reembolso, bien una resolucién
judicial o un laudo arbitral que justifique la
demanda, o bien la aprobacidn escrita del obligado
principal en cuanto a la demanda y a la cantidad
que debe pagarse.”

66. Es evidente que el articulo 9 no establece la validez
de una fianza a la primera solicitud. Menos patente es
una deficiencia que puede constituir una trampa para
una parte poco precavida. Interpretado literalmente, el
pérrafo introductorio incluiria las fianzas a la primera
solicitud, puesto que se hace referencia a la fianza que
“se limita a indicar que el beneficiario debe presentar
una declaracion en la que se haga valer la demanda™, por
lo que esa fianza, al quedar sometida a las Normas, se
transformaria en una fianza exigible solamente a
condicidn de que la hubiera aprobado el mandante 0 a
raiz de una resolucion de un tribunal o de una comisién
arbitral.

67. El hecho de no haber establecido la validez de las
fianzas pagaderas a simple requerimiento y la reducida
gama de cuestiones reguladas por las Normas son
probablemente las principales causas de que éstas no
hayan sido ampliamente aceptadas y aplicadas.

b) Proyecto de Reglas Uniformes de la CCI relativas a
las Garagntias (1988)

68. Consciente del escaso éxito de sus reglas uniformes
de 1978, la CCI ha emprendido un nuevo esfuerzo para
preparar Normas Uniformes para las fianzas, garantias
de indemnidad, cauciones y compromisos analogos. Se
ha encomendado esa tarea al Grupo de Trabajo mixto
sobre garantias contractuales, integrado por cinco
miembros de la Comision de Técnica y Practica Bancaria
y otros cinco de la Comisién sobre las Précticas
Comerciales Internacionales de la CCL

69. Después de un amplio debate, el Grupo de Trabajo
mixto decidi6 adoptar como base de sus trabajos un
Coédigo de Practicas para Fianzas y Afianzamientos
Pagaderos a simple Requerimiento preparado por el
Comité de Bancos de Londres y Escocia, incorporando a
dicho Cdédigo diversas disposiciones de las Normas
Uniformes para las Garantias Contractuales de 1978. En
su reunion de los dias 7 v 8 de enero de 1988, el Grupo de
Trabajo mixto aprobd un anteproyecto de reglas
uniformes de la CCI relativas a las garantias.
Convendria sefialar que ese anteproyecto tiene que ser
examinado por las dos comisiones de la CCl y puede ser



58 Anuario de la Comision de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional — Vol. XIX: 1988

remitido de nuevo al Grupo de Trabajo mixto para su
ulterior examen.

70. En el anexo al presente informe se reproduce el
citado anteproyecto con objeto de facilitar informacidn
sobre la serie de cuestiones reguladas y sobre la actual
orientacién de Ia CCI en lo que respecta al planteamiento
general y a las soluciones concretas. Esa informacién
podria ser util para la Comisién en el examen de futuras
actividades en este ambito, y, en especial, de cualquier
forma de cooperacién con la CCI (a tenor de lo
propuesto mas adelante, en los pdrrs. 94-99).

III. Algunas cuestiones juridicas y problemas pricticos

71, El Proyecto de Normas Uniformes para las
Garantias Contractuales de la CCI muestra claramente
la gama y el tipo de problemas que pueden plantear las
operaciones de fianza. Cabria hacer referencia en el
presente documento a otras cuestiones, sin adoptar una
posicion acerca de si deberian regularse en una version
futura de las Normas, En primer lugar pueden plantearse
una serie de problemas en el 4mbito de la relacién entre
el obligado principal (parte responsable, solicitante) y su
banco, relacionados, por ejemplo, con la existencia de
instrucciones poco claras, contradictorias o incompletas
o con la cuestién de la cobertura o el reembolso. Ademés
se plantean otros problemas relacionados con las
actividades del banco, como el otorgamiento de fianza
por teletransmision, incluidas las cuestiones relativas ala
autenticacion, o la intervencion de un banco como
simple banco notificador o como agente encargado de
presentar demandas o efectuar cobros en nombre del
beneficiario. Entre otras cuestiones pueden citarse
también las referentes a las modificaciones de la fianza,
las instrucciones de cualquier tipo o del obligado
principal a ese respecto o la posible negativa del
beneficiario a aceptar la fianza.

72. De entre todas las cuestiones, reguladas o no en el
actual proyecto de la CCI, solamente nos es posible
examinar en el presente documento algunas a titulo de
ejemplo. Se han elegido las cuestiones que se indican a
continuacién debido a su pertinencia prictica y a la
necesidad de encontrar soluciones claras y homogéneas
al respecto. En parte estarian reguladas por el contrato
de fianza vy, de no estarlo, habrian de resolverse
acudiendo a la ley aplicable.

A, Condiciones de pago estipuladas

73. Habida cuenta de que el compromiso del fiador se
basa en el principio contractual de autonomia de las
partes y en el reconocimiento de la naturaleza
independiente de la fianza, sus obligaciones estin
determinadas por el texto del contrato de fianza, sin
perjuicio de las limitaciones impuesias por las normas
juridicas imperativas. Los problemas que se plantean en
ese ambito suelen ser imputables a la redaccién poco
clara o contradictoria del contrato.

1. Importe y posibles reducciones

74. La cantidad pagadera en virtud de una fianza suele
calcularse en relacién con el valor de una obligacion
subyacente como, por ejemplo, un porcentaje del precio
del contrato. Sin embargo, el uso de porcentajes puede
provocar dudas en cuanto a la base exacta de referencia,
sobre todo en caso de modificaciones de la operacién
subyacente, y puede incluso dar lugar a dudas acerca de
la naturaleza independiente de la fianza. En consecuen-
cia, el importe de ésta suele fijarse en cifras absolutas, al
menos en lo que respecta a su importe maximo.

75. Especialmente en el caso de fianzas de buena
ejecucion relacionadas con proyectos a largo plazo suele
estipularse una reduccién gradual del importe exigible en
funcién de la marcha de las obras. El sistema de
reduccién especificaria su alcance en relacién con etapas
determinadas de las obras. Sin embargo para una fianza
independiente no seria apropiado limitarse a indicar esas
etapas; pueden ser necesarios certificados de terminacién
parcial o de aceptacién, con objeto de que los fiadores
estén en condiciones de determinar el importe exigible
sobre una base documentada.

2. Demanda y documentaos justificantes

76. Se han establecido y aplicado diversos requisitos
para reclamar la fianza, basados en diversos factores
comerciales, como la capacidad de negociacién, la
confianza y la evaluacion del riesgo. Cabe que la
demanda sea incondicionada, como en el caso de una
fianza pagadera a simple requerimiento, en la que basta
una solicitud, o que aquélla tenga que ir acompafiada de
una declaracién del beneficiario sobre el incumplimiento
del mandante. Puede ser suficiente una declaraciéon
general en ese sentido, o exigirse del beneficiario que
especifique méas datos, por ejemplo la naturaleza del
incumplimiento de sus obligaciones por parte del
mandante, la declaracion de que a consecuencia de ese
incumplimiento el beneficiario tiene derecho al pago de
la cantidad reclamada y de que ésta no se le ha satisfecho
atin. Otra exigencia mds en cuanto al fondo de la
declaracién puede ser la obligacion de someterse a un
arbitraje (o a la jurisdiccién de los tribunales), con el fin
de que el obligado principal pueda recuperar la cantidad
en caso de reclamacion injustificada. Cabe dudar de que
cualquiera de esas declaraciones, aunque se formulen
por escrito, counstituya un documento, cuestion que
puede plantearse al aplicar las disposiciones del UCC o
los UPU a las cartas de crédito contingentes, por cuanto
dichas cartas de crédito suelen requerir tinicamente una
declaracién pro forma del beneficiario y, tal vez, la
presentacién de un efecto a la vista.

77. Sin embargo, no cabe duda del cardcter documental
de otros escritos necesarios para reclamar un crédito,
aunque pocos de ellos sean andlogos a los documentos
mercantiles utilizados en las operaciones de crédito
documentario (véase antes el caso del pago subsidiario,
parr. 30). En especial, para que la finalidad de
salvaguardia frente al riesgo de incumplimiento que
representa la fianza se cumpla, los escritos necesarios
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pueden estar relacionados con la prueba de algin tipo de
incumplimiento, va se trate del incumplimiento absoluto,
o del cumplimiento inadecuado o tardio de la obligacién
de realizar obras, efectuar suministros o llevar a cabo
pagos. Un ingeniero de obras u otro experto designado a
tal fin pueden preparar documentos acreditativos de ese
tipo. Sin embarga, el apartado &) del articulo 9 de las
Normas Uniformes para las Garantfas Contractuales de
1978 (citado supra, pérr. 65) prevé otros requisitos, a
saber, la aprobacion del mandante o la resolucién de un
tribunal judicial o de una comisién de arbitraje.

78. En consecuencia hay una amplia gama de posibles
requisitos, que responden a una pluralidad de necesida-
des mercantiles. Cuanto menos sean los requisitos, ms
funciona la fianza como un depdsito de garantia, que
evita la carga del litigio, sin entrafiar una inmovilizacion
de capital. Cuanto mds rigurosos sean los requisitos en
lo tocante al acreditamiento del incumplimiento, més se
asemeja la fianza a una garantia accesoria (p. ej. a un
afianzamiento). Aunque esa impresion estd justificada
desde el punto de vista préctico, el andlisis juridico
permite y exige establecer una distincién entre los
requisitos documentarios, aun cuando los documentos
en cuestién se refieran a acontecimientos que afectan a la
transaccidn subyacente, ¥ un vinculo directo de
dependencia entre ¢l compromiso de fianza y cuales-
quiera condiciones de la operacién o acontecimientos
que la afecten.

79. No obstante, la distincidon entre las condiciones de
pago que exigen al beneficiario declarar que ha habido
un incumplimiento por parte del obligado principal o
presentar pruebas documentales de dicho incumpli-
miento y el hacer el pago accesorio de l1a existencia vilida
y el incumplimiento de una obligacion puede resultar
dudosa en caso de que en una fianza por otros conceptos
claramente independiente se incluyan férmulas como *‘si
el contratista no cumple sus obligaciones™ o “en caso de
incumplimiento del contrato por parte del mandante”.
Ese tipo de expresiones concretas entrafia el peligro de
que la fianza sea considerada accesoria y se le apliquen
las normas juridicas reguladoras de esas garantias, sobre
todo por aquellos tribunales que no se deciden ain a
reconocer plenamente las fianzas independientes.

3. Periodo de vigencia y expiracidn

80. La seguridad es especialmente conveniente en lo
tocante al periodo de vigencia de la fianza y en
consecuencia a la responsabilidad del fiador y su derecho
a cobrar una comisién o derechos en tal concepto.
Habria que delimitar claramente el momento inicial, es
decir, la fecha de entrada en vigor de la fianza; en los
casos en que ese momento dependa de ciertos hechos, p.
ej. la adjudicacién del contrato o la recepcion de un
adelanto, podrian obviarse las dificultades vinculando la
iniciacién del periodo de fianza a la recepcién de los
documentos acreditativos o a la notificacién del hecho
en cuestion por el fiador.

81. Elmomento que reviste mayor importancia es el de
la extincidn del periodo de vigencia. A ese respecto, es

preferible también establecer una fecha concreta que
hacer referencia a un hecho o elemento que afecte a la
operacién subyacente (p. ej, 12 adjudicacién del contrato
a otro licitante, la terminacién del proyecto o la
terminacién del periodo de garantia). La exigencia de
pruebas o de una notificacién o la estipulacién adicional
de una fecha de extincidn definitiva pueden reducir el
4dmbito de posibles problemas.

82. Cualguiera que sea la fecha de extincidn convenida,
ésta puede resultar nula o ineficaz desde el punto de vista
préctico. La terminacién anterior a la fecha de extincion
debida, por ejemplo, a la anulacién de comin acuerdo, a
la renuncia del beneficiario o a la devolucién del
instrumento de fianza no suscita graves dificultades. En
cambio, la posible prérroga o ampliacién del periodo de
vigencia después de la fecha convenida de extincién
plantea importantes problemas. Dicha prérroga puede
venir impuesta por disposiciones legales existentes en
algunos Estados, en virtud de las cuales, por ejemplo, la
extincion no se produce en tanto el beneficiario conserve
el instrumento de fianza o puede establecerse incluso un
periodo legal de prescripcion de hasta 30 afios.

83. Mids frecuente es, en la prdctica, el grave problema
que plantean las denominadas demandas de “pago o
prorroga”. Sobre todo en el caso de una fianza
incondicionada, el beneficiario puede reforzar una
demanda de prérroga mediante la amenaza de reclamar
la fianza. Aunque la demanda puede ser licita y
justificarse sobre la base de que el acontecimiento
fortuito asegurado puede aun producirse, y por
consiguiente subsiste la finalidad mercantil de la fianza,
hay posibilidades de abuso. En cualquier caso, al
obligado principal apenas le queda otra opcidén gue
acceder a la prérroga. Habida cuenta de que el fiador
suele disponer de un plazo breve para recibir las
instrucciones del obligado principal, algunos contratos
celebrados entre banco y cliente atribuyen al fiador la
posibilidad de prorrogar a su arbitrio el periodo de
vigencia, lo que le confieré una importante responsabili-
dad y quizd no redunde en beneficio del obligado
principal.

B. Excepcién de dolo, otras objeciones y
medidas judiciales complementarias

84. Ademas de los limites derivados de los términos de
la fianza, especialmente de las condiciones de pago,
algunas otras excepciones u objeciones pueden entrar en
juego basadas en la ley o la jurisprudencia. Por ejemplo,
una decision en el sentido de que el acto subyacente viola
el orden piiblico o entrafia una actividad ilicita puede
constituir un fundamento para objetar el pago. Como ya
se menciond (parr. 59), otros casos de nulidad,
resolucion o simple modificacion del contrato subya-
cente, o el hecho de que el incumplimiento del obligado
principal se deba a un acto u omisién del beneficiario,
pueden constituir en si la base de una objecidén en los
ordenamientos que no se adhieran rigurosamente al
principio de independencia. Segun las circunstancias
particulares, también pueden quedar comprendidoes en la
excepcion de dolo, que, como se observé supra (parr. 60)
no est4 en contradiccidn con ese principio.
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1. Solicitudes dolosas o abusivas

g5. Como en el contexto de los créditos documentarios
tradicionales, el dolo puede referirse a documentos
comerciales presentados por el beneficiario. Como de
ordinario es otra la persona que emite esos documentos,
el acto fraudulento puede consistir en falsificar la firma
de esa persona o inducirla a hacer una declaracién falsa.
La posibilidad de fraudes o solicitudes abusivas de
garantias o de cartas de crédito contingentes se amplia
considerablemente debido a que sélo suele exigirse una
declaracion del propio beneficiario o incluso basta una
simple peticion. Aunque no se puede evaluar con
exactitud la frecuencia de solicitudes dolosas, abusivas o
impropias, las decisiones judiciales adoptadas en varios
paises prueban que se dan casos de esa naturaleza en
diversas circunstancias de hecho. Ademds, es posible
amenazar con solicitar la garantia como un medio de
asegurar una ventaja en la relacion subyacente.

86. En los ordenamientos en que los tribunales han
tenido que ocuparse de acciones o peticiones de medidas
provisionales basadas en supuesto fraude, la excepcion
de dolo ha sido generalmente reconocida. Sin embargo,
su alcance y aplicacidn precisos difieren de un pais a otro
en varios aspectos, y dentro de algunas jurisdicciones la
actitud de los tribunales se ha ido modificando en los
tiltimos afos.

87. En cuanto al alcance sustantivo, una diferencia de
considerable importancia practica dimana del hecho de
que en algunos ordenamientos la excepcidn de dolo se ha
ampliado méas alld del fraude para abarcar casos de
abuso flagrante, arbitrariedad manifiesta o mala fe. Aun
en lo que respecta a la cuestion de determinar si un acto
particular equivale a un fraude, existe una divergencia de
criterios que es mis amplia de lo que parece natural o
necesario en el empleo de un concepto tan general como
el dolo. Por ejemplo, se adoptan distintas posiciones en
cuanto a la pertinencia de la conducta dolosa de una
persona distinta del beneficiario, o de motivos al parecer
extrafios, posiblemente politicos, del beneficiario, o de
las dificultades con que mds tarde puede enfrentarse el
obligado principal al tratar de recuperar una cantidad
injustamente obtenida por el beneficiario. Otro ejemplo
de divergencia e incertidumbre que se plantea en la
situacién mas compleja de una fianza indirecta es si un
fiador, que pagé una solicitud dolosa o abusiva, quiza
sin tratar de oponerse a la solicitud aungue no hubiese
colusion con el beneficiario, puede solicitar una fianza
reciproca o contrafianza.

88, Ademés, no existe ninguna uniformidad en cuanto
al grado de certidumbre requerido con respecto al
conocimiento del fiador sobre el fraude y, a nivel
procesal, en cuanio a la prueba exigida y ¢l tipo de
prueba. Por tanto, para el mismo tipo de medida judicial
(por ejemplo, orden de bloquear un pago) se han exigido
diversos requisitos, como plena prueba, prueba convin-
cente, prueba suficiente prima facie, alto grado de
probabilidad, y a veces sélo se ha admitido la prueba
documental, con exclusién de declaraciones juradas, o se
ha autorizado cualquier medio de prueba disponible.

2. Medidas judiciales para bloquear un pago

89. Existen también grandes divergencias con respecto
al tipo y a las condiciones de las medidas judiciales que
pueden obtenerse en casos de presunto fraude u otras
objeciones. Las medidas provisionales mas comunes son
los mandamientos o providencias andlogas que prohiben
al beneficiario solicitar la garantia o al fiador pagarla
(défense de payer). Su viabilidad depende de los
requisitos especiales del derecho procesal v de las
actitudes judiciales discrepantes con respecto a los casos
de fianza. Ademds de las cuestiones ya mencionadas
relacionadas con la prueba, hay divergencias, por
ejemplo, en cuanto a qué personas tienen derecho a
obtener esas medidas, al grado de dafio probable para el
solicitante, a la duracidén de la medida y a su posible
efecto extraterritorial.

90. Endiversos paises se han considerado y experimen-
tado varias otras medidas judiciales fundamentalmente
destinadas a congelar o conservar fondos y algunos
tribunales las han acordado. Esas medidas son, por
ejemplo, el secuestro de fondos en poder del fiador, la
incautacion de dichos fondos, el embargo del derecho
del beneficiario a reclamar la garantia, el embargo de los
productos obtenidos o la orden de prohibir el
movimiento de los bienes fuera del territorio. Los
requisitos particulares y la viabilidad de cualquiera de
esas medidas en casos de fianza o cartas de crédito
contingente varia de un pais a otro.

CONCLUSIONES

9]. De la precedente exposicion, cabe extraer varias
conclusiones que pueden ayudar a la Comisién cuando
examine la conveniencia y factibilidad de una actividad
futura en esta esfera. Lo que en el 15.° periodo de
sesiones se designd como la carta de crédito utilizada en
operaciones distintas de la compraventa es fundamen-
talmente la carta de crédito contingente que a veces
también se emplea en operaciones de compraventa. Por
sus funciones y propositos, la carta de crédito
contingente difiere considerablemente de la carta de
crédito o del crédito documentario mercantil tradiciona-
les y equivale a las garantias bancarias auténomas y
otras garantias andlogas.

92. Las cartas de crédito contingente y las garantias
desempefian un papel importante en la préctica
comercial y plantean fundamentalmente la misma clase
de problemas. Ambos tipos de instrumentos se utilizan
en un marco juridico configurado por una jurispruden-
cia variable y rara vez por disposiciones legales. Se ha
sefialado una fuente general de dificultades para cada
tipo de instrumento. En lo que respecta a las cartas de
crédito contingente, suele dudarse si se les aplica una
determinda disposicion de la legislacidon sobre cartas de
crédito, es decir, si resulta apropiada debido al carédcter y
finalidad especiales de la carta de crédito contingente.
En cuanto a las garantias, la incertidumbre emana de
que todavia no se reconoce plenamente ni se encuentra
firmemente establecida en todos los ordenamientos la
autonomia o caricter independiente de la obligacidn.
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93. Cuando se trata de cuestiones juridicas concretas
en el contexto de las cartas de crédito contingente o
garantias, las dificultades suelen deberse al caracter
inestable y rudimentario del derecho aplicable y a las
posiciones divergentes adoptadas en distintos ordena-
mientos. Esa incertidumbre y esas disparidades pueden
obstruir el funcionamiento uniforme de las operaciones
de garantia en casos internacionales en que al menos el
obligado principal y el beneficiario tienen sus estableci-
mientos (y sus bancos) en diferentes Estados y en que las
leyes de mas Estados pueden llegar a ser pertinentes
porque, por ejemplo, intervengan bancos de terceros
paises o que la garantia forme parte de una compleja red
internacional de contratos y garantias conexas. Ademas,
unas cartas de crédito contingente o unos acuerdos de
fianza concretos no pueden proporcionar todas las
respuestas necesarias, sus términos no siempre son
compatibles v pueden interpretarse en forma diferente
segtin los diversos conceptos y maneras de ver de los
tribunales,

94. Por consiguiente, la Comision puede decidir que
serfa conveniente un mayor grado de certidumbre y
uniformidad. El medio principal para lograrlo consistiria
en un conjunto de normas completo y coherente al que
las partes pudieran remitirse en las fianzas y cartas de
crédito contingente, A este respecto, deben acogerse con
benepldcito los esfuerzos recientes desplegados por la
CCI para preparar normas uniformes. El proyecto de
Reglas Uniformes relativas a las Garantias, que figura en
el anexo del presente informe, merece una consideracion
v examen cuidadosos en lo que respecta a la gama de
cuestiones que abarca y, en particular, a las distintas
soluciones que actualmente se proponen. Ello permitiria
a la Comisién, con su representacién equilibrada de
todas las regiones y los diversos sistemas economicos y
juridicos, evaluar la aceptacién mundial del proyecto de
Normas.

95. Aunque la Comision tal vez desee efectuar un
intercambio preliminar de puntos de vista en el presente
periodo de sesiones, pareceria apropiado tener una
oportunidad para celebrar debates mas amplios y
preparar posibles recomendaciones a la CCI después que
los representantes hayan tenido ocasidén de consultar a
los circulos interesados de sus paises. Si la Comisién
estuviese de acuerdo con esta sugerencia, podria
autorizar a su Grupo de Trabajo sobre Practicas
Contractuales Internacionales para celebrar un periodo
de sesiones con ese propdsito, posiblemente en
noviembre del presente afio.

96. Se podria pedir también al Grupo de Trabajo que
considerara mas de cerca, en funcién de su examen del
proyecto de Reglas de la CCI, las dos ideas siguientes
relativas a necesidades que ninglin conjunto de reglas
contractuales puede satisfacer. En primer lugar, si bien
las presentes reglas uniformes se refieren a garantias de
todo tipo con diversos grados de condiciones de pago,
tal vez sea conveniente facilitar y normalizar Ia
redaccion de garantias de tipo especifico. Ello podria
hacerse por medio de formularios tipo o, adoptando la
técnica empleada en las Incoterms, mediante “Guaran-
terms” que contengan diversas cldusulas contractuales y
donde se especifiquen los derechos y obligaciones de las
partes conforme a la clausula elegida.

97. En segundo lugar, como hay algunas materias
importantes que siguen supeditadas a normas impera-
tivas y que no pueden regularse por acuerdo de las
partes, ni siquiera mediante reglas uniformes incorpora-
das al acuerdo, tal vez sea conveniente esforzarse por
lograr mayor uniformidad en el plano legal. Por
ejemplo, las reglas uniformes pueden contener disposi-
ciones compatibles con el cardcter independiente de una
garantia, pero el reconocimiento definitivo y completa
de dicha independencia depende de su aceptacién por la
ley. Por tanto, seria un tema apropiado de una ley
uniforme el determinar claramente si se pueden oponer
al pago de la garantia, como cuestién de derecho,
objeciones relativas al acto subyacente y en tal caso
cudles, y declarar expresamente que de lo contrario sélo
se permitirdn las objeciones que se desprendan de los
términos del acuerdo de garantia o de la carta de crédito
contingente. Otras cuestiones convenientes pueden ser
las antes mencionadas, en los casos en que las actuales
disposiciones imperativas impiden los acuerdos entre las
partes (por ejemplo, prolongacién de la validez después
de la fecha de expiracidn acordada).

98. Es probable que los temas mas importantes de una
ley uniforme serian el inquietante problema de las
solicitudes dolosas o abusivas y las medidas judiciales
adecuadas. El problema, que constituia el meollo de una
nota anterior de la secretaria sobre las cartas de crédito
contingente (A/CN.9/163), no puede abordarse eficaz-
mente mediante reglas contractuales. Sin subestimar las
dificultades para convenir en ¢l alcance de la excepcion
de dolo y de las medidas judiciales complementarias, se
sugiere que al menos se podria hacer un esfuerzo en esa
direccion. Sobre la base de las sugerencias formuladas
por profesionales, se sugiere ademds que seria Ttil
estudiar la conveniencia de que una ley uniforme
abarcara no solo fianzas y cartas de crédito contingente,
sino también cartas de crédito tradicionales. Aunque el
grado y las circunstancias del fraude en los créditos
documentarios pueden ser diferentes, ¢l problema
juridico es fundamentalmente el mismo y no puede
resolverse mediante normas contractuales (es decir, los
UPU).

99. Otros temas que podrian abordarse en una futura
ley uniforme son, por ejemplo, la competencia de los
tribunales, el arbitraje y la ley aplicable. Una ley
uniforme podria contribuir a superar la actual
disparidad en materias que se rigen por disposiciones
imperativas. También podria ayudar a las partes que en
sus acuerdos de garantia o letras de crédito no
resolvieron otras cuestiones. Por iiltimo, una ley
uniforme podria y deberia garantizar la libertad de las
partes y dar pleno efecto a sus acuerdos, inclusive una
remisién a los UPU o a cualesquiera normas uniformes
sobre garantias que pudieran aprobarse. Si la Comisién
hiciera suya la idea de una ley uniforme, podria pedir a
la secretaria que preparase un estudio, en consulta con la
CCI, sobre sus posibles caracteristicas vy sobre las
cuestiones que podrian tratarse en forma adecuada. El
estudio también podria sugerir si una ley tipo o
convencidn no serian preferibles a una ley uniforme, o
esa cuestidon podria diferirse para un momento posterior.
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ANEXO

(Se reproduce aqui un primer proyecto de las Reglas Uniformes de la CCI relativas a las garantias
acordado el 8 de enero de 1988 por un Grupo de Trabajo Mixto)

PROYECTO DE REGLAS UNIFORMES DE LA CCI RELATIVAS A LAS GARANTIAS

INTRODUCCION

Las presentes Reglas Uniformes han sido elaboradas por un
Grupo de Trabajo Mixto de la CCI, compuesto de
representantes de la Comision sobre las Pricticas Comerciales
Internacionales y la Comisién de Técnica y Practica Bancaria,
a fin de regular el uso de las garantias utilizadas en todo el
mundo. Su objeto es servir de base coherente para el trato por
las partes de estos compromisos v para la solucidn de los
problemas que se plantean en particular en relacién con las
acciones y la extincién de la garantia.

Estas Reglas se han redactado de forma que tengan en
cuenta y promuevan ¢l otorgamiento de garantias que sirvan
de prueba documental en apoyo de las acciones, y la reduccidn
del monto de la garantia contra la presentacién de ciertos
documentos o en fechas determinadas. Su finalidad es también
reducir los problemas que plantean corrientemente las
garantias por lo que respecta a su extincion. Uno de sus
objetivos es, pues, ofrecer un marco en el que puedan seguir
celebrandose acuerdos equitativos de garantfa entre los
deudores principales y los beneficiarios, Con estas Reglas se
trata de promover una mejor comprensidn y una préctica
uniforme por lo que respecta al uso de las garantias,

La CCI espera que estas Reglas constituyan una contribu-
cién importante a la regulacién de las garantias, ofreciendo
unnas bases sobre las que las partes puedan operar de manera
coherente. Las Reglas aspiran, al promover una practica
adecuada en materia de garantias, a establecer un equilibrio
més justo entre los intereses de las partes, v a resolver los
problemas que puedan surgir.

Al igual que las Reglas v Usos Uniformes relativos a los
Créditos Documentarios (publicacién No. 400), se trata de un
conjunto voluntario de normas que no pretende resolver las
dificultades y conflictos que surgen de los diferentes sistemas
juridicos nacionales, y se reconoce por ejemplo que habra que
tener en cuenta las necesidades especificas de algunos paises.
Asi pues, como norma general, los deudores principales
tendrdn que indemnizar a los fiadores contra las consecuencias
de las leyes y prédcticas extranjeras. El éxito eventual de las
presentes Reglas dependerd en gran parte, al igual que en el
caso de las Reglas y Usos Uniformes relativos a los Créditos
Documentarios, de que las adopte y utilice la comunidad
mercantil internacional. Se reconoce que, durante algin
tiempo, seguird habiendo situaciones en que algunos garantes
queden excluidos del 4mbito de todos los articulos que figuran
a continuacion, debido al contenido de los mismos, o a ciertas
exigencias especificas de algunos paises, pero se espera que la
frecuencia de estos casos vava disminuyendo,

A. Ambito de aplicacién de las reglas

Articulo 1

Las presentes Reglas se aplicardn a toda fianza, garantia de
indemnidad, caucién o compromiso similar, cualquiera que sea
su denominacién o descripcion (en lo sucesivo denominado “la
garantia’), a menos que se indique lo contrario en la propia
garantia o en cualquier enmienda a la misma, que un garante
(tal como se define mds adelante) reciba instrucciones de emitir
y en la que se diga que estd sujeta a las Reglas Uniformes
relativas a las Garantias de la Cdmara de Comercio Inter-
nacional (publicacion No. XXX).

B. Definiciones
Articula 2

a) A los efectos de las presentes Reglas, por garantia se
entenderd un compromiso asumido por un banco, compaifiia
de seguros u otra parte (en lo sucesivo denominado “el
garante’), a peticién del deudor principal, 0 a instancia de un
banco, compatfiia de seguros u otra parte que haya recibido una
peticién del deundor principal (en lo sucesivo denominado
“parte solicitante™) en favor de otra parte (en lo sucesivo
denominado “beneficiario™) para asegurarle el cumplimiento
de una obligacién concreta.

b) Una garantia puede ser avalada a instancia de un
garante por otra parte (en lo sucesivo denominado “garante
subsidiario”). Este compromiso es adicional al del garante y
puede calificarse de aval, garantia subsidiaria, o refrendo de
una garantia.

C. Disposiciones generales
Articulo 3

Todas las instrucciones relativas a una garaniia y todas las
enmiendas a la misma deben ser claras, precisas y evitar un
detalle excesivo. Asi, todas las garantias deberdn indicar:

a) ¢l nombre del deudor principal;

b) el nombre del beneficiario;

¢) la operacién subyacente gue hace necesario emitir la
garantia;

d) la cuantia total pagadera y la moneda de pago;

e) lafecha y/o causa de extincion de la garantia;

) las condiciones y procedimientos para reclamar el pago.

Articulo 4

A menos que se disponga otra cosa en la garantia, los
garantes vy los garantes subsidiarios no aceptardn ninguna
cesion u otra forma de disposicién que el beneficiario haga o
pretenda hacer de la garantia; e incluso si tuviera conocimiento
de esta disposicion, se entenderd que el garante y el garante
subsidiario son responsables tnicamente ante el primer
beneficiario por lo que respecta al beneficio de la garantiay a
sus consecuencias.

Articulo 5

Todas las garantias son irrevocables.

Articulo 6

Una garantia entrard en vigor en la fecha en que se notifique
al beneficiario, a menos que se indique expresamente que su
efectividad estd sujeta a ciertas condiciones (por ejemplo,
notificacion escrita de la adjudicacién de un contrato, recibo
del pago anticipado de las cantidades convenidas o cualquier
otro acontecimiento).
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Articulo 7

Cada garantia serd, por su propia naturaleza, independiente
de toda operacion subyacente y de cualquier obligacién que la
garantia asegure. Los garantes y los garantes subsidiarios no
quedardn en modo alguno afectados u obligados par ninguna
operacién de este tipo, aunque se haga referencia a la misma en
la garantia. La obligacién del garante o del garante subsidiario
por lo que respecta a la ejecucién de la garantia se limitard

exclusivamente al pago de la suma o sumas especificadas en la
misma.

Articulo 8

Salvo que la garantia disponga expresamente lo contrario,
en las operaciones de garantia se entender que las expresiones
“hasta™, “hasta que', “‘desde’ y otras de similar significado,
aplicadas a cualquier fecha o plazo, incluyen la fecha
mencionada.

Articulo 9

A menos que en la garantia se indique expresamente otra
cosa, todos los intereses, comisiones, cargos y gastos
relacionados con las operaciones de garantia correrdn por
cuenta del deudor principal.

D. Responsabilidad de los fiadores

Articulo 10

Todos los documentos presentados a un garante o garante
subsidiario serdn examinados por é&stos con una atencidn
razonable para cerciorarse, sobre la base de dichos
documentos exclusivamente, de si, a primera vista, parecen
ajustarse a los términos y condiciones de la garantia
correspondiente. Cuando estos documentos no parezcan
ajustarse a la garantia o parezcan a primera vista
incompatibles entre si, serdn rechazados.

Articulo 11

a) El garante o el garante subsidiario dispondrd de un
plazo razonable para examinar una reclamacion con respecto a
la garantia y decidir si ha de pagar o rechazar la reclamacion.

b) Si dicho garante o garante subsidiario decide rechazar
una reclamacidn, lo comunicard sin demora al beneficiario
por telecomunicacién o (si esto no es posible) por otro método
répido.

Articulo 12

A reserva de lo dispuesto en el articulo 16, los garantes y
garantes subsidiarios no asumirén, durante las operaciones de
la garantia, responsabilidad alguna en cuanto a la forma,
suficiencia, exactitud, autenticidad, falsificacién o efecto
juridico de ningiin documento de garantia, o en cuanto a las
declaraciones generales y/o particulares que figuren en el
mismo, ni gn cuanto a la buena fe y/u omisiones de cualquier
persona.

Artfculo 13

Durante las operaciones cubiertas por la garantia, los
garantes y garantes subsidiarios, en la medida en que hayan
procedido con una diligencia razonable, no asumirdn ninguna
responsabilidad en cuanto a las consecuencias resultantes de
los retrasos y/o pérdida en transito de cualquier mensaje,
carta, reclamacién o documento, ni en cuanto al retraso,
mutilacién u otros errores que puedan producirse en la

transmisién de las telecomunicaciones, ni en cuanto a los
errores de traduccién o interpretacién de términos técnicos.
Los garantes y garantes subsidiarios se reservan el derecho de

transmitir los textos de las garantias o de cualquier parte de las
mismas sin traducirlos.

Articulo 14

Durante las operaciones cubiertas por la garantia, los
garantes y garantes subsidiarios no asumirdn responsabilidad
alguna en cuanto a las consecuencias que puedan resultar de
una interrupcion de sus actividades por fuerza mayor,
disturbios, conflictos civiles, insurrecciones, guerras u otras
causas independientes de su voluntad o por huelgas, cierres
patronales o acciones industriales de cualquier indole.

Articulo 15

Si, durante las operaciones cubiertas por la garantia, la parte
solicitante y/o el garante utilizan, a instancia del deudor
principal, los servicios de otra parte como garante o garante
subsidiario, se entenderd que lo hacen por cuenta y riesgo del
deudor principal, y la parte solicitante y/o el garante no
asumirdn responsabilidad alguna si las instrucciones dadas o
confirmadas (o las enmiendas a las mismas) no se llevasen a
cabo en su totalidad o en parte, aunque la eleccién de esta otra
parte como garante o garante subsidiario se hubiese hecho por
iniciativa suva.

Articulo 16

Los garantes y los garantes subsidiarios no estaran exentos
de responsabilidad, de conformidad con los articulos 12, 13 y
15 supra, en caso de negligencia grave o de actos u omisiones
premeditados suyos o de sus empleados.

E. Reclamaciones

Articulo 17

El garante o garante subsidiario (inicamente serd respon-
sable ante ¢l beneficiario de conformidad con los términos y
condiciones especificadas en la garantia (y en las enmiendas a
la misma), asi como en las presentes Reglas, v por una cuantia
gue no excederd de ia suma estipulada en la garantia y en
cualguier enmienda a la misma.

Ariiculo 18

En caso de reclamacidn, todo garante que intervenga en las
operaciones cubiertas por la garantia informara sin demora al
mandatario.

Articulo 19

Una garantia podrd contener disposiciones expresas de
reduccion en una cantidad o cantidades fijas o determinables
en una fecha o fechas especificadas, o conira presentacién al
garante o garante subsidiario del documento o documentos
estipulados a tal efecto.

Articulo 20

De la cantidad pagadera conforme a la garantia se deducird
cualquier pago efectuado en cumplimiento de una reclamacion
con respecto de la misma y cuando, por pago o deduccion, se
hubiese satisfecho la cantidad total pagadera conforme a la
garantia, se extinguird ésta.
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F, Presentacidn de reclamaciones

Articulo 21

Las reclamaciones deberdn hacerse de conformidad con los
términos y condiciones de Ia garantia y, en particular, todos los
documentos especificados deberdn presentarse al garante o al
garante subsidiario en la fecha de extincién de la garantia o
antes de esta fecha; en caso contrario, se rechazard la
reclamacién.

Articulo 22

Toda reclamacién presentada al garante o al garante
subsidiario deberd hacerse en una de las siguientes formas
convenidas de demanda escrita:

a) solicitud escrita del beneficiario en que declara que el
deudor principal ha incumplido su obligacién u obligaciones y
se indique la naturaleza del incumplimiento; o

b) solicitud escrita del beneficiario en que sé declare que el
deudor principal ha incumplido su obligacién u obligaciones,
se indique la naturaleza de este incumplimiento v se incluyan
en apoyo de la solicitud los documentos que se hayan
especificado en la garantia; o

¢) solicitud escrita del beneficiario acompafiada de una
declaracién: i) en que se indique que el deudor principal ha
incumplido su obligacién o obligaciones, ii) en que se indique
la naturaleza de este incumplimiento, v iii) en que se declare
que, como resultado de este incumplimiento, el beneficiario
tiene derecho al pago de la cantidad reclamada por él y que
dicha cantidad no ha sido pagada directa o indirectamente por
el deudor principal o por cuenta suya, ni compensada de
ninguna otra manera; y iv) en que se presenten cualesquiera
otros documentos en apoyo de su demanda que se hayan
especificado en la garantia.

Cuando la garantia se emita con sujecion expresa a las
presentes Reglas Uniformes, y se establezca que las
reclamaciones del beneficiario o en su nombre se hardn
mediante simple solicitud, sin necesidad de declaracién o
documento alguno en apoyo de la misma, se considerara que la
garantia se ha emitido de conformidad con el presente articulo
v las reclamaciones deberdn ajustarse a lo dispuesto en su
parrafo a).

G. Pago de la reclamacién

Articula 23

Después de pagada una reclamacion, el garante o garante
subsidiario transmitirdn sin demora los documentos de la
reclamacién del beneficiario al deudor principal, a la parte
solicitante o al garante para que los transmitan al deudor
principal.

H. Disposiciones relativas a la extincién de 1a garantia
Articulo 24

La extincién de una garantia debe ser indiscutible, es decir
que deberd tener lugar al término del plazo establecido para la
presentacion de las reclamaciones (“fecha de extincién™) o en
el momento en que se presente al garante o garante subsidiario
el documento o documentos especificados a los efectos de
extincién (“‘causa de extincioén’). Cuando en una garantia se
indique tanto una fecha de extincién como una causa de
extincion, la garantia se extinguird en la primera de ambas
fechas. El garante o el garante subsidiario no tendrén
obligacién alguna respecto de las reclamaciones recibidas
después de la fecha de extincién o de la causa de extincién
especificadas en la garantia. ’

Articulo 25

Cuando un garante haya recibido instrucciones de emitir
una garantia, pero estas instrucciones sean tales que, de
ejecutarse, ¢l fiador se veria en la incapacidad, segin la ley, de
respetar las disposiciones relativas a la extincién de la garantia
pertinente, dichas instrucciones no se llevardn a cabo, v el
garante deberd informar inmediatamente a la parte solicitante

de las razones de esta incapacidad, pidiéndole instrucciones
adecuadas,

Articulo 26

Independientemente de cualquier disposicién relativa a la
extincién que figure en la garantia, ésta se considerard
cancelada en el momento en que se presente al garante o
garante subsidiario la declaracién escrita del beneficiario
cancelando la parantia, tanto si la garantfa o cualesquier
enmiendas a la misma se devuelven con dicha declaracién
como si no.

Articulo 27

Cuando una garantia se haya extingunido (por pago,
expiracion, cancelacidn o de otra forma), la retencién de la
garantia o de cualesquier enmiendas a la misma no implicar4 la
conservacion de ningiin derecho derivado de la garantia.

Articulo 28

Cuando una garantia se haya extinguido (por pago,
expiracién, cancelacion o de otra forma), o cuando se haya
reducido la cantidad total pagadera en virtud de la misma, el
garante o garante subsidiario lo notificard a su vez a la parte
que hubiese dado a éstos sus instrucciones en relacién con la
garantia.

Artfculo 29

a) El garante o garante subsidiario no prorrogard el
periodo de validez de garantia sin la aprobacién del deudor
principal, aun en el caso de que se presentase una solicitud de
prérroga como alternativa al pago en virtud de la garantia.

b) Si el beneficiario solicita dicha prérroga como
alternativa a su solicitud de pago de conformidad con los
términos y condiciones de la garantia, el garante o garante
subsidiario lo comunicard a la parte que hubiese dado a éstos
sus instrucciones en relacion con la garantia, y aplazaré el pago
de la reclamacién durante el tiempo que el garante o garante
subsidiario considere razonable para permitir al deudor
principal v al beneficiario llegar a un acuerdo sobre la
concesién de esta prorroga. El garante o garante subsidiario no
incurrird en responsabilidad alguna (en cuanto a los intereses o
de otra forma) en el caso de que el pago al beneficiario se
hubiese demorado como resultado de este procedimiento.

Articulo 30

a) A los efectos del presente articulo, por “dia hébil" de
cualquier garante o garante subsidiario se entenderd un dia en
que el garante o garante subsidiario estén o pudiesen estar,
independientemente de las causas especificadas en el articulo
14, disponibles a los efectos de garantia.

b) Si, independientemente de lo dispuesto en el presente
parrafo b), una garantia se extinguiese en un dfa distinto de un
dia hébil del garante o garante subsidiario, la extincién de la
garantia se aplazara hasta cl siguiente dia hdbil del garante o
garante subsidiario respectivamente, y la extincién de
cualquier compromiso entre un garante o garante subsidiario y
la parte soliciiante se aplazaré el mismo ntimero de dias.
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¢) Ademds, en cualquier caso en que haya un garante
subsidiario y/0 una parte solicitante, y en que un compromiso
cualquiera entre un garante y un garante subsidiario, y/o entre
un garante o un garante subsidiario y una parte solicitante
debiera extinguirse, independientemente de lo dispuesto en este
pérrafo ¢), en una fecha gue no fuese un dia hibil del garante o
garante subsidiario al que puedan presentarse reclamaciones
de conformidad con dicho compromiso, la extincién de este
compromiso se aplazara hasta el siguiente dia habil del garante
o garante subsidiario respectivamente, Cuando se aplace por
esta razdn la extincion de un compromiso, la extincion de
cualquier compromiso anterior entre un garante y un garante
subsidiario y/o entre un garante o garante subsidiario y la
parte solicitante se aplazard el mismo naimero de dias.

d) Entodo caso en que un garante o un garante subsidiario
invoque las disposiciones del presente articulo en relacion con
un compromiso aplazado en la forma indicada anteriormente,
se exigird al garante o garante subsidiario que presente una
declaracién en el sentido de que se le ha presentado una
reclamacién de conformidad con la garantia en una fecha
especificada que no fuese dia habil para €1 de conformidad con

el articulo 30 &) de las Reglas Uniformes relativas a las
Garantias de la Cdmara de Comercio Internacional (publica-
cién No. XXX).

I. Ley aplicable y tribunal competente

Artlculo 31

A menos que se disponga otra cosa en la garantia, la ley
aplicable serd la del establecimiento comercial del garante. Siel
garante tiene mds de un establecimiento comercial, la ley
aplicable ser4 la de la sucursal que hubiese emitido la garantia,

Articulo 32

Si las partes no han convenido en la competencia de un
tribunal determinadoe, cualquier controversia que surja entre
ellas en relacion con la garantia serd sometida exclusivamente
al tribunal competente del pais del establecimiento comercial
del garante o, si el garante tiene més de un establecimiento
comercial, al tribunal competente del pais de la sucursal que
hubiese emitido la garantia.



II. RESPONSABILIDAD DE LOS EMPRESARIOS
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A, Informe del Grupo de Trabajo sobre Practicas Contractuales Internacionales sobre Ia labor realizada en su
11.° periodo de sesiones (Nueva York, 18 a 29 de enero de 1988) {(A/CN.9/298) {Original: inglés)
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INTRODUCCION 2. En respuesta a la anterior peticién, el UNIDROIT

1. Ensu 16.° periodo de sesiones, en 1983, la Comisién
decidi6é incluir el tema de la responsabilidad de los
émpresarios de terminales de transporte en su programa
de trabajo, pedir al Instituto Internacional para la
Unificacién del Derecho Privado (UNIDROIT) que
transmitiera su proyecto prehmmar de convencién sobre
ese tema a la Comisién, para que ésta lo examinara, y
asignar la labor de preparacién de normas umformes
sobre ¢ste tema aun grupo de traba_]o‘ '

\Documentos Oficiale.i de la Asamblea General, rigésimo octavo
perlodp de sesiones, Suplemento.No, 17 (A/38/17).

="

transmitié su proyecto preliminar de convencidén a la
Comisidén. En su 17.° periodo de sesiones, 1a Comisién
asignd al Grupo de Trabajo sobre Praicticas Contractua-
les Internacionales la tarea de formular normas juridicas
uniformes sobre la responsabilidad de los empresarios de
terminales de transporte (A/39/17, parr. 113). Decidié
ademas instruir al Grupo de Trabajo para que basara su

labor en el proyecto preliminar de convencién del

UNIDROIT vy ¢! informe . explicativo correspondiente
preparado por la secretaria del UNIDROIT, asf como en
el estudio ‘de Ia- secretaria dé la CNUDMI sobre las
pnnmpales ‘cuestiongs dimanantes del proyecto pieli-
minar de convenéién del UNIDROIT que’la Com:szén
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tuvo a la vista en su 17.° perfodo de sesiones
(A/CN.9/252), vy que el Grupo de Trabajo debia
también examinar cuestiones no tratadas en el proyecto
preliminar de convencién del UNIDROIT, ademais de
cualquier etro tema que considerara pertinente,

3. El Grupo de Trabajo comenzé su labor sobre el
tema en su octave perfodo de sesiones, con un estudio
amplio de las cuestiones relacionadas con la respon-
sabilidad de los empresarios de terminales de transporte
(A/CN.9/260). En aquella ocasién, decididé convenir la
forma que debian adoptar las normas uniformes, tras
establecer su sustancia y contenido., En su noveno
periodo de sesiones, el Grupe de Trabajo celebrd un
debate inicial sobre todos los proyectos de articulo de
normas uniformes sobre la responsabilidad de empresa-
rios de terminales de transporte, que habia preparado la
secretaria {(A/CN.9/WG.II/WP.56). También prepard
textos de los proyectos de articulo 1, 2, 3 y 4, con sus
correspondientes notas, a fin de que sirvieran de base
para ulteriores consultas de las delegaciones ¥ para los
trabajos futuros {A/CN.9/275). En su décimo periodo
de sesiones, el Grupo de Trabajo examind los proyectos
de articulo 1 a 3 de las normas juridicas uniformes y los
proyectos revisados de articulo 5 a 15, asi como los
nuevos proyectos de articulo 16 y 17 preparados por la
secretaria (A/CN.9/WG.II/WP.58), v preparé textos
para varios de estos proyectos de articulo (A/CN.9/287).

4. El Grupo de Trabajo, compuesto de todos los
Estados miembros de la Comisién, celebré su
11.° periodo de sesiones en Nueva York, del 18 al 29 de
encro de 1988. Asistieron al perfodo de sesiones
representantes de los siguientes Estades miembros del
Grupo de Trabajo:

Argentina, Australia, Austria, Brasil, Cuba, Checos-
lovaquia, China, Egipto, Espaila, Estados Unidos de
América, Francia, India, Htalia, Jamahiriya Arabe
Libia, Japén, Lesotho, México, Nigeria, Paises Bajos,
Republica Democratica Alemana, Suecia, Unién de
Republicas Socialistas Soviéticas y Yugoslavia.

5. Asistieron al periodo de sesiones observadores de los
siguientes Estados:

Alemania, Repiblica Federal de, Bangladesh, Canada,
Ecuador, Peri, Polonia, Reptiblica Democritica
Popular de Corea, Republica de Corea, Rumania,
Sante Sede, Sudan, Suiza, Tailandia, Togo, Uganda,
Venezuela y Yemen Democratico.

6. - Estuvieron también presentes en el periodo de
sesiones los observadores de las siguientes organiza-
ciones internacionales:

a) Organismos especializados de las Naciones Unidas

Conferencia de las Nacionés Unidas sobre Comercio y
Desarrollo;

b) Organizaciones intergubernameniales

Comisién Central para la Navegacién del Rin,
Instituto Internacional para la Unificacién del Derecho
Privade (UNIDROIT), Oficina Central de Transportes
Internacionales Ferroviarios;

¢} Organizaciones internacionales no gubernamentales

Comité Maritimo Internacional, Instituto de Arren-
dadores Internacionales de Contenedores, Asociacién
Internacional de Coordinacién del Transporte de Carga,
Camara de Comercio Internacional.

7. El Grupo de Trabajo eligié a los siguientes
integrantes de la Mesa:

Presidente: Sr. Michael Joachim BONELL (Italia)

Relator:  Sr. Kuchibhotha VENKATRAMIAH
(India).

8. El Grupo de Trabajo tuvo a la vista los siguientes
documentos:

a} Programa provisional (A/CN.9/WG.IL/WP,59);

b) Responsabilidad de los empresarios de terminales
de transporte: texto revisado de los proyectos de normas
uniformes sobre la responsabilidad de los empresarios de
terminales de transporte basado en las deliberaciones vy
decisiones del décimo periodo de sesiones del Grupo de
Trabajo (A/CN.9/WG.IL/WP.60).

9. El Grupo de Trabajo aprobé el programa siguiente:
Eleccién de la mesa,
Aprobacién del programa.

3 Aprobacié'n de normas juridicas uniformes sobre
la responsabilidad de los empresarios de terminales
de transporte, '

Otros asuntos.
5. Aprobacién del informe.

DELIBERACIONES Y DECISIONES
I. Método de trabajo

10. El Grupo de Trabajo procedid a examinar todos
los articulos del proyecto de normas uniformes sobre la
responsabilidad de los empresarios de terminales de
transporte sobre la base del documento A/CN.9/
WG.IL/WP.60. En ¢l capitulo II del presente informe
figuran las deliberaciones y decisiones del Grupo de
Trabajo en el contexto de ese examen. El Grupo de
Trabajo decidié recomendar que el proyecto de normas
uniformes fuese aprobado en la forma de una
convencion.

11. Una vez concluido el examen del proyecto de
normas uniformes, el Grupo de Trabajo convocd un
grupo de redacciédn al que remitié el proyecto. Se pidié al
grupo de redaccién que incorporara al proyecto las
decisiones adoptadas por el Grupo de Trabajo y que lo
examinara con objeto de asegurarse de que existia
coherencia interna en cada una de las versiones en los
distintos idiomas, asf como correspondencia entre unas y
otras. A continuacién, el proyecto de normas uniformes
presentado por el grupo de redaccién con las enmiendas
correspondientes fue examinado por el Grupo de
Trabajo (véase infra, capitulo IV). Una vez concluido ese
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examen, el Grupo de Trabajo aprobé el proyecto de
normas umformes que figura en el anexo I del presente
informe.

II. Examen de los proyectos de articulo
de normas uniformes sobre la base
del documerito A/CN.9/WG.II/WP.60

Artéculo 1
Pdrrafe 1)

12. El Grupo de Trabajo dlscutlé las palabras “objeto
de transporte internacional”, colocadas entre corchetes,
Segiin una opinién, [a expresion resultaba innecesaria ya
que el requisito de que las mercaderias fueran objeto de
transporte internacional ya figuraba en el inciso &) del
parrafo 1) del articulo 2. Ne obstante, prevalecié la
opinién de que las palabras debian mantenerse y
suprimirse los corchetes, ya. que resultaba ttil recalcar
que las normas se aplicaban Unicamerite respecto de
mercaderias que fueran objeto de transporte mter-
nacional. -

13. Se sugirié que la restriccidn de las normas
uniformes a las operaciones con mercaderias que fueran
objeto de transporte internacional debia reflejarse en el
titulo de las normas yniformes; se transmitié esa
sugerencia al grupo de redaccién. También se transmitié
al grupo de redaccion la sugerencia de cambiar las
palabras *a fin de prestar o de hacer prestar servicios
relacionados con el transporte™, por “a fin de ejecutar
o de hacer ejecutar servicios relacionados con el
transporte’”,

14. Se decidié suprimir ¢l inciso @) por las razones
signientes. La retencién de dicho inciso excluiria del
Ambito de las normas uniformes una parte importante de
las operaciones llevadas a cabo por los empresarios,
especialmente las operaciones realizadas en terminales
de contenedores, y, por consiguiente, se crearia una
amplia laguna en Ia cobertura de las normas. Ademds, se
opiné gue 1a linea divisoria entre la descarga provisional
de las mercaderias (previa al almacenamiento) durante la
transferencia directa, que en virtud de este inciso no
entraria en el dmbito de las normas uniformes, y el
almacenamiento de mercaderias propiamente dicho, que
s{ quedaria cubierto, no estaba trazada con suficiente
claridad y seria dificil de definir. Se hizo cbservar que,
con la. supresibn del subpérrafo, los estibadores
quedarian cubiertos por las normas uniformes; aunque
preferirian beneficiarse de una ampliacién del régimen
de responsabilidad aplicable a los transportistas, ello no
siempre resultaba posible, y debian poder recibir una
proteccién andloga en virtud de las normas uniformes,
Se indic ademds que el almacenamiento de mercaderias
ya no constituia la funcién central de un empresario de
terminal de transporte; su cometido esencial, reflejado
en el parrafo 1), era mds bien hacerse cargo de
mercaderias a fin de ejecutar servicios relacionados con
el transporte,

15. Como argumento a favor de mantener la
disposicién, se indicé que las normas uniformes debian
aplicarse vnicamente cuando las mercaderfas fueran
almacenadas por el empresario.

16.  Se suscitd la cuestién de si las normas uniformes
debian aplicarse cuando el empresario aceptaba mer-
caderfas para almacenamiento a largo plazo y desconocia
el destino definitivo de las mercaderias, Se sugirié que
las disposiciones del parrafo 3) del articulo 1) podrian
ayudar a solucionar esa cuestion.

Pdrrafe 2)

17. Se afirmé que la definicién de “mercaderias” no
debia incluir los elementos de transporte o embalaje que
fueran propiedad de personas distintas al cargador o a la
persona que contratd los servicios del empresario; de no
ser asi, dichos elementos quedarian sujetos a la-garantia
real sobre las mercadetias a que tenia derecho el
empresario en virtud del articulo 10, lo que entraria en
conflicto con los derechos de sus propietarios y con las
convenciohes internacionales o las leyes nacionales que
regian los derechos de garantia real respecto de dichos
elementos de transporte o embalaje. Se acordé tratar
esta cuestién en ¢l contexto del articulo 10.

18, Se expresd el punto de vista de que los vehiculos
utilizados para el transporte de las mercaderias, tales
como gabarras, vagones de ferrocarril, remolques y
chasis, no debian estar sujetos al régimen de. respon-
sabilidad de las normas uniformes, y en consecuencia no
debian incluirse en la definicién de “‘mercaderias”. Se
hizo observar que esos vehiculos estaban en. muchos
casos sujetos a reglamentaciones especificas en virtud de
convenciones internacionales o leyes nacionales. El
régimen de responsabilidad establecido en virtud de las
normas uniformes sobre la responsabilidad de los
empresarios. de terminales de transporte no . tenia
prevista su aplicacién a los casos de pérdida o dafios de
dichos vehiculos, ni se prestaba a ello, Por ejemplo,
debido a que el valor de esos.vehiculos a menudo era
mucho mayor que ¢l valor de las mercaderias en ellos
transportadas, los lmites de responsabilidad por dafio
de las mercaderias previstos en las normas uniformes no
resultarian adecuados en muchos casos para indemnizar
por las pérdidas o dafios que sufrieran los vehiculos. Por
consiguiente, el Grupo de Trabajo decidié adoptar el
enfoque utilizado en el parrafo 5) del articulo 1 de la
Convencién de las Naciones Unidas sobre €l Transporte
Maritimo de Mercaneias, 1978 (Hamburgo) (que de aqui
en adelante se denominardn las “Reglas de Hamburgo™)?,
es decir, incluir en la definicidén de *“‘mercaderias” los
elementos utilizados para agrupar o' embalar las
mercaderias, pero no los elementos utilizados vnica-
mente para el transporte de las mercaderias. Empero, se
seiialé que la distincién entre los dos tipos de elementos
se hacia cada vez menos evidente a causa del desarrollo
de la prictica y tecnologia del transporte. De
conformidad con su decision, el Grupo de Trabajo
adoptdé una definicién de *“‘mercaderias™ del tenor
siguiente: '
“El término ‘mercaderias’ comprende todo contene-
dor, paleta o cualquier elemento andlogo de embalaje
o de transporte en la medida en que se utilice para
agrupar o embalar las mercaderias y no haya sido
suministrado por ¢l empresario.”

Wéase deta Final de la Conferencig de las Naciones Unidas sobre el
Transporte Marltimo de Mercanclas {A/CONF.89/13).
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Pdrrafo 3} - )

19. Se considers que el pérrafo 3) resultaba aceptable,
Se opinié que el parrafo debia interpretarse de manera
tal que, en caso de transporte por etapas, el término
“transporte internacional” abarcara dnicamente las
etapas ¢n las que el lugar de partida y el lugar de destino
se identificasen como situados en dos Estados diferentes.
Empero, el Grupo de Trabajo no estuvo de acuerdo con
esa opinidn. :

Pdrrafo 4)

20. Se consider6 que el parrafo 4) era aceptable, Segin
se entendid, el término “servicios relacionados con el
transporte” abarcaba servicios que eran pertinentes al
movimiento de las mercaderias, y no, por ejemplo,
servicios financieros con respecto a las mercaderias.

Pdrrafo 5). Forma de las notificaciones y las reclama—
ciones previstas en las normas uniformes

21. El Grupo de Trabajo celebré un debate relativoala
forma de las notificaciones y las reclamaciones previstas
en las nofmas uniformes. El debate se centré. en los
articulos 1 5 v 11 1), en el entendido de que, no
obstante, ‘abarcaba asimismo las referencias a las
notificaciones y reclamaciones que aparecian en los
articulds 53),5.4), 103), 112), 115, 122),124) y 125)
del proyecto,

22. 'Se expresé la opmlén de que en el articulo 1 5) de
las normas uniformes, ¢ en un articulo separado, debia
incluirse un requisito generil relativo a la forma de fodas
las notificaciones y reclamaciones previstas en- las
normas. Se expresé apoyo a la propuesta de que se
enmendara el articulo 1 5) de la manera siguiente:

“Por notlﬁcacgén se entenderd toda comunicacién
verbal o escrita que se haga con arreglo a la presente
[Ley] [Convenci6n] y se conserve de inmediato en forma
.0 de manera tal que pueda hacersc \_raler como
constancia de los datos que contenga

23. La .propucsta incluia también. la supresién de la
dltima oracidn del articulo 11 1). Se explicd que, de
conformidad con la propuesta, - toda  notificacién
efectuada con arreglo a las normas uniformes podia
hacerse - verbalmente, siempre que la persona que la
efectuara dejara constancia de ésta con objeto de que
pudiera utilizarse cuando fuese: necesario, en relacién
con cualquier reclamamén prewsla en las nbrmas
uniformes.

24. Como argumento en contra de la propuesta se dijo
que las normas uniformes debijan permitir la notificacién
verbal sin formalidades de ninguna especie. Segin ese
criterio, debia dejarse que cada parte determinara cudl
era la forma de notificacién ‘més acorde con la sana
prictica comercial y que mejor protegia sus intereses. Se
observé que ¢l receptor de ana notificacién verbal podia
proteger sus interéses acusando récibo’ por escrito de
ella. Se dijo que la cuestidn de la prueba suficiente de que
se habia realizado una notificacién verbal debia ser
resuelta por el Tribunal que conociera de una

controversia a que se refiriera la notificacidn. Se sefalé
que, con arreglo a la propuesta, aunque no se impugnase
el hecho de haberse realizade la notificacién, ésta no
tendria efecto si no se conservaba. Se sefialé también que
el hecho de que en la propuesta se hiciera referencia
dnicamente a una ‘comunicacidén verbal o escrita’
obstaba a que la notificacién fuese efectiva si se hacia
mediante una comunicacién entre computadoras.

25. A juicio de otros, en las normas uniformes no debifa
incluirse un requisito general respecto de la forma en que
debian hacerse las notificaciones y rteclamaciones
previstas en ellas; 1a cuestién de la forma debia tratarse
més bien en relacién con cada una de las notificaciones y
reclamaciones previstas en las normas, Por consiguiente,
se propuso que se suprimiera el articulo 1 5), Se propuso
también que se suprimieran tanto el articulo 1 5) como la
ultima oracidn del articulo 11 1) ¥ que la cuestién de la
forma de las notificaciones o reclamaciones quedase
librada al derecho interno aplicable. A este respecto, se
hizo otra sugerencia, en el sentido de que la notificacién
en virtud del articulo 11 1) se hiciese por escrito.

26. En el curso de los debates se llegé a la conclusidon
de que debia mantenerse ¢l articulo 1 5) tal como estaba
redactado porque unificaba’ de manera adecuada las
diferentes pricticas y normas juridicas nacionsles
relativas a la forma de las notificaciones y de que la
cuestion de si, como excepcién a esa disposicién general,
ciertos tipos de notificacién o reclamacién podian
hacerse verbalmente debia resolverse en forma separada.
El Grupo de Trabajo acepté ese -criterio. En -ese
contexto, algunos estimaron que debia permitirse la
notificacidén verbal de la pérdida o el dafio manifiestos a
que se hadia referencia en el articulo 11 1). No obstante,
prevalecié la opinién de gue, debido a su importancia,
esa notificacién debia estar sujeta a la disposicidn
general sobre notificaciones contenida en el articulo 1 5),
por lo que, al exigir que se hiciera en forma de que
quedara constancia de ella se evitarian los problemas
que surgirian ‘si se 1mpugnase el hecho de habeise
efectuado la notificaciéon o si ¢l contenido dé la
not:ﬁca(:lén no fuese absolutamente cierto.

_ Articulo 2
Pdrrafo 1)

27. Se expresd oposicién a la versién actual del
inciso a) del parrafo 1) porque se apartaba de los
pnnmpms gcnerales sobre conflicto de leyes. En virtud
de esos principios, las normas uniformes se aplicarian si
formaran parte de la legnslac:én del lugar donde se
encontraran las mercaderias; aslmlsmo, £508 prmcnpms
dejaban librado a las partes convenir que las normas
fueran aplicables a la relacién entre ellas, Ademds, se
observd que exlstian terminales de transporte situadas en
los limites de dos o més Estados y que podia ocurrir que
algunos de ellos aplicaran las normas y otros no. En esos
casos, ni el lugar donde se prestaban los servicios
relacionados con el transporte ni ¢l lugar donde se
encontraban las mercaderias constituian un criterio
apropiado para la aphcaclén de las normas uniformes,
ya que el empresario podia influir en ja aplicacién de
las normas prestando servicios relacionados con- ¢l




Segunda parie. Estudios ¢ informes sobre coestiones concretas : "

transporie, o ubicando Ias mercaderias en la parte de la
terminal que se encontrara en ¢l Estado en que su
situacidn juridica fuera més favorable.

28. El Grupo de Trabajo decidié que la Convencién
debia aplicarse dondequiera gque un empresario prestara
servicios relacionados con el transporte mediante una
empresa que estuviera situada en el territorio de un
Estado contratante o cuando de resuttas de las normas
del derecho internacional privado hubiese que aplicar la
legislacién de un Estado contratante. El Grupo de
Trabajo decidié también conservar el requisito contenido
actualmente en el inciso b) del parrafo 1), Se pidid al
grupo de redaccién que redactara una disposicién en que
se concretaran esas decisiones y considerara la
posibilidad de incluir una disposicion relativa al caso de
que un empresario operara en mds de un lugar, como la
contenida en el articulo 1 de la Convencidén de las
Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercadetias (Viena, 1980)° (en lo
sucesivo la ‘Convencion de las Naciones Unidas sobre la
Compraventa’).

29. Se indicé que el inciso @) del parrafo 1) no exigia
que los servicios relacionados con el transporte se
¢jecutaran en-una terminal de transporte, lo que
planteaba la cuestién de si se aplicarian las normas
uniformes en caso de que los servicios se ejecutaran en ¢l
territorio de! Estado pertinente pero fuera de una
terminal, Adem4s, en las normas uniformes no se definia
a la terminal de transporte,

Pdrrafo 2)

30. Se decidié suprimir el parrafo 2) por las siguientes
razones, El pérrafo contenia una norma relativa a la
prueba, y estas cuestiones no debian tratarse en el
contexto de las normas uniformes, Esa norma era
demasiado subjetiva, y por lo tanto resultaba incom-
patible con el parrafo 3} del ai‘tiqulo 1, y seria muy dificil
de aplicar en los tribunales. Aunque era importante que
el empresario tuviera conocimiento de si las mercaderias
eran o no objeto de comercio internacional, y por
consiguiente si estaban sujetas a las normas uniformes, ¢l
empresario que no tuviera dicho conocimiento estaria
suficieniemente protegido por el parrafo 3) del
articulo 1. Ese articulo requeria implicitamente que se
diera al empresaric una indicacién razonable al hacerse
cargo de las mercaderias, en el sentido de que eran
objeto de una operacién de comercio internacional,
permitiéndole alegar la inaplicabilidad de dichas normas
en ausencia de dicha indicacion.

31. Se indicd, como argumento para retener el
parrafo 2}, que dicho pérrafo'resultaba necesario para
proteger al cmpresano que desconocia si las mercaderias
eran-objeto de comercio internacional; empero, se indicd
que fa disposicién debia formularse por separado, como
una excepcidén que pudiera alegar el empresario en
defensa de sus intereses, pero no en el contexto del
articulo que se ocupaba del 4mbito de aplicacién de las

‘dete Final de la Conferencia de las Nacibnes Unidas sobre
los  Contratos de Compraventa Iniernacional de Mercaderios
{A/CONF.97/18).

normas. Segin otra opinién, la disposicién protegeria al
empresario que se hizo cargo y entregé las mercaderfas
en la etapa nacional de un transporte internacional
segmentado, especialmente en vista de la incertidumbre
que reinaba en esa modalidad de transporte respecto de
cudles eran los lugares pertinentes de partida y de
destino, a efectos de determinar si las mercaderfas eran
objeto de comercio internacional en virtud del p4rrafo 3)
del articulo 1. Sin embargo, se hizo observar que el
parrafo 2) del articulo 2 no ayudaba a solucionar esa
cuestion,

Artfcula 3

32, Se propuso cambiar, en la versién inglesa, las
palabras ‘‘made them available to* por “‘placed them at
the disposal of”, a fin de seguir la terminologia empleada
en el apartado ii} del inciso &} del parrafo 2), del articulo
4 de las Reglas de Hamburgo. No obstante, no se aprob6
la propuesta y se mantuvo el articulo 3 en su forma
actual,

Articulo 4

33, Entre las distintas variantes de la oracién inicial del
parrafo 1), el Grupo de Trabajo opt$ por la variante 5.
En virtud de esa variante se obligaba al empresatio a
emitir un documento a peticién del cliente, y se aclaraba
que ¢l empresario podia cumplir con el requisito incluso
aunque no mediara dicha solicitud. Se pidié al grupo de
redaccion que revisara la formulacién de esa variante.

34. Se opind que la expresién “sin demora injustifi-
cada” podia crear dificultades de interpretacién y se
sugirié utilizar una férmula més objetiva, como por
ejemplo *“dentro del plazo usual”. No obstante, se
convino en mantener la expresidén “sin demora
injustificada™. Se entendié que, a efectos de determinar
si una demora era *justificada™, seria pertinente
considerar la préctlca usual en la terminal de que se
tratare.

Incisos a) y b} del pdrrafo 1)

35. El Grupo de Trabajo convino en que el empresario
debia tener un alto grado de flexibilidad con respecto al
modo en que debia acusar recibo de las mercaderias. El
Grupo de Trabajo opiné que el texto de los incisos a) ¥y
b) permitia dicha flexibilidad, ya que se permitia al
empresario acusar recibo de las mercaderias mediante la
emision de un documento, la firma de un documento
presentado por ¢l cliente, 0 mediante la oportuna anota-
cién en un documento preparade o emitide por un
tercero, por ejemplo por el transportista. Se entendia que
el empresario podia cumplir el requisito relativo a la
documentacién, que figura en el texto actual del
péarrafo 1), entregando al cliente un documento emitido
por un tercero, un transportista por ejemplo y firmado
por éste en nombre del empresario,

36. Se sugiri6 que debia permitirse expresamente al
empresario formular una reserva en el documento
firmado o emitido por €1, si no tenia medios razonables
de examinar las mercaderias o tenia motivos para poner
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en tela de-juicio su condicion o cantidad. Se afirmé que
ello resultaba especialmente importante en los casos en
que ¢l empresario tenia que firmar un documento
preparado por el cliente o efectuar.una anotacién en un
documento preparado o emitido por un. tercero. Se
entendié que en virtud del texto actual del inciso a) el
empresario podia incluir dicha reserva y que, por lo
tanto, no era preciso introducir una nueva disposicidén a
tales efectos. Se llegd ademas al entendimiento de que la
expresion “medios de verificacion razonables” en el
inciso &) no exigia que el empresario abriera contene-
dores sellados. Por consiguiente, el Grupo de Trabajo
considerd que el texto de los incisos a) y &) era aceptable,
pero pidié al grupo de redaccién que revisara esos
incisos con miras a asegurar su idoneidad respecto de las
técnicas de procesamiento electrénico de datos.

Pdrrafo 2)
37. Se considerd que el parrafo 2) era aceptable..

Pdrrafo 3)

38. El parrafo 3) fue considerado aceptable. Se hizo
observar que en el parrafo no se especificaba el periodo
én que debia dejarse constancia de la informacién
contenida en el documento expedido por el empresario.

Pdrrafo 4)

39. El Grupo de Trabajo decidid suprimir la primera
oracién del parrafo 4), por juzgarla innecesaria. Se
considerd que la segunda oracién del parrafo 4) era
aceptable. Se entendia que, si el empresario no firmara el
documento en la forma debida, se aplicaria el parrafo 2)
del articulo 4.

Pdrrafo 5}

40. Se sugirié que el parrafo 5) podia ser mds 1til si se
modificaba para aclarar que la falta del documento de
informacidn exigido en virtud del parrafo 1) no afectaria
a la existencia ni la validez del contratc entre el
empresario y el cliente. Se hizo-observar que en el
Convenio para la Unificacién de ciertas reglas relativas
al transporte aéreo internacional (Varsovia, 1929)
aparecia una disposicién comparable. En oposicién a
esta sugerencia se indicd que el documento exigido en
virtud det Convenio de Varsovia desempeiiaba un papel
més central en el régimen de responsabilidad previsto en
ese instrumento que el documento correspondiente a las
normas uniformes actuales, Por lo tanto, se consideré
que dicha disposicién resultaba innecesaria. En conse-
cuencia, no se aprobé la sugerencla y se suprimid el
parrafo 5).

Articulo 5
Pdrrafos I} vy 2)

41. Se considerd que los pdrrafos 1) 'y 2) eran
aceptables.

Pdrrafos 3) v 4)

42, Se opind que la persona faculiada para recibir las
mercaderias debia poder efectuar la peticién en virtud de
los parrafos 3) 6 4) para la entrega de las mercaderias de
cualquier manera que considerara apropiada y suficiente
para proteger sus intereses, incluida una peticién oral.
Segin otra opinién, debia exigirse que la peticién se
formulara de manera tal que se dejara una constancia de
la peticién. De conformidad con sus deliberaciones y su
decisidn respecto de la forma de los avisos y peticiones
con arreglo a las normas uniformes (véanse los p4rrafos
21a 26 supra), el Grupo de Trabajo decidi6 mantener los
:irrafos 3}y 4) en su forma actual '

43, Fl Grupo de Trabajo décidié que el plazo
mencionado en el pArrafo 4} debia ser de 30 dias.

Artienlo 6
Pdrrafo I)

44. 8Se consideré aceptable el enfoque contenido en el
parrafo 1), Se expresé la opinion de que la cuantia de los
limites de la responsabilidad que figuraban entre
corchetes eran demasiado bajos; no obstante, segiin otra
opinién eran satisfactorios. Ef Grupo de Trabajo decidié
mantener dichos montos entre corchetes a fin de que
pudieran ser objeto de un nuevo examen en ¢l foro que
hubiere de aprobar las normas uniformes en forma de
convencién o de una ley modelo.

45, Se opind que si las normas uniformes se aprobaban
en forma de una convencion debia incluirse una reservd
en cuya virtud se facultara a un Estado contratante a
aplicar limites de responsabilidad mds ‘altoes a las
terminales de transporte aéreo. Segin otra opinidn,
debia permitirse una reserva por la cual un Estado
contratante pudiera aplicar la Convencién solamente a
las terminales de transporte maritimo. El Grupo de
Trabajo volvié a analizar la cuestién de las reservas
luego de adoptar una decisién respecto de la formia en
que debian aprobarse las normas uniformes (véase el
pérrafo 96 infra).

Limitacion basada en el nimero de bultos o unidades de
carga

46. Se formulé la propuesta de volver a introducir un
limite de responsabilidad alternativo basado en el
niimero de bultos o unidades de carga, que habia sido
suprimido por el Grupo de Trabajo en su décimo
periodo de sesiones. Se argumenté en favor de la
propuesta gque, en especial con respecto a las mercaderias
de gran valor que a menudo se tramsportaban en
contenedores, las limitaciones de responsabilidad basadas
en el peso estarian en algunos casos muy por debajo del
valor real de las mercaderias, Se hizo también referencia
a las disposiciones respectivas de las Reglas de
Hamburgo y del Convenio de las Naciones Unidas sobre
et Transporte Multimodal Internacional de Mercancias
(en lo sucesivo denominado *“Convenio sobre el
Transporte Multimodal’*)*. Empero, se hizo observar

TTD/MT/CONF/16.
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que la aplicacidn de los limites basados en el niimerc de
bultos o unidades de carga habia suscitado problemas en
la prictica. También se indicé que para volver a
introducir dichos limites harian falta nuevas disposi-
ciones con respecto a la documentacién gue habia de
emitir ¢l empresario. El Grupo de Trabajo decidié no
modificar su anterior decisién de suprimir los limites
basados en el niimero de buitos o unidades de carga,
pero recomendd que cuando las normas uniformes se
distribuyeran a los gobiernos para recabar sus comen-
tarios se considerara la cuestién de si debian volver a
introducirse dichos limites.

Pdrrafo 2)

47. Se consideré que el parrafo 2) era aceptable, Se
indicé que en las situaciones en que el empresario
ofreciera sus servicios con cardcter gratuito, como por
ejemplo en las instalaciones phblicas en que la carga
tenia que depositarse a la llegada o a la salida por
exigencias de la ley, tal vez no fuera posible czlcular la
limitacién de responsabilidad con arreglo al parrafo 2).
Sin embarge, se afirmé que dichos casos, que por lo
demas eran poco frecuentes, podrian resolverse en los
tribunales con una sustanciacién adecuada.

Pdrrafos 3) y 4)

48. Se consideré que los pdrrafos 3) v 4} eran
aceptables.

Articulo 7
Pdrrafos D y 3)

49. Se considerd que los pérrafos ) ¥ 3) eran
aceptables

Pdrrafo 2)

50. Se pidié al grupo de redaccidén que revisara la
expresion “si prueba que ha actuado en la gjecucién de
los servicios para los que fue contratado por el
empresario” a fin de evitar la interpretacién improce-
dente de que la persona responsable se viera privada de
las excepciones y limitaciones de responsabilidad en el
caso de que se produjera un pequefio desvio en la
ejecucion de los servicios para los que fue contratado por
el empresario.

Articulo 8
Pdrrafo 1)

51. Se expresaron opiniones distintas en cuanto a las
circunstancias en que el empresario debia perder el
derecho a la limitacién de responsabilidad en virtud de
las normas uniformes. Segiin una opinién, el empresario
debia perder ese derecho por circunstancias atribuibles
Gnicamente a su propia conducta intencional vy
temeraria, y no en el caso en que dicha conducta fuera
achacable a sus empleados u otras personas a quienes
hubiere contratado. Por consiguiente, se¢ propuso
suprimir en el parrafo 1) las palabras ‘o de sus
empleados”. Se expusieron los siguientes argumentos en

favor de esa opinidn. La fijacidn de limitaciones de
responsabilidad relativamente inamovibles permitia a
los aseguradores efectuar con mayor exactitud la
evaluacidn de los riesgos y el costo de! seguro resultaba
menor que si los limites podrian modificarse con més
facilidad. Resultaba mds eficiente desde ¢l punto de vista
econémico que ‘los riesgos de pérdida o dafio que
excedieran las limitaciones de responsabilidad fueran
asegurados por el cliente y no por el empresario. Como
una proporcion importante de la pérdida o deterioro de
las mercaderias se producia a causa de la conducta
temeraria o intencional de los empleados o de otras
personas contratadas por el empresario, permitir que en
tales casos se modificaran las limitaciones de respon-
sabilidad significaria ampliar considerablemente las
posibilidades. de sujecién del empresario a un rég:men de
responsabilidad ilimitada, lo que haria que las normas
uniformes resultaran poco atractivas. Se seflald asi-
mismo que el empresario Gnicamente deberia perder el
derecho a la limitacién en el caso de actos intencionales
o temerarios suyos, por ejemplo, de actos de sus
empleados autorizados a realizarlos en el ejercicio de sus
atribuciones. E! transportista o el propietario de las
mercancias deberian asegurarse contra otros riesgos si
hubiese posibilidad de pérdida mayor por los limites
especificados. También se hizo observar que en virtud
del parrafo 1) del articulo 8 de las Reglas de Hamburgo,
el transportista GOnicamente perdia el derecho a Ia
limitacién de responsabilidad por su conducta temeraria
o intencional.

52. Segln una segunda op;m(m, el empresario debia
perder el derecho a la limitacién de responsabilidad no
solo en el caso de su propia conducta intencional o
temeraria, sino también cuando dichos actos los
cometieran sus empleados u otras personas contratadas
por €L, Se adujeron las siguientes razones en apoyo de esa
opinién, En virtud del pérrafo 2) del articulo 8), la
responsabilidad de los empleados u otras personas
contratadas por el empresario por la pérdida, dailo o
demoras resultantes de su conducta intencional o
temeraria era ilimitada; sin embargo, 2 menudo dichas
personas no disponian de los recursos financieros o de la
cobertura de seguro para hacer frente a tal eventualidad,
y ¢l empresario debia ser plenamente responsable por la
pérdida, dafios o demora, Los limités de responsabilidad
previstos en el articulo 6 eran bajos; de este modo, debia
ampliarse ¢l derecho del reclamante a recibir una
indemnizacién superior a esos limites. El enfoque
utilizado en las Reglas de Hamburgo no debia adoptarse
en las normas uniformes, ya que el enfoque de las Reglas
de Hamburgo formaba parte de un conjunto de
transacciones en torno a la eliminacién de la posibilidad
de que el transporiista invocara una excepcidn por falta
ndutica. Una disposicién en virtud de la cual el
empresario perdiera el derecho a la limitacién de
responsabilidad nicamente por su propia conducta
intencional o temeraria surtiria pocos efectos, ya que,
pot lo general, el empresario es una entidad juridica que
solamente puede actuar por conducto de su personal
autorizado.

53. En vista de que ninguna de las opiniones anteriores
consiguié prevalecer, el Grupo de Trabajo mantuvo el
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enfoque de transaccidén recogido en el parrafo 1), en
virtud del cual el empresaric perdia el derecho a la
limitacién de responsabilidad por su conducta inten-
cional y temeraria, asi como por ia conducta de sus
empleados, pero no en ¢l caso en que dichos actos fueran
cometidos por otras personas contratadas por él. Al
mantener ese enfoque, el Grupo de Trabajo recalcd que
era conveniente que los gobiernos, al examinar el
pérrafo 1), consideraran Ia cuestién implicita de politica
de hasta qué punto era aconsejable la modificacion de la
limitacién de responsabilidad del empresario.

54. A fin de que el texto fuera consecuente con el
parrafo 2), el Grupo de Trabajo acordé cambiar las
palabras “o de sus empleados™ en ¢l parrafo 1) por “o de
sus empleados o representantes”. Se entendid que la
expresién “‘empleados o representantes™ se referia a los
empleados del empresario ¥ no incluia los contratistas
independientes empleados por éL.

55. Se propuso afiadir al final del pirrafo 1) el siguiente
texto;

“Siempre que, en el caso de dicha accién u omisién de un
empleado o representante se¢ demuestre gue estaba
actuando dentro de los limites de las funciones
propias de su empleo,”

56. Se hizo observar, en apoyo de esa propuesta, que
era injustificable privar al empresario del derecho a la
limitacién de responsabilidad si ta conducta intencional
0 temeraria de sus empleados © repreésentantes se
cometia fuera del Ambito de las funciones propias para
las gue habian sido empleados, La adicion correspondia
al enfoque adoptado en el Protocolo que implica el
Convenio para la Unificacién de ciertas reglas relativas
al transporte aéreo internacional, firmado en Varsovia el
12 de octubre de 1929 (La Haya, 1955),

57. Se argumentd, en contra de la propuesta anterior,
que la adicion no era necesaria, ya que todas las
referencias que se hacian en las normas uniformes a la
conducta de los empleados o representantes del
empresario contenian implicitamente la presuncidén de
que dichos actos debian corresponder a las funciones
para cuyo desempefio los empleados o representantes
habian sido contratados. No obstante, se¢ opiné que
dicha presuncién no se hallaba implicita con respecto a
todas las referencias a ios actos de empleados o
representantes del empresario, y que, por consiguiente,
era necesario incluir expresamente una disposicién a tal
efecto en el parrafo 1). A este respecto, se afirmé que el
parrafo 1) del articulo 5 resultaba peligroso e
inadmisiblemente ambiguo, por cuanto no estaba claro
si las medidas razonables que los empleados, represen-
tantes u otras personas contratadas por el empresario
tenfan que tomar para que el empresario gquedara
exonerado de responsabilidad, se referian Gnicamente a
aquellas medidas que correspondieran a las funciones
propias para las que los empleados o los representantes
habian sido contratados. En vista de las opiniones
divergentes expresadas en relacidn con la adicién
propuesta al parrafo 1), no se aceptd la propuesta,

Pdrrafo 2)
58. Se considerd que el pirrafo 2) era aceptable.

Articulo 9

59.  Se pidié al grupo de redaccidén que formulara una
redaccién més conveniente para la expresibén “las
normas o reglamentos aplicables, internacionales,
nacionales o de otra indole” para consignar el requisito
de que las mercaderias estuvieran marcadas, etiquetadas,
embaladas o documentadas de conformidad con
cualquier requisito legal aplicable. Por lo demds, se
considerd que el articulo 9 era aceptable.

Articulo 10
Pdrrafos 1) y 2)

60. Se consideré que los pérrafos 1) y 2) eran
aceptables.

Pdrrafo 3)

61. Se opiné que el parrafo 3) debia utilizarse
linicamente como recordatorio al empresario de que el
derecho a vender las mercaderias, sobre las que tenia el
derecho de retencién de conformidad con el parrafo 1),
dependia de la legislacién aplicable al caso y que el
parrafo no debia modificar las normas relativas al
derecho de venta en virtud de esa legislaci6n.

62, Seformularon objeciones a la designacién del lugar
donde se prestaron los servicios relacionados con el
transporte a efectos de determinar la legislacion
aplicable al derecho de venta de las mercaderias. Se hizo
observar que el parrafo 3) debia referirse a la legislacién
del Estado en que se hallaran ubicadas las mercaderias,
ya que en caso de conflicto de leyes, en la mayoria de los
sistemas juridicos, se identificaria a esa legislacién como
la legislacién aplicable. Se dijo que era improcedente
hacer que el tribunal de! Estado en que se haillaban
ubicadas las mercaderias se remitiera a la legislacion del
Estado en donde se prestaron los servicios relacionados
con el transporte, a efectos de decidir sobre la existencia
de un derecho de venta de las mercaderias o las
consecuencias de una venta. Segin otra opinién, el
parrafo 3) debia hacer simplemente referencia a la
“legislacin aplicable”.

63. El Grupo de Trabajo designé, en el parrafo 3),
como legislacién aplicable a la legislacion del Estado en
que el empresario tuviera su establecimiento. Se hizo
observar que algunas terminales de transporte abar-
caban una superficie que se extendia entre las fronteras
de dos o mds Estados, y que si se sometfa ¢l ejercicio del
derecho de venta a la legislacién del lugar en que las
mercaderias estuvieran ubicadas se podria alentar al
empresario a situar las mercaderias en una secci6én de la
terminal que estuviera localizada en el territorio del
Estado que ofreciera las leyes mds favorables en relacion
con el derecho de venta. Ademds, la designacion de la
legislacion del Estado en que el empresario tuviera su
establecimiento estaria en consonancia con la decision
adoptada por el Grupo de Trabajo en relacién con el
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inciso @) del parrafo 1) del articulo 2. Empero, se indico
que si se optaba por la legislacién del Estado en que el
empresario tuviera su establecimiento se crearfia un
derecho de venta en casos en que dicha legislacién
autorizara al empresario vender las mercaderias incluso
aunque la venta no estuviera permitida por la legislacién
del lugar en que las mercaderias estuvieran ubicadas,

64, Se formulé una propuesta en el sentido de excluir
de las disposiciones relativas al derecho de venta a los
contenedores y elementos andlogos de embalaje o de.
transporte que estuvieran claramente marcados y no
fueran de propiedad del transportista o el cargador, ya
que la venta de esos contenedores o ¢elementos infringiria
los derechos de sus propietarios. También se propuso
excluir no sélo los contenedores y elementos an#logos,
sino también otras mercaderias propiedad de terceros.
En oposicién a las propuestas se argumentd que el
pdrrafo 3), en su versién actuval, garantizaba una
proteccién suficiente a terceros, propietarios de los
contenedores, elementos o mercaderias, ya que el
empresario s6lo podria proceder 2 su venta cuando se lo
permitiera la legislacion aplicable, y con sujecion a los
requisitos de notificacién y de rendir cuentas del
producto de la venta previstos en el parrafo 3), asi como
a las demds salvaguardias en virtud de la legislacidén
aplicable. Excluir los contenedores o elementos .ani-
logos, o a las mercaderias, del derecho de venta entraria
en conflicto ¢on las normas de algunos sistemas juridicos
que permitian.la venta de estos elementos bajo ciertas
condiciones. El Grupo de Trabajo decidi6 excluir de las
disposiciones relativas al derecho de venta a los
contenedores v elementos andlogos de embalaje o
transporte anteriormente mencionados, y se pidié al
grupo de redaccidn que hiciera reflejar dicha exclusién
en el pirrafo 3).

65. En general, se acordé que debia mantenerse él
contenido esencial de las oraciones segunda y tercera del
parrafo, relativas a la notificacidn de la venta y el
rendimiento de cuentas respecto del producto de la venta
ya que proporc:onaba un minimo de salvaguardias. No
obstante, segin otra opinién, un sisterna juridico que
previera el derecho de venta también contendria normas
relativas a la notificacién y la responsabilidad respecto
del producto de la venta; de esta manera, el parrafo 3)
debia referirse unicamente a 1a legislacién aplicable con
respecto a dichas cuestiones.

66. El Grupo de Trabajo decidié pedir al grupo de
redaccién que modificara ¢l parrafo 3) teniendo en
cuenta las decisiones consignadas en los pérrafos
anteriores.

Articulo 11

67. Se indicd que, en ciertas situaciones, las partes
podtian considerar demasiado.breves los plazos previstos
en el artfcule 11. Se entendié que las partes podrian

convenir en adoptar plazos mds largos, dentro de los

limites establecidos en el parrafo 2) del articulo 13.

Pdrrafo 1)

68. El Grupo de Trabajo examiné la Gltima oracién del
parrafo 1) en relacién con su debate sobre la forma de la
notificacién y de las reclamaciones en virtud de las
normas uniformes (véanse los parrafos 21 a 26 supra).
Por lo demés, se consider6 que el pérrafo I) era
aceptable,

Pdrrafo 2)

69. Seindicé que la expresién “destino final® resultaba
ambigua. Por ejemplo, en e] caso de mercaderias en
contenedores no estaba claro si el “destino final” se
referia al depdsito de contenedores en que éstos se
depositaban una vez descargadas las mercaderias o, por
el contrario, se referfa al consignatario de las
mercaderias. Se entendié que el término se referia al
receptor final de las mercaderias que estuviera en
disposicién de inspeccionarlas. $e pidié al grupo. de
redaccién que introdujera los cambios necesarios para
aclarar ese punto. La propuesta de suprimir el plazo de
siete dias para dar un aviso y mantener tinicamente el
plazo de 45 dias no fue aprobada.

Pdfrqfos Ny

76. Se considerd que los parrafos eran aceptables,

Pdrrafo 5)

71. Se hizo observar que el plazo de 21 dias podia
resultar demasiado largo. Sin erbargo, el Grupo de
Trabajo consideré que ¢l parrafo 5) era aceptable.

. Artfeulo 12
Pdrrafo I) -

72. Se planteé la cuestion de cudndo habia que
considerar que el procedimiento judicial ¢ arbitral habia
sido “incoado™ a efectos de la prescripeidn prevista en el
parrafo 1). Se entendié que la palabra “incoar" se referia
al momento en que se considerara que los procedi-
mientos habian sido legalmente instituidos, que dependia
del sistema juridico aplicable, Se consideré que el
parrafo 1) era aceptable..

Pdrrafas 2) Hyd)

73. Se cunsndcré que los pérrafos eran aceptables,

Pérmfo 5 )

74. Se indicoé que el pérrafo 5), en. su forma actual,
diferia del parrafo 5).del articulo 20 de las Reglas de
Hamburgo. Se _propuso enmendar el parrafo a fin de
facultar al transportista o a otra persona para incoar un
recurso contra el empresario no sélo dentro de un plazo
adicional de 90 dias desde la fecha en que el
transportista, u otra persona, hubiere sido declarado
responsable a raiz de una accién entablada contra él o
hubiere satisfecho las reclamaciones en que se fundé esa
accién, sino también dentro deun plazo de 90 dias desde
que satisficiera la reclamacién, e incluso aunque no se
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hubiera interpuesto ninguna accion contra él. Segiin una
opinién contraria, ¢l plazo de prescripcién de dos afios
s6lo debia aplicarse si se hubiera interpuesto una accién
contra la persona responsable de satisfacer la reclama-
cién, y no si esta persona hubiera satisfecho Ia
reclamacién voluntariamente, sin necesidad de inter-
poner una accién contra ella. El Grupo de Trabajo
decidié mantener el parrafo 5) en su forma actual.

Articulo 13
75. Se considerd que el articulo 13 era aceptable.

 Articalo 14

76. Se consideré que, por lo general, la normativa
sobre la interpretacién contenida en el pérrafo 1) del
articulo 7 de la Convencidn de las Naciones Unidas
sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias era preferible a Ia del articulo 14 en su
forma actual, y se pidié al grupo de redaccién que
volviera a formular el articulo 14 para ajustarlo a esa
disposicién. Sin' embargo, segiin una opinién en
coutrario, ¢sa disposicién resultaba demasiado compleja
y contenia términos, tales como “buena fe”, que
resultaban dificiles de aplicar en la prictica,

Articulo 15

77. Hubo acuerdo, por lo general, que la expresién “o
de cualquier ley de [este Estado] [uno de esos Estados]
relativa al transporte internacional de mercaderias”
debia cambiarse a fin de subordinar a las normas
uniformes Onicamente a la legislacién nacional que
aplicara una convencién relativa al transporte inter-
nacional de mercaderias, y no a otras leyes nacionales
relativas al transporte internacional de mercaderias. Se
pidid al Grupo de Trabajo que incorporara esa decisién:
al texto del articulo y gue le diera la redaccién adecuada,

Articulo 16

78. El Grupo de Trabajo consideré que la version del
articulo 16 prevista para su inclusién en una convencién
resultaba aceptable.

Avrticulo 17
Pdrrafos 1), 4), 6), 7}y &)

79. Los parrafos se consideraron aceptables. Se
entendié que la palabra “apruebe” que figuraba en el
apartado b} del parrafo 1) se referia al momento en que
la modificacion fuera aprobada por la conferencia o el
comité de revisién competentes. El Grupo de Trabajo
consideré que la decisién final respecto de los
instrumentos internacionales sobre transporie que se
enumerarian e¢n el apartado b) del parrafo 1) debfa
adoptarla el foro que terminara y aprobara las normas
uniformes, teniendo en cuenta los instrumentos existen-
tes en el momento.

Pdrrafo 2)

80. El texto del péarrafo 2) se.considerd aceptable, Se
observé que, por razones de costo.y eficiencia, convenia

que Ia reuni6n del comité de revisién se celebrara en la

fecha y el lugar de un periodo de sesiones de la
Comision.

Pdrrafo 3)

81. Se propuso suprimir los apartados ¢) y f) y la
referencia que se hace en el apartado d) al seguro que
cubre las lesiones relacionadas con el empleo sufridas
por los trabajadores aduciendo que el aumento de los
costos alli mencionados no debfa considerarse un factor
que daria lugar a un aumento de los lHmites de
responsabilidad, Sin embargo predominé la opinién de
que debian mantenerse las disposiciones, habida cuenta
de que podia pensarse que un aumento de esos costos
justificaba una reduccién de los limites de responsabili-
dad. Se remitieron al grupo de redaccién varias
sugerencias para mejorar la redaccién del pérrafo 3).

Pdrrafo 5)

82. Se propuso agregar al parrafo 5) una nueva
restriccion en el sentido de que, con posterioridad a la
primera revisibn, no podria considerarse ninguna
enmienda a la limitacidén de la responsabilidad antes de
que hubieran transcurrido cinco afios a partir de la
revision anterior. S¢ dijo que esa propuesta promovia la
estabilidad de los limites de responsabilidad. La
propuesta no se aprobé porque podia haber casos en que
conviniera realizar una revisién de los limites antes de
que se cumpliera el plazo de cinco afios. Se observé que
los Estados no abusarian del procedimiento de revisién
pidiendo reuniones del comité més frecuentes de lo que
fuera necesario.

Nueva disposicion propuesta

83. Se propuso agregar una nueva disposicion al
articulo 17 segin la cual, en caso de revisidn de un limite
de responsabilidad el limite aplicable seria el que
estuviera en vigor en la fecha del hecho que hubiera
provocade la pérdida, el dafio o la demora, La propuesta
se basaba en el articulo 42 del Protecolo que modifica el
Convenio para la Unificacién de ciertas reglas relativas
al transporte aéreo internacional firmado en Varsovia el
12 de octubre de 1929, con las modificaciones
introducidas por el Protocolo hecho en La Haya el 18 de
septiembre de 1955 (Guatemala, 1971), Se expresd la
opinién de que era preferible que esa disposicion
aparcciera en el articulo 6. Se pidié al grupo de
redaccion que formulara una disposicién de conformi-
dad con la propuesta de manera gque el Grupo de
Trabajo pudiera seguir examinando la cuestidn.

1II. Forma de las normas uniformes

g84. El Grupo de Trabajo convino en general en
recomendar a la Comisién ‘que las normas uniformes
fuesen aprobadas en la forma de una convencién. Se dijo
que una convencién redundaria en una uniformidad
mejor y mds completa del derecho en la materia que una
ley modelo. Se observé que la legislacién relativa al
transporte internacional de mercaderias figuraba en su
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mayor parte en las convenciones internacionales sobre
transporte. Para integrar eficazmente las normas
uniformes en ese sistema y colmar las lagunas que
dejaban esas convenciones, era preferible que las normas
uniformes fuesen aprobadas en la forma de una
convencion,

85. Se expresd la opinién de que la aprobacién de las
normas en la forma de una convencién seria prematura,
ya que existfa un vinculo entre las normas uniformes,
por una parte, y las Reglas de Hamburgo y el Convenio
sobre ¢l Transporte Multimodal que aan no habian
entrado en vigor, pov la otra. Segin esa opini6n, por el
momento era preferible adoptar las normas uniformes
en la forma de una ley modelo teniendo en cuenta, en
particular, que las actividades de los operadores de
terminales - segufan sujetas a continuos cambios y
evolucionaban rapidamente. Asimismo, una ley modelo
podria servir para armonizar en forma mas rdpida el
derecho en la materia que una convencién. Sin embargo,
quienes apoyaban la propuesta de una ley modele no
cbjetaron en principio que las normas fuesen aprobadas
en la forma de una convencién y recalcaron que su
preferencia no era el resultado de una actitud menos que
positiva respecto del contenido de las normas uniformes.

86. El Grupo de Trabajo observd que la Comisién, al
examinar su recomendacién de que las normas
uniformes fuesen aprobadas en la forma de una
convencion, tal vez desearia examinar las consecuencias
financicras de los posibles procedimientos para aprobar
la convencién. Se convino en que la cuestién de si debian
permitirse reservas a la convencién vy, en tal caso, si la
cuestion deberia ser examinada especificamente o ser
tratada como una cuestién de principio general, debia
ser examinada por la Comisién en relacién con la
formulacién de las cldusulas finales de la convencién.

IV. Examen del titulo y de los articulos del proyecto
de Convencién presentados por el grupo de redaccién

87. En los parrafos siguientes se consignan las
modificaciones introducidas por ¢l Grupo de Trabajo en
algunos de los articulos del proyecto presentados por el
Grupo de Redaccién. No se mencionan especificamente
otras modificaciones menores, especialmente las que no
afectan al texto en todos los idiomas. A reservas de esas
modificaciones, el titulo del proyecto de Convencién y el
texto de los articulos presentados por el Grupo de
Trabajo son los que figuran en el anexo [ del presente
informe,

Articulo I

88. FEl Grupo de Trabajo aprobé el articulo en la forma
en que o habfa presentado el Grupo de Redaccién, Se
tomd nota de que las definiciones de “‘notificacién™ y
“reclamacién’ que figuraban en los apartados ¢) y /)
sblo se referian a aquellas especificamente previstasen la
Convencién y que las palabras con que comenzaba el
articulo 1, “En el texto de Ia presente Convencién”,
obedecian al propdsito de disipar toda duda al respecto.

Arttculo 2
Pdrrafos 1) y 3)

89. El Grupo de Trabajo aprobé los pérrafos en la
forma en que los habia presentado el Grupo de
Redaccion,

Pdrrafo 2)

90. Se sugirié que se suprimiera el pérrafo 2), Se sefialé
que, en contraste con la venta internacional de
mercancias, la cuestién a que se referia el parrafo no
revestia mayor importancia prictica con respecto a las
actividades realizadas por empresarios de terminales.
Ademds, se dijo que la referencia a *“la relacién m4s
estrecha con el conjunto de los servicios relacionados
con el transporte” no era suficientemente clara. El
Grupo de Trabajo, sin embargo, aprobé el parrafo 2) en
la forma en que lo habia presentado el Grupo de
Redaccién.

Avtlculos 3y 4

91. El Grupo de Trabajo aprobé los articulos 3 y 4 en

la forma en que los habia presentado el Grupo de
Redaccién,

drticulo 5
Pdrrafos 1), 2) vy 3)

92. El Grupo de Trabajo aprobé los pérrafos en la
forma en que los habia presentado el Grupo de
Redaccidn.

FPdrrafo 4)

93. El texto presentado por ¢l Grupo de Trabajo
incluta las palabras “en los 30 dias consecutivos a la
fecha convenida o, a falta de acuerdo sobre ese punto, en
los 30 dias consecutivos a la fecha de la peticién de esa
persona, las mercaderias se podrédn dar por perdidas™. Se
sefialé que esa redaccién no resolvia la cuestidon de si ¢l
plazo comenzaba a correr cuando se enviaba la peticién
de que se entregaran las mercaderias o cuando el
empresario la recibia. El Grupo de Trabajo observando
que en el parrafo 3} se habia resuelto una cuestién
similar optando por el momento en que el empresario
recibia la peticidn, decidi6 aplicar Ia misma solucién en
el parrafo 4).

Articulo 6

94. El texto del articulo 6 presentade por el Grupo de
Redaccién incluia un pédrrafe 5), encerrado entre
corchetes, cuyo texto era el siguiente:

“[5) Los limites de responsabilidad previstos en los
pérrafos 1) y 2) son los que estén en vigor en el
momento en que se produjo el hecho, de conformidad
con las disposiciones del articulo 17.]”

95. El Grupo de Trabajo, examinando este pdrrafo
junto con el articulo 17 (véase el pérrafo 116 infra),
decidié no mantener el pdrrafo 5). Por lo demds, ¢l
Grupo de Trabajo aprobé el articuto 6 en la forma en
que lo habia presentado el Grupo de Redaccién.
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96. El Grupo de Trabajo volvié a examinar la cuestién
de las reservas al provecto de convencién que se habia
planteado en relacién con el articulo 6 (véase el
parrafo 45, supra). El Grupo de Trabajo decidi6 que la
cuestidn de si el proyecto de convencién debia tener una
disposicidn relativa a las reservas y, en la afirmativa, del
contenido de esa disposicién, debia quedar librada al
examen de la Comisi6n en el contexto de la preparacién
de las cldusulas finales. Hubo acuerdo en que, por el
momento, el proyecto de convencidn incluyera una nota
en que se aclarara que la preparacion del preambulo y de
las cladsulas finales, incluida la cuestién de las reservas,
habia quedado librada a la Comisién.

97. Se sefial6é que seria conveniente que el proyecto de
convencion fijara nn limite general de la responsabilidad
del empresario que abarcara todas las reclamaciones
dimanadas de un solo accidente. Se llegé 2l entendi-
miento de que los gobiernos podrian examinar esa
cuestién cuando ¢l proyecto de convencion fuese
distribuido a los efectos de recabar sus observaciones.

Articalos, 7, 8 y 9

98. El Grupo de Trabajo aprobé6 los articulos en la
forma en que los habia presentado el Grupo de
Redaccién. . : .

Articulo 10
FPdrrafo 1)

99. El Grupo de Trabajo aprobé el parrafo en la forma
en que lo habia presentado el Grupo de Redaccion.

Pdrrafo 2}

100. Se convino en que las palabras “institucién
oficial” se referian a una institucidn oficial que actuara
habitualmente como depositaria de la suma a que se
hacia referencia en ¢l parrafo, por ejemplo, la oficina del
secretario de un tribunal. '

101. - En el parrafo 2), presentado por el Grupo de
Redaccién las palabras “en el Estado en que el
empresario tenga su establecimiento™ estaban. entre
corchetes; se propuso suprimirlas, ya que el requisito de
que el depositario fuera una institucion oficial constituia
una proteccién suficiente para las partes. Asimismo, se
dijo que la inclusién de esas palabras podria dar lugar a
problemas en relacidn con las leyes que regulaban las
transferencias de fondos de un pais a otro. Sin embargo,
la opinién- que prevalecié fue la de conservar esas
palabras y suprimir los corchetes. En apoyo de esa
opinién, se dijo que, en general, un empresario tendria
derecho a que el pago se efectuara en su establecimiento;
por ello, la suma que asegurara esc pago debia
depositarse en el Estado donde tuviera su estableci-
miento. A juicio del Grupo de Trabajo, las palabras en
cuestion se aplicaban solamente al depésito de una suma
en una institucién oficial y no al depésito de la suma en
poder de un tercero.designado de comin acuerdo.

Pdrrafo 3)

102. El pérrafo presentado por el Grupo de Redaccién
figuraba entre corchetes, que el Grupo de Trabajo
decidié suprimir. :

103. El texto de Ia segunda frase del parrafo
presentado por el Grupo de Redaccién era el siguiente:
“Esta disposicién no se aplica a los contenedores que no
sean de propiedad del empresario, el transportista o el
cargador y estén claramente marcados a efectos de la
identificacion de su propietario”. Se convino en general
en que no debia excluirse la posibilidad de que esos
contenedores pudiesen ser- vendidos en el caso de
aquellos que el empresario recibiera del propietario para
repararlos o mantenerlos ¥ por concepto de lo cual
tuviese derecho a pagos. Por ello, el Grupo de Trabajo
acord6 agregar a la segunda frase las siguientes palabras:
“excepto en lo que respecta a las reparaciones o las
mejoras que el empresario efectie en los contenedores”.
Se convino en.que la segunda frase se relacionaba
solamente con el derecho de venta mencionado en la
primera frase y no con el derécho de retencién
mencionado en ¢l parrafo 1). Por lo demds, el Grupo de
Trabajo aprobé el parrafo en la forma en que lo habia
presentado el Grupo de Redaccidn,

Pdrrafo 4)

104. Se expres$ la opinidn de que era preferible que
algunos aspectos de procedimiento de la compraventa se
rigieran por la legislacion del lugar donde se encontraran
las mercaderias. El Grupo de Trabajo aprobé el parrafo
en la forma en que lo habia presentado el Grupo de
Redaccién.

Articulo 11

105. EI Grupo de Trabajo aprobé el articulo en la
forma en que lo habfa presentado el Grupo de
Redaccion.

Articulo 12

106. El Grupo de Trabajo aprobé el articulo en la
forma en que lo habia presentado el Grupe de
Redaccion. Se observd que el requisito de que la
declaraciéon mencionada en el pérrafo 4) se formulara
por escrito guardaba relacidn con el parrafo 2} del
articulo 22 de la Convencidn sobre la prescripcion en
materia de compraventa internacional de mercaderias
(Nueva York, 1974)%,

Articulo 13

107. El Grupo de Trabajo aprobé el articulo en la
forma en que lo habia presentado el Grupo de
Redaccion.

Articudo 14

108. El articulo presentado por el Grupo de Redaccién
contenia dos variantes. En la primera, se utilizaba el

Sdcta Final de la Conferencia de las Naciones Unidas sobre la
prescripeidn en lo  compraventg internacional de niercaderfas
(A/CONF.63/14 y Corr.1}. : .
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texto del pdrrafo 1) del articulo 7 de la Convencidn de las
Naciones Unidas sobre la compraventa; en la segunda, se
utilizaba el texto del articulo 3 de las Reglas de
Hamburgo. Se observd que en la variante basada en la
Convencién de las Naciones Unidas sobre la compra-
venta figuraba una referencia a la observancia de la
buena fe en el comercio internacional que no figuraba en
la variante basada en las Reglas de Hamburgo. En
principio, el Grupo de Trabajo tenia la intencién de
seguir el criterio de las Reglas de Hamburgo, ya que el
actual proyecto de convencién, como esas Reglas,
correspondia al ambito del transporte internacional de
mercaderias. Se dijo que la observancia de la buena fe en
el comercio internacional era un requisito implicito en
las relaciones comerciales internacionales v, en conse-
cuencia, no habfa que mencionaria concretamente en el
proyecto de convencién, En respuesta, se dijo gque la
variante basada en la Convencién de las Naciones
Unidas sobre la compraventa promoveria més la
uniformidad; ademds, las consideraciones que habjan
llevado a la Comisién a adoptar esa formulacién debian
llevarla a adoptar la misma formulacién en el proyecto
que se estaba examinando,

109. El Grupo de Trabajo, en el contexto del
articulo 14, decidié adoptar el texto de la Convencién de
las Naciones Unidas sobre la compraventa y omitir la
referencia a la observancia de la buena fe, en la
inteligencia, en todo caso, de que la omisién no debia
considerarse en menoscabo del papel y ta importancia de
la buena fe en el comercio internacional en el contexto
que se examinaba, '

Articulo 15

110. En el articulo presentado por el Grupo de
Redaccion, las palabras “o de cualquier ley de un Estado
que tenga por efecto aplicar una convencién relativa al
transporte internacional de mercaderias, o que se
fundamente en ella” figuraban entre corchetes. Se
observé que estas palabras repetian en esencia el
contenido de la segunda frase del articulo 1 ¢). Como
quedaba de manifiesto en el articulo 1 a), el proyecto de
convencién no obedecia al propdsito de injerirse en
otras convenciones relativas al transporte internacional.
El texto entre corchetes habia sido propuesto para
resolver los problemas que entrafiaba la forma en que
algunos sistemas juridicos adoptaban las disposiciones
de las convenciones relativas al transporte internacional.

L11. Las palabras “‘que tenga por efecto aplicar” se
referian a la legislacién vigente en algunos paises por la
cual se aplicaban los instrumentos relativos al transporte
internacional en que eran parte esos paises, Las palabras
“que se fundamente en ella™ se referian a leyes vigentes
en otros paises derivadas de las disposiciones de
instrumentos sobre transporte internacional en los
cuales el pais no era parte correspondiente a ellas. Se
propuso que se¢ suprimieran las palabras “que se
fundamente en ella’ ya que podrian plantear problemas
respecto de si una ley nacional “se fundamentaba® o no
en un instrumento sobre transporte internacional y de
ese modo, dar lugar a confusién en cuanto a si el

proyecto de convencién estaba o no subordinado a dicha
ley. Sin embargo, predominé Ia opinién de conservar las
palabras “que se fundamente en ella”.

112. El Grupo de Trabajo decidié suprimir los
corchetes en el articulo 15 y aprobar el articulo en la
forma en que lo habia presentado el Grupo de
Redaccién. Se expresé la opinién de que los gobiernos
deberian prestar mayor atencién a las palabras en
cuestién cuando el proyecto de convencién fuese
distribuido para recabar sus observaciones.

Articulo 16

113. El Grupo de Trabajo aprobé el articulo en la
forma en que lo habia presentado el Grupo de
Redaccidn,

Articulo 17

114, El Grupo de Trabajo solicité que la Secretaria
preparara y adjuntara al presente informe una lista
provisional de instrumentos relativos al transporte
internacional que se pudiera incluir en el parrafo 1) b).

115, El parrafo 9) presentado por el Grupo de
Redaccién estaba encerrado entre corchetes. El Grupo
de Trabajo decidi6 conservar el parrafo tal como habia
sido formulado por el Grupo de Redaccién y suprimir
los corchetes, Por lo demds, el articulo 17 fue aprobado
en la forma en que habia sido presentado por el Grupo
de Redaccidn, ' '

116. Enrelacidn con su examen del parrafo 9), el Grupo
de Trabajo consideré que no debia mantenerse el
péarrafo 5) del articulo 6, que el Grupo de Redaccion
habia dejado entre corchetes,

Y. Otros asuntos

117.  El Grupo de Trabajo observd que, al aprobar el
proyecio de convencidn sobre la responsabitidad de los
empresarios de terminales de transporte en ¢l comercio
internacional, habfa completado la tarea que le confid la
Comisidn.

118. Un representante de la secretaria de la Conferencia
de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo
(UNCTAD) informé al Grupo de Trabajo acerca de la
estrecha cooperacién sustantiva, que habia existido entre
la UNCTAD y la Comisién en relacion con la
preparacién del proyecto de convencién sobre la
responsabilidad de los empresarios de terminales de
transporte en el comercio internacional. En especial, la
UNCTAD habia realizade su labor relativa a los
aspectos econdémico y comercial de la gestién de los
empresarios de terminales de transporte como comple-
mento de la tarea fundamental que realizaba el Grupo de
Trabajo, La Divisién de Transporte Maritimo de la
UNCTAD habia preparado un nuevo informe sobre el
factor de riesgo comercial en la gestién de terminales de
contenedores. El Grupo de Trabajo tomd nota con
satisfaccidn de las observaciones del representante de la
secretaria de la UNCTAD.
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ANEXO I

[Original: drabe, chino, espafol, francés, inglés y ruso]

PROYECTO DE CONVENCION SOBRE LA RESPONSABILIDAD DE LOS EMPRESARIOS DE TERMINALES
DE TRANSPORTE EN EL. COMERCIO INTERNACIONAL, PREPARADO POR EL GRUPO
DE TRABAJO SOBRE PRACTICAS CONTRACTUALES INTERNACIONALES? '

Articule I
Definiciones

En &l texio de la presente Convencién:

a) Por “empresario de terminal de transporte” (que en
adelante se denominard el “empresario™) se entiende toda
persona que actuando en €l ejercicio de su profesidén se hace
cargo de mercaderias objeto de transporte internacional, a fin
de prestar o de hacer prestar servicios relacionados con el
transporte de esas mercaderias en una zona bajo su controlo a
la que tenga dereche de acceso o uso. Sin embargo, no se
considerara empresario a una persona en la medida en que sea
responsable de las mercaderias como transportista ¢ como
empresario de transporte multimodal en virtud de la ley
aplicable relativa al transporte;

b) El término “mercaderias’ comprende todo contenedor,
paleta o cualquier elemento andlogo de embalaje o transporte
siempre que las mercaderias estén en él agrupadas o embaladas
y el eclemento de embalaje o transporte no haya sido
suministrado por ¢l empresario; '

¢} Por ““transporte internacional” se entiende todo
transporte respecto del cual, en ¢l momento en que el
empresario se hace cargo de las mercaderias, ef lugar de partida
v el lugar de destino aparecen ubicados en dos Estados
diferentes;

d) La expresién “servicios relacionados con el transporte”
comprende, enire otros, el almacenarmiento, el depobsito, la
carga, la descarga, la estiba, el arrumaje, el entablado vy la
trinca;

¢} Por “notificacién” se entiende una notificacién hechaen
una forma por la que quede constancia de la informacidn que
contenga,

S Por “reclamacién™ se entiende una reclamacion
efectuada en una forma por la que quede constancia de la
informacién que contenga.

Articulo 2
Ambito de aplicacién

1. Esta Convencion se aplicard a los servicios relacionados
con el transporte prestados en relacion con mercaderias objeto
de transporte internacional:

aj cuando los servicios relacionados con el transporte los
presta un empresario cuyo establecimiento esté situado en un
Estado contratante, o

b) cuando, de conformidad con las normas de derecho
internacional privado, los servicios relacionados con el
transporte se rigen por la ley de un Estado contratante.

2. Si el empresario tiene mas de un establecimiento, su
establecimiento serd el que guarde la relacién m4s estrecha con
el conjunte de los servicios relacionados con el transporte.

4El establecimiento de cliusulas preambulares y cldusvlas finales
del proyecto de Convencién, incluida Ja cuestion de las cliusulas
relativas a las reservas, queda para que lo examine la Comisidn.

3. Si el empresario no tiene establecimiento, se tendrd en
cuenita su residencia habitual.

Articulo 3
. Periodo de la responsabilidad

El empresario serd responsable de las mercaderias desde el
momento en que las tome a su cargo hasta que las entregue a la
persona facultada para recibirlas o las ponga a su disposicion.

Articulo 4

Emision del documento

1. El empresario podra, y a peticiéh del cliente deber4, sin
demora injustificada, ya sea;

@) acusar recibe de las mercaderias firmando un docu-
mento presentado por el cliente en el que se identifiquen las
mercaderias y se sefiale su estado y cantidad, o

8) emitir un documento firmado en el que se acuse recibo
de las mercaderias y la fecha de recepcién, e indique su estado y
cantidad en la medida en que puedan determinarse por medios
de verificacién razonables,

2. Siel empresario no cumple lo dispuesto en los incisos @) o
b) del parrafo 1, se presumird, salvo prueba en contrario, que
ha recibido las mercaderias en buen estado aparente.

3. El documento sefialado en el inciso &) del parrafo 1 podrd
emitirse en cualquier forma por la que se deje constancia de la
informacién que contiene,

4. La firma en el documento que s¢ emita conforme al
parrafo 1 podrd ser manuscrita, impresa, en facsimil,
perforada, estampada, en simbolos o registrada por cualquier
otro medio mecanico o electrénico.

Articulo 5

Fundamento de la responsabilidad

1. El empresario serd responsable de los perjuicios producidos
como resultado de la pérdida o et dafio de las mercaderias, asi
como de la demora ¢n la entrega a la persona facultada para
recibirlas, si el hecho que ha causado la pérdida, ¢l dafic o la
demora tuvo lugar durante el periodo en que responde por las
mercaderias conforme al articulo 3, a menos que pruebe que €,
sus empleados, sus representantes u otras personas que haya
contratado para prestar los servicios relacionados con. el
transporte adoptaron todas las medidas que razonablemente
podian exigirse para evitar el hecho y sus consecuencias.

2. Cuando el incumplimiento del deber de adoptar las
medidas mencionadas en el parrafo 1 por parte del empresario,
sus empleados, representantes u otras personas que haya
contratado para prestar los servicios relacionados con el
transporte concurra con otra causa para ocasionar la pérdida,
el daflo o la demora, el empresario serd responsable
finicamente e¢n la medida en que los perjuicios producidos
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como resultado de la pérdida, el daflo o la demora puedan
atribuirse a ese incumplimiento, a condicién de que pruebe el
importe de los perjuicios que no le son imputables.

3. Hay demora ¢n la entrega de las mercaderias a la persona
facultada para recibirlas cuando el empresario no las ha
entregado a esa persona, o no las ha puesto a su disposicién,
dentro del plazo expresamente acordado o, a falta de ese
acuerdo, dentro de un plazo razonable después de que se reciba
la peticién de las mercaderias por parte de esa persona.

4. 8 el empresario no entrega las mercaderias a la persona
facultada para recibirlas, o no las pone a su disposicién, en los
30 dias consecutivos a la fecha convenida o, a falta de acuerdo
sobre ese punto, en los 30 dias consecutivos a la fecha del
recibo de la peticidn de esa persona, las mercaderias se podrin
dar por perdidas.

Articulo &
Limitacion de la responsabilidad

1. La responsabilidad del empresario por los perjuicios
resultantes de la pérdida o el dafio de las mercaderias en virtud
de las disposiciones del articulo 5 se limitars a una suma que
no exceda de [2,75] unidades de cuenta por kilogramo de peso
bruto de las mercaderias perdidas o dafiadas. Ahora bien, si las
mercaderias son objeto de un transporte internacional que no
incluye, conforme. al contrato de transporte, el transporte de
las mercaderias por mar o por vias de navegacidn interior, la
responsabilidad del empresario se limitard 2 una suma que no
exceda de {8,33] unidades de cuenta por kilogramo de peso
bruto de las mercaderias perdidas o dafiadas.

2. La responsabilidad del empresario por la demora en la
entrega de las mercaderias de conformidad con lo dispuesto en
el articulo 5 de la presente Convencidn se limitard a una suma
equivalente a dos veces y media la remuneracién que deba
pagarse al empresario por sus servicios con respecto a las
mercaderias que hayan sufrido demora, pero no excederd dela
cuantia total de la remuneracidn debida al empresario y
relativa ai envio del que fueran parte esas mercaderias,

3. La responsabilidad acumulada del empresario por los
conceptos enunciados en los parrafos 1 ¥ 2 en ningin caso
excedera del limite determinado con arveglo al parrafo | porla
pérdida totaf de las mercaderias con respecto a las cuales se
haya incurrido en ¢sa responsabilidad.

4, El empresario puede aceptar limites de la responsabilidad
superiores a los establecidos en los parrafos 1, 2y 3.

Articule 7
Aplicacidn a reclamaciones extracontractugles

1. Las exoneraciones y limites de la responsabilidad
establecidos en la presente Convencidn serdn aplicables a toda
accién contra el empresario respecio de la pérdida o ¢f dafio de
las mercaderias, as{ como respecto de la demora en la entrega
de las mercaderias, independientemente de que la accidn se
funde en la responsabilidad contractual, la responsabilidad
extracontractual o en otra causa.

2. Siesa accibn se ejercita contra un empleado o mandatario
del empresario, u otra persona contratada por el empresatio
para prestar los servicios relacionados con el transporte, ese
empleado o mandatario o esa persona, si pruecba que ha
actuado en el desempefio ordinaric de sus funciones, podra
acogerse 2 las mismas exoneraciones y fimites de la
responsabilidad que el empresario pueda invocar en virtud de
la presente Convencidn.

3. Sin perjuicio de lo dispuesto en ¢l articulo 8, la cuantia
total de las sumas exigibles al empresario y a cualquier
empleado o mandatario 0 a una de las personas mencionadas
en el pirrafo anterior no excederi de los limites de la
responsabilidad establecidos en esta Convencidn.

Articulo 8
Pérdida del derecho a la limitacidn de la responsabifidad

1. El empresario no podrd acogerse a la limitacién de la
responsabilidad establecida en el articulo 6 si se prueba que la
pérdida, el dafio o la demora resultaron de una accién o una
omisidn del propio empresario o de sus empleados ¢
mandatarios con intencién de causar esa pérdida, dafio o
demora, o temerarianiente y a sabiendas de que probablemente
sobrevendria la pérdida, el dafio o ta demora. '

2. No obstante lo dispuesto en el parrafo 2 del articulo 7, el
empleado o mandatario del empresaric w otra persona
contratada por ¢l empresario para prestar los servicios
relacionados con el transporte no podrd acogerse a la
limitacion de la responsabilidad establecida en el articulo 6 si
se prueba que la pérdida, el dafio ¢ la demora resvltaron de
una accién o una omisién de ese empleado, mandatario o
persona, con intencién de causar esa pérdida, dafio o demora,
0 temerariamente y a sabiendas de que probablemente
sobrevendria la pérdida, ¢l dafio o 1a demora.

Articulo 9
Normas especiales relativas a las mercaderias peligrosas

Si se entregan a un empresaric mercaderias peligrosas que
no estdn marcadas, etiquetadas, embaladas o documentadas
conforme a las normas o reglamentos aplicables, relativos a
mercaderias peligrosas y si, en el momento en que se le
eni{regan esas mercaderias, el empresario no tiene por otro
conducto conocimiento de su cardcter peligroso, tendrd
derecho a:

a} adoptar todas las precauciones que exijan las cir-
cunstancias del caso inclusive, cuando las mercaderias
constituyan un peligro inminente para personas o bienes,
destruir las mercaderias, transformarlas en inofensivas o
deshacerse de ellas por otros medios, sin que haya lugar al
pago de una indemnizacién por el dafio o la destruccidn de las
mercaderias resultantes de la adopeidn de esas precauciones, ¥

b) recibir el reembolso de todos los gastos que ocasione al
empresario adoptar las medidas a que se hace referencia en el
inciso a).

Articulo 18

Garantla real sobre las mercaderias

1. FEl empresario tiene un derecho de retencién sobre las
mercaderias por ¢l importe ¥ los gastos devengados con motivo
de los servicios relacionados con el transporte que haya
prestado a esas mercaderias durante el perfodo en que
responde por ellas. Sin embargo, ninguna de las disposiciones
de la presente Convencidn afectard la validez, conforme a la
legislacién aplicable, de cualquier acuerdo contractual que
amplic los derechos de garantia del empresario sobre las
mercaderias,

2. E! empresario no podrd retener las mercaderias si se le
ofrece garantia suficiente por la suma reclamada o si se
deposita una suma equivalente en poder de un tercero
designado de comiin acuerdo, o en una institucién oficial en el
Estado en gue el empresario tenga su establecimiento.
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3. A fin de obtener la suma necesaria para satisfacer su
crédito, el empresario estard facultado para vender Ias
mercaderias sobre las que ha ejercido el derecho de retencion
estipnlado en el presente articule en la medida en que lo
autorice la legislacidn del Estado en que el empresario tenga su
establecimiento. Esta disposiciébn no se aplica a los
contenedores que no sean de propiedad del empresario, el
transportista o el cargador y estén claramente marcados a
efectos de la identificacién de su propietario, excepto en lo que
respecta a las reparaciones o las mejoras que el empresario
efectiie en los contenedores,

4, Antes de ejercer el derecho a vender las mercaderias, €l
empresario hard los esfuerzos razonablés para notificar la
venta que se propone realizar al duefio de las miercaderias, ala
persona de quien las ha recibido y a la persona facultada para
tecibirlas de manos del empresario. El empresario quedars
debiendo, segin corresponda, ¢l saldo del producto de la venta
que exceda de las sumas que se debian al empresario, més los
gastos que razonablemente haya acarreado la venta. El
derecho a la venta se ejercerd en otros aspectos de conformidad
con la legistacién del Estado en que el empresario tefiga su
establecimiento. ' '

Artécuto 11
Aviso de lg pérdida, el dafio o la demora

I. A menos que se dé aviso al empresario de la pérdida o el
dafio, con especificacién de la naturaleza general de la pérdida
o el daflo, a més tardar el primer dia laborable siguiente a la
fecha en que las mercaderias se hayan entregado a la persona
facultada para recibirlas, esa entrega estableceré la presuncidn,
salvo prueba en-contrario, de que ¢l empresario ha entregado
las mercaderias tal como aparecen descritas en el documento
firmado o emitido por él conforme al articulo 4 o, si no se
hubiere firmado ni ernitido ese documento, en buen estado.

2. Cuando la pérdida o ¢l dafio no sean manifiestos, se
aplicardn igualmente las disposiciones del parrafo 1 sino se da
aviso dentro de un plazo de siete dias consecutivos contados a
partir de la fecha en que las mercaderfas lleguen a su
destinatario final, pero en ningtn caso después de que hayan
transcurride 45 dias consecutivos contados a partir de la fecha
en que se entregaron a la persona facuitada para recibirlas,

3. Siel empresario participd en ¢l examen o inspeccién de las
mercaderias en ¢l momento en que se entregaron a la persona
faculizda para recibirlas, no se requerird aviso de la pérdida o
el dafio que se hayan comprobado durante ese examen o
ingpeccidn. _ _ :

4, En caso de pérdida o daflo manifiestos o presuntos, el
empresario y la persona facultada para recibir las mercaderias
se dardn mutuamente todas las facilidades razonables para la
inspeccidn de las mercaderias y la comprobacion del nimero
de bultos.

5. No se pagard ninguna indemnizacién por los perjuicios
resultantes de 1a demora en la entrega de las mercaderias, a
menos que se haya dado aviso al empresario dentro de un
plazo de 21 dias consecutivos contados desde la fécha en que
las mercaderias se entregaron a la persona facuitada para
recibirlas. :

Articulo 12
Prescripcion de las acciones
I. Toda accidn que haya de ejercitarse en virtud de esta

Convencidn prescribird si no se¢ ha incoado un procedimiento
judicial o arbitral dentro del plazo de dos afios. :

2. El plazo de prescripcién comenzara a correr ¢l dia en que
¢l empresaric haya entregado las mercaderias o parte de ellas a
la persona facultada para recibirlas o, en caso de pérdida total
de las mercaderfas, el dia en que el empresario dé aviso a la
persona facultada para reclamar la pérdida de las mercaderias
0, si no se da ese aviso, el dia en que la persona puede

considerar las mercaderias perdidas de conformidad con el
artfculo 5.

3. Il dia en que comienza ¢l plazo de ﬁrescripcién no se
cuenta a efectos del cdmputo del plazo,

4. El empresario podré en cualquier momento interrumpir el
plazo-de prescripcién, prorrogdndolo mediante declaracién
por escrito hecha al reclamante. El plazo podré ser prorrogado
nuevamente mediante otra declaracién u otras declaraciones,

5. Laaccidn de repeticién que corresponda al transportista o
a otra persona c¢ontra el empresario podrai entablarse incluso
después de expirado ¢l plazo de prescripcién establecido en los
pirrafos anteriores, siempre que se entable dentro de los
90 dias desde la fecha en que el transportista u otra persona
haya side declarado o declarada responsable a raiz de una
accién entablada contra él o c¢ila,. o haya satisfecho la
reclamacién en la que se fundé esa accidn, y siempre que se
notifique dentro de un plazo razonable al empresario el
ejercicio de la accién contra el transportista u otra persona que
pueda dar lugar a una accidn de repeticién contra el
empresario. : :

f_l rticalo 13
Cldusulas contractuales

I. Salvo lo que disponga en contrario esta Convencidn, toda
cldusula del contrato celebrado por el empresario o contenida
en cualguier otre documento firmado o emitido por el
empresario con arreglo al articulo 4 serd nula y sin efectoenla
medida en que se aparte directa o indirectamente de lo
dispuesto en la presente Convencién, La nulidad de esa
cldusula no afectard a la validez de las demds disposiciones del
contrato © documento que la contenga.

2. No obstanie lo dispuesto en el pdrrafo anterior, ¢l
empresario podrd, mediante un acuerdo, ampliar la respon-
sabilidad y las obligaciones que le incumben en virtud de esta
Convencitn. ' .

Articulo 14
Interpretacion de la presente Convencion

En la interpretacién de la presente Convencidn, se tendrdn
en cuenta su cardcter internacional ¥ la necesidad de promover
la uniformidad en su aplicacién,

Artfeulo 15
Instrumentos relativos af transporte internacional

La presente Convencién no modificard los derechos ni las
obligaciones que puedan emanar de cunalquier instrumento
internacional relativo al transporte internacional de merca-
derias que sea vinculante para un Estado que sea parte en esta
Convencibn, o de cualquier ley de un Estado que tenga por
efecto aplicar una convencidn relativa al transporte inter-
nacional de mercaderias, © que se fundamente en ella,

Articuto 16

Unidad de cuenta

1. La unidad de cuenta a que se refiere ¢l articulo 6 de la
presente Convencién es el Derecho Especial de Giro definido
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por ¢l Fondo Monetario Internacional.- Las cantidades
mencionadas en el articulo 6 se expresardn en la moneda
nacional de un Estado conforme al valor de esa moneda en la
fecha de la sentencia o en la que hayan convenido las partes. La
equivalencia entre la moneda nacional de un Bstado
contratante que sea miembro del Fondo Monstario Inter-
nacional y el Derecho Especial de Giro se calculara con arreglo
al método de valoracién aplicado por-el Fonde Monetario
Internacional para sus operaciones vigente en la fecha de que
s¢ trate. La equivalencia entre la moneda nacional de un
Estado contratante que no sea migmbro:del Fondo Mornetario
Internacional y ¢l Derecho Especial de Giro se calculara de la
manera que determine ese Estado.

2. El cdlculo mencionado en la Gltima oracién del parrafo
anterior se hard de modo que exprese en Iz moneda nacional
del Estado contratante, en la medida de lo posible, ¢l mismo
valor real para las cantidades mencionadas en ¢l articulo 6 gue
alli se expresan en unidades de cuenta. Los Fstados
contratantes deberAn comunicar la manera de calcular al
Depositario en el momente de la firma o cuande depositen su
instrumento de ratificacidn, aceptacién, aprobacién o adhesién
¥ cada vez que se produzca una modificacion de esa manera de
calcular.

Articulo 17
Revisign de la limiracidn de la responsabilidad

i. El Depositario convocard una reunién de una Comisi6n
integrada por un representante de cada Estado contratante
para estudiar la posibilidad de aumentar o disminuir las
cantidades mencionadas en el articulo 6: '

&) a.solicitud de por lo menos un cuarto de los Estados
contratantes o, : :

b) cvando se apruebe la modificacién de un limite de la
responsabilidad con respecto a pérdidas, dafios o demoras
relacionadas con las mercaderias establecido en uno de los
instrumentos relativos al transporte internacional que a
continuacién se indican. Los instrumentos son los siguientes:?

2. La reunién de la Comisidén tendrd lugar en ocasién del
periodo de sesiones de la Comisién de las Naciones Unidas
para ¢l Derecho Mercantil Internacional, en el mismo lugar
donde éste se celebre, e inmediatamente después del hecho que
dé lugar a la convocatoria de la reunidn,

3. Al decidir si los limites deben modificarse, y en caso -

afirmativo, en gué medida, se tendrdn en cuenta los criterios
siguientes, determinados sobre una base internacional, vy
cualquier otro criterio que se estime pertinente:

YEn el anexo Il del presente documento figura una lista de
convencienes de fransporte internacional, preparada por la secretaria
de la CNUDMI, que podria incluirse en este inciso.

a) el im'pf)i.‘te por el que se haya modificado la limhitacion de
la responsabilidad en uno de los instrimentos internacionales
mencionados en el inciso &) del parrafo 1:-

b} el valor de las mercaderias atendidas por los
EMpPresarios; : :

©)° el costo de los servicios retacionados con el transporte;

d) las primas de seguros, incluidos, entre otras cosas, el
seguro de la carga, el seguro de responsabilidad de los
empresarios, ¥ ¢l seguro que cubra las lesiones relacionadas
con ¢l empleo sufridas por los trabajadores; '

e el nivq_] medio de los dafios y perjuicios a que se condene
al empresario por pérdidas o dafios en las mercaderias o
demota en su entrega; y
/) los gastos de electricidad, combistible y otros servicios
pablicos.

4. La Comisién aprobar4 las enmiendas por una mayoria de
dos tercios de sus miembros presentes y votantes.

5.” No podr4 considerarse ninguna enmienda de la limitacién
de la responsabilidad prevista en ‘eéste articnlo antes de que
hayan transcurrido cinco afios a partir de la fecha en que esta
Convencién quedé abierta a la firma.

6. El Depositario notificara cualquier enmienda que resulte.
aprobada con arreglo a lo dispuesto en el parrafo 4 a todos los
Estados contratantes. Se entenderd que Ia enmienda ha sido.
aceptada al final de un plazo de 18 meses después de haber sido
notificada, a menos que dentro de ese plazo por lo menos un
tercio de los Estados que eran Estados contratantes en el
momento de la aprobacién de la enmienda ‘por la Comisién
hayan comunicado al Depositario que no la aceptan. La
enmienda que se tenga por aceptada de conformidad con el
presente parrafo entrard en vigor para todos los Estados
contratantes 18 méses después de su aceptacion. Co
7. El Estado contratante que no haya aceptado una enmienda
quedard no obstante obligado por ella, a menos que ese Estado
denuncie la presente Convencidn a més tardar un mes antes de
la entrada en vigor de la enmienda. Esa denuncia surtird efecto
cuando entre en vigor la enmienda.

8. Cuando una ¢nmienda haya sido aprobada de conformidad
con lo dispuesto en el parrafo 4, pero ain no haya expirado el
plazo de 18 meses previsto para su aceptacidn, el Estado que se
convierta en Estado contratante de esta Convencidn durante
ese plazo quedard obligado por [a enmienda si ésta entra en
vigor. El Estade que se convierta en Estado contratante
despusds. de expirado esé plazo quedard obligado por las
enmiendas que hayan sido zceptadas de conformidad con el
parrafo 6.

9. El limite aplicable serd el que, de conformidad con los
parrafos anteriores, esté en vigor en el momento en que se
produjo el hecho que ha cansado la pérdida, los dafios o la
demora.

ANEXO 11

CONVENIOS DE TRANSPORTE INTERNACIONAL PARA SU POSIBLE INCLUSION EN EL ARTICULO 17 1) b)
DEL PROYECTQ DE CONVENCION SOBRE LA RESPONSABILIDAD DE LOS EMPRESARIOS
DE TERMINALES DE TRANSPORTE EN EL COMERCIQ INTERNACIONAL

1. Transporte aéreo

- Convenio para la unificacién de ciertas reglas relativas al
transporte aéreo internacional (Varsovia, 1929);

— Protocolo que modifica ¢l Convenio para la unificac_ic.‘_m de.__ B
ciertas reglas relativas al transporte aéreo internacional

firmado en Varsovia el 12 de octubre de 1929 (La Haya, 1955}

— Convenio suplementario del Convenio de Varsovia para la
unificacién de ciertas .reglas relativas al transporte aéreo
internacional realizado por una persona distinta del transpor-
tista contratante (Guadalajara, 1961);

—  Protocolo que modifica el Convénio para la unificacion de
ciertas reglas. relativas al transporte aéreo internacional
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firmado en Varsovia el 12 de octubre de 1929 con las
modificaciones introducidas por el Protocolo hecho en La
Haya el 18 de septiembre de 1955 (Guatemala, 1971);

w. Protocolo adicional No. 1 que modifica el Convenio para
la unificacién de ciertas reglas relativas al transporte aéreo
internacional firmado en Varsovia el 12 de octubre de 1929
(Montreal, 1975);

— Protocolo adicional No. 2 que modifica el Convenio para
la unificacién de ciertas reglas relativas al transporte aéreo
internacional firmado en Varsovia el 12 de octubre, con las
modificaciones introducidas por el Protocolo hecho en La
Haya el 28 de septiembre de 1955 (Montreal, [975);

— Protocolo adicional No. 3 que modifica el Convenio para
la unificacién de ciertas reglas relativas al transporte aéreo
internacional firmado en Varsovia et 12 de octubre de 1929,
con las modificaciones introducidas por los Protocoloes hechos
en La Haya el Z8 de septieinbre de 1955 y en la ciundad de
Guatemata el 8§ de marzo de 1971 (Montreal, 1975);

— Protocolo No. 4 de Montreal que modifica el Convenio
para la unificacién de ciertas reglas relativas al transporte
aéreo internacional firmado en Varsovia el 12 de octubre de
1929 con las modificaciones introducidas por el Protocolo
heche en La Haya el 28 de septiembre de 1955 (Montreal,
1975},

. Transporte maritimo

— Convenio Internacional para la unificacién de ciertas
reglas en materia de conocimientos (Bruselas, 1924);

— Protocolo que modifica el Convenio Internacional para la
unificacidén de ciertas reglas en materia de conocimientos,
firmado en Bruselas el 25 de agosto de 1924 (Bruselas, 1968);

— Protocolo que modifica el Convenio Internacional parala
unificacién de ciertas reglas en materia de conocimientos, de 25
de agosto de 1924, con las modificaciones introducidas por el
Protocolo de 23 de febrero de 1968 (Bruselas, 1979);

— Convenio de las Naciones Unidas sobre el transporte
maritimo de mercancias, 1978 (Hamburgo):

III. Transporte multimodal

— Convenio de las Naciones Unidas sobre et Transporte
Muitimodal Internacional de Mercancias (Ginebra, 1980);

IV. Transporte por feiracarril

— Accord Concernant le Transport International des
Marchandises par Chemins de Fer (SMGS) (1966);

—~ Convenio sobre el Transporte Internacional por Ferro-
carril (COTIF) {1980);

V. Transporre por carretera

— Convenio relative al contrato de transporte internacional
de mercancias por carretera (CMR) (Ginebra, 1956);

— Protocolo del Convenio relativo al contrato de transporte
internacional de mercancias por carretera (CMR), Ginebra,
1956 (Ginebra, 1978).

B. Responsabilidad de los empresarios de terminales de transporte: texto revisado del proyecto de normas
uniformes sobre la responsabilidad de los empresarios de terminales de transporte basado en
las deliberaciones y decisiones del décimo periodo de sesiones del Grupo de Trabajo:
nota de la Secretaria (A/CN.9/WG.I1/WP.60) [Original: inglés]
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NOTA INTRODUCTORIA

1. En su décimo periodo de sesiones (1 a 12 de
diciembre de 1986), el Grupo de Trabajo sobre Pricticas
Contractuales Internacionales examiné los proyectos de
articulo 5 a 17 de las normas uniformes sobre la
responsabilidad de los empresarios de terminales de
transporte basdndose en los textos que habia preparado
la Secretaria (A/CN.9/WG.II/WP.58). El Grupo de
Trabajo también examind los proyectos de articulo 1 a 3,
cuyos textos habian sido preparados por el Grupo de
Trabajo en su noveno pericdo de sesiones (A/CN.9/275,
parrafos 16 a 45). El Grupo de Trabajo no tuvo tiempo
para examinar el proyecto de articulo 4, El documento
A/CN.9/287 contiene el informe del Grupo de Trabajo
acerca de la labor realizada en su décimo periodo de
sesiones.

2.  El presente documento contiene las revisiones de los
proyectos de articelo 1 a 3 v 5 a 16 basadas en las
deliberaciones y decisiones del décimo periodo de
sesiones del Grupo de Trabajo. Ademds contiene €l texto
del proyecto de articulo 4 tal como fue preparado por el
Grupo de Trabajo en su noveno perfodo de sesionesy ias
notas que aprobé el Grupo de Trabajo para orientar el
examen de ese proyecto de articulo (A/CN.9/27§,
parrafo 58). En las notas de pie de pdgina se indican las
modificaciones introducidas en el presente texto a las
versiones de los proyectos de articulos 1 a 3 que figuran
en el documento A/CN,8/287, y alas de los proyectos de
articulos 5 a 16 que figuran en el documento A/CN.9/
WG.IT/WP.58. Por los motivos que se indican en la nota
36, infra, no es posible aplicar el procedimiento para
revisar los limites de la responsabilidad de la manera
exacta que aceptd provisionalmente el Grupo de Trabajo
en su décimo periodo de sesiones; en consecuencia, se ha
formulado nuevamente el proyecto de articulo 17 a fin
de adaptarlo todo lo posible al procedimiento previsto
por el Grupo de Trabajo. '

Texto revisado del proyecto de articulado
de las normas uniformes sobre la responsabilidad
de los empresarios de terminales de transporte

Articulo 1
DEFINICIONES!

A los efectos de 1a presente [Ley] [Convencién]:

1) “Por “empresario”™ se entiende toda persona que
actuando en el ¢jercicio de su profesién se hace cargo de
mercaderias [objeto de transporte internacional]® a fin
de prestar o de hacer prestar servicios relacionados con
el transporte de esas mercaderias en una zona bajo su
conirol o a la que tenga derecho de acceso ¢ uso. Sin
embargo, no se considerard empresario a una persona [;

a) respecto a las mercaderias que haya de transferir
de un transportista a otra persona o de un transportista a
otro sin que medi¢ almacenamiento, ni

b)1 en la medida en que sea responsable de las
mercaderias como transportista o como empresario de
transporte multimodal en virtud de la ley aplicable
relativa al transporte.

2) El término “mercaderias™ comprende todo conte-
nedor, remolque, chasis, gabarra, paleta, vagén de

181 en este articulo se mantiens una disposicidn que siga ¢l modelo
del parrafo 5), tal vez haya que cambiar el titulo pues el parrafo 3) no
constituye en sentide estricto vna definicién. Puede que sea preferible
que esa disposicién figure como un articulo distinto.

Esta definicién es la que figura en el parrafo 122 del documento
A/CN.9/287, modificado de conformidad con el parrafo 124,

3Las palabras “objeto de transporte internacional” se han colocado
entre corchetes solo para sefialar la cuestidn de si ¢l requisito de que las
mercaderias sean objeto de transporte internacional debe figurar en el
articulo 1 o en el articulo 2; véase el parrafo 123 del documento
A/CN.9/ 28T,

‘Esta definicién es la que contiene el parrafo 129 del documento
A/CN.9/287, :
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ferrocarril o cualquier elemento andlogo de transporte o
embalaje, si no ha sido suministrado por el empresario.

3} Por “transporte internacional’’ se entiende tedo
iransporte respecto del cual se indique expresamente, en
el momento en que el empresario se hace cargo de las
mercaderias, que el lugar de partida y el lugar de destino
estin situados en dos Estados diferentes.

4) Por “servicios relacionados con ¢l transporte™® se
entiende el almacenamiento, e] depésito, la carga, la
descarga, la estiba, el arrumaje, el entablado y la trinca.

[5) Toda notificacién o solicitud cursada de conformi- -

dad con esta [Ley] [Convenci6n] se hard en una forma
por la que quede constancia de la informacién que
contenga’.]

Articulo 2
AMBITO DE APLICACIONS®

1) Esta[Ley] [Convencidn] se aplicard siempre que los
servicios relacionados con el transporte® se ejecuten:

a} en el territorio de [un] [este] Estado [contratante]

Ly

b} en relacidn con mercaderias que sean objeto de
transporte internacional]'®. .

2) Noobstante, esta [Ley]} [Convencién] no se aplicara
en los casos en que el empresario pruebe que no sabia o
no podia saber que las mercaderfas eran objeto de
transporte internacional.

_ Articulo 3
PERIODO DE LA RESPONSABILIDAD“

El empresario serd responsable de las mercaderias
desde el momento en que las tome a su cargo hasla que

*Bsta definicion es la que contiene ¢f parrafo 135 del documento
A/CN.9/287.

‘Esta definicidn es la que contiene el pérrafo 128 del documento
A/CN.9/287.

"El texto de esta disposicidn es et que ﬁgura en el pérra.fo 136 del
documento A/CN.9/287, modlfca.do de conformldad con el parrafo
140,

De conformidad con el parrafo 141 del documento A/CN.9/287, ¢l
texto de este articulo se basa en ¢l articulo 2 preparado por ¢l Grupo de
Trabajo en su noveno periodo de sesiones {(A/CN,9/273, pérrafo 41).
El parrafo 1) se basa ¢n la variante 2 preparada pot ¢l Grupo de
Trabajo. Se ha invertido el orden de las palabras *[Convencién]
[Leyl”, que figuran en ¢l pérrafo 41 def documento A/CN.9/275, a fin
de que sigan el mismo orden en todo ¢l texto. En el parrafo 147 del
documento A/CN.9/287 se suprimié el prrafo 2). El parrafo 3), tal
como fue modificado en ¢l pdrrafo 150 del documento A/CN.9/287,
ha pasado a ser el parrafo 2).

*El Grupo de Trabajo, en su noveno perfodo de sesiones, incluyé
provisionalmente las palabras “las operaciones” en 1a variante 2 del
pérrafo ) para referirse a las operaciones comprendidas por las
normas uniformes {A/CN.9/275, parrafo 41), De conformidad con la
nota ¢ del parrafo 41 del documento A/CN.9/275 en este proyecto han
sido sustituidas por la expresién “servicios relacionados con ¢l
transporte’,

19¥éase el'pérral'o 144 del documento A/CN, 9/’287 también los.

pérrafos 120 v 123.

UE] texto de este articulo es el que figura en el parrafo 153 del
documento A/CN.9/287.

las entregue a la persona facultada para recibirlas o las
ponga a su disposicién'2,

. Articulo 4
EMISION DEL DOCUMENTQ*"

1) [Variante I} El empresario debera {en todo caso], sin
demora injustificada, ya sea:

[Varianre 2] Salvo que el cliente lo exima de esa
obligacién, ¥ en los términos en que lo haga, el
empresario deberd, sin demora injustificada, ya sea:

- [Variante 3] A peticidn del cliente, el empresario
deber4, sin demora injustificada, ya sea:

[Variante 4] El empresario podra, a su eleccién, ya
sea;

[Vai-:‘ame 5) El. e'mpresario 'podré, vy a peticion del
cliente deber4, sin demora injustificada, ya sea:

a) acusar recibo de las mercaderias firmando un
documento presentado por el cliente en el que se
identifiquen las mercaderfas y se seilale su estado y
cantidad, o

b) emitir un documento firmado en el que se acuse
recibo de las mercaderias y la fecha de recepcién, e
indique su estado y cantidad en la medida en que puedan
determinarse por medios de verificacién razonables.

2) Si el empresario no cumple lo dispuesio en los
apartados a) o b) del parrafo 1), se presumird, salvo
prueba en contrario, que ha recibido las mercaderias en
buen estado aparente.

3) EI documenio sefialado en el apartado b) del
parrafo'1)' del presente articulo podrd- emitirse en
cualquier forma por la que se deje constancia de la
1nforma016n que contlene

4)_ El documento que se emita conforme al presente
articulo ir4 firmado por el empresario o en nombre del
empresario por una persona autorizada al efecto por él.
La firma podrd ser manuscrita, impresa, en facsimil,
perforada, estampada, en simbolos o registrada por
cualquier otro medio mecénico o electrénico.

[5) La omisién en el documento de uno o més de los
detalles sefialados.en el parrafo 1) del presente articuio
no afectard a la legalidad del documento en- cuanto
documento emitido. por el empresario, ] C

Notas ’

a. Las distintas variantes del pérrafo 1) reﬂejan
enfoques diferentes de la cuestién de si el empresario estd

1ZPucde que el Grupo de Trabajo desee considerar si las palabras en
la veision inglesa “made them available to” deben sustituirse po'r las
palabras “placed them at the disposal of* a fin de seguir la termino-
logia empleada en las Reglas de Hamburgo (apartado ii) del inciso &)
del pérrafo . 2, del articulo 4) v en el Convenio Multimodal
(apartado i} del inciso-4) del parrafo 2) del articulo 14). .

3Bl Grupo de Trabajo no tuvo tiempo para examinar el artéculo 4
en su décimo periodo de sesiones. El siguiente es el texto de ese articulo
prepatado por el Grupo de Trabajo en su novenio perfodo de sesiones y
las notas aprobadas para orientar el examen de ese texto
(A/CN.9/275, parrafo 58).
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obligado a emitir un documento y el alcance de esa
obligacién. La redaccidn final de esta disposicién podria
incluir elementos de una o varias de las variantes.

b. Se expresd la opinién de que, si el empresario
quedaba obligado a emitir un documento sdlo si lo
solicitaba el cliente, se limitaria el valor de la presuncién
establecida en el parrafo 2).

¢ Se expresd la opinién de que, en el parrafo 1), la
frase **sin demora injustificada’ era equivoca y, por ello,
debia especificarse un plazo concreto.

d. El propdsito del apartado a) del parrafo 1) es reflejar
la préctica seguida en algunas terminales.

e. La frase “medios de verificacién razonables™ que
figura en el inciso &) del parrafo 1) no tiene por objeto
exigir que el empresario abra contenedores sellados,

f En lo que respecta al parrafo 4), se expreséd la
opinidén de que, si otra persona estaba autorizada a
firmar un documento en nombre del empresario, debia
limitarse su facultad de firmar mediante medios
mecénicos u otros medios andlogos.

g Se expresd la opinidn de que el parrafo 5) era
necesario a fin de mantener el cardcter juridico del
documento. Sin embargo, conforme a otra opinién, esa
disposicién era importante en el caso de los convenios
sobre transporte en los que ¢l documento de transporte
era negociable, y constitufa un titulo representativo de
las mercaderias o cumplia funciones de contrato de
transporte; ése no era ¢l caso del documento emitido por
el empresario vy, por ello, el parrafo 5) era innecesario,

h. De conformidad con la decisién adoptada por el
Grupo de Trabajo en su octavo periodo de sesiones, este
proyecto de articulo no se refiere a los documentos
negociables.

Articulo 5
-FUNDAMENTO DE LA RESPONSABILIDAD*

1) El empresario $erd responsable de los perjuicios
producidos como resultado de la pérdida o el daflo de las
mercaderias, asi como de la demora en la entrega a la
persona facultada para recibirlas, si el hecho que ha
causado la pérdida, el dafio o la demora tuvo lugar
durante el periodo en que responde por las mercaderias
conforme al articule 3 de la presente [Ley] [Conven-
¢ién], a menos que prucbe que €|, sus empleados, sus
representantes u otras personas que haya contratado
para prestar los servicios retacionados con el transporte®
adoptaron todas las medidas que razonablemente
podian exigirse para evitar el hecho y sus consecuencias.

2) Cuando el inecumplimiento del deber de adoptar las
medidas mencionadas en el parrafo 1) del presente
articulo por parte del empresario, sus empleados,

© EL texto de este articulo es el gue figura en ¢! documento
A/CN.9/WG.II/WP.58, salvo lo que se indica a continuacién, Se ha
suprimido el parrafo 2) (véase ¢l pdrrafo 19 del documento
A/CN.9/287),
¥En ésta y en las disposiciones siguientes, la Secretaria ha sustitvido
las palabras “fla guarda y efectuar las operaciones] a que hace
referencia el articulo 3., .” por la expresion “servicios relacionados
con el transporte’ a fin de ajustarse a la decisién adoptada con
respecto al articulo 2; véase la nota 9, supra.

representantes u otras personas que haya contratado
para prestar los servicios relacionados con el transporte
concurra con otra causa para ocasionar la pérdida, el
dafio o la demora, el empresario serd responsable sélo en
la medida en que los perjuicios producidos como
resultado de la pérdida, el dafic o la demora puedan
atribuirse a ese ‘incumplimiento, a condicién de que
pruebe el importe de los perjuicios que no le son
imputables.

3) Hay demora en la entrega de las mercaderias a la
perscna facultada para recibirlas cuando el empresario
no las ha entregado a esa persona dentro del plazo
expresamente acordado o, a falta de ese acuerdo, dentro
de un plazo razonable después de que se reciba la
peticién de las mercaderias por parte de esa persona.

4) Si el empresario no entrega las mercaderias a la
persona facultada para recibirlas en los [] dias
consecutivos a la fecha convenida por las partes para la
entrega o, a falta de acuerdo sobre ese punto, a la fecha
de la peticién de esa persona, las mercaderias se podrén
dar por perdidas!®,

Articulo 6
LIM_ITACION DE LA RESPONSABILIDADY

1} La responsabilidad del empresario por los perjuicios
resultantes de la pérdida o el daiio de las mercaderias en
virtud de la presente [Ley] [Convencién] se. limitard a
una suma que no exceda de [2,75] unidades de cuenta
por kilogramo de peso bruto de las mercaderias perdidas
o dafiadas. Ahora bien, si las mercaderias son objeto de
un transporte internacional que no incluye, conforme al
contrato de transporte, el transporte de las mercaderias
per mar o por vias de navegacién interior, la
responsabilidad del empresario se limitard a una suma
que no exceda de [8,33] unidades de cuenta por
kilogramo de peso bruto de las mercaderias perdidas o
dafiadas'®,

2) Laresponsabilidad del empresario por la demora en
la entrega de las mercaderias de conformidad con o
dispuesto en el articulo 5 de la presente [Ley]
[Convencién] se limitard a una suma equivalente a dos
veces ¥ media la remuneracidn que deba pagarse al
empresario por sus servicios con respecto a las
mercaderias que hayan sufrido demora, pero no
excederd de la cuantia total de la remuneracion relativa
al envio del que fueran parte esas mercaderias!?,

3) En ningin caso la responsabilidad acumulada det
empresario por los conceptos enunciados en los parrafos

%Se ha modificado ¢l parrafo 4) (anteriormente pdrrafo 5)) a fin
de reflejar la sugerencia que contiene ¢l parrafo 22 del documento
A/CN.9/287,

"El texto de este articulo es el que figura en ¢l documento
A/CN.9/WG.II/WP.58 salve lo que s¢ indica a continuacién, En el
décimo periodo de sesiones se suprimieron los pédrrafos 4) y 6)
(A/CN,9/287, parralos 39 v 41),

BEl texto de este pirrafo es el que contiene el parrafo 29 del
documento A/CN.9/287 .(véase ¢l pédrrafo 32), modificado de
conformidad con el pérrafo 35 del mismo documento.

YEl texto de este pirrafo es el que figura en el parrafo 2) del
articnlo 6 del documento A/CN.9/WGIL/WP.58, modificado de
conformidad con los pirrafos 36 ¥y 37 del documente A/CN.9/287.
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1} v 2) del presente articulo excederd del limite
determinado con arreglo al parrafo 1) por la pérdida
total de las mercaderias con respecto a las cuales se haya
incurrido en esa responsabilidad.

4) Fl empresario puede aceptar limites de la respon-
sabilidad superiores a los establecidos en los pérrafos [),
2)y 3.

Articalo 7

APLICACION A RECLAMACIONES
EXTRACONTRACTUALES?

1) Las exoneraciones y limites de la responsabilidad
establecidos en la presente [Ley]} [Convencidn] serdn
aplicables a toda accidn contra el empresario respecto de
la pérdida o el daifio de las mercaderias por las que sea
responsable con arreglo a esta [Ley] [Convencidn], asi
como respecto de la demora en 1a entrega de las
mercaderias, independientemente de que la accién se
funde en la responsabilidad contractual, la respon-
sabilidad extracontractual o en otra causa.

2) Si esa accidm se gjercita contra un empleado o
representante del empresario, n otra persona coniratada
por el empresario para prestar los servicios retacionados
con ¢l transporte, €s¢ empleado o representante o esa
persona, si prueba que ha actuado en la ejecucién de los
servicios para los que fue contratado por el empresario,
podri acogerse a las mismas exoneraciones y limites de
la responsabilidad que el empresario puede invocar en
virtud de la presente [Ley] [Convencidn].

3) Sin perjuicio de lo dispuesto en el articulo 8§ de la
presente [Ley] [Convencidn], la cuantia total de las
sumas exigibles al empresario y a cualquier empleado o
representante o a una de las personas mencionadas en el
parrafo 2) del presente articulo no excederd de los limites
de la responsabilidad establecidos en esta [Ley]
[Convencidn].

Articulo 8

PERDIDA DEL DERECHO A LA LIMITACION
DE LA RESPONSABILIDAD?

1) El empresario no podri acogerse a la limitacién de
la responsabilidad establecida en el articulo 6 de esta
[Ley] [Convencidn] si se prueba que la pérdida, el dafio o
la demora resultaron de una accién o una omisién del
propio empresario o de sus empleados con intencién de
causar esa pérdida, dafic o demora, o temerariamente y
a sabiendas de que probablemente sobrevendria la
pérdida, €l dafio o {a demora,

23 No obstante lo dispuesto en el parrafo 2) del articulo
7 de la presente [Ley] [Convencidn], el empleado o
representante del empresario u otra persona contratada

08 parrafos 1) y 3) contienen ¢l texto que figura ¢n el documento
A/CNY/WG.II/WP.58, parrafos 1} ¥ 3) del articulo 7, tal como se
decidid en el documento A/CN,9/287, parrafos 42 y 46, respectiva-
mente, El phrrafo 2) se ha modificado a fin de reflejar la sugerencia
contenida en ¢l pArrafo 44 del documento A/CN.9/287. )

UE] texto de este articulo es el que figura en el documento
A/CN.9/WGIL/WP,58.

por el empresario para prestar los servicios relacionados
con el transporte no podré acogerse a la limitacién de la
responsablhdad establecida en el articulo 6 de esta [Ley]
{Convencién] si se prueba que la pérdida, el dafio o la
demora resultaron de una accién o una omisién de ese
empleado, representante o persona, con intencién de
causar esa pérdida, dafio o demora, o temerariamente y
a sabiendas de que probablemente sobrevendriaz la
pérdida, el dafic o la demora.

Articulo 9

NORMAS ESPECIALES RELATIVAS A
LAS MERCADERIAS PELIGROSAS?

Si se entregan a un empresario mercaderias peligrosas
que no estin marcadas, etiquetadas, embaladas o
documentadas conforme a las normas o reglamentos
aplicables, internacionales, nacionales o de otra indole,
relativos a mercaderias peligrosas y si, en el momento en
que se le entregan esas mercaderias el empresario no
tiene por otro conducto conocimiento de su caricter
peligroso, tendri derecho a:

a) adoptar todas las precauciones que exijan las
circunstancias del caso inclusive, cuando las mercaderias
constituyan un peligre inminente para personas o bienes,
destruir las mercaderias, transformarlas en inofensivas o
deshacerse de ellas por otros medios, sin que haya lugar
al page de una-indemnizacién por el dafio o la
destruccién de las mercaderias resultantes de esas
precauciones, y

b) recibir el reembolso de todos los gastos que
ocasione al empresario adoptar las medidas a quc se
hace referencia en el incise a).

Articule 10
GARANTIA REAL SOBRE LAS MERCADER{AS

1) El empresario tendrd un derecho de retencién sobre
las mercaderias por el costo de los servicios relacionados
con el transporte, v las reclamaciones relativas a €sos
servicios, que haya prestado con respecto a esas
mercaderias durante el periodo en que responde por
ellas. Sin embargo, ninguna de las disposiciones de la
presente [Ley] [Convencién] afectard la validez, con-
forme a [otras normas juridicas de este Estado] [la
legislacién nacional], de cualquier acuerdo contractual
que amplie los derechos de garantia del empresario sobre
las mercaderias®,

2} El empresario no podra retener las mercaderias si se
le ofrece garantia suficiente por la suma reclamada o si
se deposita una suma equivalente en poder de un tercero
designado de comun acuerdo o en una institucién oficial

2E] texto de este articulo es ¢l que contiene el parrafo 60 del
documento A/CN.9/287; el inciso @) ha sido modificade de
conformidad con e parrafo. 63 y el inciso b)) de conformidad con el
pérrafo 65,

#La primera frase de este parrafo es la que contiene ¢l documento
A/CN.9/WG.II/WP.58. La segunda se basa &n la decisién que figura
en ¢l parrafo 66 del documento A/CN.9/287, con la inclusidn de las
palabras “‘fotras normas juridicas de este Estado]” por la posibilidad
de que las notmas uniformes se adopten como ley modelo.
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[de este Estado] [del Estadc donde se hubieran prestado
los servicios relacionados con el transporte]**.

3} Afin de obtener 1a suma necesaria para satisfacer su
crédito, el empresario estard facultado para vender las
mercaderias sobre las que ha ejercido el derecho de
retencidn estipulado en el presente articulo en la medida
en que lo autorice la legislacion del lugar donde se
prestaron los servicios relacionados con el transporte,
Antes de ejercer el derecho a vender las mercaderias, el
empresario hard los esfuerzos razonables para notificar
la venta que s¢ propone realizar al duefio de las
mercaderias, a la persona de quien las ha recibido y a la
persona facultada para recibirlas de manos del
empresario. El empresario quedard debiendo segin
corresponda el saldo del producto de la venta que exceda
de las sumas que se debian al empresario, mas los gastos
que razonablemente haya acarreado la venta. El derecho
a la venta se ejercerd en otros aspectos de conformidad
con la legislacién del lugar donde se prestaron los
servicios relacionados con el transporte?,

Avrticulo 11

AVISODE LA PE.RDIDA, EL DANO
O LA DEMORA?%*

1) A menes que se dé aviso al emipresario de la pérdida
o ¢l dafio, con especificacién de la naturaleza general de
la pérdida o el daflo, a mds tardar el primer dia laborable
siguiente a la fecha en que las mercaderias se hayan
eniregado a la persona facultada para recibirlas, esa
entrega establecerd la presuncidén, salvo prueba en
contrario, de que el empresarioc ha entregado las
mercaderias tal como aparecen descritas en el docu-
mento firmado o emitido por él conforme al articulo 4 o,
si no se hubiere firmado ni emitido ese documento, en
buen estado. Ese aviso puede darse oralmente?’,

HE] texto de est¢ parrafo ¢s el que contiens el documento
A/CNS/WG.II/WP.58, pero se han sustituide las palabras “[la
guarda y efectuado las operactones]” por la expresidn “los servicios
relacionados con ¢l transporte”.

ZEl texto de este parrafo es el que contiene el pédrrafo 74 del
documento A/CN.9/287, pero se han sustitvido las palabras *[la
guarda y se efectuaron las operaciones]” por la expresién “los servicios
refacionados con el transporte”,

#F] texto de este articule es el que figura en el documento
A/CN.9/WG.II/WP.58 salvo lo que se indica a continuacién, Se
suprimid ¢l parrafo 6) de conformidad con los pdrrafos 86 y 87 del
documento A/CN.9/287.

2*El Grupo de Trabajo pidid a la Sccretaria que considerara la
posibilidad de modificar el parrafo 1) del articulo 11 a fin de aclarar
que, si se daba inmediatamente, el aviso oral era suficiente en caso de
pérdida o dafio manifiestos (A/CN.9/287, péarrafo 140). Se ha
incorporade la Gltima oracién de este parrafo al texto del parrafo 1)
del articulo 11 que figura en el documento A/CN.9/WG.11/WP.58 en
respuesta a esa peticidn. Sin embargo el texto no contiene la condicién
de que ¢l aviso oral debe darse “inmediatamente”. Puede que ¢l Grupo
de Trabajo desee considerar si el plazo bdsico establecido en el
parrafo 1) del articulo 11 (esto es, que el aviso de pérdida o dafo
manifiesto debe darse; a m4s tardar, ¢l primer dia laborable siguiente a
la fecha en que las mercaderias hayan sido entregadas por el
empresario) tiene caracter suficientemente “inmediato™ para un aviso
oral. Ese plazo tiene la ventaja de la certeza. Si se establece una norma
especial que estipule que el aviso oral debe darse “inmediatamente™, en
algonos casos podrian surgir dudas con respecto a si el aviso se dio
oportunamente. :

2} Cuando la pérdida o ¢l dafio no sean manifiestos, se
aplicaran igualmente las disposiciones del parrafo 1) si
no s¢ da aviso dentro de un plazo de siete dias consecuti-
vos contados a partir de la fecha en que las mercaderias
lleguen a su destino final, pero en ningdin caso después
de que hayan transcurrido 45 dias consecutivos contados
a partir de la fecha en que se entregaron a la persona
facultada para recibirlas?®,

3) Siel empresario participé en el examen o inspecci6n
de las mercaderias en el momento en que se entregaron a
la persona facultada para recibirlas, no se requerirs
aviso de la pérdida o el dafio que se hayan comprobado
durante ese examen o inspeccién,

4} En caso de pérdida o dafio manifiestos o presuntos,
el empresario v la persona facultada para recibir las
mercaderias se dardn mutuamente todas las facilidades
razonables para la inspeccién de las mercaderias v la
comprobacion del nimero de bultos.

5) No se pagard ninguna indemnizacién por los
perjuicios. resultantes de la demora en la entrega de las
mercaderias, a menos que se haya dado aviso al
empresario dentro de un plazo de 21 dias consecutivos
contados desde la fecha en que las mercaderias se
entregaron a la persona facultada para recibirlas®s,

Am’eﬂo 12
PRESCRIPCION DE LAS ACCIONES?

1) Toda accidén prevista en esta [Ley] [Convencidn]
prescribird si no se ha incoado un procedimiento judicial
o arbitral dentro del plazo de dos ailos.

2) El plazo de prescripcion comenzar4 el dia en que el
empresario haya entregado las mercaderias o parie de
ellas a la persona facultada para recibirlas o, en caso de
pérdida total de las mercaderias, el dia en que el
empresario dé aviso a la persona facultada para reclamar
la pérdida de las mercaderias o, si no se da ese aviso, el
dia en que la persona puede constderar las mercaderias
perdidas de conformidad con el articulo 5 de la presente
[Ley] [Convencién].

3) El dia en que comienza el plazo de prescripcién no
estard comprendido en el plazo.

4) El empresario podra en cualquier momento durante
el plazo de prescripcién prorrogar ese plazo mediante
declaracidn por escrito hecha al reclamante. Ese periodo
podrd ser prorrogade nuevamente mediante otra
declaracién u otras declaraciones.

5) La accién de repeticién que corresponda al
transportista o a otra persona contra &l empresario
podré entablarse incluso después de expirado el plazo de
prescripcién establecido en los péarrafos anteriores,
siempre que se entable dentro de los 90 dias desde la
fecha en que el transportista u otra persona haya sido

#E] texto de este parrafo es el que figura en el parrafo 30 del
documento A/CN.9/287.

¥5e han sustitvido las palabras 60 dias™ por las palabras *21 dias”
(véase e] documento A/CN.9/287, parrafo §5).

¥E] texto de este articulo figura en el documento AJSCN.9/
WG.II/WP.48, salvo lo que se indica a continilacion.
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declarado o declarada responsable a raiz de una accién
entablada contra él o ella o haya satisfecho la
reclamacidn en la que se fundd esa accién y siempre que
se notifique dentro de un plazo razonable al empresario
toda vez que s¢ entable conira ¢l transportista u otra
persona una accion que pueda dar lugar.a una accién de
repeticién contra el empresario®,

. Articulo 13
ESTIPULACIONES CONTRACTUALES

1) Salvo lo que disponga en contraric esta [Ley]
[Convencién}, toda estipulacién del contrato relativo a
la prestacién de servicios relacionados con el transporte
celebrado por el empresario o de cualguier otro
documeato firmado o emitido por el empresario con
arreglo al articulo 4 de la presente [Ley] [Convencién)
serd nula y sin efecto en la medida en que se aparte
directa o indirectamente de lo dispuesto en la presente
{Ley] [Convencién]. La nulidad de esa estipulacién no
afectard a la validez de las demés disposiciones del
contrato o documento gue la contenga.

2) No obstante lo dispuesto en el parrafo 1) del
presente articulo, el empresario podrd, mediante un
acuerdo, ampliar la responsabilidad y las obligaciones
que le incumben en virtud de esta [Ley} [Convencidn].

" Articulo 14

. INTERPRETACION DE
LA PRESENTE CONVENCION® -

[Sélo para una convencion]

En la interpretacién y aplicacién de las disposiciones
de la presente Convencidn, se deberd tener en cuenta su
cardcter intermacional y la conveniencia de fomentar la
uniformidad internacional en la solucidn de las
cuestiones a las que se refiere.

Articulo 15

INSTRUMENTOS RELATIVOS
AL TRANSPORTE INTERNACIONAL*

La presente [Ley] [Convencidén] no modificard los
derechos ni las obligaciones que puedan emanar de
cualquier instrumento internacional relativo al transporte

*El texto de ests parrafo se ha modificado para reflejar lo acordado
en el parrafo 92 del documento A/CN.9/287.

32E] texto de este articulo se basa en el que figura en el documento
A/CN.9/WG.I1/WP.58, pero se han sustitnido las palabras “[de
guarda de mercaderias]” por las palabras “relativo a la prestacién de
servicios relacionados con el transporte™.

PEl texto de este articulo es ef que figura en el documento
A/CNYWG.IL/WP.58, )

MEl texto de este articulo es el que figura en ¢l documento
A/CNY/WG.II/WP.58, con la modificacién con respecio a los
corchetes indicada en ¢l parrafo 100 del documento A/CN.5/287.

internacional de mercaderias que sea vinculante para
[este Estado] [un Estado que sea parte en esta
Convencidn] [o de cualquier ley de [este Estado] {uno de
esos Estados) relativa al transporte internacional de
mercaderfas],

Articulo 16

UNIDAD DE CUENTA?*
[Para una ley modelo]

La unidad de cuenta a que se refiere el articulo 6 de la
presente Ley es el Derecho Especial de Giro definido por
el Fondo Monetario Internacional. Las cantidades
mencionadas en el articulo 6 se expresardn en [la
moneda nacional] conforme a su valor en la fecha de la
sentencia o en la que hayan convenido las partes, [[Para
los Estados miembros del Fondo Monetario Inter-
nacional:] La equivalencia entre [la moneda nacional] y
el Derecho Especial de Giro se calculard con arreglo al
método de valoracién aplicado por el Fonde Monetario
Internacional para sus operaciones vigente en la fecha de
que se trate]. {Para Estados que no son miembros del
Fondo Monetario Internacional:] La equivalencia entre
[la moneda nacional] y el Derecho Especial de Giro se
calculard de la siguiente manera [indicar una manera de
calcular que exprese, en la moneda nacicnal, en la
medida de lo posible, el mismo. valor real para las
cantidades mencionadas en el articulo 6 que alli se
expresan en unidades de cuenta]..

[Para una convencidn]

1) Launidad de cuenta a que se refiere el articulo 6 de
la presente Convencidn es el Derecho Especial de Giro
definido por el Fondo Monetario Internacional. Las
cantidades mencionadas en el articulo 6 se expresardn en
la moneda nacional de un Estado conforme al valor de
esa moneda en la fecha de la sentencia o en la que hayan
convenido las partes. La equivalencia entre la moneda
nacional de un Estado Contratante que sea miembro del
Fondo Monetario Internacional y el Derecho Especial
de Giro se calculara con arreglo al método de valoracién
aplicado por ¢l Fondo Monetario Internacional para sus
operaciones vigente en la fecha de que se trate, La
equivalencia entre la moneda nacional de un Estado
Contratante que no sea miembro del Fondo Monetario
Internacional y el Derecho Especial de Giro se calculara
de ia manera que determine ese Estado, -

2) El cdlculo mencicnado en la dltima oracidén del
parrafo 1) se hard de modo que exprese en la moneda
nacional del Estado Contratante, en la medida de lo
posible, &l mismo valor real para las cantidades
mencionadas en el articulo 6 que alli se expresan en
unidades de cuenta. Los Estados Contratantes deberan
comunicar la manera de calcular al Depositario en el
momento de la firma o cuando depositen su instrumento
de ratificacidn, aceptacién, aprobacién o adhesidén y
cada vez que se produzca una modificacién de esa
manera de calcular.

B¥Yéase ¢l documento A/CN 9/287, pérrafo 101.
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Articulo 17

REVISION DE LA LIMITACION
DE LA RESPONSABILIDAD

[Para una convencidén]*

1} El Depositario convocard una reunién de una
Comision integrada por un representante de cada Estado
Contratante para estudiar la posibilidad de aumentar o
disminuir las cantidades mencionadas en el articulo 6 de
la presente Convencidn:

‘@) A solicitud de por lo menos un cvarto’ de los
Estados Contratantes o, ' o '

&) Cuando se apruebe la modificacién de un limite
de la responsabilidad?®? con respecto a pérdidas, dafios o
demoras relacionadas con las mercaderias®® establecido
en uno de los instrumentos relativos al transporte
internacional que a continuacién se indican®. Los

¥De conformidad con el parrafo 112 del documento A/CN.9/287,
la Secretaria de la CNUDMI consultdé con los funcionarios
competentes de la Oficina de Asuntos Juridicos de las Naciones Unidas
¢l procedimiento de revisidn que ¢l Grupo de Trabajo acepid
provisionalmente en su décimo periodo de sesiones (véase A/CN.9/
287, parrafos 102 a 111). Los funcionarios competentes llegaron a la
conclusibn de que ¢l procedimiento plantearia considerables
dificultades juridicas y procesales. No obstante, han aconsejado que
seria posible convocar una reunidén de las Partes en la Convencitn para
decidir ta revisién de la limitacidn de la responsabilidad en ocasidn de
uno de los periodos de sesiones de la CNUDMI, y que esa reunién
podria contar con los servicios de la Secretaria de la CNUDMI,
siempre que los 4rganos competentes de las Naciones Unidas
aprobaran las consecuencias administrativas y financieras de ese
procedimiento, El texto presentado en este articulo constituye un
ejemplo de como podria formularse ese procedimiento si lo aceptara el
Grupo de Trabajo. Se adapta lo mds estrechamente posible al
procedimiento aceptado provisionalmente por ef Grupo de Trabajo en
su décimo perfodo de sesiones,

YEl inciso ) se refiere a “*un limite de la responsabilidad® en lugar
de a “la limitacién de la responsabilidad™ con el propdsito de que la
enmienda de cualquier limite fijado en uno de los imstrumentos
relativos al transporte indicados en ¢l articulo (por ejemplo, timite con
respecto a pérdidas o dafios) dé lugar a la celebracién de una
conferencia de revisién donde se podria modificar cualquier limite
previsto en las normas uniformes (por ejemplo, limites con respecto a
pérdidas, dafios o demoras).

#Conforme a este inciso, a fin de desencadenar ¢l mecanismo de
revision, el limite enmendado en virtud de un instrumento relativo al
transporte debe ser un limite con respecto a pérdidas, dafios o demoras
relacionadas con las mercaderias y no, por ejemplo, con respecto a
muerte o lesiones personales,

*Los procedimientos para modificar los limites de la respon-
sabilidad con respecto a pérdidas, dafios o demoras previstos en
diversos instrumentos relativos al itransporte internacional son
diferentes. Por ejemplo, las Reglas de Hamburge prevén que el
depositario convocard una conferencia con el fin de modificar los
limites (articulo 33). El Convenio sobre ¢l Transporie Internacional
por Ferrocarril {COTIF) estipula que los imites serdn modificados por
una Comision de Revisién establecida en virtud del Convenio
(articulo 19, véase también el articulo 8). El Convenio de Varsovia,
tanto en la forma en que fue aprobado como después de haber sido
modificado por los Protocolos de La Haya y de Guatemala, no prevé
ningtn procedimiento especial para modificar los limites {conforme al
articulo 41). Pero se han aprobado protocolos separados para
meodificar los limites en esos textos (Protocolos de Montreal Nos. 1, 2y
3). En el caso de las Reglas de Hamburgo, la enmienda entra en vigor el
primer dia del mes siguiente a la expiracién del plazo de un afio
contado desde su aceptacién por dos tercios de los Estados
Contratantes {parrafo 4) del articulo 33); en virtud del COTIF la
enmienda entra en vigor ¢l primer dia del duodécimo mes siguiente al
mes en que la Oficina Central la notifique a los Estados miembros,
salvo que un tercio de los Estados miembros haya presentado
objeciones dentro de cuatro meses a partir de la fecha de la notificacién

instrumentos son los siguientes: [indiquense los instru-
mentos]. : - .

2) La reunidn de la Comisién tendrd lugar en ocasién
del periodo de sesiones de la Comisién de las Naciones
Unidas para el Derecho Mercantil Internacional, en el
mismo lugar donde éste se celebre, ¢ inmediatamente

después del hecho que dé lugar a la convocatoria de la
reunién,

3) Aldecidir si los limites deben modificarse, y en caso
afirmativo, en qué medida, se tendrén en cuenta los
criterios - siguientes,  determinados sobre una base
internacional, y cualquier .otro criterio que se estime
pertinents; : : :

¢) el importe por el que se haya modificado la
limitacién de la responsabilidad en wno de los
instrumentos internacionales mencionados en el inciso 5)
del parrafo 1) del presente articulo;

b) el valor de las mercaderias manipuladas por los
empresarios;

¢} el costo de la mano de obra vy demés servicios
asociados con la prestacién de los servicios relacionados
con ¢l transporte;

d} las tasas de seguros, incluidos, entre otras cosas, el
seguro de la carga, el seguro de responsabilidad de los
empresarios, y el sepuro que cubra las lesiones
relacionadas con el empleo sufridas por los trabajaderes;

¢} el nivel medio de los dafios y perjuicios a que se
condene al empresario por pérdidas o dailos en las
mercaderias o demora en su entrega; y

£ los gastos de electricidad, combustibles vy otros
servicios publicos. -

4) La Comisién aprobard las enmiendas por una
mayoria de dos tercios de sus miembros presentes y
votantes,

5) No podrd considerarse ninguna enmienda de la
limitacién de la responsabilidad prevista en este articulo
antes de que hayan transcurrido cinco afios a partir de la
fecha en que esta Convencidn quedd abierta a la firma.

6) El Depositario notificard cualquier enmienda que
resulte aprobada con arreglo a lo dispuesto en el
parrafo 4) del presente articulo a todos los Estados
Contratantes, Se entenderd que la enmienda ha sido
aceptada al final de un plazo de 18 meses después de
haber sido notificada, a menos que dentro de ese plazo
por lo menos un tercio de los Estados que eran Estados
Contratantes en ¢l momento de la aprobacién de la
enmienda por la Comisién hayan comunicado al
Depositario que no la aceptan. La enmienda gque se
tenga por aceptada de conformidad con el presente

(pérrafo 2) del articulo 2[); los Protocolos de Montreal Nos. 1,2y 3
entraran en vigor ¢l nonagésimo dia a contar del depésito del trigésimo
instrumento de ratificacidn. Como es posible que una enmiznda de los
imites fijados en estos y otros instrumentos relativos al transporte s6lo
entre en vigor una vez transcurtido determinado plazo desde su
aprobacién, ¢l que puede ser considerable, conforme al inciso b} del
pérrafo 1) del presente articulo ¢l hecho que desencadena el
mecanismo de revisidén de las normas uniformes seré la aprobacién de
una enmienda de los limites de la responsabilidad previstos en un
instrumento relativo al transporte, v no la entrada en vigor de ¢sa
enmienda.
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pérrafo entrard en vigor para todos los Estados
Contratantes 18 meses después de su aceptacién.-

7). El Estado Contratante que no haya aceptado una
enmienda quedard- no obstante obligado per ella, a
menos que ese Estado denuncie la presente Convencién
a més tardar un mes antes de la entrada en vigor de la
enmienda. Esa denuncia surtird efecto cuando entre en
vigor la enmienda,

8) Cuando una enmienda haya sido dprobada de
conformidad con lo dispuesto en el pirrafo 4) del
presente articulo pero ain no haya expirado el plaze de
18 meses previsto para su aceptacidn, ¢l Estado que se
convierta en Estado Contratante de esta Convencién

durante ¢se plazo quedard obligado por la enmienda si
ésta entra en vigor. El Estado que se convierta en Estado
Contratante ‘después de expirado ese plazo quedard
obligado por las enmiendas que hayan sido aceptadas de
conformidad con el parrafo 6). - :

[Para una ley 'm(_)ch:lq:_:]"‘0

[Al aplicar esta ley modelo, seria conveniente que se
estableciera un mecanismo para ajustar periédicamente
los limites de la responsabilidad a fin de tener en ‘cuenta
los cambios importantes en el valor de la moneda del
Estado que la aplique.]

Véase el documento A/CN.9/287, parrafo 103, -
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INTRODUCCION

1. En su 11.° periodo de sesiones (1978), la. Comision
decidié incluir en su programa de trabajo el tema del
trueque o la permuta internacional (A/33/17, pérrs, 67-
69}. En su 12.° periodo de sesiones (1979), la Comisién,
iras haber examinado el informe del Secretario General
titulado “Permuta o cambio en el comercio internacio-
nal” (A/CN.9/159), adopté el parecer de que las
operaciones afines al trueque adoptaban formas de-

masiado diversas para su reglamentacién a través de -

unas normas uniformes. Pidié, sin embargo, a su
secretaria que incluyera en los estudios efectuados por
aquel entonces en materia de practicas contractuales el
examen de las cldusulas de particular importancia para
las operaciones del tipo del trueque. La Comisién pidid
también a la secretaria que se pusiera en contacto con
otras organizaciones del sistema de las Naciones Unidas
que estuvieran efectuando estudios sobre este tipo de
operaciones y que le informara scbre los trabajos
emprendidos por esas organizaciones (A/34/17, parrs. 21
y 22). En su 17.° periodo de sesiones - (1984), la
Comisién examiné un informe del Secretario General
sobre las operaciones del tipo del trueque (A/CN.9/
253). En esas deliberaciones, varias delegaciones indi-
caron que atribuian gran importancia a este tema, por
lo que seria provechoso que se procediera & un ulterior
examen del mismo. Se convino en que-la Comisién
considerara, a 1a luz de un informe que habla de
preparar la secretaria sobre las novedades en esta
esfera, si procedia o no adoptar medidas concretas al
respecto (A/39/17, pérr. 132).

2, En su 19.° periodo de scsioncs (1986} v a la luz de
una nota de la Secretaria (A/CN.9/277), la Comisién

'Informe de la Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho
Metrcantil Internacional sobre la labor de 11.° periode de sesiones
(1978), Documentos Oficiales de In Asamblea General, srigésimo tercer
perfodo de sesiones, Suplemento No. 17 ( A/3¥/17).

examind su labor futura en la esfera del nuevo orden
econdmico internacional. En el contexto de ese examen,
la Comisién decidié que la secretaria presentase un
estudio -preliminar sobre el tema del comercio de
compensacion o de .indole compensatoria (a fin de
reflejar el .uso internacional actual, se ha utilizado
este término en lugar de trueque y otros términos
afines}) a la Comisiébn en uno de sus periodos de
sesiones futuros (A/41/17, parr. 243).

3. El presente informe contiene el estudio preliminar
que pidié la Comisién sobre las cuestiones juridicas
planteadas por el comercio compensatorio. En los
parrafos 111 a 113 se examina la cuestién de si la

- Comisién debe o no emprender nuevos trabajos sobre

este tema y, en caso afirmativo, se pregunta jqué
deberia hacer?

1. Planteamiento teérico de este estudio
. A. . Descripcién del tema objeto de estudio

a) Definicidn de Ia operacion
de comercio compensatorio

4. Una operacién de comercio compensatorio, en su
acepeion usual, €s una operacion compuesta en la que
una primera parte suministra a otra mercaderias u otro
valor econdmico, o se encarga de negociar para ella ese
suministro, al tiempo que esa primera parte se compro-
mete a adquirir, a cambio, bienes u otro valor

~ ‘econémico de la segunda parte, o de una parte

designada por la segunda parte, 0 a negociar esa
adquisicién, a fin de lograr una proporcionalidad
convenida entre las prestaciones reciprocas de ambas
partes.

5. Si bien muchas operaciones de comercio compensa-

“torio suponen la adquisicién reciproca de mercaderias,




Segunda parte. Estudios e informes sobre cuestiones concretas 95

algunas. de estas operaciones suponen la prestacién de
servicios o la venta de una fibrica o de otra instalacién
de produccidn similar con el compromiso, por parte del
proveedor, de comprar la totalidad o parte de la
produccién (operacién designada habitualmente como
acuerdo de retrocompra) o suponer la compra de
articulos manufacturados de gran valor .con el com-
promiso por parte del proveedor de que una porcidn de
las piezas componentes se fabricard en el pais del
adquirente (operacién designada habitualmente como
acuerdo de compensacién industrial, denominado en
inglés “offset”).

b) Objetivos comerciales del comercio
compensatorio internacional

6. . Diversos son los objetivos comerciales que pueden
perseguirse mediante las operaciones de comercio com-
pensatorio, Entre los objetivos mds usuales cabe sefialar
los siguientes: en primer lugar, el comercio compensa-
torio puede funcionar como mecanismo de financiacién
al poderse utilizar el producto de la venta de exporta-
¢idn, cobrado o por cobrar, para financiar una impor-
tacién. Este supuesto suele darse cuando la importacién
haya de pagarse en moneda convertible y el pais del
importador ande escaso de divisas. En segundo lugar,
una parte-que tenga dificultad en comercializar sus
propios productos tal vez desee procurarse mercados
para sus productos vinculando sus propias importa-
ciones a la exportacién de sus productos. En tercer
lugar, cabe utilizar ¢l comercio compensatorio come
instrumento al servicio del desarrollo industrial en
todos aquellos casos, por egjemplo, en que el comercio
compengatorio entra a formar parte de acuerdos de
cooperacién industrial (acuerdos de coproduccién, de
especializacién por productos o'de empresa conjunta) o
cuando se utiliza para atraer inversiones o tecnologia
extranjeras hacia esferas de interés para el importador.

¢) Difusidn del comercio compensatorio en
el comercio internacional

7. Puéden darse circunstancias econdmicas que impul-
sen a las partes a negociar operaciones de comercio
compensatorio en sistemas econdémicos, sociales y
politicos de todo tipo. A ello se debe que una parte
considerable del comercio internacional sea fruto de
acuerdos de esta indole. El comercio compensatorio ha
sido desde hace bastantes afios un rasgo habitnal del
comercio entre los paises socialistas. de Europa oriental
y los paises desarrollados de Occidente. Los propios
paises desarrollados han recurrido también a précticas
de comercio compensatorio, especialmente en sectores
con productos de tecnologia avanzada y de elevado
valor. En el iltimo decenio, los paises en desarrollo se
han viste impelidos a recurrir al comercio compensa-
torio por la creciente escasez de divisas, la necesidad de
mantenerse o de introducirse en los mercados inter-
nacionales y el deseo de estimular su propia industriali-
zacion. La situacién parece ser en la actualidad que “el
comercio compensatorio estd ahora muy difundido
entre los paises en desarrollo y entre éstos y los paises
desarrollados, asi como entre estos iltimos entre si.
Este comercio se lleva a cabo ademéas con independen-

cia de que se haya previsto un marco institucional al
respecto, es decir, de que haya habido acuerdos entre
los gobiernos.”?

B. Alcance del presente estudio

8. Las cuestiones juridicas que plantean las opera-
ciones de comercio compensatorio pueden ser de dos
tipos. El primer tipo son cuestiones relativas a la
reglamentacién piblica del comercio compensatorio,
mientras que ¢l segundo tlpo son cuestloncs de derecho
privado,

a) Reglamen r_acién publica de este comercio

9. La reglamentacién piblica del comercio compensa-
torio puede efectuarse a través de reglamentos que
prevean, por ejemplo, que ciertos tipos de importa-
ciones sélo podrén pagarse mediante un acuerdo
compensatorio, que ciertos tipos de productos locales
no podran ser ofrecidos como contraprestacién en un
acuerdo de comercio compensatorio 0 que 1os organis-
mos comerciales del Estado deberdn explorar la posi-
bilidad de concertar operaciones compensatorias al
negociar ciertos tipos de contratos, Otros reglamentos
pueden referirse al marco institucional por el que habri
de canalizarse el comercio compensatorio. Por ejemplo,
ha sido- caracteristico de los paises con economia de
planificacién centralizada que el niimero de empresas
que estén autorizadas para concertar acuerdos de esta
indole sea reducido y que se hayan atribuido ciertas
prerrogativas para la aprobacién de las operaciones de
comercio compensatorio a organos ministeriales con
funciones de supervisién sobre un determinado sector,

10. Este tipo de reglamentos suelen afectar a una sola
de las partes contratantes y no acostumbran a afectar
directamente ni al contenido ni al efecto juridico dei
contrato concertado por esa parte. En algunos supues-
tos, es posible que la reglamentacién afecte al propio
contrato, al limitar, por ejemplo, la libertad de las
partes en lo referente al contenido de algin clemento
del contrato.

11. Lasreglamentaciones publicas de esta indolé suelen
estar muy influidas por la politica gubernamental del
pais, por lo que es muy improbable que se consiga la
unificacién o armonizacién de este tipo de reglamentos.
Por ello, el presente informe no intenta analizar el
contenido de estos reglamentos juridicos, pero si hace
referencia a ellos, siempre que se estime que pueden
afectar a las relaciones contractuales de la partes.

b) Derecho privado

12. Pueden plantearse cuestiones de derecho privado,
ya sea en relaciéon con cualquier contrato por el que se
rija algin segmento de la operacién compensatoria,
como, por ejemplo, ¢l suministro de determinadas

Comercio de compensacidn, Nota de informacién de la secretarfa
de ta UNCTAD, Junta de Comercic y Desarrollo, Comisién de
Cooperacién Econdmica entre Paises en Deésarrollo, TD/B/C 1/82,
28 de agosto de 1986, pérr. 7.
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mercaderias o la prestacién de determinados servicios
en ¢l marco de esa operacion o ya sea en relacién con el
acuerdo compensatorio global por el que se coordinan
los diversos segmentos. Si bien los arreglos contrac-
tuales relativos a cada uno de los segmentos de la
operacion compensatoria suelen redactarse en la forma
que convenga al objeto propio de ese segmento, por
ejemplo, contratos de compraventa, de construccién, de
licencia, de servicios o de trabajo, el acuerdo compensa-
torio global ¢s un arreglo contractual por el que las
partes convienen en unos elementos contractuales apli-
cables a cada uno de los segmentos de la operacién y a
las relaciones reciprocas entre esos segmentos,

13. La mayoria de las cuestiones de derecho privado
que se suscitan en los countratos relativos a los diversos
segmentos de una operacién de comercio compensa-
toric son idénticas a las que se plantean en contratos
similares concertados como operaciones independientes
y auténomas. No serd preciso, por ello, abordar todas
esas cuestiones juridicas en el presente estudio excepto
en la medida en que su solucién pueda verse afectada
por la circunstancia de que la cuestibn se haya
planteado en ¢l contexto de una operacidén de comercio
compensatorio.

14. Ahora bien el acuerdo de comercio compensatorio
suscita también cuestiones que son tipicas del comercio
compensatorio o de particular importancia para el
mismo y que se solucionan por medios desarrollados en
la prdctica del comercio compensatorio. El presente
estudio estard primordialmente centrado sobre este tipo
de cuestiones.

C. Universalidad de la solucidn buscada

15. Al examinar las cuestiones de derecho privade que
se suscitan en el comercio compensatorio internacional
se ha de averiguar, en primer lugar, si esas cuestiones
pueden ser resueltas con criterios universales o si
existen particularidades regionales que imponen una
solucién diferenciada de las mismas, Cabe formular
diversas observaciones al respecto.

16. En primer lugar, cabe sefialar que estd muy
difundida la practica del comercio compensaterio en
una amplia gama de sectores industriales entre los
paises con economias de planificacién centralizada de
Europa oriental y paises occidentales con economia de
mercado. Uno de los rasgos caracteristicos de las
operaciones comerciales Este-Oeste es el recurse habi-
tual a planteamientos y soluciones contractuales simi-
lares, similaridad que a menudo se extiende a varios
paises. Ello se explica en gran medida por la tradicién
que tiene ¢l comercio compensatorio en los paises de
Europa oriental, asi como por haber sido encomendado
este comercio en estos paises a un pequefio niimero de
organizaciones especializadas en comercio exterior y
haber sido puesto bajo la supervisién de los érganos
administrativos competentes, apaite de la relativa fre-
cuencia con que se debaten las cuestiones del comercio

compensatorio Este-Oeste en publicaciones de indole
comercial y juridica.

17.  En segundo lugar, cabe sefialar que en el comercio
entre paises desarrollados con economia de mercado se
recurre con menos frecuencia al comercio compensa-
torio que en el comercio interregional y las operaciones
de indole compensatoria entre partes de este grupo de
paises no suelen efectuarse en la esfera de lo que cabria
denominar intercambio ordinario de mercaderias.
Muchas de las operaciones de comercio compensatorio
concertadas entre paises desarrollados con economia de
mercado estdn relacionadas con la venta de productos
especializados de tecnologia avanzada y de valor
excepcionalmente elevado (por ejemplo, una planta de
generacidn de energia o aeronaves). Este tipo de
operaciones de comercio compensatorio suelen adoptar
la forma de operaciones de compensacion industrial
directa o indirecta. Pese a todo, se diria que la indole y
la solucién de las cuestiones de derecho privado que se
plantean en el comercio compensatorio entre partes de
paises desarrollados con economia de mercado, ya se
trate de operaciones de intercambio ordinario de
mercaderias o de operaciones de compensacidén indus-
trial, no parece que sean esencialmente distintas de las
cuestiones ¥ soluciones que se observan en las opera-
ciones de comercio compensatorio interregional,

18. En tercer lugar, pese a que el comercio eompensa-
torio con partes procedentes de paises en desarrollo
tiene poca tradicién, comparado con el de algunas otras
regiones, cabe sefialar, con palabras de una publicacién
especializada, que:

“un rasgo notable de la difusién mundial del
comercic compensatorio ha sido la facilidad con que
se han transferido conceptos elaborados para el
marco sumameunte institucionalizado del comercio
compensatorio de Europa oriental a paises del Tercer
Mundo con economias mucho menos reglamenta-
das.”?

Una posible explicacion de esto seria ¢l hecho de que
muchas partes contractuales de paises industrializados,
con experiencia en el comercio compensatorio Este-
QOeste, especialmente empresas comerciales internacio-
nales, hayan extendido durante los altimos afios sus
operaciones a los paises en desarrollo. Pero la explica-
cién més importante parece estar en que los motivos
bésicos para efectuar operaciones de comercio compen-
satorio y los intereses basicos de las partes en este tipo
de contratos no muestran peculiaridades regionales,
por lo que estos contratos no suscitan cuestiones
juridicas esencialmente distintas de las que se plantean
en ¢l comercio compensatorio de otras regiones.

19. Una de las conclusiones que cabe deducir de estas
observaciones es que el presente informe relativo a los
aspectos contractuales del comercio compensatorio
debe abordar el comercio compensatorio como un
fenémeno de indole universal que plantea cuestiones
juridicas que son comunes a las diversas regiones. -

iStrategies for Countertrade Success, preparado y publicade por
Business International 5.A., Ginebra (Suiza), noviembre de 1986, 3.
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D. Terminologia

20. En los escritos sobre el comercio compensatorio
internacional no se utiliza una terminologia uniforme
para designar los distintos tipos de operaciones com-
pensatorias. Esta falta de uniformidad pudiera ser
consecuencia de una terminologia comercial divergente
o de la utilizacién de diversos criterios para la
clasificacién de las pricticas comerciales compensa-
torias. Ello se observa en la utilizacién de un mismo
término para designar précticas de comercic compensa-
torio de distinto tipo o en la utilizacién de diversos
términos para designar una misma préictica. Entre los
términos que se suelen utilizar como sindénimos del
comercio compensatorio o para describir diversos tipos
de operaciones compensatorias cabe citar el trueque, la
compensacion, 1a compra compensatoria, ¢l acuerdo de
compensacién industrial (*offset™), la retrocompra y las
operaciones triangulares (“switch”), En el presente
informe se procurara describir y analizar las: cuestiones
Juridicas planteadas por todos estos tipos de opera-
ciones, sin que para ello sea preciso dlstlngulr unas
operaciones de otras,

21. Seri, no obstante, preciso definir para los fines de
este informe algunos de los términos en él utilizados. Por
tratarse de un informe de alcance mundial en el que se
han de considerar diversas formas de operaciones
compensatorias, se han utilizado términos de indole
genérica que permiten abarcar operaciones compensa-
torias efectuadas en diversos contextos regionales o
econémicos. Se ha tenido ademds en cuenta la circunstan-
cia de que las operaciones de comercio compensatorio
no se circunscriben a la compraventa reciproca de
mercaderias sino que pucclcn abarcar otros tipos de
contratos. :

a) Partes en una operacion de comercio compensatorio

22. Se han seleccionado los siguientes términos para
designar a las partes en una operacién de comercio
compensatorio: los términos de exporrador o de importa-
dor compensatorio servirdn para designar a la persona
que suministra (es decir, exporta) bienes o servicios y que
deberd adguirir como contrapartida (es decir, importar a
titulo de compensacién) otros bienes o servicios; los
términos de importador o de exportador compensatorio
servir4n para designar a la persona que adquiere (es
decir, importa) bienes o servicios y que tendra derecho a
suministrar como contrapartida {es decir, a exportar a
titulo de compensacidén) otros bienes o servicios. Cabe
sefialar que en numerosas ocasiones el importador y ¢l
exporiador compensatoric serdn una misma persona y
que esto sucederd también con el exportador y el
importador compensatorio. Ahora bien, puede suceder
también que ¢l exportador designe a otra persona para
cumplir la obligacién de imporiar a titulo de compensa-
¢ién o que el importador convenga en que sea otra
persona la que exporte, en su lugar, a titulo de
compensacién,

23. El término de exportador se utiliza en algunos
trabajos para designar a la parte econémica o tecno-
- l6gicamente mas fuerte en el acuerdo de comercio

compensatorio y el término de importador para designar
a la parte mas débil. La razdén para este uso termino-
légico es que sucede a menudo que la parte que exporta
en primer lugar, y que asume una obligacién de importar
a titulo de compensacién en algiin momento ulterior, es
la parte procedente de un pais desarrollado, que se
supone que es la parte méas fuerte, mientras que la parte
que importa, ¥y que obtiene un derecho a exportar a
titulo de compensacién en algin momento ulterior, es la
parte de un pais en desarrollo, que se supone que es la
parte mas débil. Ahora bien, sucede a menudo, espe-
cialmente en operaciones de comercio compensatorio
con los paises menos adelantados, que la parte ‘que
exporta primero es la del pais en desarrollo, puesto que
esa parte tal vez no esté autorizada a importar
mercaderias hasta que hava obtenido las divisas conver-
tibles necesarias por medio de una exportacion, Por ello,
para que quede claro el significado de los términos
utilizados en el presente informe, conviene recordar que
el término exportador designa en él Unicamente a la
parte que haya desempefiado la funcién de proveedor en
¢l primer contrato que se haya concertado. Por igual
razdn, el término importador designar4 a la otra parte en
ese primer contrato. Los términos de importador
compensatorio y de exportador compensatorio se utili-
zardn para designar a las partes en el segundo contrato.
Pese a que no suele ser frecuente que el contrato de
exportacion y éi contrato de exportacién compensatoria
se concierten simultineamente, si ello sucediera seria
indiferente, en el contexto del presente informe, a cudl de
las dos partes se atribuye ¢l término de exportador vy a
cudl el término de importador. '

b} Conrratos utilizados en el comercio compensatorio

24, Los contratos concertados por las partes serdn
designados en el presente informe por los nombres
correspondientes al nombre- de las partes, es decir,
contrato de exportacion y contrato de importacién para
el primer contrate que se haya concertado y contrate de
exportacién compensatoria y contrato de importacidn
compensagtoria para el segundo conirato concertado. En
el presente informe se suele hablar de estos contratos en
singular, pese a que puede haber varios contratos en
ambos lados de la operacién de comercio compensa-
toric. El aspecto compensatorio de la operacién, que
consiste en la obligacién de concertar unos futuros
contratos de exportacidén y de exportacién compensa-
toria y prevé una vinculacién de ambos contratos, es el
que se regula en un acuerdo de comercio compensatorio.
Este acuerdo suele figurar en un documento aparte, pero
el término de acuetdo compensatorio se utiliza en el
presente informe para designar este conjunto de obliga-
ciones, aun en el supuesto de que hayan sido consigna-
das en el contrato de exportacion.

¢) Objeto del comercio compensatorio

25. El objeto de los contratos de comercio compensa-
torio pueden ser productos acabados, equipo de produc-
cion, instalaciones industriales, tecnologia, o diversos
servicios talés como el transporte de mercaderias,
servicios turisticos o servicios de reparacién y manteni-
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miento. Para mayor sencillez se utilizarg el término de
mercaderias para designar a todos estos objetos posibles
de este tipo de operaciones,

E. Fuentes de informacion

26. En un informe anterior presentado a la Comisién
se observé que pese al creciente niimero de estudios que
s¢ habian dedicado en afios anteriores al comercio
compensatorio la escasez de contratos del tipo del
trueque de que se disponia dificultaba el andlisis de los
diversos tipos de cldusulas que se encuentran en esos
contratos (A/CN.9/253, pdrr. 20). Por ejemplo, tal
como ha indicado la secretaria de la UNCTAD, “no es
sorprendente que sea. dificil conseguir informacién
fictica. No se publican datos sistemdticos sobre el
comercio de compensacién y las partes en el mismo
suelen mostrarse reacias en divulgar informacion al
respecto” (TD/B/C.7/82, parr. 9).

27. La secretaria de la Comisién ha basado el presente
estudio en diversas fuentes. Una de esas fuentes ha sido
una coleccién de contratos de comercio compensatorio
recopilada a raiz de una solicitud dirigida por el
Secretario General a los Estados Miembros de las
Naciones Unidas para que proporcionasen a la secretaria
de la Comisidén documentacioén contractual al respecto y
de otra solicitud parecida que dirigié el Secretario de 1a
Comisién a ciertas personas pertenecientes a diversas
regiones del mundo. Se ha utilizado también informa-
¢ién contenida en trabajos que tratan directa o indirec-
tamenie de las cuestiones juridicas relacionadas con el
comercio compensatorio internacional. Miembros de la
secretaria han celebrado ademds consultas oficiosas con
expertos en este tipo de comercio,

11. Planteamientos contractuales del
comercio compensatorio

28. Las partes en una operacién de comercio compen-
satorio han de resolver, en primer lugar, la cuestién de
como piensan estructurar los contratos para los segmen-
tos de exportacién y de exportacién compensatoria de la
operacién. Deberdn decidir, concretamente, si el seg-
mento de exportacién y el segmento de exportacién
compensatoria de la operacién habrén de ser convenidos
simultdneamente mediante la concertacién de contratos
definitivos o si deberi concluirse en primer lugar el
contrato de exportacién y dejarse ¢l contrato de
exportacién compensatoria para ser concertado en
forma definitiva en una fase ulterior.

29. Las variantes tipicas de la solucion que cabe dar a
esta cuestién pueden clasificarse como sigue: trueque,
contratos correlativos, contrato unificado y acuerdo de
comercio compensatorio.

A. Contrato de trueque

30. En el comercio internacional se utilizan en oca-
siones contratos de trueque en su sentido juridico
estricto de intercambio de mercaderias por mercaderias.

Las partes dedicadas al comercio de productos basicos
pueden intercambiar cantidades equivalentes de esos
productos ubicadas en distintas partes del mundo a fin
de poder disponer de una fuente de suministro en algin
punto mds cercano al de destino final o de entrega a sus
clientes, ahorrdndose de este modo costos de transporte.
El contrato de trueque, en su sentido juridico estricto, se
utiliza también en ocasiones en las operaciones de
comercio compensatorio para el intercambio de diversos
tipos de mercaderias. La razén principal para recurrir a
ellos parece ser la de evitar las transferencias de dinero
en relacién a las entregas de mercaderias convenidas en
un contrato o la de reducir la cuantia de esas
transferencias,

31. Existen dificultades para la utilizacién del trueque
en las operaciones de comercio compensatorio. Para
concertar un contrato de trueque hace falta que el valor
de las mercaderias intercambiadas sea comparable, para
lo que hard faita, a su vez, definir con precisién, al
tiempo de concertarse el contrato, tanto la calidad
como la cantidad de esas mercaderias. Ahora bien, a
menudo sucede que no es comercialmente factible
obtener una tal precisidn en el contrato con respecto a
entregas futuras gue habrin de efectuarse en dos
direcciones. Ademas, si el contrato no indica el valor
monetario de las mercaderias, serd dificil convenir una
indemnizacién monetaria satisfactoria para el supuesto
en que una de las partes entregue mercaderias que no
satisfagan las condiciones del contrato y seria poco
practico gue la parte responsable de Ia entrega defec-
tuosa hubiese de compensar en especie ese incumpli-
miento. Aun cuando sea posible calcular una reparacién
monetaria, ya sea porque existe un precio de referencia
en ¢l contrato o porque exista una tarifa de precios lo
bastante objetiva, la adjudicacién de una reparacioén
monetaria puede que contravenga 2 la finalidad bésica
por la que se concertd el contrato de trueque.

32. Puesto que la entrega de mercaderias constituye la
compensacién de la entrega efectuada en direccién
inversa, la falta de entrega o cualquier falta de
conformidad en la emtrega puede ser motivo para el
incumplimiento de la entrega reciproca. Puesto que rara
vez suele ser factible organizar la entrega simultdnea de
las dos compras compensatorias, una vinculacién tan
estrecha entre las dos entregas, en. vez de estimular de
hecho la disciplina contractual, pudiera tener un efecto
perturbador sobre las entregas previstas, especialmente
si se considera que puede que resulte mas complicado
obtener una garantia del cumplimiento para una
operacién de trueque que para una- operacién més
sencilla. Por ejemplo, el trueque limita la posibilidad de
recurrir a la carta de crédito documentario, que es un
mecanismo que se suele utilizar .en la compraventa
internacional de mercaderias para cerciorarse del cumpli-
miento de una obligacién, cuando ésta es la condicién a
la-que se supedita el cumplimiento de la obligacién de la
otra parte o contraprestacion. -

33. Enlo que respecia a los otros tipos de garantia que
cabria utilizar en una operacién de trueque, tales como
el recurso a una garantia bancaria, el mecanismo para
hacer uso de la garantia seria normalmente mds
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complicado en una operacién de trueque que en una
operacién comercial habitual. La razén de ello es que
una cliusula de garantia en un contrato de trueque
habria de prever las mds de las veces una garantia del
cumplimiento de ambas promesas de entrega, Si ambas
garantias fuesen exigibles inmediatamente, una parte
que hubiese incumplido el contrato podria disuadir
eficazmente a la otra parte de invocar la garantia
amenazando con invocar su propia garantia, Si bien es
cierto que en las operaciones de compraventa se pueden
plantear situaciones similares de garantias cruzadas, esas
situaciones ne son tan inherentes a la operacién bésica.

34, Por razén de estas dificultades, el contrato de
trueque es una forma juridica relativamente poco
frecuente del comercio compensatorio internacional.

B. Contratas correlativos

35. Las partes pueden concertar dos contratos que no
hagan referencia el uno al otro, el primero para el
suministro de mercaderias en una direccién y el segundo
para el suministro de mercaderias en direccién inversa.
El finico vinculo que existe entre ambos contratos es que
el consentimiento de las partes para concertar un
contrato- depende de la concertacidén del otro. Al no
reflejarse este vinculo en el texto de los contratos, las
obligaciones dimanadas de cada uno de los contratos
son independientes entre si.

36. Los contratos correlativos pueden ser un buen
procedimiento a seguir cuando quepa prever que el
aspecto compensatorio de la opcrac:én serd atendido en
el curso de una relacién comercial continua entre las
partes o cuando ambos contratos puedan concertarse
simultdneamente. Puesto que cada contrato se concierta
y se administra por separado, nada impide que se recurra
a cualquiera de los métodos habituales de garantizar el
cumplimiento, La dificultad que se. plantee en el
suministro de mercaderias en una de las dos direcciones
habr4 de ser tratada exclusivamente en el contexto del
contrato correspondlente sin que esa dificultad haya de
afectar necesariamente a las obligaciones que dimanen
del otro contrato.

37. Sin embargo, el recurso a esta téenica de los
contratos correlativos es poco frecuente en las opera-
ciones de comercio compensatorio. La verdadera esencia
de una operacién comercial compensatoria ¢s la necesi-
dad o ¢l deseo de vincular la importacidn de mercaderias
con la exportacién de otras mercaderias, Por ello, de no
ser posible concertar simultdneamente los contratos
correlativos, serfa preciso recurrir a algin mecanismo
que indujese a la otra parte a concertar un contrato
subsiguiente ¢ que exigiese ese contrato subsiguiente,
Incluso en el supuesto de que los dos contratos
correlativos puedan concertarse a un mismo tiempo, es
posible que una de las partes desee disponer de un
mecanismo que le permita vincular las prestaciones
previstas en ambos contratos.

C. Conmtrato unificado

38. Una técnica juridica que ha sido probablemente
mads abordada en la literatura juridica que utilizada en la
prictica es la de incorporar los dos acuerdos de
compraventa en un Unico contrato. La diferencia entre
este contrato y el contrato de trueque consistiria en que
las dos entregas de mercaderias estarian valoradas en
términos monetarios y en que, normalmente, se habria
estipulado la obligacién de pagar una y otra entrega,
Este contrato se diferencia de la técnica de los contratos
correlativos en que las respectivas obligaciones contrac-
tuales ‘de entrega y de pago estarian enunciadas. en el
mismo documento, por 1o que estarian evidentemente
vinculadas entre si.

39, Este contrato adolece de muchas dificultades
técnicas, pese a haber sido recomendado en el pasado
como medio de asegurar la existencia y el cuniplimiento
de la obligacién compensatoria, Sucede que a la
necesidad de enunciar todas las obligaciones contrac-
tuales relativas a la descripcidn, cantidad y calidad de las
mercaderias, que se mencionaron al tratar del trueque y
los contratos correlativos, se suma la dificultad derivada
de tener que vincular tan estrechamente las diversas
obligaciones contractuales, que se describié al hablar del
trueque, que también se plantea en ‘el contrato de
compravenia unificado, aunque quiz con algo menos de
intensidad. Por razén de estas dificultades, las compa-
fifas de seguros y las entidades que se encargan de dar
créditos para la exportacidn se.muestran reacias y, en
ocasiones, se niegan a financiar o asegurar este tipo de
operaciones.

D. Acuerdo de comercio compensatorio

40. Como, resultado de estas difi cultades, en la mayoria
de las. ‘operaciones de comergio compensatorio se
observa una marcada. tcndenc:a a estructurar las opera-
ciones de comercio compensatono ediante un acuerdo
de comercio compensatorio en el que se haya, esttpulado
todos los detalles del compromlso compensatorio que
sea posible convenir por adelantado. Existen tres
modalidades bisicas que pueden seguirse al concertar
estos acuerdos, segin que las partes estén o no estén en
condiciones de concertar los contratos de exportacion y
de exportacién compensatotia definitivos para cada uno
de los segmentos individuales de la operacxén global.

-aq) -Cabe concertar un acuerdo de comercio compen-
satoric antes de que se haya concertado ningin contrato
definitivo de exportacion. En un acuerdo de comercio
compensatorio de este tipo cabria especificar el valor
monetario total de las adquisiciones que habrin de
hacerse en cada direccién, describir a grandes rasgos los
tipos de mercaderias que habrdn de adquirirse, sefialar la
moneda en la que habra de fijarse y pagarse el precio de
las mercaderias, asi como el procedimiento de pago. Una
disposicién comin a esta modalidad es la de que el
precio habré de abonarse en una cuenta blogueada que
s6lo podra utilizarse para el pago de las importaciones
compensatorias. Una’ disposicion de este tipo no solo
resta preocupaciones sobre el gasto en divisas, sino que
presiona a la vez al exportador a concertar contratos de
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importacién compensatorios con los que podrd obtener
mercaderias para su propio consumo o reventa, y con los
que proporcionari las divisas que habran de servir para
pagar su propia exportaciébn con arreglo al acuerdo.

- b} Cabe concertar el contrato de exportacién al
tiempo que se concierta el acuerdo de comercio
compensatorio, También es posible consignar el acuerdo
de comercio compensatorio en el mismo documento que
¢l contrato de exportacidén, aunque esta practica parece
ser rara. En este acuerdo de comercio compensatorio se
pueden estipular todas las obligaciones anteriormente
mencionadas, excepto la obligacién de concertar un
contrato de exportacién,

¢) Cabe que ¢l acuerdo de comercio compensatorio y
los contratos de exportacién y de exportacién compensa-
toria se concierten simultdneamente, En este supuesto, el
acuerdo de comercio compensatorio contendriza {inica-
mente aguellas disposiciones que las partes hubicsen
convenido para vincular entre si los contratos de
exportacidén y de exportacion compensatoria. Cnando el
acuerdo de comercio compensatorio figure en un mismo
documento con uno o los dos contratos mencionados, el
documento resultante entraria a formar parte de las
categorias anteriormente descritas de contratos unifica-
dos o de contratas correlativos.

II}. Perfeccionamiento de un contrato
incompleto

41. Uno de los problemas juridicos bésicos del comer-
cio compensatorio deriva del hecho de que las partes no
acostumbran a saber cudles son las mercaderias que
habrdn de entregarse para cumplir ¢l compromiso
compensatorio adquirido y puede que incluso desconoz-
can la indole exacta de las mercaderias que habran de
entregarse para dar cumplimienmto al propio contrato de
exportacién, Como resultado, una de las caracteristicas
més marcadas de los acuerdos de comercio compensa-
torio es la de que su texto no acostumbra a definic
exactamente todas las prestaciones ¢xigidas por las
partes, sino que establece un marco que habra de servir
de base para que las partes convengan, en una fase
ulterior, los elementos inicialmente ausentes del contrato,
Si las partes no llegasen a ese acuerdo subsiguiente, la
falta de precisién inicial de los elemientos del contrato
pudiera dar lugar a que no sea posible determinar si ha
habido o no ruptura del acuerdo, por lo que la parte
agraviada se veria total o parcialmente privada de
medios juridicos por los que obtener reparacion.

42. En el acuerdo de comercio compensaiorio se pueden
seguir diversos criterios para definir la indole del
compromiso adquirido de concertar un contrato sub-
siguiente. Un criterio extremo seria el que se da cuando
las partes se limitan a prever que una de ellas comprard a
la otra mercaderias adn no especificadas, cuya cuantia
puede haber sido expresada en términos monetarios.
Parece ser que sélo suele recurrirse a este tipo de
compromiso tan impreciso cuando el importador tiene
razones para prever que ¢l exportador se verd inducido
por motivos comerciales a cumplir su compromiso y

siempre que para el importador no sea importante
precisar el tipo de mercaderias que desee vender a titulo
dela compensacién debida.

43. Existe una variante de este compromiso en la que se
indica Gnicamente ¢l valor del contrato futuro pero no
las mercaderias, que es la que se utiliza en un sistema de
comercio compensatorio que se sirve de un documento
transferible denominado titulo de comercio internacio-
nal. El titulo de comercio internacional (TCI) da a su
tenedor un derecho a vender mercaderias, por un valor
equivalente a la de la suma inscrita ¢n el titulo; a una
parte residente en el pais emisor del titulo, sin necesidad
de obtener una licencia de importacién, y ese titulo
constituye una garantia de la entidad emisora de que se
dispondrd de fondos convertibles para el pago. La
operacién de comercio compensatorio daria comienzo
por la exportacion de mercaderias de un pais que exige
que haya habido exportaciones compensatorias como
condicion para la importacién de mercaderias. El
exportador recibiria un titulo de comercio internacional
de una entidad piblica que pudiera ser el Banco Central
del pals. Esa entidad publica emitiria ese titulo a fin de
estimular la exportacién de determinado tipo de merca-
derias. El exportador entregaria el titulo de cemercio
internacional al importador extranjero que podria optar
entre utilizar él mismo el titulo o transferirlo a otra
parte. Este sistema viene a ser una tentativa de facilitar el
comercio compensatorio a través de la multilateraliza-
cién del mismo*,

44, E! otro criterio extremo seria ¢l que se da cuando
las paries sefialan unas directrices para la concertacidn
de un contrato definitive de exportacién o de exporta-
cién compensatoria y a medida que esas directrices se
van haciendo més precisas, el acuerdo de comercio
compensatorio s¢ va aproximando a la situacion en la
que la entrega de las mercaderias pasard a ser juridica-
mente exigible.

45, Ahora bien, los supuestos mds usuales suelen
situarse en algin lugar intermedio entre esos dos
criterios extremos. Un supuesto muy frecuente seria el de
un acuerdo de comercio compensatorio en el que se haya
previsto con cierta precisién algunos de los elementos del
futuro contrato en la expectativa de que se perfeccionard
en su momento el contrato incompleto para hacerlo
juridicamente vinculante.

A. Elementos contractuales por concertar

46, Cabe distinguir dos tipos de elementos contrac-
tuales en el futuro contrato. El primer tipo seria el de los
elementos indispensables para que el contrato sea
juridicamente vinculante. El segundo tipo seria ¢l de los
elementos que no son indispensables para que el
contrato sea juridicamente vinculante, pero que las
partes consideren como elementos necesarios o de
utilidad para la aplicacidn del contrato.

‘UNCTAD doc. TD/B/C.7/82, menctonado de la nota 2 supra.
parrs, 52-56.
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47. La propia indole de las operaciones de comercio
compensatorio hace gue los elementos econdmicos més
importantes que se acostumbra a dejar sin definir en el
acuerdo de comercio compensatorio son los elementos
que son indispensables para concluir un contrato
juridicamente vinculante. Por ¢jemplo, para muchos de
los ordenamientos juridicos los elementos contractuales
esenciales de un contrato de compraventa, que es una de
las formas contractuales tipicas del comercio compensa-
torio, son los relativos a la descripcidn, la cantidad y el
precio de las mercaderias. Serfa aconsejable que en un
acuerdo de comercio compensatorio se defina el mayor
nimero. posible de estos elementos y que se formulen
directrices 1o mds claras que sea posible sobre la manera
en que se habran de definir los restantes elementos. Esas
directrices serdn uiiles a las partes en sus futuros
esfuerzos por perfeccionar el contrato. Cabe incluso que
esas directrices sean lo bastante claras para servir por si
solas para definir cualquier elemento ausente del
contrato.

48, Sin embargo, la inmensa mayoria de los elementos
que cabe encontrar en un contrato de compraventa
internacional de mercaderias no son indispensables para
concertar un acuerde juridicamente vinculante. Se los
incluye, no obstante, en los contratos habituales por
razén de su importancia para Ia aplicaciéon adecuada del
contrato ¢ incliiso, en ocasiones, por ser necesarios para
que esa aplicacién sea minimamente viable. Los textos
juridicos de cardcter general, entre ellos la Convencién
de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compra-
venta Internacional de Mercaderias (Viena, 1980} {la
“Convencidn de las Naciones Unidas sobre la Compra-
venta™), han previsto la forma de complementar aquellos
elementos juridicamente no indispensables que las partes
no hayan incluido en su contrato ¢ contratos; las partes
deberian, no obstante, cerciorarse con particular cuida-
do de que todos los elementos necesarios para una buena
relacion contractual hayan sido previstos.

49. En el supuesto de operaciones de comercio com-
pensatorio en las que se haya dejado sin determinar
algunas de las mercaderias al concertarse el acuerdo de
comercio compensatorio, se suele incluir en el acuerdo
de comercio compensatorio aquellos elementos de los
futuros contratos de exportacién ¢ de exportacidn
compensatoria que puedan ser resueltos al celebrarse el
acuerdo. Por ejemplo, puede haberse previsto en el
acuerdo de comercio compensatorio la forma en que
haya de efectuarse el pago, aun cuando se desconozca
avn la indole de las mercaderias y, claro estd, su precio.

B. Procedimientos para perfeccionar el contrato

50. Cuando el acuerdo de comercio compensatorio
deje pendiente algin elemento del contrato, se podrd
perfeccionar el contrato sobre la base de lo previstoen la
reglamentacién correspondiente del ordenamiento juri-
dico aplicable respecto del procedimiento o las direc-
trices que se habrdn de seguir para perfeccionar el
contrato. Por ¢jemplo, en muchos ordenamientos juridi-
cos se ha previsto una solucién para ¢l supuesto de que
las partes no hayan precisado el precio de las merca-

derfas, su calidad o el plazo dentro del cual habra de
cumplirse ¢l contrato, Cabria, por ejemplo, aceptar
como solucidn que el precio sea el “precio generalmente
cobrado ¢n el momento de la celebracién del contrato
por tales mercaderias, vendidas en circunstancias seme-
jantes, por comerciantes del ramo”, o que las merca-
derias deberdn ser “‘aptas para los usos a que ordinaria-
mente se destinen mercaderias del mismo tipo”, o que ¢l
contrato deberd cumplirse “dentro de un plazo razo-
nable a partir de la celebracién del contrato” (articulos
53, 35 2) @) y 33 ¢) de 1a Convencidn de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compravcnta Internacio-
nal de Mercadenas)

51, Sin embargo, los modos de perfeccionamiento del
contrato previstos en la ley aplicable pueden ocasionar
dificultades en la aplicacién de un acuerdo de comercio
compensatorio. Esas dificultades pueden derivar, por
ejemplo, de las divergencias existentes entre los ordena-
mientos juridicos respecto a las técnicas de perfecciona-
miento y a la funcién del tribunal judicial, del tribunal
arbitral o de las partes en la determinacién: del elemento
que se dejé pendiente, la medida de control judicial
sobre el proceso de determinacién de ese elemento, o los
casos en los que se pueda recurrir a ese proceso de
determinacidn,

52. En vista de esas dificultades, las partes en opera-
ciones de comercio compensatorio suelen prever en el
propio acuerdo de comercio compensaiorio las normas
de referencia o las directrices que habrdn de seguirse
para perfeccionar el contrato. Cabe distinguir los
siguientes procedimientos contractuales convenidos para
la determinacion de un elemento contractual pendiente:
1) la norma de referencia; 2) la determinacién por una
de las partes en ¢l contrato; 3) el acuerdo de negociar;
4) la determinacion por un tercero’. En el comercio
compensatorio internacional, las cuestiones mdés impor-
tantes que no se acostumbra a dejar pendientes en ¢l
acuerdo de comercio compensatorio son las mercaderias
que se exportaran a titulo de compensacién y el precio de
las mismas.

a) La norma de referencia

53. Los ordenamientos juridicos acostumbran a reco-
nocer como valida la estipulacién de que el precio o
algtin otro elemento del contrato habridn de definirse con
referencia a una norma como pudiera ser una férmula,
tarifa, precio del mercado, tasa, indice, estadisticas o
algin otro factor en el que no pueda influir la voluntad
de una 1 otra de las partes®,

SPara un examen mis completo de derecho comparado sobre esta
forma de perfeccionar un contrate véase R. B. Schlesinger (General
Editor), Formation of Contracts, A Study of the Common Core of
Legal Systems (Conducted under the auspices of the General Principles
of Law Project of the Cornell Law Schoool), Oceana Publications,
Dobbs Ferry, New York, Stevens and Soins, London, 1968, vol. I,
84-91 (general report) ¥ 433-534 (reports on particular legal systems).

sSchiesinger, Formation of Contracis, vol. 1, mencionado en la nota
5, 87. Deber4 tenerse en cuenta, sin embargo, que la utilizacién de
ciertas normas de referencia puede invalidar una obligacién, ya que
ciertas normas de referencia pueden estar prohibidas por la ley (por
¢jemplo, en algunos ordenamientos no estd autorizada la utilizacion de
la cldusuta de valor oro o de una clﬂusula basada en ¢] indice salarial).
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54, La afirmacién de que los ordenamientos juridicos
acostumbran a reconocer las normas de referencia
convenidas contractnalmente es absolutamente cierta
cuando se trata de la aplicacion de una norma de
referencia que suponga un procedimiento de célculo v
otro método obietivo de determinar el elemento contrac-
tual pendiente. Sin embargo, cvando la aplicacién de la
norma de referencia entrafia algin elemento de aprecia-
cién subjetiva o discrecional, la postura de los ordena-
mientos juridicos suele ser menos definida y uniforme,
dado quée una norma de referencia que suponga cierta
medida de apreciacién subjetiva o discrecional en. su
aplicacién puede ser considerada por algunos ordena-
mientos juridicos como demasiado imprecisa para
definir a partir de ella un elemento del contrato™.

b) La determinacion de un elemento del contrato
por una de lgs partes en el contrato

55. Se observa una marcada tendencia en muchos
ordenamientos juridicos a reconocer la validez de
cliusulas en las que se faculta a una de las partes en-el
contrato para que determine algin elemento de una
obligacién, Ahora bien, esta tendencia ha de ser
matizada®. :

56. En cuanto a la determinacién de la cantidad de
mercaderias que hayan de entregarse con arreglo a un
contrato, los ordenalmentos juridicos acostumbran, en
principio, a reconocer gue este elemento puede dejarse a
la discrecién de una de las partes, pero la autorizacién
asi otorgada deberd limitarse, o se considerara limitada,
a 1o que cabria considerar como una determinacién
razonable o de buena fe en el contexto de lo que haya
sido convenido entre las partes®, :

57. En muchos ordenamientos juridicos se reconoceria
la facultad otorgada a una de las. partes para fijar el
precio cuando esa facultad esté limitada por conceptos.
como el de la indole razonable del precio asi fi Jado oel
de la buena fe o el sentido de la equidad con el que se
habri de ejercer. En algunos ordenamientos juridicos, se
considerard que la facuitad que se haya otorgado en
términos demasiado ambiguos estd implicitamente supe-
ditada al criterio de lo que sea tenido por razonable. En
otros ordenamientos juridicos se exige que la facultad de
fijar el precio esté hmltada por algﬁn criterioc més
dcﬁmdo‘"

) El acterdo de negociar

58.  Los acuerdos de comercieo compensatorio suelen
contener cldusulas en las que se indica ¢l compromiso de
las partes de entablar negociaciones con miras a llegar a

"Parece ser, por ejemplo, que la legislacién francesa exige un mayor
grado de precision de la cliusnla de valor que algunos oiros
ordenamientos; véase M. Fontaine, Aspects juridiques des contrats de
compensation, Droif et pratique du commerce international, tome 7,
No. 1, mars 1981, 195; y B, Mercadal, La détermination du prix dans
les contrats, Droit et pratique du commerce international, tome 5, No. 3,
sept. 1979, 1979, 443-448.

88chlesinger, Formation of Comtracts, vol. 1, mencionado en la
nota 3, 88 y, passim, 433-534.

*Ihid.

- 1bid.. 89 y, passim, 433-534,

un acuerdo sobre uno o varios elementos del contrato.
Esos compromisos pueden referirse a cualquiera de los
elementos del contrato y, concretamente, al precio, la
calidad o la cantidad de las mercaderias y a los plazos de
entrega.

39. Un acuerdo de negociar que no resulte en un
acuerdo subsiguiente no dard lugar, por lo general,
debido a su imprecisién respecto del contenido del
acuerdo que se ha de alcanzar, a medidas ejecutivas
decretadas por algiin tribunal judicial o arbitral''. Sin
embargo, una parte que haya incumplido un acuerdo de
negociar tal vez haya de responder de los daifios
derivados de ese incumplimiento. Ahora bien, para
demostrar que ha habido incumplimiento se ha de haber
definido en términos claros la obligacién de negociar.

60. A fin de dar mayor eficacia a las clausulas por las
que se prevé un future acuerdo, las partes tal vez deseen
incluir en ellas diversos elementos adicionales. Entre
estos elementos cabe mencionar los siguientes:

a) Una cldusula de “buena fe” o de “negociar en lo
posible” en la que se definan los criterios que se habran
de observar en €l curso de las negociaciones;

B) Unas directrices mds precisas, tales como alguna
disposicién per la que se estlpule que ¢l contrato que se
ha de concertar no ha de ocasionar ningln perjuicio
mdebldp a ninguna de las partes, 0 que ese contrato
deberd negociarse sobre la base de las condiciones
imperantes en el mercado o que esc contraio deberd
satisfacer Clct‘tOS objetivos comerciales de alguna de las
partes;

¢} Algin proccdlmlento que hayan de seguir las
partes en las negociaciones; este procedimiento pudiera
especificar, por ejemplo, cull de las partes habrd de
presentar una oferta de contrato, los plazos para la
presentacidén de esa oferta, las cuestiones que habran de
atenderse ¢n esa oferta o la forma o los medios 'quc se
habrin de utilizar para su presentacién;

d) Las clases de mercaderias sobre las que versaria o
a las que quedaria limitado el proceso de negoclaclén,

¢} Unanorma de referencia, pomblemente con cierto
margen de tolerancia, a Ia que deberia ajustarse la oferta
de contrato; esta norma podria referirse al precio, la
calidad, o las condiciones de entrega;

5 - El plazo en el que habra de llegarse a un acuerdo y
pasado el cual las negociaciones scrén tenidas por
fallidas; .

g) Los casos en los que se de]aria de considerar que
una parte esté obligada a negociar o haya incumplido ese
deber; esos casos pueden ocurrir, por ejemplo, cuando el
exportador compensatorio no haya aceptado ninguna de
las ofertas que se le hayan hecho con arregle a las
condiciones convenidas, o cuando una parte no haya
eféctuado ninguna oferta compensatoria qué satisfaga
las condiciones convenidas;

MIbid.; no obstante, cuando el acuerdo de negociar se refiere al
precio, debe sefialarse que en algunos ordenamientos podria fijarse ese
precio como si ¢l acuerdo tuviese una cléusula por la que se previese la
fijacidn de un precio razonable (por ¢jemplo, esta solucidn ha sido
expresaments prevista en sec. 2-305 1) &) del Cédigo de Comercio
Uniforme de los Estados Unidos de América).
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k) Las consecuencias previstas de la falta de éxito de
las negociaciones; por ejemplo, cabria sefialar como
posibles soluciones la prérroga del plazo en el que haya
de cumplirse la obligacién comercial compensatoria o la
aplicabilidad inmediata de una estipulacién contractual
por la que se hubiera previsto ¢l pago de una pena o de
una indemnizacidén convenida, En la clausula relativa al
acuerdo futuro se puede haber previsto también que las
consecuencias serdn diversas seglin cudl sea la razén por
la que no se haya podido llegar a un acuerdo.

61. Si bien es cierto que no hay procedimiento de
negociacién o directrices sobre el objetivo de las negocia-
ciones que asegure el éxito de éstas, especialmente si una
de las partes no desea que las negociaciones tengan éxito,
ese procedimiento y esas directrices si pueden mejorar
las probabilidades de €xito entre dos partes que recurran
de buena fe a la negociacién. Ademds cuantc més
detallada sea la cliusula de negociacion, mas facil serd
demostrar que la otra parte actud de mala fe si las
negociaciones fracasan. Como se sugirié anteriormente,
cabria distinguir en una cidusula de negociacién entre
diversos tipos de consecuencias del fracaso de las
negociaciones segiin cuél sea la razén por la que no se
haya podido llegar a un acuerdo. Aun cnando no se haya
previsto en el contrato las consecuencias de una falta de
acuerdo atribuible a la mala fe de una de las partes, en
algunos ordenamientos juridicos la mala fe de una de las
partes en las negociaciones puede dar lugar a una accién
de indemnizacion. Ahora bien, la parte que reclame una
indemnizacién puede tener dificultad en cuantificar los
dafios que haya podido sufrir. Por ello, no parecen muy
brillantes las probabilidades de obtener reparacidén
judicial por el incumplimiento de un acuerdo de
negociar.

d) La determinacion por un tercero
de un elemento del contrato

62. Los ordenamientos juridicos acostumbran a reco-
nocer el derecho de las partes a encomendar a un tercero
la tarea de definir alguno de los elementos de una
obligacién'?, Se observan, sin embargo, diferencias entre
los ordenamientos juridicos sobre el posible alcance de
este acuerdo. Por ejemplo, mientras algunos ordena-
mientos juridicos reconocen a las partes la facultad de
encomendar la definicién de algin elemento del contrato
a un tribunal arbitral o incluso a vun tribunal judicial, en
otros ordenamientos estas instituciones sélo podran
hacerlo cuando no estan actuando en el gjercicio de sus
funciones arbitrales o judiciales. Se dan también diver-
gencias entre los ordenamientos respecto de la solucién
preconizada para los casos en los que las partes no
consigan ponerse de acuerdo sobre la persona que haya
de completar el contrato o para los casos en los que la
persona designada no cumpla su cometido. En tales
casos, en algunos ordenamientos las partes no disponen
de ningin procedimiento al que puedan recurrir para
obtener la designacion de una persona o para reemplazar
a la ya designada y tendran que aceptar las consecuencias
de la indeterminacién del elemento no definido de la
obligacién. En otros ordenamientos juridicos, el tribunal

“gchlesinger, Formation of Contracts, vol. I, mencionado en la
nota 5, 88.

podré, en algunas circunstancias, designar a un tercero
por un procedimiento andlogo al que se haya previsto
para designar a un Arbitro o, si el elemento no definido
del contrato es la cuantia del precio, el tribunal podra
tratar el caso como si se hubiera convenido en aplicar un
precio razonable. También existen divergencias entre los
ordenamientos juridicos en cuanto a la procedencia y el
alcance del control judicial sobre la decisién emanada de
un tercero’?,

1IV. Estipulacionies del acuerdo del comercio
compensatorio relativas al contenide del contrato que
haya de concertarse

63. Cuando en un acuerdo de comercio compensatorio
no se define directamente el contenido de algiin elemento
de la exportacién compensatoria, pero se prevé en
cambio un procedimiento para definir ese elemento, es
posible que se hayan formulado también en el acuerdo
directrices sobre ¢l contenido de ese elemento. Esas
directrices pueden referirse concretamente al tipo de
mercaderias que puedan ser objeto de la exportacién
compensatoria, as{ como a su calidad, cantidad y precio.

A. Tipode mercaderfas

64. Cuando las partes en una operacién de comercio
compensatorio no séfialan un determinado tipo de
mercaderias como objeto de la exportacién compensa-
toria, suele ser frecuente que formulen directrices
respecto de cudles podrén ser las posibles mercaderias en
forma de una lista incluida en el acuerdo de comercio
compensatorio ¢ adjuntada al mismo, en la que se
indicarian las diversas mercaderias que podrin ser
adquiridas en cumplimiento de la obligacién compensa-
toria. Esa lista puede haber sido confeccionada por el
exportador compensatorio o por funcionarios compe-
tentes del pais del exportador compensatorio. En el
primer caso, tal vez figuren en ella las mercaderias que
produce o en las que negocia el exportador compensa-
torio. En el segundo caso, la lista tal vez incluya otras
mercaderias que serdn las que los funcionarios compe-
tentes estimen que deben exportarse a través de las
operaciones compensatorias. Esa lista puede haber sido
también confeccionada por el importador compen-
satorio que estard entonces indicando cudles son las
mercaderias que estaria dispuesto importar a titulo
compensatorio. Esa lista podri asimismo ser el resultado
de una sintesis de las preferencias de ambas partes
respecto al objeto de la futura exportacién compensa-
toria.

65. [Esa lista pudiera no ser una simple enumeracién de
mercaderias, Pudiera, por ejemplo, definir cudl ha de ser
la estructura de la exportacién compensatoria. En
ciertos tipos de operaciones de comercio compensatorio,
como seria el caso de las operaciones de compensacién
industrial indirecta, tal vez se impartan directrices
respecto de cudles serdn las regiones del pais exportador

ibid,, 88,497, 513,
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a titulo compensatoric desde las que habrin de
importarse, a titulo compensatorio, mercaderias por un
determinado valor, o respecto de cuéles serdn las
industrias que estardn autorizadas a exportar a titulo
compensatorio, o respecto del volumen minimo de
mercaderias que habra de importarse de cada una de
esas industrias. También en las operaciones de compra
compensatoria se dan ejemplos de listas en las que se
detalla cuil habrd de ser Ja estructura de las exporta-
ciones compensatorias. En una tal Msta cabria indicar,
por ejemplo, el porcentaje de las mercaderias importadas
a titulo compensatoric que habra de ser comprado al
propio importador y el porcentaje que podrd ser
comprado a otros proveedores.

66. Otra variedad de directrices tal vez se refiera al
origen de las mercaderias que podrin ser objeto de
exportacién compensatoria. Por ejemplo, cabria estipu-
lar que esas mercaderias habrdn de ser de origen interno
0 que deberan proceder exclusivamente de determinados
proveedores. Puesto que los productos industriales
pueden llevar incorporado un componente importante
de valor importado ¢ de valor procedente de otros
proveedores, las directrices sefialardn a menudo criterios
para determinar cudl habrd de ser el origen de las
mercaderias.

67. Mientras gue una mera lista enunciando las
diversas posibilidades que se ofrecen para la exportacién
compensatoria, sin imponer a las partes ningin tipo
especial de mercaderias, no suministra de por si base
suficiente para un contrato obligatorio, por su falta de
precisién, esa misma lista incorporada al acuerdo de
comercio compensatoric puede formar parte de una
obligacién contractual juridicamente vinculante. Por
e¢jemplo, tal vez el importador desee dar una garantia de
que la totalidad o parte de las mercaderias enumeradas
en la lista podrin ser expedidas siempre que las partes
convengan en las condiciones de entrega.

68. Es sumamente probable que se dé expresamente
una garantia de esa indole o gue esa garantia pueda
deducirse razonablemente del texto de! acuerdo de
comercio compensatorio, respecto de aquellos tipos de
mercaderias que el propio importador produzca o
venda. Es probable que el importador se abstenga de dar
esa garantia ¥ no seria tal vez razonable deducirla del

* texto del acuerdo de comercio compensatorio, cuando la

lista de posibles exportaciones compensatorias abarque
una amplia gama de mercaderias o cuando esas
mercaderias no vayan a ser suministradas por el propio
importador sino por una empresa que no dependa, en
modo alguno, del importador.

B. Calidad de las mercaderias

69. La preocupacién por la calidad de las mercaderias
que habrdn de ofrecerse a titulo de exportacién
compensatoria es uno de los principales problemas de las
operaciones del comercio compensatorio. Si al concer-
tarse el acuerdo de comercio compensatorio se des-
conoce cudles habrén de ser esas mercaderias o 8i solo se
conoce la categoria genérica de las mercaderias ofrecidas
a titulo compensatorio, no se podran tampoco formular

estipulaciones precisas en cuanto a su calidad. Las
estipulaciones relativas a la calidad se limitarfan a ciertas
indicaciones generales como la de que las mercaderias
deberdn ser de primera calidad o de calidad comercial o
exportable. Es decir, cualquier indicacién mds precisa
sobre la calidad habria de hacerse en el contrato de
exportacion o de exportacién compensatoria en el que se
describirian las mercaderias concretas que habrin de ser
entregadas. Este procedimiento serd por lo general
plenamente satisfactorio cuando las mercaderias ofreci-
das a titulo de exportacién compensatoria sean produc-
tos bésicos o productos manufacturados con niveles de
calidad estrictamente normalizados.

70. Ahora bien, cuando el exportador alega que las
mercaderias ofrecidas en compensacién son de tan baja
calidad que no podré ni utilizarlas ni revenderlas o que
su valor s inferior al precio al que se ofrecen, una norma
de calidad formulada en términos genéricos podria
resultar un instrumento inadecuado para precisar si el
exportador compensatorio estd ofreciendo o no merca-
derias que ‘satisfacen el compromiso contraide en el
acuerdo de comercio compensatorio, Cuando el expor-
tador tenga margen de eleccién en cuanto a las
mercaderias que deberd aceptar a titelo compensatorio,
el desacuerdo en cuanto a si algunas de esas mercaderias
satisfacen o no la calidad requerida pudiera no tener
consecuencias graves. Ahora bien, cuando el importador
insista en que se acepten las mercaderias que haya
ofrecido a titulo compensatorio, ese desacuerdo podria
poner en entredicho la operacién de comercio compen-
satorio en su totalidad, Pudiera resultar imposible llegar
a un acuerdo sobre los subsiguientes contratos de
exportacidn y de exportacién compensatoria y ambas
partes pudieran llegar a dudar de la buena fe de la otra
parte. Bl efecto sobre algin segmento de la operacién de
comercio compensatorio de un supuesto incumplimiento
de contrato en algin otro segmento de la operacidn serd
examinado mas adelante (seccién V).

71. Pueden darse problemas especiales respecto a las
mercaderias que habran de ser exportadas a titulo
compensatorio en relacién con una operacidén de
retrocompra en la que el exportador haya exportado una
instalacién de produccién, tal como una fabrica, y haya
convenido en comprar la totalidad o parte de la
produccién resultante durante cierto plazo. La medida
en que las mercaderias puedan ser descritas dependera,
en parte al menos, de la gama de productos que pueda
producir esa instalacién. De una mina sélo cabe esperar
el mineral existente en la mina. Pero una fibrica podré
producir, por fo general, una gama mds o menos amplia
de productos. Cabria ir alterando la gama de produccion
a lo largo del plazo de vigencia de la obligacitn de
retrocompra. Cabe seilalar ademds, que las especifica-
ciones de calidad deberdn ser, por lo general, mds
precisas para los articulos manufacturados que para las
mercaderias genéricas.

C. Cantidad de mercaderias

72. Cuando el compromiso de comercio compensa-
torio se refiera a mercaderias de un tipo definido en el
acuerdo, l1a cuantia de esas mercaderfas habrd sido
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habitualmente definida en la cldusula del acuerdo de
comercio compensatorio en la gue se defina el alcance
del compromiso compensatorio ¢ podra ser calculada a
partir de lo en ella previsto. Cuando el acuerdo de
comercio compensatorio haya previsto diversas posibili-
dades respecto al tipo de mercaderias que podran ser
objeto de exportacién compensatoria, no es probable
que se haya estipulado en el acuerdo de comercio
compensatorio la cuantia exportable de cada uno de esos
tipos de mercaderias. En tales casos, la cuantia de las
mercaderias exportadas a titulo compensatorio, que
habr4 sido fijada en uno o més contratos de exportacién
compensatoria, deberd estar en consonancia con la
cldusula del acuerdo de comercio compensatorio en la
que se fije el alcance del compromise compensatorio. En
este supuesto, se podrd especificar asimismo en el
acuerdo de comercio compensatorio el procedimiento
que utilizard el exportador compensatorio o el importa-
dor compensatorio para fijar las cantidades exactas de
cada uno de los tipos de mercaderias que se habra de
adquirir. '

D. Alcance del compromiso compensatorio

73. El alcance del compromiso compensatorio se
expresa a menudo en términos monetarios. Ese valor
podréd expresarse como porcentaje de las mercaderias
exportadas o como una cantidad global; en tales casos,
es posible que el acuerdo de comercio compensatorio
contenga alguna aclaracién sobre si determinados
costos, tales como los de flete, seguro, cargas fiscales o
costos financieros formarin o no parte del valor
considerado. En ocasiones, sin embargo, es posible que
se cuantifique ¢! compromisoe compensatorio con refe-
rencia a una cantidad expresa de un determinado tipo de
mercaderias destinadas a ser exportadas a titulo com-
pensatorio.

74. En operaciones de comercio compensatorio con
entrega sucesiva {(por cjemplo, en las operaciones de
retrocompra), en operaciones a largo plazo, o en
operaciones en las que los costos financieros del
exportador compensatorio sean inciertos en el momento
de concertarse el acuerdo de comercio compensatorio
(por ejemplo, por razén de un crédito con tipo de interés
flotante), se conciertan en ocasiones cliusulas en las que
se prevé un aumento o una disminuciéu del compromiso
compensatorio segin cudl sea el movimiento de los
precios o de los costos financieros. En un acuerdo
relativo al suministro de bienes de capital, tal vez se
convenga que el compromiso compensatorio aumentara
a medida que aumente el costo de las piezas de repuesto
o de la asistencia técnica.

75. En algunos casos, cuando ¢l exportador haya
adquirido anteriormente mercaderias del importador,
las directrices sobre la cuantia de las exportaciones
compensatorias podrian hacer referencia a un concepto
designado a menudo por el término de “adicionalidad™.
El principio bdsico de este concepto es que Unicamente
serdn tenidas por prestaciones compensatorias aquellas
adquisiciones del importador compensatorio que excedan
de las cantidades usuales o tradicionales que el importa-

dor compensatorio adquiere del exportador compensa-
torio o de su paifs. Cuando la operacién vaya a ser
concertada entre dos empresas particulares, cabe resol-
ver la cuestion de la adicionalidad por-el procedimiento
de convenir cudl es la cantidad que habr4 de considerarse
como adquisicién usual o tradicional. Ahora bien,
cuando el acuerdo dé al importador compensatorio
cierta latitud para elegir las mercaderias o el proveedor
de las mismas, es posible que la cldusula de adicionalidad
haya de entrar en otros detalles; esta cldusula podré4 estar
basada en pardmetros como estadisticas comerciales o
ciertos indicadores y tendencias del comercio, o cabria
dejar la determinacién de lo que habra de considerarse
como adicional a un tercero o a unz entidad competente.

E. Precio de las mercaderias

a) Procedimiento para la fijacion del precio

76. Los problemas para la fijacién del precio en el
acuerdo de comercio compensatorio son parecidos a los
que dificultan la especificacién de la calidad de las
mercadetias. §i se conoce cudles son las mercaderias que
habran de entregarse en virtud del contrato de exporta-
cién y del contrato de exportacidn compensatoria, se
podrin fijar precios definitivos. Si esas mercaderias han
de ser entregadas en algin momento futuro, tal vez sea
posible sefialar, en su lugar, una norma de referencia o
un procedimiento para la fijacién del precio, especial-
mente si se trata de articulos manufacturados. Si se
desconoce cudles son las mercaderias que habrin de
entregarse tanto en virtud del contrato de exportacién
como en virtud del contrato de exportacién compensa-
toria, deberd sefialarse en el acuerde una norma de
referencia o un procedimiento para la fijacién de.los
respectivos precios. A continuacibén se indican algunas
de las normas o procedimientos que cabria utilizar para
la fijacién del precio, asi como las condiciones especiales
de su aplicacion a las operaciones de comercio compen-
satorio.

77.  Precio anunciadoe en un mercado para mercaderias de
calidad normalizada. $i existe un mercado en el que se
anuncian periédicamente los precios de ciertas mer-
caderias de calidad normalizada, como por ejemplo, en
una bolsa internacional de mercaderias, las partes
podran vincular el precio de las futuras entregas de
exportaciones compensatorias a los precios que rijan en
esa bolsa. Este método podra aplicarse también cuando
¢l precio de referencia sea aplicable a algiin componente
de las mercaderias exportadas a titulo compensatorio,
siempre que el precio de ese componente guarde una
relacién constante con el precio del producte acabado.

78. El costo de produccidn. Las partes tal vez conven-
gan en basar el precio de 1a exportaciéon compensatoria
sobre los costos de produccién de un producto designado
de comfn acuerdo.” En tal caso, tal vezr convenga
especificar en la cldusula contractual ciertos exiremos,
como pudieran ser los elementos constitutivos de los
costos de referencia, los aumentos y descensos de esos
costos que deban reflejarse mediante un ajuste en el
precio de la exportacién compensatoria o los movi-
mientos de costos que no deban reflejarse en ese precio.
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79. El precio de revenia del importador compensatorio.
Otra posibilidad seria la de convenir en que el precio de
la exportacién compensatoria guarde cierta proporcién
con el precio cobrado por el importador compensatorio
a sus distribuidores. Entre las cuestiones que tal vez se
planteen en este supuesto cabe sefialar la de saber ¢cémo
se habrdn de tomar en consideracién las posibles
diferencias entre los precios cobrados a los distribui-
dores, las cargas que se considerardn como elementos.
constitutivos del precio de referencia y el método de
verificar la informacion facilitada sobre los precios de
reventa, =

80. La cldusula de cliente mds favorecido. Cuando el
exportador compensatorio esté suministrando a varios
clientes las mercaderias que vayan a ser objeto de
exportacién compensatoria, tal véz satisfaga a ambas
partes que el exportador compensaiorio conceda al
importador compensatorio su precio més favorable. En
este tipo de cldusula tal vez se indique el procedimiento
que-se habra de seguir para averiguar cudl es el cliente
mas favorecido con respecto a las mercaderias conside-
radas y se resuelva ademas la cuestiéon de la comparabi-
lidad entre el precio de referencia y el precio de Ia
exportacioén compensatoria.

81. El! precio de un competidor. La cldusula relativa al
precio puede estar vinculada al precio de un competidor
que esté produciendo las mismas mercaderias que Ias
que vayan a ser objeto de la exportacién compensatoria.
En una cldusula de este tipo cabria indicar cémo se
habra de proceder para designar al productor de referen-
cia, cudles serdn los elementos que habran de incluirse en
el precio de referencia y cudles habran de excluirse de ese
precio, y la manera de obtener informacién sobre los
precios.

82, El precio medio, Se puede calcular el precio de la
exportacién compensatoria como la media de varios
precios comparables. Este es un planteamiento que ha
sido objeto de notable aceptacién en la préctica
comercial. En una cldusula de este tipo cabe definir los
siguientes puntos; el némero de precios de referencia que
habrdn de considerar cada una de las partes; las
entidades, los paises o las regiones de las que podrén o
deberdn obtenerse precios de referencia; la calidad o la
cantidad de las mercaderias a las que deberdn corres-
ponder los precios de referencia; el método por el que se
conseguird la comparabilidad de los precios utilizados;
la férmula que se utilizard para calcular la media de esos
precios; o el procedimiento por el que se suplird la falta
de precios de referencia.

83. La férmula utilizada para la fijacién del precio
puede estar basada en un solo precio de referencia.
Ahora bien, las partes podran combinar dos o més
precios de referencia. Por ejemplo, una cliusula relativa
al precio tal vez estipule que el precio habrd de fijarse
con arreglo a un sélo precio de referencia, pero que ese
precio habrd de compararse con otro precio que haya
sido fijado con arreglo a otros precios de referencia. Sila
diferencia entre uno y otro precio fuese superior a una
suma o a un porcentaje convenidos, tal vez se recurra a
algiin procedimiento para ajustar el precio que haya de

pagarse. Otra posibilidad seria la de estipular que el
precio se habra de calcular con arreglo a dos o mds
férmulas, conviniéndose en una férmula para calcular la
media o para determinar el precio definitive. Cuando no
se hayan determinado ain cudles habran de ser las
mercaderias objeto de exportacién compensatoria, tal
vez convenga prever diversas cldusulas para la fijacién
del precio de las diversas mercaderfas que puedan ser
seleccionadas,

b) Algunas cuestiones que habrdn de resolverse en
una cldusula de precio de referencia

84. En cualquiera de los casos anteriormente men-
cionados las partes fijardn, en ocasiones, un calendario
para las diversas fases del procedimiento de fijacién del
precio ¢ indicardn el momento en e! que habri de
definirse la ctusula relativa al precio. Los detalles de lo
estipulado en la cldusula dependerdn entre otras cosas de
si el precio habrd de fijarse una sola vez o periddica-
mente. Esta cldusula podré hacer referencia al momento
en que se formuld el pedido, al perfeccionamiento del
contrato de exportacién compensatoria o a la entrega de
las mercaderias. :

85. Otra cuestidn practica que tal vez se desee
considerar ¢s la posibilidad de que la estructura - del
precio de referencia no coincida con la estructura del
precio de las exportaciones compensatorias. Por ejemplo,
estos dos precios pueden diferir segiin sea el comprador
quien, ademds de sufragar la suma convenida, haya de
sufragar los costos de transporte, el seguro o alguna
carga fiscal o que, por el contrario, sea el vendedor quien
haya de sufragar estos diversos costos. Cuando existan
diferencias de esta indole, la cldusula relativa al precio
podré contener una férmula gue haga comparables estos
dos precios, .

86. La cantidad de las mercaderias puede ser otro
factor que afecte al precio. Cuando se haya previsto en el
acuerdo de comercio compensatorio una cantidad quees
superior ¢ inferior al orden de magnitudes contemplado
en ¢l precio de referencia, tal vez se haya de prever,enla
férmula relativa al precio, et procedimiento de ajuste
correspondiente. :

87. Puede suceder también que las partes conviniesen
en que se ha de reflejar en la férmula del precio el riesgo
comercial en que haya de incurrir una de las partes,
Entre los ejemplos de tales riesgos cabe citar el riesgo de
reventa del importador compensatorio o el riesgo de una
de las partes de que el precio que tal vez se fije resulte
menos favorable gue el precio imperante en el mercado
libre, Cabria reflejar este factor de riesgo en la cldusula
relativa al precio mediante un porcentaje que habria de
sumarse o deducirse de la suma correspondiente al
precio de referencia.

¢) Moneda y procediniento de pago

88. Seria normal que los precios de las mercaderias de
exportacidn y de exportacién compensatoria se expresa-
sen en una misma moneda, que podria ser la moneda de
uno cualquiera de tos dos paises interesados o la moneda
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de un tercer pais, como podria ser la de un tercer pais
con una moneda libremente convertible que esté siendo
utilizada en el comercio internacional. La eleccidén de la
moneda en que se ha de efectuar el pago tal vez dependa
del procedimiento por el que se haya de efectuar el pago.

89. Cuando el pago de una o mas de las entregas vaya a
beneficiarse de alglin acuerdo de crédito o de garantia
especial para la exportacidn, tal vez se habré de fijar ¢l
precio de ese segmento de la operacidn, o quizd de toda
la operacidn, en una determinada moneda. Cuando el
pago de cada uno de los segmentos de la operacién haya
de efectuarse en una cuenta bloqueada, iinicamente
utilizable para las importaciones previstas con arreglo al
acuerde de comercio compensatorio, la moneda en la
que se habri de fijar el precio de la operacién adquiere el
cardcter de unidad de cuenta. El factor técnico més
importante para seleccionar la moneda serd la facilidad
que ofrezca esa moneda para la fijacion del precio de las
mercaderias y la facilidad con que se pueda disponer del
saldo restante al complétarse la operaclén de comercio
compensatorio.

V. _Relaciones entre el contrato de exporlacién,
el compromiso de comercio compensatorio y el
contrato de exportacién compensatoria

90. Dado que los motivos econ6micos para entablar
una operacion de comercio compensatorio serdn satis-
fechos dnicamente si se conciertan y se cumplen como
previsto tanto el contrato de exportacién como el
contrato de exportacién compensatoria, cabe considerar
estos dos contratos como uno solo, si bien de indole
compuesta. Tal vez se considere como regla de valor
universal que el pleno incumplimiento por una de las
partes de sus obligaciones derivadas de un contrato de
compraventa facultaria a la otra parte a no cumplir las
suyas, por lo que esta parte quedaria faculiada a
rescindir formalmente el contrato. Tal vez también se
considere como regla de valor universal que ¢l incum-
plimiento de-las propias’ obligaciones y la rescisidn
formal del contrato no estarian justificados .cuando el
incumplimiento de la otra parte no sea lo bastante grave.

91. En un contrato de compraventa-sencillo estas
reglas llevarian a la conclusién de que ¢l comprador no
-estarfa obligado a pagar las mercaderias que no hayan
sido entregadas o que, habiéndolo sido, adolezcan de
defectos lo bastante graves, pero que estaria obligado a
aceptarias y pagarlas cuando se hayan entregado con
defectos de menor cuantia, Otra cuestién seria la de si el
comprador podr4 retener una parte del precio por razén
de esos defectos,

92. Una de las cuestiones frecuentemente planteadas en
las deliberaciones sobre cuestiones juridicas relativas al
comercio compensatorio es la de si seria aplicable a la
operacién de comercioc compensatorio esta norma
paradigmatica propia del contrato de compraventa
normal. Se acostumbra a sugerir que la' respuesta
juridica de este problema dependera de lo que las partes
hayan convenido enlos contratos, es decir, que serfa un
asunto que se dejaria al arbitrio de las partes, '

A. Incumplimiento del contrato de exportacién

93. -En un supuesto normal, el interés primordial del
exportador es el cumplimiento del contrato de exporta-
cién. Si este contrato no se cumple, ¢l exportador no
tendria ninglin motivo para desear que el contrato de
exportacién compensatoria se concierte o se cumpla. El
importador estd a menudo interesado en que se cumpla
tanto el contrato de exportacién como el contrato de
exportacién compensatoria. Por ello, suele suceder que
el importador desee que se cumpla el contrato de
exportacién compensatoria, aun cuando no se haya
cumplido el contrato de exportacion,

94, Parece ser que la solucién mas frecuente en la
préctica suele ser la de que ambas obligaciones estén
vinculadas; el compromiso de comercio compensatorio
dejaria, en este supuesto, de ser exigible cuando el
contrato de exportacién no se haya concertado o no se
haya cumplido. Suele ser mds frecuente que esta
vinculacién esté prevista en una cldusula del acuerdo de
comercic compensatorio que -en una cldusula del
contrato de exportac:én

95. Se dan, no obstante, operaciones en las que los
términos contractuales no hacen depender el compro-
miso de comercio compensatorio del cumplimiento del
cotitrato dé exportacién. Cuando los contratos de
exportacién y de exportacién compensatoria han sido
configutrados como dos instrumentos independientes y
separados la mterprctaclén i6gica serfa la de que el
compromiso de comercio compénsatorio seguird siendo
obligatorio con independencia de que s cumpla ¢ no el
contrato de exportacidén. Esta e¢onclusién no serfa tan
clara si-el compromiso de comercio compensatorio
hubiese sido contraido en el atuerdo de comercio
compensatorio, pero-no se hubiese mencionado expre-
samente la dependencia de¢l compromiso de comercio
compensatorio del cumphmlento del contrato de expor-
tacién.”

.B. Incmnp!imiemo del compromiso
de comercio compensatorw

96 Sl se. mcumple el oompromlso de comercio com-
pensatorio, la cuestion sera la de saber si el'importador
podra. suspender o demorar ¢l pago estipulado e¢n el
contrato de exportacidn: Se ha argiiido en contra de esta
solucién que la suma del precio del contrato. de
exportaciéon suele sér muy superior al perjuicio oca-
sionado al importador al privdrsele de una exportacién
compensatoria. Cuando éste sea el caso, la retencién del
pago debido con arreglo al contrato de exportacidn por
razén de no haberse. cumplido ¢l compromiso de
comercio compensatorio pudicra ser considerada como
un remedio desproporcionado.

97. Ademas, el riesgo de la denegacion del pago se
veria considerablemente aumentado si el importador
pudiese denegar el pago por haber surgido un obstaculo
al cumplimiento del acuerdo compensatorio. El riesgo de
esa retencién del pago podria aumentar las dificultades
del exportador para encontrar alguna entidad que le
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financie su exportacién o que le asegure contra el riesgo
de la falta de pago, por depender ese riesgo de
circunstancias ajenas al contrato de exportacién vy
dificiles de evaluar para las instituciones financieras
interesadas.

98. Ahora bien, la posibilidad de que se retenga el pago
convenido en el contrato de exportacion hasta que se
haya cumplido el compromiso de comercio compensato-
rio puede ser un incentivo eficaz para que el exportador
cumpla ese compromiso. Ademds, el cumplimiento del
contrato de exportacion compensatoria serd un factor
indispensable para el importador cuando le haya de
servir como fuente de financiacién para pagar las
mercaderias que adquirid en el contrato de exportacion.
La accidn combinada de las consideraciones recién
enumeradas suele dar lugar a que se adopte uno de los
dos siguientes planteamientos contractuales de este
problema.

99, El primer planteamiento sc basa en dar preferencia
al interés del exportador en que su agcién para exigir el
pago del precio de exportacién sea independiente del
compromiso de comercio compensatorio, Esa indepen-
dencia se¢ suele lograr incorporando el contrato de
exportacion y el acuerdo de comercio compensatorio en
documentos distintos. Ademas, o bien se omitird en el
contrato de exportacién toda mencion del contrato de
exportacién compensatoria o se hard constar expresa-
mente que el contrato de exportacién habrd de ser
cumplido con independencia de que el contrato de
exportacién compensatoria sea o no cumplido. En este
supuesto, el interés del importador en tener alguna
garantia del cumplimiento del compromisc de comercio
compensatorio se suele satisfacer mediante una cldusula
en el acuerdo de comercio compensatorio que estipule el
pago de una pena o de una indemnizacioén convenida, tal
vez garantizado por un banco, para cabrir la eventuali-
dad de que el exportador no cumpla su compromiso
compensatorio.

100. El segundo planteamicnto se basa en dar prefe-
rencia al interés del importador al supeditar el pago del
precio de exportacién al cumplimiento por el exportador
de su compromiso de comercio compensatorio. Con
arreglo a este planteamiento, el importador depositaria,
por lo general, el precio de -exportacién en una cuenta
bloqueada que no seria liberada hasta que se hubiesen
cumplido ciertas condiciones convenidas en el contrato.
Este mecanismo es un corolario del principio de que ese
dinero sélo podré ser utilizado en pago de las merca-
derias que vayan a ser objeto de exportacién compensa-
toria. Otra modalidad de este planteamiento seria la de
estipular en los términos pertinentes del contrato que, de
darse determinadas circunstancias, ¢l exportador sélo
podri disponer del dinero una vez que se haya deducido
una pena o una indemnizacidén convenida en favor del
importador, Debe observarse, no obstante, que, habida
cuenta del costo inherente a la inmovilizacién de una
suma de dinero en una cuenta, ¢l recurso a esta solucién
serd tanto mds improbable cuanto mds largo sea el plazo
previsto para la satisfaccién del compromiso de comer-
cie compensatorio.

C. Exportacidn compensatovia y extincion
del compromiso de comercio compensatorio

a} Existencia de la exportacion compensatoria

101. A fin de asegurar que las compras efectuadas por
el exportador al importador sean acreditadas a titulo de
cumplimiento del compromiso de comercio compensa-
torio, tal vez sea aconsejable que el acuerdo de comercio
compensatorio y el contrato de exportacién compensa-
toria hagan mutvamente referencia el uno al otro.
Cualquier estipulacién del acuerdo de comercio com-
pensatorio que haga referencia al contenido de los
contratos de exportacién compensatoria serd un factor
importante para determinar si una compra del exporta-
dor ha de ser considerada como un contrato de
exportacién compensatoria con arreglo a lo previsto en
e! compromiso de comeércio compensatorio. En esas
estipulaciones tal vez se indique, por ejemplo, el tipo, la
calidad o el origen de las mercaderias, la estructura de
las exportaciones compensatorias o el concepto de
adicionalidad. Ademads, tal vez se indigue en el contrato
de exportacién compensatoria o en algin documento
relativo a su cumplimiento (por ejemplo, un documento
en el que se acuse recibo de las mercaderias que son
objeto de exportacién compensatoria, una factura, o
alguna cuenta mutuamente convenida en la que se vayan
haciendo constar las entregas efectuadas tanto a titulo de
exportacidn como a titulo de exportacién compensa-
toria), que la suma abonada por ese contrato habrai de
ser acreditada a titulo de cumplimiento del acuerdo de
comercio compensatorio. En ocasiones, las partes con-
vienen asimismo ¢ue entre los documentos que habrin
de presentarse para el cobro de una carta de crédito
debera figurar una declaracién del exportador compen-
satorio de que ese pago se¢ hace a titule de cuomplimiento
total o parcial del compromiso de comercio compensa-
torio del importador compensatorio.

b) Ausencia de una exportacion compensatoria

102. E! compromiso de comercio compensatorio se
suele extinguir por el cumplimiento del contrato de
exportacién compensatoria. Tal vez se plantee también
la cuestion de si podria extinguirse el compromiso de
comercio compensatorio, y de ser asi en gué circunstan-
cias, por no haberse concertade ningiin contrato de
exportacidn compensatoria, o por no haber efectuado el
exportador compensatorio la entrega convenida en el
correspondiente contrato.

103, Cuando no haya tenido éxito la negociacién del
contrato de exportacién compensatoria, la conclusién
obvia pareceria ser la de que ¢l compromiso de comercio
compensatorio seguird siendo obligatorio hasta que se
haya efectuado una exportacién compensatoria. Si se
demostrase que el importador siguié un procedimiento
de negociacién convenido y que el contenido de sus
ofertas contractuales responde a unas directrices igual-
mente convenidas, lo més probable serd que se concluya
que el exportador no ha caumplido su compromiso de
comercio compensatorio. 8i se demostrase, sin embargo,
que el importador ha infringido alguno de esos procedi-
mientos o algunas de las directrices relativas al objeto del
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contrato, tal vez se concluya que el exportador no estaria
ya obligado a seguir negociando un contrato de
exportacion compensatoria.

104. Tal vez se plantee otra situacién en la que podria
haber desacuerdo sobre si deberia extinguirse o reducirse
el compromiso de comercio compensatorio cuando el
exportador compensatorio incumpla la obligacién de
entregar las mercaderias estipuladas en el contrato de
exportacién compensatoria. En tal caso, cabe argiiir que,
en la medida en que ¢l exportador compensatorio haya
incumplido su obligacién de entrega, deberd dejar de ser
vinculante para el exportador su compromiso de
importar a titulo compensatorio. Una tesis m4s tajante
seria la de considerar que el incumplimiento de la
entrega prevista en el contrato de exportacién compen-
satoria extinguird el compromiso de comercio compen-
satorio, con independencia de que el exportador com-
pensatorio sea 0 no responsable de ese incumplimiento.

105. A fin de evitar tales controversias, las partes
incluyen ¢n ocasiones en el acuerdo de comercio
compensatorio ¢ en el contrato de exportacién com-
pensatoria estipulaciones que precisen cudl sera el efecto
sobre el compromiso del comercio compensatorio de la
falta de entrega de las mercaderias convenida en el
conirato de exportacion compensatoria. En ocasiones, se
prevé incluso en esas estipulaciones el efecto de la falta
de entrega cuando el exportador compensatorio pueda
demosirar, por ejemplo, que esa falta de entrega es
atribuible a un impedimento que no depende de él y gque
al concertar el contrato no podia haber previsto, sin que
pudiese tampoco haber evitado o superado sus conse-
cuencias. Esas estipulaciones pueden, ademds, haber
previsto ¢l caso de una entrega parcial y concretamente
el punto de si, en ese caso, seguiria siendo vinculante el
compromiso de comercio compensatorio respecto de la
parte no entregada,

D. Redaccidn de contratos que expresen
la relacién deseada

106. La respuesta a la cuestién de si un segmento
contractual de una operacién de comercio compensa-
torio, es decir, la exportacién, el compromiso de
comercio compensatorio o la exportacién compensa-
toria, habr4 de ser interpretado con arreglo a sus propios
términos, con independencia de cualquier otro seg-
mento, o de si, por el contrario, existe una relacién entre
esos segmentos, vendra determinada por la estructura
que se haya dado a la operacién compensatoria al
redactar los documentos correspondientes.

107. Cuando los diversos segmentos contractuales
estén englobados bajo un solo contrato, es probable que
las diversas obligaciones contractuales sean considera-
das como parte de una sola red de obligaciones. En este
supuesto, si las partes desean separar los diversos
segmentos de la operacién deberdn estipular expresa-
mente que &sa es su intencién. Ahora bien, pese a que se
hayan incluido en el contrato estipulaciones expresas en

este sentido, cabria interpretar la operacién en un
sentido favorable a la vinculacién mutua de las obliga-
ciones, particularmente en el supuesto de que no se
hayan formulado esas estipulaciones expresas en tér-
minos lo bastante precisos, '

108. Cuando se utilicen contratos separados, es pro-
bable, que, salvo prueba en contrario, se interprete esos
contratos como si hubieran de aplicarse con arreglo a sus
propios términos, por lo que toda vinculacién que se
desee establecer entre los contratos habria de ser
expresamente estipulada. Existe, no obstante, una
opinién que sostiene que la intencidén de las partes de
estructurar una operacién de comercio compensatorio
puede dar lugar 2 la interpretacién de que, pese a la
existencia de contratos separados, los segmentos de esa
operacién podrdn ser interpretados como si formasen
una unidad'. Ahora bien, en la medida en que esa
opinién sea aplicable a este tipo de operacién, es
evidente que, de acuerdo con el principio de libertad de
contratacién, se podrd asegurar la separacién de los
contratos mediante una estipulacion expresa al efecto en
los documentos relativos a la operacidn.

109. Las partes que deseen establecer alguna relacién
entre contratos separados podrdn estipularlo expresa-
mente. Por ejemplo, se podrd estipular en el acuerdo
de comercic compensatorio que el acuerdo habri de
considerarse como parte integrante del contrato de
exportacion; o el contrato de exportacién puede haber
previsto que su entrada en vigor quedard aplazada hasta
Ia entrada en vigor del acuerdo de comercio compen-
satorio. Cabe sefialar que un contrato redactado en
términos tan vagos puede dar lugar a la interpretacion de
que ia obligacién del exportador de entregar las
mercaderias exportadas y su compromiso de concertar
un contrato de importacién compensatoria estin mutua-
mente vinculados y que, por consiguiente, el exportador
no podrd acusar al importador de haber incumplido
afguna obligacién contraida en el contrato de exporta-
cién si é! mismo ha incumplido su compromiso de
comercio compensatorio.

110. Otro ejemplo de una disposicién por la que se
vinculen segmentos de una operacidn de comercio
compensatorio seria estipular en el acuerdo de comercio
compensatorioc que de surgir algin obstdculo a la
entrega prevista en el contrato de exportacién, dejaria de
ser vinculante para el exportador su compromiso de
comercio compensatorio. Puede suceder también que sea
el contrato de exportacién compensatoria el que haga
referencia al acuerdo de comercio compensatorio especi-
ficando, por ejemplo, que el pago previsto en este
contrato serd deducible de la suma a que ascienda el
compromiso de comercio compensatorio o que el
incumplimiento de la obligacién de entrega de merca-
derias prevista en este contrato se traducird por una
reduccidn del compromiso de comercio compensatorio.

MQ, Capatina, Considérations sur les opérations de contre-achat
dans les relations de commerce extérieur de la Roumanie, Droft ef
prétigue du commerce international, tome 8, No. 2, 1982, 179.
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¥I. Conclusion

111. La gestiéon de la operacién de comercio compen-
satorio suele requerir cierta aptitud para resolver
problemas dificiles de indole comercial y para coordinar
la ¢concertacién y el cumplimiento de obligaciones de
indole diversa y distantes en el tiempo que habrin de
cumplirse, a menudo, por partes contractuales que no
son parte en el acuerdo de comercio compensatorio.

Esto requiere en primer lugar cierta habilidad comer-

cial para la gestion de este tipo de operaciones. Requiere
ademads cierta habilidad para formular acuerdos contrac-
tuales que estructuren estas operaciones, con indepen-
dencia de que esos acuerdos contractuales sean o no sean
plenamente exigibles por la via judicial habitual.

112. La Comisién tal vez desee considerar si desea
preparar una guia juridica para la redaccién de contratos
de comercio compensatorio en la que, ademds de
efectuarse un examen bédsicamente juridico como el
esbozado atitulo de presentacion en el presente informe,
se prestaria asesoramiento sobre la resolucion de los
problemas précticos que se dan eri la elaboracién de este
tipo de contrato. Si la Comision decidiera preparar esa

guia juridica, tal vez desee pedir a la secretaria que
prepare un proyecto de esbozo de su indice de materias y
los estudios preliminares adicionales que estime apro-
piados. Si la Comisién optase por este camino, la
secretaria consultaria con un grupo de expertos en el que
figurase una representacién adecuada de las diferentes
regiones. Este proyecto de esbozo del indice y los
estudios preliminares serian presentados a la Comisién
en su 22.° perfodo de sesiones o, si la Comisién lo juzga
apropiado, a un Grupo de Trabajo.

113. La Comision tal vez decida, por el contrario, que
la preparacidon de una guia juridica sobre los problemas
précticos que se dan en ja redaccién de los contratos de
comercic compensatorio no seria una contribucién
importante para la unificacién o la armonizacién del
derecho mercantil internacional, que es el mandato que
ella tiene, Si asi se decidiese, la Comisién tal vez
considere que la preparacién del presente informe ha
sido una contribucién util de la Comisién para aquelios
que deseen redactar esie tipo de contratos, pero que este
tema debe suprimirse del programa futuro de trabajo de
la Comisién.




IV. DERECHO MARITIMO INTERNACIONAL

Convenio de las Naciones Unidaé sobre el Transporte Maritimo de Mercancias, 1978 (Hamburgo):
nota de la Secretaria (A/CN.9/306) [Original; inglés)

INTRODUCCION

t. El Convenio de las Naciones Unidas sobre el
Transporte Maritimo de Mercancias, 1978 (Hamburgo)
(en lo sucesivo denominado “Reglas de Hamburgo™) fue
aprobado el 31 de marzo de 1978 en una conferencia
diplomatica convocada por la Asamblea General de las
Naciones Unidas en Hamburgo, Repiblica Federal de
Alemania. E! Convenio se basa en un proyecto
preparado por la Comisién de las Naciones Unidas para
¢l Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI).

2. Las Reglas de Hamburgo establecen un régimen
juridico uniforme que regula los derechos y obligaciones
de los cargadores, porteadores y consignatarios en virtud
de un contrato de transporte maritino. Su punto focal es
la responsabilidad de un porteador por la pérdida y dafio
de las mercancias y el retraso en la entrega. También
tratan de la responsabilidad del cargador por las
pérdidas sufridas por el porteador y por ¢! daito sufrido
por el buque, asi como de ciertas responsabilidades del
cargador con respecto a las mercancias peligrosas. Otras
disposiciones de las Reglas de Hamburgo se refieren a
los documentos de transporte emitidos por el porteador,
incluidos los conocimientos de embarque y los
documentos de transporte no negociables, asi como a las
reclamaciones y acciones en virtud del Convenio.

3. Al 16 de febrero de 1988 habian ratificado el
Convenio o se habian adherido a él 12 paises, a saber:
Barbados, Botswana, Chile, Egipto, Hungria, Libano,
Marruecos, Repiblica Unida de Tanzania, Rumania;
Senegal, Tinez y Uganda. Para que el Convenio entre en
vigor se requieren 20 ratificaciones o adhesiones.

I. Antecedentes de las Reglas de Hamburgo
A. Las Reglas de La Haya

4. Las Reglas de Hamburgo son el resuitado de un
movimiento en favor de un régimen juridico inter-
nacional moderno y uniforme para regular el transporte
marftimo de mercancias. Durante muchos aiios, una
gran proporcion del transporte maritimo de mercancias
estuvo sometido a un régimen juridico centrado en torno
al Convenio internacional para la unificacion de ciertas

aLa presente nota ha sido preparada por la secretaria de la
Comisién de las Naciones Unidas para ¢l Derecho Mercantil
Internacional {CNUDMI) a titulo informativo Onicamente. No es un
comentario oficial sobre el Convenio.

[§))

reglas en materia de conocimientos, conocido también
con el nombre de “Reglas de La Haya™,

3. Las Reglas de La Haya establecen un régimen
juridico cbligatorio para regular la responsabilidad del
cargador por pérdida o dafio a las mercancias
transportadas en virtud de un conocimiento de
embarque. Se aplican al periodo comprendideo entre el
momento en que las mercancias se cargan en ¢l buque
hasta el momento en que se descargan. De conformidad
con sus disposiciones, el cargador es responsable de la
pérdida o daito resultante del hecho de no haber ejercido
la debida diligencia para asegurar la navegabilidad del
buque, o para dotarlo, equiparlo y pertrecharto
debidamente, o para que el espacio destinado a
almacenaje redna condiciones de seguridad para el
transporte de mercancias, Sin embargo, las Reglas de La
Haya contienen una larga lista de circunstancias que
eximen al porteador de responsabilidad si la pérdida o
daifio resultan de una falta de navegacién o administra-
cién del buque. '

6. Las Reglas de La Haya se han modificado dos veces
desde su adopeidn, primeramente en 1968 (en virtud de
un Protocolo, denominado en lo sucesivo el *“Protocolo
Visby”) ¥ de nuevo en 1979 (en virtud de un Protocolo,
denominado en lo sucesivo el “Protocolo adicional de
1979"), Estas enmiendas se refieren principalmente a la
limitacidon de la responsabilidad financiera de conformi-
dad con las Reglas de La Haya. No alteran el régimen
basico de responsabilidad de las Reglas de La Hayanila
atribucion de riesgos en virtud de dicho régimen,

B.. Descontento con el sistema de las Reglas de La Haya

7. A lo largo de los afios, se observd un descontento
creciente con el sistema de las Reglas de La Haya. Este
descontento tenia su origen, en parte, en el sentimiento
de que la atribucién global de responsabilidades y
riesgos de conformidad con las Reglas de La Haya, que
favorecian en gran manera a los porteadores a expensas
de los cargadores, era injusta. Diversas disposiciones de
las Reglas de La Haya se consideraban ambiguas e
inciertas, lo que contribuia, segln se dijo, a elevar los
costos de transporte y a incrementar ain mas los riesgos
soportados por los cargadores, El descontento con las
Reglas de La Haya se basaba también en el sentimiento
de que la evolucién de las condiciones de la tecnologia y
de las pricticas relativas al transporte maritimo habian
hecho inadecuadas muchas disposiciones de las Reglas
de La Haya que tal vez hubieran sido adecuadas en 1924,
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C. Medidas encaminadas a revisar la legislacion relativa
al transporte maritimo de mercancias

8. La cuestidn de la revisién de la legislacidn relativa al
transporte maritimo de mercancias fue planteada por
primera vez por la delegacién de Chile en el primer

periode de sesiones de la CNUDMI en 1968. Poco

después, la Asamblea General recomendé que la
CNUDMI considerase la inclusion de la cuestion entre
los temas prioritarios en su programa de trabajo. La
CNUDMI ast lo hizo en su segundo periodo de sesiones
de 1969,

9. Por la misma época aproximadamente, la legislacion
relativa a los conocimientos de embarque y al transporte
maritimo de mercancias era objeto de estudio en ¢l seno
de un Grupo de Trabajo de la Conferencia de
las Naciones Inidas sobre Comercio y Desarrollo
(UNCTAD). El Grupe de Trabajo llegd a la conclusion
de que las normas y practicas relativas a los
conocimientos de embargue, incluidas las contenidas en
las Reglas de La Haya y en las Reglas de La Haya
modificadas por el Protocolo de Visby, debian ser
examinadas y en su caso revisadas y ampliadas con miras
a la preparacién de un nuevo convenio internacional. El
objetivo de esta labor seria eliminar las incertidumbres y
ambigiiedades existentes en la legislacién actual ¥
permitir una distribucidn equilibrada de responsabilida-
des y riesgos entre los cargadores y los porteadores, El
Grupo de Trabajo recomendd que esta laborlallevase a
cabo la CNUDMI. En 1971, la CNUDMI decidié
proceder en consecuencia.

10. En 1976, la CNUDMI completd y aprobd el texto
de un proyecto de Convenio sobre el Transporte
Marttimo de Mercancias. Posteriormente, la Asamblea
General convocd la conferencia diplomatica de Ham-
burgo que aprobé las Reglas de Hamburgo en 1978,

II. Caracteristicas principales
de las Reglas de Hamburgo

A. Ambito de aplicacion

1. A fin de asegurar la uniformidad en el plano
internacional de las disposiciones relativas al transporte
maritimo de mercancias, se ha dado a las Reglas de
Hamburgo un ambito de aplicacién relativamente
amplio, considerablemente mds amplio que el de las
Reglas de La Haya. Las Reglas de Hamburgo se aplican
a todos los contratos de transporte maritimo de
mercancias concertados entre dos Estados diferentes si,
de acuerdo con el contrato, ¢l puerto de carga o el puerto
de descarga estdn situados en un Estado contratante, si
las mercancias se descargan en uno de los puertos
facultativos de descarga previstos en el contrato y dicho
puerto estd situado en un Estado contratante, o si el
conocimiento de embarque u otro documento que haga
prueba del contrato se emite en un Estado contratante.
Ademas de estos casos, las Reglas de Hamburgo se
aplican también si €l conocimiento de embarque u otro
documento que haga prueba del contrato estipulan su

aplicacidén. La aplicacién de as Reglas no depende de la
nacionalidad del buque, del porteador, del cargador, del
consignatario o de cualquier otra persona interesada.

12. Las Reglas de Hamburgo no se aplican a los
contratos de fletamento. Sin embargo, si se aplican a los
conocimientos de embarque emitidos de conformidad
con un contrato de fletamento si dicho conocimiento de
embarque regula la relacién entre el porteador vy el
tenedor del conocimiento que no sea el fletador,

13, Vale la pena sefialar que, contrariamente a las
Reglas de La Hava, que se aplican tinicamente cuando el
conocimiento de embarque es emitido por el porteador,
las Reglas de Hamburgo regulan los derechos y
obligaciones de las partes en un contrato de transporte
independientemente de que se haya ¢ no emitido un
conocimiento de embarque. Esto tiene una importancia
creciente, ya que cada vez son mds las mercancias
transportadas en virtud de documentos de transporte no
negociables con preferencia a los conocimientos de
embarque.

B. Periodo de responsabilidad

14. Las Reglas de La Haya se aplican dnicamente al
periodo comprendido entre el momento en que las
mercancias se cargan en el bugue hasta el momento en
que se descargan del buque. No se aplican a la pérdida o
dafic que se produce mientras las mercancias se hallap
bajo la custodia del porteador con anterioridad a la
carga o con posterioridad a la descarga.

15. En la prictica moderna del transporte maritimo,
los porteadores con frecuencia aceptan y mantienen las
mercancias bajo su custodia en el puerto antes y después
del transporte efectivo por mar. Se ha calculado que la
mayoria de las pérdidas y dafios de las mercancias se
producen mientras éstas se hallan en el puerto. A fin de
asegurar que estas pérdidas y daiios se imputan a la parte
que tiene bajo su custodia las mercancias v, por lo tanto,
estd en mejores condiciones para proiegerlas contra la
pérdida o dailo, las Reglas de Hamburgo se aplicana la
totalidad del periodo en que el porteador tiene bajo su
custodia las mercancias, en el puerto de carga, durante el
transporte y en el puerto de descarga,

C. Fundamento de Ia responsabilidad del porteador

16. Elfundamento de la responsabilidad del porteador,
de conformidad con el sistema de las Reglas de La Haya,
fue uno de los principales motivos de preocupacién del
movimiento en favor de la reforma que eventualmente
dio lugar a las Reglas de Hamburgo. 8i bien las
Reglas de La Haya establecen que el porteador es
responsable de Ia pérdida o dafio resultante del hecho de
no haber ejercido la debida diligencia para asegurar la
navegabilidad del buque, o para dotarlo, equiparlo ¥
pertrecharloe debidamente, o para que el espacio
destinado a almacenaje redina condiciones de seguridad
para ¢l transporte de mercancias, una larga lista de
circunstancias eximen al porteador de esta respon-
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sabilidad, Estas disposiciones se basan en las cldusulas
de exencién que figuraban corrientemente en los
conocimientos de embarque al adoptarse las Reglas de
La Haya, a comienzos del decenio de 1920. Quizd la mds
importante de estas exenciones sea la que libera al
porteador de responsabilidad en caso de pérdida o dafio
resultante de una falta de navegacion o administracion
del buque, la llamada exencién por “‘falta ndutica™,
Como resultado de estas exenciones, el cargador soporta
una parte excesiva del riesgo de pérdida o dailo de sus
mercancias.

17. Las justificaciones originales de este régimen de
responsabilidad y, en particular, de la excepcion de falta
ndutica, fueron la imposibilidad del armador de
comunicarse con su buque vy ejercer un control efectivo
sobre el buque y la tripulacién durante las largas
travesias maritimas, y el concepto tradicional de la
travesia maritima como una empresa conjunta del
porteador y del propictario de las mercancias. Sin
embargo, el subsiguiente desarrollo de las comunica-
ciones y la reduccién del tiempo de viaje han hecho
obsoletas estas justificaciones, Este régimen de respon-
sabilidad no tiene paralelo en la legislacién que rige otras
modalidades de transporte. Ademds, se considera
contrario tanto al concepto juridico general de que una
persona ha de ser responsable y pagar indemnizacién
por las pérdidas o dafios causados por su culpa o la de
sus empleados y agentes, como al concepto econdémico
de que la pérdida debe recaer sobre la parte que esté en
condiciones de tomar medidas para evitarla.

18. Las Reglas de Hamburgo establecen una atribucién
mis equilibrada y equitativa de los riesgos y respon-
sabilidades entre los porteadores y los cargadores. La
responsabilidad se basa en el principio de la culpa o
negligencia presumida. Es decir, que ¢l porteador es
responsable si el hecho que causé la pérdida, dafio o
demora tuvo lugar mientras las mercancias estaban bajo
su custodia, y sdlo puede eludir la responsabilidad si
demuestra que €l mismo, sus émpleados o agentes
adoptaron todas las medidas que razonablemente
podian exigirse para evitar el hecho y sus consecuencias.
Este principio sustituye a la enumeracioén pormenorizada
de obligaciones del porteador y a la larga lista de causas
de exencidn de responsabilidad de conformidad con las
Reglas de La Haya, y elimina la exencién de
responsabilidad por pérdidas o dafios causados por una
falta de navegacién o administracién del buque. La
responsabilidad del porteador de conformidad con las
Reglas de Hamburgo corresponde a la responsabilidad
atribuida a los porteadores de conformidad con los
convenios internacionales que regulan el transporte de
mercancias por otras modalidades de transporte, tales
como ¢l transporte por carretera y por ferrocarril.

D. Carga sobre cubierta

19. La carga maritima transportada sobre cubierta
estaba tradicionalmente sometida a un riesgo elevado de
pérdida o daiio resultante de los elementos o de otras
causas. Por esta razén, las Reglas de La Haya no se
aplican a las mercancias transportadas sobre cubierta

por acuerdo de las partes, lo que permite al porteador
declinar toda responsabilidad por esta carga. Sin
embargo, la evolucién de las técnicas de transporte y
embalaje, y en particular la contenerizacién, han hecho
que sea posible el transporte de la carga sobre cubierta
en condiciones de relativa seguridad. En los modernos
buques portacontenedores es corriente que los contene-
dores se almacenen sobre cubierta,

20. Las Reglas de Hamburgo tienen en cuenta esta
evotucién. En primer lugar, permiten expresamente que
el porteador transporte mercancias sobre cubierta, no
s6lo si el cargador conviene en ello, sino también cuando
este transporte se hace de conformidad con los usos del
comercio de que se trate o si lo exigen las disposiciones
legales. En segundo lugar, las Reglas de Hamburgo
hacen responsable al porteador, sobre la base de una
presuncioén de culpa o negligencia, de la pérdida, dafio o
retraso respecto de las mercancias que se le haya
permitido transportar sobre cubierta. Si (ransporta
mercancias sobre cubierta sin que se le haya permitido
hacerlo, serd responsable de la pérdida, dafio ¢ retraso
que resulten exclusivamente del transporte sobre
cubierta, sin que pueda excluir a esta responsabilidad
demostrando que s¢ tomaron medidas razonables para
evitar la pérdida, el dafio o el retraso.

E. Responsabilidad por el retraso

21. Hasta tiempos recientes, las travesias maritimas
estaban expuestas a innumerables riesgos incontrolables
que, con frecuencia, provocaban retrasos y desviaciones,
Debido a esta incertidumbre, las Reglas de La Haya no se
aplican a la responsabilidad del porteador por los
retrasos en la entrega. Sin embargo, como resultado de
la moderna tecnologia del transporte maritimo, de la
exactitud de las cartas marinas y del perfeccionamiento y
eficacia de los métodos de navegacién, las travesias esidn
menos expuestas a demoras y son mds seguras, Los
cargadores se han acostumbrado a que los porteadores
cumplan su compromiso de entregar las mercancias en el
plazo especificado, y asi lo esperan. Asi, las Reglas de
Hamburgo regulan la responsabilidad del porteador por
los retrasos en la entrega de la misma forma que la
responsabilidad por pérdida o dafio de las mercancias, es
decir, de conformidad con el principic de la presunc:én
de culpa o negligencia.

F. Limitacién de la responsabilidad financiera

22. Las Reglas de Hamburgo limitan la responsabili-
dad del porteador por pérdida o daiio de las mercancias
a una suma equivalente a 835 unidades de cuenta por
bultic u otra unidad de carga transportada, 6
2,5 unidades de cuenta por kilogramo de peso bruto de
las mercancias perdidas o daifadas si esta cantidad es
mayor. El porteador y el cargador pueden fijar unos
limites superiores a los indicados, pero no inferiores.

23, Launidad de cuenta es el Derecho Especial de Giro
(DEG) tal como lo define el Fondo Monetario
Internacional (FMI). Las Reglas contienen disposiciones
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detalladas en cuanto a la forma de convertir en monedas
nacionales los limites expresados en unidades de cuenta,
con disposiciones especiales para ciertos Estados que no
son miembros del FMI, Los limites de responsabilidad,
de conformidad con las Reglas de Hamburgo son un
25% mds altos que los establecidos en virtud del
Protocolo adicional de 1979, que también utiliza los
DEG como unidad de cuenta. En las Reglas de La Haya
y en el Protocolo de Visby, la limitacién de
responsabilidad se -expresa en unidades de cuenta
basadas en una cierta cantidad de oro. Toda vez que las
monedas nacionales no tienen ya un valor fijo en
relacién con el oro, los valores de dichos limites en
monedas nacionales pueden variar.

24. Las Reglas de Hamburgo mantienen el sistema
dual por bulto/kilogramo establecido en el Protocolo de
Visby. La finalidad de este sistema es tener en cuenta el
hecho de que la relacién valor/peso de las mercancias
transportadas por mar difiere considerablemente. La
carga maritima varia de ciertas cargas, como los
productos a granel, que tienen un valor relativamente
bajo en relacién con su peso, hasta otras cargas, come la
maquinaria pesada, cuya proporcidn valor/peso es
mucho mas elevada,

25. De conformidad con este sistema dual, el limite
relativamente bajo de 2,5 unidades de cuenta por
kilogramo se aplicaria a los productos no empaquetados
transportados a granel, en tanto que el limite superior
por bulto se aplicaria & las partidas transportadas en
bultos u otras unidades de carga. El peso limite es de
334 kilogramos: si un bulto o unidad de carga tiene un
peso inferior, se aplicaria el limite por bulto; por encima
de dicho peso, se aplicaria el limite por kilogramo. A los
efectos de calcular los Hmites de responsabilidad, se
considerard que los bultos o unidades de carga
contenidos en un contenedor son los enumerados en el
conocimiento de embarque u otro documento que haga
prueba del contrato de transporte maritimo.

26. La responsabilidad del porteador por el retraso en
la entrega de las mercancias se limita a2 una suma
equivalente a dos veces y media el flete que debe pagarse
por las mercancias que hayan sufrido retraso, pero no
excederd de la cuantia total del flete que debe pagarse en
virtud del contrato de transporte maritimo.

27. Las Reglas de Hamburgo incluyen un procedi-
miento acelerado para revisar los limites de respon-
sabilidad en el caso de una variacién importante del
valor de dichos limites como rcsultado, por cjemplo, de
la inflacién.

G, Derechos de los empfeados' y agenies.de! porteador

28. Siun empleado o agente del porteador prueba que
ha actuado en el ejercicio de sus funciones, podrd
acogerse a las exoneraciones y limites de responsabilidad
que el porteador pueda invocar en virtud de las Reglas
de Hamburgo.

H. Pérdida del derecho a la limiracion
de la responsabilidad

29. El porteador pierde ¢l beneficio de la limitacién de
responsabilidad si se demuestra que la pérdida, el dafio o
el retraso provinieron de una accién o una omisién del
porteador realizadas con intencién de causar tal pérdida,
dafio o retraso, o temerariamente y a sabiendas de que
probablemente sobrevendrian la pérdida, el dafio o el
retraso. También perderd el beneficio de la limitacién de
responsabilidad el empleado o agente del porteador que
se comporte de esta forma.

L Respousabffidad del porteador y del porteador
efectivo; transporte directo

30. Un porteador puéde celebrar un contrato de
transporte maritimo con un cargador pero encomendar
el transporte, o parte del mismo, a otro porteador. En
tales casos, el porteador contratante a menudo incluye
en el conocimiento de embarque una clausula que le
exime de responsabilidad por la pérdida o dafio
imputable al porteador efectivo. Los cargadores
tropiezan con dificultades en los sistemas juridicos que
reconocen estas cldusulas de exencién, va que tienen que
recabar la indemnizacién al porteador efectivo, que
puede ser desconocido para el cargador, que puede
haber limitado o exchiido efectivamente su respon-
sabilidad, o que tal vez no pueda ser demandado porel .
cargador en la jurisdiccidn competente. Las Réglas de La
Haya no se ocupan de la responsabilidad del porteador
efectivo.

31. Las Reglas de Hamburgo equilibran los intereses
de cargadores y porteadores en tales casos. Unicamente
permiten que el porteador contratante quede exento de
responsabilidad por pérdida, dafio o retraso imputable
al porteador cfectivo si el contrato de transporie
especifica la parte del mismo encomendada al porteador
efectivo v los nombres del porteador efectivo. Ademds,
la exencidn Gnicamente surte efecto si el porteador puede
iniciar una accion judicial o de arbitraje contra el
porteador efectivo en una de las jurisdicciones indicadas
en las Reglas de Hamburgo. En caso contrario, el
porteador contratante es responsable de la pérdida, dafio
o retraso con respecto a las mercancias durante toda la
travesia, incluida la pérdida, daiio o retraso imputables
al porteador efectivo. Cuando tanto el porteador
contratante como el porteador efectivo sean respon-
sables, su responsabilidad serd conjunta y solidaria.

J. Responsabihdad del cargador

32. De conformidad con las Reglas de Hamburgo el
cargador es responsable de las pérdidas sufridas por el
porteador o el porteador efectivo, o por el dafio sufrido
por el buque, tinicamente si la pérdida o dafio hubiesen
sido causados por culpa o negligencia del cargador, sus
empleados o agentes,

33.  Seimponen obligaciones especiales 2l cargador con
respecto a las mercancias peligrosas. El cargador estd
obligado a sefialar las mercancias peligrosas mediante
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marcas o etiquetas adecuadas 'y, cuando entregue
mercancias peligrosas al porteador, deberd informarle de
su caracter peligroso y, en caso necesario, de las
precauciones que deban adoptarse. Si el cargador no
cumple estas obligaciones, el porteador puede exigir, en
determinados casos, que se le indemnice por los
perjuicios resultantes de] embarque de las mercancias. El
porteador puede disponer de las mercancias peligrosas, o
hacerlas inofensivas, sin tener que indemmnizar al
cargador si este dltimo no cumple las obligaciones con
respecto a las mercancias o si las mercancias llegan a
constituir un peligro real para la vida humana o los
bienes.

K. Documentos de transporte
1.  Conocimientos de embargue

34. De conformidad tanto con las Reglas de La Haya
como con las Reglas de Hamburgo, el porteador debe
emitir un conocimiento de embarque si el cargador asilo
solicita. Sin embargo, las Reglas de Hamburgo tiénen en
cuenta las técnicas modernas de documentacion al
establecer que la firma en el conocimiento de embarque
podra ser manuscrita o registrada por cualquier medio
mecanico o electrénico, si ello no es incompatible con las
leyes del pais en que se emita el conocimiento de
embarque.

35. Las Reglas de Hamburgo detallan los tipos de
informacién que debe figurar ¢n ¢l conocimiento- de
embarque. Entre otros datos, debe indicarse la
naturaleza- general de las mercancias, el niimerc de
bultos o de piezas;, su peso o cantidad y el estado
aparente de las mercancias. La lista de datos es mds
extensa conforme a las Reglas de La Haya, ya que se
requiere informacion adicional para aplicar el régimen
dé résponsabilidad de las Reglas de Hamburgo, que es
méas amplio-que ¢l de las Reglas de-La-Haya,

36. De conformidad con las Reglas de Hamburgo, la
omisién de uno de los datos exigidos no afecta a la
naturaleza. juridica del documento como conocimiento
de embarque. Asise resuelve una cuestién de la gue no se
ocupaban las Reglas de La Haya y que se habia
solucionado de maneras diferentes en los sistemas
juridicos nacionales.

37. De conformidad con las Reglas de Hamburgo, y
también con las Reglas de La Haya, la informacién
contenida en ¢l conocimiento de embarque constituye
una presuncién, salvo prueba en contrario, de que el
porteador ha tomado a su carge las mercancias
descritas. Las Reglas de Hamburgo y el Protocolo de
Visby establecen ademés que la descripcién de las
mercancias es concluyente en favor del tercero al que’se
hubiese transferido el conocimiento, si dicho tercero
hubiese procedido de buena fe basdndose en la
descripcién de las mercancias que figuraba en el
conocimiento. Las Reglas de Hamburgo establecen que,
si el porteador no hace constar ¢l estado aparenie de las
mercancias en el conocimiento de embarque, se
considerarid que las mercancias estaban en buen estado
aparente. También aqui se resuelve una cuestién que era
ambigua en las Reglas de La Haya.

38. Si el porteador sabe ¢ tiene 'motivos razonables
para sospechar que la informacidn que figura en el
conocimiento de embarque en cuanto a la naturaleza
general de las mercancias, el nimero de bultos o de
piezas, su peso o cantidad, es inexacta, o si carece de
medios razonables para verificar dicha informacién,
podrd, de conformidad con las Reglas de Hamburgo,
incluir en el conocimiento de embarque una reservaenla
qQue se especifiquen esas inexactitudes, los motivos de
sospecha o la falta de medios razonables para verificar
los datos. Estas disposiciones son mds explicitas que las
disposiciones equivalentes de las Reglas de La Haya.

39. A veces, el cargador pide al porteador que emita un
conocimiento de embarque “limpio” (es decir, sin
reservas), aunque el porteador puede tener motivos para
poner en duda la exactitud de la informacién facilitada
por el cargador para su inclusién en el conocimiento de
embargue, o no disponer de medios razonables para
verificar dicha informacién, o puede haber descubierto
defectos en el estado de las mercancias. A cambio, el
cargador se compromete a indemnizar al porteador por
las pérdidas sufridas como resultado de la emisién de'un
conocimiento de embarque sin reservas. Las Reglas de
Hamburgo establecen que este acuerdo es valido
respecto del cargador, a menos que el porteador tuviese
intencidn de perjudicar a un tércero que se base en la
descripcién de las mercancias que figuran en el
conocimiento de embarque. Sin embargo, dicho acuerdo
no tendrd efecto contra un tercero al que se hubiese
transferido el ¢onocimiento de embarque mcluldo un
consignatario.

2. Otros documentos de transporte

40. En el transporte -maritimo es cada vez mas
frecuente la préctica de que los porteadores emitan
documentos de transporte no negociables, tales como
cartas de porte maritimo, en vez de conocimientos de
embarque. Aunque los documentos comerciales se han
venido utilizando en ciertas rutas durante algiin tiempo,
el uso-de estos documentos se estd extendiendo
actualmente: a otras -rutas.  Los documentos no
negociables evitan ciertos problemas que han surgido en
relacion con el empleo de los conocimientos de
embarque, fales como la llegada de las mercancias al
punto de destino antes de que el conacimiento - de
embarque llcguc a poder del’ cons:gnatano

41. Las Reglas de Hamburgo tienen en cuenta esta
evolucidn, en primer lugar al aplicarse a los contratos de
transporte maritimo de mercancias independientemente
de que se haya emitido o no un conocimiento de
embarque .y, en segundo. lugar, al establecer que un
documento de transporte emitido por un porteador, que
no sea un conocimiento de embarque, constituye no
obstante una. presunmén salvo prueba en contrario de
que se ha celebrado el contrato de transporte maritimo y
de que el porteador se ha hecho cargo de las mercancias
tal como aparecen descntas en el documento.

42, Toda vez que las Reglas de La Haya se aplican
dnicamente cuando: se ha emitido un conocimiento de
embarque, no se ocupan de otros upos de documcntos
de transporte. :




116 Anuario de I2 Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacionat — Vol. XIX: 1988

L. Reclamaciones y acciones

43. Las Reglas de Hamburgo contienen disposiciones
que regulan los procedimientos tanto judiciales como
arbitrales incoados de conformidad con las Reglas. Se
han incluido reglas relativas al arbitraje, ya que el
arbitraje se utiliza con frecuencia para resolver las
controversias que surgen en relacidn con los contratos de
transporte maritimo, y se consideré importante que las
reglas regulasen ciertas cyestiones tales como la
prescripeién de acciones y la jurisdiccién en relacién con
el arbitraje. Las Reglas de La Haya no se ocupan de estas
cuestiones.,

1. Préscripcidn de las acciones

44. De conformidad con las Reglas de Hamburgo, las
reclamaciones en un procedimiento judicial o arbitral
tienen un plazo de prescripcién de dos afios. La persona
contra la cual se dirige la reclamacién puede prorrogar
este plazo de. prescripcién. De conformidad con las
Reglas de La Haya, la accién debe incodrse en un plazo
de un afio. Las Reglas de Hamburgo establecen ademds
que la parte declarada responsable de conformidad con
las Reglas de Hamburgo dispone de un plazo adicional,
después de expirado et plazo de prescripcidn de dos
aitos, para incoar una accidén de repeticién contra un
tercero que sea responsable ante efla, Las Reglas de La
Haya contienen disposiciones equivalentes, que fueron
afiadidas por el Protocolo de Visby.

2. Jurisdiccion

45. Las Reglas de Hamburgo exigen que. los procedi-
mientos judiciales o arbitrales se inicien en uno de los
lugares especificados en-las Reglas. La enumeracién de
lugares especificados es suficientemente amplia para
tener en cuenta las necesidades practicas del reclamante.
Entre los lugares especificados figuran las jurisdicciones
siguientes: el establecimiento principal o la residencia
habitual del demandado; ¢l lugar de celebracion del
contrato de transporte, siempre que el demandado tenga
en él un establecimiento, sucursal o agencia; el puerto de
carga; el puerto de descarga; y cualquier otro lugar
designado al efecto en el contrato de transporte o en el
acuerdo de arbitraje. También puede incoarse un
procedimiento judicial en una jurisdiccién en que haya
sido embargado legalmente un buque perteneciente al
mismo propletarlo del buque que efectia el transporte,
sin perjuicio del derecho del demandado a trasladar la
accién a una de las jurisdicciones mencionadas en el
parrafo anterior. Ademds, las Reglas de Hamburgo
permiten a las partes, después de presentar una
reclamacién, ponerse de acuerdo para incoar el
procedlmlento judicial ante cualquier otra jurisdiccidn;
permiten asimismo un acuerdo de este tipo con respecto
a los procedimientos de arbitraje siempre que este

acuerdo reana los demds requisitos para su validez. Las

Reglas de La Haya no contienen disposiciones. con
tespecto a la jurisdicci6n.

M. Otras disposiciones

46. Las Reglas de Hamburgo son obligatorias ¢n el
sentido de que las partes en un contrato de transporte
maritimo no pueden limitar mediante acuerdo las
responsabilidades y obligaciones que incumben al
porteador en virtud de las Reglas. Sin embargo, estas
obligaciones y responsabilidades pueden aumentarse.

47. Otras disposiciones de las Reglas de Hamburgo se
refieren a la relacién entre las Reglas y la legistacién
sobre averia gruesa y otros convenios internacionales. Al
pasar a ser parte en las Reglas de Hamburgo, un Estado
que sea parte en las Reglas de La Haya, o en las Reglas
de La Haya modificadas por el Protocolo de Visby, debe
denunciarlas. En ciertas condiciones, esta denuncia
puede aplazarse durante un periodo de hasta cinco afios.

IH. Uniformidad de la legislacién

48. Las Reglas de Hamburgo ofrecen mayores posibi-
lidades de lograr la uniformidad de 1a legislacién relativa
al transporte maritimo de mercancias que las Reglas de
LaHaya. En primer lugar, toda vez que las Reglas de La
Haya se aplican iinicamente cuando se ha emitido un
conocimiento de embarque, la proporcion 1mportante y
cada vez mayor del transporte matitimo en que no se
emiten conocimientos de embargue no queda incluida en
ellas. En segundo lugar, incluso en los casos en que se
aplican las Reglas de La Haya, éstas no se ocupan de
muchos aspectos de los derechos y obligaciones de las
partes en un contrato de transporte. Una cuestién que no
esté prevista en las Reglas de La Haya se resolverd por
las normas de derecho internacional que, a menudo,
ofrecen soluciones diferentes, o con arreglo a las
cldusulas del conocimiento de embarque que pueden
favorecer injustamente a una de las partes, o que pueden
surtir efectos diferentes en los.distintos sistemas juridicos
nacionales.

49, Las Reglas de Hamburgo, en cambio, se¢ ocupan de
manera mucho mds amplia de los derechos y
obligaciones de las partes-en un contrato de transporte,
En consecuencia, ofrecen la posibilidad de una
uniformidad total de la legislacién en esta esfera. Sin
embargo para que esta posibilidad sea una realidad, es
necesario que cuenten con la adhesidén de los Estados de
todo ¢l mundo.

1V. Informacibn adicional acerca de las Reglas
de Hamburgo

Puede solicitarse informacién adicional acerca de las
Reglas de Hamburgo a:

Secretaria de la CNUDMI
Centro Internacional de Viena
P.O. Box 500
A-1400 Viena
Austria

Télex: 135612
Telefax: (43) (1) 23 21 56




V. COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

A. Convencién de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias®:
nota de la Secretarfa (A/CN.9/307) [Original: inglés]

I. La Convencién de las Naciones Unidas sobre los
Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias
proporciona un texto uniforme del derecho sobre la
compraventa internacional de mercaderias. La Conven-
cién fue preparada por la Comisién de las Naciones
Unidas para el Derecho Mercantil Internacional
{CNUDMI) y adoptada por una conferencia diplomética
el 11 de abril de 1980.

2. La preparacién de un derecho uniforme para la
compraventa internacional de mercaderias comenzé en
1930 en Roma en el Instituto Internacional para la
Unificacién del Derecho Privado (UNIDROIT). Después
de una larga interrupcién en la labor como consecuencia
de la Segunda Guerra Mundial, el proyecto fue
presentado en 1964 a una conferencia diplomatica
celebrada en La Haya, que adopté dos convenciones,
una sobre la compraventa internacional de mercaderias
y la otra sobre la formacién de los contratos para la
compraventa internacional de mercaderias.

3. Casi inmediatamente después de adoptadas ambas
convenciones sus disposiciones fueron objeto de muchas
criticas por cuanto reflejaban principalmente las
tradiciones juridicas y las realidades econémicas de la
Europa continental occidental, la regién que habia
participado mds activamente en su preparacién. En
consecuencia, una de las primeras tareas emprendidas
por la CNUDMI a raiz de su organizacién en 1968 fue
preguntar a los Estados si tenian o no intencién de
adherirse a esas convenciones y las razones que
justificaban su postura. A la luz de las respuestas
recibidas, la CNUDMI decidié estudiar ambas conven-
ciones para determinar qué modificaciones podrian
hacerlas susceptibles de una aceptacién mis amplia por
parte de paises con diferentes sistemas juridicos, sociales
vy econdmicos. El resultado de este estudio fue la
adopcién el 11 de abril de 1980 por una conferencia
diplomitica de la Convencién de las Naciones Unidas
sobre fos Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias, donde se combina la materia de las dos
convenciones precedentes.

4, Eléxito de la CNUDMI al preparar una Convencion
mdas ampliamente aceptable queda demostrado por el
hecho de que entre los 11 Estados originales para los que

?La presente nota ha sido preparada por la secretaria de la
Comisién de las NMNaciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional con fines informatives; no constituye un comentario
oficial de la Convencién.

7

el 1.° de enero de 1988 entrd en vigor la Convencidn
figuraban Estados de todas las regiones geogréficas,
todas las etapas de desarrollo econémico y todos los
principales sistemas juridicos sociales y econémicos. Los
11 Estados originales eran: la Argentina, China, Egipto,
los Estados Unidos, Francia, Hungria, Italia, Lesotho,
Siria, Yugoslavia y Zambia.

5. Al 31 de enero de 1988, otros cuatro Estados,
Austria, Finlandia, México y Suecia, se habjan conver-
tido en partes en la Convencidn.

6. . La Convericidn se divide en cuatro partes, La Parte I
trata del 4dmbito de aplicacién y las disposiciones
generales, La Parte I contiene las normas que rigen la
formacién de contratos de compraventa internacional de
mercaderias. La Parte Il se refiere a los derechos y
obligaciones sustantivos de comprador y vendedor
derivados del contrato. La Parte IV contiene las
disposiciones finales de la Convencién relativas a
asuntos tales como el medo y el momento de su entrada
en vigor, las reservas y declaracionés que se permite
hacer y la aplicacién de Ia Convencién a las
compraventas internacionales cuando ambos Estados
interesados se rigen por ¢l mismo o semejante derecho en
esta cuestion,

Parte 1

AMBITO DE APLICACION Y DISPOSICIONES
GENERALES

A.  Ambito de aplicacion

7. Los articulos sobre el 4mbito de aplicacién
establecen lo que gqueda comprendido en ia Convencién y
lo que se excluye de ella. Las disposiciones sobre
inclusién son las mds importantes. La Convencién se
aplica a los contratos de compraventa de mercaderias
entre partes que tengan sus establecimientos en Estados
diferentes cuando esos Estados sean Estados contratan-
tes, o cuando las normas de derecho internacional
privado prevean la aplicacién de la ley de un Estado
contratante. Algunos Estados han aprovechado la
autorizacién contenida en el articulo 95 para declarar
que aplicarian la Convenci6n sélo en la primera pero no
en la segunda de estas dos situaciones. A medida que [a
Convencién sea mas ampliamente adoptada, disminuird
la importancia practica de esa declaracién.
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8. Las disposiciones finales inttoducen otras dos
restricciones al &mbito territorial de aplicacién que serdn
pertinentes para algunos Estados. Una de ellas se aplica
s6lo si un Estado es parte en otro acuerdo internacional
que contiene disposiciones relativas a las materias que se
rigen por esta Comvencién; la otra permite que los
Estados que tienen el mismo o semejante derecho
interno sobre compraventas declaren que la Convencién
no se aplica entre ellos,

9. Elarticulo 3 distingue los contratos de compraventa
de los contratos de servicios en dos respectos. Se
considerarin compraventas los contratos de suministro
de mercaderias que hayan de ser manufacturadas o
producidas, a menos -que la parte que las encargue
asuma " la obligacién de proporcionar. una parte
sustancial de los materiales necesarios para esa
manufactura ¢ produccién. La Convencidbn no se
aplicard a los contratos en:que la parte principal de las
obligaciones de la parte que proporcione las mercaderias
consista en suministrar mano de obra o prestar otros
servicios,

10. La Convencién contiene una lista de tipos de
compraventa que se excluyen de la Convencidn, ya sea
por la_ finalidad de la compraveata (mercaderias
compradas para el uso personal, familiar o doméstico),
la naturaleza de la compraventa (compraventas en
subasta, de caracter judicial) o la naturaleza de las
mercaderias (valores mobiliarios, titulos, titulos de
inversién, titulos o efectos de comercio, dinero, bugues,
embarcaciones, aerodeslizadores, aeronaves o electrici-
dad). En muchos Estados algunas de esas compraventas
o todas ellas se rigen por normas especxalcs que rcﬂcjan
su especial naturaleza.,

11. Varios articulos declaran que la materia de la
Convencion se limita a la formacién del contrato y los
derechos y obligaciones del comprador y del vendedor
dimanantes de ese contrato, En particular, la Conven-
¢ién no concierne a la validez del contrato, a los efectos
que el contrato pueda producir sobre la propiedad de las
mercaderias vendidas o la responsabilidad del vendedor
por la muerte o las lesiones corporales causadas a una
persona por las mercaderias.

B. Autonomia de las partes

12. El principio bésico de la libertad contractual en la
compraventa mternacmnal de mercaderias se reconoce
en la disposicidn que permite que las partes cxcluyan la
aplicacién de la Convencion o establezcan excepciones a
cualquiera de sus disposiciones o modifiquen sus efectos.
La exclusién de la Convencién mds frecuenté resultaria
de la eleccion por las partes de la-ley de un Estado no
conttatante o de la ley nacional de un Estade
contratante como ley aplicable al contrato. Las
excepciones a la Convencion se producirian siempre que
una estipulacién del contrato dispusiera una norma
diferente de las que se éncuentran en la Convenci6n.

C. Interpretacién de la Convencidn

13. Esta Convencidn para la unificacién del derecho
que rige la compraventa internacional de mercaderias
podra cumplir mejor su finalidad si se interpreta de
manera consecuente en todos los ordenamientos
juridicos. Se puso gran cuidado en su preparacién para
hacerla tan clara y ficil de entender como fuera posible,
No obstante, se plantearin controversias sobre su
significado y aplicacién, Para cuando esto ocurra, se
amonesta a todas las partes, inclusive los tribunales
nacionales y los tribunales arbitrales, a tener en cuenta
su cardcter internacional v a promover la uniformidad
en su aplicacién y la observancia de la buena fe en el
comercio internacional. En particular, cuando las
cuestiones relativas a las materias que se rigen por esta
Convencién no estén expresamente resueltas en ella, se
dirimirdn de conformidad con los principios generales en
los que ésta se basa. Sélo a falta de tales principios se
decidird de conformidad con la ley aplicable en virtud de
las normas de derecho internacional privado.

D. Iiterpretacidon del contrato; usos

14. La Convenci6n contiene disposiciones sobre ¢cé6mo
han de interpretarse las declaraciones y otros actos de
una parte en el contexto de la formacidn del contrato o
de su ejecucién. Los usos convenidos por las partes; las
practicas que hayan establecido entre ellas y los usos de
que las partes tenian o debian tener conocimiienito y que
sean ampliamente conocidos y regularmente observados
por las partes en contratos del mismo tipo en el tréfico
mercantil de que se trate pueden todos ellos ser
obligatorios para las’ paries en el contrato de
compraventa.

E. Forma del contrate

15. La Convencidn no somete ¢l contrato de compra-
vénta a ningin requisito de forma. En particular, el
articulo 11 dispone que no és necesario ningdin acuerdo
escrito para la celebracién del contrato. No obstante, ¢l
articulo 29 establece que, si el contrato consta por escrito
y contiene - una ' estipulacién que ‘exija que toda
modificaciédn o extincién por mutuo acuerdo se haga por
escrito, el contrato no podrd modificarse ni extinguirse
por mutuo acuerdo de otra forma. La {(inica excepcidn es
que una parte puede verse impedida por sus propios
actos de alegar esa estipulacién en la medida en que la
otra parte se haya basado en tales actos,

Pl

16. A fin de dar facilidades a los Estados cuya
legislacién exige que los contratos de compraventa se
celebren o se aprueben por escrito, el articulo 96 permite
a esos Estados declarar que ni el articulo 11 ni la
excepci6n al articulo 29 se aplicardn en el caso de que
cualquiera de las partes en ¢l contrato tenga su
establecimiento en ese Estado.
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Parte IT

FORMACION DEL CONTRATO

17. La Parte II de la Convencién se ocupa de varias
cuestiones que se plantean en la formacién del contrato
por ¢l cruce de una oferta con una aceptacién. Cuando la
formacién se verifica de esta manera, el contrato se
celebra cuando se hace efectiva la aceptacién de la
oferta.

18. Para que una propuesta de celebracién de contrato
constituya oferta, debe dirigirse a una o mds personas
determinadas y debe ser suficientemente precisa. Para
que la propuesia sea suficientemente precisa, debe
indicar las mercaderias y, expresa o implicitamente,
sefialar la cantidad y el precio o prever un medio para
determinarlos,

19. La Convencién adopta una postura intermedia
entre [a doctrina de la revocabilidad de la oferta hasta la
aceptacién y su irrevocabilidad general durante un cierto
tiempo. La regla general es que las ofertas pueden
revocarse. No. obstante, la revocacién debe llegar a
conocimiento del destinatario antes de que éste haya
enviado la aceptacién, Ademds, no se puede revocar una
oferta si indica que es irrevocable, lo que puede hacerse
estableciendo un plazo fijo para la aceptacion o de otro
modo. Ademds, no cabe revocar una oferta si el
destinatario podia razonablemente considerar que la
oferta era irrevocable y ha actuado basdndose en esa
oferta. :

20. La aceptacion de una oferta puede hacerse
mediante una declaracién u otros actos del destinatario
que indiquen asentimiento a la oferta que se comunica al
oferente. Sin embargo, en algunos casos la aceptacién
puede consistir en la ejecucion de un acto, como la
expedicién de las mercaderias o el pago del precio. Un
acto de esa naturaleza surtiria normalmente efecto como
aceptacién en ¢l momento de su ejecucion,

21, Un probléma frecuente en la formacidén de
contratos, tal vez en especial por lo que se refiere a los
contratos de compraventa de mercaderias, se plantea
cuando una respuesta a una oferta de aceptacién contiene
elementos nuevos o diferentes, Conforme a la Conven-
¢ién, si los elementos adicionales o diferentes no alteran
sustancialmente los de la oferta, la respuesta constituird
aceptacién a menos que sin demora injustificable; el
oferente objete esos elementos. Si nos los objeta, los
términos del contrato serdan los de la oferta con las
modificaciones contenidas en la aceptacién.

22. Si los elementos adicionales o diferentes alteran
sustancialmente los elementos del contrato, la respuesta
constituye una contraoferta que debe a su vez ser
aceptada para que el contrato se celebre. Se considerard
que los elementos adicionales o diferentes relativos, en
particular, al precio, al pago, a la calidad y la cantidad
de las mercaderias, al lugar y la fecha de la entrega, al
grado de responsabilidad de una parte con respecto a la
otra o a la solucién de las controversias alteran
sustancialmente los elementos de la oferta.

Parte IT1

COMPRAVENTA DE MERCADERIAS
A. Obligaciones del vendedor

23. Las obligaciones generales del vendedor son
entregar las mercaderias, transmitir su propiedad y
entregar cualesquiera documentos relacionados con
aquéllas en las condiciones establecidas en el contrato y
en la Convencién. La Convencién proporciona normas
supletorias para su utilizacién a falta de acuerdo
contractual acerca del momento, lugar v la manera de
cumplir esas obligaciones por parte del vendedor.

24. La Convencion estatuye varias reglas que precisan
las obligaciones del vendedor respecto de la calidad de
las mercaderias. En general, el vendedor deber4 entregar
mercaderias cuya cantidad, calidad y tipo respondan a lo
estipulado en el contrato y que estén envasadas o
embaladas en la forma fijada por el contrato. Un
conjunto de normas de particular importancia en las
compraventas internacionales de mercaderias entrafia la
obligacién del vendedor de entregarlas libres de
cualesquiera derechos o pretensiones de un tercero
inclusive los derechos basados en la propiedad industrial
u otros tipos de propiedad intelectual.

25. En relacidén con las obligaciones del vendedor
respecto de la calidad de las mercaderias, la Convencién
contiene disposiciones sobre la obligacién del compra-
dor de examinartas. Debe comunicar toda falta de
conformidad con lo estipulado en e! contrato en un
plazo razonable a partir del momento en que la haya o
debiera haberla descubierto, y a mds tardar, dos afios
contados desde la fecha en que las mercaderias se
pusieron efectivamente en poder del comprador, a
menos que ese plazo sea incompatible con un perfodo de
garantia contractual,

B. Obligaciones del comprador

26. Comparadas con las obligaciones del vendedor, las
obligaciones generales del comprador son menos
amplias y relativamente sencillas; consisten en pagar el
precio de las mercaderias y recibirlas en las condiciones
establecidas por el contrato y la Convenci6n. Esta
proporciona normas supletorias para su utilizacién a
falta de acuerdo contractual sobre la manera de
determinar el precio y el momento y el lugar en que el
comprador debe cumplir su obligacién de pagar el
precio.

C. Derechosy acciones en caso de incumplimiento
del contrate por el comprador

27. Los derechos y acciones  del comprador por
incumplimiento del contrato por parte del vendedor se
exponen en rélacidn con las obligaciones del vendedor y
los derechos y acciones del vendedor se exponen en
relacién con las obligaciones que pesan sobre el
comprador. Ello hace mas fécil utilizar y comprender la
Convencidén. - : oo
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28. La pauta general de los derechos y acciones es la
misma en ambos casos. Si no se satisfacen todas las
condiciones exigidas, la parte agraviada puede exigir el
cumplimiento de las obligaciones de la otra parte,
reclamar dafios y perjuicios o rescindir el contrato. El
comprador tiene también el derecho de reducir el precio
cuando las mercaderias entregadas no sean conformes
con lo estipulado en el contrato.

29. Entre las limitaciones mas importantes al derecho
de una parte agraviada de valerse de una accién figura el
concepto del incumplimiento esencial. Para que un
incumplimiento del contrato sea esencial, debe tener
como resultado para la otra parte un perjuicio tal que ia
prive sustancialmente de lo que tenia derecho a esperar
en virtud del contrato, salvo que la parte que haya
incumplido no hubiera previsto el resultado y que una
persona razonable de la misma condicidén no lo hubiera
previsto en la misma sitnacién. Un comprador puede
exigir la entrega de otras mercaderias en sustitucion sélo
si las entregadas no eran conformes con el contrato y la
falta de conformidad constituye wn incumplimiento
esencial del contrato, La existencia de un incumpli-
miento esencial es una de las dos circunstancias que
justifican una declaracién de rescision del contrato por
parte de la parte agraviada; la otra circunstancia es que,
en ¢l caso de no entrega de las mercaderias por parte del
vendedor o de no pago del precio u omisién en recibir las
mercaderias por parte del comprador, la parte que
incumptle no lo ejecute en un plazo razonable fijado por
la parte agraviada.

30. Otros derechos y acciones pueden restringirse por
circunstancias especiales. Por ejemplo, si las mercaderias
no son conformes al contrato, el comprador puede pedir
al vendedor que las repare para subsanar la falta de
conformidad, a menos que esto no sea razonable habida
cuenta de todas las circunstancias, Una parte no puede
reclamar daflos y perjuicios que pudiera haber reducido
adoptando las medidas apropiadas. Una parte puede
verse exenta de pagar daiios y perjuicios en virtud de un
impedimento ajeno a su voluntad.

D. Transmisién del riesgo

31. El determinar el momento exacto en que el riesgo
de pérdida o deterioro de las mercaderias se transmite
del vendedor al comprador es de gran importancia en los
contratos de compraventa internacional de mercaderias.
Las partes puedén regular esa cuestién en su contrato
mediante una disposicién expresa o recurriendo a una
condicién del comercio. Sin embargo, para el caso
frecuente en que el contrato no contenga esa disposicion,
la Convencidn contiene un juego completo de reglas.

32, Las dos situaciones especiales previstas por la
Convencién son cuando el contrato de compraventa
entrafia el transporte de las mercaderias y cuando las
mercaderias se venden en transito. En todos los demés
casos el riesgo se transmitird al comprador cuando éste
se haga cargo de las mercaderias o, si no lo hace a su
debido tiempo, desde el momento en que las mercaderias
se pongan a su disposicién e incurra en incumplimiento

del contrato al rehusar su recepcién. En el caso frecuente
en que el contrato versa sobre mercaderias atGn sin
identificar, no se considerara que las mercaderias se han
puesto a disposicién del comprador hasta que estén
identificadas a los efectos del contrato y se pueda
considerar que el riesgo de su pérdida ha sido
transmitido al comprador.

E. Suspension del cumplimiento ¢
incumplimiento previsible

33. La Convencidén contiene reglas especiales para la
situacién en que, antes de la fecha en que debia ser
cumplido, resulta manifiesto que la otra parte no
cumplird una parte sustancial de sus obligacicnes o
cometerd un incumplimiento esencial. Se traza una
distincién entre los casos en que la otra parte puede
suspender su propio cumplimiento del contrato pero el
contrato sigue vigente a la espera de futuros aconteci-
mientos y aquellos en los que puede declarar rescindido
el contrato. '

F. Exoneracidn de la obligacion de pagar
dailos y perjuicios

34, Cuando una de las partes deja de cumplir
cualquiera de sus obligaciones debido a un impedimento
ajeno a su voluntad que no cabia razonablemente
esperar que tuviese en cuenta en el momento de la
celebracion del contrato ni que lo evitase o superase, estd
exenta del pago de dafios y perjuicios. Esta exencién
puede también aplicarse si la falta de cumplimiento de
una de las partes se debe a la falta de cumplimiento de un
tercero al qué haya encargado la ejecucion total o parcial
del contrato. No obstante, estd sometida a-cualquier otro
recurso, inclusive a la reduccidén del precio, si las
mercaderias fuesen de algin modo defectuosas.

G. Conservacién de las mercaderias

35. La Convencidn impone a ambas partes el deber de
conservar las mercaderias pertenecientes a otra parte que
se hallan en su poder. Ese deber es de importancia aun
mayor en la compraventa internacional de mercaderias
en la que la otra parte reside en un pais extranjero y
puede no tener mandatarios en el pais en que se hallan
las mercaderias. En ciertas circunstancias la parte en
cuyo poder se hallan las mercaderias puede venderlas o
puede incluso exigirsele que lo haga. La parte que venda
las mercaderias tendrd derecho a retener del producto de
la venta una suma igual a los gastos razonables de su
conservacidon y venta y debera abonar el saldo a la otra
parte. :

Parte IV

DISPOSICIONES FINALES

36. las disposiciones finales contienen las cliusulas
usuales relativas al Secretario General como depositario
y donde se estipula que la Convencitn estd sometidaala
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ratificacidn, la aceptacion o la aprobacién de los Estados
que la hayan firmado hasta el 30 de septiembre de 1981,
que estard abierta a la adhesién de todos los Estados que
no sean Estados signatarios y que sus textos en arabe,
chino, espafiol, francés, inglés v ruso son igualmente
auténticos.

37. La Convencién permite hacer algunas declara-
ciones. Las relativas al dmbito de aplicacién y al
requisito de que el contrato se formalice por escrito han
sido ya mencionadas. Existe una declaracion especial
para los Estados en los que diferentes ordenamientos
juridicos rijan los contratos de compraventa en
diferentes partes de su territorio. Finalmente, todo
Estade podri declarar que no quedara obligado por la
Parte II sobre formacién de contratos o por la Parte III

sobre los derechos y obligaciones de comprador y
vendedor. Esta tltima declaracién se incluy6 como parte
de la decisién de combinar en una tnica convencién la
materia de las dos convenciones de La Haya de 1964.

Para mayor informacién dirigirse a:

Secretaria de la CNUDMI
Centro Internacional de Viena
P.O. Box 500
A-1400 Viena
Austria

Télex: 135612
Telefax: (43) (1) 23 21 56

B. Convencién sobre la Prescripcién en materia de Compraventa Internacional de Mercaderias
(Nueva York, 1974)% nota de la Secretaria (A/CN.9/308) [Original: inglés)

INTRODUCCION

1. La Convencidn sobre la Prescripcién en materia de
Compraventa Internacional de Mercaderias (Nueva
York, 1974) proporciona normas juridicas internaciona-
les uniformes que regulan el periodo dentro dél cual una
parte en un contrato de compraventa internacional de
mercaderias debe iniciar un procedimiento judicial
contra la otra parte para ejercitar una accién derivada
del contrato o relativa a su incumplimiento, resolucidn o
nulidad. Ese periodo se denomina en la Convencion
“plazo de prescripeién’. Los objetivos bésicos del plazo
de prescripcion son impedir que se entablen procedi-
mientos judiciales en fecha tan tardia que las pruebas
relativas a la accién se hayan vuelto poco fiables o se
hayan perdido y proteger contra la incertidumbre y la
injusticia que se produciria si una de las partes tuviera
que permanecer expuesta a acciones no ejercitadas
durante un tiempo prolongado.

2. La Convencion sobre la Prescripcién nacié de la
labor de la Comisién de las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI) encami-
nada a la armonizacién y unificacion del derecho en
materia dé compraventa internacional de mercaderias,
de la que derivo también la Convencién de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Inter-

9Bsta nota ha sido preparada por la secretaria de la Comision de las
Naciones Unidas para ¢l Derecho Mercantil Internacional a efectos
informativos; no es un comentario oficial de la Convencién. Un
comentario preparado a solicitnd de la Conferencia de las Naciones
Unidas sobre la prescripcidn en la compraventa internacional de
mercaderias figura en el documento A/CONF.63/17 (reimpreso en ¢l
Attuario de la Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercansil Internacional, vel, X; 1979 {publicacién de las MNaciones
Unidas, nim. de venta 8.81.V.2), tercera parte, cap. I, y en CNUDMI:
Comision de fas Naciones Unidas para el Dereche Mercaniil
Internacional (publicacién de las Naciones Unidas, ntim. de venta
§.86.V.8), Anexo I1.B),

nacional de Mercaderias (Viena, 1980) (denominada en
lo sucesivo “Convencidn de las Naciones Unidas sobre la
Compraventa’). Durante esa labor se observé que, si
bien [a mayoria de los ordenamientos juridicos hacian
prescribir el ejercicio de una accién después de
transcurrido un determinado periodo, existian nume-
rosas disparidades entre ellos con respecto a la base
conceptual en que se fundaban. Como consecuencia,
habia diferencias en la duracién del plazo y en las
normas que regulaban las acciones y excepciones de
prescripcidn una vez vencido ese plazo. Esas divergencias
creaban dificultades en la satisfaccidn de las pretensiones
derivadas de la compraventa internacional de merca-
derias, lo que representaba una carga para el comercio
internacional, ' '

3. En vista de esos problemas, la CNUDMI decidié
preparar normas juridicas internacionales uniformes
sobre el plazo de prescripcién en materia de compra-
venta internacional de mercaderfas. Sobre la base de un
proyecto de convencién preparado por la CNUDMI,
una conferencia diplomética convocada en Nueva York
por la Asamblea General aprobé el 14 de junio de 1974
ia Convencion sobre la Prescripcion. La Convencidn fue
enmendada por un Protocolo aprobade en 1980 por la
conferencia diplomdtica que aprobd la Convencién de
las Naciones Unidas sobre Compraventa, a fin de
armonizar la Convencién sobre la Prescripcidén y la
Convencién posterior.

4, La Convencién sobre la Prescripcién entrard en
vigor el 1 de agosto de 1988 para los diez Estados que
hasta ¢l momento la han ratificado o se han adherido a
ella, Checoslovaquia, Ghana, Noruega, la Republica
Dominicana y Yugoslavia son partes en la Convencién
sin enmendar. La Argentina, Egipto, Hungria, México y
Zambia son partes de la Convencién enmendada por el
Protocolo de 1980,
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L. Ambito de aplicacién

5. La Convencién se aplica a los contratos de
compraventa de mercaderias entre partes cuyos estable-
cimientos comerciales se hallen en Estados diferentes si
ambos son Estados Contratantes, Conforme al Protocolo
de 1980 la Convencion se aplica también si las reglas del
derecho internacional privado hacen aplicable al
contrato la ley de un Estado Contratante. No obstante,
al pasar a ser parte en ¢l Protocolo, el Estade pnede
declarar que no estard obligado por esa disposicién.
Cada Estado Contratante debe aplicar la Convencién a
los contratos celebrados desde la fecha de entrada en
vigor de la Convencidn en adelante.

6. En ciertas situaciones queda excluida la aplicacién
de la Convencién. Primeramente, la Convencién no se
aplicara cuando las partes hayan excluido expresamente
su aplicacién. Esta disposicién consagra el principio
bésico de la libertad de contratacién en la compraventa
internacional de mercaderias. En segundo lugar, la
Convencion no se aplicard en ciertos casos en que las
" materias que la misma regula se rigem por otras
convenciones. En tercer término, los Estados Contratan-
tes podrian depositar declaraciones o reservas que
excluyan la aplicacidn de Ia Convencidn en las siguientes
sitnaciones: dos o mas Estados Contratantes podrin
exchiir la aplicacién de la Convencién a los contratos
entre partes cuyos establecimientos se hallen en esos
Estados cuando éstos aplican a esos contratos disposi-
ciones juridicas idénticas o semejantes. Hasta el
momento, un Estado se ha valido de esa declaracién,
Ademds, un Estado puede excluir la aplicacidén de la
Convencion a las acciones de nulidad de un contrato.
Hasta el momento, ningiin Estado ha hecho uso de esa
declaracion,

7. Dado que la Convencién se aplica sdlo respecto de
los contratos internacionales de compraventa, se aclara
si quedan o no comprendidos los contratos que tienen
por objeto ciertos servicios. Se asimilan a las
compraventas los contratos que tengan por objeto el
suministro de mercaderias que hayan de ser manu-
facturadas o producidas a menos que quien las encargue
asuma la obligacidén de proporcionar una parte esencial
de los materiales necesarios para dicha manufactura o
produccién. Ademas, la Convencién no se aplicard a los
contratos en los que la parte principal de las obligaciones
de quien proporcione las mercaderias consista en
suministrar mano de obra o prestar otros servicios.

8. La Convencidn’ contiene una lista de tipos de
compraventa que quedan excluidos de sus disposiciones,
sea en razém de la finalidad de la venta (mercaderias
compradas para uso personal, familiar o doméstico
(conforme al Protocolo de 1980 las compraventas de esas
mercaderias estdn comprendidas en la Convencidn si el
vendedor no podia haber sabido que fueron compradas
para destinarlas a ese uso)), la naturaleza de la
‘compraventa (compraventas en subastas, por ejecucidon
u otras que se realicen por resolucién legal) o la
naturaleza de las mercaderias (titulos de crédito,
acciones emitidas por sociedades, titulos de inversidn,
titulos valores, dinero, buques, embarcaciones, aeronaves

o electricidad (el Protocolo de 1980 aﬁade los
aerodeslizadores)).

9." La Convencién deja en claro que se aplicard sélo a
las acciones mercantiles corrientes de base contractual.
Quedan excluidas en particular las fundadas en
cualquier lesion corporal o la muerte de una persona; los
dafios nucleares; los privilegios, gravdmenes o cualquier
otra garantfa; las sentencias judiciales o los laudos
arbitrales; los titulos que traigan aparejada ejecucién; y

las letras de cambio, los cheques o los pagarés. Los
plazos de prescripcidn para esas acciones estan
generalmente sometidos a reglas particulares y no seria
necesariamente apropiado aplicarles las referentes a las
acciones mercantiles corrientes de cardcter contractual.

II. Duracién y comienzo del plazo
de prescripeion

10. La duracién del plazo de prescripcién conforme a
la Convencién seré de cuatro afios. El plazo no podra ser
modificado por acuerdo entre las paries, pero podra
prorrogarse mediante una declaracién por escrito del
deudor, durante el curso del plazo de prescripcidn.
Asimismo, el contrato de compraventa puede estipular,
para iniciar ¢l procedimiento arbitral, un plazo de
prescripcién menor, siempre que la estipulacién sea
vélida con arreglo a la ley aplicable al contrato. Se dan
reglas sobre la manera de calcular el plazo.

11. Se pensd que un plazo de prescripcidén de cuatro
afios satisfaria los objetivos del plazo sin dejar por ello
de proporcionar tiempo suficiente para que una de las
partes en un contrato internacional de compraventa
¢jercitara su accidn contra la otra parte. Las circunstan-
cias en que se justificarian una prérroga o una
reanudacion del plazo de prescripcidén son objeto de
disposiciones particulares de la Convencidn.

12.  Con respecto al momento en gque contienza a correr
el plazo de prescripcidn, la regla bdsica es que
comenzard en la fecha en que la accién pueda ser
ejercida. La Convencién establece cudndo podran ser
ejercidas acciones por incumplimiento del contrato,
vicios u otras faltas de conformidad de las mercaderias y
por dolo. Se prevén reglas especiales para el comienzo
del plazo de prescripcién en .dos casos particulares:
cuando el vendedor ha hecho al comprador una promesa
expresa (como una garantia de eviccion o una fianza)
relativa a [as mercaderias valida durante un cierto
tiempe y cuando una parte rescinde el contrato antes de
la fecha en que corresponda su cumplimiento. También
se prevén reglas acerca de las acciones derivadas del
incumplimiento de un contrato que establezca presta-
ciones o pagos escalonados ¥ de las acciones basadas en
circunstancias que den ocasién a rescindir ese contrato.

III. Cesaci6én y prérroga del plazo de prescripeién
13. Tras establecer el momento del comienzo y la

duracién del plazo de prescripcion, la Convencién fija
reglas sobre la cesacidén del plazo. El plazo dejard de
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correr cuando ¢l acreedor incoe un procedimiento
judicial o arbitral contra el deudoer o cuando ejercite su
accion.dentro de un proceso ya-iniciado. La reconven-
cidn se considerard ejercitada en la. misma fecha en que
se inicié el procedimiento en que se ejercite la
reconvencién; siempre que tanto la reconvencidén como
la demanda a'la que se opone se refieran al mismo
contrato o a varios contratos celebrados en el curso dela
misma. operacion.

14. El procedimiento-judicial o arbitral incoado por un
demandante dentro del plazo de prescripcidn podria
terminar .sin. que hubiera recaido la decisién sobre el
fondo, por ejemplo, porque el tribunal judicial o arbitral
es incompetente o a raiz de algin defecto procesal. El
acreedor podria normalmente perseguir el objeto de su
pretensién iniciando un nuevo procedimiento. Por
consiguiente, la Convencidn dispone que si el procedi-
miento original termina sin que haya recaido en la
decisién sobre el fondo, se considerard que el plazo de
prescripcién ha seguido corriendo. No obstante, para
cuando el procedimiento original haya finalizado, puede
haber expirado el plazo de prescripcién o quedar
demasiado poco tiempo para que el demandante inicie
un nuevo procedimiento. Para proteger al demandante
en esos casos, la Convencidn le concede un nuevo plazo
de un afio para iniciar un nuevo procedimiento,

15. La Convencidén contiene reglas para resolver de
manera uniforme cuestiones relativas al curso del plazo
de prescripcidn en dos casos particulares. Primeramente,
dispone que cuando se ha iniciado un procedimiento
contra una parte en el contrato de compraventa, el plazo
de prescripcion cesa de correr contra un codeudor
solidario, a condicién de que el demandante informe por
escrito al codeudor dentro de dicho plazo de la iniciacion
del procedimiento. En segundo lugar, dispone que
cuando un subadquirente inicie un procedimiento contra
el comprador, el plazo de prescripcidn cesara de correr
en cuanto a fas acciones que correspondan al comprador
contra el vendedor, a condicién de que aquél informe
por escrito a éste, dentro de dicho plazo, de la iniciacién
del procedimiento. Cuando haya concluido el procedi-
miento en cualguiera de estos dos casos, se considerard
que el plazo de prescripcidn respecto de la accibén del
acreedor o del comprador contra el codeudor solidario o
contra el vendedor no ha dejado de correr ininterrum-
pidamente, pero habrd un afio suplementario para
iniciar un nuevoe procedimiento, si para esa fecha el
plazo de prescripcién hubiese expirado o faltase menos
de un afio para su expiracién.

16. Uno de los efectos de la disposicion mencionada
relativa al comprador es permitirle esperar ¢l resultado
de la demanda dirigida contra él antes de iniciar una
aceion contra su vendedor. Esto permite al comprador
evitarse el trabajo y los gastos de incoar un
procedimiento contra el vendedor y la perturbacion de la
buena relacién comercial entre ambos si resulta que no
tuvo buen éxito la accién contra el comprador,

17. Conforme a la Convencidn, el plazo de prescrip-
cién se reanuda en dos casos: cuando el acreedor realice
en el Estado del deudor cualquier acto que, segin la ley

de dicho Estado, tenga el efecto de reanudar el plazo de
prescripcidn, o si el deudor reconoce por -eserito. su
obligacion respecto del acreedor o paga intereses o
cumple parcialmente la obligacién, de lo cual pueda
deducirse su reconocimiento.

18.. La Convencién protege al acreedor que se
encontraba en la imposibilidad de reatizar los actos
necesarios para hacer cesar el curso de la prescripcién en
casos extremos. Dispone que cuando el acreedor no
pudiese realizar esos actos en virtud de circunstancias
que no le sean imputables y que no pudiera evitar ni
superar, ¢l plazo se prolongard por un afio contado
desde el momento en que tales circunstancias dejaren de
existir. - :

IV. Limite general del plazo de prescripcién

19. Dado que el plazo de prescripcidn puede, en las
circunstancias antes indicadas, prorrogarse o reanudarse,
Ia Convencién establece un limite general de diez afios
contados a partir de la fecha en que el plazo comenzé
originalmente a correr, pasado el cual, en ningin caso
podrd iniciarse un procedimiento para ejercitar la
accion. La teoria de esa disposicién es que el permitir
incoar un procedimiento después de ese tiempo seria
incompatible con los objetivos de la Convencién de
establecer un plazo de prescripcidn definido,

Y. Efectos de la expiracién del plazo de prescripcién

20. La consecuencia principal de la expiracién del
plazo de prescripcidén es que ninguna accién serd
reconocida ni ejecutada en un procedimiento que se
inicie después. La expiracion del plazo de prescripcion
no serd tenida en cuenta en un procedimiento a menos
que sea invocada por una de las partes en ese
procedimiento. No obstante, a la luz de las opiniones
expresadas en la conferencia diplomdtica que adoptd la
Convencién en el sentido de que la prescripcion de
acciones era asunto de orden piblico y que los tribunales
debian poder tener en cuenta de oficio la expiracién del
plazo de prescripcion, se permite a los Estados
Contratantes declarar que no aplicardn esa disposicién.
Ningiin Estado ha hecho esa declaracién hasta el
presente.

21. No obstante la expiracién del plazo de prescrip-
cién, cada una de las partes podrd, en ciertas situaciones
invocar su derecho como excepcidn o compensacion
contra una demanda entablada por la otra parte.

VL. Otras disposiciones y cldusulas finales

22, Otras disposiciones de la Convencidn se refieren a
su aplicacién en Estados integrados por dos o mds
unidades territoriales en las que rijan ordenamientos
juridicos distintos. Una serie de disposiciones se refiere a
las declaraciones y reservas permitidas conforme a la
Convencidn y a los procedimientos para hacerlas y
retirarlas. Las declaraciones y reservas permitidas se han
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mencionado ya; no se ha hecho ninguna otra con arreglo
a la Convencidn.

23. Las cldusulas finales contienen las disposiciones
usuales relativas al Secretario General de las Naciones
Unidas como depositario de la Convencién. La
Convencién esté sujeta a ratificacién por los Estados que
firmaron la Convencién hasta el 31 de diciembre de 1975
y abierta a la adhesion de los Estados que no lo hicieron,
Los textos chino, espafiof, francés, inglés y ruso de la
Convencién son ignalmente auténticos.

24, EIl Secretario General de las Naciones Unidas es
también depositario del Protocolo de 1980 por el que se
enmienda la Convencion, que estd abierto a la adhesién
de todos los Estados. Dado que el Protocolo ha recibido

ya el nimero necesario de adhesiones, la Convencién
enmendada por el Protocolo entrard en vigor en la
misma fecha que la Convencidn sin enmendar, es decir,
el 1.° de agosto de 1988,

25. El Estado gue ratifique la Convencién o adhiera a
ella después de su entrada en vigor y la del Protocolo se
convertird en parte en la Convencién enmendada por el
Protocolo si asi lo notifica al depositaric., La
Convencién enmendada entrard en vigor para ese
Estado el primer dia del mes siguiente a la expiracién de
los seis meses siguientes a la fecha del depdsito de su
instrumento de ratificacion o adhesiéon. La adhesién al
Protocelo por parte de un Estado qué no sea Parte
Contratante en la Convencidén constituye adhesién a la
Convencién enmendada por el Protocolo,




VI. ARBITRAJE COMERCIAL INTERNACIONAL

Ley Modelo de la CNUDMI sobre Arbitraje Comercial Internacionals:
nota de la Secretaria (A/CN.9/309) [Original: inglés)

INTRODUCCION

1. El 21 de junio de 1985, al finalizar su 18.° periodo
anual de sesiones, la Comisidn de las Naciones Unidas
para el Derecho Mercantil Internacional aprobé la Ley
Modelo de la CNUDMI sobre arbitraje comercial
internacionall. La Asamblea General, en su resolu-
ci6n 40/72 de 11 de diciembre de 1985, recomendd “que
todos los Estados examinen debidamente la Ley Modelo
sobre arbitraje comercial internacional, teniendo en
cuenta la conveniencia de la uniformidad del derecho
procesal arbitral y las necesidades especificas de la
practica del arbitraje comercial internacional”’,

2. La Ley Modelo constituye una base. solida y
alentadora para la armonizacién y el perfeccionamiento
deseados de las leyes nacionales. Regula todas las etapas
del proceso arbitral, desde el acuerdo de arbitraje hasta
el reconocimiento y la ejecucidn del laudo arbitral y
refleja un consenso mundial sobre los principios y
aspectos mds importantes de la préctica del arbitraje
internacional. Resulta aceptable para Estados de todas
lag regiones y para los diferentes ordenamientos
juridicos o sistemas econdmicos del mundo,

3. Se adoptd la forma de una Ley Modelo come
instrumento de armonizacidn y perfeccionamiento dado
que consiente a los Estados proceder con flexibilidad a la
preparacién de nuevas leves de arbitraje. Parece
conveniente ateperse en la mayor medida posible al
modelo, por cuanto ello constituiria la mejor contribu-
cién a la armonizacién a la que se aspira y redundaria en
interés de quienes recurren al arbitraje internacional, que
son fundamentalmente las partes extranjeras-y sus
abogados. Siguiendo este principio, ent los primeros
ordenamientos juridicos en los que se ha adoptado la
Ley Modelo, esto es, el Canada {en el plano federal y en
casi todas las provincias y territorios) y Chipre, sélo se
han introducido modificaciones minimas.

dLa presente nota ha sido preparada por la secretarfa de la
Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional (CNUDMI) con fines exclusivamente informativos, ¥ no
es un cormentario oficial sobre la Ley Modelo.

'El texto de la Ley Modelo figura en ¢l anexo I del informe de ¢se
periodo de sesiones (Documentos Oficiales de la Asamblea General,
cuadragésime perfode de sesiones, Suplemento No. 17 (A/40/17)); y se
reproduce p. ¢j. en “*CNUDMI — Comisién de las Naciones Unidas
para el Derecho Mercantil Internacional™ (publicacién de las Naciones
Unidas, Nom. d¢ venta: 5.86.V.8, pag. 157).

A

L Antecedentes de la Ley Modelo

4, La Ley Modelo responde al propésito de resolver
problemas relacionados con la situacién actiial de las
leyes nacionales sobre arbitraje. La necesidad de
perfeccionamiento y armonizacién se basa en la
comprobacién dé que las leyes nacionales suelen ser
inadecuadas para los casos internacionales y de que
existe una notable disparidad entre ellas.

A. Insuficiencia dé_lns {eyes nacionales

3. El anélisis mundial de las leyes nacionales sobre
arbitraje pone de manifiesto notables disparidades no
sdlo en cuanto a las disposiciones y soluciones concretas,
sino también desde el punto de vista de la evolucién y el
perfeccionamiento. Algunas leyes, que a veces datan del
siglo XIX v que equiparan, a menudo, el proceso arbitral
a los litigios ante los tribunales judiciales, pueden
considerarse anticuadas, Otras pueden calificarse de
fragmentarias, en ¢l sentido de que no regulan todas las
cuestiones pertinentes. Incluso. la mayor parte de las
leyes que, al parecer, son modernas y completas, se
redactaron teniendo presente fundamental, cuando no
exclusivamente, el arbitraje nacional. A pesar de que ese
criterio resulta explicable por cuanto adn hoy la gran
mayoria de los casos regidos por una ley general de
arbitraje tendrian un caracter exclusivamente nacional,
entrafia desafortunadamente la consecuencia de que se
imponen a los casos internacionales los principios
locales tradicionales y, por lo general, no se satisfacen las
necesidades de la prictica moderna,

6. Es posible que las expectativas de las partes, que se
ponen de manifiesto en la eleccién de un conjunto de
normas de arbitraje o en la celebracion de un acuerdo de
arbitraje “‘especifico”, se vean defraudadas, sobre todo
en virtud de una disposicion imperativa de la ley
aplicable. En las leves nacionales se encuentran
restricciones no previstas ni deseadas referentes, por
ejemplo, a la capacidad de las partes de someter
eficazmente las controversias futuras al arbitraje, a su
facultad de nombrar libremente los arbitros, o a su
interés en que las actuaciones arbitrales se sustancien
conforme a las normas procesales convenidas y sin mas
intervencién judicial que la necesaria. Otras posibles
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fuentes de frustraciones son las disposiciones supletorias
que pueden imponer requisitos no deseados a las partes
no precavidas que no hayan establecido estipulaciones
en otro sentido, La falta de disposiciones supletorias
puede provocar también dificultades, al no brindar
soluciones para las numerosas cuestiones procesales
pertinentes en el arbitraje y que no siempre se prevén en
el acuérdo de arbitraje.

B. Disparidad entre las diversas leyes nacionales

7. Los problemas y las consecuencias no descadas,
originadas por disposiciones imperativas o supletorias o
por la falta de disposiciones pertinentes, se ven
agravados por el hecho de que las leyes nacionales sobre
¢l proceso arbitral difieren ampliamente. Esta disparidad
a menudo es causa de preocupacién en el arbitraje
internacional, donde al menos una, y a menudo las dos
paries, tienen que enfrentarse a disposiciones y
procedimientos extranjeros y con los que no estdn
familiarizadas. Para la parte o partes en cuestién puede
resultar costoso, poco prictico o imposible disponer de
informacién completa y precisa acerca de la ley aplicable
al arbitraje.

8. La inseguridad acerca de la ley local, con el riesgo
inherente de frustracién, puede afectar negativamente no
sélo al desarrollo del proceso arbitral sino a la propia
eleccion del lugar del arbitraje. Pof las razones indicadas
es perfectamente posible que una de las partes no se
decida o se niegue a aceptar un lugar quie de lo contrario,
por razones pricticas, seria procedenté en el caso
concreto, Por consiguiente, la adopcidén por los Estados
de la Ley ‘Modelo, que es fécilménte reconocible,
responde a las” necesidades cspeaﬁcas del arbitraje
comercial internacional y proporciona una norma
internacional con soluciones aceptables para partes de
Estados y ordenamientos juridicos diferentes, aumentaria
las posibilidades en cuanto a los lugares del arbitraje y
facilitaria la sustanciacién de las actuaciones arbitrales,

m Caralcteri_s.ticas'msi's_‘ destacadas de-la Ley Modelo-

A. - Régimen procesal especial para el arbitraje
comercial internacional :

9. Los principios y soluciones concretas adoptados en
la Ley Modelo tiesien como objenvo reducir o éliminar
los problemas ¥ dificultades indicados. ‘Como respuesta
a las insuficiencias y disparidades de las leyes nacionales,
la Ley Modelo establece un régimen juridico especial-
mente adaptado al arbitraje comercial internacional, que
no afecta a ningdn tratado pertinente en vigor en el
Estado que la adopta. Aunque la uniformidad sélo es
necesaria  respecto de los casos mtérnacmnales, los
Estados’ pueden tener tamblén interés en actualizar y
perfeccionar la ley de arbltra_]e en relacnén con los casos
que no tengan ese caracter y proceder, en funcidn de ese
interés, a promulgar una_leglslamén moderna basada en
la Ley Modelo para ambos tipos dé c¢asos.

Ambito sustantivo y 1erritorial de aplicacion

10. La Ley Modelo define como internacional un
arbitraje si “las partes en un acuerdo de arbitraje tienen,
al momento de la celebracién de ese acuerdo, sus
establecimientos en Estados diferentes” (parrafo 3) del
articulo 1). La inmensa mayoria de las situaciones que
suelen considerarse internacionales responden a ese
criterio. Ademds, un arbitraje es internacional si el lugar
dei arbitraje, el lugar def cumplimiento del contrato, o ¢l
lugar del objeto del litigio estdn situados fuera del
Estado en el que las partes tienen sus establecimientos, o
st las partes han convenido expresamente en que la
cuestidn objeto del acuerdo de arbitraje esté relacionada
con mas de un Estado.

11. En lo que respecta a la expresién “comercial”’, no
es posible dar una definicidn estricta. El articulo 1
incorpora uha nota en la que se pide “‘una interpretaciéon
amplia para que abarque las cuestiones que se€ plantean
en todas las relaciones de indole comercial, contractuales
o no™. La nota contiene a continuacién una lista de
ejemplos de relaciones que deben considerarse comer-
ciales, con ‘lo que hace hincapié en la amplitud
interpretativa qite se propone, ¢ indica que lo que la ley
nacional pueda considerar “comerc1al" no &5 un factor
detcrmmante :

12. Otro aspecto de la aplicabilidad es el relativo a lo
que pedria denominarse Ambito territorial de aplicacion.
Conforme al parrafo 2) del articulo 1, la Ley Modelo en
la forma en que haya sido promuigada en un Estado
determinado se aplicard dnicamente si el lugar del
arbitraje se encuentra en el territorio de ese Estado. Pero
hay una excepcién importante y 16gica. El parrafo 1) del
articulo 8 y el articulo 9, que se ‘refieren al
reconocimiento de los acuerdos de arbitraje, incluida su
compatibilidad con las medidas provisionales.cautelares,
y los articulos 35 y 36 sobre reconocimiento y ejecucién
de los laudos arbitrales, tienen un alcance mundial, es
decir, se aplican independientemente de que el lugar del
arbitraje esté en ese Estado o en otro Estado v, en cuanto
alos articulos 8 y 8, aunque el lugar del arbltrajc todavia
no se haya determinado,

13.- El crlterlo estrictamente territorial, que rige la
mayor parte de las disposiciones de la Ley Modelo, se
adoptd en aras de la certidumbre y habida cuenta de las
siguientes circunstancias. La gran mayoria de las leyes
nacionales considera al lugar del arbitraje como criterio
exclusivo y, cuando facultan a las partes para elegirla ley
procesat de un Estado que no es aquel donde se sustancia
el arbitraje, se ha observado que las partes rara vez
hacen uso de esa facilidad en la practica. La Ley Modelo,
por su contenido liberal, hace menos necesario atin elegir
una ley “extranjera” en lugar de la Ley (Modelo) del
Iugar del arbitraje, sobre todo porque otorga a las partes
amplia libertad para formular las normas de las
actuaciones arbitrales. Por ejemplo, las partes tienen la
posibilidad de incorporar al acuerdo de arbitraje
disposiciones procesales de una ley “extranjera’ siempre
que no haya conflicto con las pocas disposiciones
imperativas de la Ley Modelo. Ademss, el criterio
territorial estricto tiene considerables ventajas practicas
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en lo que respecta a los articulos 11; 13, 14, 16, 27.y 34,
que encomiendan a los tribunales judiciales del Estado
respectivo las funciones de asistencia y supervisién del
arbitraje. :

Delimitacidon de la asistencia y supervisién judiciales

14. Como lo prueban recientes modificaciones de las
leyes de arbitraje, existe una tendencia a limitar la
intervencién judicial en el arbitraje comercial inter-
nacional. Al parecer, esta tendencia se justifica porque
las partes en un acuerdo de arbitraje adoptan
deliberadamente la decisién de excluir la competencia
judicial y, en particular en los casos comerciales,
prefieren la conveniencia practica y la irrevocabilidad a
prolongadas batallas judiciales.

15. Con este espiritu, la Ley Modelo prevé la
intervencién de los tribunales en los siguientes casos. Un
primer grupo comprende ¢l nombramiento, la recusa-
cidbn y terminacién del mandato de los A4rbitros
{articulos 11, 13 y 14), la competencia del tribunal arbitral
(articulo 16) y la nulidad del laudo arbitral (articulo 34).
Estos casos se enumeran en el articulo 6 como funciones
que deben encomendarse, con el fin de lograr la
centralizacién, especializacién y aceleracién, a un
tribunal judicial especialmente designado o, en lo que
respecta a los articulos 11, 13 y 14, posiblemente a otra
autoridad (per ejemplo, institucién arbitral, cdmara de
comercio). Un segundo grupo comprende la asistencia
de los tribunales para la prictica de pruebas (articu-
0 27), el reconocimiento del acuerdo de arbitraje,
incluida su compatibilidad con las medidas cautelares
provisionales ordenadas por un tribunal judicial
(articulos 8 y 9) y el reconocimiento y ejecucién de los
landos arbitrales {articulos 35 y 36).

16. Fuera de los casos previstos en esos dos grupos *‘en
los asuntos que se¢ rijan por la presente Ley, no
intervendrd ninglGn tribunal”. Ello se declara en el
innovador articulo 5, que no se pronuncia sobre cudl es
la funcién adecuada de los tribunales judiciales, pero
asegura al lector y al usuario que encontrard en esta Ley
todos los casos de posible intervencién del tribunal,
excepto en los asuntos que no se rijan por ella (por
ejemplo, acumulacién de las actuaciones arbitrales,
relacién contractual entre 4rbitros y partes o institu-
ciones arbitrales, o fijacién de costas y honorarios,
incluidos depdsitos). Sobre todo los lectores y usuarios
extranjeros, que constituyen la mayoria de los posibles
usuarios y que pueden considerarse comeo los destinata-
rios fundamentales de cualquier ley especial sobre
arbitraje comercial internacienal, valorardn el hecho de
no tener que indagar fuera de esta Ley,

B. Acuerdo de arbitraje

17. El capitulo II de [a Ley Modelo trata del acuerdo
de arbitraje y su reconocimiento por los tribunales
judiciales, Las disposiciones siguen muy de cerca al
articulo II de la Convencién sobre el reconocimiento y
gjecucion de las sentencias arbitrales extranjeras (Nueva

York, 1958) (denominada en adelante “Convencidn -de
Nueva York de 1958"), con varias aclaraciones tiles
adicionales.

Definicidn y forma del acuerdo de arbitraje

18, El pérrafo 1) del articulo 7 reconoce la validez y
eficacia de un compromiso por el que las partes deciden
someter a arbitraje una controversia existente ("‘com-
promis”y o fatura (“clouse compromissoire’). En
algunas legislaciones nacionales este Wltimo tipo de
acuerdo no tiene plena eficacia.

19. Aunque en la prictica se encuentran acuerdos
verbales de arbitraje y algunas legislaciones nacionales
los admiten, el parrafo 2) del articulo 7 sigue a la
Convencion de Nueva York de 1958 al exigir que consten
por escrito. Dicho pdrrafo amplia y aclara la definicién
de la forma escrita del pirrafo 2) de] articulo I de esa
Convencién pues agrega “télex u otros medios de
telecomunicacion que dejen constancia del acuerdo”,
comprende la situacién andloga a un acuerdo de
arbitraje, cuando hay *“‘un intercambio de escritos de
demanda y contestacién en los que la existencia de un
acuerdo sea afirmada por una parte sin ser negada por
otra”, y prevé que “la referencia hecha en un contrato a
un documento™ (por ejemplo, condiciones generales)
“que contiene una cldusula compromisoria constituye
acuerdo de arbitraje siempre que el contrato conste por
escrito y Ia referencia implique que esa cldusula forma
parte del contrato®,

El acuerdo de arbi!f'aje ¥ los tribunales judiciales

20, Los articulos 8 y 9 tratan dos aspectos importantes
de la compleja cuestion de la relacién entre el acuerdo de
arbitraje y el recurso a los tribunales. En virtud del
parrafo 1) dei articule 8 de la Ley Modelo, que sigue el
modelo del parrafo 3) del articulo I de la Convencidn de
Nueva York de 1958, el tribunal judicial remitird a las
partes al arbitraje si se le presenta una reclamacién sobre
un asunto que sea objeto de un acuerdo de arbitraje, a
menos que se compruebe que el acuerdo de arbitraje es
nulo, ineficaz o de ejecucién imposible. La remisién
depende de una solicitud que cualquiera de las partes
puede hacer a més tardar en el momento de presentar el
primer escrito sobre el fondo del litigio. Aunque esta
disposicion, en ¢] caso de que sea aprobada por un
Estado cuando adopta la Ley Modelo, por su naturaleza
s6lo obligue a los tribunales de ese Estado, no se limita a
los acuerdos que prevén el arbitraje en ese Estado y, por
lo tanto, facilita el . reconocimiento y la eficacia
mundiales de los acuerdos de arbitraje comercial
internacional.

21. El articulo 9 enuncia el principio de que ninguna
medida cautelar provisional que se solicite de los
tribunales judiciales en virtud de las leyes procesales
nacionales (por ejemplo, embargos previos al laudo) serd
incompatible con un acuerdo de arbitraje. Alignal que el
articulo 8, esta disposicidn se destina a los tribunales de
un determinado Estado, en cuanto dispone que la
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concesion de medidas provisionales es compatible con
un acuerdo de arbitraje, independientemente del lugar
del arbitraje. En la medida en que dispone que es
compatible con un acuerdo de arbitraje que una parte
solicite esa medida de un tribunal judicial, el articulo 9 se
aplicaria prescindiendo de si la solicitud se hace a un
tribunal de un Estado determinado o de cualguier oiro
pais. Dondequiera «que pueda formularse esa solicitud,
no podrd invocarse, en virtud de la Ley Modelo, como
una excepcion con respecto a la existencia o eficacia del
acuerdo de arbitraje.

C. Composicibn del Tribunal Arbitral

22, El capitulo IIl contiene varias disposiciones
detalladas sobre el nombramiento, la recusacidn, la
terminacion del mandato v la sustitncién de los drbitros.
El capitulo refleja el criterio adioptado en la Ley Modelo
para eliminar las dificultades ‘gue resultan de leyes o
normas inadecuadas o fragmentarias. Ese enfoque
consiste, en primer lugar, en reconocer la libertad de las
partes para determinar, haciendo referencia a un
conjunto de normas de arbitraje 0 mediante un acuerdo
especial, ¢l procedimiento gue se seguird, respetando los
requisitos fundamentales de equidad y justicia. En
segundo lugar, si las pames no han hecho uso de esa
libertad para establecer normas de procedimiento o no
han resuclto -detenminada cuestién, la Ley Modelo
asegura, medismte una serie de normas supletorias, que
el arbitraje pueda comenzar y proceder con eficacia a la
solucion de la controversia.

23. Sien virtud de cualquier procedimiento convenido
por 1as partes o fundado en las normas supletorias de la
Ley Modelo se plantean dificultades en el proceso de
nombramiento, recusacién o terminacion del mandato
de un 4rbitro, los articulos 11, 13 y 14 prevén la asistencia
de los tribunales judiciales o de otras autoridades. En
vista de la urgencia del asunto y a fin de reducir el riesgo
y las consecuencias de cualquier tactica dilatoria, las
partes podrdn recurrir en forma inmediata dentro de un
breve plazo, y la decision serd inapelable.

D. Competencia del tridbunal arbitral
Facultad para decidir acerca de su competencia

24. El péarrafo 1} del articulo 16 adopta los dos
importantes principios (ain no generalmente reconoci-
dos) de “Kompetenz-Kompetenz” y de la separabilidad
o autonomia de la cldusula compromisoria, El tribunal
arbitral puede decidir acerca de su propia competencia,
incluso sobre las excepciones relativas a la existencia o a
la validez del acuerdo de arbitraje. A ese efecto, la
cldusuta compromisoria se considerard come un acuerdo
independiente de las demds estipulaciones del contrato, ¥
la decision del tribunal arbitral de que el contrato es nulo
no traerd aparejada de pleno derecho la nulidad de la
cliusula compromisoria. Las disposiciones detalladas
que contiene el parrafo 2) requieren que las excepciones
relacionadas con la competencia de los Arbitros se
opongan lo antes posible,

25. La competencia del tribunal arbitral para decidir
acerca de su competencia, esto es, sobre el fundamento
mismo de su mandato y atribuciones, est4, por supuesto,
sometida a la supervisi6n judicial. Si el tribunal arbitral,
como cuestibn previa, se declara competente, el
parrafo 3) del articulo 16 prevé la supervision judicial
inmediata a fin de evitar innecesario derroche de dinero
y tiempo. No obstante, se afiaden tres salvaguardias
procesales para reducir el riesgo y los efectos de las
ticticas dilatorias: un plazo breve para recurrir al
tribunal judicial (30 dias), la inapelabilidad de la
resolucién del tribunal judicial, la facultad discrecional
del tribunal arbitral de proseguir las actuaciones y dictar
un laudo mientras esté pendiente la cuestién ante el
tribunal judicial. En los casos menos frecuentes en que el
tribunal arbitral combina su decisién acerca de la
competencia con un laudo sobre el fondo, podrd
recurrirse a la revisién judicial de la cuestién de la
competencia en el procedimiento de nulidad, previsto
en el articulo 34, o en el de ejecumén previsto en el
articulo 36.

Facultad de ordenar medidas provisionales cautelares

26. A diferencia de algunas leyes nacionales, la Ley
Modelo faculta al- tribunal arbitral, salvo acuerdo en
contrario de las partes y a peticién de una de éllas, a
ordenar a cualquiera de las partes que adopte medidas
provisionales cautelares respecto del objeto del litigio
(articulo 17). Cabe obsérvar que el articulo no prevé la
ejecucion de esas medidas; los Estados que adopten la
Ley Modelo podrin disponer acérca de la aslstenma
judicial a este efecto.

E. Sustanciacion de las actuaciones arbitrales

27.  El capitulo V proporciona el marco juridico para la
sustanciacion equitativa y eficaz de las actuaciones
arbitrales. Comienza con dos disposiciones que expresan
los principios basicos que inspiran las actuaciones
arbitrales que se rigen por la Ley Modelo, El articulo 18
establece los requisitos fundamentales de justicia
procesal y el articulo 19 los derechos y atribuciones para
determinar las normas de procedimiento.

Derechos procesales fundamentales de las partes

28. El articulo 18 consagra el principio basico-de gue
deberd tratarse a las partes con igualdad y darse a cada
una de ellas plena oportunidad de hacer valer sus
derechos. Otras disposiciones aplican y concretan ese
principio bésico con respecto a determinados derechos
fundamentales de las partes, El parrafo 1) del articulo 24
estipula que, salvo que las partes hubiesen convenido
vilidamente que no se celebrarian audiencias para la
preseniacién de pruebas o para alegatos ofales, el
tribunal arbitral celebrard dichas audiencias en la fase
apropiada de las actuaciones, a peticién de.una de las
partes. Debe observarse que el parrafo 1) del articulo 24
se refiere solo al derecho general de las partes a la
celebracion de audiencias {como una opcién a la
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sustanciaciéon de las actuaciones sobre la base de
documentos y demds pruebas) y no contempla aspectos
procesales tales como la duracién, el mimero o el
momento de las audiencias.

29. Otro derecho fundamental de las partes a ser oidas
y hacer valer sus derechos se relaciona con las pruebas
presentadas por un perito nombrado por el tribunal
arbitral. En virtud del parrafo 2) del articulo 26, el
perito, después de la presentacién de su dictamen escrito
u oral, deber4 participar en una audiencia en la que ias
partes tendrén oportunidad de hacerle preguntas y de
presentar peritos para que informen sobre los puntos
controvertidos, si asi lo solicita una de las partes o el
tribunal arbitral lo considera necesario. Otra disposicién
destinada .a garantizar la equidad, objetividad e
imparcialidad es el pédrrafo 3} del articulo 24, que
estipula que de todas las declaraciones, documentos o
demds informacidén que una de las partes suministre al
tribunal arbitral se dard traslado a la otra parte, y que
deberdn ponerse a disposicién de ambas partes los
peritajes o los documentos probatorios en los que el
tribunal arbitral pueda basarse al adoptar su decisién. A
fin de que las partes puedan presentarse en las audiencias
0 en cualguier reunidn del tribunal arbitral a efectos de
inspeccion, su celebracidn se les notificard con suficiente
antelacién (parrafo 2) del articulo 24),

Determingeion del procedimiento

30. Elarticulo 19 réeconoce a las partes la libertad para
convenir el procedimiento que ha de seguir el tribunal
arbitral en sus actuaciones, con sujecién "a algunas
disposiciones imperativas al respecto, y faculta al
tribunal arbitral, a falta de acuerdo entre las partes, a
dirigir ¢l arbitraje del modo que considere apropiado,
Esta facultad conferida al tribunal arbitral incluye la de
determinar la admisibilidad, la pertinencia, y el valor de
las pruebas. :

31. La autonomia de las partes para determinar las
normas de procedimiento reviste especial importancia en
los casos internacionales, pues les permite seleccionar o
adaptar las normas segin sus deseos y necesidades
concretas, sin verse obstaculizadas por los conceptos
tradicionales del derecho interno y sin el riesgo antes
mencionado de la frustracién. La facultad discrecional
supletoria del tribunal arbitral es igualmente impor-
tante pues le consiente dirigir las actuaciones segin las
caracteristicas especiales de cada caso, sin limitaciones
impuestas por la'ley local ni por cualquier norma interna
sobre la prueba. Ademdas, proporciona un medio para
solucionar cuestiones procesales no contempladas en el
acuerdo de arbitraje ¢ en la Ley Modelo.

32.  Aparte de las disposiciones generales del articulo 19,
hay algunas disposiciones especiales que adoptan el
mismo criterio de reconocer a las partes autonomia v, a
falta de acuerdo, facultar al tribunal arbitral para decidir
la cuestion. Ejemplos que revisten especial importancia
préctica en los casos internacionales son el articulo 20,
sobre el lugar del arbitraje, y el articulo 22, sobre el
idioma de las actuaciones,

Rebeldla de una de las partes

33. Sdlo si se han hecho las notificaciones debidas, las
actuaciones arbitrales podran continuar en ausencia de
una de las partes. Esto se aplica, sobre todo, cuando una
de las partes no comparezca a una audiencia o no
presente pruecbas documentales sin invocar causa
suficiente (parrvafo ¢} del articulo 25). El tribunal arbitral
podra también- continuar las actuaciones cuando el
demandado no presente su contestacidn, mientras que
no es necesario que prosigan las actuaciones si el
demandante no presenta su demanda (pérrafos a) y &)
del articulo 25). - ' .

34. Revisten considerable importancia practica las
disposiciones que facultan al tribunal arbitral a cumplir
sus funciones incluso si una de las partes no participa
pues, como se ha observado, ¢s bastante frecuente que
una de las partes tenga escaso interés en cooperar y
agilizar las actuaciones. En consecuencia, las disposi-
ciones brindan al arbitraje comercial internacional la
eficacia necesaria, dentro de los limites que imponen los
requisitos fundamentales de justicia procesal.

F. Pronunciamiento del laudo y terminacion
de las actuaciones

Normas aplicables af fondo del litigio

35. El articulo 28 trata de los aspectos del arbitraje
relativos al derecho sustantivo. A tenor del pérrafo 1), el
tribunal arbitral decide el litigio de conformidad con las
normas de derecho elegidas por las partes. Esta
disposicién es importante por: dos razones, En primer
lugar, atribuye a las partes la facultad de ‘elegir el
derecho sustantivo aplicable, lo que es importante dado
que varias leyes nacionales no reconocen clara o
plenamente esa facultad. Ademads, al hacer referencia a
la eleccién de las “*normas de derecho™ yno ala *“ley”, la
Ley Modelo brinda a las partes una gama de opciones
méas amplia en lo tocante a la indicacién de la ley
aplicable al fondo del litigio, por cuanto aquellas
pueden, por ¢jemplo, elegir de commin acuerdo normas
de derecho elaboradas por un organismo internacional
pero no incorporadas ain d ningin ordenamiento
juridico nacional. Las atribuciones del tribunal arbitral,
por otra parte, se ajustan a pautas mas tradicionales.
Cuando las partes no hayan indicado la ley aplicable, el
tribunal arbitral aplicard la ley, es decirla ley nacional,
que determinen las normas de conflicto de leves que
estime aplicables.

36, Conforme al parrafo 3) del articulo 28, las partes
pueden autorizar al tribunal arbitral a que decida el
litigio ex aequo et bono o como amigable componedor.
Por el momento este tipo de arbitraje no se conoce ni
aplica en todos los ordenamientos juridicos y no existe
una intepretacion uniforme en 1o que respecta al alcance
exacto de las atribuctones del tribunal arbitral. Cuando
las - partes prevean que pueden suscitarse dudas al
respecto, tal vez les interese aclararlas en el acuerdo de
arbitraje confiriendo una autorizacién méas precisa al
tribunal arbitral. El parrafo 4) aclara que, en todos los
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casos, es decir, incluido el arbitraje ex aequo er bono, el
tribunal arbitral decidira con arreglo a las estipulaciones
del contrato y tendrd en cuenta los usos mercantiles
aplicables al caso. :

Pronunciamiento del laudo y otras decisiones

37. En sus normas sobre el pronunciamiento del laudo
{articulos 29 a 31), la Ley Modelo presta especial
atencién al supuesto, bastante frecuente, de que el
tribunal arbitral esté integrado por varios arbitros
(especialmente tres), Establece que, en ese caso, todo
laudo u otra decision se adoptard por la mayoria de los
Arbitros, con la salvedad de las cuestiones de
procedimiento, sobre las que podrad decidir ¢l 4rbitro
presidente, El principio mayoritario se aplica también a
la firma del laudo, siempre que se deje constancia de las
razones de la falta de wna o mds firmas.

38. El parrafo 3) del articulo 31 establece que constara
en el laudo el lugar del arbitraje, y que el laudo se
consideraré dictado en ese lugar. En lo que respectaa esa
presuncién, cabe sefialar que el pronunciamiento
definitivo del laudo constituye un acto juridico, que enla
prictica no tiene por qué consistir.en un Anico acto, sino
que puede desarroilarse mediante deliberaciones en
diversos lugares, conversaciones telefénicas o por
correspondencia; sobre todo, no es necesario que el
laudo sea firmado por los 4rbitros en un mismo lugar.

39, El laudo arbitral debe dictarse por escrito con
indicacién de su fecha, Debe también ser motivado, a
menos que las partes hayan convenido en otra ¢osa o que
se trate de un laudo. pronunciado. en los términos
convenidos por las partes, es decir, de un laudo que haga
constar la transaccién a que hayan llegado aquéllas,
Cabe afiadir que la Ley Modelo no.exige ni prohlbc los
“votos reservados”.

G. Impagna.cl‘dn del laudo

40, Las leyes nacionales sobre arbitraje, que a menudo
equiparan los laudos a las decisiones judiciales,
establecen varios recursos contra los laudos arbitrales,
con plazos diversos y por lo general dilatados y con
extensas listas de motivos que difieren ampliamente de
uno a otro ordenamiento juridico. La Ley Modelo
intenta mejorar esa situacidn, que es motivo de grave
preocupacién para quienes intervienen en el arbitraje
comercial internacional.

La peticién de nulidad como nico recurse

41, La primera medida para mejorar esa situacion
consiste en admitir solamente un tipo de recurso, con
exclusién de cualesquiera otros recursos establecidos en
otra ley procesal del Estado de que se trate, La peticion
de nulidad al amparo del articulo 34 debe formularse
dentro de los tres meses siguientes a la fecha de recepeion
del laudo. Habria gue sefialar que “recurrir” significa
“impugnar” activamente el laudo; nada impide,

naturalmente, que una de las partes trate de obtener el
control judicial por via de excepeién en el procedimiento
de ejecucion (articulo 36). Ademés, “recurso” significa
recurso a un tribunal judicial, es decir a un érgano del
poder judicial de un Estado; pero nada impide que las
partes recurran a un tribunal arbitral de segunda
instancia si han previsto de comin acuerdo esa
posibilidad (como es frecuente en algunos intercambios
de productos bésicos).

‘Motivos de nulfdad

42, Oiro perfeccionamiento introducido. por la Ley
Modelo es que establece una lista taxativa de motivos
por los que un laudo puede declararse nulo. Esa lista
coincide esencialmeénte con la del parrafo 1) del articulo
36, tomada del articulo V de la Convencién de Nueva
York de 1958: que las partes estén afectadas por alguna
incapacidad para celebrar ¢l acuerdo de arbitraje o éste
no sea vilido; que no se haya notificade a una de las
partes la designacién de un drbitro o las actuaciones
arbitrales o que no haya podido hacer valer sus
derechos; que el laudo se refiera a cuestiones no
sometidas al arbitraje; que la composicién del tribunal
arbitral o el procedimiento arbitral no se hayan ajustado
al acuerdo celebrado entre las partes, o-en defecto de tal
acuerdo, a la Ley Modelo, ¥y que el objeto de la
controversia no sea susceptible de arbitraje o que el
lando sea contrario al orden piiblico, supuesto que
abarca también ¢l caso de desviaciones graves de los
principios fundamentales de ]I.lSthla procesal

43. En la Convencnén Europea sobre. Arbttra_]e
Comercial Internacional (Ginebra, 1961) se adoptéd va
ese paralelismo de los motivos de nulidad con los
establecidos en el articulo V de la Convencién de Nueva
York de 1958 para la denegacién del reconocimiento y la
ejecucion. A tenor del articulo IX de la primera de las
convenciones citadas, la decision de un tribunal
extranjero de anular un laudo por un motivo distinto de
los establecidos en- el articulo V de la Convencién de
Nueva York de 1958 no constituird una causa para
denegar su ejecucidn. La Ley Modelo lleva ese principio
algo mas lejos 'y llm:ta dxrectamente los motivos de
nulidad, :

44, Aunque los motivos para declarar la nulidad de un
laudo coinciden casi exactamente con los motivos para
denegar su reconocimiento o ejecucién, habria que
sefialar dos diferencias pricticas, En primer lugar, los
motivos relacionados con el orden piiblico, incluido el
hecho de que el objeto de la controversia no sea
susceptible de arbitraje, pueden diferir en cuanto .al
fondo, segin ¢l Estado de que se traté (p.¢j. Estadoenel
que se declara la nulidad o Estado de la ejecucién). En
segundo lugar, y lo que es méis importante, los motivos
para denegar el reconocimiento o la ejecucién . de un
laudo sélo son vilidos y eficaces en ¢l Estado (o Estados)
en los que la parte vencedora pretenda.su recono-
cimiento y ejecucion, en tanto que los motivos de
nulidad tienen repercusiones diferentes: la anulacién de
un laudo en el pais en-que haya sido dictado impide su
ejecucién en todos los demds paises, conforme al
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inciso e) del phirafo 1) del articulo V de la Convencién
de Nueva York y al apartado v) del inciso g} del parrafo
1} del articulo 36 de la Ley Modelo.

H. Reconocimiento y ejecucién de los laudos

45. E! octavo y nltimo capitulo de la Ley Modelo se
refiere al reconocimiento y a la ejecucidon de los laudos.
Sus disposiciones reflejan la importante decisién politica
de que se aplicaran las mismas normas a los laudos
arbitrales hayan sido dictados en el pais de la ejecucién o
en otro pals, y de que esas normas seguirdn muy de cerca
la Convencién de Nueva York de 1958,

Hacia el tratamiento uniforme de todos los laudos
con prescindencia del pais en que fueron diciados

46. Al tratar a los landos dictados en el arbitraje
comercial internacional de manera uniforme, cualquiera
que sea el pais en que se hayan dictado, la Ley Modelo
traza una nueva linea demarcatoria entre los laudos
“internacionales” y “no internacionales”, en lugar de la
linea tradicional que distingue entre laudos “extran-
jeros” y “‘nacionales”. Esta nueva linea se funda en
motives de fondo, mds que en las fronteras territoriales,
que resultan inadecuadas habida cuenta de la limitada
importancia que tiene el lugar del arbitraje en los casos
internacionales. A menudo se elije el lugar del arbitraje
por razones de conveniencia de las partes y es posible
que la controversia tenga escasa o ninguna relacién con
el Estado donde se substancian las actuaciones. En
consecuencia, el reconocimiento y la ejecucién de los
laudos “internacionales™, sean “extranjeros” o “‘naciona-
les™, se regirdn por las mismas disposiciones.

47, Al estipular normas sobre el reconocimiento y la
ejecucién que siguen el modelo de las disposiciones
pertinentes de la Convencién de Nueva York de 1958, 12
Ley Modelo complementa el régimen de reconocimiento
y ejecucidén creado por esa afortunada Convencidn sin
entrar en conflicto con €1,

Requisitos procesales del reconocimiento y
de la efecucion

48. En virtud del parrafo 1) del articulo 33, todo laudo
arbitral, cualquiera sea el pais en que se haya dictado,
serd reconocido como vinculante y podrd ejecutarse, en

conformidad con las disposiciones del parrafo 2) del
articulo 35 y del articulo 36 (que establece los motivos
para denegar el reconocimiento o la ejecucion). Habida
cuenta de la limitada importancia del lugar del arbitraje
en los casos internacionales, como ya se ha sefialado, y
con ¢l deseo de superar las restricciones territoriales, no
se ha incluido a la reciprocidad como requisito para el
reconocimiento y la gjecucién.

49. La Ley Modelo no fija detalles procesales para el
reconocimiento y la ejecucién pues no hay ninguna
necesidad préctica de unificarlos, y porque constituyen
una parte intrinseca del derecho y la practica procesales
de cada pais. La Ley Modelo simplemente establece
algunos requisitos para obtener la ejecucién: peticidon
por escrito, acompafiada del laudo y del acuerdo de
arbitraje (parrafo 2} det articulo 35).

Motivos parg denegar el reconocimiento o la efecucion

50. Como se observé antes, los motivos por los que
podrd denegarse el reconocimiento o la ejecucién en
virtud de la Ley Modelo son idénticos a los enunciados
en el articulo V de la Convencién de Nueva York. Salvo
que, en virtud de la Ley Modelo, esos motivos resultan
aplicables no sélo a los laudos extranjeros sino a todos
los laudos dictados en el arbitraje comercial inter-
nacional. Si bien algunas disposiciones de esa Conven-
cién, especialmente en cuanto a su redaccién, podrian
ser mejoradas, sélo se modificod el primer motivo de la
lista (esto es “*que las partes en el acuerdo de arbitraje
estaban sujetas a alguna incapacidad en virtud de la ley
que le es aplicable™) pues se consideréd que contenia una
norma de conflicto de leyes incompieta y que podia dar
fugar a equivocos. Pero en general, se estimé
conveniente adoptar en pro de la armonia el mismo
criterio y terminologia de esta importante Convencidn.

1. Informacién adicional

Puede solicitarse mas informacion sobre la Ley Modelo
a:

Secretaria de Ia CNUDMI
Centro Internacional de Viena
P.O. Box 500
A-1400 Viena
Austria

Télex: 135612
Telefax: (43)(1) 23 21 56




VIL. SITUACIONY PROMOCI()N DE LOS TEXTOS DE LA CNUDMI

A. Situacién de las convenciones: nota de la Secretaria (A/CN.9/ 304) [Original: inghés)

1. La Comisién, en su |3.° periodo de sesiones, decidié
que en cada une de sus periodos de sesiones examinaria
la situacién de las convenciones que se hubieran
elaborado como resultado de su labor!,

2. Esta nota se presenta en cumplimiento de esa
decision. En el anexo que la acompaiia se indica la
situacién de las firmas, ratificaciones, adhesiones y
aprobaciones al 16 de febrero de 1988 con respecto a las
siguientes convenciones: Convencion sobre la prescrip-
ci6bn en materia de compraventa internacional de
mercaderias (Nueva York, 1974); Protocolo por el que se

enmienda la Convencién sobre la prescripcién en
" materia’ de compraventa internacional de mercaderias

(Viena, 1980); Convenio de las Naciones Unidas sobre el
Transporte Maritimo de Mercancias, 1978 (Hamburgo);
Convencidn de las Nacionies Unidas sobre los Contratos
de Compraventa Internacional de Mercaderias (Viena,
1980); y Convencién sobre el Reconocimiento vy
Ejecucién de las Sentencias Arbitrales Extranjeras
{Nueva York, 1958). Se ha incluido esta dltima
convencion, a pesar de que no fue el resultado de la labor
de la Comisién, por el gran interés que reviste para ella,
sobre todo en relacidén con sus trabajos en ja esfera del

arbitraje comercial internacional, Ademds, en el anexo
se indican los cuerpos legislativos que han sancionado
leyes basadas en la Ley Modelo de la CNUDMI sobre
arbitraje comercial internacional.

3. Desde el tltimo informe de esta serie en que aparece
la situacién de las convenciones al 15 de mayo de 1987

“(A/CN.9/294), et 1 de enero de 1988 entrd en vigor la

Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos
de Compraventa Internacional de Mercaderias v fue
objeto de cuatro nuevas ratificaciones o adhesiones.
Ademas, tanto la Convencion sobre la prescripcién en
materia de compraventa internacional de mercaderias,
como el Protocolo por el que se enmienda la
Convencién, han cumplido los requisitos para que
entren en vigor el 1 de agosto de 1988,

4. Los nombres de los Estados que han ratificado las
convenciones o se han adherido a ellas después de la
preparacién del Gltimo informe aparecen en bastardilla.

'Informe de la Comision de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su 13.° periodo de
sesiones, Documentos Oficiales de fa Asamblea General, rigésimeo
guinto perfods de sesiones, Suplemento No. 17 (A/35/17), parr. 163.

ANEXO

1. Convencidn sobre la prescripcidn en materia de compravensa invernacional .
de mercadertas (Nueva York, 1974)

. Ratificacidn/ . : o
Estade Firma Adhesién/ Aprobacién Entrada en viger
Argentina ) 9 octubre 1981 1 agosto 1988
Brasil 14 junio 1974
Buigaria 24 febrero 1975
Costa Rica 30 agosto 1974 _
Checoslovaquia 29 agosto 1975 26 mayo 1977 } agosto 1988
Egipto 6 diciembre 1982 1 agosto 1988
Ghana 5 diciembre 1974 7 octubre 1975 1 agosto 1988
Hungria 14 junio 1974 16 junio 1983 1 agosto 1988
México ' 21 enero 1988 . 1 agosto 1988
Mongolia 14 junio 1974 :
Nicaragua 13 mayo 1975 '
Noruega' 11 diciembre 1975 20 marzo 1980 I agosto 1988
Polonia - 14 junio 1974 B

Repiiblica Democritica
Alemana

Republica Dominicana

Repiiblica Socialista
Soviética de
Biclorrusia

14 junio 1974

14 junio 1974

1113

23 diciembre 1977

1 agosto 1988
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Rartificacidn/
Estado Firma Adhesion/ Aprobacidn Entrada en vigor
Repiblica Socialista
Soviética de Ucrania 14 junio 1974
URSS 14 junio 1974
" Yugoslavia - - e _ 27noviembre 1978 [ agosta 1988
Zambia ' ’ ' 6 junio 1986 1 agosto 1988

Firmas solamente: 10; ratificaciones y adhesiones: 10
Declaraciones y reservas

'En el momento de la firma, Noruega declard que, de conformidad con el articulo 34, la

‘Convencidn no se aplicaria a los contratos de compraventa cuando ¢l vendedor y el comprador

tuvieran sus prificipales establecimientos en los territorios de los Estados nérdicos (Noruega,
Dmamarca leandla. Islandla ¥ Sucma) : .

i

2. Protocolo por el que se enmienda la Convencidn sobre la prescripcidn en materia
- 'de compraventa internacional de mercadevias (Viena, I 9280

Estado - . : Adhesion _ Emtrada en vigor
Argentina . . : 19 julio 1983 1 agosto 1988
Egipto o . 6 diciembre 1982 1 agosto 1983
Hungria : 16 junio 1983 1 agosto 1988

" México 21 enero 1988 " 'l agosto 1988
Zambia ' _ ‘6 junio 1986 1 agosto 1988

De conformidad con 105 articulos X1 ¥ XIV del Protocolo, los Estados Contratantes en él

seran considerados Partes Contratantes en la Convencién sobre la prescripcidn en materia de
compraventa internacional de mercaderias, enmendada por ¢l Protocolo respecto de las otras
Partes y Partes Contratantes en la Convencién, no enmendada, respecto de cualquier Parte

Contratante en [a Convencidn que no sea atin Parte Contratante en el presente Protocolo.

3 Convemo ‘de las Naciones Uma'as sobre el Tmmporte Mar{rfmo

Estado

- de Mercancias, 1978 (Hamburgo)

Firma

‘Ratificacion/
Adhesidn

Alemania, Repiblica

Federal de
Austria
Barbados
Botswana
Brasil
Checoslovaqula‘
Chile-
Dinamarca
Ecuador
Egipto
Estados Unidos

de América
Filipinas
Finlandia
Francia
Ghana
Hungria
Libano
Madagascar
Marruecos
México
Noruega
Pakistan
Panami
Portugal
Repiiblica Unida

de Tanzania

31 marzo 1978
30 abril 1979

31 marzo 1978

6 marzo 1979

3] marzo 1978
18 abril 1979

31 marzo 1978,

31 marzo 1978

30 abril 1979 .

14 junio 1978
18 abril 1979
18 abril 1979
31 marzo 1978
23 abril 1979

31 marzo 1978

31 marzo 1978

18 abrit 1979
£ marzo 1979

31 marzo 1978

31 marzo 1978

2 febrero 1981
16 febrero 1988

9 julio 1982

23 abril 1979

5 julio 1984
4 abril 1983

12 junio 1981

24 julio 1979
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Estudo . Adhesién Emrada en vigor
Rumaniza : 7 enero 1982
Santa Sede 31 marzo 1978

Senegal _ 31 marzo 1978 17 marzo 1986
Sierra Leona 15 agosto 1978

Singapur 31 marzo 1978

Suecia 18 abril 1979

Thnez {5 septiembre 1980
Uganda _ 6 julio 1979
Venezuela 31 marzo 1978’

Zaire 19 abril 1979

- Firmas solamente; 23; ratificaciones y adhesiones: 12

Ratificaciones y adhesiones que se requicren para que la Convencién entre en vigor: 20

Declaraciones y reservas

'En el momento de la firma del Convenio, la Repiblica Socialista Checoslovaca presents, de
conformidad con el articulo 26, una férmula para convertir la cuantia de la responsabilidad a
que se hace referencia en el parrafo 2) de ese articulo en moneda checoslovaca y calcular los
limites de ia responsabilidad que se aplicarian en el territorio de la Repiblica Socialista
Checostovaca expresados en moneda nacional,

4. Convencién de las Nacienes Unidas sobre los Contratos de Compraventa

Esrado

Firma

Internacional de Mercaderias (Viena, 1980)

Razificacion/

Adhesidn/Aprobacidn

Alemania, Repiblica
Federal de
Atgentinal
Ausiriq
Checoslovaquia
Chile
China®
Dinamarca'
Egipto .
Estados Unidos
de América®
Finlandia® 7
Francia
Ghana
Hungria® *
Italia
Lesotho
México
Noruega'
Paises Bajos
Polonia
Repiiblica Arabe
Siria
Repiiblica Demiocritica
Alemana
Singapur
Suecia®?
Venezuela
Yugoslavia-
Zambia

Firmas _Solai‘nen_te: 11; ratificaciones, adhesiones y aprobaciones: 15

26 mayo 1981

I1 abril 1980

| septiembre 1981
H abril 1980
30 septiembre 1981
26 mayo 1981

31 agosto 1981

26 mayo 1981

27 agosto 1981

11 abril 1980

11 abril 1980

30 septiembre 1981
18 junio 1981

26 mayo 1981
29 mayo 1981
28 septiembre 1981

13 agosto 1981

11 abril 1980

26 mayo 1981

28 septiembre 1981
H abril 1980

19 julic 1983

29 diciembre 1987
11 diciembre 1986
6 diciembre 1982
[l diciembre 1986
I5 diciembre 1987
6 agosto 1982

16 junio 1983

11 diciembre 1986

18 junio 1981
29 diciembre 1987

19 octubre 1982

15 diciembre 1987

27 marzo 1985
6 junio 1986

Declaraciones y reservas

Entrada en vigor

| energ 1988 : -
1 enero 1989 .
| enero 1988

| enere 1988

| enero {988 -

! enero 1989

1 enero 1988

1 enero 1988

I enero 1988

1 enero 1988
1 enero 1989

1 enero 1988

1 enero 1989

I enero 1988
I enero 1988 - -

'En el momento de firmar la Convencién, los gobiernos de Dinamarca y Noruega
declararon, de conformidad con el parrafo 1) del articulo 92, que no quedarian obl:gados por
la Parte I de la Convencién (Formacidn del Contrato).
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2En el snemento de ratificar ta Convencién, Jos gobiernos de Finlandia y Suecia declararon,
de conformidad con €l parrafo 1) del articulo 92, que no quedarian obligados por la Parte 1 de

da Convencién (Formacidm del Contrato).

En el momento de ratificar la Convencién, el Gobierno de Hungria declard que
consideraba que [as Condiciones generales de entrega de mercaderfas entre organizaciones de
los Estados miembros del Consejo de Ayuda Mutua Econdmica estaban sujetas a las
disposiciones del articulo 90 de 1a Convencién.

‘En el momento de ratificar la Convencién, tos gobiernos de Argentina y Hungria
declararon, con arreglo a los articulos 12 y 96 de la Convencidn, que no s¢ aplicaba ninguna
disposicién dél articulo 11, del articulo 29 ni de la Parte 1I de la presente Convencién que
permitiera que la celebracidn, la modificacion o la extincion por mutuo acuerdo del contrato
de compraventa, o la oferta, la aceptacién o cualquier otra manifestacién de intencién se
hiciera por un procedimiento que no fuera por escrito, en el caso de que cualquiera de las
partes tuviera su establecimiento en sus respectivos Estados.

*Al aprobar la Convencién, el Gobierno de China declaré que no se consideraba obligado
por el inciso &) del pirrafo 1) del articulo 1), por el articulo L1 ni por las disposiciones de la
Convencién relativas al fondo del articulo 11.

*En el momento de ratificar la Convencién, el Gobierno de los Estados Unidos de Amérlca
declard que no quedaria obligado por el inciso b) del parrafo 1) del articulo 1.

"En el momento de ratificar la Convencidn, los gobiernos de Finlandia y Suecia declararon,
con arreglo a los parrafos 1) y 2) del articulo 94, que la Convencidn no se aplicaria a los
contratos de compraventa cuando las paries tuvieran sus principales establecimientos en
Finlandia, Suecia, Dinamarca, Islandia o Noruega.

5. Convencidn sobre ¢l Reconocimiento y Ejecucion de las Semtencias
C Avrbitrales Extranjeras {Nueva York, 1958}

. Ratificacion/
Estado Firma : Adhesidn

Alemania, Repiiblica

Federal de? 10 junio 1958 30 junio 1961
Argentina 26 agosto 1958
Australia 26 marzo 1975
Austria’ 2 mayo 1961
Bélgica? 10 junio 1958 18 agosto 1975
Benin 16 mayo 1974 .
Botswana! *- 20 diciembre 1971
Bulgaria® ’ 17 diciembre 1958 10 octubre 1961
Burkina Faso 23 marzo 1987
Cameriin 19 febrero 1988
Canad4! ® 12 mayo 1986
Colombia 25 septiembre 1979
Costg Rica - 10 junio 1958 26 octubre 1987
Cuba' 2? 30 diciembre 1974

Checostovaquia® *
Chile

3 octubre 1958

10 julio 1959
4 septiembre 1975

China' ? 22 enero 1987
Chipre! ? 29 diciembre 1980
Dinamarca' ? 22 diciembre 1972
Djibouti 14 junio 1983
Ecuador! ? 17 diciembre 1958 3 enero 1962
Egipto 9 marzo 1959
El Salvador 10 junio 1958 _ .
Espaiia 12 mayo 1977
Estados Unidos )

de América'? 30 septiembre 1970
Filipinas' ? 10 junio 1958 6 julio 1967
Finlandia 29 diciembre 1958 19 enero 1962
Francia' ? 25 noviembre 1958 26 junio 1959
Ghana 9 abril 1968
Grecia'? 16 julio 1962
Guatemala' ? 21 marzo 1984
Haiti 3 diciembre 1983
Hungria' ? _ 5 marzo 1962
India! ? 10 junio 1958 13 julio 1960
Indonesia' ? : 7 octubre 1981
Irlanda’ 12 mayo 1981
Israel 10 junio 1958 5 enero 1959
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Estado

Firma

Rarificacion/
Adhesion

Italia

Japdn?

Jordania

Kampuchea Democrética

Kuwait®

Luxemburgo?

Madagascar! ?

Malasia'

Marruecos?

México

Ménaco! ?

Niger

Nigeria' 2

Noruega? !

Nueva Zelandia?

Paises Bajos®

Pakistin

Panami

Polonia' ?

Reino Unido de
Gran Bretafia e
Irlanda del Norie?

Repiiblica Arabe Siria

Repiiblica
Centroafricana’ ?

Republica de Corea! ?

Repiblica Democritica
Alemang'??

Repitblica Socialista
Soviética de
Biclorrusia? ?

Reptiblica Socialista
Soviética de
Ucrania? *

Republica Unida
de Tanzania?

Rumania' 2 ?

San Marino

Santa Sede!?

Singapur? *

Sri Lanka

Sudéfrica

Suecia

Suiza?

Tailandia

Trinidad y Tabago'?

Tanez' *

URSS?!?

Uruguay

Yugoslavia' 23

10 junio 1958

11 noviembre 1958

31 diciembre 1958
17 marzo 1970

10 junio 1958

30 diciembre 1958

10 junio 1958

29 diciembre 1958

29 diciembre 1958

30 diciembre 1958

23 diciembre 1958
29 diciembre 1958

29 diciembre 1958

Firmas solamente: 3; ratificaciones y adhesiones: 75

Declaraciones y reservas

31 enero 1969
20 junio 1961
15 noviembre 1979
3 enero 1960
28 abril 1978
9 septiembre 1983
16 julio 1962
5 noviembre 1985
12 febrero 1959
14 abril 1971
2 junio 1982

" 14 octubre 1964

14 marzo 1961
6 enero 1983
24 abril 1964

10 octubre 1984
3 octubre 1961

24 septiembre 1975
9 marzo 1959

15 octubre 1962
8 febrero 1973

20 febrero 1975
15 noviembre 1960

10 octubre 1960

13 octubre 1964
13 septiembre 1961
17 mayo 197¢

14 mayo 1975
21 agosto 1986

9 abril 1962

3 mayo 1976
28 enero 1972

1 junio 1965
21 diciembre 1959
14 febrero 1966
17 julic 1967
24 agosto 1960

30 marzo 1983

26 febrero 1982

{Con exclusién de declaraciones de orden territorial y de algunas

otras reservas y declaraciones de cardcter politico)

1Al momento de la ratificacién la Convencién se aplicard dnicamente a las diferencias
derivadas de relaciones juridicas, contractuales ¢ no, consideradas de cardcter comercial

conforme a la ley nacional,

2 a Convencion se aplicara al reconocimiento y ejecucion de sentencias arbitrales dictadas
en el territorio de otro Estado contratante.
3Con respecto a las sentencias arbitrales dictadas en el territorio de Estados no contratantes,
Ja Convencién se aplicard Unicamente en la medida en que esos Estados observen la

reciprocidad.
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‘La Convencidn no se aplicard a los diferendos en que el objeto de las actuaciones consista
en bienes inmuebles situados en el Estado o-en un derecho sobre esos bienes, o relativo a esos
bienes.

SLa Conveticién se aphcaré vnicamente a las sentencias arbitrales dictadas después de la
entrada en vigor de la Convencién.
¢El Gobierno del Canadd ha declarado con respecto a la provingia de Alberta, que
solamente aplicard la Convencién al reconocimiento y ejecucién de sentencias arbitrales
dictadas en el territorio de otro Estado contratante.

6 ' L.ey Modelo de la CNUDMTI sobre arbitraje comercial internacional

En los Estados que se indican a continuacién se han promulgado leyes basadas en la Ley
Modelo de la CNUDMI sobre arbitraje comercial internacional:

Canadi (por ¢l Parlamento Federal y por los Parlamentos de las

siguientes provincias y territorios: Alberta, Columbia Briténica,
Isla det Principe Eduardo, Manitoba, Nueva Brunswick, Nueva
Escocia, Terranova, Territerio del Yukon, Territorios Norocci-
dentales y Quebec).

Chipre

IL

I

Iv.

B. Promocién de los textos resultantes de la labor de la Comision;

informe del Secretario General {(A/CN.9/305} [Original: inglés]
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1. La Comisién, en su 20° periodo de sesiones,
“convino en que deberia darse mayor prioridad a los
esfuerzos de Ia secretarfa para impulsar fa aprobacién y
aplicacién de los textos emanados de la labor de la
Comisién™ (A/42/17, parrafo 340)', El presente informe
indica las medidas que la secretaria ha adoptado o que
prevé adoptar para cumplir ese mandato. Tal vez la
Comiisién desee considerar si, con los recursos
disponibles, la propia Comision o la secretaria podrian
adoptar otras medidas encarmnadas 3 promover los
textos.

1. Textos que han de promoverse

2. El presente informe considera la promocién de los
siguientes textos, que en adelante se denominarén en
general los textos de la CNUDMI:

a) Cenvencidén sobre la prescripcién en materia de
compraventa internacional de mercaderias (Nueva York,
1974} (en adelante denommada la Convencidn sobre la
prescr;pmén),

" B) Protocolo por el que se enmienda la Convencitn
sobre la prescripcién en materia de compraverta
internacional de mércaderias {Viena, 1980) (en adelante
denominado el Protocolo);

. ¢} Convenciéon de las Nacnones Umdas sobre los
contratos de compraventa internacional de mercaderias
(Viena, 1980) {en adelante denominada la Convencién
sobre la compraventa);

d} Convenio de las Naciones Unidas sobre el
transporte maritimo de mercancias, 1978 (Hamburgo)
(en adelante denominado las Reglas de Hamburgo);

e) Convencién sobre el reconocimiento y egjecucién
de las sentencias arbitrales extranjeras (Nueva.York,
1958) (en adelante denominada'la Convencién de Nucva
York),

f} Ley Modelo de la CNUDMI sobre Arbitraje
Comercial Internacional {1985) (en adelante denominada
la Ley Modelo).

3. Aunque la Convencién de Nueva Yeork no fue
resultado de 1a labor de la Comisién, se ha incluido en la
lista como uno de los textos que ha de promover la
secretaria pues' la. Comisién ha manifestado especial
interés en esta Convencidn sobre la que ha basado su
propia labor en la esfera del arbitraje. La Ley Modelo
también se incluye porque su promocién consistiria en
actividades andlogas a las que se requieren para
promover las convengiones.

4. -Como los tipos de actividades que se requieren para
promover el Reglamento de Arbitraje y ¢l Reglamento
de Conciliacion de la CNUDMI son distintos a los que
deben realizarse para promover las convenciones y la
Ley Modelo no se examinan ‘en -este informe. La
promocién de la Guia Juridica de la CNUDMI para la
redaccién dé contratos internacionales de construccion

- lInforme de la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil internacional sobre la labor realizada en su 20.° periodo de
sesiones, Documentos Oficiales de la Asamblea Geneml cuadragésimo
segundo perfodo de.sesiones, Suplemento No. I7.

de instalaciones industriales se contcmpla en’una nota
apartc (A/ CN.9/ 310) .

II Factores que afectan ala promocu'm

5. Au nque cada uno de los textos dela CNUDMI t;ene
determinadas caracteristicas especiales que influyen en
su promocidn, es posible considerarlos, para casi todos
los fines; como un conjunto, Las caracteristicas comunes
soh las siguientes: para que tengan fuerza obligatoria en
el pais deben ser aprobados por el Estado. En la mayorfa
de los Bstados se requiere una-medida legislativa: que
autorice su -aprobacién o que les dé validez en. el
ordenamiento juridico nacional. En muchos Estados la
atribucién de adoptar medidas para la aprobacion de los
textos corresponde al Ministerio de Relaciones Exte-
riores, incluso cuando la competencia de. fondo
corresponda a ofro ministerio. Es posible que esta
divisién entre la competencia de fondo v la atribucién de
iniciar. y -programar. la -aprobacién parlamentaria
disminuya la prioridad que se asigna en esos paises a los
textos de la CNUDMI. Dado que estos textos
contemplan temas que ya estin contemplados en los
ordenamientos. juridicos nacionales, su aprobacién por
los Estados involucra la aprobacién de normas juridicas
que difieren de las normas juridicas vigentes sobre el

.mismo tema, en mayor 0 menor medida, tanto en el

fondo como en la forma., En consecuencia, puede que
algunas personas, al principio, reaccionen negativa-
mente anteos textos hasta que tengan la oportunidad de
estudiarlos en profundidad. Como se trata de textos de
aplicacién - mundial, en su preparacién participé un
porcentaje de los Estados que tienen derecho a ser partes
en ellos mds reducido que el porcentaje que participa en
la preparacién de textos andlogos de aplicacién regional,
En consecuencia, es posible' que haya menos conciencia
que la que tendria’ que haber con respecto a su
importancia para la integracién econdémica, regional ¥
mundial, yla reduccién de las barreras no arancelarias al
comercio. Estos factores permiten explicar por qué es
tan lento el proceso de aprobacion de la mayoria de los
convenios o convenciones destinados. a la unificacion
internacional del dereche privado, y no -afectan
unicamente a los textos de la CNUDMIL :

6. No obstante, una vez que un texto recibe una amplia
aceptacion, el éxito obtenido se convierte en un factor a
favor de su aprobacién por los Estados que no lo habjan
aprobado, pues demuestra que el texto contiene
soluciones juridicas aceptables y que estd redactado en
un estilo tamblén aceptable.

7. La' Ley Modelo, al no ser una convencidn,
normalmente no corresponde a la competencia propia
del Ministerioc de Relaciones Exteriores, ni éste estd
facultado a adoptar la iniciativa de presentarla al
Parlamento para su aprobacién. No obstante, este
Ministerio puede tener algin tipo de atribucién para
sefialarla, como un producto de la labor de las Naciones
Unidas, a la atencién del ministerio qué sea competente,
En pocas palabras, la Ley Modelo, a diferencia de una
convencion que debe ser-aprobada por un Estado con un
minimo, en su caso, de diferencias con respecto al texto
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que fue aprobado en la conferencia diplomatica, sirve
como una declaracién internacionalmente convenida en
cuanto al fondo y a la forma que convendria gue tuviera
una ley nacional sobre arbitraje comercial internacional,
pero el Estado es libre de servirse de la Ley Modelo en la
medida en que lo estime adecuado dada su particular
situacidn.

8. Sin embargo, resultard mas ficil alcanzar los
objetivos que persigue la Comisidn si- s mantiene la
mayor fidelidad posible a la estructura y a las
disposiciones de la Ley Modelo. En particular, se
favorece el logro del objetivo de reducir las barreras al
empleo del arbitraje comercial internacional si las partes
de otros paises y sus abogados pueden comprender
ficilmente la ley que rige el arbitraje, lo que se
conseguird mejor si se trata de un texto reconocido
internacionalmente, como la Ley Modelo.

9. En consecuencia, la promocion de la Ley Modelo
por la Secretaria consiste en alentar a los Estados a que
promulguen una nueva ley que rija el arbitraje comercial
internacional con las caracteristicas de la Ley Modelo, y
a que sigan todo lo posible al texto de la Ley Modelo tal
como fue aprobada por la Comisién. Incluso cabe decir
que .esta segunda tarea incumbe especialmente a la
Secretaria de la Comisi6n,

III. Situacién actual de las adhesiones

10. Para el 31 de enero de 1988 dos de las tres
convenciones de la CNUDMTI contaban-con el nlimero
de aprobaciones neccsarias para entrar en vigor, la
Convencién sobre la compraventa, el 1 de enero de
1988, v la Convencién sobre la prescripcién, el 1 de
agosto de 1988. Las Reglas de Hamburgo habian sido
aprobadas por 1! Estados, y para entrar en vigor
requerian 20 aprobaciones, Para ¢l 3] de enero de 1988
habia un total de 36 Estados Partes en las tres
convenciones. Ese niimero comprendia 28 Estados, de
los que dos (Egipto. y Hungria) eran Partes en las. tres
convenciones y cuatro (Argentina, México, Yugoslavia y
Zambia) en dos ‘de las convenciones, esto es, la
Convencién sobre la compraventa y la Convencién
sobre la-prescripcién.

11. La gran mayoria de los Estados que son Part¢ en
una o més de las tres convenciones son o han sido
miembros de la Comisién. Posiblemente ello se deba a
que es mas probable que los Estados que estan
interesados en la unificacion del derecho mercantil
internacional deseen ser miembros de la Comisién; y los
Estados que son miembros de la Comisién estan en
mejores condiciones de participar en la preparacién de
los textos que emanan de su labor y, en consecuencia,
pueden formarse una opinién favorable con respecto a
los mismos; los Estados que no participan ni como
miembros ni como observadores puede que ni siquiera
estén muy informados sobre la existencia de los textos. A
confinuacién se indica la exacta relacion existente entre
la composicién de la Comisién y la ratificacién de sus
convenciones. - : :

Tres convenciones de fo CNUDMT

Estados
Partes en,
MNumero total  af menos, una
de Estados convencidn  Porcentaje
Miembros de la
Comisién 36 15 42
Ex mi¢mbros de la:
Comisién 28 g 32
Miembros de las
Naciones Unidas,

que nunca han sido

miembros de la

Comisidén 95 4 4
Estados que no son

miembros de lag

Naciones Unidas 1 0 ¢

12, Aunque el cuadro indica una elevada correlacidn
entre 1a calidad de miembro de la Comisidn, presente o
pasada, y la aprobacién de una ¢ varias convenciones,
también demuestra que una mayoria considerable de los
miembros y ex miembros no han aprobado ninguna de
ellas. Sin duda esia cifra pronto disminuird notable-
mente pues la mayoria de los Estados que han
comunicado que prevén aprobar una o mis conven-
ciones corresponde a ambas categorias.

13. Es evidente que existe la misma correlacién entre la
composicidn presente ¢ pasada de la Comisién y la
aprobacién de la Convencién de Nucva York.

Convencidn de Nueva York

Niimere toral Estados
_ de Estados Partes Porcentaje
Miembros de la '
Comisién ’ 36 28 7%
Ex miembros de la :
Comision . 28 17 : 61
Miembros de las

Naciones Unidas,
que nunca han sido
miembros de la _
“Comisién 95 26 27
Estados que no son S
miembros de las :
Naciones Unidas 11 3 . 27

14. De los dos Estados que hasta ahora han aprobado
la Ley Modelo, uno de ellos (Chipre) es miembro de la
Comisién mientras que el otro (Canadd) ha participado
en forma regular y activa como observador.

IV. Medios de promover los textos
A. Promocion de los textos dentro de los Estados

15. Dado que la decisién de que un Estado aprobari
un texto de la CNUDMI suele ser una decision colectiva
para la que se celebran consultas interministeriales, y
quizd también consultas con los sectores sociales no
gubernamentales, y que requiere la aprobacién del
Parlamento, a menudo es necesario emprender activida-
des promocionales de diverso tipo para persuadir a las
muchas personas que intervienen de la conveniencia de
adoptar ¢l texio de que se trate. Es posible que en
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algunos Estados estas actividades se limiten a la
preparacién de uno o varios informes oficiales. También
pueden consistir en un programa educativo y de
promocién més amplio que comprenda la preparacién
de informes, articulos y otros textos para los medios de
comunicacién apropiados, la celebracién de seminarios
y simposios y la biisqueda de apoyo al texto en los
circulos profesionales y comerciales pertinentes. En cada
pais estas actividades estdn a cargo de personas y
organizaciones del mismo pals.

16. Las actividades did4cticas y de promocién dentro
de un Estado pueden orientarse hacia la comparacién
del texto de la CNUDMI con la ley vigente en el pals,
estudiando sus ventajas o desventajas frente a ella, Dado
el cardcter internacional de los textos de la CNUDMI,
esas actividades pueden consistir también en el examen
de las repercusiones internacionales del texto, su
comparacién con leyes de otros paises ¢ un debate sobre
sus consecuencias para los extranjeros que mantienen
relaciones comerciales con el Estado, Para ello podrian
invitarse estudiosos y profesionales extranjeros a
participar en simposios o seminarios sobre el texto de la
CNUDMI que se intente promocionar. También podria
invitarse a la secretaria a que participe en las actividades
de estudio y promocidén a fin de que aporte su singular
experiencia y perspectiva internacional al respecto,

B.  Creacidn de un clima internacional favorable

17. En la promocién de os textos de la CNUDMI la
principal funcién de la secretaria es crear un clima
internacional que favorezca una aprobacién generali-
zada. Ya se ha creado un clima favorable con respecto a
la labor de la Comisién en general. La Comisidn tiene
una envidiable repufacién por sus textos juridicos de
gran calidad profesional sobre importantes temas del
derecho mercantil internacional. Cuenta con esta
reputacidn tanto en los medios comerciales, juridicos y
gubernamentales que se ocupan del derecho mercantil
internacional como en los circulos diplomdticos que
estin relacionados con ella en el contexto de las
Naciones Unidas. Pero esta reputacién, si bien
contribuye a que los textos cuenten con un piblico
favorable, raras veces basta por si misma para que un
Estado apruebe un texto.

18. Las medidas mas importantes destinadas a crear un
clima favorable para la aprobacién de los textos de la
CNUDMI se adoptan durante su preparacién. Si los
textos fueran de dudosa calidad o no respondieran a
ninguna necesidad evidente, no podrian promoverse con
éxito, por muchos esfuerzos que se hicieran. Pero como
estos textos son de gran calidad y responden a una
necesidad manifiesta, pueden promoverse con éxito. No
obstante, es preciso emprender también actividades para
promover especialmente cada uno de eilos.

1,  Aprobacion del texto por otros Estados

19. La aprobacién de un texto de la CNUDMI por un
Estado constituye un factor importante que influye para

que los demas Estados también lo aprucben. Ello no se
debe solamente a que la aprobacién de un texto es la
forma definitiva de apoyarlo, sino también a un
problema prictico, esto es, que la aprobacién de una
convencién por un solo Estado no tiene ninguna
consecuencia jurfdica hasta que un nlimero suficiente de
otros Estados la haya aprobado y pueda entrar en vigor.
Ademds, la aprobacibn gemeralizada de un texto
constituye un paso adelante hacia el objetive de la
unificacién progresiva de! dereche mercantil inter-
nacional, por lo que el texto resulta mds util para los
profesionales de todos los paises.

20. En consecuencia, los funcionarios y otras personas
de los Estados que han aprobado los textos de la
CNUDMI estan interesados en alentar a otros Estados,
especiaimente a los de la misma regién o con los que
mantienen relaciones comerctales importantes, para que
también aprueben los textos. Estas personas pueden
ejercer especial influencia a favor de la aprobacién de un
texto, pues es probable que comprendan los problemas
que enfrenta un Estado al considerar su aprobacién.

21. Es muy importante que la Convencién de Nueva
York, la Convencién sobre la compraventa y la
Convencién sobre la-prescripeidén estén en vigor, o que
pronto lo estardn, y que estas tres convenciones hayan
recibido ratificaciones o adhesiones durante el aiflo
pasado. La secretaria se estd esforzando especialmente
por promover las Reglas de Hamburgo a fin de que
también entren pronto en vigor. Segiin la experiencia del
afio pasado, cabe prever que una vez que entren en vigor
varios otros Estados que ahora vacilan las ratifiquen o
lés presten su adhesidn.

2. Apoyo de la Asamblea General

22, La Comisién, en su 20.° periodo de sesiomes,
preparé un proyecto de resolucién por la que la
Asamblea General pediria a todos los Estados que ain
no lo hubiesen hecho que consideraran la posibilidad de
ratificar las tres convenciones, y el Protocolo, resultantes
de la labor de la Comisién o de adherirse a ellas,
indicando el nombre de cada una de esas convenciones y
del Protocolo, ¥ pediria al Secretario General que
presentara a la Asamblea General en su cuadragésimo
cuarto periodo de sesiones un informe relativo a los
resultados obtenidos (A/42/17, parrafo 332).

23. La Asamblea General estuvo de acuerdo con la
Comisién en cuanto al objetive y al fondo del proyecto
de resolucién pero, como deseaba reducir el nimero de
resoluciones que aprobaria, incluyé los dos pdrrafos
dispositivos del proyecto de resolucién como pérrafos 9
y 10 de fa resolucién 42/152 sobre la labor realizada por
la Comisién en su 20.¢ perfodo de sesiones,

24, Como lo ha previsto la Comisién, los pérrafos
pertinentes de la resolucién 42/152 se seftalardn a la
atencién de todos los gobiernos mediante una nota
verbal del Secretario General antes de que se celebre el
21.° periodo de sesiones de la Comisién. Cabe esperar
que este renovado apoyo de la Asamblea General influya
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para que las autoridades de otros Estados consideren la
posibilidad de ratificar los textos de la CNUDMI o de
prestar su adhesuén a los mismos.

. 3. Apayo de otras orga_nizacfoﬁes internacionales

25, Ademés del apoyo de los textos por parte de la
Asamblea General, puede ser una forma importante de
promoverlos el apoyo de otras organlzaclones inter-
nacionales. La secretaria, ha solicitado a: las organiza-
ciones con las que mantiene una relacién activa y en las
que ese tipo de manifestaciones de apoyo. constltuyen
una parte normal de las actividades de la organizacion,
que presten su apoyo.a los textos de la CNUDMI. Si se
trata de una orgamzacxén lntergubernamental el apoyo
consiste normalmente en-una recomendacién, analoga a
la de la resolucién 42/152 de la Asamblea General, para
que los Estados Miembros de la organizacién consideren
la posibilidad de aprobar el texto. Es mas probable que
presten ese tipo de apoyo las organizaciones regionales
que consideran que los textos de la CNUDMI son
elementos importantes para la integracion y el desarrollo
econémicos de la regidén. Si se trata de una organizacién
no gubernamental la resolucién podria recomendar a
los miembros que adoptcn medidas para que en sus
respectivos pafses se inicien los procedimientos necesarios
para la aprobacién de los textos. Los textos de la
CNUDMI han recibido el apoyo de varias organizaciones
intergubernamentales y no gubernamentales. .

26. El apoyo del texto por parte de una organizacién
intergubernamental 0 no gubernamental puede influir
directamente en las antoridades nacionales competentes.
Ademas, esas resoluciones pueden sentar la base para
que las organizaciones nacionales asociadas adopten
resoluciones andlogas, de modo que contribuirian a la
promocion local del texto,

4. Publicacion de los textos de la CNUDMI
Y documentos explicativos

27. A fin de que los textos de la CNUDMI asi como
una brevé historia de su preparacién tuvieran mayor
difusién, la secretaria publicé recientemente un libro
sobre la labor de la CNUDMI?, Este libro se publicd
en espafiol, francés, inglés y ruso. También se ha
publicado una separata de las Reglas de Hamburgo en
espaiiol, francés e inglés.

28. Ademés se han vuelto a publicar las convenciones y
la Ley Modelo en variag revistas especializadas, a fin de
que tengan amplia difusién. Revisten particular impor-
tancia las traducciones de estos textos de la CNUDMI a
otros idiomas que no son los idiomas oficiales de las
Naciones Unidas, sobre todo cuando se trata de
traduccmncs ‘aprobadas oficialmente por todos los
paises en los que se habla ese 1dloma

*UNCITRAL: la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mereantil Internacional (Pubhcaadn de las Nac:ones Umdas nifim. de
venta: 5.86.V.8).

29. Aparte de la breve historia de la preparacién de los
textos de la CNUDMI que contiene el libro sobre la
Comisién, se ha sentido la necesidad de publicaciones,
especialmente destinadas a la promocién de determina-
dos textos. Para atender, al menos en parte a esa
necesidad, la: secretaria ha preparado cuatro folletos
promocionales sobre las Reglas de. Hamburgo, la
Convencién sobre la compraventa, la.Convéncion sobre
la prescripcion y la:Ley Modelo. El texto de estos-cuatro
folletos se presenta a la Comisién para su informacién
en los documentos A/CN.9/306, 30? 308 y 309,

30. Ensu 11:° periodo de sesmncs, la Comlslén del
Transporte Maritimo de la UNCTAD, en su parrafo 8 de
su resolucidon 35 (XI), pidié a la. secretaria de la
UNCTAD que preparase un estudio sobre las -conse-
cuencias econdimicas y comerciales de las Reglas de
Hamburgo y del Convenio sobre e! Transporte
Multimodal Internacional de: Mercancias, incluidas las
pricticas actuales en materia de seguros,. y que
presentase un breve documento en forma de folleto en el
que se explicaran las disposiciones de los convenios y las
consecuencias de pasar a. ser parte contratante en ellos
(TD/B/1034, anexo I), Segin lo acordado entre las-dos
dependencias de la secretaria, la secretaria de la
Comisién se ocupd de preparar el texto sobre las Reglas
de Hamburgo. El Profesor Rolf Herber (Reptblica
Federal de Alemania), que fue el Presidente de la
Conferencia Diplomdtica donde se aprobaron las Reglas
de Hamburgo, preparé ¢l anteproyecto. en calidad de
consultor de la secretaria de la Comision, El texto, que
mds tarde la UNCTAD publicari en un libro junto a un
texto andlogo .sobre el Convenig Multimodal, serd
presentado al 13.2 periodo de sesiones de la Comisién del
Transporte Maritimo, que se celebrard en Ginebra del
14 al- 22 de marzo de 1988, como documento
TD/B/C.4/ 315 (Primera parte). Se distribuirdn copias
en el periodo de sesiones de la Comisién, -

5. B:bhograﬁ'a espec:alrzada

31, Varios articuios ¥y comentarios mas brevcs de
publicaciones juridicas y comerciales se han ocupado de
los textos de la CNUDMI, Los miembros de la secretaria
también han contribuido publicando articulos bajo su
propio nombre. En algunos casos, se sabe ue estos
articulos han ejercido una influencia positiva, No
gbstante, debido a la plantilla reducida de la secretaria y
a la amplia serie de temas que aborda la Comisidn, se
prevé que esta actividad, a la que se debe dedicar ¢l
tiempo que queda tras cumplir las funciones regulares de
preparacién de documentos para los periodos de
sesiones y de asisténcia a esos periodos de sesiones,
tendra sélo un efecto promocmnal llmllado ¢n el plano
internacional. '

32. Una revisién de la bibliografia sobre estos temas
indica que fos delegados a los periodos de sesiones de la
Comisién o de los Grupos de Trabajo han escrito muchos
mds articulos. Ademds, muchos delegados han inspirado
a sus colegas o a estudiantes para que escribieran
articnlos sobre textos que -estaba preparando la
Comisién o que ya habfa aprobado. Los articulos
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escritos, o inspirados, por los delegados, tanto por su
nimero como por la profundidad con que analizan las
cuesticnes, han tenido fundamerital importancia en la
promocnén de los textos.

33, La secretaria estimulard-especialmente nuevas tesis
doctorales y otros trabajos académicos y especializados
sobre la labor de la Comisién. Los antecedentes que se
indican en .el Anuario de la CNUDMI v en las actas
oficiales de las tres conferencias diplomdticas pueden
consultarse en muchas bibliotecas univérsitarias y de
otro tipo. Los documentos més recientes pueden
solicitarse a la secretaria. Se han adoptado disposiciones
para que especialistas y estudiantes tengan acceso a la
biblictecd juridica de la CNUDMI en Viena.

34. En el Anvario de la CNUDMI se publica
regularmente una bibliografia de obras especializadas
relacionadas con la labor de la Comisién. A partir del
19.° periode de sesiones, celebrado en 1986, la
bibliografia figura en un documento que se disiribuye
como documento de los periodos de sesiones anuales de
la Comisién, y de esa manera resulta sumamente
oportuna y util, pero también seguird publicindose en el
Anuario. No se han preparade bibliografias especiales
sobre cada uno delos textos resultantes de 1a labor dela
Comisibn, pues se consideré que al estar clasificada Ta
bibliografia anual respondia bastante bien a esa
necesidad. Pero si la Comisidn estiinara que resultarian
realmente dtiles podrian prepararse bibliografias de ese
tipo. '

6. Simposios

35. Los primeros dos simposios quc patrociné la
Comisién en 1975 y 1981 tenian por finalidad brindar
una capacitacién general en materia de. derecho
mercantil internacional y no se celebraron con ningén
propésito especificamente promocional. En su 14.° pe-
riodo de sesiones, celebrado en 1981, la Comisidn
decidié que, habida cuenta de que disponia sélo de
recursos limitados para este fin, Ja secretaria debia tratar
de. organizar seminarios y simposios sobre una base
reglonal y acoglé con benepldcito la posibilidad de que
los seminarios regionales pudieran copatrocinarse con
orgamzacnones regionales (A/36/17, parrafo 109). Por
primera vez 1a Comisién indicd que uno de los objetivos
de los seminarios seria la promocién de los textos
emanados de la labor de la Comisién,

36. Desde 1981 la secretaria ha copatrocinado varios
seminarios regicnales en colaboracion cen otras
orgamzaclones Aungue . los arreglos bdsicos de cada
seminario estuvieron a cargo de la otra organizacién, la
secretaria se ha ocupado de planificar el contenido del
programa y ha aportado oradores para desarrollarlo.
Algunos miembros de la secretaria también se refirieron
a la labor de la Comisién en muchos otros seminarios y
reuniones profesionales patrocinados pot otras organi-
zaciones. El informe sobre capacitacién y asistencia de
los afios anteriores contiene informacién acerca de todas
estas actividades. Se prevé que en el futuro, cuando sea
oportuno, seguirdn emprendiéndose actividades andlogas

pues, en general, resultan tiles para hacer conocer Ia
labor de la Comisidn,

37.  En cumplimiento de la decisién que la Comisién
adopté en su. 20.° periodo de sesiones de que se
atribuyera mas prioridad a las actividades de capacita-
cién y asistencia. ¥y de . promocién de los textos,
especialmente en los paises en desarrollc (A/42/17,

pérrafo 340), Ia secretaria ha comenzado a organizar un .

seminario regional especialmente destinado a la promo-
cién. Se prevé que el seminario se celebrard en Lesotho,
en agosto de 1988, La Zona de Comercio Preferencial,
una organizacidon regional del Africa meridional y
oriental, en la que participan 16 Estados, ha aceptado
copatrocinar el seminario.

38. Dado que el objetivo del seminario seria que los
6rganos normativos. de los Estados interesados se
familiarizaran con la CNUDMI como institucién, asi
como con los textos juridicos que produce, y promover
la aprobacién vy aphcacnén de €505 textos, se prevé que
durard dos semanas y contard con la asistencia de varios
participantes por Estado. Aunque ‘el mimero de
participantes por Estado dependerd, en parte, del nivel
de fondos dlspombles asunto que se examina en un
informe paralelo (A/CN.9/311),yla composicion de las
delegaciones podria ser diferente segiin el Estado, se
prevé que los participantes procederdn de los Ministerios
de Relaciones Exteriores, de Justicia, y de Transporte
(para las Reglas de Hamburgo) y de las universidades,
los colegios dé abogados, y los circulos financierds y
econdmicos. Funcionarios de la secretaria, delegados
ante la Comisién y participantes locales actuarin como
conferenciantes y moderadores,

39. El seminario s¢ ha organizado basdndose en -el
criterio de que resultard conveniente a la Comisién y a
los pamc;pantes examinar todos los textos de la
CNUDMI al mismo tiempo. Aunque se refieren a cuatro
temas distintos, esto es, compraventa, transporte
maritimo de mercaderias, arbitraje comercial inter-
nacional y negociacion de contratos de instalaciones
industtiales, es probable que en cada pafs intervengan las
mismas personas en la decisién de aprobarlos. Ademds,
s¢ calculé que para examinar debidamente cualquiera de
los textos se requerian disertaciones y bastante tiempo
para ¢l debate.

40. Se¢' considerd conveniente que en el primer
seminario de este tipo que organizara la secretaria
participaran representantes de varios Estados y que ¢l
seminario fuera copatrocinado por una organizacién
regional de cooperacidn -y desarrollo econémicos. De
esta manera, los participantes podrian intercambiar
opiniones con respecto a si la aprobacién de los textos de
ia CNUDMI proporcionaria una infraestructura juridica
apropiada, moderna y uniforme que favoreceria el
desarrolle econdmico de sus respectivos paises,

41. Se prevé que en el futuro se organizarin otros
seminarios de este tipo, basdndose en la experiencia de
este seminario, También pueden organizarse seminarios
regionales sobre determinados textos o temas de los que
se ocupe la Comisidn.




144 Anuario de la Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional — Vol. XIX: 1988

7. Pasantes

42, Pueden adoptarse disposiciones para que jovenes
profesionales de los ministerios pertinentes, sobre todo
de paises en desarrollo, pasen un periodo en la secretarfa
de la Comisién. Ademds de estudiar los principios del
derecho mercantil internacional, los pasantes se fami-
liarizarian con los procedimientos que se siguen para
unificar y armonizar esta rama del derecho, Al término
de su pasantia, estarian mejor preparados para evaluar si
la aprobacién de los textos de la CNUDMI y de otros
textos sobre derecho mercantil internacional resultaria
Gtil a sus respectivos paises.

8. Promocidn de textos con personas
en posiciones clave

43. S8i bien muchas de las actividades de promocién
gue puede emprender la secretaria estarian encaminadas
a crear un clima generalmente favorable a la aprobacién
de los textos de la CNUDMI, algunas se orientarian a
identificar personas en posiciones clave que podrian
adoptar en sus respectivos paises la iniciativa de
proponer su aprobacion. Por ejemplo, parece razonable
pensar que uno de los motivos por ¢l que entre los
Estados que adoptaron los. textos de la CNUDMI ha
sido superior el porcentaje de Estados que son o fueron
miembros de la Comisién que el porcentaje de Estados
no miembros es que los delegados ante los periodos de
sesiones de la Comisién conocen personalmente la labor
de. ésta y estdn en condiciones de iniciar medidas
favorables en sus respectivos palises.

44, FEl siminario que se celebrars en 1988 en Africa se
ha planificado con 1a idea de que los participantes serdn
personas {que ocupan puestos estratégicos para iniciar
medidas en sus respectivos pafses. Se prevé que en el
futuro se organizardn otros seminarios para personas
clave, '

45, Las personas clave suelen participar también en las
reuniones de otras organizaciones internacionales, y la
secretaria procura, cuando asiste a esas reuniones,
ponerse en contacto con ellas y conversar acerca de los
textos de la CNUDMIL

9, Consultas individuales

46, En diversas oportunidades se ha pedido a la
secretaria que celebrara consultas con determinados
paises mientras éstos examinaban alguno de los textos de
la CNUDMI. Por lo general esas consultas se han
evacuado mediante observaciones por escrito con
respecto a proyectos de leyes. También se han hecho
viajes al pais a fin de conversar con los funcionarios
competentes o participar eén seminarios o simposios
sobre el texto de que se trataba,

47, Cabe citar como ejemplo de las actividades de
promocién de este tipo que lleva a cabo la secretaria, y
que se dirigen a mas de un Estado, la preparacidn de un
documento que compara las disposiciones de la
Convencién sobre compraventa con las disposiciones de

las dos convenciones de La Haya de 1964 que la primera
estaba destinada a reemplazar (esto es, la Convencidn
relativa a una Ley uniforme sobre la venta internacional
de mercaderias y la Convenci6én relativa a una Ley
uniforme sobre Ia formacién de contratos para la venta
internacional de mercaderias). Este documento se
transmitié a los Paises Bajos, como depositario de las
convenciones de La Haya de 1964, quien los distribuyé a
los Estados contratantes en esas convenciones.

48, La secretaria estd siempre dispuesta, en la medida
€0 que sus recursos se lo permitan, a prestar apoyo a los
paises que se lo soliciten y a compartir la experiencia que
ha adquirido. Desafortunadamente, la situacién en que
se encuentra la plantilla de la secretaria de la Comisién
impone graves limitaciones a las posibles consultas y
debido a las restricciones a los recursos financieros
disponibles son pocos los viajes que pueden hacerse,
salvo que los sufraguen los paises solicitantes,

V. Disponibilidad de recursos

49. La secretaria dispone de recursos limitados, para
promover los textos resultantes de la labor de la
Comision, Como Io sefialé la Comisién en el informe
sobre la labor realizada en su 20.° periodo de sesiones, la
promocién de la aprobacién de los textos de la
CNUDMELE y el hecho de que debiera atribuirse mayor
prioridad a las actividades de capacitacién y asistencia,
no suponia pérdida de interés en la preparacién de
nuevos textos juridicos sobre aspectos. del derecho
mercantil internacional (A/42/17, parrafo 340), Tam-
bién se observd en el 20.° periodo de sesiones que la
necesidad de destinar mayores recursos a las actividades
de promocidn habia surgido en un momento en que el
35% de los puestos de la secretaria ‘de la Comisién
estaban vacantes {A/42/17, péarrafe 341). Durante el
periodo de cinco meses transcurridé desde que se aprobé
¢l informe de la Comisién hasta que se preparé el
presente documento no se ha producido ningiin cambio
radical en la plantilla disponible ni se prevé cubrir en un
futuro préximo ninguna de las vacantes existentes.

50, En el presupuesto de la secretaria de la Comisién
no se han consignado fondos especiales para la
promocién de la aprcbacién de los textos. Las
actividades que requieren considerables sumas de
dinero, tales como patrocinio de seminarios, deben
cubrirse con fondos extrapresupuestarios. Se presentara
a la Comisidn un informe donde se examinarin los
seminarios previstos por la secretaria y las necesidades
financieras correspondientes (A/CN.9/311). Para al-
gunas actividades de promocién que requerian viajes de
funcionarios de la secretaria o la contratacién de
consultores se han utilizado fondos del presupuesto
ordinario a disposicién de la secretaria, y se prevé que
atn podri recurrirse a esa fuente de fondos. Pero no
puede esperarse un aumento de los niveles de
financiacién con cargo al presupuesto ordinario.

51. La conclusién que pareceria deducirse es que las
actividades de promocién de la -secretaria deben
planificarse de modo tal que logren los méximos
resultados con el minimo desembolso de recursos.
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C. Recopilacién y difusién de informacion sobre la jurisprudencia relativa a textos juridicos de la CNUDMI:
nota de Ia Secretaria (A/CN.9/312) [Original: inglés]
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1. Durante los periodos de sesiones 16,° (1983) y 17.°
(1984) de la Comisién de las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional se sugirid que se
exploraran medios para difundir decisiones judiciales y
arbitrales concernientes a textos juridicos elaborados
por la Comisién (A/38/17, parr. 137, A/3%/17,
parr. 155)'. En su 18.° periodo de sesiones (1985) la
Comisién tuvo ante si una nota de la secretaria
(A/CN.9/267) en la que se examinaban los posibles
mecanismos para reunir y difundir decisiones que se
hubiesen adoptado a la luz de textos juridicos
elaborados por la Comisién, asi como diversos medios
para promover y facilitar la interpretacién uniforme de
tales textos. Esa nota indicaba que tal vez fuera, en aquel
momento, prematuro que la Comisién se pronunciara
sobre mecanismos y medidas concretas, por lo que tal
vez la Comisién desease examinar la posibilidad de
hacerlo después de la entrada en vigor de la Convencién
de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderias (Viena,
1980) (denominada en adelante “Convencidén sobre la
Compraventa”). En consecuencia, la Comisién decidié
aplazar el examen de este asunto hasta el momento
oportuno en algdn futuro periodo de sesiones (A/40/17,
pare. 377y,

'Informe de la Comisién de las Naciones Unidas para ¢l Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su 16.° periodo de
sesiones, Documentos Oficiales de la Asamblea General, trigésimo
octave perfode de sesiones, Suplemento No. 17 (A/38/17); Informe de la
Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantit
Internacional sobre la Jabor realizada en su 17.° periodo de sesiones,
Documemos Oficiales de la Asamblea General, irigésimo naveno periodo
de sesiones, Suplemento No. I7 (A/39/17).

‘Informe de fa Comisidén de las Naciones Unidas para &l Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su 18.° periodo de
sesiones, Documentos Oficiales de la Asamblea General, cuadragésimo
periodoe de sesiones, Suplemenio No, [7 {8/40/17).

decidi¢ abrir en su 21.° periodo de sesiones un debate
general sobre los trabajos de la Comisidn para el futuro
a mediane plazo. A este respecto, se conving en que la
Comisidn examinara la forma de reunir y difundir
informacién sobre la interpretacién dada por tribunales
y comisiones de arbitraje a la Convencién de Viena sobre
Compraventa, 1980 (A/42/17, parr. 343).

3, La presente nota resume y complementa la nota
anterior (A/CN.9/267), con miras a ayudar a la
Comision en el presente periodo de sesiones a
pronunciarse sobre la adopcion de medidas concretas, en
vista de la necesidad de reunir y difundir la informacion
pertinente. La nota se centra en la informacién relativa a
la Convencién sobre la Compraventa, que entré en vigor
el 1 de enero de 1988, y a la Convencién sobre la
Prescripeién en Materia de Compraventa Internacional
de Mercaderias (Nueva York, 1974) (denominada en
adelante ‘“‘Convencién sobre la Prescripcién®™) que, en
unién del Protocolo de 1980 por el que se modifica dicha
Convencién, entrard en vigor el 1 de agosto de 1988, Las
medidas que pueda acordar la Comisién tal vez sean
también aplicables posteriormente al Convenio de las
Naciones Unidas sobre Transporte Maritimo de
Mercancias, 1978 (Hamburgo) (denominado en adelante
“Reglas de Hamburgo™), una vez que este instrumento
haya entrado en vigor. La Comision tal vez desee
considerar si convendria -asimismo aplicar medidas
idénticas o andlogas respecto de otros textos juridicos
emanados de su labor, por gjemplo respecto de la Ley
Modelo de la CNUDMI sobre arbitraje comercial
internacional,

nforme de la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su 20.° petiodo de
sesiones, Documentos Oficigles de la Asamblea General, cuadragésimo
segundo periodo de sesiones, Suplemento No. 17 (A/42/17).
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4. El mimero de decisiones de las que serd necesario
ocuparse, aun cuando se consideren Unicamente las
relativas a la Convencién sobre la Compraventa y a la
Convencién sobre la Prescripcién, es imprevisible, lo
dnico seguro es que el volumen de esa jurisprudencia
aumentara sensiblemente con el transcurso del tiempo,
debido en gran parte al aumento previsible del nimero
de Estados Partes en esas convenciones. Por ello, las
consideraciones y propuestas de la preseite nota
hubieron de fundarse sobre una conjetura razenable
respecto de esa cantidad, y habrd que revisar, y
probablemente modificar, en los proximos aiios cuales-
quiera medidas concretas que la Comisién adopte en el
presente periodo de sesiones.

I. Necesidad de recopilar y difundir las decisiones

5. Al establecer la necesidad de que la Comisién y su
secretaria reanan y difundan las decisiones en las que se
interpretan las convenciones hay que tener en cuenta
fundamentalmente dos factores, En primer lugar, habria
que considerar el objetivo y la utilidad de facilitar
informaci6n sobre la interpretacion de la convencion de
que se trate. En segundo lugar, cualquier medida y su
alcance concreto dependerdn del grado en que no sea
posible obtener de otra forma la informacién deseada.

A. Finalidad e interés de la informacidn sobre
la jurisprudencia

6. Se suele aducir como finalidad e interés de esta
informacién el deseo de dar mayor uniformidad a la
interpretacion de textos juridicos uniformes. Como se
indicaba en la nota anterior (A/CN.9/267, parr. 8), una
mayor difusién de la jurisprudencia relativa a las
convenciones promoveria por si misma una cierta
uniformidad de interpretacién, por cuanto esa difusidn
daria accese a la jurisprudencia de los jueces y Arbitros
extranjeros a los que han de aplicar las convenciones y
les estimularia a tenerla en cuenta.

7. En la redaccidon de todos los instrumentos de la
CNUDMI se tuve conciencia de la necesidad de una
interpretacion uniforme. Por ejemplo, en el parrafo 1) del
articulo 7 de la Convencibén sobre la Compraventa se
enuncia el siguiente principio bdsico para la aplicacién
de la Convencion: “1) En la interpretacién de la presente
Convencién se tendrin en cuenta su cardcter inter-
nacional y Ia necesidad de promover la uniformidad en
su aplicacién . . .. Andlogas disposiciones figuran en la
Convencién sobre la Prescripcién (articulo 7) y en las
Reglas de Hamburgo (articulo 3). Ademas, el pérrafo 2)
del articulo 7 de la Convencién sobre la Compraventa
dispone que *‘Las cuestiones relativas a las materias que
se rigen por la presente Convencién que no estén
expresamente resueltas en ella se dirimirdn de conformi-
dad con los principios generales en los que se basa la
presente Convencidn o, a falta de tales principios, de
conformidad con la ley aplicable en virtud de las normas
de derecho internacional privado”. Seria dificil cumplir
las obligaciones qué imponen los pirrafos 1) y 2) del
articulo 7 sin disponer de la informacién necesaria
acerca de la interpretacidén dada por otros a los textos.

8. La necesidad de que la interpretacién de los textos
sea uniforme ha sido reconocida en muchas obras
doctrinales y en varios simposios sobre la Convencidn
sobre la Compraventa, ¥ fue uno de los temas de
deliberacién del 12° Congreso de la Academia
Internacional de Derecho Comparado, celebrade en
Sydney/Melbourne (Australia) en agosto de 1986. El
intercambio de experiencias y opiniones que resulté de
los informes nacionales presentados a dicho Congreso
puso claramente de relieve la necesidad de que la
interpretacién fuese uniforme, y se hicieron una serie de
propuestas en cuanto a las medidas que podian
adoptarse para promoverla.

9. Endos sentidos, ¢l interés de la informacidn sobre fa
Jjurisprudencia relativa.a las convenciones trasciende la
mera necesidad de una interpretacién uniforme. En
primer lugar, la difusiéon rdpida e integra de las
decisiones jurisprudenciales puede contribuir a saivar la
objecion de que un nuevo instrumento internacienal no
tiene otro fundamento que el contenido de su propio
texto, ya que, a diferencia de la legislacién interna
tradicional a la que pretende sustituir, no tiene base
alguna en la jurisprudencia, Por elio, 1a difusién de esas
decisiones, sobre todo en la etapa inicial fomentard vy
reforzard la aceptabilidad de los nuevos textos a medida
que se conozca que estin siendo utilizados y que jueces y
arbitros de un gran nimero de paises estdn contri-
buyendo con su experiencia a su perfeccionamiento. En
segundo lugar, la informacion sobre la jurisprudencia
ayudaria a las partes y a sus abogados a planificar y
otorgar contratos mercantiles, y seria también 1til para
los tribunales judiciales o arbitrales y para los abogados
en la sustanciacién de controversias derivadas de las
operaciones mercantiles,

B. Dificultad de acceso a la informacidn
sobre la jurisprudencia

10. La mejor fuente de informacién sobre interpreta-
cién auténtica de las convenciones son los llamados
travaux  préparatoires, es decir, la documentacion
compieta de la labor preparatoria, disponible en los seis
idiomas oficiales de las Naciones . Unidas, Esos
documentos constituyen una relacién autorizada de la
historia legislativa de las disposiciones en el Grupo de
Trabajo, la Comisién y la Conferencia Diplomatica. Sin
embargo, a pesar de que esos documentos se distribuyen
a todos los gobiernos, a las bibliotecas que cuentan con
fondos editoriales de las Naciones Unidas y a muchas
otras. bibliotecas, de hecho no es ficil conseguirlos en
todos los paises que son o serdn parte en las
convenciones. En realidad, ni siquiera es seguro que
pueda obienerse ficilmente el propio texto de las
canvenciones en todos los paises que son partes en elias,

11, Por otra parte, los jueces, los drbitros y los
profesionales del derecho a los que se- plantea un
problema concreto suelen sentirse reacios a emprender
una extensa labor de bisqueda en una voluminosa
documentacidén para seguir el proceso de ¢laboracion de
una determinada disposicion. Tampoco esa biisqueda
permitiria encontrar en todos los casos una solucién
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concreta, debido a la enorme diversidad de situaciones
de hecho y a la incesante evolucion de la’ prictica
comercial, Por ello, a pesar de 1la enorme utilidad de los
travaux préparatoires como elemento de orientacion en
la interpretacién y aplicacién del texto de que se trate,
sigue habiendo una gran necesidad de difundir las
decisiones relativas a dicho texto.

12. Como se aclard en la nota anterior (A/CN.9/267,
parr. 2), actualmente no existe ningiin mecanismo bien
establecido para que las partes en  las operaciones
comerciales, los abogados ¥ los tribunales arbitrales o
Jjudiciales tengan acceso a las decisiones de tribunales
judiciales o arbitrales extranjeros relativas a los textos
juridicos de la CNUDML. Una primera limitacién se
debe al hecho de que no todas las decisiones de los
tribunales se- publican, y el numero de dec1s1ones
arbitrales publicadas es alin menor.

13. En todos los casos en los que la. decisién ha sido
publicada, una segunda limitacién se deriva del hecho de
que en cualquier caso sdlo puede disponerse hasta cierto
punto de las decisiones extranjeras. Las barreras
idiomaticas agravan la situacién, ya que las decisiones
suelen publicarse solamente en su idioma original. Aun
en aquellos casos en los que puede disponerse de
repertorios de decisiones o de revistas juridicas de otros
paises, a falta de un sistema aproplado de indices de
remisién o consulta serd dificil encontrar las decisiones
relativas a las convenciones de la CNUDMI.

14,  El hecho de que exista ya una amplia bibliografia
sobre las convenciones de la CNUDMI y de que es
probable que esa bibliografia siga aumentando en el
futuro, tanto respecto a los textos como respecto a las
decisiones judiciales basadas en dichos textos, atenda ed
cierta medida las dificultades sefialadas. Sin embargo, en
tanto que en'los paises desarrollados estas publicaciones
son faciles de conseguir, no es éste el caso ni quizé lo sea
en el futuro para los tribunales judiciales y arbitrales que
han de resolver controversxas en muchas otras partes del
mundo.

II.  Procedimiento posible para recopilar
: Ia jurisprudencia

15. La primera tarea consistiria en reunir todas las
decisiones a las que pueda tenerse acceso, incluidas las
no publicadas. A pesar de que dicha tarea tal vez
corresponda fu ndamentalmente a la secretaria de la
CNUDMI, ésta no est4 en condiciones de llevarla a cabo
exclusivamente por sus propios medios, Como se sugeria
en la nota anterior (A/CN.9/267, ‘parr. 5), 1a Comisién
podria rccomcndar ala Asamblea General que adoptara
una resolucién para pedir a los Estados que. comunicaran
a la secretaria las decisiones de sus tribunales. De forma
andloga, podria solicitarse a las instituciones que
entienden en los casos de arbitraje que transmitiesen a la
secrétaria los laudos arbitrales que sentaran jurispruden-
cia sobre un texto juridico de la CNUDMI, a reserva del
consentimiento de las partes en caso necesario.

16. Una propuesta sustitutiva o complementaria seria
“la de organizar una red de corresponsales nacionales

designados por los Estados partes en la ¢onvencidn. El
corresponsal nacional podria ser, por ejemplo, un
funcionario del Ministerio de Justicia (Departamento
del Procurador General), un miembro de las comisiones
encargadas de recopilar la jurisprudencia que existen en
muchos paises con ordenamientos juridicos de tradicién
anglosajona, un catedritico de derecho u otra persona
competente dotada de medios suficientes para llevar a
cabo esa tarea. En el supuesto de que la labor del
corresponsal nacional no se limitara a la recopilacion v
transmisién de las decisiones originales (e incluyera, por
ejemplo, la preparacion de resefias, como se propone
méds adelante ‘en los pdrrafos 22-23), habria que
examinar tanto las consecuencias de organizacién como
financieras que se derivarfan para los Estados interesa-
dos. -

17. Con el fin de reducir la tarea de recopilacién en
funcién de las necesidades antes sefialadas, tal vez
debierd- procederse en esta etapa con cierto grado de
selectividad. Podria adoptarse como criterio general la
consideracidn ‘de que la decisién constituyese una
interpretacién de una disposicién juridica o se refiriese
de otra forma pertinente a una cuestién de derecho, con
la consiguiente exclusién de decisiones en las .que la
comtroversia entrafie fundamentalmente una mera
aplicacién textual de una disposicion de la Convencnén a
los supuestos de hecho del caso.

18. Con independencia del tipo de informacion sobre
las “decisiones recopiladas que se difunda, parece
conveniente archivar el texto integro de todas las
decisiones originales en un lugar en el que esté a
disposicién de cualquier persona interesada. La Comi-
$ién tal vez desee pedir a su secretaria que ‘se ocupe
de que las decisiones se archiven y se conserven a
disposicién de los interesados, conforme a lo indicado.
Al menos en una primera etapa, la propia secretaria
podria desempefiar esa tarea. Posteriormente, cabria
estudiar la posibilidad de -encomendarla a otra
organizacidn que contara con-un centro de documenta-
cién quie, a su vez, podria convertirse en un centro de
coordinacién de las actividades - de’ capacitacién e
investigacidn sobre determinados textos juridicos de la
CNUDMI. La secretaria ha obténido informacion
prelimindr y extraoficial acercéa de una posibilidad de ese
tipo -en Viena, lo que entrafiaria la ventaja de una
proximidad inmediata a la sede de la secretaria. En lo
que respecta al posible almacenamiento y recuperacién
futura de datos con emplec de computadoras, habria
que hacer referencia también a los proyectos de
establecer un sistema de informacién o un banco de
datos para el derecho uniforme que estin siendo
estudiados por el Institute Internacional para la
Unificacién del Derecho Privado (UNIDROIT).

III. Posible alcance de 1a difusién de informacién sobre
- la jurisprudencia y medios disponibles al efecto

19. La solucién ideal seria que la Comisién y su
secretaria establecieran un sistema de repertorios
jurisprudenciales en las que figararan (como, por
ejemplo, en los tepertorios de jurisprudencia mercantil
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del Commonwealth) €l texto integro de las sentencias y
una nota introductoria en la que se resumieran el fallo o
los fundamentos de derecho y los supuestos de hecho.
Ahora bien, este enfoque debe desecharse por su falta de
realisme, al no ser viable habida cuenta de la enorme
cantidad de trabajo gque entrafaria la traduccién,
preparacion y publicacién de un gran namero de
documentos en los seis idiomas oficiales de las Naciones
Unidas. :

20. Aunque por esa razén la Comision y su secretaria
tienen que adoptar un enfoque mas limitado, cabe que
una editorial comercial asuma la publicacién de
repertorios jurisprudenciales completos, al menos en un
idioma. En caso de que hubiera una editorial claramente
interesada en ello, tal vez la secretarfa pudiera establecer
una relacién que ayudara a la editorial y aumentara al
mismo tiempo las ventajas de caracter general que su
publicacidén comercial entrafiaria para la comunidad
internacional. Entre otras cuestiones podria llegarse a un
acuerdo sobre la forma y la estructura de un indice
tematico o de otro sistema de remisidn, asi como sobre la
entrega de copias de las decisiones recopiladas por la
secretaria y los corresponsales nacionales o como
contrapartida de un acuerdo que permitiera a los
usuarios de los palses en desarrollo adquirir los
repertorios jurisprudenciales a un precio mas bajo o en
moneda local.

21, En cuanto a la informacion de ambito més
modesto que la secretaria estaria en condiciones de
difundir, una solucién minima consistiria en facilitar la
localizaciéon de las decisiones mediante la cita de los
casos, clasificados .conforme a un indice temdtico
preestablecido, con indicacion de la fuente si aquéllas
han sido publicadas. Sin embargo, ¢l margen de
posibilidad es mayor, sobre todo si puede conseguirse la
ayuda de los corresponsales nacionales,

22, Unasolucién viable y atil seria preparar y publicar
resefias de las decisiones recopiladas. Esas resefias, con el
sistema de notas introductorias, constarian esencial-
mente de la referencia completa al caso y.a su fuente
original, con indicacion del. idioma original, un breve
resumen del caso, el fallo y la interpretacién dada a la
disposicidn concreta del derecho uniforme. En caso de
adoptarse ese enfoque, seria necesario preparar el
formato y los detalles concretos de las reseilas,
posiblemente utilizado como modelos algunos ejemplos.

23. Dado el considerable volumen de trabajo que
entrafia la preparacién de las reseflas, la secretaria
tendria que contar para esa tarea con los corresponsales
nacionales, que conocen el idioma local, estdn familiari-
zados con el estilo de las decisiones locales y tendrian
acceso a cualesquiera otros textos juridicos citados en las
decisiones. Posteriormente, la secretaria recopilaria y
editaria las resefias enviadas por los. corresponsales
nacionales en uno de los idiomas oficiales de las

Naciones Unidas para su publicacién en los seis idiomas.

oficiales.

24, La experiencia adquirida en contextos andlogos
pone de manifiesto que la preparacién de resefias por

muchos corresponsales puede presentar problemas en
cuanto puede dar lugar a diferencias de formato y estilo
¥ a retrasos, ya que los diversos corresponsales suelen
trabajar a ritmo diferente. Sin embargo, la secretaria no
considera que esos problemas sean insolubles. En lo que
respecta a la posible diferencia de estilo, la propuesta
citada de establecer un formato y una estructura
normalizados contribuiria en gran medida a paliar el
problema. Tal vez fuera también conveniente convocar
una reunién de los corresponsales nacionales en la que
pudiera aplicarse ¢sta propucsta y se examinaran otras
cuestiones organizativas. La Comisién tal vez desee
también encomendar a los corresponsales la elaboracién
de un indice temdtico o de un sistema andlogo de
remisidn, con ayuda de la secretaria,

25. Al menos hasta que el mimero de decisiones no sea
excesive, cabria acomodar la publicacién de las resefias
en el marco del programa ordinario de publicacién de
documentos de la Comisién, lo que no significa que sélo
deba publicarse un documento al afio, con ocasién del
pertodo de sesiones anual de aquélla; habria que prever
la posibilidad de que se publicase m4s a menudo en
funcién del nimero de resefias que hubiese listas para
publicacidn.

26. Estos documentos se distribuirian a todos los
Estados por los cauces normales de distribucién. Con
objeto de conseguir que las resefias llegaran a todos los
usuarios interesados, podria examinarse la conveniencia
de adoptar las dos medidas que se indican a
continnacién. En primer lugar, podria invitarse a cada
uno de los Estados partes en alguna de las convenciones
a que estableciera un sistema de distribucidon mds
completo dentro de su territorio a fin de que las resefias
llegaran, por ejemplo, a las asesorias juridicas de las
sociedades mercantiles, a los miembros de los colegios de
abogados y a los catedraticos de derecho mercantil. En
segundo lugar, cuando el idioma local de un Estado
parte en alguna de las convenciones no fuese uno de los
idiomas oficiales de'las Naciones Unidas, el corresponsal
nacional tal vez estuviera dispuesto a encargarse de
conseguir su traduccién al idioma local. En caso de que
los corresponsales nacionales asumieran esta carga
complementaria, fa carga global de trabajo que se les
estaria pidiendo seria evidentemente de tal magnitud
que no podria menos de tener importantes consecuencias
organizativas y financieras. '

27. Un tltimo aspecto que hay que examinar es el
relativo a si la Comisién deberia intervenir de forma més
directa para garantizar [a interpretacién uniforme de los
textos elaborados por ella. Sobre la base del examen
detenido de las diversas posibilidades que figura en la
nota anterior y de las conclusiones que en ella se sugieren
(A/CN.9/267, parrs. 10 a 15), podrian formularse las
recomendaciones que a continuacién se indican. La
Comision podria pedir a la secretaria que siga el curso de
las decisiones judiciales y arbitrales relativas a la
interpretacién de los textos, e informe a la Comisidén del
estado de su interpretacién cuando las circunstancias lo
requieran. Al poner de relieve los conflictos ¢n la
interpretacién de los textos, asi como cualesquiera
lagunas de sus disposiciones que se pongan de
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manifiesto, la propia publicacién de los informes podria
contribuir a fomentar su interpretacién uniforme.
Ademds, a la vista de esos informes la Comisién podria
examinar las medidas que habria que adoptar para
resolver esos conflictos de interpretacién o esas lagunas.

Conclusion

28, Dado que la Convencién sobre la Compraventa ha
entrado ya en vigor y que la Convencidén scbre la
Prescripcion y el Protocolo que la modifica entraran en
vigor ¢l { de agosto de 1988, la Comisién tal vez desee
adoptar una decisién sobre alglin mecanismo que sirva

para teunir y difundir las decisiones judiciales y
arbitrales en las que se interpreten estos y posiblemente
otros-textos juridicos de la CNUDMI. La Comisién tal
vez desee decidir que el centro de coordinacién de la
recopilacion de las decisiones sea su secretaria, que la
recopilacion se realice con ayuda de los Estados partes
en las convenciones y de los corresponsales nacionales en
esos Estados y que se preparen y distribuyan, deniro del
programa ordinario de documentacién de la Comisién,
resefias de las decisiones. Tal vez desee también pedir a
la secretaria que se encargue de que se archive el texto
integro de las decisiones en un solo lugar, para que esté a
disposicién de cualquier persona interesada.

D. Actividades de la Secretaria para distribuir y promover la Guia Juridica de 1a CNUDMI para
la redaccién de contratos internacionales de construccion de instalaciones industriales:
nota de la Secretaria (A/CN.9/3190) [Original: inglés]

INTRODUCCION

1. Cuando la Comisién, en su 20.° periodo de sesiones
(1987), aprobd la Guia Juridica de la CNUDMI para la
redaccién de contratos internacionales de construccién
de instalaciones industriales pidio al Secretario General
“que adopte medidas eficaces encaminadas a lograr una
distribucién amplia de la Guia Juridica y promover su
utilizacion' (A/42/17, parrafo 315)'. Concretamente, la
Comisién insté a la secretaria a que adoptara las
disposiciones necesarias para que la Guia Juridica se
publicara prontamente en todos los idiomas y se
distribuyera a los funcionarios gubernamentales compe-
tentes en la materia, a las bibliotecas y organizaciones
comerciales de todo el mundo, vy a que adoptara medidas
para promoverla (A/42/17, parrafo 313). Al examinar el
informe de la Comision sobre la labor realizada en su
20.° periodo de sesiones, 1a Asamblea General recomen-
dé que se hiciera todo lo posible para dar a conocer y
distribuir ampliamente la Guia Juridica (resolucién
42/152 de la Asamblea General, de 7 de diciembre de
1987, parrafo 8).

2. En las secciones siguientes se examinan las'medidas
que ha adoptado o piensa adoptar la secretaria de la
CNUDMI. Las actividades destinadas a difundir el
conocimiento y la utilizacién de la Guia Juridica de la
CNUDMI deben llevarse a cabo con los limitados
recursos humanos y financieros a disposicidén de la
secretarfia de la Comisidn (véanse los documentos
A/CN.9/305, parrafos 49 y 50, y A/CN.9/311). Ocurre
lo mismo con las actividades de otras dependencias de la
secretaria de las Naciones Unidas que han intervenido o
intervendrdn en la publicacién y promocién de la Guia
Juridica, pues debido a la dificil situaciéon econémica de
las Naciones Unidas también en esas dependencias hay

Informe de la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil [nternacional sobre la labor realizada en sa 20.° periodo de
sesiones, Documentos Oficiales de la Asambiea General, cuadragésimo
segundo perfodo de sesiones, Suplemento No. 17 (A/42/17).

similares limitaciones de recursos. La secretaria de la
CNUDMI estd tratando de que sus actividades
promocionales logren los mdximos resultados con los
recursos disponibles.

3. Cuando la Comisidn, en su 20.° periodo de sesiones,
considerd la promocion de la Guia Juridica de la
CNUDMI opiné que convendria que también los
gobiernos, especialmente los de los Estados miembros de
la Comisién, adoptaran medidas al respecto (A/42/17,
parrafo 313). Por ejemplo, los gobiernos podrian dar
especialmente a conocer la- Guia Juridica a los
funcionarios de los departamentos y érganos guberna-
mentales y de las empresas estatales que se ocupan de la
redaccion de contratos internacionales de construccién
de instalaciones industriales, asi como a otros medios
pertinentes, tales como sociedades o empresas privadas,
abogados, ingenieros, asociaciones comerciales y biblio-
tecas. Tal vez los gobiernos deseen considerar la
posibilidad de informar acerca de la Guia Juridica de la

CNUDMI ‘en los diarios donde se publican noticias o

anuncios oficiales. -

1. Publicacién de la Guia Juridica de la CNUDMI

4. La version inglesa de la Guia Juridica se publicé en
Viena el 5 de febrero de 1988.-Se prevé que [a versidn
china se publicara para fines de marzo de 1988 y la
version espafiola para fines de abril. Las versiones en los
demds idiomas (drabe, francés y ruso), se encuentran
adelantadas y se publicardn a su debido tiempo.

II. Distribucién de la Guia Juridica de la CNUDMI

5. Asi como se distribuyen en todo el mundo los
documentos y publicaciones de la CNUDMI, se estin
enviando ejemplares de la Guia Juridica a todas las
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Misiones 'Permanentes ante las Naciones Unidas en
Nueva:York y en Viena, o acreditadas en Viena, y por
conducto de ellas, a los ministerios a los que se envian
los documentos de la CNUDMI, . a. 30 organismos
especializados de las Naciones Unidas; 25 organiza-
cicnes intergubernamentales, 350 organizaciones inter-
nacionales no gubernamentales, 65 centros de informa-
ctén de las Nacionies Unidas y 320 bibliotecas de todo el
mundc que tienen un fondo de documentos de las
Naciones Unidas.- S :

6. Ademds, se estdn enviando ejemplares de la Guia
Juridica a unas 400 personas en todo el mundo cuyas
direcciones figuran en listas especiales que lleva la
secretaria de la CNUDMI, Entre ellas figuran, por
ejemplo, profesores de materias juridicas vy mercantiles,
abogados en ejercicio, funcionarios de gobiernos y de
organizaciones internacionales gubernamentales y no
gubernamehtales, consultores, asotiaciones de abogados,
cAmaras de comercio y otras sociedades comerciales.

7. La secretaria de la CNUDMI estd enviando
ejemplares de la Guia Juridica a todos los Represen-
tantes Residentes del Programa de las Naciones Unidas
para el Desarrollo (PNUD) y 'a los Asesores en
Adquisiciones que tiene el Banco Mundial en cada
regién. También enviard la Guia Juridica al personal
competente de los drganos del sistema de las Naciones
Unidas que se ocupan de la industrializacién y el
desarrollo econdmico, asi como a los que intervienen en
los proyectos de construccidon de instalaciones et paises
en desarrollo. Se. les pedird que den d conocer la Guia
Juridica a las personas y medios apropiados en las
esferas de sus respectivas actividades. -

 IIL Posibilidad de obtener la Guia Juridica
de 1a CNUDMI como publicacién destinada ala venta

8. La Guia Juridica de la CNUDMI es una publicacion
de las Naciones Unidas destinada a Ja venta. Puede
solicitarse a las Naciones Unidas con el nimero de venta
correspondiente, a una de las direcciones que se indican
a continuacién. El nimero de venta de la versién inglesa
es E.87.V.10; el nimero de venta de las demds versiones
lingiiisticas es el mismo pero comienza en lugar de con la
fetra E, con las siguientes letras: drabe-A, chino-C,
espafiol-S, francés-F, ruso-R. También debe indicarse el
_nimero de documento, A/CN.9/SER.B/2. Los lectores
de Europa, Africa y Asia septentrional deben dirigir sus
pedidos a la direccién siguiente: Publicaciones de las
Naciones. Unidas, Palais des Nations, CH-1211 Ginebra
10, Suiza; los lectores de América del Norte, América
Central y Sudamérica, y los de Asia meridional y el
Pacifico deben dirigirlos a Publicaciones de-las Naciones
Unidas, Room DC. 2-0853, United Nations Head-
quarters, Nueva York, Nueva York 10017, EE.UU.

9. La Guia Juridica también podri conseguirse en
110 librerias y centros de distribucién de todo el mundo
entre cuyas existencias se encuentran regularmente las
publicaciones de las Naciones Unidas. El precio de la
Guia Juridica de la CNUDMI es 42 délares EE.UU. o
una suma equivalente en otras monedas.

IV. Publicidad y promocién de la Guia Juridica
. de la CNUDMI

10. La Guia Juridica serd mencionada en los catdlogos
de fas publicaciones de las. Naciones Unidas, que la
Seccion de Ventas de las Naciones Unidas publica todos
los afios, Ademés, la Seccidn de Ventas de Ginebra
enviard informacién sobre la Guia Juridica en la
correspondencia especialmente destinada a ciertos
lectores, como abogados, ingenieros, sociedades y
empresas que se ocupan del comercio y la contrataciéon
internacionales y profesores de derecho, ingenieria y
construccién. La Dependencia de Publicaciones también
se encargar4 de enviar ejemplares de la Guia Juridica a
espef:ialistas para que se publiguen reseflas en las revistas
pertinentes.

11. La secretaria de la CNUDMI ha preparado un
folleto informativo sobre la Guia Juridica que se enviara
a los foros apropiados, tales como’ seminarios sobre
legislacién relativa-a construccién de obras, y a distintas
revistas especializadas en derecho comercial inter-
nacional, legislacién relativa a construccién de obras e
ingenieria. - ’ '

. V.. Seminarios y simposios

12. La secretaria de la CNUDMI prevé participar en
seminarios y simposios, u organizarlos, para difundir la
existencia de la Guia Juridica y examinar su.contenido.
La secretaria participarda en un seminario sobre
contratos internacionales de ingenieria copatrocinado
por INGRE, una empresa de ingenieria y construccién
de Yugoslavia, y el Instituto de la Construccién de la
Universidad de Zagreb, que-se celebrard en Cavtat,
Yugoslavia, del 25 al 27 de abril de 1988,

13. La secretaria de la CNUDMI copatrocinara con la
Zona de Comercio Preferencial para los Estados de
Africa oriental y meridional un seminario regional sobre
los textos de la CNUDMIJ y sobre el derecho mercantil
internacional, que se celebrard en Lesotho, en agosto de
1988 (véase el documento A/CN.9/305, parrafos 37 a 40
y A/CN.9/311, parrafos 28 a 31). Parte del seminario se
dedicari a la Guia Juridica de la CNUDMI.

14. La secretaria estd. investig_andb, la posibilidad de
organizar seminarios sobre la. Guia Juridica en otras
regiones, por-¢jemplo, Asia y América Latina.




VIIL.

FORMACION Y ASISTENCIA

Formacidn y asistencia: nota de la Secretaria (A/CN.9/311) [Original:'inglés]

1. Desde ¢l primer periodo de sesiones de 1a Comisién,
celebrado en 1968, cuando ‘“sefialé la importancia
especial de aumentar las oportunidades y preparacién de
especialistas en derecho mercantil internacional, sobre
todo en muchos de los paises en desarrollo” (A/7216,
parr, 67}, hasta el 20.° periodo de sesiones, celebrado en
1987, cuando “observd que la capacitacion y asistencia
constituian una actividad importante de la Comisién a la
que se deberia otorgar una prioridad mds elevada que en
el pasado™ (A/42/17, parr. 335), la Comisién ha tenido
en su programa ‘todos los afios un tema titulado
“Formacidén y asistencia™. No obstante, a pesar de la
reiteracién en el informe de la Comisién y en la
resolucién anual de la Asamblea General sobre 1a labor
de la Comisién acerca de la importancia de las
actividades de formacién y asistencia, se ha hecho
relativamente poco en ese aspecto.

2, La finalidad primaria de eéste informe es hacer
algunas propuestas de futuras medidas. Con objeto de
colocar estas propuestas en el contexto adecuado, es
conveniente examinar brevemente Ios esfuerzos antes
realizados.

1. Primeros debates y actividades

3. Las primeras actividades de la Comisién se
orientaron hacia la difusidén de conocimientos sobre el
cuerpo entonces existente de derecho mercantil inter-
nacional. Esto se hacia, por ejemplo, recomendando
ciertos textos y alentando a los Estados a que los
adoptasen o a las partes en operaciones de comercio
internacional a que los utilizasen, preparando un
registro de textos y planificando un programa de
formacién y asistenciaZ,

4, Al principic la Comisién se consideré a si misma
como un estimulador de la formacién en la esfera del
derecho mercantil internacional més que como el érgano
destinado a impartir esa formacién. Esto queda muy
bien reflejado en la decisién adoptada por la Comisién
en su segundo periodo de sesiones, celebrado en 1969, al
aprobar una propuesta presentada por el Brasil, los

Taforme de la Comisién de las MNaciones Unidas para ¢! Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor reatizada en su primer periodo
de sesiones, Documentos Oficidles de fa. Asamblea General, vigésimo
tercer perfodo de sesiones, Suplemento No. 16 (A/7216).

tEsias actividades se examinan en un informe del Secretario General
presentado al [4.° periodo de sesiones, celebrado en 1981,
A/CN,9/203, parrs. 13 a 16, 65 2 98,

181

Estados Unidos de América, Ghana, y la Repiiblica
Unida de Tanzania, del siguiente tenor:

“Con objeto de contribuir a resolver el problema dela
preparacién de expertos locales en derecho mercantil
internacional, especialmente en los paises en desa-
rrollo, ¥ de intensificar y coordinar los programas
existentes, la Comisién pide al Secretario General que
adopte las medidas siguientes:

“a} Recomendar a los érganos interesados que log
seminarios y los' cursos de formacién regionales
organizados en el Ambito del Programa de Asistencia
para la ensefianza, el estudio, la difusién y una
comprensnén més amplia del derecho internacional
sigan mcluyendo materias referentes al derecho
mercantil internacional;

“h) Recomendar que algunas de las becas
concedidas en el 4mbito del Programa de Asistencia
mencionado en el apartado precedente sean otorgadas
a candidatos que tengan especial interés en ¢l derecho

_mercantil internacional;

“¢) Hacer lo necesario para agregar los nombres
de expertos en derecho mercantil internacional, con
los datos pertinentes, para su inclusién en un
suplemento al “Registro de expertos y especialisias en
derecho internacional” segin se indica en el inciso a)
‘del apartado ii) del parrafo 36 del informe del
Secretario General (A/CN.9/27);

“dy Completar 1a informacién de que se dispone
sobre las actividades de organizaciones internacionales
en la esfera de la formaci6n y asistencia en materia de
derecho mercantil internacional, segiin se indica en el
apartado 1) del parrafo 36 del informe del Secretario
General;

“e) Celebrar consultas con ¢l-Comité Consultivo
del Programa de Asistencia de las Naciones Unidas,
citado en el apartado a) del presente pérrafo, y con los
érganos de las Naciones Unidas, los organismos
especializados y otras organizaciones y organismos
que actdan en el campo del derecho mercantit
internacional, acerca de la posibilidad de establecer en
el marco de sus programas en determinadas
universidades u otras instituciones de paises en
-desarrollo:

“1) institutos o cédtedras regionales para la
formacién en materia de dcrccho mercantil
internacional;

seminarios o cursos para estudiantes, pro-

fesores, abogados y funcionarios del Gobierno
que actlien o se interesen en ¢sta esfera,

Hii).
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“f  Informar a la Comisién, en su tercer periodo
de sesiones, sobre los resultados de sus consultas y la
medida en que ha sido posible lograr los objetivos
antes citados, e indicar a la Comisién las nuevas
medidas que convenga adoptar habida cuenta de esta
experiencia” (A/7618, parr, 160).

5. En el tercer periodo de sesiones, celebrado en 1970,
algunos representantes opinaron que la Comisién debia
tratar de establecer un programa independiente de
formacibn y asistencia ¥ no limitarse a fomentar su
inclusién en los programas existentes. Sin embargo, se
hizo notar que, al formular propuestas que suponian
gastos considerables, habia que tener en cuenta que los
créditos asignados a esta clase de actividades eran
limitados y que sélo podrian emprenderse tales
actividades en la medida en que los recursos disponibles
lo permitiesen (A/8017, parrs. 198 v 199).

6. A partir del tercer periodo de sesiones, celebrado en
1970, la Comisién examiné en varias ocasiones
propuestas tendientes a elaborar materiales didacticos en
esta esfera. Se confiaba en que los materiales serfan
claborados por un joven estudioso de un pais en
desarrollo. Sin embargo, en el sexto periodo de sesiones,
celebrade en 1973, ¢l Secretario de la Comisidn explicd
las dificultades financieras con que se habia tropezado
para obtener las contribuciones voluntarias necesarias
para proporcionar a un joven estudioso de un pais en
desarrollo los medios de trasladarse a un centro c¢on
buenos servicios de biblioteca que le permitiesen
preparar material diddctico apto para ser utilizado en su
propia untversidad y quiz4 en otras universidades de su
regidn (A/9017, parr. 90). No parece que se produjeran
nunca materiales didcticos como resultado directo de
los esfuerzos de la Comisién,

7. Una de las actividades que tuvieron mejor éxito
durante un tiempo fue la creacién de programas de
pasantias para jévenes abogados de paises en desarrollo
con el fin de que pudieran obiener experiencia practica
mediante su adscripcién a establecimientos comerciales
y financieros de paises desarrollados. Cuando se hizo
esta sugerencia en el cuarto pericdo de sesiones,
celebrado en 1971, varios representantes declararon que
averiguarian si podian adoptarse disposiciones en ese
sentido en sus respectivos paises (A/8417, parr. 142). Se
hicieron arreglos de ese tipo en varios paises y, desde el
quinto al 11.° periodo de sesiones, el informe de la
Comisidn toma nota de que uno o mas Estados han
creado, o piensan hacerlo, bajo los auspicios de la
Comisién, una o mds becas con este fin.,

8. A pesar de todo, en definitiva, este esfuerzo se
interrumpié, probablemente porque nunca habia que-
dado bien. institucionalizado en la Comisidén, la
secretaria o los paises huéspedes, Ni los informes del
Secretario General a la Comision, ni los informes de la
Comisién indican mds gue el nimero de becas otorgadas
y €l pais que las otorgé.

9. También ha habido pasantias para jovenes estu-
diosos y abogados en ¢jercicio en la secretaria de la
Comisién. Se menciond en el informe del quinto periodo

de sesiones de la Comisidn que algunos de los becarios
de las Naciones Unidas/UNITAR habjan recibido
capacitacion en la Oficina de Asuntos Juridicos
(A/8717, pérr. 91) y que en ocasiones se habia repetido
la financiacién correspondiente. No obstante, la dltima

‘vez que se habia concedido una beca de UNITAR u otra

semejante para que un pasante trabajase en la secretaria
de la Comisién fue en 1984, Dado que la concesién de
esas becas escapa al control de la secretaria de la
Comisién, no cabe esperar que cambie la situacion. En
consecuencia, aungue sigue existiendo la oportunidad de
hacer pasantias en la secretaria de la Comisién v cada
afio se acepta un promedio de 3 6 4 pasantes, los
candidatos deben contar con otras fuentes de ingresos
para sus gastos de viaje y su sustento durante la pasantia.
Esto ha limitade de hecho las pasantias a candidatos de
paises desarrollados.

II. Simposios y seminarios

10. La sugerencia de que la Comisién misma debia
organizar seminarios sobre derecho mercantil inter-
nacional se formuld por primera vez en el quinto periodo
de sesiones, celebrado en 1972. Conforme a la
orientacién académica que habia caracterizado los
debates anteriores sobre formacién y asistencia, el
Secretario General propuso la organizacién de un
simposio internacional sobre la funcién de las univer-
sidades y los centros de investigacion en la ensefianza, el
desarrollo y la difusién del derecho mercantil inter-
nacional. La Comisién pidi6 al Secretario General que
estudiase la viabilidad de ese simposio (A/87!7,
parr. 96).

11. Elafio siguiente, en ¢l sexto periodo de sesiones, se
tomé la decision de celebrar el simposio en 1975, en
ocasion del octavo periodo de sesiones de la Comisién,
A fin de asegurarse de que el simposio no se limitaria a
participantes de paises en desarrollo, se pidid al
Secretario General que solicitase contribuciones volun-
tarias de los gobiernos, las organizaciones inter-
nacionales y las fundaciones para financiar los gastos de
viaje v las dietas de participantes de los paises en
desarrolio (A/9017, parrs. 104 y 107). '

12. El simposio se celebré como estaba previsto, en
relacién con el octavo periodo de sesiones de la
Comisién, celebrado en 1975, Cuatro paises, Alemania,
Repuiblica Federal de, Austria, Noruega y Suecia
aportaron fondos para becas que se otorgaron a
participantes de 14 paises en desarrollo. Ademds
participaron en el simposio, a su propia costa,
13 profesores de nueve paises.

13. Habida cuenta de la satisfaccién general con que se
recibid el simposio, también se hablé de patrocinar un
simposio cada dos afios en relacién con el periodo de
sesiones de la Comisién. Sin embargo, la Comisidn
decidié entonces organizar Unicamente un segundo
simposio en retacién con su décimo periodo de sesiones
en 1977 (A/10017, pérrs. 106 a 113).
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14. Elsimposio programado para el décimo periodo de
sesiones en 1977 fue cancelado por falta de fondos. El
Secretario General present6 una nota en la que exponia
las medidas adoptadas para obtener los fondos
necesarios y los resultados alcanzados (A/CN.9/137).
La nota proseguia examinando ¢l problema de si la
Comisién habia de proyectar la celebracién de otro
simposio y, en ¢aso afirmativo, si no seria deseable idear
un método diferente ¥ mas seguro para financiar esta
actividad. Se sugirié que los simposios podrian
financiarse con cargo al presupuesto ordinario de las
Naciones Unidas.

15. La Comisidn convino en la necesidad de encontrar
nuevos medios y no limitarse al sistema basado
exclusivamente en las contribuciones voluntarias de los
gobiernos y de otras fuentes, y recomendo a la Asamblea
General que estudiase la posibilidad de financiar, en
todo o en parte, los simposios de la Comisidén con cargo
al presupuesto ordinario de las Naciones Unidas.
Decidié también, si se disponia de fondos, celebrar el
simposio en relacidn con su 12.° periodo de sesiones en
1979 (A/32/17, parr, 45 y Anexo II, parrs. 48 a 53).

16. La Asambiea General acogié¢ favorablemente la
recomendacién de la Comisién, pero, dadas las
presiones que ya se manifestaban de no introducir
nuevos elementos en ¢l presupuesto extraordinario,
pidié, en su resolucién 32/145 de 16 de diciembre de
1977, al Secretario General, que “estudie el probiema de
la obtencidn de recursos financieros adecuados para los
simposios . . .”. En vista de la incertidumbre resultante
sobre si se obtendria financiacién y cudndo, y ante el
hecho de que se necesitaban de seis a nueve meses una
vez garantizada la financiacién para ofganizar ¢l
simposio, la Comisién decidié, en su 11.° periodo de
sesiones, celebrado en 1978, dejar en manos de la
secretaria el proponer una fecha adecuada (A/33/17,
parrs. 77 y 78).

17. Parael 13.° periodo de sesiones, celebrado en 1980,
se habian recibido de los gobiernos suficientes promesas
de contribucién para financiar los gastos de viaje vy las
dietas de aproximadamente 15 participantes de paises en
desarrollo. En consecuencia, la Comision decidié
celebrar el simposio en refacién con el 14.° periodo de
sesiones en 1981 (A/35/17, parrs. 154 a 162).

18. El simposio se celebré como estaba programado
con 15 participantes de paises en desarrollo merced a
becas financiadas con fondos aportados por nueve
Estados y otros 43 participantes de 24 Estados que
asistieron al simposio a su propia costa. Aunque no se
hizo en ese momento ninguna evaluacion formal, en el
20.° pericdo de sesiones de la Comisidn “‘un delegado
qgue habia participado como becario en el segundo de
estos seminarios [esto es el de 1981} se refirid a su
enotme valor didactico” (A/42/17, parr. 340).

19. A pesar del evidente buen éxito del simposic una
vez celebrado, el informe sobre la labor realizada en el
14.° periodo de sesiones muestra que las dificultades
financieras con que se enfrentaba la secretaria en la

organizacidn de simposios o seminarios habia sido
sefialada una vez més a la atencidn de fa Comistén:

“105. Se informé a la Comisidn de que la
planificacién del simposio se habia visto sumamente
obstaculizada por el pago tardio de las contribuciones
prometidas. Hasta los tltimos dias antes del Simposio
no habia sido posible determinar cudntas becas se
podrian conceder. Ademds, algunas de las promesas
de contribuciones no se habian recibido y, en varios
casos, habia sido necesario cancelar la beca prevista
porque no se habia dispuesto de los fondos con la
antelacidon necesaria™ (A/36/17).

20. En un informe del Secretario General en ese
periodo de sesiones se analizaron con alguna extension
estas preocupaciones administrativas y se afirmé que: “A
fin de que la Comisidén pueda patrocinar un programa de
capacitacidén y asistencia eficaz, ésta debe disponer de
una fuente de fondos segura para sufragar los gastos
directos que sean necesarios. . . . [Ademds,] es de vital
importancia para el éxito del programa disponer de los
fondos necesarios con bastante antelacion a la fecha de
iniciacién prevista™ (A/CN.9/206, pérrs. 23 y 26).

21. Hubo acuerdo en que la Comisién debia continuar
patrocinando simposios y seminarios sobre derecho
mercantil internacional. Atendiende a una sugerencia
contenida en ¢l informe del Secretaric General, la
Comision acordé que era conveniente que estos
seminarios se organizaran sobre una base regional, y que
podian copatrocinarse junto con organizaciones regiona-
les. Ademds, por primera vez la Comisién indicé que
uno de los fines de la celebracién de seminarios seria
ayudar **a promover la adopcién de los textos emanados
de la labor de la Comision™ (A/36/17, parr. 109). El
papel actual de los seminarios como medio de promover
la adopcion vy la utilizacién de los textos emanados de'la
labor de la Comision se examina en los informes
adjuntos A/CN.9/305 y A/CN.9/310).

22. Por lo que se refiere a los graves problemas
causados por la incertidumbre respecto de los recursos
financieros disponibles para el programa de la Comisidn
en materia de capacitacidn y asistencia, y de las
dificultades administrativas causadas por la demora en
los pagos de las contribuciones prometidas, la Comision
expresd la esperanza de que una vez mds los Estados
hicieran contribuciones para los fines del programa de la
Comisién en materia de capacitacién y asistencia
(A/36/17, parr. 110). .

23. La indicacion contenida en el informe sobre el
14.° periodo de sesiones de la Comisidn, celebrado en
1981, de que uno de los fines de los seminarios seria
la promocidn de los textos emanados de la labor de la
Comisién fue una consecuencia logica, Para esa épocala
Comigién habia producido varios textos de derecho
mercantil internacional, tres de los cuales en forma de
convenciones internacionales que no tendrian fuerza
legal hasta que entraran en vigor por la ratificacién o la
adhesién de 10 6 20 Estados, segiin la convencidn de que
se tratase. El copatrocinio de seminarios regionales y la
participacién de miembros de la secretaria en otros
seminarios y reuniones profesionales prometian ser el
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medio mads eficaz para educar a las personas pertinentes
acerca de la labor de la CNUDMI y de promover los
textos emanados de su labor. En el 16.° periodo de
sesiones, celebrado en 1983, el secretario de la Comisidn
estuvo en condiciones de informar a ésta de que la
secretaria habia intensificado sus esfuerzos por promover
las convenciones, sobre todo a través de sus actividades
en coordinacién con otras organizaciones y sus
programas de capacitacién y asistencia (A/38/17,
parr. 120).

24. Lasituacion sobre la que informaba el secretario de
la Comisién en 1983 ha continuado, en realidad se ha
intensificado, en el curso de los altimos cinco afios. El
copatrocinio de seminarios regionales, que se ha
producido casi exclusivamente en paises en desarrollo, y
la participacién en otros seminarios y simposios
profesionales han sido considerados por la secretaria
principalmente con miras a la promocién de la
CNUDMI vy la adopcidn de sus textos. Desde este punto
de vista, estas actividades parecen haber obtenido un
resultado feliz, '

25. En el 20.° periodo de sesiones de la Comisién,
celebrado en 1987, la secretaria presentd a la Comision
una nota sobre el proyecto de plan de mediano plazo
para 1990-1995 (A/CN.9/XX/CRP.2). De conformidad
con las instrucciones dadas por la Asamblea General
sobre la preparacién del plan de mediano plazo se pedia
a la Comisidn que determinara las prioridades relativas
de las actividades gue habja de desarrollar la secretaria
durante el periodo del proximo plan de mediano plazo.
En esta nota se déclaraba que, a pesar de que s¢ estimaba
que las actividades reales relativas a formacién y
asistencia habjan tenido éxito, por falta de personal y de
dinero, la secretaria no habia podido emprender
actividades que hubieran contribuido apreciablemente a
proporcionar “‘capacitacidén y asistencia en la esfera del
derecho mercantil internacional, teniendo en cuenta los
intereses especiales de los paises en desarrollo . . . (ibid.,
parr, 6).

26. La Comisién convino en que deberia darse mayor
prioridad a los esfuerzos de la secretaria para impulsar la
aprobacién y aplicacién de los textos emanados de la
labor de la Comisién. Al mismo tiempo se reconocié que
hasta la fecha los esfuerzos de la secretaria en este
sentido se habfan realizado a expensas de las actividades
de formacién y asistencia, como la organizacién. de
seminarios para jévenes abogados que se habian
celebrado en 1975 v en 1981. La Comisién se mostrd
decididamente partidaria de que se atribuyera también
prioridad a esas actividades de formacién y asistencia,
sin menoscabo de la promocion de los textos de la propia
Comisién (A/42/17, parr. 340).

ITI. Futuras actividades

27. Aunque la Comisién ha sido siempre favorable a
los programas activos de formacidn y asistencia,
especialmente tespecto de los paises en desarrollo, la
decisién que adoptd en su 20.° periodo de sesiones fue la
mds ‘enérgica de las declaraciones que ha hecho en el

sentido de que deberia darse mayor prioridad a la

formacion y asistencia en la asignacién del trabajo v, en
consecuencia, de los recursos de la Comisién y su
secretaria.

28, De conformidad con esa decisidn de la Comisién,
la secretaria prevé actualmente organizar dos seminarios,
uno en agosto de 1988 en Lesotho para paises del Africa
meridional y oriental; el segundo, en relacién con el
22.° periedo de sesiones de la Comisién, en 1989 en
Viena, para jévenes abogados y estudiosos. Estos dos
seminarios se proponen cumplir dos objetivos diferentes;
en consecuencia, su organizacién, participacién vy nivel
de financiacién seran necesariamente distintos.

29. El seminario de agosto de 1988 en Lesotho se
cetebrard con ta hospitalidad del Gobierno de Lesotho y
el copatrocinio de la Zona de comercio preferencial para
los Estados del Africa oriental y meridional, organiza-
cién regional integrada por 15 Estados. La finalidad del
seminario consistird en familiarizar a los encargados de
elaborar decisiones de los Estados interesados con la
CNUDMI como institucién v con los textos juridicos
que han emanado de su labor, y promover la adopcién y
la utilizacidn de esos textos. El ndamero de participantes
podra variar segin los Estados v dependerd en parte del
nivel de financiacién obtenido, pero se prevé que
participen personas procedentes de los ministerios de
asuntos exteriores, justicia, transporte (para las Reglas
de Hamburgo) y de la universidad, la abogacia y
representantes del mundo de los negocios. Los
conferenciantes y directores de debate procederian de la
secretaria, delegados ante la Comisién y participantes
locales.

30. El seminario ha sido organizado sobre el principio
de que es eficiente para la Comisiébn y para los
participantes examinar al mismo tiempo todos los textos
de la CNUDMI. Auaque abarcan los cuatro dominios
distintos de la compraventa, el transporte maritimo de
mercancias, el arbitraje comercial internacional y la
negociacién de contratos de instalaciones industriales,
muchas de las personas son las mismas competentes en
cada pais para decidir si se ha de adoptar o no el texto.
Ademas, existia la creencia de que el examen apropiado
de cualquiera de los textos precisaba de conferencias y
tiempo bastante para los debates.

31, Parael primer seminario de este tipo que habia de
organizar la secretaria se creyd conveniente que hubiera
participantes de varios Estados y que el seminario fuera
copatrocinado por una organizacién regional de
cooperacién y desarrollo econémico. De esta manera los
participantes pueden compartir entre ellos su evaluacidn
de los textos de la CNUDMI como medic para
proporcionar una infraestructura juridica apropiada,
moderna y uniforme que contrlbulna al desarrollo
econdémico de sus paises.

32. Elseminario que se celebrarard en 1989 en relacién
con el 22.° periodo de sesiones de 1a Comisién se basara
ent el seminario celebrado en 1981. Tendrd una semana
de duracion. Ademas de los miembros de 1a secretaria se
invitard a delegados y observadores ante la Comisién a
dictar - conferencias sobre puntos pertinentes a la
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Comisién y su programa de trabajo. Habra becas en la:
medida en que los fondos lo permitan para jovenes
abogados y estudiosos de paises en desarrollo. Se
aceptardn otros participantes calificados sin beca en
cuanto lo permita el espacio disponible.

33. Cabe ficilmente imaginar otras modalidades de
seminarios que entrarian en el mandato de la Comisién,
especialmente para la promocién concreta de la Guia
Juridica de la CNUDM]I para la redaccién de contratos.
internacionales de construccién de instalaciones in-
dustriales (véase la nota sobre ese tema, A/CN.9/310).
Si los dos seminarios que se han previsto tienen buen
éxito, la secretaria espera celebrar otros con cardcter
regular.

34. Como resulta evidente del examen en este informe
del programa de la Comisién sobre formacién y
asistencia, la mayor parte de las actividades importantes
planificadas durante los pasados 20 afios se han visto
obstaculizadas o canceladas por escasez de fondos.
Como se afirma en el informe del Secretario General
presentado al 14.° periodo de sesiones celebrado en 1981,
“a fin de que la Comisién pueda patrocinar un programa
.de capacitacidn y asistencia eficaz, ésta debe disponer de
una fuente de fondos segura para sufragar los gastos
directos que sean necesarios™ (A/CN.9/206, parr. 23).
Después de ese informe v de la esperanza expresada por
la Comisién en ese periodo de sesiones de que *‘una vez
més los Estados hicieran contribuciones para tos fines
del programa en materia de capacitacién y asistencia™
(A/36/17, parr. 110), en cada una de las resoluciones
sobre la labor de la Comisién, la Asamblea General ha
instado a que se dé apoyo financiero al programa de
informacién y asistencia de la Comisién. En su mds
reciente formulacién, la Asamblea General, en su
resolucion 42/152 de 7 de diciembre de 1987, parrafo 5,

“¢c} Invita a los gobiernos y a las organizaciones e
instituciones internacionales a que presten asistencia a
la secretaria de la Comisién en la financiacidn y
organizacién de simposios y seminarios regionales,
particularmente en paises en desarrollo;

“d} Invita a los gobiernos, a los Organos
competentes de las Naciones Unidas y a organiza-
ciones, instituciones y particulares.a que aporten
contribuciones voluntarias que hagan posible reanudar
el programa de la Comisién de concesion de becas en
forma regular a candidatos de paises en desarrollo a
fin de que puedan participar en los mencionados
seminarios y simposios;”.

35. A pesar de la repeticién anual de esta invitaciéon en
1as resoluciones de 1a Asamblea General, no se ofrecid ni
una sola contribucién a la secretaria para este fin de 1981
a 1987. En relacién con el seminario previsto para agosto
de 1988 en Lesotho, la secretaria se puso en contacto con
varios gobiernos que se¢ creia bien dispuestos para
atender ese llamamiento y ha recibido verbalmente en
diverso grado seguridades de que se hard una
aportacién. Hasta la fecha, no se han recibido
compromisos por escrito. Sin embargo, se cree que se
dispondr4 de fondos suficientes de modo que no haya
.que cancelar el seminario, como oecurrié con varios
seminarios propuestos anteriormente.

36. Como se ha afirmado antes, debe disponerse de
una fuente de fondos suficiente y segura para que la
Comisién y su secretaria. puedan llevar adelante un
programa viable de formacion y asistencia. Aunque se
ha sugerido en ¢l pasado que el programa podia
financiarse con cargo al presupuesto ordinario, no se
dispone de esa financiacién ni es probable que ello
ocurra en la actual situacién econdmica de la
Organizacién, Ademds, se seflald en la sexta Comisién
cuando se debatié esta sugerencia en 1977, conforme a-
“los. principios y precedentes establecidos: para ‘la
financiacién de las actividades de - las . Naciones
Unidas . ... el costo de la celebracién de los simposios de
la CNUDMI parecia de aqueilos que debian sufragarse
mediante contribuciones voluntarias y no con cargo al
presupuesto ordinario de las Naciones Unidas™ (A/32/
402, parr. 34)%,

37. La Comisién podria, por consiguiente, estudiar
cédmo un programa de contribuciones voluntarias puede
proporcionar una fuente de recursos suficiente y segura
que permita a la secretaria planificar y ejecutar un
programa de formacién y asistencia, tanto para la
formacién de jévenes abogados y estudiosos de los
paises en desarrollo como para promover la adopcitn y
utilizacion de los textos emanados de la Iabor de la
Comision.

38. Al considerar esta cuestién, la Comisién podria
tomar nota de que las dificultades del pasado se han
suscitado principalmente por la imposibilidad de
planificar respecto de la cantidad de dinero de que se
dispondria. La secretaria nunca ha tenido, ni tiene
ahora, una fuente de fondos a la que pueda recurrir en
caso de que las contribuciones esperadas no se hagan
efectivas o no lo sean oportunamente, Esto ha obligado
a ser extremadamente conservador en su planificacion,
absteniéndose con ello de planificar actividades de
formacién, asistencia y promocién que, por otra parte,
consideraba convenientes,

39. La otra salida en las Naciones Unidas en lugar de
planificar actividades concretas y solicitar contribu-
ciones para cada una de ellas, que ha sido la norma en la
Comisién con sus resultados generalmente insatis-
factorios, consiste en crear un fondo fiduciario en el que
se viertan anualmente contribuciones voluntarias y con
cargo al cual se hagan los gastos a medida que sea
necesario. Esos fondos fiduciarios son comunes y por su
tamafio comprenden desde algunos bastante modestos a
los que reciben y desembolsan decenas de millones de
dolares al aflo.

40. Si la Comisién decidiera que sus actividades de
formacién y asisiencia deben financiarse de esta manera,
no serian necesarias nuevas medidas administrativas. En
1981 se cred un fondo fiduciario para las contribuciones
al simposio celebrado ese afio. El fondo fiduciario existe
todavia y se utilizard como medio para recibir y
desembolsar fondos para el seminaric cuya celebracion

‘Informe de la Sexta Comisién, Documentos Oficiales de la
Asamblea General, trigésimo segundo periodo de sesiones, Anexos, tema
113 del programa.
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se prevé en agosto de 1988 en Lesotho. Todo lo que la
Comisién tendria que hacer en este periodo de sesiones
seria recomendar a los gobiernos, los 6rganos competen-
tes de las Naciones Unidas, las organizaciones, las
instituciones y las personas que aportaran al fondo con
cardcter anual,

41, Se observari que la recomendacién de la Comision
reflejaria la formulada por la Asamblea General en su
resolucion 42/152 de 7 de diciembre de 1987, a tenor del
parrafo 34 supra. No obstante, al haber sido hecha por la
Comisién después de debatida la cuestién, cabe esperar
que la recomendacién provocard una reaceidn favorable.

42, La Comisién podria también estudiar qué es lo que
consideraria como una meta apropiada para las
contribuciones anuales al fondo fiduciario. Es obvio que
toda cifra es arbitraria, ya que el nivel de actividades
financiado con cargo al fondo se ajustard para que no
exceda de los recursos, Sin embargo, puede decirse
sin temor -a equivocarse que una cifra inicial de
150.000 dblares al afio permitiria a la secretaria
organizar seminarios de diversos tipos que satisfarian las
expectativas de la Comisién. Después de un periodo
inicial, la Comisién se hallaria en condiciones de
recomendar un aumento o una disminucién en la clfra
deseada, a la luz de los resultados obtenidos.




Coordinacién de los trabajos: registro de organizacionés: informe del Secretario General

IX. COORDINACION DE LOS TRABAJOS

{A/CN.9/303) [Original: inglés]

INDICE

INTRODUCCION ........covvviinnniinnnnn T R

L

1L

Organizaciones imtergubernGMentales .. ....o.vuiveisernaens Ceeanan RPN
Comité Juridico Consultivo Asidtico-Africano ............c0vvnnn. faeeaes
Acuerdo de Cartagena (Grupo Andino) ... ...evvusernrseereaernnnennas
Mercado Comiin Centroamerican‘o (MCCA) ...oiieiiiiiinnaas ererrees
Consejo de Ayuda Mutua Econdmica (CAME) ........... e arreriaes .
Consejode Buropa ... oove it it s
Consejo de Cooperacién Aduanera (CCA) ............... Ceerreanaiaas
Comision Econ'émica'y Social para Asia y el Pacifico (CESPAP) ...........
Comisién Econdmica para Europa (CEPE) ......vvviiiirncerivrrsnssrn
Comunidad Econémica de los Estados del Africa Occidental (CEDEAO) ...
Comunidad Econémica Buropea (CEE) . ...vviviirvviinrrcorraassassens
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT) .........
Conferencia de La Haya de Derecho Internacional Pri.vado e abarea,

Asociacién de Orpanizaciones Comerciales Estatales de los Palses en
Desarrollo ...vovvuvvnininans.

Banco Internacional de Reconstruccién y Fomento (BIRF) ........vvue.. ..
Centro Internacional para Empresas Piblicas de Paises en Desarrollo ..... ..
Organizacién de Aviacién Civil Internacional (QACI) ..... Chrerretarraera
Instituto Internacional para la Unificacién del Derecho Privado (UNIDROIT)
Organizacién Maritima Internacional (OMI) ..........oviiiviiiviennnns.

Organizacién intergubernamental para el transporte ferroviario internacional
OTIF) uireeiiininannns, v et

Asociacién Latinoamericana de Infegracién (ALADI) ........... Ceeraaeas
Conseje Nérdico de Ministros .................
Organizacion de los Bstados Americanos (OEA) .... L R T
Zona de comercio preferencial para os Estados del Africa oriental y meridional
Centro sobre Empresas Transnacionales de las Naciones Unidas (CET) .....

Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio ¥ Desarrollo (UNCTAD).

Organizacién de las Naciones Unidas para la Educacion, la Ciencia y la Cultara
(UNESCO) .....iirviiiniiiannnnn. e

Organizacién de las Naciones _Unidas para el Desarrollo Industrial (ONUDI)
Organizacién Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI) ................

Organizaciones no gubernamentales . ..., reerar e
Conferencia Maritima Internacional y del Béltico ............cccvivvuaa
Comité Maritimo Internacional (CMI} .................... e,
Asociacion de Transporte Aéreo Internacional (IATA) .............ci.0l

157

Pdrrqfos
1-7

8-93
811
12
13
14-20
21- 24

25-29

30
31-36
37-38
39-40
41-42
43-44

45-46
47-49
50-52
53-35
56-60
61-64

65-67
68-70
71
72-74
75-%7
78-80
§1-84

85-87
88-91
92-93

94-119




158 Anuarlo de la Comision de Ias Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internscional — Vol. XTX: 1988

. Pdrrafos
Asociacion Internacional de Abogados ...........ovviviiiianiena.s veeen 99-100
Cémara de Comercio Internacicnal (CCI) .. .....vvvvirvinnre.n. e 101-104
Consejo Internacional para el Arbitraje Comercial ....................... . 105-106
Federacion Internacional de Ingenieros Consultores ... .. wrerinrarrireneas 107-108
Federacién Internacional de Asociaciones de Transitarios y Asimilados
(FIATA) «..vvvannnn.. Cerraeaaas e, verer. 109-111
Asociacién de Derecho Internacional ............ e e ver. 112113
Comité Internacional de Transporteé Ferroviarios (CIT)' P B T § 3.1
Unidn Internacional de Transportes por Carreteras ..... et aaasnaes o 116117
Unién Internacional de Ferrocarriles ..........000vinvenn. Carnaas veeers 118-119

INTRODUCCION

1. Una de las decisiones adoptadas por la Comisién en

su primer periodo de sesiones, celebrado en 1968, fueta - -

de crear un registro de textos en la esfera del derecho
mercantil internacional y un registro de las orgamza-
ciones internacionales y de su labor en ese campo
(A/7216, parrafo 60Y, En su momento se publ1c6 el
regisiro de textos en dos voliimenes?,

2, Se previd que el registro de organizaciones
constituiria una ampliacién de la sinopsis de la labor que
desarrollan varias organizaciones intergubernamentales
y no gubernamentales, mundiales y regionales, en. este
dominio, contenido en el informe del Secretario General
presentado al vigésimo primer periodo dé sesiones de la
Asamblea General, celebrado en 1966, sobre cuya base
se aprobé la resolucion 2205 (XXI) por la que se crea la
Comisidn. En su tercer periodo de sesiones, celebrado en:
1970, Ia Comision considerd la posibilidad de preparar
una publicacidn permanente comparable al registro de
textos, pero llegé a la conclusion de que la manera més
atil de presentar informacién actualizada sobre las
actividades de ofras organizaciones en cuestiones de la
competencia de la Comisidén era en forma de informes

anuales del Secretario General sobre las actividades de

esas organizaciones (A/8017, péarrs, 169 a 172).

3. De conformidad con esa decision, en afios recientes
la Secretaria ha presentado a la Comisién informes dé
dos tipos. Los del primer tipo han consistido en
panoramas generales de las actividades de otras
organizaciones relacionadas con el derecho mercantil
internacional. En los del ségundo tipo, la Secretaria ha
seleccionado esferas especiales del derecho mercantil

internacional y ha informado en:profundidad sobre las.
actividades de organizaciones en_esas esferas (véase

A/36/17, parr. 100). El informe mds reciente (A/CN.9/
281) fue presentado a Ia Comisién en 1986 y la Secretaria
planea presentar eI préximo a la Comlsxén en su

"Informe de la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho

Mercantil Internacional sobre la labor realizada en su primer periodo
de sesiones (1968), Documentos Offciales de la Asamblea General.
vigésimo tercer periodo de sesiones, Suplemento No, 16 (A/7216).

2Registro de textos de comvenciones y otros instrumentos relgtivos al

derecho mercantil interngcional, vehimenes Iy II, Publicacion de las

Naciones Unidas, mim. de venta: §.71.V.3 y $.73.V.3., respectivamente.

22.° periodo de sesiones, que se celebrard en 1989. Los
informes en profundidad han tratado los temas de
los documentos relativos ‘al transporte internacional
{A/CN.9/223), la permuta y las transacciones semejan-
tes-a la permuta (A/CN.9/253) y el arbitraje comercial
internacional (A/CN.9/280).

4. El presente informe ha sido preparado a fin de
prestar méds ayuda a la Comisidn proporciondndole
informacién acerca de. las diversas organizaciones
dedicadas a actividades relativas al dominio del derecho

~ mercantil internacional, permitiéndole asi obtener un

amplio panoraima de esas organizaciones y sus
potencialidades. La informacién que figura en el informe
se refiere a la integracién de las organizaciones, su
naturaleza y funcién general y a una ojeada sobre sus
actividadeés relacionadas con el derecho mercantil

- internacional,- en particular sobre las pertinentes a la

labor de la Comisién. -

5. El. mforme se centra en las organizaciones que

. actian como orgamsmos de formulacién, aunque
© incluye algunas organizaciones que son particularmente

importantes por otras vias para‘el desarrollo del derecho
mercantil internacional. Como en los anteriores informes

_sobre la labor de otras organizaciones, el presente se

refiere a orgamzaclones dedicadas a actividades per-
tinentes al comercio internacional aunque estas activi-
dades puedan exceder del campo en que se ha

-coneentrado la labor dé la Comisidn, incluso si estas

actividades . pucden no dar como resultado textos

_ juridicos normativos. El criterio bésico para incluirlas en

el informe ha sido la pertinencia de la labor desarrollada

" por la organizacidn de que se trate para las esferas de
- interés de la- Comision,

6. Este estudio no pretende ser exhaustivo, especial-

mente respecto de las, asociaciones comerciales. Se ha
intentado incluir la labor de las que elaboran textos
‘normativos, inclusive condiciones generales y contratos
modelo, destinados’a un uso relativamente amplio. Los
ejemplos mas conspicuos son las asociaciones comer-
ciales de transporte que preparan documentos modelo

" de transporte. S¢ han excluido deliberadamente las

asociaciones comerciales que preparan condiciones
generales o contratos modelo destinados a una
utilizacién relativamente limitada en ramas particulares,
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aunque esos textos desempefien una importante funcién
en ¢l derecho mercantil internacional.

7. La secretaria recibiria con agrado sugerencias
respecto de este registro de organizaciones que pudieran
ser sefialadas a la atencién de la Comisidn en su préximo
periodo de sesiones.

I. Qrganizaciones intergubernamentales
Comité Juridico Consultivo Asidtico-Africano

8. E! Comité Juridico Consultivo Asiitico-Africano es
una organizacién intergubernamental con 39 Estados
miembros y dos miembros asociados. Sus actividades
principales han consistido en actuar como érgano asesor
de los Estados miembros en materia de novedades en
el derecho internacional puablico, especialmente en
cuestiones que son objeto de negociaciones en los
diversos 6rganos de las Naciones Unidas. No obstante,
en 1970 se cred con cardcter permanente un Subcomité
de derecho mercantil internacional que se reiine
concurrentemente con el plenario en el periodo anual de
sesiones.

9. Por recomendacidn del subcomité, el Comité
Juridico Consultivo Asidtico-Africano ha preparado dos
formularios modeilo para compraventa de productes.
Ademds se han adoptado tres acuerdos bilaterales
modelo de promocién y protecciodn de inversiones que se
han enviado a los gobiernos miembros para ayudar a sus
autoridades en 1a negociacién de acuerdos de promocién
y proteccién de inversiones.

10. Se han creado centros regionales de arbitraje en El
Cairo y Kuala Lumpur y se planea establecer un tercero
para el Africa occidental. Los centros han promulgado
una cldusula de arbitraje modelo que remite al arbitraje
comforme al Reglamento de Arbitraje de la CNUDMIL

11. El Comité ha recomendado a sus Estados
miembros que utilicen el Reglamento de Arbitraje de la
CNUDMI, raiifiquen la Convencién de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Inter-
nacional dé Mercaderias y 1a Convencidén de las
Naciones Unidas sobre el Transporte Maritimo de
Mercancias, 1978 (Reglas de Hamburgo) o adhieran a
ellas y adopten la Ley Modelo de la CNUDMI sobre
arbitraje comercial internacionatl.

Acuevdo de Cartagena (Grupo Andino)

12, Cinco Estados participan en la estructura creada
por el Acuerdo, cuya funcién es promover el desarrolle y
la integracién econdémicos subregionales. Ademds de
medidas de liberalizacién del comercio y de otras de
carécter arancelario externo comun, el érgano principal
del Grupo Andino, la Comisién, ha adoptado varias
medidas pertinentes al derecho mercantil internacional,
en particular en forma de decisiones obligatorias de la
Comisidn. Por ejemplo, sobre la base de propuestas
desarrolladas por la Junta y su Secretaria Permanente, la

Comisién promulgé recientemente la Decisién 220, que
sustituye a la Decision 24 y establece un régimen comin
para el tratamiento del capital extranjero vy las marcas,
patentes, licencias y regalias correspondientes. Esta
Decisién enumera, entre otras cosas, ciertas disposi-
ciones necesarias y ciertas disposiciones prohibidas en
los contratos de transferencia de tecnologia y concesién
de licencias. Contiene también disposiciones para
acuerdos por los que se transformen sociedades
extranjeras en entidades de propiedad mixta v prevé el
establecimiento de una oficina subregional de propiedad
industrial. Entre las funciones de esta oficina figuran la
preparacion de formularios modelo de contratos por los
que se concede licencia para utilizar marcas o explotar
patentes en Ja subregidn.

Mercado Comiin Centroamericane {(MCCA)

13. Cinco Estados participan en esta organizacién de
integracién econdmica regional. Ademds de los esfuerzos
orientados a la creacion de un mercado comun, entre las
actividades pertinentes al derecho mercantil inter-
nacional figuran la preparacién de convenciones y la
adopcién de otras medidas para el desarrollo de un
mecanismo regional de pagos, la eliminacién de barreras
no arancelarias y la facilitacidén de! transporte. Se ha
celebrado una convencién aduanera y arancelaria, por la
que se crea un comité aduanero regional que estd
estudiando la simplificacién de los tramites aduaneros y
la adopcidn de documentos uniformes actualizados.
Entre los instrumentos en preparacion figuran una
convencion regional sobre el transito internacional de
mercaderias por tierra y una ley aduanera uniforme
revisada.

Consejo de Aynda Mutua Econdmica (CAME)

14, El CAME es una organizacién intergubernamental
que agrupa diez Estados con economia de planificacién
centralizada. Su finalidad es promover la cooperacidn y
la integracién econdmicas entre sus Estados miembros.
Desarrolla su labor sobre la armonizacidn y la
unificacién de las normas juridicas que rigen el comercio
entre los Estados miembros por conductc de una
Conferencia sobre asuntos juridicos de caracter per-
manente. '

15. El CAME ha adoptado varios textos juridicos que
regulan las relaciones contractuales entre empresas de
los Estados miembros, inclusive las Condiciones
generales de entrega de mercancias entre las organiza-
ciones de los paises miembros del CAME y los Principios
generales para el suministro de piezas de repuesto parala
maquiraria y equipo.

16, La Conferencia sobre asuntos juridicos ha apro-
bado, para su aplicacién discrecional, los principios
basicos para la redaccién, estructura, contenido y
ejecucion de cliusulas relativas a obligaciones entre
Estados en la esfera de la produccion, la especializacion
¥ la cooperacién multilaterales entre paises miembros
del CAME. Ademds, se ha preparado una guia prictica
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para la redaccién de contratos sobre la base de esos
principios para diversos tipos de cooperacion industrial
entre organizaciones de paises miembros. Entre otros
textos andlogos preparados para su aplicacién discre-
cional figuran los Principios Modelo para acuerdos de
comercic y pagos y un acuerdo modelo sobre la
ejecucidon por encargo de labores de investigacion,
disefio, estructura y experimentacion.,

17. La Comision Permanente sobre Comercio Exterior
ha aprobado, como parte de su labor permanente en
materia de normalizacién de los instrumentos de
comercio extranjero, una recomendacién sobre formu-
larios normalizados para documentos refundidos utili-
zados en operaciones de compensacidn entre bancos de
paises miembros det CAME por conducto del Banco
Internacional de Cooperaciéon Econdémica,

18. Entre los aspectos juridicos de otros temas del
programa del CAME pertinentes a la armonizacidn del
derecho mercantil figuran, entre otros, ¢l transporte, la
mano de obra, el arbitraje, la doble imposicion y la
proteccién de la propiedad industrial ¢ intelectual.

i9. Un aspecto importante de. la armonizacién del
derecho mercantil en el CAME consiste en la realizacidén
de anAlisis juridicos comparativos, resefias de legislacion
nacional y estudios sobre la aplicacion de normas
uniformes, como la reciente publicacién de The Contract
Law of the CMEA Member Countries and the Socialist
Federal Republic of Yugoslavia, General Principles (El
Derecho Contractual de los paises miembros del CAME
y.la Repiblica Federal Socialista de Yugosiavia;
Principios Generales).

20. En el dominio de la solucidn de controversias, se ha
adoptade la Convencidn sobre el arreglo mediante
arbitraje de diferencias de derecho civil surgidas de
relaciones de cooperacion econdmica, cientifica y técnica
de 1972 (Mosci), asi como las Normas uniformes para
tribunales de arbitraje. Sobre la base de estas dltimas, los
paises del CAME aprobaron reglamentos nacionales
para los tribunales de arbitraje adjuntos a sus cAmaras
de comercio, Se estd estudiando la utilidad de formular
una ley uniforme de arbitraje para el comercio exterior y
sobre ejecucién de laudos extranjeros, tomando en
cuenta la Ley Modelo de la CNUDMI sobre arbitraje
comercial internacional,

Consejo de Europa

21. El Consejo de Europa fue establecido para
promover la unidad europea y mejorar la calidad de la
vida. Entre las muchas actividades que ha desarrollado
figuran la promocidn de la unificacién y armonizacién
de diversos aspectos del derecho, inclusive el derecho
mercanti] internacional.

22. Los dos medios principales empleados por el
Consejo para lograr Ia unificacién y la armonizacién del
derecho han sido la preparacién de convenciones
internacionales y la adopci6n de recomendaciones
dirigidas a los gobiernos de sus Estados miembros.

23. Entre las mds de 100 convenciones celebradas hasta
el momento con miras a armonizar las legislaciones
nacionales, muchas de las cuales estdn abiertas a la
adhesion de los Estados no miembros, un cierto nimero
se refieren a cuestiones relacionadas con el comercio
coma la privacidad de datos, la responsabilidad por los
productos, las responsabilidades en moneda extranjera,
los titulos al portador, el arbitraje y el cdlculo de plazos.
Ademas, el Consejo ha elaborado o se halla en proceso
de terminar textos sobre asistencia administrativa
reciproca en cuestiones tributarias, los poderes de los
sindicos (de la quiebra) en el exterior, los derechos de los
acreedores y la proteccién de las personas con respecto
al tratamiento automdtico de datos.

24, Entre las recomendaciones sobre cuestiones rela-
cionadas con el derecho mercantil adoptadas por el
Consejo figura una Recomendacidn sobre la armoniza-
cién de las legislaciones relativas a los requisitos de la
prueba por escrito y a la admisibilidad de reproducciones
de documentos y registros de computadora (con reglas
anexas). Se han adoptado recomendaciones sobre
cuestiones como la proteccidn del consumidor y la
privacidad de datos,

Consejo de Cooperacion Aduaneva (CCA)

25, 'El CCA es una organizacién intergubernamental
con unos 100 Estados miembros. Trabaja para la
armonizaciébn y la simplificacién de los tramites
aduaneros, principalmente por medio de la preparacién
de proyectos de convencién, normas y practicas
recomendadas, la supervision de la aplicacién y el
desarrollo de las convenciones, la difusién de directrices
y ¢l estudio de cuestiones aduaneras,

26. El principal instrumento en que se apoya la labor
del CCA es el Convenio internacional sobre simplifica-
cién y armenizacién de regimenes aduaneros de 1973
(Convenio de Kyoto). Una serie de anexos al convenio
tratan de cuestiones tales como almacenes aduaneros,
reintegros fiscales, admisidn temporal, reglas de origen,
documentacién del origen, transito de aduanas y zonas
francas. Los anexos contienen pormas (disposiciones
cuya aplicacién general se reconoce como necesaria para
el logro de la armonizacién y la simplificacion de los
regimenes aduaneros), prdcticas recomendadas (dispo-
siciones que se reconoce que constituyen un progreso
hacia la armonizacién y la simplificacién de los
regimenes aduaneros y cuya més amplia aplicacién
posible se considera conveniente) y notas (donde se
indican posibles maneras de aplicar la norma de o Ia
practica recomendada).

27, A fin de asistir a los Estados miembros en la
aplicacién del Convenio de Kyoto y en oiros asuntos de
facilitacién aduanera, ¢l Consejo publica directrices en
que se ofrecen consejos pricticos sobre cuestiones tales
coma el inmediato despacho de mercaderias, el uso de
las aduanas para promover las exportaciones, la
auditoria, la utilizacion de un documento WGnico de
exportacién, importacién y transito, controles fronteri-
zos rapidos, sistemas de informacién de gestidn ¥
tramitacién acelerada de envios aéreos urgentes.
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28. ElICCA realiza ademas un estudio preliminar sobre
la viabilidad de adoptar un nuevo convenio inter-
nacional para unificar las medidas actualmente en vigor
acerca de la admisién temporal. El nuevo convenio se
inspiraria en ¢l modelo del Convenio de Kyoto, con un
nucleo que contuviera elementos comunes (en particular
los gue se hallan en las convenciones vigentes) y diversos
anexos donde figurarian disposiciones concretas apli-
cables a determinadas categorfas de mercaderias.

29. Por conducto del Subcomité sobre el proceso
automadtico de datos del Comité técnico permanente, el
CCA fomenta una mayor utilizacién de procesos
automditicos de datos en las solicitudes aduaneras,
inctusive el intercambio de datos entre importadores y
aduanas y entre transportistas y aduanas. A este respecto
ha hecho varias recomendaciones acerca de la utilizacién
y el valor juridico de los registros informatizados y
examinado la legislacién que pueda favorecer el uso del
proceso automdtico de datos.

Comision Econémica y Soctal para Asia y
el Paclfico (CESPAP)

30. La CESPAP, que es una comisién econémica
regional de las Naciones Unidas, se dedica a actividades
orientadas a facilitar el desarrollo econémico de Asia y
el Pacifico. Entre los ejemplos que cabe citar de
actividades de la CESPAP pertinentes a la formulacién
de derecho mercantil internacional cabe citar la
preparacién de directrices para la legislacion maritima,
¢l desarrollo de un formulario comun del contrato de
compraventa de pimienta y la preparacion de contratos
modelo y condiciones generales para el comercio de
maderas duras tropicales. La CESPAP proporciona
asistencia técnica y de capacitacién en asuntos de
legislacién para facilitar el comercio y promueve la
participacion regional en acuerdos internacionales en ese
sentido.

Cormision Econdmica para Europa (CEPE)

31. La CEPE, que es una comisién econdmica regional
de las Naciones Unidas, se ha dedicado a amplias
actividades de cardcter juridico en cumplimiento de su
objetivo de fomentar el desarrollo econdmico regional.
En un periodo anterior, preparé varias condiciones
generales de compraventa y férmulas modelo de
contratos, asi como la Convencién europea sobre
arbitraje comercial internacional de 1961. Mds reciente-
mente s labor juridica se ha concentrado en asuntos de
derecho administrativo, pero sigue interesada en
cuestiones de derecho privado.

32, Poriniciativa del Comité de Transportes Interiores,
¢! Instituto Internacional para la Unificacién del
Derecho Privado (UNIDROIT) ha preparado y enviado
al Comité para su estudic un proyecto de convencion
sobre responsabilidad y compensacién por dafios
causados durante el transporte de mercaderias peligrosas
por carretera, ferrocarril y aguas interiores.

33. El Grupo de Expertos sobre Pricticas Contractua-
les Internacionales en la Industria del Comité sobre
desarrollo del comercio ha preparado una guia para la
redaccién de contratos internacionales de servicios
relativos al mantenimiento, la reparacién v la explota-
cidén de instalaciones industriales y de otra indole y
redacta actuaimente una guia de los aspectos juridicos de
nuevas formas de cooperacidn industrial (empresas
conjuntas y desarrollo conjunto, produccién y comer-
cializacién coordinada de productos). La nueva guia
contendrd un examen del comercio de compensacién,

34. El Grupo de Trabajo sobre facilitacién de los
procedimientos. comerciales internacionales no es un
organismo de formulacién. Sin embargo, ha preparado y
prepara actualmente diversos documentos de transporte
acordes con el Formulario clave de las Naciones Unidas
y adecuados para el almacenamiento y la transmision
electrénicos. Ha alentado a otros organismos de
formulacién a que emprendan fa labor necesaria que
permita utilizar modernos métodos de documentacion
comercial, tailto sobre papel como en forma electrénica,
Ha instado también a sus Estados miembros a adoptar
textos internacionales vigentes o a introducir cambios en
sus leyes que faciliten el comercio internacional.

35. En cuestiones de transporte, dentro de 1a esfera del
Comité de Transportes Interiores y sus Organos
subsidiarios, la CEPE ha preparado varias convenciones
para simplificar e] cruce de fronteras como el Convenio
Internacional sobre la Armonizacion de los Controles de
Mercancias en las Fronteras de 1982 y el Convenio
Aduanero relativo al Transporte Internacional de
Mercancias al Amparo de los Cuadernos TIR, que ha
obtenido adhesiones fuera de la regién de la CEPE. Se
ha creado un comité administrativo para aplicar el
Convénio TIR y el Equipo de Trabajo sobre cuestiones
aduaneras gque afectan al transporte ha desarrotlado un
nuevo Cuaderno TIR multimodal y prepara un Manual
TIR ¥y un Cuaderno modelo TIR. Se han celebrado
varias otras convenciones relativas a aspectos técnicos
del transporte, algunas de las cuales estan sujetas a
examen para su posible enmienda y actualizacion.

36. Para ayudar al Comité sobre desarrollc del
comercio en la supervisién de los progresos realizados en
los acuerdos de largo plazo sobre comercio vy
cooperacién econdmica, la secretaria estd compilando
un Registro actualizado de esos acuerdos y analiza
regularmente las disposiciones de los tratados en
estudios presentados al Comité,

Comunidad Econémica de los Estados
del Afvica Occidentdl (CEDEAQ)

37. La CEDEAQ, creada por un tratado celebrado en
1975, retine 16 Estados en una unién aduanera vy una
integracién econdmica subregional. Su finalidad es
eliminar no sélo los aranceles aduaneros entre los
Estados Miembros, sino también las restricciones
cuantitativas y administrativas y otros obsticulos a la
libre circulacién de personas, servicios y capitales. Se
han establecido varias comisiones técnicas y especializa-
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das sobre temas tales como comercio, aduanas, pagos ¥
transporte. - ’

38. Conforme a las clausulas del Tratado por el que se
creé6 la CEDEAQ, los Estados Miembros, previo
asesoramiento de la Comisién de Comercio, Aduanas,
Inmigracién, Asuntos Monetarios y Pagos, adoptarén
medidas adecuadas para armonizar y normalizar sus
reglamentos y trdmites advaneros a fin de facilitar la
circulacién de bienes y servicios a través de sus fronteras,
Otras actividades de la CEDEAO que interesan al
derecho mercantil internacional son la preparacion de
protocolos sobre el régimen aplicable a las empresas de
la- CEDEAOQ y sobre comercio y servicios de trénsito,

Comunidad Econdmica Europea (CEE)

39. Los 12 miembros de la CEE se han unido para
fomentar el desarrollo econdmico mediante el estable-
cimiento de un mercado comin, la integracién
econdmica y la armonizacién de sus respectivas politicas
econémicas. Las actividades de la CEE para la
armonizacién y unificacién del derecho en cuanto se
relaciona con el comercio entre los Estados Miembros
son demasiadas como para resumirlas en forma
adecuada en este documento. Bastarad indicar que en
determinadas esferas la CEE tiene competencia legisla-
tiva directa, que ejerce adoptando reglamentos, que son
directamente aplicables en los Estados Miembros. Las
directivas, en principio, no son directamente aplicables
pero cbligan a los Estados Miembros a promulgar leyes
que sean compatibles con ellas.

40. La CEE ha perseguido sus objetivos de abolir las
restricciones comerciales y monetarias entre los Estados
Miembros y crear un mercado unificado promulgando
reglamentos y directivas sobre asuntos tales como la
liberalizacion de los movimientos de capitales, el transito
aduanero, seguros, responsabilidad por los productos,
mandatos, derecho de sociedades y adquisiciones
publicas. En determinados casos la unificacién del
derecho entre los Estados Miembros de la CEE se ha
efectuado mediante la adopcién de una convencién, tal
como la Convencién sobre la ley aplicable a Ias
obligaciones contractuales, de 19 de junio de 1980, y la
Convencién sobre la competencia judicial y la ejecucién
de las decisiones en materia civil v comercial, de 27 de
septiembre de 1968, En determinadas situaciones, el
Consejo estd facultado para determinar que todos los
Estados Miembros deben prestar su adhesidn a una
Convencién, como sucedié con la disposicion de 1979
del Conseje por la que los Estados miembros de la
Comunidad debian ser partes en la Convencién sobre un
Coédigo de Conducta de las Conferencias Maritimas. En
otras circunstancias la propia CEE puede ser parte en
una Convencion,

Acuerdo General sobre Avanceles Aduaneros
¥y Comercio (GATT}

41. Mis de 90 gobiernos que son parte en el GATT
intentan reducir las barreras comerciales y ampliar el
comercio internacional mediante negociaciones y acuer-

dos multilaterales, sobre todo con respecto a la
estructura de los aranceles y a las barreras no
arancelarias al comercio. En consecuencia, las activida-
des juridicas del GATT se desenvuelven en la esfera del
derecho piblico internacional que concierne a las
relaciones entre los Estados. Una de las actividades que
reviste mas importancia inmediata para la labor que
lleva actualmente a cabo la CNUDMI es el Acuerdo
sobre Compras del Sector Piablico, de 1981. Un Comité
de Compras del Sector Pilblico, que supervisa el
Acuerdo, ha examinado leyes, reglamentos y procedi-
mientos nacionales relativos a su aplicacién, Ademds,
con respecto a esta ultima el GATT ha publicado una
guia préctica (Practical Guide).

42. El GATT ha patrocinado varios acuerdos destina-
dos a facilitar el comercio reduciendo las barreras
técnicas. Entre ellos cabe citar los Acuerdos sobre
obstaculos técnicos al comercio (“Cédigo de Normas™),
valoracién en aduanas y sobre trdmite de licencias de
importacién.

Conferencia de La Haya de Derecho
Internacional Privado

43, La Conferencia de La Haya es una organizacién
intergubernamental con 35 Estados miembros. Trabaja
para la unificacién progresiva de las normas de derecho
internacional privado mediante la preparacién de
tratados multilaterales.

44. La Conferencia de La Haya ha celebrado varias
convenciones relacionadas con el comercio, entre ellas,
la convencidn sobre el envio al extranjero de
documentos judiciales y extrajudiciales sobre asuntos
civiles o comerciales, la Convencién sobre la practica de
prucbas en el extranjero en materia civil o comercial, la
Convencién sobre la ley aplicable a los contratos de
compraventa iniernacional de mercaderias y la Conven-
cidn sobre el reconocimiento vy la ejecucidn de sentencias
extranjeras en materia civil y comercial. Entre los temas
que figuran actualmente en el programa de trabajo y que
se relacionan con el derecho mercantil cabe citar ia
preparacién de estudios sobre la ley aplicable a contratos
inequitativos, contratos de transporte, titulos valores,
acuerdos de concesién de licencias y de know-how, y
competencia desleal; conflictos de competencias resul-
tantes de la aplicacién extraterritorial de la legisiacién
sobre la competencia comercial y otros tipos de
reglamentacién econdémica; conflictos de leyes en la
transmisién transfronteriza de datos.

Asociacién de Organizaciones Comerciales Estatales
de los Paises en Desarrollo (ASTRO}

45, ASTRO, cuyos miembros son organizaciones
comerciales estatales de 27 paises, se propone, entre
otras cosas, establecer una red de informacién comercial
para estas organizaciones y, en general, fomentar la
cooperacion econémica y técnica entre los palises en
desarrollo. '
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46. ASTRO se ocupa, entre otras actividades de
investigacién, capacitacién, consultorias, servicios -de
informacién y colaboracién, Tiene especial importancia
para la armonizacién del derecho. mercantil la publica-
cién por ASTRO de un Comprehensive Reference
Service on Countertrade and Other Special Trade and
Financing Transactions, que se actualiza regularmente.
Este juego de dos volimenes comprende un Manual on
Counterirade, Switch, Discounting and Leasing, que
contiene directrices para los profesionales, asi como un
Loose-Leaf Service on Countertrade Practices. Este
Gltimo brinda informacidén bdsica.sobre comercio de
compensacidn, declaraciones de politicas y reglamenta-
ciones oficiales, y un panorama de la préactica real,

Bance Imternacional de Reconstruccion
¥ Fomento (BIRF)

47. Las actividades legislativas del BIRF, organismo
especializado de las Naciones Unidas, han comenzado a
raiz de sus actividades crediticias. Las directrices para las
adquisiciones conforme a los préstamos del BIRF y los
créditos de la AIF estdn incorporadas a los acuerdos de
préstamos vy créditos v, en consecuencia, son obligatorias
para los prestatarios y receptores de créditos. Se han
establecido directrices analogas para el empleo de
consultores por los prestatarios del Banco Mundial y el
Banco Mundial como organismo de ejecucidn, las que se
refieren a los servicios de consultores en los que éstos son
contratados por los prestatarios en relacibn con
proyectos financiados.por el Banco, y por el Banco como
organismo de ejecucion para los estudios financiados
por el PNUD. Las directrices sobre adquisiciones y, en
mener grado, las directrices sobre consultores han sido
tomadas como modelo por otras instituciones inter-
nacionales de crédito. : :

48. En colaboracién con otras dos instituciones
crediticias internacionales, el Banco Asidtico de Desa-
rrollo y el Banco Interamericano de:Desarrolle; el BIRF
ha establecido documentos medelo de licitacién para la
adquisicién de bienes y para la adquisicién de
instalaciones destinadas a los prestatarios que adquieren
bienes y obras de ingenieria civil mediante licitacion
piblica internacional.

49, El BIRF inici6 el establecimiento del Centro
Internacional de Arreglo de Diferencias relativas a
Inversiones {CIADI), adoptando el Convenio de 1963
sobre Arreglo de Diferencias relativas a Inversiones
entre Estados y Nacionales de otros Estados. A efectos
de sus procedimientos de arbitraje y conciliacién, el
Centro ha publicado sus Reglamentos de Arbitraje y de
Conciliacién. Asimismo el BIRF ha iniciado en 1985 el
establecimiento del Qrganismo Multilateral de Garantia
de Inversiones.

Centro Internacional para Empresas Piblicas
de Paises en Desarrollo

50. El Centro Internacional, cuyos miembros son
Gobiernos de 35 paises, se propone prestar asistencia a

las empresas publicas de los paises en desarrollo para
que desplieguen sus actividades econdmicas con més
vigor y eficacia, asi como sus funciones socioeconémicas.

51. Junto con la Organizacién de las Naciones Unidas
para el Desarrollo Industrial (ONUDI), el Centro -ha
colaborado en la preparacidén de una guia para las
disposiciones sobre fianzas y garantias en los contratos
de transferencia de tecnologia, que contiene proyectos de
cldusulas sobre fianzas y garantias,

52. El Centro también se ocupa de investigaciones,
capacitacion, consultorias, informacién, documentacion
y publicaciones y celebra seminarios.

Organizacion de Aviacion Civil Internacional (CACI

53. La QACI, establecida en el Convenio sobre
Aviacién Civil Internacional, celebrado en Chicago, en
1944, es un organismo especializado de las Naciones
Unidas con 156 Estados Miembros, Sus objetivos son, en
general, fomentar el desarrollo y crecimiento regular del
transporte aéreo internacional y promover ¢l desarrollo
de los servicios de navegacion aérea y la seguridad de los
mismes. En el programa de trabajo general del Comité
Juridico de la QACI figuran, entre otras cosas: la
responsabilidad. de los organismos  encargados . del
control del tréfico aéreo; la responsabilidad por daifios
causados por ruidos y explosiones sénicas; ¢l arriendo,
fletamento e intercambio de aeronaves en las opera-
ciones internacionales; y el fomento de los instrumentos
del “Sistema de Varsovia™. o

54, -En su 25.° periodo de sesiones (1983), el Comité
Juridico examind la situacién de los instrumentos del
“Sistema de Varsovia” {el Convenio para la unificacién
de ciertas reglas relativas al transporte aéreo inter-
nacional, celebrado en Varsovia, el 12 de octubre de
1929 vy sus subsiguientes enmiendas) relativo al
transporte aéreo internacicnal de pasajeros, carga ¥
correo y adoptd una decision en la que se insta a la
ratificacion de los Protocolos de Montreal de 1975, .

55. Deconformidad con ¢l articulo 37 del Convenio de
Chicago, 1a OACI adopta y revisa régularmente, en
cumplimiento. de las récomendaciones de su Divisién de
Facilitacién, las Normas y Métodos Recomendados,
contenidos en el anexo ¢ al Convenio, que los Estados
Partes se obligan a aplicar. Estas Normas y Métodos
Recomendados comprenden “formalidades de aduana e
inmigracién . . . y de otras cuestiones relacionadas con
la seguridad, regularidad y eficiencia de la navegacién
aérea que en su oportunidad puedan considerarse
apropiadas”.

Instituto Internacional para la Unificacion
del Derecho Privado (UNIDROIT)

56. El UNIDROIT es una organizacién interguberna-
mental con 52 Estados miembros cuyo objetivo es
investigar los métodos de armonizar y coordinar el
derecho privado. El UNIDROIT prepara proyectos de
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convencidon que se presentan a conferencias diplom4ticas
convocadas por Estados o a otras organizaciones para su
perfeccionamiento o adopcion.

57. Una parte significativa de las actividades del
UNIDROIT concierne a distintos aspectos del derecho
mercantil internacional. Basadas en las actividades del
UNIDROIT, ias conferencias diplomaticas han adoptado
varias leyes uniformes y convenciones, tales como la
Convencién relativa a una ley uniforme sobre la venta
internacional de mercaderias, la Convencién relativa a
una ley uniforme sobre la formacion de contratos para la
venta internacional de mercaderias, la Convencién sobre
la representacién en materia de venta internacional de
mercaderias, el Convenio relativo al contrato de
transporte internacional de mercancias por carretera
(CMR), la Convencién sobre la limitacién de respon-
sabilidad de los propietarios de buques de navegacién
interior, la Convencién europea que prevé una ley
uniforme sobre arbitraje y la Convencién eurcpea sobre
la responsabilidad por lesiones personales y muerte
relacionadas con productos. '

58. Recientemenie, el Instituto ha ultimado proyectos
de convencién sobre arrendamientos financieros inter-
nacionales y factoring internacional, que se presentarin
a una conferencia diplomética que serd huésped del
Gobierno canadiense, en Ottawa, del 9 al 28 de mayo de
1988, en la que todos los Estados han side invitados a
participar.

59. Entre otros temas vy actividades relacionados con el
derecho mercantil internacional que figuran en ¢l
programa de trabajo del UNIDROIT cabe citar la
responsabilidad e indemnizacién por dafios causados
durante el transporte de mercaderias peligrosas por
carretera, ferrocarril y embarcaciones de navegacién
interior (en cumplimiento de una solicitud def Comité de
Transpotrtes Interiores de la Comisidén Econdémica para
Europa, €l UNIDROIT examina la posibilidad. de
preparar un proyecto de convencién sobre el tema); las
relaciones entre mandante y mandataric en la compra-
venta internacional de mercaderias, el contrato de
concesion exclusiva, los principios generales de los
contratos comerciales internacionales, la organizacién
de un sistema de informacién o banco de datos sobre

legislacidon uniforme y la asistencia juridica a los paises.

en desarrollo. . :

60. Un proyecto de texto preparado por el Grupo de
Estudio del UNIDROIT sobre almacenamiento, gue fue
aprobado en el 62.° periodo de sesiones del Consejo de
Gobernadores del UNIDROIT ha servido en parte de
base al Grupo de Trabajo de la CNUDMI sobre
Pricticas Contractuales [nternacionales para preparar el
proyecto de convencién sobre responsabilidad de los
empresarios de terminales de transporte.

Organizacién Mavftima Internacional (OMI)
61. La OMI es un organismo especializado de las

Naciones Unidas con 130 Estados miembros. Su objetivo
principal es establecer un mecanismo de cooperacion

entre los gobiernos sobre sus reglamentaciones y
préicticas relativas a los aspectos técnicos del transporte
maritimo internacional. La OMI se ocupa de asuntos
tales como la seguridad en el mar, la proteccién del
medio ambiente y la facilitacién de la circulacién
maritima, Entre las principales actividades que lleva a
cabo la Organizacién para alcanzar sus objetivos cabe
citar la preparacion y el fomento de convenios
internacionales,

62. Entre los convenios preparados por la OMI que
interesan el derecho mercantil internacional y que han
entrado en vigor figuran el Convenio para facilitar el
trafico maritimo internacional, de 1965; el Convenio
Internacional sobre Responsabilidad Civil por Dafios
Causados por la Contaminacién de las Aguas del Mar
por Hidrocarburos, de 1969, y su Protocolo de 1976; ¢l
Convenio internacional sobre la constitucién de un
fondo internacional de indemnizacién de dafios causados
por -la contaminacién de hidrocarburos, de 1971; el
Convenio relativo a la responsabilidad civil en la esfera
del transporte maritimo de materiales nucleares, de
1971; el Convenio de Atenas relativo al transporte de
pasajeros y sus equipajes por mar, de 1974, y el
Convenio sobre limitacién de la responsabitidad nacida
de créditos maritimos, de 1976. Entre los instrumentos
de Ia OMI en espera de que se cumplan los requisitos
para su entrada en vigor se encuentran: los Protocolos de
1976 para la revisién de las cldusulas de la unidad de
cuenta del Convenio de Atenas de 1974 y del Convenio
sobre la constitucidn de 